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ÅRETS NYHET!
LAtack®, ett snabbhuggande monteringslim 
med mycket hög slutstyrka.

fogmassor 
för proffsen
Efter 30 år i branschen har vi stor och lång  
erfarenhet av fogmassor och i år presenterar vi  
en nyhet i sortimentet!
Vill du veta mer om LAtack® och se hela vårt sortiment?  
Besök vår hemsida på www.leifarvidsson.se.  
Här finns produktinformation, instruktionsfilmer och  
du kan handla direkt! Vi servar hantverkare i  
hela Sverige med verktyg, fogmassor och inte minst  
kunskap inom fönsterrenovering.

Mullsjö Huvudkontor Lager 
Tel   0392-36010 
Box 90, 565 22 MuLLsjö

Besök Butiken på nätet  
www.leifarvidsson.se

HAnDlA  

DiRekt  

på VåR  

HeMsiDA

kistA Yrkesbutik Kontor 
Tel   08-26 5210 
Haukadalsgatan 8 b, 164 40 KIsTA

– vi servar 

hantverkare!

Boracol®  & Impel® BOR-stavar

Telefon: 042-21 64 45
lavtox@lavtox.se | www.lavtox.se

i samarbete Ditt bästa skydd mot svamp & röta
Borrhål med isättning av Impel BOR-stavar på de mest utsatta områden ger tillsammans med Boracol 20
det bästa skyddet i både splint- & kärnved.
Behandla både det nya virket samt en säkerhetszon på c:a 1 m med Boracol 20.

Borrhål till Impel

10-15 cm

Impel storlek 12x100 Med hjälp av curcumintest 
kan man här ser sprid-
ningen av BOR

Boracol 
kvar på

 marknaden

bekämpar all påväxt såsom mögel, svartmögel, mossa och lav
Boracol – unik inträngning – både bekämpar och förebygger 
mot framtida problem

Boracol® 10

5 ½-årsrapporten visar att Boracol 20 
har en inträngningsförmåga i både 
splint och kärnved som bekämpar 

samt impregnerar på nya rötangrepp

Äkta Hussvamp

Läs rapporten direkt här, eller 
ladda ner från vår hemsida 

www.lavtox.se

Bruksanvisning

 20
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 5  Ledaren: Byggarens läsare slipper föra 

personalliggare och detta tack vare ROT-avdraget. 
Förslaget kommer från en färsk utredning om 
svartarbete.

 8  Hemma hos … Magnus Jönsson som älskar 
att renovera hus och bilar. Och som uppkallat sin 
byggfirma efter ett besök i spelstaden Las Vegas.

 11  Nyheter inför Nordbygg: Vill du redan nu se 
ett smakprov på vad som bjuds ut på Nordbygg? 
Vi har låtit utställare förhandstipsa om sina bästa 
mässnyheter.
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ledarskapskurs för byggbranschen. Men det tycks 
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också att ta kunderna.

 20  Verktygsprovet: Byggarens fyra byggproffs har 
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Betyget? Läs själva …
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bygghantverkaren Fredrik Andersson som spikade 
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dyrt att bryta mot dem vilket också kan drabba 
enmansföretag.
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 27  Byggbilsnytt: Skåpinredare i samarbete och 
sommarens bilmode avhandlas bland annat.
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för att provköra nya Ford Connect tillsammans med 
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 30  Läsarforum: Här samsas läsarnas frågor med 
läsarnas reaktioner. Pia Blank Thörnroos har fullt sjå 
att besvara frågor om ROT-avdraget. ”Byggänget” 
undrar om bögmaffian tagit över Byggarens 
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Vi bjuder på 
*Aluminiumbeklädnad

Prisexempel
Vridfönster, aluminiumbeklätt 
Villafönster standard exkl. moms.

Bredd x 
Höjd, dm

Kampanj- 
pris Ord. pris

6-6 1 597 kr 2 186 kr

8-10 2 322 kr 2 803 kr

8-12 2 434 kr 3 150 kr

9-10 2 466 kr 2 940 kr

9-12 2 567 kr 3 233 kr

9-13 2 617 kr 3 362 kr

10-10 2 559 kr 3 106 kr

10-12 2 692 kr 3 411 kr

10-13 2 812 kr 3 538 kr

11-12 2 916 kr 3 551 kr

12-12 2 896 kr 3 746 kr

12-13 3 010 kr 3 860 kr

13-12 2 884 kr 3 987 kr

13-13 3 276 kr 4 163 kr

13-14 3 571 kr 4 424 kr

Se alla priser och dimensioner på 
vår hemsida, villafönster.se

25%
Spara upp till

på våra redan låga priser

* Kampanjen gäller när du köper fasta fönster, vridfönster eller utåtgående fönsterdörrar ur VillaFönster 
Standard & VillaFönster Plus sortiment. Köp aluminiumbeklätt men betala bara för vitmålat trä.  
Kampanjen gäller t.o.m. 2014-03-21. Se alla priser och dimensioner på vår hemsida, villafönster.se

Byggare har  

ytterligare

EXTRA 
RABATT

Varbergs Trä AB-VF Annons Byggaren.indd   1 2014-02-17   09:16
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Ledaren 

Ansvarig utgivare
Lars Cyrus 
08-514 934 20,  
jaff@vtf.se

Chefredaktör
Peter Norrbohm 
0708-299 702
info@byggaren.se

Annonser
Ing-Marie Danielsson  
0702-73 42 84 
ingmari.danielsson@telia.com

Lars-Börje Dorfh 
Adspace 
08-795 29 70 
byggaren@adspace.se

Postadress
Box 2082, 169 02 Solna

Förlag
Förlags AB Verkstadstidningen

Form
Ingela Hallonquist

Omslag
Foto: Peter Norrbohm,  
David Ehrenstråhle

Prenumeration och  
adressändring
08-514 934 21 
info@byggaren.se

Prenumerationspris
350 kr exkl. moms för ett år  
(sex nummer)

Tryck, repro och  
annonsproduktion
V-TAB Vimmerby

Medarberare i detta nummer
Christer Andersson, David 
 Ehrenstråhle, Matilda Shayn

Krönikörer
Sten Folkesson, Kai Honkonen, 
Micke ”Ful men kul” Larsson 

byggaren  
nummer 1-2014

Inget oväntat besök 
tack vare ROT-avdraget

Politiker, fack och arbetsgivare 
brukar sällan vara rörande 
eniga om åtgärder som bety-
der ökad kontroll och en väx-
ande administrativ börda för 
företagen. 

Men när det gäller möjligheterna att un-
derminera svartjobberiet i byggbranschen 
så står alla på samma barrikad. I princip alla 
partier, byggfacken och Sveriges Byggindu-
strier vill öka kontrollen genom att införa 
personalliggare och låta skattemyndighe-
terna dyka upp oanmälda på valfritt bygge. 
Enligt samma modell som nu frisörsalong-
er, restauranger och tvätterier lever med.

Problemet har varit hur dessa principer ska 
kunna tillämpas på ett bygge där många en-
treprenörer och folk från olika byggfirmor 
arbetar. Vem ska ha ansvaret för personal-
liggaren? Och hur många liggare ska det 
vara på ett och samma bygge? En för varje 
företag?

Det hade man inte riktigt löst och därför 
föll det förslag som kom för några år sedan 
och som skulle ha införts nu i år.

Men nu gör finansdepartementet ett nytt 
försök där huvudansvaret läggs på bygg-
herren. Det är byggherren som ska anmäla 
projektet till skatteverket som tilldelar det 
ett speciellt nummer för att enkelt kontrol-
lera vilka som är skrivna på arbetsplatsen. 
Sedan när andan och lusten faller på kan 
tjänstemännen rycka ut utan förvarning för 
att kontrollera att det går juste till på bygget 
och att alla som arbetar på platsen finns re-
gistrerade i personalliggaren. 

Följs inte reglerna debiteras kontrollav-
gifter.

Utredaren föreslår att personalliggaren 
ska vara elektronisk och bekostas av bygg-
herren. Huvudentreprenören är sedan skyl-
dig att skicka in den varje månad till skat-
teverket där också underentreprenörernas 
anställda och enskilda inhyrda näringsid-
kare ska finnas med. Alla för en, en för alla.

Tanken är att lagen ska börja gälla från 
januari 2016.

Mindre byggprojekt med en prislapp som 
understiger fyra basbelopp kommer dock 

inte att omfattas av reglerna. Inte heller pri-
vatpersoner som vill ha villan ombyggd el-
ler beställer ett nytt hus.

Det finns säkert flera orsaker till att ut-
redaren lämnar konsumenterna ifred och 
därmed också de byggföretag som dessa 
anlitar. Ett stavas integritet; det uppfattas 
säkert som stötande om skatteverkets kon-
trollanter skulle göra gryningsräder hos in-
tet ont anande husägare. 

Men det skäl som utredaren stavas ROT-
avdrag. Eftersom syftet med personalliggare 
är att angripa svartarbete, så har ju ROT-
avdraget redan uppfyllt det målet, betonar 
utredaren.

Den slutsatsen tackar vi för. Majoriteten 
av Byggarens läsare behöver därmed inte 
oroa sig för att tvingas föra personalliggare 
eller få oväntade besök av kontrollanter på 
arbetsplatsen.

Men det kan ju bli annat ljud i skällan om 
någon vill avskaffa ROT-avdraget. Den 2 
april på Nordbygg kommer ROT-avdragets 
framtid att diskuteras med alla riksdagspar-
tierna. Välkommen att lyssna…

Apropå Nordbygg. Nordens största mässa 
öppnar den 1 april på Stockholmsmässan. 
Vi hoppas att man samtidigt inte öppnar öl-
kranarna i samma omfattning som gjordes 
på förra Nordbygg.

Peter Norrbohm
Chefredaktör
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PROFFS

Nordbygg på Stockholmsmässan, monter C06:21, den 1-4 april 2014
www.k-rauta.se

Du hänger väl med?
Kom till Nordbygg på Stockholmsmässan och snappa 
upp det senaste som gör ditt jobb effektivt och roligt. 
Vi på K-rauta Företagsservice ger dig chansen att  
utmana Jarmo i styrka och teknik. Och så bjuds du på 
finsk bastukorv och iskall öl som plåster på såren.

Missa heller inte möjligheten att överträffa dina  
konkurrenter med K-pal, tjänsten som spar dig både 
tid och pengar. Slipp materialutlägg och onödigt  
krångel med offerter och leveranser. Imponera istället 
på dina kunder med en modern projektstyrning. 
Ta en förhandstitt på k-pal.se.

Vi ses på Nordbygg den 1-4 april.
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SNICKARE BOB ÄR INGEN BYGGARE BOB:

Bob Carpenter heter Magnus Jönssons enmansföretag. Och det 
är inte plagierat från Byggare Bob. Inspirationen till namnet fick 
han i Las Vegas. Av medkänsla med folk som förlorar på spel! 
Han gör inte mycket väsen av sig för att sälja in sitt företag, 
jobb får han ändå. Till och med skåpbilen är anonym, fast det 
av säkerhetsskäl. Renovering är hans specialitet; av både 
byggnader och bilar.

yggarens flygande 
reporter träffar Mag-
nus Jönsson, mera 
känd under namnet 
Bob Carpenter, en 
snörik vinterdag i 

Malmö. Just då job-
bar han inomhus, vil-

ket kan vara skönt då blåsten i det öppna 
landskapet i Skåne ökar på köldeffekten 
rejält för den som är utomhus. Projektet 
innebär att kundanpassa en butikslokal 
till en ny hyresgäst.

Företagsnamnet Bob Carpenter AB är 
originellt och tanken leder omedelbart 
till Bob Builder, Byggare Bob. Men den 
leder fel.

– När jag startade eget 2001 tog jag det 
som firmanamn efter att ha påverkats av 
en resa till Las Vegas. Där snappade jag 
upp att ”Bob” är amerikansk slang för 

Hemma hos «Snickare Bob»  

Renoverar med glädje
både hus och bilar

medelamerikanen som förlorat alla sina 
pengar i något kasino. Mitt eget spelande 
gick mest i moll, jag kände därför sym-
pati för dessa människor, tog namnet och 
lade helt enkelt till ”Carpenter”, som bety-
der snickare. Det har alltså ingen egent-
lig koppling barnens fantasifigur Byggare 
Bob.

Magnus Jönsson har jobbat som anställd 
byggnadssnickare i 26 år. 2001 startade 
han en enskild byggfirma efter att för-
handlingen om löneackordet strandat 
hos den dåvarande arbetsgivaren. Han 
fick helt enkelt nog.

– Min revisor föreslog för tre år sen att 
jag borde gå över till aktiebolag. Det skul-
le minska riskexponeringen för min pri-
vata ekonomi och ge vissa skattefördelar. 
Jag följde hennes råd och är VD och den 
ende anställde i bolaget. Det har fungerat 
bra hittills.

Privatkunder har han i stort sett valt 
bort, mest kanske av lathet. 

- Kommer man in hos byggentrepre-
nörer och fastighetsbolag och gör jobb de 
är nöjda med, återkommer de som kun-
der. Det är också dyrare att marknadsföra 
sig mot privatkunder.

Om han behöver hjälp eller annan 
kompetens för att fullfölja ett projekt, har 
han ett nätverk av beprövade och duktiga 
kollegor att vända sig till. 

– Även om mina uppdragsgivare har 
egna nätverk av hantverkare, känns det 
ändå tryggt att kunna erbjuda ett eget nät-
verk, då det ökar möjligheterna till jobb. 
Nätverket har inget namn och marknads-
förs inte utåt. Det består helt enkelt av 
några namn som jag har i huvudet och 
deras telefonnummer i mobilen.

Att växa genom att anställa har han 
funderat på men har avstått på grund av 
allt merarbete det för med sig.
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– Men huvudorsaken är att det är svårt 
att ta ansvar för ett jobb jag inte utfört 
själv.

När Byggaren pratar med Magnus 
Jönsson håller han på att renovera en bu-
tikslokal på uppdrag av Kungsleden AB. 
Det handlar om en uppfräschning och 
kundanpassning för en ny hyresgäst som 
är på väg in. Ett tremånaders projekt med 
jobb med en ny fasad och nya mellanväg-
gar.

Därefter väntar fönsterbyte i Växjö. 400 
fönster ska han byta tillsammans med en 
kollega i en första etapp. Därtill kommer 
två plåtslagare. Projektet omfattar totalt 
1000 fönster.

På det följer ett större projekt i stads-
delen Fosie i utkanten av Malmö. Det är 
faktiskt så att större delen av 2014 redan 
är inbokad. 

Hans bästa marknadsföringstips? 

Korthugget

Byggare: Magnus Jönsson

Ort: Malmö

Ålder: 42 år

Antal år i branschen: 26

Företag: Bob Carpenter AB där 
 Magnus är ensamägare

Antal anställda: 1 (Han själv)

Omsättning: ca 2 miljoner kr

Inriktning: Allehanda snickerijobb 
för fastighetsägare

Specialintresse: Gammelbilar

– Att göra riktigt bra jobb, säger han. 
Någon annan marknadsföring har jag 
inte. Kombinerat förstås med en portion 
tur.

Lågkonjunkturen säger han sig inte hel-
ler ha märkt av annat än att beställarnas 
framförhållning, som tidigare var 6 må-
nader, nu minskat till en månad eller två. 

När Magnus Jönsson ger en offert är 
den alltid kopplad till en avtalstext där 
han reglerar förutsättningarna så som 
han uppfattat dem. Han offererar fast pris 
på arbetet, fastpris för ett visst antal tim-
mar eller med timpris beroende på job-
bets karaktär.

– Min offert får ses som ett förslag till 
avtal med kunden från min sida. När 
kunden har avvikande önskemål och 
krav brukar vi kunna jämka ihop oss till 
ett slutkontrakt som båda parter är nöjda 
med.
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Magnus Jönsson jobbar uteslutande åt fastighetsbolag och som 
underentreprenör till större byggföretag. Säkrast så, tycker han. 
Privatkunder kräver mer marknadsföring från min sida, säger han.
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Vi söker fler 
seriösa hantverkare!
Vi förmedlar c:a 20 000 byggprojekt i år. Mycket tack vare nyheten
“Garanterat Renoverat™” som gör det tryggt för beställare att 
anlita hantverkare. Därför söker vi nu fler seriösa hantverkare. 
Läs gärna mer på brabyggare.se/garanterat-renoverat

Nyfiken? Kontakta oss på 010-70 77 379 eller på 
byggare@brabyggare.se så berättar vi mer.

Ange kampanjkod: “Garanterat Renoverat™” så får du ett 
välkomsterbjudande. 

Fördelar för dig:
Stort urval av jobbförfrågningar 
som passar dig

Snygg profilsida med dina 
referensjobb och omdömen

Kvalitetsstämpeln “Godkänd av Villaägarna”
visar att du klarat vår kvalitetssäkring

Här hittar du bra hantverkare!

Garanterat Renoverat™
NYHET!

Gammelbilar är hans stora fritidsin-
tresse. Hemma står en Ford typ B från 
1932 och en Mercury Sedan från 1950. 
Båda i fullt körbart skick men de tas en-
dast ut sommartid. 

– B-Forden är fortfarande inte renove-
rad men den är körduglig. Jag meckar lite 
med båda, kanske mest med Mercuryn. 
Den har jag på semestern och har besökt 
Classic Car Week i Rättvik med den. 

Till vardags och på vintern kör han en 
gammal Golf. I firman kör han en skåpbil, 
en anonym Merca utan firmadekaler som 
avslöjar vem som är ägare.

– Firmabeteckningen har jag valt bort 
för att minimera risken för inbrott.

Vad säger han då om framtiden?
– Jag är optimistisk, Sverige är ju långt-

ifrån färdigbyggt. Även jobb i Danmark 
är fullt tänkbara. Kan jag åka till Växjö 
och jobba kan jag åka till Danmark. Av-
ståndet till Själland är faktiskt kortare än 
det till Växjö.

David Ehrenstråle

 Hemma hos «Snickare Bob»  

»
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- Framförhållningen hos mina kunder har minskat från ett halvår till ett par månader. Det är det 
enda jag känner av när det gäller konjunkturen, säger Magnus Jönsson.
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Senaste nytt på Nordbygg  

Ett axplock av allt  
som visas  på Nordbygg
Innan Nordbygg slår upp portarna för horder av besökare den 
första april så låter vi våra läsare få en förhandstitt på vad 
utställarna kommer att erbjuda yrkesfolket på besök. Och som 
förhandstitten visar är spridningen på produkter och tjänster 
stor, alltifrån borrmaskiner till infästningar, byggmateriel och 
webb-baserade tjänster. Vi har fått in materialet efter att vi bjudit 
in utställare att lista sina främsta utställningsobjekt.

Varsågoda kära läsare, smörgårdsbordet är ert!

Bäva månde betongen …
❚◗ Byggföretag med talang och känsla för att bearbeta betong är 
högvilt för Husqvarna Construction. I montern B17:11 kommer den 
nya produktserien Prime att ”stolt” förevisas.  I Prime-klassen ingår 
kapmaskinen K 6500, borrmotorn DM 650, väggsågen WS 220 och 
kraftaggregaten PP 65 och PP220.

Lämplig på 
frusna byggen

❚◗ Minus 18 gra-
der är knappast 
en aktuell vår-
temperatur i Sve-
rige men det lär 
komma bistrare 
tider. Och då passar 
Relektas nya målar-
fog 101 Akryl Plus 
särskilt bra eftersom 
minus 18 grader är 
den nedre gränsen 
som fogen kan han-
teras utan bekymmer. 
Akryl Plus kommer att 
presenteras i Relektas 
monter C08:40 tillsam-
mans med övrigt sor-
timent, bland annat 101 

Miljöfog och tvåkomponenters 
Anchor 7 anpassad för fästele-
ment. 
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 Senaste nytt på Nordbygg 

Bårebo Nordic AB, ✆040-386050, www.barebonordic.com

www.fast-fastening.com

SMART FÄSTTEKNIK

Hållare för järn  
sitter som gjuten
❚◗ Smygande världspremiär begås i monter BG:14 på Nord-
bygg av Eurospacers för den nya patenterade produkten arme-
ringsdistanser. Låter kanske inte så upphetsande men tidsbe-
sparingen är påtaglig och kan räknas i timmar och dagar, enligt 
företaget. Namnet Speedies ger en hint om att distanserna för 
armeringsjärnen kan placeras ut i snabbt tempo, speciellt om 
det görs med en hållare. 

Variera benen  
och stå stadigt
❚◗ Nu behöver du inte längre palla upp 
stegen när den står ojämnt eller i en 
trappa. Wibe Ladders har utvecklat 
sin modell 77P till 77S genom att 
varje ben var för sig kan förlängas 
och anpassas till topografin. De 
bakre benen till 900 och 1000 
mm, beroende på storleken,  
och de främre till 390 mm. 
Stegen finns i två modeller; 
med tre steg respektive fem 
steg.  Kan bestigas i Hul-
tafors monter B09:41. 

Alla goda ting är tre

❚◗  Starkare, snabbare och håller längre. Vad kan man mer 
begära av en sprillans ny batteridriven tigersåg, som utlovas 
besitta dessa uppräknade egenskaper. Det är Milwaukee  M18 
CSX-402C  med kolborstfri motor och digitalt överbelastnings-
skydd. Slirkoppling skyddar växellådan om bladet låser sig.  
Vikt 3,4 kilo. Levereras med två stycken 4,0 Ah Red Lithium-Ion 
batterier. Kan skärskådas i TTI:s monter B07:17. 
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ORIGINALET

Möt oss på NORDBYGG i monter B09:41

Kabel för säkrare el
❚◗ El på bygget är en säker-
hetsrisk – särskilt om 
strömmen matas ut 
i för klena kablar. 
Även tuffa-tag-
anpassade ka-
blar kan göras 
bättre – något 
Gelia visar med 
sin nya genera-
tion brukskabel; 
QWPK-kabeln . 
Den är lättböjlig 
med ett skyddande 
räfflat hölje. ”Starkast 
på bygget”, påpekar Ge-
lia och jämför slitstyrkan 
med en traditionell byggkabel av 
gummi - tio gånger starkare. Den gula kabeln lyser upp i mon-
tern B11:40. 

På kant med tillvaron
❚◗  Ännu ett special-
verktyg ser dagens ljus 
i dessa dagar.  Det är 
Festool som anser sig 
ha tagit fram den full-
ändade mobila eldriv-
na kantlimmaren för 
”den perfekta kanten”. 
Ska klara av kanter av 
alla de slag; raka, kon-
vexa, konkava, gerade 
och svängda. 

För den som vill be-
trakta Conturo på nära 
håll, ska bege sig till 
monter B04:10. 

Säkerhet en nyckelfråga

❚◗ När insexnyckeln släpper greppet sitter ankaret stadigt på 
plats. Således ett självkontrollerande montage av lättbetong-
ankaret FPX-I som expanderar åt alla väderstreck vilket ska 
förhindra att det roterar i borrhålet. Är både ETA-godkänt och 
brandklassat och visas i Fischers monter B08:01. 
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Hårdvinklat sågblad
❚◗  Sågblad till multimaskiner sticker rakt ut.  
Men nu går det att såga i 90 grader om du 
väljer ett vinklat blad tillverkat av Impe-
rial Blades. Vinklingen sägs vara 
patentskyddad. Vinkelbladet 
passar de flesta multi-
maskiner och finns i 
två storlekar, 50 res-
pektive 80 mm. Finns 
i  ADF:s monter B10:50. 

Premiär för  
gasoldriven slip
❚◗ Du som letar efter en rejält kraftig gasoldriven slipmaskin, 
kan gå till Scanmaskins monter B12:21. Där står ”Europas för-
sta slipmaskin som drivs med gasol”, enligt utställaren. Model-
len ingår i Combiflex-serien och har beteckningen Scan Com-

biflex 800 Propane. Det är en 
tungviktare på 440 kilo 

med en slipdiameter på 
0,8 meter. 

   ACADEMY Medelålders fasad 
blir stämplad
❚◗  Efter 40 år har fasadsys-
temet Serporoc utvecklats 
till en nivå där konstruktio-
nen kvalitetsstämplats av SP 
– Sveriges Tekniska Forsk-
ningsinstitut. Nya versionen 
heter Serporoc Premium 32 
lanseras av Weber och be-
står av bland annat glasull 
från Isover och vanlig puts. 
Certifieringen omfattar inte 
enbart materialet utan fasad-
arbetet ska också utföras av 
rätt utbildad personal. Hur 
SP-stämpeln ser ut avslöjas 
i monter C16:41 och/eller 
C16:49. 

Långt uppskruvat 
arbetsliv
❚◗ Hur många kan skryta med att livs-
längden fördubblas från en mo-
dell till en annan? Bosch 
gör det påståendet 
med den nya blåa 
generationen borrskruvdragare.  
Modell GSR 18 V-EC och slagborr/skruvdraga-
ren GSB 18 V-EC vars borstlösa EC-motorteknik 
är hemligheten bakom ett långt och inne-
hållsrikt arbetsliv. Drygt 820 skruv i 
mjukt trä kan dras med GSR-
maskinen utan att batteriet 
behöver laddas. Att nyhe-
terna är kompakta kan 
besökarna förvissa sig 
om i monter B06:20. 

 Senaste nytt på Nordbygg 
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Snabbt
 
Enkelt
 
Starkt

Snabbt

Enkelt

Starkt

PU700 – ett stensäkert lim, 

sammanbinder sten-och 

murblock utan el, vatten eller 

cement. Idealiskt för block och 

stenkonstruktioner. 

Kan användas ner till -5oC, 

söt-, salt- och kalkbeständig. 
Besök oss på Nordbygg 

Säljes i byggmaterialhandeln  
www.tremco-illbruck.se

 Senaste nytt på Nordbygg 
Väderanpassat räcke i glas

❚◗ Uteplatser är givna måltavlor för ErgoSa-
fes senaste produkt som får Sverigepremiär 
på Nordbygg, lagom till utesäsongen. Det är 
ett höj- och sänkbart räcke i glas som mark-
nadsförs under namnet Clickit Up. Räckets 
konstruktion är patentskyddad och den ny-
fikne kan få mer info i monter C10:45. 

❚◗  Du som vill fördjupa dig i ämnena 
fuktsäkring och lufttätning ska besöka 
Isovers monter C16:41 och/eller C16:49. 
Där visas bland annat en ny tätskiktsfolie 
med variabel ångbroms. Folien anpassar 
sig efter luftens temperatur och fuktighet, 
både inne och ute. På vintern minskar 
folien fuktvandringen inifrån och ut och 
tvärtom på sommaren. I produktserien 
Vario Xtra där folien ingår, återfinns även 
en ny skarvtejp för invändiga tätskikt. 

Spärrar av 
fukten i väggen
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Handtag för tuffa tag
❚◗ Öppna en stängd dörr 200 000 gånger görs inte i en hand-
vändning. Men en ma-
skin kan åstadkomma 
detta inom rimlig tid 
för att testa handtagets 
hållbarhet. Det har dans-
karna gjort med Habo 
316 – ett handtag som är 
”rostfritt på riktigt”.  Detta sagt efter att SP placerat handtaget i 
en saltkammare under 200 timmar utan påverkan.  Därmed är 
det certifierat och kan förevisas i monter C07:48. 

Ragga nya uppdrag 
via databasen

❚◗ Bara för att storbyggarna lägger ut sina spektakulära byggen 
på Byggfolio.se för att visa upp vad de kan, ska det inte avhålla 
småbyggarna att göra detsamma, tycker Sverige Bygger som 
står bakom projektdatabasen. Är man stolt över sitt kunnande 
och har bra objekt och färdigheter att framhålla, är Byggfolio 
lämplig att söka nya uppdrag med.  I monter C07:65 finns mer 
info om möjligheterna. 

❚◗ Grönmärkta produkter blir allt vanligare och omfattar saker 
som vi kanske inte förväntat oss. Som Fischers nya universal-
plugg UX Green. Samma prestanda och funktion som den van-
liga pluggen men där råma-
terialet i pluggen till hälften 
är förnyelsebart. Den gröna 
pluggen kan beses i monter 
B08:01 och blir den första i 
en serie av miljövänliga in-
fästningar. 

Plugg med grönt innehåll

Österrike vill isolera Sverige
❚◗ Österrikiska Baumit ska nu försöka slå sig in på den svenska 
marknaden för kompletta fasadsystem. Det är Miljöbyggsystem 
som upprättar ett brohuvud på Nordbygg i montern C01:50. 

Där ska hela produktsortimentet 
presenteras med isoleringsskivor, 
tätskikt, putsbruk, primer etc och 

ett av konkurrensvapnen 
heter, enligt utställaren, 

utbildning och tek-
niskt stöd. 

 Senaste nytt på Nordbygg 
Många järn i hölstret

❚◗ Stämjärn som tål det mesta och kan användas till lite, 
eller snarare mycket, av varje, kommer att förevisas av 
Hultafors. Serien kallas EDC och verktygen består av 
japanskt stål där bladets hullingar ska förhindra att det 
trycks in i skaftet när hammarslagen haglar. Finns med 
olika hölster med plats för upp till tre stämjärn. Bladstor-
lekar mellan 6 och 32 mm. Kan beses i monter B09:41. 
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Tejp som tejp?
Knappast

Visste du att det idag ställs samma krav på tejpers egenskaper och beständighet när det 
gäller täthetslösningar både för den inre och yttre klimatskärmen. Detta har vi på T-Emballage 
lösningen på med vår tätningstejp T-Flex. Tejpen har den dokumenterat bästa häftförmågan 
på marknaden bland godkända folietejper. Tejpen är UV beständig och kompatibel med dom 
flesta material och sitter där den ska i minst 50 år. Godkänd för inom- och utomhusbruk samt 
för optimal luft- och fukttätning. T-Flex tejpen finns idag i bredden 50 mm, 60 mm, 75 mm 
samt ark 200x200 för håltätning vid t.ex. lösullsisolering.

www.t-emballage.seLäs mer på...
Godkännande
Nr 0093/06

Inga skarvar  
på träfasaden
❚◗  Om ett komplett fasadsystem, med fabriksmålade paneler 
med en längd upp till 7,5 meter för att slippa skarvar, kommer 
Sveden Trä att diskutera med besökarna i sin monter C16:21. 
Panelerna finns i flera olika profiler och är målade två gånger. 
Enligt utställaren är fasadsystemet, kallat Dalafasad, lämpligt 
när husets ytterväggsbeklädnad ska bytas ut. Dalafasad kan 
kompletteras med olika isoleringsalternativ. 

  
uppåt väggarna
❚◗ Som namnet antyder ska takskiffer läggas på – just det – tak. 
Men det är även ett utmärkt material för att klä in ytterväggar, 
påpekar Nordskiffer som har flera goda exempel att visa upp 
i sin monter C03:48. Främst har skiffret använts som fasad-
beklädnad på större byggnader men det passar även småhus. 
Priset? Ligger i nivå med de billigaste fasadmaterialen, hävdar 
Nordskiffer. 

 Senaste nytt på Nordbygg º
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Investering för framtiden?

Byggföretagare på ledarkurs  
lär sig ”gulla” med kunderna
Ledarskapsutbildning. Låter dyrt och tidskrävande 
och något som passar större företag. Men 
även småföretagare kan ha nytta av det, anser 
Peter Sjögren på 100% Proffs Trä & Byggvaror, 
en kedja som erbjuder  sina proffskunder en 
specialkomponerad ledarskapskurs.

Ledarskap 

Att vara byggproffs be-
tyder inte att man är 
expert på att driva ett 
eget företag. En del 
byggare väljer att gå 
kurser i ledarskap för 

att bli bra chefer och lära sig hur man um-
gås på ett professionellt sätt med kunder 
och underentreprenörer. Men är det värt 
att betala tiotusentals kronor för att gå en 
kurs och lära sig sådant som kan verka 
självklart? Framför allt om man inte har 
några anställda?

Business Leader International är ett 
företag som anordnar ledarskapskurser 
skräddarsydda för just byggbranschen. 

–  Kursen hand-
lar om allt ifrån hur 
man planerar sin 
dag och ökar sin 
lönsamhet till hur 
man ska bemöta 
kunder på ett pro-
fessionellt sätt, för-

klarar Sofia Leino som är konsult på Bu-
siness Leader International.

Men att  gå kursen är knappast gratis. 
För tio halvdagar utspridda på ett år får 
man betala 48 700 kronor.

– Jag tycker att man ska investera i sig 
själv, säger Sofia Leino. Det handlar om 
att bli trygg i sin roll som arbetsledare och 
företagare.

Nyligen startade byggvaruhuskedjan 
100% Proffs Trä & Byggvaror i Stock-
holm ett samarbete med Business Leader 
International med erbjudande om kur-
ser till rabatterade priser. Som kund hos 
100% Proffs kan man gå utbildningen för 
39 400 kronor. 

– Det man vinner på att gå kursen är 
att man blir bättre på affärer och att fö-
retaget blir mer lönsamt, säger Peter Sjö-
gren som är vd för kedjans anläggning i 
Bandhagen i södra Stockholm. 

– Många byggare är mer fokuserade på 
att producera än på att göra bra affärer. 
Men i takt med att företaget växer så inser 
de att de saknar vissa verktyg för att styra 
ett företag, tillägger han.

Tycker du att det är värt även för småfö-
retagare att gå en kurs i ledarskap?

– Det spelar ingen roll hur många an-
ställa du har – alla som har personal bor-
de utbilda sig på något sätt. Och även den 
som inte har en enda anställd har ju ofta 
underentreprenörer. 

Enligt Peter Sjögren handlar kursen 

lika mycket om hur 
man bemöter kun-
der som om hur 
man är en bra chef.  

– Alla måste lära 
sig att kunna ta 
kunder. Man lär sig 
att förstå olika typer 
av personligheter 
och förstå hur man 
ska behandla olika typer av människor.

När Byggaren läser kursdeltagarnas 
omdömen om kursen är det lätt att få upp-
fattningen att en del av det som man lär 
sig är ganska grundläggande. En byggfö-
retagare belyser till exempel att han lärt sig 
att skriva ner vad han ska göra i en anteck-
ningsbok i stället för på post-it-lappar. 

–  Ibland är det de små sakerna som 
är de viktigaste, menar Peter Sjögren. 
Många av deltagarna lever i en firma-
bil och har begränsad struktur på tillva-
ron. Dessutom får man komma ihåg att 
många saknar både akademisk utbild-

ning och vana att 
hantera stora mäng-
der information på 
ett strukturerat sätt.

Micke Bergkvist 
är en av dem som 
går kursen i ledar-
skapsutbildning ge-
nom 100% Proffs. 
Hans företag Bygg-

känsla har tio anställda och brukar anlita 
underentreprenörer.

–  Det är mycket pengar, men kurser 
kostar alltid. Jag har gått andra kurser 
med liknande priser, säger Micke Berg-
kvist

Peter Sjögren

Micke Bergkvist
Sofia Leino
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Tror du att du kommer att få tillbaka 
pengarna du lagt ner på kursen?

– Nej, men jag kommer att få gruppen 
att fungera och bli bättre på att ta miss-
nöjda kunder. Jag vill lära mig om det 
psykologiska samspelet.

Micke Bergkvist tycker dock att en 
nackdel med utbildningen är att den tar 
tid från företaget.

– Om man redan jobbar hundrafemtio 
procent så ska man få in det här också. Jag 
vill ju gärna läsa kursmaterialet också – 
jag tror att jag lägger ner mellan fem och 
tio timmar på kursen i månaden.

Även Jonas Byström på JBY Bygg har 
anmält sig till kursen 
och har än så länge 
gått en lektion.

– Jag tyckte att jag 
behövde vidareut-
veckla mig som en-
treprenör och som 

ledare. Jag vet att jag är duktig byggare, 
men hur man ska bete sig mot beställarna 
är en annan sak.

Jonas Byström har åtta anställda, men 
han tror att även ett enmansföretag kan 
ha nytta av kursen. 

– Det är ju inte bara chefer som tjänar 
på att vara bra på att ta kunder. 

Och priset på kursen – nästan 40 000 
kronor för tio halvdagar – vad säger Jonas 
Byström om det?

– Det är ingen billig kurs, men jag har 
drivit företag i tio år utan att ha gått nå-
gon utbildning. Dessutom tror jag att 
man får tillbaka pengarna för att företa-
get blir mer lönsamt. 

Robert Mattsson, delägare i Montera 
plåt och bygg med 26 anställda, anser 
där emot inte att kursen är särskilt dyr.

–  Med tanke på upplägget tycker jag 
faktiskt inte att det är så mycket pengar. 
En vanlig datakurs kan kosta 100 000 
kronor. Dessutom ser jag det inte som en 

FAKTA
I kursen ”Diplomerad BLI Ledare – 
Byggspecialen” ingår tio kurstillfällen 
utspridda på en halvdag i månaden. Del-
tagarna skriver kontrakt med sig själva 
på vad de ska ta med sig från kursen och 
var och en har en egen coach. Efter varje 
kurstillfälle får deltagarna ett kursmate-
rial på drygt 50 sidor.

– Gör duktiga hantverkare till experter

G

Styr upp pappersarbetet med JobbGeneratorn

Dokumentation blir en allt mer krävande del av hantverkarens arbetsdag. Vi har samlat alla de 

dokument du behöver på ett ställe, håller dem uppdaterade efter senaste lagändringarna och 

kompletterar med planeringsverktyg, diskussionsforum och jobbförmedling i en enda tjänst. 

Så får du färre timmar vid skrivbordet och mer gjort. Välkommen till JobbGeneratorn.se

kostnad utan som en ren investering.
När Byggaren pratar med Robert 

Mattsson ska han påbörja kursen näst-
kommande dag.

–  Jag går in gan-
ska förutsättningslöst 
men det är bra att 
inse vad man gjort 
rätt och rätta det som 
man har gjort fel. Så 
länge man har varit 
egen har man bara 
behövt leda sig själv 
men nu känner jag 
att det är viktigt att 
förkovra sig.

Robert Mattsson tror att kursen sär-
skilt passar de minsta företagen.

–  Det är ännu mer värt just om man 
bara har två anställda. Om man är en då-
lig arbetsledare med få anställda kommer 
man ju inte att ha några kvar.

Matilda ShaynJonas Byström

Robert Mattsson

Har du själv gått en kurs   
i ledarskap? 

Vad tyckte du? Skriv till Byggaren  
och berätta! info@byggaren.se eller 
sms till 0708-299 702.
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Byggaren testar 

Blått multiverktyg  
får bra betyg

Specialverktyget multicutter för-
knippades från början med Fein, 
men numera har den införlivats i 
konkurrerande tillverkares sorti-
ment. 

I höstas kom Bosch med en ny 
sladdlös modell som våra proffsbyg-
gare provat under en längre tid. Och 
Bosch kan andas ut. Alla är samstäm-
miga i sitt slutomdöme; ”en mycket 
bra maskin”. Effektiv, smidig och med 
ett praktiskt snabbfäste. David Berg-
ström och Åke Krantz kunde inte hitta 
något att anmärka på medan Richard 
Drotte tycker att den är ”en aning 
klumpig” och Greger Ragnarsson är 
lite tveksam till priset.

Modellen som provkörts har be-
teckningen GOP 18 V-EC där de sista 
två bokstäverna står för motorn som 
saknar kolborstar. Kraftkällan är ett så 
kallat CoolPack-batteri och två styck-
en medföljer maskinen. Snabbfästet 
är av typen SDS som konkret innebär 
att bytena görs med en liten spak.

Allt detta och lite mer därtill gör in-
tryck på våra mångåriga byggproffs 
som vet vad de behöver i verktygsväg 
och vad som krävs i det dagliga ar-
betslivet. 

Peter Norrbohm

Richard Drotte, Bygg & Inredning AB, Segeltorp

Plus: Praktisk och stark. Lätt att byta blad. 
Batteriindikator. Kraftig och lätthanterlig 
väska. Mjukstart.
Minus: En aning klumpig.

Jag tycker att multicuttern är en väldigt bra maskin och den 
känns robust även om den inte är helt bekväm att hålla i. Snabb-
fästet gör skäl för namnet. Den har mjukstart vilket är en klar fördel 
när man lägger an mot materialet, att det inte hugger. Ordentliga 
bärhandtag på väskans kort- och långsida. Självklart är maskinen 
köpvärd.

Funktion: 5, bekväm: 3+, prisvärd: 4 kvalitet: 5,  
tillförlitlighet: 5.

Multicutter, batteridriven. Modell: GOP 18V-EC Prof.
Ca-pris:4 395 kr ex moms (inkl två 4,0 Ah-batterier)
Leverantör: Bosch

David Bergström, Berg-
ströms Bygg AB, Gnesta

Plus: Effektiv och smi-
dig. Bra snabbfäste och 

väska. Batteriernas laddningskapa-
citet.
Minus: Har inte hittat några. 

Jag tycker att maskinen fungerar utmärkt 
och jag sätter högsta betyg på funktion 
och kvalitet. Den är högeffektiv och enkel 
att hantera och avger låga vibrationer.  Det 
finns också gott om tillbehör. Som ni förstår 
finns det inga hinder för mig att köpa in ett 
exemplar till verktygslådan.

Funktion: 5, bekväm: 4, prisvärd: 4 
kvalitet: 5, tillförlitlighet: 5.

Greger Ragnarsson, 
Inmont AB, Trelleborg

Plus: Lätt och smidig. 
Enkel att byta verktyg 
på. Batteriets laddnings-

kapacitet.
Minus: Priset. 
Jag tycker att den här typen av maskin 
med sin mångsidighet har ett stort använd-
ningsområde för en all-round-snickare. 
Trots det lite väl höga priset kan jag tänka 
mig att köpa den här multicuttern. Kvalite-
ten uppfattar jag som hög.

Funktion: 4, bekväm: 4, prisvärd: 3 
kvalitet: 4, tillförlitlighet: 4.

Åke Krantz, Allerskog & Krantz, Gustavsberg

Plus: Väldigt smidig och mångsidig. Distinkt 
fäste. Effektiv. Batteriladdningen håller 
länge.

Minus: Svårt att hitta något att kritisera. 
Jag tycker att det här är ett utmärkt alternativ och vill gärna 
ersätta min nuvarande favoritsåg – Fein – med den här modellen, 
som dessutom är effektivare. Batteriet gör den visserligen något 
klumpigare än en eldriven men å andra sidan slipper du sladden. 
Enkelt att skifta verktyg. 

Funktion: 5, bekväm: 4, prisvärd: 4 kvalitet: 5,  
tillförlitlighet: 5.
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Nytt hjälpmedel för byggare:

Röd lampa lyser för ”dålig” kund
Byggare och hantverkare börjar bli högvilt bland byggvarukedjor som vanligtvis 
vänder sig till privathushållen. K-rauta är ett sådant exempel. Kedjan lockar 
småföretagare med en ny administrativ nättjänst där de bland annat slipper 
betala för material de behöver för ett projekt beställt av en privatperson. I 
tjänsten ingår en automatisk kreditbedömning av byggföretagets kunder.

Andreas Ljungman ska 
se till att K-rauta får 
fler fakturakunder ge-
nom att göra livet lite 
enklare för hantverkare 
och byggfirmor. Därför 

har man startat en internetbaserad tjänst 
kallad K-pal dit mycket av allt adminis-
trativt arbete koncentreras. Både bygg-
firman och privatkunden är kopplad till 
tjänsten fast från olika utgångspunkter. 
Båda loggar in på tjänsten från var sitt 
håll.

– Det är ett verktyg som hanterar hela 
processen från att räkna på jobbet, skicka 
offerten till all fakturering och där hant-
verkaren och kunden har kontakt med 
varandra under resans gång. Samvaron 
mellan byggföretagaren och privatkun-
den förenklas på det här viset.

Varje gång kunden är inne och kollar 
på offerten får hantverkaren besked via 
mobilen och det är också genom K-pal 
som kunden godkänner den. Alla frågor 
och önskemål om tilläggsarbeten etc görs 
också via den nätbaserade plattformen.

– Allt blir dokumenterat och överskåd-
ligt.

När byggföretagaren tar fram offertun-
derlaget i K-pal får han en materiallista 
från K-rauta där priserna anges med de 
rabatter som denne kan få. Hur stora ra-
batter det rör sig om varierar, beroende 
på relationen till företagskunden. Denne 
bestämmer hur stor eller liten del (eller 
ingen alls) av rabatten som han ”skänker” 
till villaägaren.

– Är du som företagare knuten till K-
pal behöver du inte ha kredit eller betala 

kontant för materialet du beställer av oss, 
betonar Andreas Ljungman. Vi fakturerar 
direkt din kund som antagit offerten och 
kör ut materialet efter ditt schema.

Fakturor på arbete och material som 
byggaren tar från annat håll, hanteras 
också i systemet. 

Beställaren kreditbedöms automatiskt 
när offerten skickas iväg. En röd lampa 
tänds som markerar att den tilltänkta 
kunden har betalningsanmärkningar.

– Detta uppskattar många småföreta-
gare som tycker det är känsligt att ta en 
kreditupplysning på sina kunder. 

Visserligen ska bygghantverkaren upp-
lysa kunden att det görs en kreditpröv-
ning. Men det är mindre påfrestande att 
informera om detta eftersom uppdragsta-
garen kan ”skylla på” att kontrollen sker 
med automatik och är inbyggd i tjänsten.

Om den anslutna hantverkaren väljer 
att strunta i den röda varningslampan ef-
tersom ”den kunden alltid har betalat tidi-
gare”, får affären göras upp utanför K-pal.

Andreas Ljungman betonar att K-rauta 
verkar utan att synas bakom namnet K-
pal. Inte ens fakturan på kedjans material 
visar att K-rauta är avsändare.

– Det är fortfarande hantverkaren eller 
byggaren som är uppdragstagare och den 

som är kundens 
samtalspart, vilket 
alltid framgår av 
fakturorna. Vi till-
handahåller bara 
ett verktyg för att underlätta företagets 
administration. 

Hur är det med materialet som bygg-
varukedjan levererar till slutkunden? Om 
kunden ifrågasätter kvaliteten ska denne 
tala med offertgivaren som i sin tur kon-
taktar leverantören, det vill säga K-rauta. 
Precis som vanligt alltså. 

Men om kunden vägrar betala, eller 
väljer att ta strid i domstol, vem står den 
ekonomiska risken för K-rautas leverera-
de byggvaror? 

– Det gör vi, och inte vår företagskund, 
säger Andreas Ljungman.

Att ansluta sig till K-pal är helt gratis. 
Däremot ska K-rauta har sin beskärda del 
om affären blir av.

–  Då tar vi 2,52 procent av ordervärdet 
på det material som vi levererat. Utöver 
det tar vi 29 kronor i faktureringsavgift. 
Ingenting annat. 

Sedan starten i höstas har drygt ett 60-
tal småföretagare kopplats till den nya 
tjänsten.

Peter Norrbohm

Nya samarbeten 

Andreas Ljungman
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Ställningsregler 

Bilden som  
fick läsarna att rasa!
Dålig timing. Och en aningslös re-
daktör med kamera. Detta orsakade 
närmast folkstorm bland läsarna 
när de läste om bygghantverkaren 
Fredrik Andersson i förra numret av 
Byggaren. Eller rättare sagt, när de 
såg en bild där han spikade läkt på 
taket till en torpstuga. Och stod på 
en ställning utan räcke.

Undertecknad redaktör har 
gjort det många gånger 
förr. Åkt ut i verkligheten 
för att intervjua byggare 
och företagare. Så även 
denna novemberdag i fjol 

när jag skulle besöka Fredrik Andersson 
från Stjärnhov i Sörmland och letade mig 
fram till den torpstuga vid vägs ände där 
han för tillfället hade sin dagliga gärning. 
Fredrik Andersson lade om taket vilket 
var ett akut projekt då det börjat regna in.

Inför åsynen av denna pastorala och ål-
derdomliga och därmed fotovänliga mil-
jö, klev jag ur bilen med kameran i högsta 
hugg. Klättrade upp på stegen och lycka-
des fånga Fredrik mitt i  arbetet med att 

fästa läkten. Publicerade bilden och var 
ganska nöjd med reportaget som helhet.

När numret väl damp ner hos läsarna 
började reaktionerna komma till den in-
tet ont anande redaktörens bestörtning.

”Hur kan ni ta med en sån bild i tid-
ningen där skyddsräcket saknas? Det ser 
absolut inte bra ut och tänk er för framö-
ver”, manar signaturen Jonas i ett sms.

Signaturen Pelle tycker det är helt för-
kastligt att en seriös tidning som Bygga-
ren väljer att publicera en bild som visar 
en olaglig och dessutom farlig situation. 
”En bild som normalt skulle visas i före-
byggande syfte.”

Okay. Det är bara att göra pudeln. Re-
daktörn hade inte en tanke på att det fina 

motivet hade en allvarlig brist och att 
det till och med kunde vara farligt att 
stå på ställningen föresvävade heller inte 
nämnde redaktör. Det kändes ju inte sär-
skilt högt ända tills jag insåg att ett fall 
från torpets tak inte vore helt riskfritt.

Jag ringer upp Fredrik och berättar 
om reaktionerna och mitt eget tillkorta-
kommande.

– Dålig timing, svarar han och förkla-
rar sig.

– Jag vet vilka regler som gäller vid 
ställningsbyggen och borde naturligtvis 
tänkt mig för när du skulle komma på 
besök. I stället tog jag bort skyddsräck-
et samma morgon för att lättare kunna 
få upp läkten genom att resa dem mot 
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Snickaren utan anställda 
måste ha godkänd ställning

Blir du ertappad av en inspektör och 
inte kan dokumentera att du faktiskt 
kan det här med ställningsbyggen, ris-
kerar du att förlora upp till 10 000 kro-
nor i böter eller, som det kommer att 
heta, sanktionsavgift.

Av föreskrifterna framgår det hur 
ställningen ska byggas för att göra arbe-
tet så säkert som möjligt. Det finns be-
stämmelser om hur den ska förankras i 
vägg och stagas, när skyddsräcke måste 
användas (fallhöjd minst två meter) och 
hur man ska klättra upp i den.

I anvisningarna betonas arbetsgivarens 
ansvar för sina anställda och det är lätt 
att förledas att tro att snickaren med 
egen firma och som jobbar själv på ett 
bygge inte omfattas. Men detta stämmer 
inte, enligt arbetsmiljölagen.

I de nya föreskrifterna AFS 2013:4 står 
det att ”Egenföretagare ska följa dessa 
föreskrifter i sin helhet när de uppför, 
använder eller monterar ned ställningar 
i samband med byggnadsarbete”.

Peter Norrbohm

Är fallhöjden minst två meter ska 
en byggnadsställning ha ordent-
ligt skyddsräcke. Saknas det kan 
byggföretaget få betala tusentals 
kronor i sanktionsavgifter som in-
förs från första juli i år.  Då skärps 
också reglerna för byggnadsställ-
ningar och alla typer av byggar-
betsplatser omfattas. Även om 
ställningen bara används av en 
byggare utan anställda. 

FALL FRÅN  STÄLLNINGAR hör till 
de allvarligaste olyckorna som sker i 
byggbranschen. Under åren 2008- 2012 
rapporterades 661 olyckor med direkt 
koppling till byggnadsställningar. Cirka 
hälften berodde på att någon ramlat 
från ställningen och skadats.

Under åren har Arbetsmiljöverket 
successivt skärpt föreskrifterna kring 
byggnadsställningar och första juli 
kommer nästa skärpning. Då kommer 
också väderskydden att ingå och det in-
förs sanktionsavgifter som kan bli rik-
tigt kännbara för den som inte följer re-
gelverket.

Föreskrifterna omfattar alla led i ked-
jan; tillverkare, försäljare, uthyrare och 
användare. Ställningarna måste vara 
typgodkända och i ”hemmabyggen” får 
bara konstruktionsvirke i klassen C-24 
användas och hemsnickaren måste kun-
na visa att konstruktionen verkligen 
håller vad den lovar. 

Den som ansvarar för ställningen ska 
också vara utbildad och kunna visa pap-
per på det, ju högre ställning desto stör-
re krav på utbildningens innehåll.

ställningen. Hade ju ingen tanke på att 
du skulle få med det hela på bild och att 
dina läsare skulle reagera så starkt. Nu vet 
jag bättre och nästa gång någon redaktör 
kommer ut ska jag vara mer vaksam och 
förberedd.

Även redaktören har lärt sig en läxa.

Peter Norrbohm

PS. Taket som Fredrik Andersson lade 
om i november förra året var ett uråld-
rigt lockat tak som hade sina bästa dagar 
bakom sig. Ett tak som låg omlott och 
var mycket ojämnt. I stället för att lägga 
masonite valde han vattenavstötande väv 
som han spikade ströläkten på och åter-
använde därefter de gamla tegelpannorna.

Verkar inte helt tillförlitlig. Eller hur?
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Löpande räkning
minerad mark för seriösa byggare

Vissa paragrafer i konsumenttjänstlagen (KtjL) ska 
byggare särskilt se upp med.  Vi jurister som försva-
rar bygghantverkare i trångmål har ibland svårt att 
nå framgång när paragraferna 36 (skälig prisersätt-
ning), 40 (specificerad räkning) och 51 åberopas. 
Paragrafer som ger utrymme för ”rallarsmällar”. 

Det senaste exemplet är en byggare i Malmö men han är inga-
lunda ensam. Ett företag i Enköping råkade ut för samma pro-
blem med sin kund.

Låt mig återge vad som hänt i Malmö-fallet.  Byggförtaget 
skrev ett avtal om en entreprenad åt en konsument mot löpande 
räkning. Avtalet var helt enligt de standardformulär som tillhan-
dahålls av konsumentverket. Parterna försökte precisera priser-
na så mycket de kunde men kom fram till att det var bäst för 
privatkunden att företaget arbetade mot löpande räkning.

Konsumenten godkände och betalade de löpande fakturorna på 
sammanlagt 1,2 miljoner, som hon fick under byggtiden efter att 
ha fått redovisat både material och mantimmar för varje mo-
ment i bygget. Den sista fakturan om 200 000 kronor betalade 
kunden däremot inte med motiveringen att det hade blivit all-
deles för dyrt. 

Byggaren och konsumenten hamnade i tvist med varandra 
och målet avgjordes i tingsrätten i Malmö. 

Till hela branschens förvåning blev utslaget i tingsrätten att 
konsumenten inte bara skulle slippa betala sista fakturan, utan 
också ha rätt till återbetalning på ungefär lika mycket av det hon 
redan betalat och godkänt! Målet togs även upp i hovrätten där 
domstolen gick på samma linje som tingsrätten. Som förlorande 
part tvingades byggföretaget betala samtliga rättegångskostna-
der på 1 miljon kronor. 

Alltså en dom som gjorde att projektet totalt gick back med 
1,4 miljoner! 

Hur kunde det gå så illa?
Anledningen var att konsumenten tyckte det hade blivit för 

dyrt. Hon påstod enligt § 51 att hon gått med på löpande räk-

ning för att byggaren hade sagt att det skulle bli billigare för hen-
ne. Genom sitt ombud krävde hon byggaren på en specifikation 
på allt som denne hade utfört enligt § 40. Byggföretagaren som 
hade ”rent mjöl i påsen” hade inga problem att redogöra för pre-
cis allt som han hade gjort, både vad som ursprungligen var pla-
nerat och vad som ändrats och tillkommit under entreprenaden. 
När detta var gjort lämnades alla uppgifter till en utomstående 
konsult anlitad av konsumenten som kom fram till att han hade 
tagit för mycket betalt totalt sett enligt § 36 om skäligt pris och 
att hela entreprenaden i stället endast var värd 1 miljon.

Men historien tar inte slut där. Trots att allt fler domar går 
konsumenternas väg, finns det nu en strömning bland lagstif-
tarna om en förstärkning av konsumenttjänstlagen vid prissätt-
ning enligt löpande räkning. Vad det skulle innebära vet vi inte 
idag och inte heller problemet det skulle lösa. Man skulle kunna 
tycka att skyddet för byggares rättighet att få betalt skulle stärkas, 
inte att man ska kunna ljuga ännu mer och påstå vad som helst 
och få rätt.

All avtalsrätt bygger på ”vinna/vinna” eller ”Pacta sunt Servan-
da” som det heter på latin. Om jag bygger det eller det till dig, 
betalar du mig så mycket.  Är båda parter överens om prestatio-
nerna så är båda vinnare, ungefär så ska man alltså resonera när 
avtalet ska skrivas. I TV får vi se konsumenter bli förlorare och 
i domstolar är det allt fler byggare som är förlorare. Vid bygg-
entreprenader till konsument är det ”mycket” en entreprenör ska 
prestera medan konsumenten endast ska prestera betalning. För 
nästan allt som byggentreprenören gör kan konsumenten hålla 
inne med betalningen enligt § 27 (KtjL).

Boven är att vi verkar i en bransch där det är förtvivlat svårt 
att sätta pris:

 • I nio fall av tio byggentreprenader på över 1 miljon över-
stiger slutpriset det planerade. Det är inte ovanligt att slutpriset 
överstiger det planerade med 30–40 procent.

 • I samtliga entreprenader av den storleken förekommer det 
ÄTA som påverkar slutpriset. Det är mängder med lösningar på 
en entreprenad där man diskuterar ändringar, det sker näst in-
till varje dag. Att prissätta dessa vid varje tillfälle och få in dessa 
ändringar i prissättningen på ett avtalat korrekt sätt är inte helt 
okomplicerat.

 • 6 av 10 fasta priser är för lågt räknade. Det kan bero på att en 
del räknar med ÄTA-tillägg för att det ska gå ihop. Alla vet att det 
kommer ändringar och tillägg. ”Det man förlorar på gungorna 
– tar man igen på karusellen”. En del sätter låga priser för att få 
jobbet. Det är en prissättning som inte är tillrådlig.

 • Timpriset för bygghantverkare mot konsument ligger 50 – 
75 kronor för lågt . Ska man klara ett företag med löner, verktyg, 
bilar, administration och kompetensutveckling med en allt min-

Löpande räkning kan stå dig dyrt. Även om du följer re-
gelboken. Det har en byggföretagare i Malmö fått erfara 
efter att ha förlorat i både tingsrätt och hovrätt. Företa-
get hade kommit överens med privatkunden om löpan-
de räkning och kunde också korrekt dokumentera allt 
material och antalet arbetade timmar. Men det var för 
dyrt, tyckte en oberoende konsult. Resultatet blev att 
kunden slapp betala sista delfakturan, samtidigt som 
företaget tvingades återbetala en del av ersättningen 
som redan erlagts. ”Konsumenttjänstlagen utdelar ral-
larsmällar”, skriver Sten Folkesson i den här krönikan.
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STEN FOLKESSON 
Förbundsjurist  
Bygg-& Järnhandlareförbundet

Strålkastar- & Huvskydd

Strålkastarskydd från 556:- exkl. moms
Huvskydd från 1116:- exkl. moms

Instegsskydd för dörrarna
Lastskydd för stötfångaren bak

Instegsskydd (för dörrarna) från 236:- exkl. moms
Lastskydd (för bakre stötfångare) från 476:- exkl. moms

Använd bilväljaren på vår hemsida för att
se tillbehören till just din bil!

Takrails för transportbilar

Takrails i Aluminium/ABS-plast från 2396:- exkl. moms

Godkända för 100 kg utbredd last.

TEL 0521-57 00 87
MAIL order@transportstyling.se
WEB www.transportstyling.se

Beställ på vår hemsida, via telefon eller hos närmaste återförsäljare.

dre debiterbar tid kan man inte 
ha så låg debitering per timme 
som 350-400 kronor plus moms.

 • Konkurrensen från hantver-
kare från ”lågprisländer” sätter 
avstamp i prissättningarna.

 • Lånevillkoren i bankerna 
(byggkreditiv och banklån) är 
inte lika generösa längre.

Detta är bara några av de fakto-
rer som måste räknas in. Jag me-
nar att man måste hitta en balans 
mellan konsumenten och bygga-
rens avtal om prissättningen på 
marknaden, som inte bara konsumenter av byggtjänster förstår, 
utan också jurister och domare, vilket skulle göra det enklare att 
lösa tvister. Skapa riktlinjer och former för att den ena avtalspar-
ten utför tjänster som till punkt och pricka stämmer med konsu-
mentens förväntningar och planer. Där konsumenten tvingas till 
sin prestation, nämligen att betala. 

Håller du med Sten Folkesson? Eller 
har du en annan åsikt. Maila info@
byggaren.se eller SMS:a 0708-299 702.

Vad tycker du? 

En sak är säker, problemet löser man inte med lagstiftning där 
den betalande parten ska kunna påstå vad som helst och där 
påståendet inte ens behöver vara sant § 51 (KtjL). Att förstärka 
lagen och locka konsumenter till stora förtjänster på entreprenö-
rens bekostnad genom felaktiga påståenden, löser inte missför-
hållanden som råder just nu.

Bygghantverkaren är en hårt arbetande person med en klar 
koppling åt arbetarklassen medan konsumenten som konsu-
merar deras tjänster ofta tillhör tjänstemannaklassen, om man 
nu får tala om klasser längre. Det är ingen tvekan om vilken av 
dessa, säljaren eller köparen, som har de bästa förutsättningarna 
för att ”lura” den andra genom att bäst utnyttja kryphål i lagen 
eller i avtalen. Vi talar om konsumenter som utnyttjar lagar och 
avtal för tjänster på sina egna villor betingade av miljonvärden. 
Vi talar inte om vilka konsumenter som helst. Två tredjedelar 
av dessa konsumenter har eftergymnasial utbildning medan säl-
jaren (bygghantverkaren) inte ens en på tio har eftergymnasial 
utbildning. Många av de bygghantverkare som idag utför cirka 
900 000 ROT-uppdrag varje år, är vanliga människor som i hög 
grad har konsumentliknande vanor. Deras förtvivlan när de inte 
får betalt för sina uppdrag går inte att ta miste på. Det är en tra-
gedi utan like.

Vi måste hitta ett bra och tydligare sätt att sätta priser, ännu 
tydligare sätt att avtala som värnar om den fria konkurrensen.  
Vi måste hitta en balans mellan privatkundens rättigheter och 
skyldigheter och byggföretagets rättigheter och skyldigheter.

Vi måste lagstifta åt rätt håll!
Sten Folkesson
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Debatt om ROT-avdraget 

Högaktuell debatt på Nordbygg:

ROT-avdraget efter valet!
Var står partierna? Ska ROT-avdraget 
vara kvar? I så fall, ska det förändras 
och på vilket sätt? Byggarens läsare är 
välkomna att följa debatten på Nordbygg 
på Stockholmsmässan den 2 april med 
start klockan 13.30. Men max 70 personer 
ryms i lokalen, så det gäller att vara bland 
de första i kön.

Efter fem års erfarenhet av ROT-avdraget, är det hög tid att in-
för valet 2014 göra en sammanfattning av hur det fungerar och 
om det finns anledning att ändra konceptet och tillämpningen. 
Ett förslag har redan kommit från Bostadsbeskattningskommit-
tén som vill sänka taket för ROT-avdraget.

ROT-avdragets framtid ska diskuteras på Nordbygg på Stock-
holmsmässan med politiker från riksdagspartierna samt repre-
sentanter från skatteverket, fack och arbetsgivare. 

Tidningen Byggarens läsare är naturligtvis hjärtligt välkomna att 
besöka debatten men det finns en begränsning. Antal sittplatser. Så 
kommer alla 25 000 läsare blir det bekymmer…

Skicka en intresseanmälan till info@byggaren.se så vet vi hur 
många som kommer.

Peter Norrbohm, Redaktör, Byggaren

Tid: 2 april 2014 mellan 13.30 och 15.00 
Plats: Sal K12 Stockholmsmässan i Älvsjö

Debattpanelen ser ut så här:

Henrik von Sydow (M) Ordförande i Skatteutskottet
Leif Jakobsson (S) Vice ordförande i Skatteutskottet
Mats Pertoft (MP) Ledamot i Skatteutskottet
Lars Gustafsson (KD) Ledamot i Skatteutskottet
Jacob Johnson (V) Ledamot i Skatteutskottet
Thoralf Alfsson (SD) Ledamot i Skatteutskottet
Gunnar Andrén (FP) Ledamot i Skatteutskottet
Roger Tiefensee (C) Riksdagsledamot
Pia Blank Thörnroos, rättslig expert Skatteverket
Peter Löfgren, utvecklingschef Sveriges Byggindustrier
Mikael Johansson, förbundsordförande Målareförbundet

Debattledare: Peter Norrbohm, redaktör på tidningen Byggaren 
och Ulf S Gustafsson, VD på Sveriges Bygg-och Järnhandlarför-
bund.

Arrangörer är Sveriges Bygg- och Järnhandlareförbund, tid-
ningen Byggaren och tidningen Järn Bygg Färg.
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Ny församling för skåpinredare

14 påbyggare och skåpinredare 
blev de första medlemmarna 
i den nybildade Svenska LCV-
föreningen. LCV står för Light 
Commercial Vehicles. Fören-
ingen kommer att prioritera 

frågor kring fordonsprovning, kvalitet, le-
veransvillkor, marknadsdata, miljöfrågor 
samt hålla en nationell mässa runt lätta 
transportbilar upp till 3,5 ton.

-Vi räknar med ett 30-tal medlemsföre-

tag under 2014, säger Anders Appelqvist 
på Branschkansliet, ansvarig för det admi-
nistrativa. Vi erbjuder medlemskap till både 
bilimportörer och påbyggare och inredare. 

-VW Transportbilar har ambitionen att 
bli medlem i LCV-föreningen, säger Hans 
Arvidsson på VW. Flera påbyggare är med-
lemmar i LFG, Lastfordonsgruppen, men 
anser sig ha fått måttligt gensvar för ”lätta 
lastbilsfrågor". I LFG är heller inte bilimpor-
törerna välkomna. 
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Byggbilsnytt 
Redaktör: Christer Andersson

... GM och PSA, General Motors och 
Peugeot-Citroën, har ingått en allians 
för gemensam produktion av bilar i C-
SUV och B-MPV-segmentena. Alltså 
crossovers och mindre familjebus-
sar. Avtalet innebär också en mindre 
transportbil på nästa generations 
bottenplatta från PSA. Dagens Opel 
Combo är en legotillverkad Fiat Do-
bló. I de större klasserna samprodu-
cerar GM med Renault-Nissan.
… PostNord Logistics har beställt två 
eldrivna Iveco Daily 35S med total-
vikten 3,5 ton för utvärdering under 
sommaren 2014.  
... Fiat och Chrysler, efter Fiats totala 
övertagande, kommer att få ett nytt 
namn och en ny logotype. Namnet blir 
Fiat Chrysler Automobiles och den 
nya logon kommer att bestå av de tre 
bokstäverna FCA. 
... Berco har lyckats reducera led-
tiden för transportskåpet Volymax 
till tre dagar mot tidigare fjorton. För 
kund innebär detta snabbare leveran-
ser och högre kvalitet. 
... Kihlströms Transport & Last-
bilscenter den 1 februari övertog Ive-
cos stockolmsfilial i Spånga och kan 
därmed samordna sin Iveco-försälj-
ning från två anläggningar i regionen.
... Toyota för andra året i rad är värl-
dens största biltillverkare före Gene-
ral Motors och Volkswagen. 2013 sål-
de Toyota 9,98 miljoner bilar mot 9,75 
miljoner 2012. GM, som fram till 2011 
varit världens största biltillverkare 
under 77 år, sålde 9,71 miljoner bilar 
under 2013 mot 9,5 miljoner för VW. 

Dessutom har vi hört att ...

Ett ömsesidigt beroende mellan importör och 
påbyggare. Här en Edströmsinredning i en VW 
Crafter.

Sommarens bilmode
❚◗  Nya Renault Trafic och Opel Vivaro 
är på gång. Man är fortfarande återhåll-
samma med fakta, men har släppt bilder 
på nyheterna inför introduktionerna till 
sommaren. 

Det handlar om helt nya bilar med ny 
yttre och inre design, med nya motorer och 

Brasilienbyggd italienare

Den mörka bilden visar Renaults version av nya 
Trafic och den röda Opels av nya Vivaro. Samma 
teknik men lite skillnader i design.

❚◗ En ny Fiat Fiorino? Ja, men inte den tur-
kiskbyggda Fiorino vi kör i Europa, utan 

brasilienversionen baserad på en Fiat 
Uno. Den har nytt utseende, är större, star-
kare och snålare och har fått en ny 1,4-li-
tersmotor som ger 62 kW/85 hk i bensin-
version och 65 kW/88 hk i etanolversion. 
Lastkapaciteten är upp till 650 kilo. 

Aktuell för Europa? Nä, men man ska 
aldrig säga aldrig. Pickupen Fiat Strada, 
som säljs i Sverige, byggs ju som bekant 
i Brasilien. Den kommer för övrigt att få 
en smärre ansiktslyftning under 2014. 

Brasilianska Fiat Fiorino är en helt annan bil än 
den europeiska, baserad på nya Fiat Uno.

fi
at

med ny teknik. Modellerna är tongivande i 
segmentet.

Det tredje syskonet i familjen, Nissan 
Primastar, ligger däremot lågt.  Nissan 
fortsätter med nuvarande Primastar så 
länge produktionen fortgår och säljer den 
gamla modellen året ut. Sen får vi se. 
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Biltestet   Christer Andersson  
provkör

Nya Transit Connect   
tillbaka till sitt ursprung
Ford Transit Connect är på sätt och vis tillbaka till sitt ursprung. En föregångare 
var en Ford Escort fram och ett skåp där bak. Nya Connect är en Ford Focus fram och 
ett skåp där bak. Byggaren åkte ner till München och provkörde den nya modellen.

ya Ford Transit Connect, ”International 
Van of the Year 2014”, har en från Ford Fo-
cus nedärvd personbilsmiljö på förarplats 
och ett skåp som är aningen större än före-
gående Connect i den korta versionen och 
något mindre i den långa, 2,9 respektive 
3,6 kubikmeter.

Connect är en seriös Caddy-utmanare 
utan att vara störst eller bäst på någonting. Det finns klasskam-
rater med större skåp och den högsta maxlasten gäller bara en 
version. Maxlast mellan 567 och 946 kilo. 

Ford betonar säkerheten, men vi jublar inte. Endast förar-
krockkudde är standard. Resten är tillval. I personbilsversio-
nen Tourneo har den däremot en full uppsättning krockkuddar. 
Chassit, från Ford Focus, är förstärkt samt har en halvstel bak-
axel med skruvfjädrar. I Sverige tar man in den hårdaste sätt-
ningen, utom på instegsmodellen. 

Connect säljs i två längder samt i utrustningsversionerna 
Ambiente och Trend. 1,6-liters dieseln har tre effektuttag på 
55  kW/75 hk, 70 kW/95 hk och 85 kW/115 hk. Förbrukning 

i blandad körning från 4,7 till 4,9 l/100 km. CO2-utsläpp från 
115 g/km till 128. I ekonomiversionen Econetic uppger man 4,2 
och 4,3 l/100 km och 109 och 112 g/km i utsläpp. En 1,6-liters 
bensinmotor på 110 kW/150 hk motiveras av att den kombineras 
med en sexstegad automatlåda.

Ytterligare en bensinmotor, som två år i rad fått titeln ”Inter-
national Engine of the Year”, säljs i Sverige bara i personbilen 
Connect Tourneo. En trecylindrig turboladdad motor på 1,0-li-
ter och 74 kW/100 hk som i Connect förbrukar 5,6 l/100 km och 
129 g/km CO2-utsläpp. Den går tyst, är pigg och har tillräcklig 
segdragning.

Antispinn, antisladd, låsningsfria bromsar med elektronisk 
kraftfördelning samt backstarthjälp är standard. Farthållare, 
kurvljus som lyser mot sidan, bromsar som aktiveras i kökör-
ning, trailer sway control, parkeringssensorer fram och bak samt 
backkamera är tillval.

Vi trivs på förarplatsen med stolen justerbar i höjdled och rat-
ten reglerbar. Överskådliga instrument och åtkomliga reglage. 
Bra motgående vindrutetorkare. Backspeglarna har panorama-

Hej vad det går!
För en ovan redaktör var det en hisnande upplevelse 
att få sitta bredvid den rutinerade motorjournalisten 
Christer Andersson när han rattade provbilen på öm-
som idylliska småvägar ömsom hårt trafikerade mo-
torleder i södra Bayern. Än slank den hit och än slank 
den dit och än slank den ner … i diket. Nej, riktigt så 
illa som för kråkan gick det inte även om redaktörn 
ett ögonblick trodde att resan skulle få ett abrupt slut. 
Den gode Christer Andersson kastade ett medlidsamt 
ögonkast på den kallsvettige passageraren med kom-
mentaren: ”jag testar bara antisladdfunktionen och 
bromsarna”. 
Och tack och lov fungerade funktionerna tillfredsstäl-
lande …

Peter Norrbohm
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Var sak har sin plats.

Se mer och hitta närmaste återförsäljare på:
www.edstrom.se

Du kan sluta leta nu.
Upptäck fördelarna med System Edström du också! 
Det krocktestade bilinredningssystemet som redan 
hjälpt över 500 000 hantverkare.

speglar i botten. Passagerarsätet för två i Trend går inte att jus-
tera, mittplatsen är för smal och konsolen för växelspaken är i 
vägen för benen. 

Inredningen går i mattsvart plast med apelsinskalsyta mot re-
flexer samt lätt avtorkbar gummimatta. Man kan fälla fram ett 
mindre arbetsbord ur mittryggstödet. I övrigt sedvanliga per-
sonbilsförvaringsutrymmen där handskfacket åtminstone är lås-
bart i Trend. Bra hylla i taket.

Skåputrymmet är lättåtkomligt via sidoöppnande bakdörrar 
vilka inte låser när de öppnas i 180 grader. Sidodörr enbart på 
höger sida och som vanligt stjäl mellanväggen en del av öpp-
ningen. 

Connect är riktningsstabil med väl avstämd fjädring/dämp-
ning. Ljudnivån, låg på tyska landsvägar, lär bli högre på svensk 
grov asfalt. 

Connect Ambiente med 75-hästarsmotor och femväxlad låda, 
kostar 163 500 kr inklusive moms. Den dyraste, en Trend med 
115-hk dieseln och sexväxlad låda, går på 234 500 kr. 

Christer Andersson

foton: christer andersson

Skåpet rymmer 3,6 m3, har 
 symmetriska sidohängda dörrar som 
inte låser i 180 grader och plastkläd-
sel på nedre delen av väggarna.

Förarplats från Ford Focus. Två-
sittssoffan i Trend är ett skämt. 
Bättre med separat passagerar-
stol i instegsmodellen Ambiente.

En kommande VW Caddy-utmanare, 
nya Ford Transit Connect i lång L2-
version med 70 kW/95 hk-motorn.
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Industrigatan, 467 84 Grästorp, 0514-588 00, www.gelia.se

Gelia är din samarbetspartner inom EL & VVS där tillgången till ett sortiment på 
över 60.000 artiklar löser dina kunders behov, oavsett proffs eller konsument.

QWPK-kabel 
starkast på bygget!

• Slitstark och tålig
• Klarar av extrem kyla, höga temperaturer 

samt kemikalie- och oljebeständig!
• Tydlig GUL färg 
• Flexibel som en gummikabel, 

nötningsbeständig som en PURKABEL!

Gör som proffsen, använd QWPK och 
du har en kabel som håller, minst sagt!

Vi syns på 
Nordbygg  

monter 
B11:40

Öppet läsarforum 

ROT-avdraget är ständigt   närvarande
Frågor om ROT-avdrag tar aldrig slut, visar den ström 
av sms och mail från den engagerade läsekretsen, som 
kommer in till Byggarens redaktion. Och alla besvaras av 
skatteverkets expert på området; Pia Blank Thörnroos. 

Hej Byggaren
Jag är snickare med eget företag och undrar om det 
är okay att jag renoverar min sambos fritidshus så att 
hon kan dra nytta av ROT-avdraget? Eller måste arbe-
tet göras av en oberoende firma? Jag är inte delägare i 
fritidshuset.
Hälsningar Mathias

Hej Mathias
Du kan inte få ROT-avdrag om du har utfört arbetet själv 
eller om arbetet utförts av någon som är närstående till 
dig. Som närstående räknas i skattesammanhang bland 

annat make/maka och sambor som tidigare varit gifta 
med varandra eller som har eller har haft gemensamma 
barn.
Om du och din sambo inte har varit gifta med varandra 
och inte heller har gemensamma barn kan din sambo få 
skattereduktion för betald arbetskostnad för arbete som 
du har utfört. 
Om ni har varit gifta eller har gemensamma barn så kan 
din sambo få skattereduktion förutsatt att det är någon 
av dina anställda som utfört arbetet i fritidshuset.
Pia Blank Thörnroos
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Najkvick AB Gräsdalsgatan 8B, 653 43 Karlstad
Tel: 054-560629  |  Fax: 054-566511

info@najkvick.se  |  www.najkvick.se

För den
professionella
användaren

 Modell NKRC-16 NKRC-20 NKRC-25
 Spänning 230V 230V 230V
 Effekt 690W 830W 1100W
 Vikt 8 Kg 13 Kg 24,5 Kg
 Diameter 4-16 mm 4-20 mm 4-25 mm
 Klipphastighet 2.5 - 3.0 s 3.0 - 3.5 s 5.0 - 5.5 s
 Pris 5.400:- 6.400:- 8.600:-

Alla priser exklusive moms.

Najtråd
Vi tillhandahåller även najtråd till andra på marknaden förekommande
najmaskiner. Kontakta oss för mer information.

18:-/st
vid köp av
50 rullar!

exkl. moms

Armeringsklipp med vändbara skär

Begagnade Max RB 395 
Najmaskiner

Vi på Najkvick AB erbjuder er möjlighet att köpa
nyservade begagnade Max RB 395 najmaskiner med
3 månader garanti. Komplett med Panasonic-laddare

och 2 st. batterier i låda.

Pris 6.900:-
Vi reparerar och servar najmaskiner med snabb service.

Just nu
35%
rabatt

Najmaskin NK833S
Sladdlös, kompakt och smidig för arbeten på
svåråtkomliga ställen.
Bindningshastighet ca 1 sekund.
Levereras med batteri, laddare och aluminiumväska.
Vikt 1 kilo.
Arbetsområde 8-33 mm.

Pris 4.995:-

 Alla modeller levereras med praktisk plåtväska, verktyg och manual.

 

ROT-avdraget är ständigt   närvarande

Hej redaktörn
Har en kund som vill att jag bygger till hans gamla 
friggebod med fem kvadratmeter så att det ryms inom 
de nya bestämmelserna för hur stor en friggebod får 
vara idag. Omfattas det av ROT-avdrag eller är det bara 
ombyggnad eller tillbyggnad av bostadshus som reg-
lerna är avsedda för.
Anders i Landskrona

Hej Anders
Man kan få skattereduktion för tillbyggnad av friggebod 
förutsatt att det finns ett bostadshus på tomten och att 
bostadshuset är äldre än fem år.
Pia Blank Thörnroos

»

»Att rita är ett slitsamt knot 
Men det ger ingen rot«

Anonym röst om ROT-avdraget

Reagera du också! 
 SMS:a dina synpunkter och åsikter till  

0708-299702. Eller maila info@byggaren.se

Hej Byggaren
En tillbyggnad omfattas av ROT-avdraget så länge hu-
set är äldre än fem år. Så långt är jag med. Men måste 
tillbyggnaden ha en dörröppning in till huset, för att 
ROT-avdraget ska gälla? Vi är några hantverkare som 
har diskuterat det här och vi är inte helt eniga. Nå-
gon påstår att det räcker med att tillbyggnaden sitter 
dikt mot huvudbyggnadens fasad. En annan säger sig 
ha hört att man kan bygga ett garage eller friggebod 
några meter från huset och förbinda det och huset med 
ett plank eller ett valv.
Jag tror att varken det ena eller andra stämmer. Vem 
har rätt? Den som har fel får bjuda övriga på en öl.
ROT-byggare i Mälardalen

Hej ROT-byggare
För att det ska ses som en tillbyggnad till huset bör det 
finnas en dörr från huset till garaget eller i vart fall dela 
ena garageväggen med det befintliga huset. Om det fri-
stående garaget endast sitter ihop med huset genom ett 
plank, en altan eller liknande är det inte en tillbyggnad 
till bostadshuset utan ses som en fristående byggnad 
(nybyggnad) som inte ger rätt till skattereduktion.
Pia Blank Thörnroos
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»

Öppet läsarforum 

Hej
Jag har en kund som är besviken eftersom hon inte 
fick ROT-avdraget samma år som arbetet utfördes. 
 Saken är den att jag gjorde ett jobb i december 2012 
som avslutades strax före jul och som jag omedelbart 
fakturerade på 30 dagar. Kunden betalade i januari 
2013 och får då ROT-avdraget samma år. Fast det 
spräckte kundens planerade ombyggnad av en som-
marstuga i höstas då hennes preliminärskatt redan 
avräknats ROT-avdraget från arbetet som utfördes 
2012. Det betyder alltså att blir ett jobb färdigt den 31 
december ska kunden betala fakturan direkt?
Signaturen Gunnar

Hej Gunnar
Det stämmer, reglerna är sådana. Det är kundens betal-
ning som styr vilket år skattereduktionen ska hamna 
på. I skattetjänstemännens värld kallas det kontantprin-
cipen, det vill säga inkomster och utgifter ska beskat-
tas det år personen har haft inkomsten eller kostnaden. 
Kunden måste betala senast 31 december år 1 för att få 
skattereduktionen år 1. Sker betalning år 2 medges skat-
tereduktion år 2. 
Pia Blank Thörnroos

Hej Byggaren
Har ritat en tillbyggnad på ett äldre hus och lagt ner 
mycket tid på detta. Får jag räkna in den arbetstiden i 
underlaget för ROT-avdraget, vilket min kund hävdar 
är helt enligt reglerna. 
Leif i Västerås

Hej Leif
Nej, din kund har fel. När det gäller rätten till skattere-
duktion så är det bara handgripligt arbete som omfattas. 
Det finns inte någon möjlighet att få skattereduktion för 
kostnad för ritningar, ansökningar och liknande adminis-
trativt arbete.
Pia Blank Thörnroos

Hej Peter !
Vi läste om Leicas lasermätare i Byggaren förra 
året! Det blev då en reaktion vid fikabordet..! Vi såg 
att homolobbyn har infiltrerat din tidning, med sitt 
onormala tänkande! I artikeln försöker de ändra på 
svenska språket, för deras konstiga syn på livet! Är 
det ett misstag, eller kan det komma fler artiklar av 
den sorten? Undrar vad Leica tycker om texten?
(Annars ska du ha ”kredd” för en omtyckt tidning )
Med vänlig hälsning.
”Byggänget”

Hej Byggänget
Jag tyckte precis som ni – i början. Hen låter knepigt, 
ungefär som ”höna”. Men sen måste jag erkänna att det 
är ett praktiskt ord, istället för att skriva ”han eller hon” 
eller ”man” så är ”hen” perfekt. Och det har ingenting 
med den sexuella läggningen att göra.
Från Leica har det varit knäpp tyst. Det kan tyda på två 
saker; antingen tiger hälsan still eller så har de fortfa-
rande inte hämtat sig från chocken.
Bästa hälsningar
Redaktören

Läsarreaktioner

Pssst ... Byggarens nya hemsida är på gång.  
Mer om det i nummer 2 2014

Hen är inte djävulens påfund



Lyft blicken

Designad för att under-
lätta din takläggning!

plannja.seNärproducerat fr
ån Plannja  

        plannja.se

Plannja Flex
Produkt:

Ursprung: 

Designad och 

utvecklad i Norden.

Beskrivning:

Monteringen av Plannja Flex kan utföras av en ensam yrkesman eftersom 

den tillverkas i en enda hanterbar 2-modulsstorlek. Materialet är antingen 

stålplåt eller aluminiumbelagd med Hard Coat Glossy. Plannja Flex passar 

alla typer av tak och packas på industripall som du smidigt transporterar 

från en bygghandel nära dig.



För din och branschens skull,  
bli medlem i Bygghantverkarnas 
Riksförbund, BHR!

Idag är det mycket svårt att en-
sam ta sig igenom en tvist med 
kund och/eller myndighet 
utan att ha kunskapen, tiden, 
rätt upprättade avtal m.m. En 
tvist kan bli både utdragen och 
kostsam för byggaren/byggfö-

retaget, den kan till och med leda till en 
konkurs. Det ställs mycket höga krav på 
entreprenören idag förutom hans fack-
kunskaper. Lagar ändras, utbildningar 
krävs osv. 

För att ett bygge ska fungera tillfred-
ställande för både hantverkaren och kund 
krävs det väl genomgångna och korrekt 
skrivna avtal/kontrakt som uppdateras 
vid ändringar och extrabeställningar. 

KOM IHÅG att för både entreprenören 
och kunden handlar det om stora sum-
mor och när det verkligen gäller vid en 
tvist ligger bevisbördan helt och endast 
på entreprenören enligt Konsument-
tjänstlagen. Det räcker med ett påstå-
ende från kunden för att kunna ställa 
till med mer eller mindre ett helvete för 
entreprenören. 

Hur många tvister på hundratusentals 
kronor klarar en entreprenör av? Inte 
sällan är det konkurs som väntar. Detta 
skapar enorma tragedier för hela familjer 
och ärliga och duktiga hantverkare. 

Tidigare har det inte funnits någon or-
ganisation som representerar hantver-
karna så som Konsumentverket repre-
senterar hantverkarnas kunder. Bygg-
hantverkarnas Riksförbunds strävan är 
att bli denna part, och med en ständigt 
ökad medlemstillströmning bygger vi 
tillsammans upp en solid och stark grund 
för seriositet och trygghet för både hant-
verkare och kund.

Många tvister uppstår på grund av 
missvisande byggprogram på tv, där man 
visar upp byggfusk och elände i bran-

schen, och signalerar att ALLA hantver-
kare tar svarta pengar, gör dåliga arbeten 
m.m. Man sänder ut signaler till kom-
mande (mindre seriösa) kunder att det 
ÄR ok att hålla inne pengar, att gnälla och 
klaga och göra det surt för hantverkaren. 
Exempel på fall av denna sort är många. 

En entreprenör kan göra allt perfekt, 
klara besiktningen galant men ändå få 
nerslag, vad har då hänt? Jo, kunden kan 
påstå att han inte tillvaratagit deras in-
tressen och kräver avdrag på summan. 
Detta händer och som hantverkare kan 
du inte sätta emot om du inte har alla do-
kument och avtal, även de muntliga ned-
skrivna och i väl förvar. 

Det är så mycket om och men i bygg-
branschen att inte ens den mest seriösa 
byggaren idag i längden kan klara sig utan 
stöd och trygghet bakom sig. 

Som medlem i Bygghantverkarnas 
Riksförbund får du gratis kontakt via sms 
och mail med byggjurist, vid tvister har 
du den stora fördelen att betala en myck-
et låg summa för att juristen ska föra din 

Vid skarpt läge är ensam INTE stark!
Vid skarpt läge är det tryggt att ha ett förbund vid sin sida som hjälper till med 
det juridiska. Vi står på byggarens sida, och vårt mål är att samarbetet byggare/
kund ska fungera smidigt och tryggt för båda. Detta hjälper förbundet till med 
genom avtal, uppdateringar, utbildningar och kommunikation.
Bli medlem idag, du har allt att vinna! 

talan medan du kan fortsätta arbeta och 
slippa förlora mer pengar. Du kan gå ut-
bildningar till förmånliga priser, få kon-
takt med andra byggare och utbyta er-
farenheter. Du får tillgång till juridiskt 
korrekt skrivna avtal/dokument som 
förenklar din och kundens relation och 
mycket mer. 

Du har absolut inget att förlora som 
medlem, men desto mer om du står en-
sam vid en tvist.

Vi står på den seriösa hantverkarens 
sida och hjälper honom/henne att ut-
föra sitt hantverk och minimera tvister. 
Vi hjälper konsumenter att hitta duktiga, 
utbildade och seriösa hantverkare via 
förbundet, hantverkare de kan känna sig 
trygga med vid deras kanske största affär 
i livet. Med bra kommunikation och rätt 
avtal slipper båda parterna onödiga, trå-
kiga, tidsödande och ekonomiska tvister 
och får istället ett bra arbete och ett gläd-
jande färdigt resultat.

Bli medlem du också!

foto: xxxxx

Som medlem i BHR får du bland annat hjälp av den välkände byggjuristen Sten Folkesson. 
Till höger om honom står BHR:s grundare byggföretagaren Lars Åberg.
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Kvinnevad 511 | 247 92 Södra Sandby
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För din och branschens skull,  
bli medlem i Bygghantverkarnas 
Riksförbund, BHR!

Idag är det mycket svårt att en-
sam ta sig igenom en tvist med 
kund och/eller myndighet 
utan att ha kunskapen, tiden, 
rätt upprättade avtal m.m. En 
tvist kan bli både utdragen och 
kostsam för byggaren/byggfö-

retaget, den kan till och med leda till en 
konkurs. Det ställs mycket höga krav på 
entreprenören idag förutom hans fack-
kunskaper. Lagar ändras, utbildningar 
krävs osv. 

För att ett bygge ska fungera tillfred-
ställande för både hantverkaren och kund 
krävs det väl genomgångna och korrekt 
skrivna avtal/kontrakt som uppdateras 
vid ändringar och extrabeställningar. 

KOM IHÅG att för både entreprenören 
och kunden handlar det om stora sum-
mor och när det verkligen gäller vid en 
tvist ligger bevisbördan helt och endast 
på entreprenören enligt Konsument-
tjänstlagen. Det räcker med ett påstå-
ende från kunden för att kunna ställa 
till med mer eller mindre ett helvete för 
entreprenören. 

Hur många tvister på hundratusentals 
kronor klarar en entreprenör av? Inte 
sällan är det konkurs som väntar. Detta 
skapar enorma tragedier för hela familjer 
och ärliga och duktiga hantverkare. 

Tidigare har det inte funnits någon or-
ganisation som representerar hantver-
karna så som Konsumentverket repre-
senterar hantverkarnas kunder. Bygg-
hantverkarnas Riksförbunds strävan är 
att bli denna part, och med en ständigt 
ökad medlemstillströmning bygger vi 
tillsammans upp en solid och stark grund 
för seriositet och trygghet för både hant-
verkare och kund.

Många tvister uppstår på grund av 
missvisande byggprogram på tv, där man 
visar upp byggfusk och elände i bran-

schen, och signalerar att ALLA hantver-
kare tar svarta pengar, gör dåliga arbeten 
m.m. Man sänder ut signaler till kom-
mande (mindre seriösa) kunder att det 
ÄR ok att hålla inne pengar, att gnälla och 
klaga och göra det surt för hantverkaren. 
Exempel på fall av denna sort är många. 

En entreprenör kan göra allt perfekt, 
klara besiktningen galant men ändå få 
nerslag, vad har då hänt? Jo, kunden kan 
påstå att han inte tillvaratagit deras in-
tressen och kräver avdrag på summan. 
Detta händer och som hantverkare kan 
du inte sätta emot om du inte har alla do-
kument och avtal, även de muntliga ned-
skrivna och i väl förvar. 

Det är så mycket om och men i bygg-
branschen att inte ens den mest seriösa 
byggaren idag i längden kan klara sig utan 
stöd och trygghet bakom sig. 

Som medlem i Bygghantverkarnas 
Riksförbund får du gratis kontakt via sms 
och mail med byggjurist, vid tvister har 
du den stora fördelen att betala en myck-
et låg summa för att juristen ska föra din 

Vid skarpt läge är ensam INTE stark!
Vid skarpt läge är det tryggt att ha ett förbund vid sin sida som hjälper till med 
det juridiska. Vi står på byggarens sida, och vårt mål är att samarbetet byggare/
kund ska fungera smidigt och tryggt för båda. Detta hjälper förbundet till med 
genom avtal, uppdateringar, utbildningar och kommunikation.
Bli medlem idag, du har allt att vinna! 

talan medan du kan fortsätta arbeta och 
slippa förlora mer pengar. Du kan gå ut-
bildningar till förmånliga priser, få kon-
takt med andra byggare och utbyta er-
farenheter. Du får tillgång till juridiskt 
korrekt skrivna avtal/dokument som 
förenklar din och kundens relation och 
mycket mer. 

Du har absolut inget att förlora som 
medlem, men desto mer om du står en-
sam vid en tvist.

Vi står på den seriösa hantverkarens 
sida och hjälper honom/henne att ut-
föra sitt hantverk och minimera tvister. 
Vi hjälper konsumenter att hitta duktiga, 
utbildade och seriösa hantverkare via 
förbundet, hantverkare de kan känna sig 
trygga med vid deras kanske största affär 
i livet. Med bra kommunikation och rätt 
avtal slipper båda parterna onödiga, trå-
kiga, tidsödande och ekonomiska tvister 
och får istället ett bra arbete och ett gläd-
jande färdigt resultat.

Bli medlem du också!

foto: xxxxx

Som medlem i BHR får du bland annat hjälp av den välkände byggjuristen Sten Folkesson. 
Till höger om honom står BHR:s grundare byggföretagaren Lars Åberg.
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3-C Production AB • Porsevägen 27-29 • 311 32 Falkenberg
Tel: 0346-587 54 • Fax: 0346-587 84 • info@3c.nu • www.3c.nu

Nu också stolt innehavare av norskt godkännande från SINTEF

CC-Fönsterdrev
vi håller vad vi lovar!

Sveriges mest väldokumenterade och godkända drev! 
Finns även hos välsorterade bygghandlare.
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Byggplanket

Derome I Halmstad I Kristianstad  

Mjölby I Varberg I Västervik. Vxl 0340-66 64 40 

trateknik@derome.se I www.derometrateknik.se

BESTÄLL  
TAKSTOLAR  
direkt från Sveriges  

största tillverkare!

Besök oss på  

Nordbygg  

Monter  C13:61 

Välkomna!

MED TIMMERPANELMED TIMMERPANEL
är det lätt att isolera och förändra ett hus

Beställ broschyr 073-999 25 36
www.timmerpanel.se

TIMMERPANEL AB

Före Efter

Byggplanket - byggarnas nya marknadsplats
Vill du marknadsföra dig lite försiktigt och kanske också under lång tid?
Då ska du annonsera HÄR på Byggplanket - Byggarens nya avdelning för 
småannonser. 

Ring Ing-Marie (0702-734 284) eller Lars-Börje  
(08-795 29 70) och beställ din annons redan nu!  

www.FixaDittHus.se         0708-119449

Vi hjäper dig när du inte hinner med!
Förmedling av tjeckiska hantverkare
Fixa Ditt Hus
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Byggplanket Attefallshus och 
Löfvenplanvillan 
nya projekt

Ingen har väl missat att det är valår? Året då alla partier 
har lösningen på alla problem, och alla samhällsgrupper 
överöses med löften och pengar. Nu har turen kommit till 
villaägarna – och de bostadslösa. Genom att tillåta bygg-
nationer utan bygglov vill regeringen att husägare med 
för mycket tomtmark, pengar och fritid ska vilja bygga 

för att hyra ut. Om det finns ett stort intresse från villaägare att 
bli hyresvärdar har man väl inte riktigt hört sig för om, men det 
kan åtminstone inte uteslutas.

Tanken är att man utan bygglov ska få bygga ut huset med 
15 kvadratmeter, antingen som boyta eller i form av en veranda 
(även om det för mig är oklart på vilket sätt fler verandor mins-
kar bostadsbristen), och ett fristående hus på 25 kvadratmeter 
där man till skillnad från den gamla friggeboden ska kunna bo 
permanent. Den nya undantagsstugan har regeringen valt att 
kalla ”Attefallshus” efter bostadsminister Stefan Attefall. Säga 
vad man vill om Birgit Friggebo (”We shall overcome” och allt 
det där), men nog lät friggebod klatschigare. Fast man kan ju 
inte skapa bostadsreformer bara för att man har bra politiker-
namn för ändamålet, i så fall hade USA infört Obamabaracken 
för länge sedan.

Men nej, det här är nog typiskt svenskt. I Landet Lagom undvi-
ker man i det längsta att lösa problem om det finns en möjlig-
het att istället gå runt dem och skapa undantag. Om nuvarande 
bygglovsregler hindrar folk från att bygga ser man väl med fördel 
till att förenkla bygglovsförfarandet – för alla! Nu ska sägas att 
regeringen faktiskt vill snabba upp bygglovsprocessen. Eller, på 
myndighetssvenska, ”åstadkomma en effektivare prövningsord-
ning”. Detta var tanken redan när man införde en ny plan- och 
bygglag 2011. Förra året tillsatte man dessutom en utredning för 
att sätta fokus på de tidskrävande överklagandeprocesserna av 
byggärenden. Tyvärr har man inte utrett hur regeringens utred-
ningar ska gå snabbare, så den är inte klar än, men viljan verkar 
ju finnas.

Fast räcker det? Jag skulle vilja kunna ringa till kommunens 
byggnadsnämnd och få svaret: ”Vi skickar ut en gubbe i efter-
middag som berättar vad du får och inte får göra.” En bygglovs-
process innehållande ”anmälan om kontrollansvarig”, ”kontroll-
plan” och en massa andra ”kontroll-” i all oändlighet inbjuder 
husägare, särskilt utanför detaljplanerat område, att bygga svart 
och hoppas på att bygget inte uppmärksammas, eller avstå helt.

Byggbranschen är långtifrån det enda området där man för-
söker gå runt reglerna istället för att göra dem användbara. Ta 
arbetsmarknaden till exempel. När den inte fungerar (och det 

var ju bra länge sedan 
nu) inför politikerna ar-
betsmarknadspolitiska 
åtgärder. De kan heta 
praktik, instegsjobb el-
ler Fas 3. Vanliga an-
ställningar är snart helt 
utrotade eftersom de 
är för tidskrävande att administrera och reglerna för krångliga 
att begripa. Därför väljer många företag, inte minst i byggbran-
schen, att hyra in F-skattare och bemanningsföretag istället för 
att själva anställa. Vore det inte bättre att förenkla reglerna så att 
fler kunde få riktiga jobb? Jättekolossen Arbetsförmedlingen har 
sedan länge slutat att – som namnet antyder – förmedla arbeten. 
Istället har man fullt upp med att hålla ordning på dessa regler 
och undantag, och det ökade fusket som kommer med alla reg-
ler.

Det sägs ju att Helvetet är en plats där engelsmännen lagar ma-
ten, italienarna dirigerar trafiken, grekerna sköter ekonomin, 
tyskarna står för underhållningen och språket är holländska. Jag 
undrar om inte myndigheterna där nere är svenska. Jaja, det lär 
jag väl få se. Dessförinnan, 2 juli i år, införs den här lagen som gör 
det möjligt att kringgå bygglovsansökan. Villaägarna – förening-
en alltså – tror att lagförslaget på sikt kan ge 150 000-200 000 nya 
bostadstillfällen. Jag vet varken hur de har räknat ut detta eller 
vad som menas med ”på sikt”. Ska man tro opinionsinstituten 
återstår först att se om en ny regering river upp reformen. Kan-
ske till förmån för en egen pappersstuga, ”Löfvenplansvillan”?

Vinklat & skruvat 

Micke Larsson 
”Ful men kul” 

Ståuppkomiker och satiriker

HYR DIN HUSVAGN

036-39 37 25
www.kaberental.se

Arbete på bortaplan
Bo nära och bekvämt
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Drömmar om ett annat liv

ANNONSöRER I BYGGAREN 1 2014
100% Proffs Trä & Byggvaror AB  14
3 C Productions AB  35
Ahlsell Sverige AB/Gelia  30
Bra Byggare Svenska AB  10
Bårebo Nordic AB  12
Derome Byggvaror & Trätekn. AB  36
Genesis-IT AB  40
Hantverksförmedlingen  FDH AB  36

Hultafors Group Sverige AB  13
KABE Rental  37
K-Rauta AB  6-7
Leif Arvidsson AB  2
Najkvick AB  31
Optimera Svenska AB  19
Plannja AB  33
Relekta AS  23

Stone Co. Sverige AB  22
Svenska Reimpregnerings  
AB LavTOX  39
System Edström Bilinredn. AB  29
Telge Miljöisolering AB  36
T-Emballage  17
Timmerpanel AB  36
Transportstyling  25

Tremco Illbruck Int. GmbH  15
W&Å Bygg i Lund  34
Varbergs Trä AB/ Villa Fönster  4
Wimmerby Fönstersnickerier AB  32
Bilaga i detta nr: 
Varbergs Trä AB/ Villa Fönster 
Zarges 

Det var en gång en man som sa: ”I have a dream”. 
Det här var en man som kämpade för sin över-
tygelse, sin dröm. Att befria sina svarta bröder 
och systrar från förtryckets ok. Hans namn 
var Martin Luther King. Det var en fin dröm. 
Drömmar har jag också. Även mer eller min-

dre betydelselösa män kan ha drömmar, nämligen. Jag har hela 
tiden drömmar. Små små drömmar om vad jag ska göra efter 
livet som byggare. Eller små små drömmar om vad jag ska göra 
när jag är ledig nästa gång (oftast om segling). Dessa drömmar 
– dagdrömmar – hjälper mig ofta att klara tristess och jobbiga 
perioder. Vardagen, om man säger så. 

När jag var grabb drömde jag inte om att bli snickare. Eller 
om att bli som farsan, svetsare. No way. På den tiden hade jag 
storartade drömmar. Jag drömde om att bli fotbollsproffs. Eller 
åtminstone att få spela i ett fotbollslag. Jag ville bli som Bosse 
Larsson i Malmö FF eller, helst, som Johan Cruyff i Ajax. Jag lo-
vade morsan att köpa henne ett fint hus när jag blev rik (fy, vilket 
dumt löfte, det kunde jag så klart inte hålla). Där vi bodde, i År-
sta söder om Stockholm, fanns inte ens en fotbollsklubb. För att 
råda bot på det problemet bildade jag tillsammans med några av 
mina sjuåriga kompisar ett eget fotbollslag, Årsta FC. Men som 
klubb behöver man ju en klubbtröja. Ok, jag letade fram ett sjok 
rött tyg bland morsans tygstuvar, klippte ut stora runda punkter 
och klistrade fast på vita t-shirts. Se där, vi hade ett fotbollslag – 
en dröm blev sann!! Ibland är det enkelt. 

Min fotbollsdröm fortsatte prägla mitt liv ganska många år. Trä-
nade hårt och kämpade. Jag var ganska duktig. Men i laget bör-
jade några av oss snegla på andra saker. Lika roliga som fotbollen 
men av en helt annan karaktär. Så började drömmen om att bli 
musiker. Vi bildade band. Musiken tog över allt mer från fot-
bollen. Och eftersom det med musiken hör till att vara på stan 
sent på nätterna och med fördel överkonsumera öl, synkade det 
inte särskilt bra med min fotbollskarriär. För fotbollsledarna var 
tanklösa nog att förlägga matcherna till söndagförmiddagar. Ja, 
så slutade min dröm att bli fotbollsproffs. 

När jag blickar tillbaka är det så här det har varit. En dröm har 

kommit, den har slocknat och en ny har tagit vid. Har det inte 
varit drömmar om att bli fotbollsproffs eller rockstjärna så har 
det varit drömmar om mer vardagliga saker som att bilda familj, 
att bo i villa eller att barnen ska få det bra i framtiden. 

Men jag kan inte dra mig till minnes att jag någonsin har närt 
en dröm om att jobba som snickare, eller som företagare heller 
för den delen. Jag bara halkade in på de banorna. Och nu ägnar 
jag en stor del av min vakna tid åt just detta. Är inte det märk-
ligt? Guds vägar äro outgrundliga. 

Nä, så här långt kommen i livet drömmer man inte lika myck-
et längre. Idag drömmer jag bara om  att bli ekonomiskt obero-
ende. Så att jag kan trappa ner. Så att jag kan börja leva. För leva, 
det har man inte tid med som företagare. Och det vet alla, att bli 
rik som liten byggskutt är inte möjligt. Men jag hoppas i alla fall 
att jag fortsätter drömma. 

En gång hörde en läsare av sig: ”Hördu Kai, är du inte väl ne-
gativ kring din byggkarriär? Om det är så jävla jobbigt, varför 
inte bara lägga ner?” Men vadå, det är väl inte så konstigt att jag 
har den inställningen med de storslagna drömmar jag har haft.  

Maila mig gärna med både tyckanden 
och tips på kommande ämnen att ta upp.  
kai@honkobygg.se

Vad tycker du? 

Fotnot: Uppslaget till den här artikeln fick jag för en tid sedan 
när jag stötte på en gammal kompis från ungdomen. Han sa: 
”Kajjan, häromdan röjde jag på vinden och hittade rullbandet 
med the Imps”. Det var alltså demotejpen med mitt band, in-
spelad 1982. När jag höll tejpen i min hand strömmade en stark 
känsla genom min kropp. Det var en förnimmelse av Drömmen. 
Underbar känsla. Demon  består av fyra egna låtar. Vill du själv 
bedöma om min dröm hade ett uns av realitet finns låtarna på 
nätet: www.soundcloud.com Registrera dig och sök på ”Imps 
Born in the wrong direction”

Pang i bygget |  Krönikör: Kai Honkonen
Honkonen Bygg AB, Saltsjö Boo



Boracol®  & Impel® BOR-stavar

Telefon: 042-21 64 45
lavtox@lavtox.se | www.lavtox.se

i samarbete Ditt bästa skydd mot svamp & röta
Borrhål med isättning av Impel BOR-stavar på de mest utsatta områden ger tillsammans med Boracol 20
det bästa skyddet i både splint- & kärnved.
Behandla både det nya virket samt en säkerhetszon på c:a 1 m med Boracol 20.

Borrhål till Impel

10-15 cm

Impel storlek 12x100 Med hjälp av curcumintest 
kan man här ser sprid-
ningen av BOR

Boracol 
kvar på

 marknaden

bekämpar all påväxt såsom mögel, svartmögel, mossa och lav
Boracol – unik inträngning – både bekämpar och förebygger 
mot framtida problem

Boracol® 10

5 ½-årsrapporten visar att Boracol 20 
har en inträngningsförmåga i både 
splint och kärnved som bekämpar 

samt impregnerar på nya rötangrepp

Äkta Hussvamp

Läs rapporten direkt här, eller 
ladda ner från vår hemsida 

www.lavtox.se

Bruksanvisning

 20



Posttidning B
Avsändare: Byggaren, Box 2082, 169 02 Solna


