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Hockeytränaren som 
blev byggföretagare
Hantverkare hjälper cancersjuk
Filmning stoppar byggtvister
STOR utlottning på NORDBYGG



www.festool.se/powerselect

Med borstfria motorer som är så energisnåla att du skruvar fler skruv eller 
sågar längre på varje laddning. Med batteriteknologi som garanterar att 
batterierna håller för fler laddningar utan att tappa kapacitet. Inom Festools 
batterisortiment PowerSelect är alla delar utvecklade gemensamt för att 
ge dig högst möjliga tillförlitlighet. Från att tillverka den borstfria motorn 
själva till att du bl a får stöldförsäkring och fri reparationsservice i tre år på 
alla dina maskiner, batterier och laddare lovar vi att du med denna 
tillförlitlighet kan bli mer produktiv i ditt dagliga arbete. 

Välkommen in att prata mer om både detta och mycket annat på Nordbygg 
den 5-8 april i monter B04:11. 

Gå in redan idag och boka din biljett på www.nordbygg.se 

Vi ser fram emot att träffa dig!

100 % Festool. 100 % sladdlöst. 100 % tillförlitlighet.

https://www.festool.se
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Innehåll
 3  Ledaren: Den polske 

rörmokaren har fått sin 
revansch och de mindre 
byggfirmorna kan ohotat 
arbeta vidare med rot-
projekten. 

 6  Hockeytränaren. Mikael 
Tisell var hockeytränare i 
30 år. Nu har han startat 
byggfirma på heltid. 

 12  Köksfilmning: En 
byggfirma i Göteborg filmar 
för att slippa stå för fel som 
kunden orsakat. 

 16  Hjälper cancersjuk. 
När trebarnsmamman 
fick cancer stannade 
renoveringen av villan 
i Skövde av. Då ryckte 
bygdens snickare in. 

 23  Barbara Austel är 
barnbarn till Festools 
grundare. Byggaren 
besökte Festools fabrik 
och träffade kvinnan som 
både hunnit med att utbilda 
sig till snickare och varit 
utbytesstudent i Sverige. 

Ledaren 
Den polske rörmokarens 
revansch

Det strömmar in utländska bygg-
arbetare till Sverige. Förra året 
hamnade ungefär hälften av de 
43 000 som registrerades av 
Arbetsmiljöverket på byggen 
av olika slag. Vi talar om en 

bransch i total omvandling. 
Medan de svenska varven och textilindustrin 

lades ner i konkurrensen med låglöneländerna 
på 70-talet ser utvecklingen annorlunda ut för 
byggnadsindustrin. Byggandet kan ju svårligen 
flytta utomlands. Så vi tar hit den utländska 
arbetskraften i stället.  Jag cyklade nyligen runt 
i Annedal, ett nytt bostadsområde som jag ser 
från fönstret från redaktionen i Sundbyberg. 
Jag lyckades träffa på en enda svensk byggar-
betare, en egen företagare som arbetade med 
rivningar. Resterande byggare var från Polen, 
Litauen och andra öststater.

Besöker du bygget av nya Karolinska Univer-
sitetssjukhuset får du höra många språk och för 
all del många olika svenska dialekter också. Alla 
stora infrastrukturprojekt visar samma sak. 

Vi talade skämtsamt om hotet från den polske 
rörmokaren inför omröstningen om EU-med-
lemskapet. Har hotet nu rentav förvandlats till 
räddning? De tiotusentals utländska byggare 
som varje år reser till Sverige hade knappast 
kunnat ersättas av svensk arbetskraft. Vi har 
helt enkelt inte så många byggare längre och 
det är svårt att locka unga till yrket.  

Eftersom byggare är en bristvara uppstår risk 
för överhettning. Lönerna stiger explosivt och 
företag får säga nej till jobb när de inte hit-
tar folk. Att vi sluppit denna överhettning och 
löne explosion beror delvis på inflödet av ut-
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ländsk arbetskraft. De måste visserligen avlönas 
med minimilöner men det innebär i praktiken 
betydligt lägre nivåer än de svenska kollegerna. 

Vi ser också att många polacker och andra 
utländska byggarbetare tar sig in i rot-sektorn. 
Men här dominerar alltjämt den svenska ar-
betskraften. Det händer att jag möter byggar-
betare som uttrycker sin tacksamhet över att 
slippa de stora infrastrukturprojekten och stor-
byggena och istället kan ägna sig åt att renovera 
kök eller bygga nya enfamiljshus. Här kan de 
vara några kreativa snickare som får skapa ett 
färdigt hus på några månader och ägna sig åt 
en mängd varierande arbetsuppgifter istället 
för att vara en kugge i det stora maskineriet.  

Dessa byggfirmor kan arbeta vidare med bi-
behållen yrkesstolthet. Och privatkonsumen-
terna ger snabb feedback och skvallrar gärna för 
grannen om bygget blir bra. Gott rykte skapar 
nya uppdrag. Det är så en marknad ska fungera. 

Vad som händer inom rot-sektorn när svens-
ka byggare börjar gå i pension framöver och de 
unga väljer andra yrken är väl gissningsvis att 
vi också där får se fler och fler utlänningar. Så 
småningom kanske den svenske byggarbetaren 
blir en antikvitet att ställa ut på museum. Men 
dit är det långt. Eller kanske det blir tvärtom. 
Att fler upptäcker glädjen med att bygga och 
alla maskiner och hjälpmedel som gjort yrket 
betydligt skonsammare mot kroppen och häl-
san. Helt klart är i alla fall att 
byggarbetarna alltid kom-
mer att behövas. Var de än 
kommer ifrån. 

Mikael Kindbom
Chefredaktör

www.byggaren.se

www.byggaren.se
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ALUMINIUMKAMPANJ

VI BJUDER PÅ ALUMINIUMBEKLÄDNAD*

VI HAR ÄVEN DÖRRAR Se villafönster.se
Svensktillverkade ytterdörrar 
med 10 års formgaranti

LA
GER

VARA

LA
GER

VARA

LA
GER

VARA

LA
GER

VARA

LA
GER

VARA

8-21-12 
5 006:- (ORD. 6 303:-)

14-21-21 MED HÄRDAT GLAS 
11 076:- (ORD. 13 177:-)

KAMPANJ  
ÄVEN PÅ 

ALTANDÖRRAR
ÖVER 100 VARIANTER  

I LAGER

SKREA APELVIKEN LÅNGASAND BOBERG STENINGE

Prislista VillaFönster Standard vridfönster  Alla priser exkl. moms

Blå botten = Lagervara Övriga = Beställningsvara
Se alla priser och dimensioner på  
vår hemsida, www.villafönster.se

Dim.
B×H
(dm)

Vitmålat
trä

Vit alu- 
bekläd.
(ord.pris)

5-4 2 240 kr 2 411 kr
5-5 2 240 kr 2 411 kr
5-6 2 206 kr 2 303 kr
5-7 2 448 kr 2 582 kr
5-8 2 548 kr 2 662 kr
5-9 2 630 kr 2 774 kr
5-10 2 725 kr 2 862 kr
5-11 2 809 kr 2 971 kr 
5-12 2 657 kr 2 981 kr 
5-13 2 685 kr 2 989 kr
5-14 3 317 kr 3 495 kr
5-15 3 358 kr 3 557 kr
5-16 3 482 kr 3 738 kr

6-4 2 209 kr 2 311 kr
6-5 2 209 kr 2 311 kr
6-6 1 694 kr 2 319 kr
6-7 2 501 kr 2 667 kr
6-8 2 334 kr 2 672 kr
6-9 2 701 kr 2 872 kr
6-10 2 568 kr 2 891 kr
6-11 2 593 kr 3 081 kr
6-12 2 668 kr 3 092 kr
6-13 2 725 kr 3 238 kr
6-14 3 185 kr 3 621 kr
6-15 3 580 kr 3 837 kr
6-16 3 439 kr 3 949 kr

7-4 2 340 kr 2 480 kr
7-5 2 340 kr 2 480 kr
7-6 2 368 kr 2 550 kr
7-7 2 596 kr 2 844 kr
7-8 2 689 kr 2 896 kr
7-9 2 808 kr 3 035 kr
7-10 2 920 kr 3 259 kr
7-11 3 144 kr 3 382 kr
7-12 3 205 kr 3 446 kr
7-13 3 283 kr 3 534 kr
7-14 3 569 kr 3 826 kr
7-15 3 739 kr 3 976 kr
7-16 3 871 kr 4 052 kr

8-4 2 216 kr 2 556 kr
8-5 2 216 kr 2 556 kr
8-6 2 239 kr 2 574 kr
8-7 2 615 kr 2 794 kr
8-8 2 466 kr 2 811 kr
8-9 2 843 kr 2 959 kr
8-10 2 465 kr 2 974 kr
8-11 2 893 kr 3 172 kr
8-12 2 582 kr 3 340 kr
8-13 3 011 kr 3 454 kr
8-14 3 347 kr 3 848 kr
8-15 3 514 kr 4 002 kr
8-16 3 658 kr 4 179 kr

Dim.
B×H
(dm)

Vitmålat
trä

Vit alu- 
bekläd.
(ord.pris)

9-4 2 296 kr 2 648 kr
9-5 2 296 kr 2 648 kr
9-6 2 331 kr 2 732 kr
9-7 2 763 kr 2 977 kr
9-8 2 590 kr 3 045 kr
9-9 2 769 kr 3 102 kr
9-10 2 615 kr 3 118 kr
9-11 2 910 kr 3 322 kr
9-12 2 723 kr 3 429 kr
9-13 2 776 kr 3 566 kr
9-14 3 439 kr 3 827 kr
9-15 3 645 kr 4 082 kr
9-16 3 676 kr 4 233 kr

10-4 2 323 kr 2 671 kr
10-5 2 323 kr 2 671 kr
10-6 2 353 kr 2 742 kr
10-7 2 821 kr 3 036 kr
10-8 2 643 kr 3 076 kr
10-9 2 877 kr 3 241 kr
10-10 2 714 kr 3 294 kr
10-11 3 020 kr 3 501 kr
10-12 2 855 kr 3 618 kr
10-13 2 983 kr 3 753 kr
10-14 3 526 kr 4 096 kr
10-15 3 827 kr 4 265 kr
10-16 3 855 kr 4 418 kr

11-4 2 409 kr 2 751 kr
11-5 2 409 kr 2 751 kr
11-6 2 454 kr 2 794 kr
11-7 2 919 kr 3 116 kr
11-8 2 820 kr 3 268 kr
11-9 3 037 kr 3 510 kr
11-10 3 058 kr 3 521 kr
11-11 3 163 kr 3 650 kr
11-12 3 093 kr 3 766 kr
11-13 3 462 kr 3 988 kr
11-14 3 706 kr 4 314 kr
11-15 3 976 kr 4 457 kr
11-16 4 167 kr 4 660 kr

12-4 2 559 kr 2 976 kr
12-5 2 559 kr 2 976 kr
12-6 2 605 kr 3 093 kr
12-7 3 031 kr 3 326 kr
12-8 2 910 kr 3 406 kr
12-9 3 090 kr 3 610 kr
12-10 3 135 kr 3 678 kr
12-11 3 282 kr 3 857 kr
12-12 3 073 kr 3 974 kr
12-13 3 192 kr 4 095 kr
12-14 3 930 kr 4 539 kr
12-15 4 208 kr 4 772 kr
12-16 4 419 kr 4 978 kr

Dim.
B×H
(dm)

Vitmålat
trä

Vit alu- 
bekläd.
(ord.pris)

13-4 2 874 kr 3 106 kr
13-5 2 874 kr 3 106 kr
13-6 2 741 kr 3 120 kr
13-7 3 295 kr 3 504 kr
13-8 3 192 kr 3 690 kr
13-9 3 487 kr 3 955 kr
13-10 3 555 kr 4 040 kr
13-11 3 608 kr 4 146 kr
13-12 3 059 kr 4 229 kr
13-13 3 476 kr 4 415 kr
13-14 3 788 kr 4 694 kr
13-15 4 709 kr 5 257 kr
13-16 4 959 kr 5 508 kr

14-4 2 980 kr 3 202 kr
14-5 2 980 kr 3 202 kr
14-6 2 817 kr 3 233 kr
14-7 3 472 kr 3 658 kr
14-8 3 340 kr 3 810 kr
14-9 3 619 kr 4 111 kr
14-10 3 788 kr 4 226 kr
14-11 3 845 kr 4 360 kr
14-12 3 875 kr 4 455 kr
14-13 4 049 kr 4 778 kr
14-14 4 389 kr 4 979 kr
14-15 5 377 kr 5 644 kr
14-16 5 289 kr 5 963 kr

15-4 3 164 kr 3 352 kr
15-5 3 164 kr 3 352 kr
15-6 3 228 kr 3 389 kr
15-7 3 633 kr 3 797 kr
15-8 3 681 kr 4 029 kr
15-9 4 055 kr 4 276 kr
15-10 3 874 kr 4 422 kr
15-11 4 068 kr 4 532 kr
15-12 4 120 kr 4 645 kr
15-13 4 318 kr 4 888 kr
15-14 4 696 kr 5 238 kr
15-15 7 399 kr 8 688 kr
15-16 7 542 kr 8 870 kr

16-4 3 300 kr 3 486 kr
16-5 3 300 kr 3 486 kr
16-6 3 330 kr 3 511 kr
16-7 3 702 kr 3 907 kr
16-8 3 849 kr 4 166 kr
16-9 4 178 kr 4 397 kr
16-10 4 083 kr 4 693 kr
16-11 4 347 kr 4 917 kr
16-12 4 463 kr 4 970 kr
16-13 4 624 kr 5 119 kr
16-14 5 743 kr 6 035 kr
16-15 7 663 kr 8 993 kr
16-16 7 814 kr 9 182 kr

Dim.
B×H
(dm)

Vitmålat
trä

Vit alu- 
bekläd.
(ord.pris)

17-4 3 443 kr 3 658 kr
17-5 3 443 kr 3 658 kr
17-6 3 472 kr 3 664 kr
17-7 3 982 kr 4 352 kr
17-8 4 225 kr 4 473 kr
17-9 4 587 kr 5 200 kr
17-10 4 931 kr 5 237 kr
17-11 5 235 kr 5 543 kr
17-12 5 419 kr 5 687 kr
17-13 5 633 kr 5 958 kr
17-14 5 802 kr 6 137 kr
17-15 7 764 kr 9 128 kr
17-16 7 921 kr 9 324 kr

18-4 3 522 kr 3 729 kr
18-5 3 522 kr 3 729 kr
18-6 3 595 kr 3 747 kr
18-7 4 033 kr 4 200 kr
18-8 4 317 kr 4 491 kr
18-9 4 630 kr 4 889 kr
18-10 4 666 kr 5 157 kr
18-11 4 923 kr 5 335 kr
18-12 5 029 kr 5 451 kr
18-13 5 451 kr 5 672 kr
18-14 7 638 kr 8 949 kr
18-15 7 949 kr 9 351 kr

19-12 7 424 kr 8 736 kr
19-13 7 592 kr 8 943 kr
19-14 7 761 kr 9 153 kr
19-15 8 090 kr 9 531 kr

20-12 7 543 kr 8 888 kr
20-13 7 717 kr 9 101 kr
20-14 7 894 kr 9 319 kr

21-12 7 663 kr 9 043 kr
21-13 7 844 kr 9 265 kr

22-12 7 784 kr 9 198 kr

23-12 7 904 kr 9 353 kr

24-12 8 022 kr 9 505 kr
Byggare har  
ytterligare

EXTRA 
RABATT

VI HAR 
LYFTGLID  PARTIER 

PÅ LAGER  
FÖR SNABB LEVERANS!

STL. 18-21, 21-21, 24-21,  
27-21, 30-21

* K
am

panjen gäller när du köper fasta fönster, vridfönster eller utåtgående fönsterdörrar 
ur VillaFönster Standard och Villa Plus sortim

ent. K
öp vitt alum

inium
beklätt m

en betala 
bara för vitm

ålat trä. K
am

panjen gäller fr.o.m
. 2016-01-25 t.o.m

. 2016-04-15.

Prisexempel
Vridfönster, aluminiumbeklätt 
Villafönster standard exkl. moms.

Bredd x 
Höjd, dm

Kampanj- 
pris Ord. pris

6-6 1 694 kr 2 319 kr

8-10 2 465 kr 2 974 kr

8-12 2 582 kr 3 340 kr

9-10 2 615 kr 3 118 kr

9-12 2 723 kr 3 429 kr

9-13 2 776 kr 3 566 kr

10-10 2 714 kr 3 294 kr

10-12 2 855 kr 3 618 kr

10-13 2 983 kr 3 753 kr

11-12 3 093 kr 3 766 kr

12-12 3 073 kr 3 974 kr

12-13 3 192 kr 4 095 kr

13-12 3 059 kr 4 229 kr

13-13 3 476 kr 4 415 kr

13-14 3 788 kr 4 694 kr

* Kampanjen gäller när du köper fasta fönster, vridfönster eller utåtgående fönsterdörrar ur 
VillaFönster Standard och Villa Plus sortiment. Köp vitt aluminiumbeklätt men betala bara 
för vitmålat trä. Kampanjen gäller fr.o.m. 2016-01-25 t.o.m. 2016-04-15.

25%
SPARA UPP TILL

PÅ VÅRA REDAN  
LÅGA PRISER

SUCCÉN FORTSÄTTER!

5-8 april 2016
Monter C16:31

Möt oss på

Varbergs Trä AB-VF Annons Byggaren 2016 nr 2.indd   1 2016-02-15   13:56
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ALUMINIUMKAMPANJ

VI BJUDER PÅ ALUMINIUMBEKLÄDNAD*

VI HAR ÄVEN DÖRRAR Se villafönster.se
Svensktillverkade ytterdörrar 
med 10 års formgaranti

LA
GER

VARA

LA
GER

VARA

LA
GER

VARA

LA
GER

VARA

LA
GER

VARA

8-21-12 
5 006:- (ORD. 6 303:-)

14-21-21 MED HÄRDAT GLAS 
11 076:- (ORD. 13 177:-)

KAMPANJ  
ÄVEN PÅ 

ALTANDÖRRAR
ÖVER 100 VARIANTER  

I LAGER

SKREA APELVIKEN LÅNGASAND BOBERG STENINGE

Prislista VillaFönster Standard vridfönster  Alla priser exkl. moms

Blå botten = Lagervara Övriga = Beställningsvara
Se alla priser och dimensioner på  
vår hemsida, www.villafönster.se

Dim.
B×H
(dm)

Vitmålat
trä

Vit alu- 
bekläd.
(ord.pris)

5-4 2 240 kr 2 411 kr
5-5 2 240 kr 2 411 kr
5-6 2 206 kr 2 303 kr
5-7 2 448 kr 2 582 kr
5-8 2 548 kr 2 662 kr
5-9 2 630 kr 2 774 kr
5-10 2 725 kr 2 862 kr
5-11 2 809 kr 2 971 kr 
5-12 2 657 kr 2 981 kr 
5-13 2 685 kr 2 989 kr
5-14 3 317 kr 3 495 kr
5-15 3 358 kr 3 557 kr
5-16 3 482 kr 3 738 kr

6-4 2 209 kr 2 311 kr
6-5 2 209 kr 2 311 kr
6-6 1 694 kr 2 319 kr
6-7 2 501 kr 2 667 kr
6-8 2 334 kr 2 672 kr
6-9 2 701 kr 2 872 kr
6-10 2 568 kr 2 891 kr
6-11 2 593 kr 3 081 kr
6-12 2 668 kr 3 092 kr
6-13 2 725 kr 3 238 kr
6-14 3 185 kr 3 621 kr
6-15 3 580 kr 3 837 kr
6-16 3 439 kr 3 949 kr

7-4 2 340 kr 2 480 kr
7-5 2 340 kr 2 480 kr
7-6 2 368 kr 2 550 kr
7-7 2 596 kr 2 844 kr
7-8 2 689 kr 2 896 kr
7-9 2 808 kr 3 035 kr
7-10 2 920 kr 3 259 kr
7-11 3 144 kr 3 382 kr
7-12 3 205 kr 3 446 kr
7-13 3 283 kr 3 534 kr
7-14 3 569 kr 3 826 kr
7-15 3 739 kr 3 976 kr
7-16 3 871 kr 4 052 kr

8-4 2 216 kr 2 556 kr
8-5 2 216 kr 2 556 kr
8-6 2 239 kr 2 574 kr
8-7 2 615 kr 2 794 kr
8-8 2 466 kr 2 811 kr
8-9 2 843 kr 2 959 kr
8-10 2 465 kr 2 974 kr
8-11 2 893 kr 3 172 kr
8-12 2 582 kr 3 340 kr
8-13 3 011 kr 3 454 kr
8-14 3 347 kr 3 848 kr
8-15 3 514 kr 4 002 kr
8-16 3 658 kr 4 179 kr

Dim.
B×H
(dm)

Vitmålat
trä

Vit alu- 
bekläd.
(ord.pris)

9-4 2 296 kr 2 648 kr
9-5 2 296 kr 2 648 kr
9-6 2 331 kr 2 732 kr
9-7 2 763 kr 2 977 kr
9-8 2 590 kr 3 045 kr
9-9 2 769 kr 3 102 kr
9-10 2 615 kr 3 118 kr
9-11 2 910 kr 3 322 kr
9-12 2 723 kr 3 429 kr
9-13 2 776 kr 3 566 kr
9-14 3 439 kr 3 827 kr
9-15 3 645 kr 4 082 kr
9-16 3 676 kr 4 233 kr

10-4 2 323 kr 2 671 kr
10-5 2 323 kr 2 671 kr
10-6 2 353 kr 2 742 kr
10-7 2 821 kr 3 036 kr
10-8 2 643 kr 3 076 kr
10-9 2 877 kr 3 241 kr
10-10 2 714 kr 3 294 kr
10-11 3 020 kr 3 501 kr
10-12 2 855 kr 3 618 kr
10-13 2 983 kr 3 753 kr
10-14 3 526 kr 4 096 kr
10-15 3 827 kr 4 265 kr
10-16 3 855 kr 4 418 kr

11-4 2 409 kr 2 751 kr
11-5 2 409 kr 2 751 kr
11-6 2 454 kr 2 794 kr
11-7 2 919 kr 3 116 kr
11-8 2 820 kr 3 268 kr
11-9 3 037 kr 3 510 kr
11-10 3 058 kr 3 521 kr
11-11 3 163 kr 3 650 kr
11-12 3 093 kr 3 766 kr
11-13 3 462 kr 3 988 kr
11-14 3 706 kr 4 314 kr
11-15 3 976 kr 4 457 kr
11-16 4 167 kr 4 660 kr

12-4 2 559 kr 2 976 kr
12-5 2 559 kr 2 976 kr
12-6 2 605 kr 3 093 kr
12-7 3 031 kr 3 326 kr
12-8 2 910 kr 3 406 kr
12-9 3 090 kr 3 610 kr
12-10 3 135 kr 3 678 kr
12-11 3 282 kr 3 857 kr
12-12 3 073 kr 3 974 kr
12-13 3 192 kr 4 095 kr
12-14 3 930 kr 4 539 kr
12-15 4 208 kr 4 772 kr
12-16 4 419 kr 4 978 kr

Dim.
B×H
(dm)

Vitmålat
trä

Vit alu- 
bekläd.
(ord.pris)

13-4 2 874 kr 3 106 kr
13-5 2 874 kr 3 106 kr
13-6 2 741 kr 3 120 kr
13-7 3 295 kr 3 504 kr
13-8 3 192 kr 3 690 kr
13-9 3 487 kr 3 955 kr
13-10 3 555 kr 4 040 kr
13-11 3 608 kr 4 146 kr
13-12 3 059 kr 4 229 kr
13-13 3 476 kr 4 415 kr
13-14 3 788 kr 4 694 kr
13-15 4 709 kr 5 257 kr
13-16 4 959 kr 5 508 kr

14-4 2 980 kr 3 202 kr
14-5 2 980 kr 3 202 kr
14-6 2 817 kr 3 233 kr
14-7 3 472 kr 3 658 kr
14-8 3 340 kr 3 810 kr
14-9 3 619 kr 4 111 kr
14-10 3 788 kr 4 226 kr
14-11 3 845 kr 4 360 kr
14-12 3 875 kr 4 455 kr
14-13 4 049 kr 4 778 kr
14-14 4 389 kr 4 979 kr
14-15 5 377 kr 5 644 kr
14-16 5 289 kr 5 963 kr

15-4 3 164 kr 3 352 kr
15-5 3 164 kr 3 352 kr
15-6 3 228 kr 3 389 kr
15-7 3 633 kr 3 797 kr
15-8 3 681 kr 4 029 kr
15-9 4 055 kr 4 276 kr
15-10 3 874 kr 4 422 kr
15-11 4 068 kr 4 532 kr
15-12 4 120 kr 4 645 kr
15-13 4 318 kr 4 888 kr
15-14 4 696 kr 5 238 kr
15-15 7 399 kr 8 688 kr
15-16 7 542 kr 8 870 kr

16-4 3 300 kr 3 486 kr
16-5 3 300 kr 3 486 kr
16-6 3 330 kr 3 511 kr
16-7 3 702 kr 3 907 kr
16-8 3 849 kr 4 166 kr
16-9 4 178 kr 4 397 kr
16-10 4 083 kr 4 693 kr
16-11 4 347 kr 4 917 kr
16-12 4 463 kr 4 970 kr
16-13 4 624 kr 5 119 kr
16-14 5 743 kr 6 035 kr
16-15 7 663 kr 8 993 kr
16-16 7 814 kr 9 182 kr

Dim.
B×H
(dm)

Vitmålat
trä

Vit alu- 
bekläd.
(ord.pris)

17-4 3 443 kr 3 658 kr
17-5 3 443 kr 3 658 kr
17-6 3 472 kr 3 664 kr
17-7 3 982 kr 4 352 kr
17-8 4 225 kr 4 473 kr
17-9 4 587 kr 5 200 kr
17-10 4 931 kr 5 237 kr
17-11 5 235 kr 5 543 kr
17-12 5 419 kr 5 687 kr
17-13 5 633 kr 5 958 kr
17-14 5 802 kr 6 137 kr
17-15 7 764 kr 9 128 kr
17-16 7 921 kr 9 324 kr

18-4 3 522 kr 3 729 kr
18-5 3 522 kr 3 729 kr
18-6 3 595 kr 3 747 kr
18-7 4 033 kr 4 200 kr
18-8 4 317 kr 4 491 kr
18-9 4 630 kr 4 889 kr
18-10 4 666 kr 5 157 kr
18-11 4 923 kr 5 335 kr
18-12 5 029 kr 5 451 kr
18-13 5 451 kr 5 672 kr
18-14 7 638 kr 8 949 kr
18-15 7 949 kr 9 351 kr

19-12 7 424 kr 8 736 kr
19-13 7 592 kr 8 943 kr
19-14 7 761 kr 9 153 kr
19-15 8 090 kr 9 531 kr

20-12 7 543 kr 8 888 kr
20-13 7 717 kr 9 101 kr
20-14 7 894 kr 9 319 kr

21-12 7 663 kr 9 043 kr
21-13 7 844 kr 9 265 kr

22-12 7 784 kr 9 198 kr

23-12 7 904 kr 9 353 kr

24-12 8 022 kr 9 505 kr
Byggare har  
ytterligare

EXTRA 
RABATT

VI HAR 
LYFTGLID  PARTIER 

PÅ LAGER  
FÖR SNABB LEVERANS!

STL. 18-21, 21-21, 24-21,  
27-21, 30-21

* K
am

panjen gäller när du köper fasta fönster, vridfönster eller utåtgående fönsterdörrar 
ur VillaFönster Standard och Villa Plus sortim

ent. K
öp vitt alum

inium
beklätt m

en betala 
bara för vitm

ålat trä. K
am

panjen gäller fr.o.m
. 2016-01-25 t.o.m

. 2016-04-15.

Prisexempel
Vridfönster, aluminiumbeklätt 
Villafönster standard exkl. moms.

Bredd x 
Höjd, dm

Kampanj- 
pris Ord. pris

6-6 1 694 kr 2 319 kr

8-10 2 465 kr 2 974 kr

8-12 2 582 kr 3 340 kr

9-10 2 615 kr 3 118 kr

9-12 2 723 kr 3 429 kr

9-13 2 776 kr 3 566 kr

10-10 2 714 kr 3 294 kr

10-12 2 855 kr 3 618 kr

10-13 2 983 kr 3 753 kr

11-12 3 093 kr 3 766 kr

12-12 3 073 kr 3 974 kr

12-13 3 192 kr 4 095 kr

13-12 3 059 kr 4 229 kr

13-13 3 476 kr 4 415 kr

13-14 3 788 kr 4 694 kr

* Kampanjen gäller när du köper fasta fönster, vridfönster eller utåtgående fönsterdörrar ur 
VillaFönster Standard och Villa Plus sortiment. Köp vitt aluminiumbeklätt men betala bara 
för vitmålat trä. Kampanjen gäller fr.o.m. 2016-01-25 t.o.m. 2016-04-15.

25%
SPARA UPP TILL

PÅ VÅRA REDAN  
LÅGA PRISER

SUCCÉN FORTSÄTTER!

5-8 april 2016
Monter C16:31

Möt oss på

Varbergs Trä AB-VF Annons Byggaren 2016 nr 2.indd   1 2016-02-15   13:56

http://www.villafonster.se
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Hockeytränarens 
nya plan
Varje år när hockeysäsongen tog slut klädde han på sig snickarkläderna 
och började bygga. Han renoverade omklädningsrum och byggde vip-
rum åt sina lag. Men efter 30 år som heltidsanställd tränare i klubbar som 
Malmö, Mora, Leksand och Tingsryd växlade Mikael Tisell spår och startade 
en egen byggfirma med sin son.

Av: Mikael Kindbom

i möts i hans 
nyförvärvade 

radhus i Kallhäll 
väster om Stock-

holm. Hans fru 
Carina plockar upp 

kartonger och för-
söker skapa ordning i 

oredan bland verktyg, 
kartongvis med klinkers och annat bygg-
material. Renovering pågår.

– Vi blåste ut allt. Här var hur mycket 
väggar som helst som vi rev ner, berättar 
Mikael Tisell som för dagen är klädd i ett 
par mörka fritidsbyxor och en blå pikétröja 
och inte tänker ta på sig blåstället.

Det var här i Kallhäll allting började. 
Några kvarter bort ligger barndomskvar-
teren och hockeyhallen som vi besöker 
för fotograferingens skull. Och på andra 
sidan gården ligger huset där Mikael och 
Carina startade sitt liv tillsammans och fick 
tre pojkar. Nu kanske de flyttar tillbaka så 
småningom, de har i alla fall en övernatt-
ningsbostad där. 

Carina Tisell kokar kaffe och vi sätter oss 
vid köksbordet. Jag frågar om hon fick ta 
hand om barnen när pappa Mikael hängde 
vid rinken jämt.

– Nja, skrattar hon, barnen höll också 
på med hockey. 

Mikael Tisell var 20 när han började 
träna ungdomar i Djurgården och sedan 
i Nacka. Den välkände Leif Boork läm-
nade Djurgården för Mora och ringde se-
nare Mikael Tisell och erbjöd honom en 
plats i klubben som han tackade ja till. Han 
var först juniortränare i två år och sedan 
huvudtränare i A-laget i division 1 i tre år 
och tog även på sig samma roll i Leksand 
innan familjen flyttade till skånska Tyringe 
där han skulle bli huvudtränare. Där slog 
familjen ned sina bopålar, men eftersom 
tränarjobb inte är som ett fast jobb i bygg-
branschen blev det några klubbar till ge-

nom åren och även mellanspel i Tre Kro-
nors juniorlandslag.  

Han pendlade till Småland där han 
tränade flera klubbar innan han började 
jobba med ungdomar i Tingsryd och sta-
dens hockeygymnasium där hans son Kal-
le hade gått och kombinerat utbildningen 
med byggprogrammet.

Eftersom Kalles farfar också var snick-
are med egen firma de sista decennierna 
innan pensionen kan man ju säga att hant-
verksyrket gått i arv. För det är inte så att 
Mikael Tisell under sina 30 år på hockey-
rinkarna har undvikit skruvdragaren.

– Jag har gjort jobb åt firmor vissa  år i 
april till juni när hockeyn tagit paus. Dess-
utom har jag totalrenoverat husen som vi 
har bott i. Jag flyttade före familjen från 
Dalarna till Tyringe och när de kom två-tre 
månader senare var det klart. 

Har du inte haft semester?
– När det kommer till att bygga så är 

det så fantastiskt kul. Det finns inget som 
är så roligt som att inreda en bostad. Jag 
älskar att jobba med händerna så det har 
varit som min semester. 

Mikael Tisell pekar på sin nya bostad i Kallhäll.
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Mikael Tisell  
i webb-tv på
byggaren.se 
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Till och med under hockeysäsongerna 
tog han på sig snickaroverallen och renove-
rade omklädningsrummen i både Tyringe 
och Tingsryd där han också fixade till gym-
met och skapade en lokal från grunden där 
spelarna kunde avverka sina spinningpass. 
En viplokal ovanför omklädningsrummet 
hann han också med.

– Jag ville inte skicka in spelarna i en 
grottlokal för att gymma. Det låg i mitt eget 
intresse som tränare att skapa fräscha lo-
kaler för dem.

Efter 30 år på landets hockeyrinkar 
kom Mikael Tisell till ett vägskäl. Skulle 
han fortsätta med idrotten på heltid eller 
skulle han växla spår?

– Jag satte mig ner med min son Kalle 
och frågade: Vilket liv lever vi nu och vilket 
liv vill vi leva framöver? Vill vi kunna ta 
ledigt och åka skidor och fiska i Jämtland? 
Hur når vi i så fall dit?

Tränarjobbet som också Kalle var på väg 
in i vid den tiden innebar inte bara spän-
nande utmaningar och ett innehållsrikt liv 
utan satte också gränser.

– Det är en härlig livsstil men man blir 
ett socialt missfoster mellan juli och april. 
Man träffar inget folk, hinner inte resa med 
familjen utan går in i en bubbla. 

Någon vecka efter det där samtalet öpp-
nade Mikael Tisell ett handelsbolag och 
jobben började strömma in direkt. De 
gjorde två stora tillbyggnader och handi-
kappanpassningar på en villa. De tog näs-
tan ingen hjälp utifrån utan byggde platt, 
reste byggnaden och konstruerade taksto-
larna själva. Till och med målningen tog 
de hand om.

Först jobbade de tillsammans med ett 
bolag som drevs av en annan hockeylirare, 
Oscar Brandting i Mörrum, men nu har de 
kastat loss och jobben fortsätter trilla in.  

Mikael Tisell ler när han talar om sin 
byggfirma. Han är fylld av positivt tän-

kande, ungefär som jag föreställer mig att 
han är inför sina spelare.  Han jämför med 
idrotten och beskriver hur han suttit ned 
med kända friidrottare och tagit del av 
deras kunskaper om hur man bygger upp 
benstyrka till exempel. Nu hänger han med 
målare och taksättare och suger åt sig allt.

”Det finns inget som är så 
roligt som att inreda en 

bostad. ”

Det är mycket känslor i hockeyn. Här 
syns Mikael till höger under en match 
med Kristianstad.

Vi tar bara in rörmokare och elektriker 
när vi renoverar. I övrigt gör vi allt själva. 
Det går inte lika snabbt men det blir lika 
bra, förklarar Mikael Tisell.

– Vi är mångkamparen om man säger 
så, den som kan hoppa högt och springa 
fort men inte hoppa lika högt som höjd-
hopparen som bara hoppar höjd eller 
springa lika fort som sprintern.

Och dessutom har han sin far i Viksjö 
nära Kallhäll som aldrig blir svaret skyldig.

– Han har en enorm rutin och har gjort 
allt så jag brukar rådfråga honom.

Men vid det här laget står Mikael Tisell 
på egna ben. Hans firma har blivit ett aktie-
bolag och nu blir det bygg för hela slanten.º

Mikael Tisell utanför hockeyhallen i Kallhäll där 
allting började en gång.
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Centraldammsugare för alla miljöer,  
stora som små. Fri projekteringshjälp.

CDS Centraldammsugare AB | 08-594 106 00 | Info@allaway.se | www.allaway.se

Snickaren som var nära vinna Träpriset
Bo-Staffan Josefsson och hans fru Siv drömde om ett 
hus i Kyrkesund där hans föräldrar levde. En släkting till 
familjen, Jonas Boman  som  tillsammans med  Magnus 
Emneborg driver Byggfirman The Carpenters AB antog 
utmaningen att bygga huset på en klippa utan spräng-
ning. Det slutade med en nominering till Årets Träpris.

Byggaren träffade paret Josefsson och deras byggare Jo-
nas Boman i samband med Årets Träpris-gala på Nalen i 
Stockholm i mars. Av 139 inkomna förslag nominerades 

10 träbyggnader i Sverige. 
Vid galan på Nalen klev Bo-Staffan och Siv Josefsson upp på 

scenen tillsammans med byggaren och arkitekten och berättade 
om den långa och spännande vägen till ett färdigt fritidshus.  

– Vi hade en dröm om ett hus på en bergknalle i Kyrkesund på 
Tjörn där mina föräldrar bodde, berättade Bo-Staffan Josefsson.

När paret Josefsson bjöd hem Jonas Boman som äger firman The 
Carpenters och frågade honom om det var möjligt att bygga ett 
hus på den aktuella klippan svarade han ja och antog utmaningen. 

– Jag gillar utmaningar och funkar nog så som person, säger 
han till Byggaren.

Jonas Boman uppger att han uteslutande arbetar med träbygg-
nationer. Fasaden var i det här fallet av lärkträ och eftersom huset 
är över sex meter högt på sina håll blev det att beställa långa brä-
dor. Beijer var deras huvudleverantör. Inuti är det finsågad gran 
på väggar och tak och hyvlat furugolv.

Från övervåningen ser man havet genom ett stort panorama-

fönster.  En murstock står i byggnadens centrum med två eldstä-
der ovanpå varandra och paret Josefsson berättar om att huset 
har blivit en mötesplats för en stor vänkrets redan, precis som 
de hoppades.  

The Carpenters AB startades 2003, har i dag tolv anställda och 
mycket att göra. Nomineringen till Träpriset har inte minskat 
trycket.

– Arkitekter och branschfolk har uppmärksammat huset och 
jag tror det leder till fler jobb på sikt, säger Jonas 

Bo-Staffan Josefsson berömmer hantverkarna för den enorma 
precisionen som krävdes då höjdskillnaden på platsen var 8,5 me-
ter. En sockel anpassades mot berget och dubbades med rostfritt 
stål. En grundmur av leca murades runt hela byggnaden, just 
för att få en tät och solid konstruktion mot  vindarna  på kusten.

Byggherren berömmer också Jonas Boman för hans agerande 
mot sina anställda.

– Han jobbar verkligen bra med sina medarbetare. Det är ett 
underbart exempel på hur alla involveras och respekteras. 

Jonas Boman har besökt huset flera gånger sedan det stod klart 
2013. Han är mycket nöjd med resultatet. Men ända fram till att 
vinna Träpriset räckte det inte denna gång.

Mikael Kindbom

Siv och Bo-Staffan Josefsson med snickaren Jonas Boman.
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Så här blev huset på Tjörn

http://www.allaway.se


Bärhjälpmedel

GÖR SOM  
PROFFSEN 
täta med material från LA

Ring oss nu på

0392-360 10

Mullsjö Huvudkontor Lager 
Tel   0392-36010
Box 90, 565 22 MuLLsjö

GöTEBORG säljare
Tel     031-711 66 90

KIsTA Yrkesbutik Kontor
Tel    08-26 5210
Haukadalsgatan 8b, 164 40 KIsTA

www.leifarvidsson.se

Porttätning

specialtätning

Vi har allt du behöver 
för professionell tätning!
  
Våra experter hjälper dig att 
välja rätt material och verktyg  
till såväl standardlösningar  
som speciallösningar.  
Vi har ett brett sortiment av 
borstlister på skena för tätning 
av dörrar och portar. se även 
vårt breda sortiment av kitt, 
verktyg, ventiler och beslag 
för hantverkare. 

Gör din beställning innan lunch  
så skickar vi varorna samma dag!

Tröskelautomater

– vi servar 

hantverkare!

HANDlA  

DIREKT I VåR 

wEBB-BuTIK!

Vi finns på 

NORDBYGG!

 
Vi ses i  

hall C
monternummer:

C12:31

https://www.leifarvidsson.se
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Hagaköket har ett brett utbud av kök för alla tänkbara önske-

mål och förutsättningar. Stommarna är fabriksmonterade, 

precis som ett pro�skök ska vara. 

Vi finns hos din lokala byggfackhandlare. Välkommen!

Se samtliga återförsäljare på www.hagakoket.se    

För pro�s av pro�s!
Komplett köksförnyelse eller kompletterande delar?

Var tionde kontakt med konsumentvägledare förra 
året gällde hantverkartjänster.  De vanligaste frågorna 
handlar om fakturering.

Över 100 000 kontakter togs förra året med kommunala 
konsumentvägledare och den rikstäckande tjänsten Hallå 
konsument.  Knappt 10 000 ärenden rörde hantverkar-

tjänster. Det är en ökning jämfört med 2014 men då fanns inte 
Hallå konsument vilken har gjort att fler fått upp ögonen för kon-
sumentlagstiftningen.

De vanligaste frågorna från konsumenterna rörde fakturering.
– Det handlar om hur mycket tid som fakturerats. Folk kan säga 

att hantverkaren bara varit där ett par timmar och fakturerats för 
dubbelt så lång tid, förklarar Niclas Sturesson, konsumentvägle-
dare på Karlshamns kommun med överblick över läget i landet. 

Niclas Sturesson berättar om en konsument som nyligen ringde 
och sa att han hade beställt en badrumsrenovering för 68 000 
kronor med tilläggsarbeten för ett par tusen kronor och som fått 
beskedet att det skulle tillkomma rörmokare och elektriker och att 
priset skulle hamna på 80 000 kronor. Det kom dock en faktura 
på 100 000 och det skulle komma ytterligare en på 31 000 kronor. 
Naturligtvis fanns det inget skriftligt avtal utan bara muntliga 
överenskommelser.

– Det är jätteviktigt med skriftligt avtal, gärna hantverkarfor-
muläret som är mycket bra. Då kan man fylla i vad som inte ingår 
också. Sedan är det bra med fast pris, menar Niclas Sturesson.

Självfallet klagar många på hur tjänsten utförts. Här anser dock 
konsumentvägledare Sturesson att konsumenterna många gånger 
har orealistiska förväntningar utan stöd i överenskommelser med 
hantverkaren.

– De vill ha det bättre gjort än fackmannamässigt och ofta med 
en otrolig precision. Det kan gälla foder på dörrar som ofta ligger 
kloss i kloss men som konsumenterna vill ha girade i 45 graders 
vinkel. Eller att de inte accepterar något fogsprång vid plattsätt-
ning vilket de måste göra till en viss del.

Niclas Sturesson tror att de stora pengarna och det enormt stora 
antalet uppdrag som utförs på ett år gör att hantverkartjänsterna 
ständigt hamnar i topp på klagomålslistan. Han menar att de flesta 
hantverkare sköter sig bra men att kommunikationen med kun-
derna skulle kunna bli bättre.  Ibland hör hantverkarna själva av 
sig till konsumentvägledarna och beklagar sig. När de då får klart 
för sig vad som gäller kan en del tvister undvikas. 

Om det inte går att lösa tvisten anser Niclas Sturesson att dom-
stol kan vara en smidig lösning.  Är det värden under ett halvt 
basbelopp, drygt 20 000 kronor, tillämpas ett förenklat tviste-
målsförfarande vilket minskar riskerna med processen betydligt. 

– Ofta försöker domarna då få parterna att enas och det slutar 
kanske med att de går halva vägen och båda blir nöjda, menar 
Niclas Sturesson.

Anmälningarna till Allmänna reklamationsnämnden som rör 
bostadsfrågor där hantverkartjänster ingår ökade förra året med 
nästan 20 procent till cirka 1 500 ärenden. Men många ärenden 
avskrevs och kom inte till avgörande. Drygt 500 ärenden rörande 
bostadsfrågor avgjordes jämfört med 589 året innan. Hur gick det 
då i tvisterna mellan näringsidkarna och deras kunder? I mindre 
än hälften av fallen, 45 procent, fick konsumenterna rätt eller delvis 
rätt. Cirka tre av fyra näringsidkare följde Allmänna reklama-
tionsnämndens beslut enligt siffrorna från första halvåret 2015. º

Kunderna bråkar mest om fakturan

Färre byggföretag i konkurs
Antalet byggföretag som går i konkurs minskar kraf-
tigt. Under årets två första månader har det skett en 
nedgång med 20 procent jämfört med samma period i 
fjol, rapporterar Byggnadsarbetaren. 

Sammanlagt 123 byggbolag tvingades lägga ned verksamheten i 
januari och februari, att jämföra med 153 konkurser i början av 
2015. Byggsektorn är en av de minst konkursutsatta branscherna 
i Sverige. º

Juridik º

Byggaren lottar ut kvalitetsverktyg på Nordbygg

Missa inte det! 

Läs mer på sid 20–21 och på byggaren.se 

Läs mer om klagomålen mot byggare på sid 26.

http://hagakoket.se
www.byggaren.se


Säkerhet och skydd på arbetsplatsen!  
Med ABUS skydd- och säkerhets lösningar

Använd förebyggande säkerhet för att skydda dina anställda!

I industriell miljö behövs bara ett ögonblick av slarv eller ouppmärksamhet för att en 
arbetsplatsolycka skall ske. 

ABUS erbjuder nu ett antal produkter för att låsa och stänga av maskiner, säkringsskåp, 
strömbrytare, ventiler, tryckluftsanslutningar mm. Med särskilda hänglås för ändamålet 
kan enheterna sedan låsas så att andra anställda inta kan komma åt att slå på 
huvudströmbrytaren, ventilen osv. Våra hänglås kan fås i olika färger och kan 
individanpassas med hjälp av inskriptioner eller lasergravyr så att de uppfyller kraven 
för både en varningsfunktion och möjligheten märka låsen med serviceteknikerns namn.

LOTO (Lockout / Tagout) är det bästa sättet att förebygga 
arbetsplatsolyckor vid underhålls- och servicearbeten. 

www.abus.com

www.abus.com
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Film bevisar hantverkarnas oskuld
”Köket är fotat och filmat. Inga skador upptäckta”.
Det budskapet möter kunderna när Aluwood i Göteborg 
har varit i farten.

– Kunderna blir mer och mer fräcka men sedan vi började filma 
har vi klarat oss, berättar Thomas Hansson, Aluwoods ägare,

Filmandet började för ett par år sedan. Aluwoods medarbetare 
hade råkat ut för kunder som påpekade brister och fel efter att 
byggarna lämnat bostaden. Det blev då svårt att bevisa om skadan 
uppstått genom kunden själv eller om byggjobbarna klantat till det.

– När en bänkskiva i sten skulle monteras av andra hantverkare 
och vi försvann för att återvända senare hade kunderna full till-
gång till köket. De kunde då skylla på oss och säga att det blivit 
märken på kylskåpet eller andra ställen. Och vi kunde inte visa 
hur skadorna uppstått, förklarar Thomas Hansson.

Nu filmar och fotar alltså medarbetarna köket efter varje jobb 
med hjälp av sina smarta telefoner. Kunderna informeras om det 
i förväg och en lapp sätts upp på plats.  

– Först filmar vi grovt och sedan tar vi detaljerna Det är en ren 
förebyggande åtgärd, som en förbesiktning.  

Känner sig kunderna utpekade och misstänkliggjorda?
– Nej, ingen har klagat, tvärtom. De tycker vi har koll på läget 

genom filmningen. Men visst är det tråkigt att man måste ta till 
filmning för att några få är fräcka.

Och filmningen har gett resultat. Thomas Persson uppger att 
Alowood som har ett tiotal anställda inte har råkat ut för några 
falska anklagelser sedan rutinen med filmningen infördes. 

– Den här lilla insatsen med filmningen har varit en väl värd 
investering. º 

Juridik º

WOOD FOR LIFEwww.setragroup.com

NYHET!

En byggvänlig bred ytterpanel för fasaden 

som går snabbt att montera. Välj mellan 

stående och liggande utförande eller 

kombinera de båda. Panelen, som klyvs 

fram ur en limträbalk, ger en hållfast 

och formstabil panel som sätter unik 

prägel på varje byggnad. Setra Limträ-

panel, dimension 25x225 mm och 4,8 m 

lång, har en finsågad yta och levereras 

färdigmålad eller obehandlad. Limträ-

panelen hittar du hos din bygghandlare.

Setra 
Limträpanel
Formstabil och  
riktigt bred panel

http://www.setragroup.com
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COOL
DESIGN, 
ENKEL
AVLÄSNING

Stark greppvänlig aluminiumprofil med 
okrossbara blocklibeller. Våglibell med  
+30% förstoringsglas och självlysande 
reflektor. Stötupptagande ändskydd och  
temperatursäkra libellinfästningar. 

Tolerans i normalläge ±0,5 mm/m,  
upp och ner ±0,75 mm/m.

Välkommen till monter B04:47  
på Nordbygg  5-8 april.

VATTENPASS ALUMINIUM HV

HV_Spirit_ADV_90x271.indd   1 2016-02-16   09:12:31

Byggfirma måste betala för besiktning

En byggfirma rekommenderas av Allmänna reklama-
tionsnämnden att betala för en besiktningsman trots 
att felen åtgärdades och firman inte ansåg att det be-
hövdes någon besiktning. 

Kunden som lät renovera sitt våtrum kräver ersättning med 5 000 
kronor för besiktningen. Han beställde renoveringen i september 
2013 av  ett byggföretag i Uppland och arbetet var färdigt i januari 
2015 efter att reklamerade fel avhjälpts. 

Besiktningen skedde under 2014 då detaljer successivt försäm-
rats. Besiktningsmannen konstaterade att garantin om säkert vat-
ten inte var korrekt eftersom det fanns avvikelser från den stan-
darden. Avvikelserna, beskrivna som avlopp under kommod med 
snäv avsättning, innebar en stående risk för vattenskada. 

Öregrund Bygg AB åtgärdade de brister som påpekats men har 
inte ersatt besiktningskostnaden.

Beställaren anser att besiktningsutlåtandet var nödvändigt för 
att påvisa fel samt få felen avhjälpta.

Byggfirman påpekar att två års garanti gavs på arbetet men 
eftersom besiktning inte är avtalat ser inte Öregrund Bygg AB 
någon anledning till varför bolaget ska betala någon besiktnings-
kostnad. Företaget har dessutom inte blivit kallat till besiktningen 
som utförts.

Allmänna reklamationsnämnden anser i och för sig att bygg-
företaget borde ha kallats till besiktningen, men finner att det 
inte finns skäl att ifrågasätta besiktningsmannens slutsatser. Be-
siktningen var även nödvändig för att beställaren skulle kunna 
påvisa de fel som upptäcktes av besiktningsmannen och som se-
nare åtgärdades. º

E-postmeddelande om byggförlikning 
var bindande
”Betala gärna elen omgående så är allt reglerat sedan!”. 
E-postmeddelandet med den lydelsen står en byggfir-
ma dyrt. Allmänna reklamationsnämnden ger kunden 
rätt att slippa betala över 30 000 kronor. 

Kunden som har en lägenhet i Stockholms innerstad beställde 
renovering av badrum och kök. Byggföretaget  fakturerade ho-
nom drygt 170 000 kronor, men han betalade bara knappt 140 
000 kronor och skyllde på kvalitetsbrister i både det arbete som 
utförts på fast räkning och det som utförts på löpande räkning. 

 Efter cirka en månads diskussioner om hur fallet skulle lösas 
föreslog företaget i ett mail den 2 mars 2015 att faktura nr 361 
skulle krediteras för att ”slippa allt strul” med färdigställning och 
reparation av lägenheten. Detta villkorades med att kunden skulle 
betala ”elfakturan”.

Företaget menar dock att endast en del av fakturan krediterades. 
Inte hela fakturan. Dessutom fick kunden förslaget om förlikning 
av företagets praktikant och det ska ha blivit ett missförstånd.

Men Allmänna reklamationsnämnden säger nu att såsom fö-
retaget formulerat sig, kan nämnden inte tolka detta på annat vis 
än att företaget gett kunden ett bindande anbud om förlikning 
som innebar att denne inte till någon del skulle behöva betala den 
tvistiga fakturan om han betalade elfakturan.

Att det var en praktikant som skrev mailet spelar ingen roll. 
Nämnden anser att kunden ska slippa betala de drygt 30 000 
kronorna.º

http://www.hultafors.se
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Rekord för utbetalningar av rot- och rutavdrag
Utbetalningar av rot-avdrag slog nytt rekord förra året 
– knappt 20 miljarder kronor. En ny sammanställning 
från marknadsplatsen Offerta.se visar att badrumsre-
noveringar var den mest efterfrågade av både rot- och 
rut-tjänster under 2015.

Antalet efterfrågade badrumsrenoveringar på Offerta.se 
ökade totalt med 31 procent jämfört med 2014 och petar 
därmed ner flyttstädning från förstaplatsen från 2014. 

Under 2015 betalade Skatteverket ut 23,3 miljarder kronor i rot- 
och rut-avdrag. 19,9 miljarder i rot och 3,4 miljarder i rut-avdrag. 
Det är en ökning med nästan 17 procent totalt jämfört med före-
gående år. Utbetalningarna i januari 2016 då de mer förmånliga 
reglerna fortfarande kunde tillämpas var fortsatt höga och uppgick 
till 2,7 miljarder kronor. 

Här är de tio mest efterfrågade rot- och rut-tjänsterna 2015
1. Badrumsrenovering (2)
2. Flyttstädning (1)
3. Målning och tapetsering (3)
4. Hemstädning (4)
5. Elinstallation (5)

6. VVS, rör och gas (6)
7. Köksrenovering (8)
8. Golvslipning (7)
9. Altan och uterum (10)
10. Takläggning (9)

Rut & rot º

Var tredje rot-kund försvann
Skatteverket har släppt ny statistik för rot- och rut-avdrag för 
februari månad och det är ingen rolig läsning för byggbranschen. 
Jämfört med februari 2015 har antalet företag som utför rot-arbeten 
minskat med 17 procent och nästan var tredje kund har gått förlorad. 

– Det var precis det här som vi varnade för när förslaget om att 
rot-avdraget skulle minskas kom. Totalt är det runt 4 500 företag 
som inte längre utför rot-arbeten. Hur många av dessa som arbetar 
med andra saker eller hur många personer som har behövts sägas 
upp är oklart. Men klart är att regeringens försämring av avdraget 
redan har påbörjat en negativ effekt som vi inte vet var den kommer 
att sluta, säger Patrik Nilsson, samhällspolitisk chef på Företagarna.

 Även antalet köpare i februari minskar rejält jämfört med 2015 
och risken är att många av dessa väljer att köpa tjänsterna svart 
istället. Många företag i branschen har sedan årsskiftet fått förfråg-
ningar från kunderna om de vill utföra arbetet svart.

– Nu går samhället miste om viktiga skattepengar som istället 
skulle kunna gå till vår välfärd. Vi kan bara hoppas att så många 
som möjligt fortsätter att köpa tjänsterna vitt och att företagare i 
branschen inte råkar ut för en konkurrenssituation från svartarbe-
tare, säger Patrik Nilsson.

I januari betalades fortfarande pengar ut för rot-arbeten som 
utfördes under 2015. Februari är därför den första månad som sänk-
ningen av avdraget syns. Siffrorna kan komma att justeras då företag 
kan ligga efter med rapporteringen till Skatteverket.

Februari 2015 Februari 2016 Utveckling i procent
Belopp 1 040 884 649 410 – 38 %
Köpare 110 260 80 067 – 27 %
Utförare 27 047 22 548 – 17 %

http://www.lobomatic.com


Unidrain - ShowerLine är en vidareutveckling av 
Unidrains linjeavloppsarmaturer vilket ger stora 
byggtekniska fördelar samt ett kvalitétssäkrat 
golvfall. 

Hela arbetsprocessen med att bygga golvfall och 
att utföra golvavjämning i ett badrum / våtrum 
kan utföras snabbare än med konventionella 
metoder. Det kvalitétssäkrade golvfallet får man 
på köpet.

Golvytan utanför duschzonen kan utföras helt 
plan enl gällande branschregler. Dock får aldrig 
bakfall förekomma. Unidrain ShowerLine kan 
placeras i vänster- eller högerhörn samt även 
mitt på en vägg om man vill ha en så kallad walk-
in dusch.

Finns i 3 olika grundmodeller, höger, vänster och walk-in.

=  Lokalt fall mot golvavloppet=  Plan yta

Golvfallet utförs med valfritt golvspackel

Golvfall och golvavjämning före tätskiktsläggning

UNIDRAIN - SHOWERLINE
SNABBARE BADRUMSBYGGNATION MED KVALITÉTSSÄKRAT GOLVFALL

Inbyggt
golvfall som

uppfyller gällande
branschregler

= kvalitetsäkring

BESTÄLL VÅR SHOWERLINE BROSCHYR PÅ  
info@jafo.eu ELLER VIA QR KODEN

www.unidrain.se   |   www.jafo.eu   |   046 33 39 00

JAFO_AB_Byggaren_Nr1602_210X297_+4mm_ShowerLine_1.indd   1 2016-02-29   10:55:33

http://www.unidrain.se
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    Ny kabelgeneration 

• Extremt slitstark och smidig
• Lättare – väger mindre 
• Trasslar mindre – rillad
• Böjbar även i stark kyla 

 

60.000 EL & VVS-PRODUKTER, BESTÄLL I BUTIK INNAN 16.00 – LEVERANS NÄSTA VARDAG.     

PURKABEL
NÄR STRÖMMEN 
MÅSTE FRAM! 
Uppgradera dina byggare med Purkabel 
– gör garanterat kabelhanteringen både 
säkrare och smidigare.

• Extremt slitstark och smidig
• Lättare – väger mindre 
• Trasslar mindre – rillad
• Böjbar även i stark kyla

WWW.GELIA.SE   

60.00060.000 EL & VVS-PRODUKTER,

PURKABEL BY GELIA FINNS HOS: 

Se Pur på NORDBYGG monter B16:43

De förverkligar drömmen 
för cancersjuk mamma
En 68-årig byggmästare har blivit hjälte i Skövde. När den obotliga 
hudcancern slog till mot trebarnsmamman Annika Thimberg klev han  
och några hantverkare in och började renovera familjens badrum helt gratis.

För åtta år sedan flyttade fa-
miljen in ett hus där en hel 
del fel behövde och fort-
farande behöver åtgärdas. 
Våren 2013 bestämde sig 
den då höggravida Annica 

Thimberg och hennes man Kristian att de-
ras dröm om ett nytt badrum, med bland 
annat ett bubbelbadkar och en bastu för 
hela familjen äntligen skulle bli verklighet.

De köpte in materialet och ett bubbel-
bad och drog in avloppet. Men beskedet 
om att trebarnsmamman hade fått spridd 
malignt melanom (elakartad hudcancer) 

kom emellan. Prognosen var att hon endast 
hade några år kvar att leva.

— Då stängde vi igen badrumsdörren, 
berättar Annica Thimberg.

Hennes svärmor startade då en Face-
bookgrupp – Hjärtehjälparna – som ett 
sätt att visa stöd till familjen. Där föddes 
idén om att hjälpa till att fullborda bad-
rummet. 17 000 kronor samlades in och 
plötsligt började hantverkare anmäla sig 
frivilligt. Kjell Klason med 50 år bakom sig 
i byggbranschen blev arbetsledare.

– Eftersom jag känner Kristians föräld-

rar och insåg att de inte skulle ha kapaci-
teten att själva ta hand om detta blev det 
naturligt för mig att hjälpa till. Min kristna 
grundsyn gjorde också att jag inte kunde 
låta bli att göra vad jag kan, säger han till 
Skövde Nyheter.

Sin tro delar han för övrigt med både 
Annica själv och hennes svärmor.

Även Kjell Klasons två söner Linus och 
Tobias Klason på Timmersdala Bygg AB 
ställer upp för familjen Thimberg. Och 
kakelsättare och elektriker med flera. Ett 
antal företag gick dessutom in och spons-
rade med material. Arbetet började efter 

https://www.gelia.se
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Vill du också bli
Godkänd av Villaägarna?
Vi förmedlar 20 000 byggprojekt per år och vill helst att alla ska 
bli nöjda. Därför är kvalitet mycket viktigt för oss och “Godkänd 
av Villaägarna” är vår kvalitetssymbol som visar att du klarat våra 
högsta kvalitetskrav.

Vill du veta mer? Kontakta oss på 010-707 73 79 eller på 
byggare@brabyggare.se så berättar vi mer eller läs mer på 
www.brabyggare.se/godkand-av-villaagarna.

Bli medlem hos oss så får du:
Visa symbolen på din hemsida 
och på bilen*

Bra jobbförfrågningar som passar dig 
direkt i mejlboxen

En snygg profilsida med dina referensjobb 
och omdömen 

Här hittar du bra hantverkare!

* när du uppfyller kraven

årsskiftet och åtskilliga manstimmar är 
nedlagda. Det intygar Linus Klason i ett 
samtal med Byggaren.

– Vi ställde upp när pappa gick in i pro-
jektet. Jag har en kompis vars fru gick bort 
i cancer och vet hur maktlös man kan vara, 
säger Linus Klason som framhåller de öv-
riga hantverkarna, framför allt kakelsät-
taren som lagt ner mest tid av alla.

Annica Thimberg behöver nu bara luta 
sig tillbaka och se hur badrummet, el-
ler rättare sagt sparummet, växer fram.

– Att så många hjälper till är mäktigt. 

Det känns att de ställer upp med hjärtat, sä-
ger en rörd Annika Thimberg till Byggaren.

Hon minns särskilt hur Kjell Klason 
till och med från sjukhussängen, med en 
infektion i benet, höll på att planera bad-
rummet.

Annika Thimberg kan inte säga om hon 
kommer att bli frisk. Hon går på cellgifts-
behandling var fjärde vecka och har gjort 
så i åtta månader. Hon jobbar dock heltid 
igen och vill tro på framtiden. Att få ett 
nytt badrum där hela familjen kan vistas 
skulle, menar Annica, vara en fin symbol 
för framtidstron.

För en tid sedan stängdes badrumsdör-
ren igen av Kjell Klason. Renoveringen går 
in i slutfasen. Hantverkarna har nu satt upp 
en förbudslapp på badrumsdörren för att 
få fram den verkliga överraskningsef-
fekten för familjen. ”Tillträde förbjudet 
för  Annica o Kristian, Elias, Gabriel och 
 Samuel” står det. Den 1 april klockan 17.00 
blir det officiell invigning med familjen, 
sponsorer och hantverkare på plats.

– Det är så overkligt men fantastiskt att 
detta händer just oss, säger Annica Thim-
berg.

Mikael Kindbom

Några av hantverkarna som ställer upp  
för cancersjuka Annica. 

Hantverkarna tillsammans med familjen Thim-
berg. 

foto: rakel thimberg

www.brabyggare.se
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Utbud och anmälan: 
www.100procentproffs.se/academy

De Palma workwear – ett   amerikanskt arv
De Palma, ursprungligen ett kali-
forniskt varumärke för den typiska 
klädstil som karaktäriserar ”rod-
ders” och ”bikers”, satsar nu på 
den svenska marknaden för arbets-
kläder. 

Fredells blir först ut, efter två 
års förberedelser av tillver-
karen De Palma är det nu 
dags för världspremiär för 
det nya sortimentet, De 
Palma Workwear. De prak-

tiska arbetskläderna med amerikanskt 
garagestuk och svenskt utförande har en 
egen shop-in-shop på varuhuset i Sickla 
och finns än så länge ingen annanstans.

– Dagens byggare är noga med vad de
uttrycker med sina kläder, bilar och verk-
tyg. De vill vara snygga både i professio-
nella sammanhang och privat. Vi såg att 
det fanns ett hål i marknaden som övriga 
tillverkare av arbetskläder inte fyllde, säger 
Jonas Skommevik, vd, De Palma.

– Fredells och De Palma hade här ett
gemensamt intresse och vi tog kontakt med 
varandra så att vi kunde visa kläderna och 
sälja dem här. Kläderna kommer bara att 
säljas här, åtminstone tills vidare, säger ka-
tegorichefen Christian Sagelv på Fredells, 
som är väldigt nöjd med att ha fått arrang-
era en världspremiär.

Vem tror du kommer att köpa den här 
typen av kläder?

– Det är många som har en känsla för
det här varumärket. Det är lite ballare och 
sticker ut. Här kan vi intressera yngre hant-
verkare som är lite mer medvetna om sitt 
utseende. De här kläderna kan man ha, inte 
bara på jobbet, utan också i ett större privat 
sammanhang.

Bakgrunden till De Palma kan i backspe-
geln förefalla romantisk, men återspeglar 
i realiteten det hårda liv som många av 
överlevarna från trettiotalets depression 
i USA fick utstå.

David Clay De Palma föddes 1913 i Gil-

bert, en liten stad i Georgia. Han gick aldrig 
i skolan och började arbeta i en järnaffär 
vid 12 års ålder. Under förbudstidens 1920-
tal och tidiga 30-tal blomstrade hembrän-
ning och whiskysmuggling. David var bara 
16 år gammal när han smugglade whiskey 
från de hundratals hembrännerierna i syd-
östra USA till ”speak easys” ( lönnkrogar)  
i städerna.

Sedan kom kriget med militärtjänst och 
vi vet inte så mycket om Davids öde  förrän 
han vid 35 års ålder började jobba hos en 
barndomsvän, Joseph Greco, i Fresno. Job-
bet var att leverera bilar över hela USA – 
med ofta mycket korta leveranstider. Det 
jobbet hade David haft i över 20 år när 
polisen i september 1969 hittade honom 
död i vraket av en Mercury Coupé, nära 
Jackson, Mississippi.

Joseph Greco Sr och Jr drev en liten 
verkstad i Fresno där de byggde motorcyk-
lar, lowriders, hot rods och andra projekt 
samtidigt som de med symaskin förstärkte 

http://100procentproffs.se
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Walls2Paint
1. Montera skivorna 

2. Måla skivorna  

3. Färdig vägg

Skivformat netto: 12x600x2390mm

Besök oss på 
Nordbygg Monter  

C04:11

De Palma workwear – ett   amerikanskt arv

verkstadskläder och tryckte T-tröjor med 
klubbmärken. Där lät de sin gamla kom-
pis David De Palma återuppstå genom att 
trycka loggan på tröjsidan – och så var ett 
nytt varumärke fött.

De Palma-butiken blev samlingsplats för 
alla lokala ”Hot Rodders” och ”Bikers”. Ty-
värr ödelades verkstaden och butiken av 
en brand 1979 och öppnades aldrig igen.

2001 tog två svenskar med smörjfett på 

fingrarna, Kristoffer Sundlin och Peter 
Camarstrand, båda med kärlek till Hot 
Rods, motorcyklar och skate boarding av 
den gamla skolan, över varumärket De Pal-
ma. De etablerade företaget i San Clemen-
te i södra Kalifornien och drog igång en 
världsomspännande marknadskampanj. 
Kravet från amerikanarna var dock att man 
skulle fortsätta med märkets traditionella 
värden – ”Low, fast and loud” och kläder 
gjorda för garaget.

2016 var det dags att flytta verksamheten 
till Sverige och att starta upp ett nytt sorti-
ment, De Palma Workwear. Kristoffer och 
Peter upptäckte att ingen än så länge hade 
produkter i nischen – Tuffa Amerikanska 
Arbetskläder för proffs och fixare – fast 
med de traditionella svenska arbetsklä-
derna som referens. Det skulle kunna bli 
en ny standard för alla hantverkare med 
förkärlek för det som i USA kallas The 
Garage Lifestyle.

Lars Cyrus

http://forestia.byggmagroup.se/produkter/walls2paint/
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DEWALT

DEWALT TOUGHTSYSTEM RADIO
DWST1-75659-QW  bluetooth-kompatibel

DEWALT KOLBORSTFRI SKRUVDRAGARE
DCD791P2-QW 18 V, 5,0 Ah

BOSCH

BOSCH CIRKELSÅG GKS165 Professional

BOSCH SLADDLÖS  BORRSKRUVDRAGARE   
GSR 18 V-EC SOLO

AERFAST

AERFAST NÄTDRIVEN 
SKRUVAUTOMAT
Med tillhörande  
duraspinn tandad 
träskruv

BÅREBO TESA
BÅREBO FAST SYSTAINER  
Fylld med Bårebos fästelement

SKEPPSHULT

APOTRAPPA FRÅN  
SKEPPSHULT

TESA SORTIMENT
Väska fylld med olika produkter från Tesa

Inför Nordbygg: 

BYGGAREN LOTTAR UT 
KVALITETSPRODUKTER

Byggaren lottar ut rekordmånga 
kvalitetsprodukter inför Nordbygg tack vare ett 
samarbete med nedanstående leverantörer.
Alla som prenumererar på eller anmäler sig 
till Byggarens nyhetsbrev har chansen att 
delta.
Anmäl er på Byggarens hemsida, byggaren.se  
och klicka på utlottning.
Här finns länkar med mer information om 
produkterna från de olika leverantörerna.
Kom gärna förbi oss på Nordbygg (vid entrén) 
och ta chansen att vinna eller bara snacka om 
tidningen.

www.byggaren.se
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ITW CONSTRUCTION

HULTAFORS ESSVE

GUNNEBO FASTENING  
3 BIGPACK 
Träskruv försänkt Impreg®+

GUNNEBO

PASLODE SPECIAL COMBI KIT
• Innehåller: Paslode dyckertpistol, 
• Paslode Proline160 kompressor, 
• Paslode lättslang. 15 meter 1/4” PU-

slang med kopplingar.

ADJUFIX PREMIUM PACK
Väska som innehåller den infästning du behöver 
för de vanligaste fönster- & dörrkarmmontagen. 
Innehåller hylsor, skruv för montage i olika material, 
tillbehör, montageverktyg & borr

HULTAFORS FLEXIWORK
Arbetsbyxa med hölsterfickor

HULTAFORS HANDSÅG HBX

HULTAFORS VATTENPASS HV 60

HULTAFORS WIBE LADDERS  
Arbetsbock

EPOX

EPOX SKOTTKÄRRA
RMB-100

GELIA 

GELIA PROFFSKABELVINDA
APOTRAPPA FRÅN  
SKEPPSHULT

ESSBOX väska  
med spikpistol

ESSBOX väska med skruv

ESSBOX väska 
med lim och 
fog



Mer info se villafönster.se
Box 1113 • 432 15 Varberg
Besöksadress: Pollengatan 6 • Varberg Nord • 432 95 Varberg
Kundtjänst: 0771-690 690

I år har vi även
svensktillverkade 

ytterdörrar med 
10 års formgaranti

i vår monter!
Asige Norrbotten Skåne Ås

Möt oss på Nordbygg

5-8 april 2016

Monter C16:31

Välkommen 

till vår monter!

KÖP DIREKT HOS SVERIGES BREDASTE FÖNSTERLAGER!
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www.fredricsons.com

Vi har samlat marknadsledande varumärken under våra  
fem tak. Om ni, precis som vi, värdesätter bra pris, hög kvalitet 
och leveranssäkerhet är vi er naturliga samarbetspartner.

LIKA BARN, LEKA BÄST. 

I Festools hjärta
Festools verktygsmaskiner görs på ett och samma ställe utanför 
Stuttgart. Vi var där och följde tillverkningen från start till mål.

Av: Mikael Kindbom

Under ledning av produk-
tionschefen Jochen Kleh 
fick vi gå runt i fabriken. 
Först passerade vi avdel-
ningen där konstruktö-
rerna sitter och filar på 

sina idéer framför datorn. Väggarna är 
fyllda av delmål för flera år framåt. När 
en prototyp testas måste också de anställda 
på produktionen i lokalerna intill säga sitt. 

– Det kan vara så att det inte ens går att 
genomföra en idé med befintliga maskiner, 
förklarar Jochen Kleh.

Men när det väl blivit skarpt läge och pro-
dukterna ska tillverkas sker det enligt en 
genomtänkt strategi. Här tillämpas det som 
kallas lean production. Vi är en grupp jour-
nalister från hela Europa som får tillfälle att 
göra en rundtur i fabriken som sysselsätter 

Marco Brosch sågar medan Josc Kunzc tittar på. Marco Brosch utför takarbete.

500 personer. När vi hamnar i den slutliga 
monteringen av elhandverktygen noterar 
vi hur en och samma person sätter ihop ett 
antal delar själv och att produkten, en kap- 
och gersåg, därefter kvalitetsgranskas av en 
annan person. Det är manuell montering 
och team-work som gäller.  Produkterna 
tar i regel en arbetsdag att tillverka.

Monteringen sker korridorvis och skyl-
tar visar vad för produkt som just nu till-
verkas i respektive korridor. Detta växlar 
beroende på efterfrågan på de olika verk-
tygen. Alla produkter tillverkas dock inte 
på denna anläggning. Dammsugarna görs 
till exempel på en annan fabrik. 

Jochen Kleh beskriver Festools strävan 
att nyanställda lärs upp av erfarna kolle-
ger och att man uppmuntrar personalen att 
föreslå effektiviseringar och innovationer.   

Här tillverkas ännu en kap- och 
gersåg.

>>

Han uppger att det är svårt att hitta lokal 
kvalificerad arbetskraft i Neidlingen utan-
för Stuttgart där Festool finns. Många unga 
försvinner ut till universiteten. Men det var 
en hel del sökande till de utlysta tjänsterna 
förra året så det finns hopp. 

– Och vi vill att medarbetarna ska vara vil-
liga att hela tiden reflektera, lära sig nya 
saker och inte stanna upp i utvecklingen. 
Därför arrangerar vi många workshops och 
utbildningar, förklarar Jochen Klein.

I mitten av 90-talet var Festool inne i 
en kris som ledde fram till starten av en 
konsultfirma som skulle se över produk-
tionen. Det gav upphov till dagens produk-
tionsmetoder som prisbelönats och blivit 
så framgångsrika att konsulttjänsterna idag 
erbjuds till aktörer inom andra branscher. º

foto: festool
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FTALATFRI FOGNING, LIMNING, TÄTNING
nu även mot radon - den enda patron som behövs  

när man tänker kvalitet., ekonomi,  
dokumentation och miljö.
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Arvtagare tror på långsiktighet
Arvtagare Barbara Austel med en alldeles speciell an-
knytning till Sverige är tredje generationen i familjefö-
retaget Festool. Byggaren fick en exklusiv intervju med 
henne på en restaurang i Esslingen utanför Stuttgart 
där företaget verkar.

Festool framhåller gärna att bolaget är familjeägt med de 
fördelar det innebär av långsiktighet och engagemang.  
Det bildades redan 1925 av Barbara Austels morfar 
Gottlieb Stoll. I företagets museum kan utvecklingen 
från tidiga motorsågar för skogsarbete fram till dagens 
moderna sänksågar för byggindustrin skådas. 

Barbara Austels föräldrar är alltjämt verksamma på företaget 
och modern dök upp på kontoret under mitt besök. Det verkar 
råda en närmast familjär stämning i förhållandet mellan de anställ-
da och ägarfamiljen och det är inget ovanligt att ägarna stannar till 
och växlar några ord med de anställda oavsett position i företaget.

Barbara Austel som jag får tillfälle att intervjua under en middag 
på en lokal restaurang sitter i bolagsledningen med ansvar för den 
strategiska företagsutvecklingen. Hon har bra koll på produkterna 
med sin bakgrund som utbildad snickare. Hon har världen som 
arbetsfält och åker runt och studerar de lokala hantverkarnas olika 
behov. Elhandverktygen anpassas både efter yrkesgrupper och de 

lokala marknaderna. En målare i Tyskland har en större bredd 
än en svensk målare.

– Det är viktigt med olika koncept för olika länder. Jag åker 
runt och träffar kunderna och diskuterar produktutveckling med 
dem. Och min snickarbakgrund gör det lättare att förstå dem. 

Hur ser du på den skandinaviska marknaden?
– Den är mycket intressant. Där finns samma kvalitetstänkande 

som i Tyskland. Folk förstår varför det finns prisskillnader mellan 
de olika tillverkarna.

Hur var det nu med anknytningen till Sverige? Jo, Barbara Austel 

Barbara Austel gillar Sverige.

Festool bygger upp träningscenter
Festool lanserar snart svenska instruktionsfilmer om 
sina verktyg på nätet. Och en produktspecialist har 
anställts för att utbilda fler bygghandlare och hantver-
kare i ett nyrenoverat träningscenter i Festools lokaler 
i Malmö.

Festools starkaste kundgrupp  förutom möbelsnickarna är 
inredningssnickarna som rör sig inom rot-sektorn – små 
byggfirmor med 1–4 anställda. Men bland de övriga kun-

derna märks allt ifrån målare till billackerare. Att många kunder 
arbetar inomhus med nybygge och renovering gör också att be-
hovet av laddningsbara maskiner inte varit så påtagligt. Men tack 
vare produktutveckling och nylanseringar breddar Festool sin 

kundbas och efterfrågan ökar också hos de traditionella kunderna 
på att få fram fler laddningsbara verktyg. 

– Vi ska ha mer fokus på batteri nu eftersom det är bransch-
standard. Våra användare vill gärna slippa sladd. Vissa tunga ma-
skiner fungerar det inte med, bordssåg och de största kap- och 
gersågarna exempelvis, men 2014 fick vi fram en laddningsbar 
sänksåg med dubbla 18 volts batterier.  Det ligger inom vår lång-
siktiga strategi att utöka antalet maskiner som fungerar inom vår 
batteriplattform, säger Marcus Pettersson, marketing manager 
för Festool i Sverige, när vi träffas på huvudkontoret i Tyskland.

Marcus Pettersson som varit på Festool i elva år tillägger att 
Festools batteriverktyg rent tekniskt kräver sådan tillförlitlighet 
att man alltid väntar på generation två av en ny batterityp för att 

http://www.tec7.se
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Bygga nytt eller renovera?

Välj produkter från vårt breda sortiment 
av tak- och vägg skivor som du köper i din 
närmaste byggmaterialbutik.

Våra tak, Brilliant, Classique, Plankett och 
Symfoni passar husets samtliga rum. inkl. 
badrum/dusch och andra våtutrymmen.

Väggskivorna finns i flera olika färger.

Huntonit är en färdigmålad träfiberskiva 
som är enkel att montera, 
skruvfast, ljuddämpande och 
tvättbar.

www.huntonit.se
Rekommenderad av 
norska astma- och 
allergiförbundet

Tak- och väggskivor

Besök oss på 
Nordbygg Monter  

C04:11

Arvtagare tror på långsiktighet
är utbildad universitetsekonom och läste inom ramen för detta en 
termin på universitetet i Växjö. 

– Jag gillar Sverige och tycker om att resa dit.
Vem man än talar med inom Festool får man samma svar på 

frågan om företaget tänker bredda sig mot privatkunder. Svaret 
är ett rungande nej.

– Vi differentierar oss mot olika grupper såsom professionella 
målare och snickare, så en budgetvariant av våra produkter hade 
aldrig fungerat då vi endast tillverkar kvalitetsprodukter med hög-
sta tillförlitlighet. Vi vill inte och kommer aldrig släppa ut några 
halvbra produkter i vårt namn. 

 Barbara Austel skiner upp när jag ber henne kommentera förra 
årets omsättning för Festool på över fem miljarder kronor. Hon 
försöker svara på varför det går så bra för företaget.

– Det beror på att vi uteslutande fattar långsiktiga beslut vilket det 
är lättare att göra som familjeföretag samt att vi lokalt för varje land 
arbetar med olika koncept som fungerar för respektive marknad.

Är det en fördel att vara familjeföretag?
– Det är fantastiskt om det fungerar och familjen håller sam-

man vilket vi har lyckats göra. Men om man inte håller samman 
är det sämre.

Mikael Kindbom

Festool bygger upp träningscenter

man anser att generation ett inte ger kunden tillräcklig livslängd.
Marcus Pettersson anser också att diskussionen om fyra eller 

sex ampere i sig är helt ointressant. För att få ut maximalt av en 
batteridriven maskin måste batteriet vara utvecklat tillsammans 
med maskinens motor.

Fler byggare och byggmaterialhandlare än tidigare ska få 
chansen att testa och lära sig prylarna i två nya träningscenter på 
Festools kontor i Malmö. En specialist har rekryterats för ända-
målet. Dessutom kommer produktfilmer producerade i Sverige 
med svenskt tal att läggas ut på nätet senare i år.

Under tre procent av produkterna hamnar på verkstad inom den 
treåriga garantitiden. Och när de väl gör det ska de snabbt åtgärdas.

– Hantverkarna ska ha tillbaka sina verktyg så snabbt som möj-
ligt. Vår målsättning är en vecka men i januari har vi legat på 
24-timmarsservice, avslöjar Marcus Pettersson.

Det blir nog inga problem att upptäcka Festool på Nordbygg 
med sin 190 kvadratmeter stora monter.

Mikael Kindbom

Marcus Pettersson leder Festools arbete i Sverige

http://huntonit.se
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Stens krönikaº

 

t-emballage.se

På Nordbygg visade vi våra nyheter för 
hållbart byggande. Tävla och vinn en produkt 
för fönster som andas. 

Vilken färg har vår nya produkt; AERO T diffusionsöppen tejp? 

      
INTELLIGENTA lösningar inom tak, 
vägg, golv och grund. 

För hållbart byggande och täta hus.

Maila svaret till: info@t-emballage.se (De tre första rätta svaren vinner.) 

Digitaliserat byggföretag

Byggare (regionala bolag med 8–10 anställda) och 
bygghantverkare (enskild firma) ligger i topp i 
stati stiken både när det gäller ärenden hos kom-
munernas konsumentråd givare och hos Allmänna 
reklamationsnämnden (ARN). 

Varje år vittnar statistiken och media om det. 
Det är korrekt att statistiken toppas av byggare och det kanske 
inte är så konstigt heller, med tanke på att de levererar både ma-
terial och tjänster till fastigheter och bostäder till konsumenter 
på den så kallade ROT-marknaden. Det är komplicerade affärer 
som görs upp och det finns också mycket ”önsketänkande och 
förväntningar” hos konsumenten som inte alltid stämmer med 
byggtekniken. 

Av beskrivningen i media ges en helt annan bild av verkligheten 
än vad det hela egentligen handlar om. Man får uppfattningen 
att det handlar om ”byggfusk”, om ”inkompetens” och brist på 
”kunnande” i själva hantverket. Det är inte alls sant. Av hela skrået 
lokala, eller regionala byggare och bygghantverkare är det inte ens 
en bråkdel som brister i kompetens. Av cirka 100 000 byggföre-
tag och bygghantverkare är det ungefär två procent som brister 
i kompetens och det är inte högre än inom andra yrkesgrupper. 

När jag djupdök och började granska branschen kom jag fram 
till att det handlade om helt andra problem än det fackmässiga 
utförandet. Byggarna var överlag duktiga hantverkare. De har 
utfört drygt en miljon ROT-uppdrag/år. Drygt tiotusen anmäl-
ningar har kommit in till konsumentombudsmännen, av dem är 
det under två tusen som hamnat i ARN. De som får bifall för sina 
anmälningar är inte mer än högst ett par hundra. 

För att försöka förstå hur dessa bolag och bolagsmän skulle kun-
na få ner kritiken fortsatte jag min granskning. Cirka 30 procent 
av bolagen var enskilda firmor som drevs av ensamma bygghant-
verkare, som arbetade i kamratkluster under epitetet ”du får jobb 
av mig om jag får jobb av dig”. Familjeförsörjningen var det vikti-

”Detta har jag gjort en ren nettovinst på. 
Jag har sedan starten inte tagit en enda 

kundförlust och allt fungerar som det skall i 
dialogen med kunden. Vi själva vet hela tiden 
hur vi ligger till på de olika projekten.”

Niclas Lindén

http://www.t-emballage.se
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STEN FOLKESSON 
Förbundsjurist  
för Byggmaterialhandlarna

1. 
Optimera.se  

– koll på dina priser, order och fakturor. 
Gör offerter till kund och lägg order dygnet runt!

2. 
Proffsklubben 

– tjäna poäng på alla dina inköp från vårt lager.
Lojalitet lönar sig!

3. 
Personalliggare 

– som kund hos oss har du automatiskt 
tillgång till elektronisk personalliggare!

4. 
Gratis jobbförmedling 

Kontakta oss så berättar vi mer.

5.
Jobbgeneratorn 

– Din databas för dokument och ritningar. 
Här ingår proffsversionen av personalliggare med utökad 

funktion för dokumenthantering t ex arbetsmiljöplan, 
projektplan och egenkontroller. Du kan också kommunicera 

med alla projektkontakter via personal  liggaren. 
Månadskostnad från 350:–

Jobb eneratornG

Fem goda skäl 
att bli kund hos oss!     

Digitaliserat byggföretag
gaste incitamentet. De kunde ta på 
sig ganska stora byggprojekt genom 
dessa kluster. 45 procent utgjordes 
av aktie bolag som drevs med bola-
gets ekonomi som högsta prioritet 
och familjeförsörjning som lägsta. 
Resten var handelsbolag med två el-
ler flera kompanjoner som arbetade 
tillsammans. 

När jag tittade närmare på problemen utifrån företagarens sida 
fann jag att de tappar cirka 15 000 kronor i genomsnitt per bolag 
och år i goodwill-ersättningar, pengar som konsumenter håller 
inne eller fakturor som de helt enkelt efterskänker för att undvika 
tvistemål. Det är mycket pengar och det drabbar hårt. 

Under de senaste åren har jag intresserat mig för, ”kostym jobbet”, 
som tagit allt större utrymme i de här byggbolagen (”blåbyxe-
jobbet” handlar om det fackmässiga utförandet). Det är inom 
”kostymjobbs”-området som kraven på kurser och utbildningar 
ökar. Här innebär affärsmannaskapet mot kunden att beräkna 
priser, offerera, avtala, fakturera och få betalt. Och det är inom 
det här området som jag hittat brister, vilka konsumenterna också 
upptäcker och inte är sena att utnyttja. Det leder till mycket känn-
bara och svåra situationer där den seriösa byggaren och bygghant-
verkaren har svårt att nå rättvisa.

Konsumenttjänstlagen är skriven och formulerad till skydd för 
konsumenten på ett nästan exempellöst sätt. Min erfarenhet  från 
mitt eget skrå och från de domstolar jag själv haft mål i till försvar 
för byggare mot konsument är att man närmast blivit betraktad 
som ombud för hopplösa fall innan processen ens börjat. Går 
man igenom klagomålen finner man att de allra flesta handlar om 
priset, omfattningen och tiden. Rent affärsmässiga saker som inte 
alls har med det fackmässiga att göra.

Jag har därför låtit en del av de byggare och bygghantverkare 
som tidigare drabbats av förluster inom området pröva adminis-
trativa hjälpmedel med telefonappar och datorer i samverkan. 
Dessa hjälpmedel strukturerar projekten och ger när som helst 
ett sammandrag av händelserna från byggprojekt till byggprojekt. 

En av byggarna är Can Bygg i Skåne med ägaren Niclas Lindén, 
som för en tid sedan började med Next. Ett system som behandlar 
offerter, arbetsorder, tidrapportering, fakturor och fakturaunder-
lag, ÄTO:r, dokumentation, byggdagbok och kan läsa in fakturor 
och kopplas till Visma bokföringsprogram. För detta har han be-
talat en startavgift och gått en kurs för att lära sig systemet. Han 
betalar en avgift per användare (varje anställd).

– Detta har jag gjort en ren nettovinst på. Jag har sedan starten 
inte tagit en enda kundförlust och allt fungerar som det skall i 
dialogen med kunden. Vi själva vet hela tiden hur vi ligger till på 
de olika projekten, säger Niclas.

Det är nog den enda lösningen på våra problem med krånglande 
konsumenter. Digitalisera verksamheten! 

Sten Folkesson
Läs mer om klagomålen mot byggare på sid 10.

http://www.optimera.se/bygghandel/proffs
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För Verkstad, Lager, Lyft, Transport 
och Materialhantering

08-544 403 70 • cowab.se • info@cowab.se

på www.cowab.se

Beställ vår 
372-sidiga katalog!

Fel kräva små 
spikpistoler
Spikpistoler som inte passar för små 
händer irriterar Arbetsmiljöverket som 
drivit två fall mot bland andra Essve 
och K-rauta. Men nu ger verket upp ef-
tersom lagen inte räcker till.

– Det här är ju diskriminerande, men vi kan ju 
inte tvinga företagen att tillverka verktyg för små 
händer, säger avdelningsdirektören Gun Frid-
feldt på Arbetsmiljöverket som håller i ärendet 
rörande spikpistolerna.

Arbetsmiljöverket slog i höstas till mot K-
rauta och ytterligare fyra grossister och återför-
säljare av spikpistoler och hotade med förbud. 
Orsak: handtagen var för små.  Problemet för verket var bara att det 
inte finns några tvingande regler rörande storlek på spikpistoler, bara 
rekommendationer.

Arbetsmiljöverkets utspel kom efter en så kallad marknadskontroll. 
Då köper man in olika typer av produkter som testas utifrån gällande 
regler och rekommendationer. Sedan skickar man räkningen för tes-
terna till de aktuella företag som saluför produkterna. I det aktuella 
ärendet testades en handfull spikpistoler ur lågprissortimentet. 

Men ingen höll måttet.  Gemensamt för pistolerna var att handtagen 
var för stora.  De var utformade för manshänder med handskar på. 
Kvinnor och män med normala eller små händer kunde inte greppa 
spikpistolerna optimalt vilket försämrar ergonomin.

Handtaget på K-rautas spikpistol FXA 34 hade en omkrets på 125 
millimeter. Enligt rekommendationer från Arbetsmiljöverket ska 
handtagen vara mellan 105 millimeter för kvinnor och 120 millime-
ter för män. ”Obehag, trötthet och fysisk och psykisk påverkan som 
operatören kan utsättas för under avsedda användningsförhållanden 
ska reduceras till ett minimum med hänsyn till ergonomiska principer 
som exempelvis att hänsyn tas till variationer i kroppsbyggnad, styrka 
och uthållighet hos operatörer…” står det. 

K-rauta pekade i sitt svar den 19 augusti på att det just bara är re-
kommendationer ”och inget obligatoriskt säkerhetskrav”. 

Men med det svaret nöjde sig inte Arbetsmiljöverket. Återigen 
hotade verket med att man ”överväger att förbjuda er att släppa ut 
spikpistol 34 på marknaden om inte bristerna rättas till”. 

Även Essve hotades med förbud mot en av sina spikpistoler. En 
representant för företaget uppgav för Byggarens systertidning JBF 
att Essve har låtit 20 användare i Sverige och lika många i Norge 
testa pistolen.  Omkretsen på handtaget och pistolens utformning 
generellt har bestämts mot bakgrund av just dessa tester. Essve anser 
att Arbetsmiljöverket borde ha kunnat acceptera den skillnaden på 
några millimeter som föreligger jämfört med rekommendationerna. 

Och nu ger sig Arbetsmiljöverket efter höstens brevväxlingar med 
företagen.  De klagomål gällande pistolerna som inte rörde storleken 
har rättats men handtagen förblir som de är.

– Eftersom det handlar om rekommendationer och inte krav har vi 
låtit oss nöja med detta, berättar Gun Fridfeldt på Arbetsmiljöverket.

Hon är ändå inte riktigt nöjd utan menar att företagen nu måste tala 
om för sina kunder vilken storlek spikpistolerna passar för. 

– Det blir ju diskriminerande för dem med små händer även om 
de inte är så många. De får svårare att hitta en spikpistol som passar. 

Gun Fridfeldt hoppas nu att arbetsgivare till kunder med små händer 
trycker på tillverkarna för att få fram mindre storlekar på verktygen. º

http://www.cowab.se
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Läs mer på bygma.se

Prova gratis med Bygma!

KRAV PÅ PERSONALLIGGARE FRÅN 1 JANUARI 2016
Vi på Bygma kan i samarbete med Teamhub AB, med glädje erbjuda våra kunder en 
personalliggare som uppfyller Skatteverkets krav och som dessutom är gratis hela 2016*. Denna 
elektroniska personalliggare är enkel att använda och uppfyller Skatteverkets krav.

*Kostar från 1 januari 2017 99 kr/månad per administratör.

Stort & smått  
Ny borrmaskin från Hitachi

❚◗ Hitachi lanserar D13VL, en nätdriven 
borr maskin med en teknik som möjliggör 
lika kraft på både höger- och vänstergång.

D13VL är en kompakt och kraftfull borr-
maskin med hög kapacitet. Den dubbeliso-
lerade konstruktionen av aluminiumhuset 
med isolerad statorhållare gör maskinen 
stabil och robust med förbättrad hållbar-
het och förlängd livslängd. Den tekniska 
lösningen av kolborstar med rotations-
system ger lika kraft på både höger- och 
vänstergång. º

http://www.bygma.se/webshop/webshop.aspx
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ZARGES AB
Östra Bangatan 14 
195 60 Arlandastad

Telefon: 08 - 591 220 00 
Telefax: 08 - 591 11 965

E - post: stegar@zarges.se 
Webbplats: www.zarges.se

Arbetsbock RC Säkerhetsbock RC Trappstege Seventec RC

Aluminiumstegar för utomhusbruk, året runt
■ Säker användning utomhus året om, oavsett regn, 

smuts, snö eller slask. 
■ Extra breda perforerade aluminiumsteg respektive 

aluminiumplattformar, vartannat hål uppkragat för 
bästa grepp och vartannat hål okragat för dräner- 
ing och därmed undvika ”vattenplaning”.

■ Dubbla knäleder mellan steg och stödsida ger 
optimal stabilitet.

■ Gångjärnsfunktionen integrerad i plattformsprofil-
erna för långvarig stabil och säker användning.

■ Nitade glidskydd för säker infästning och hög 
friktion.

■ Bra Arbetsmiljögodkänd, vilket gör dem godkända 
på SKANSKAs och NCCs arbetsplatser.  

Rough Conditions, RC

Bra arbets-
miljöval

 

 

Vid användning nära 
annan fallrisk krävs 
separatstegtillstånd.

Utarbetat i samråd med 
RS-gruppen (bestående av 

NCC, Veidekke, Svevia, 
Skanska, Peab, JM)

Arbetsbock RC Säkerhetsbock RC Trappstege Seventec RC
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Plattformshöjd m 0,49 0,66 0,86 1,08 0,70 0,90 1,10

Arbetshöjd ca m 2,49 2,66 2,86 3,08 2,70 2,90 3,10

Nedre yttre bredd m 0,7 0,67 0,69 0,72 0,45 0,47 0,49

Antal steg 2 × 2 3 4 5 3 4 5

Vikt kg 4,1 7,8 9,0 11,0 6,0 7,0 8,0

Beställningsnr 40392 40233 40234 40235 40493 40494 40495

Pris kr

På ZARGES ligger vårt fokus på kunden. Innovativa 
produkter, speciallösningar och omfattande service, 
garanterar våra kunder säkra och högpresterande 
produkter. Läs mer på: 

www.zarges.se

Besök oss på Nordbygg, monter B10:51

Vibrator med rejäl framdrift
❚◗ Det senaste tillskottet till Atlas Copcos sortiment av framåt- 
och bakåtgående markvibratorer – LG 504 – ger en rejäl framdrift, 
särskilt på vått underlag, tack vare högre frekvens, centrifugalkraft 
och amplitud. De nya maskinerna har dessutom bättre ergonomi 
och åtkomlighet för service och underhåll. De har en modernare 
konstruktion som ger bättre prestanda med hög hastighet och 
god balans som gör maskinerna enkla att hantera även på ojämna 
underlag. LG 504 har som tillval en packningsindikator som hjäl-
per användaren göra rätt redan vid första användningstillfället. º

Ny generation precisions-
sågblad med Japantandning
❚◗ De nya E-Cut Precision sågbladen från Fein med bime-
talltandning har utvecklats för krävande sågning även i hårt 
trä. De är de snabbaste E-Cut-
sågbladen på marknaden 
och har en tre gånger 
längre livslängd jäm-
fört med de hittill-
svarande Precision-
sågbladen. Deras 
dubbla japantand-
ning ger en nog-
grann snittbild 
med konstant hög 
avverkningshas-
tighet, även vid 
ett ökande antal 
snitt. FEIN E-Cut 
Precision BiM 
sågblad finns 
med 35, 45, 
55, eller 65 
millimeter 
skärbredd. º

http://www.zarges.com/se/
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ALLT UTOM 
STANDARD ÄR 

STANDARD FÖR OSS

Vi tillverkar specialanpassade fönster 
och fönsterdörrar. Oavsett om ditt objekt 
är ett  gammalt eller ett modernt så kan 
du få fönster som passar in optimalt. Vårt 
flexibla och effektiva arbetssätt gör att 
ett specialanpassat inte behöver kosta 
mer än ett standard.

Wimmerby
Fönstersnickerier

Ring oss eller läs mer på vår hemsida
0492 136 10 | www.wimmerby.se

Derome I Borås I Halmstad I Kalix I Kristianstad  
Mjölby I Varberg I Västervik. Vxl 0340-66 64 40 
trateknik@derome.se I www.derometrateknik.se

BESTÄLL  
TAKSTOLAR  
direkt från Sveriges  
största tillverkare!

Besök oss på  
NORDBYGG  
Monter  C16:20 

Välkomna!

Nytt  lacksystem från Bona
❚◗ Bona har kombinerat sina befintliga grundlacker och topplacker, 
och även tre nya produkter, till ett unikt och kompatibelt system. 
Det nya lacksystemet innefattar de välkända topplackerna Novia, 
Mega och Traffic, plus två nya; Mega Natural och Traffic Natural, 
som tidigare kallades Bona Naturale och var en kategori för sig.

Bona Mega Natural är avsedd för användning i hemmiljö och lätt 
offentlig miljö, och ger den naturliga känslan och utseendet av rent 
trä. Bona Traffic Natural erbjuder samma estetik, men med extra 
slitstyrka som behövs i hårt trafikerad offentlig miljö. För att göra 
det lättare för hantverkaren att välja rätt produkter från systemet 
har Bona även gjort om förpackningsdesignen. º

http://www.derometrateknik.se
http://wimmerby.se
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Läs våra tester på  
www. byggaren.se

Vänerply P30 Ergo med passbitar

Vänerply P30 Ergo har blivit ännu bättre. Det är 
samma hållfasthetsklassade konstruktionsplywood 
med den unika låsbara falsen som ger väggen extra 
stabilitet. Nu har skivan kompletterats med passbitar 
för att göra arbetet på byggplatsen effektivare.

Är takhöjden 2500 mm eller 2700 mm kompletteras 
Ergo-väggen med Ergo Passbit 125 och Ergo Passbit 
220 för att få fullhöjdslösningen.  

Vänerply P30 Ergo har fals på båda långsidorna medan 
passbitarna har fals på 1 långsida och kan monteras 
som startskiva från golv eller avslutningsskiva mot tak.

Ergo-väggen är lätt att sätta upp ensam och monteras 
som liggande skiva från golv till tak. 

Scanna QR-koden för att se hur 
Vänerply P30 Ergo med passbitar 
används och monteras. 
moelven.com/se/monteraergo

Konstruktionsplywood

Komplett 

byggsystem 

för takhöjderna

2500 mm och 

2700 mm

NYHET!

moelven.se

2016_Byggaren_2_ErgoPassbit_90x271.indd   1 2016-02-03   14:18:23

Hotell på hjul! 
Det prisvärda alternativet för ett  
bekvämt och praktiskt boende med  
serviceorganisation över hela Sverige.

Ring 036-39 37 25
www.kaberental.se

Stort & smått º 

Arbetsskor blev lättare
❚◗ Många arbetsskor med skydd uppfattas som tunga och otymp-
liga. Blåkläder vill med sin nya skokollektion bevisa att det är fullt 
möjligt att ta fram en sko som är lätt och flexibel utan att man tum-
mar på den nödvändiga säkerheten. 

– Vi ville utmana oss själva och uppfattningen att en klassik 
skyddssko måste vara tung och klumpig. Med facit i hand har vi lyck-
ats kombinera skydd, lättviktskänsla, komfort och flexibilitet på ett 
fantastiskt sätt, säger Johan Sundquist, produktchef hos Blåkläder. º

http://www.moelven.com/se/
http://www.kaberental.se
www.byggaren.se
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Nytt långt flak på Fiat

Detta är en Fiat Ducato med lång-
flak som har levererats av Hedin 
Bil i Orrekulla till företaget Viacon 
i Kungälv för transport av lättare 

men skrymmande gods för markanläggning.
Byggare kör ju vanligtvis skåpbilar men för 

dem som transporterar längre material, ex-
empelvis rör, byggnadsställningar eller långa 

brädor kan flakbilen vara ett alternativ. Det 
här flaket klarar material som mäter 5,2 me-
ter men flaklängder upp till 6 meter är möjliga 
på ett sådant här chassi.

Bilen har Fiathytt och drivlina men inte ori-
ginalchassi utan är försedd med ett tandem-
axlat chassi från företaget AL-KO. Detta för 
att klara flaklängden. Ett standard 3,5-tons 

transportbilschassi (B-bil) räcker dåligt till för 
denna typ av långa byggnationer, både vad 
gäller axelavstånd och ramlängd. 

Flaket kommer från Autokaross och last-
förmågan är cirka ett ton.

AL-KO är ett tyskt företag som bland annat 
bygger specialchassier för Mercedes Sprin-
ter, Fiat/Peugeot/Citroën och VW. º

http://www.kirunaslipen.com


Leica Geosystems AB        www.leica-geosystems.com
Sverige

Leica Lino L4P1
Kraftfull & mångsidig
multilinjelaser

180° vertikala och 
horisontala linjer 
& 5 referenspunkter

Vi ses på Nordbygg 
Mässan 5-8 april,
monter B15:11.

NYHET

Nytt batteri 
ko

n
ce

pt

http://leica-geosystems.com
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Navara och King Cab 
nya hantverkarpickuper
Nya Nissan NP300 säljs som Navara med högre komfort 
och som grovarbetaren King Cab. Nya både ut- och 
invändigt. Succén borde vara given. Men, så enkelt är det 
inte. Även konkurrenterna utvecklas.

Christer Andersson provkör 
 

foton: christer andersson

Nya Nissan NP300 Navara 
tillverkas i Barcelona 
och kommer också som 
 Renault och Mercedes. 
Den har nytt utseende, ny 
interiör, ny 2,3-litersdie-

sel och en ny automatlåda. Men, det finns 
punkter där den släpar efter uppdaterade 
konkurrenter. Exempelvis fyrhjulsdriften.

NP300 säljs i två versioner varav Double 
Cab har en ny femlänkad hjulupphängning 
bak med skruvfjädrar som, förutom att den 
ger ökad komfort, väger 20 kg mindre än 
föregångarens stela axel med bladfjädrar. 
King Cab behåller bladfjädringen, men den 
är 7 kg lättare.

Double Cab är femsitsig medan King 
Cab är tvåsitsig med reservsäte. Utrust-

PLUS & MINUS
+ Bra automatlåda
+ Bra förarmiljö
+ Tydlig instrumentering
+ Bra strålkastare
+ Hög släpvagnsvikt
+ Bra lastsäkringsskenor

Navara Double Cab är alldeles för personbilsmässigt ömtålig för det tuffa arbete som chassit är konstruerat för. En stor lastbilsregistrerad 
personbil med liten pakethållare som är hyfsat komfortabel på landsväg och som har hög framkomlighet vid sidan av vägen.

Nissan NP300 Navara Tekna 2,3 dCi Automat º  

– Primitiv fyrhjulsdrift
– Dålig baksäteskomfort
– Ej skyddad mot småskador
– Ont om förvaringsplatser
– Låg taklast
– Ej dränering på flaket
– Utvändig lastsäkring saknas

ningsalternativen heter Visia, Acenta, N-
Connecta och Tekna. Byggaren har provat 
en Double Cab Tekna med automat.

2,3-liters dCi-dieseln på 118 kW/160 hk, 
alternativt 140 kW/190 hk, är renare och 
snålare än föregångaren på 2,5 liter. 190-häs-
tarn har dubbla turboaggregat. Växellådan 

är sexväxlad manuell eller en sjustegad 
auto mat som finns till Double Cab N-
Connecta och Tekna. 

Vi gillar inte den ömtåligt lackade stöt-
fångaren fram. Bak är det bättre med en 
riktig stötfångare, vår provbil hade dock 
onödiga hörn i rostfritt stål som tillval. 
Sido skyddslister som standard saknas. 
Innerskärmar av plast fram och stänk-
skydd både fram- och bak. Taklasten är 
låga 56 kg. Bra ljusarrangemang och strål-
kastarspolning är standard. 

Flaket är plastinklätt utan dräneringshål 
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BILINREDNING SERIE ENKELBILINREDNING DUBBELGOLV
BRA HYLLUTRYMME FÖR VERKTYGSVÄSKOR M.M.
SLIPP STÖKIGA SKÅP MED VERKTYG PÅ GOLVET.
VÅRT ENKEL SYSTEM GER ALLA FÖRDELAR SOM
BEHÖVS FÖR ORDNING OCH REDA.

FÅ GOD ÖVERSIKT OCH FÖRVARING 
MED LÅNGA UTDRAGBARA LÅDOR FÅR DU BRA
ÖVERSIKT SAMT SLIPPER KRYPA IN I BILEN FÖR
ATT HÄMTA DINA VERKTYG. 6.500:- 1.899:-FRÅN FRÅN

WWW.WORKSYSTEM.SE
STOCKHOLM 08-400 21 120 | CENTRALT 036-44 00 110 | GÖTEBORG 031-309 75 00

Pris, inkl. moms: 362 487 kr. Vårt 
provexemplar, 406 522 kr. (Billigaste 
modell, 274 987 kr).

Fordonsskatt: 4 857 kr.

Garantier: Nybil, 5 år eller 16 000 mil. 
Rost, 12 år. Lack, 5 år. Elektronik, nej. 
5 års Nissan vägassistans.

Serviceintervaller: 3 000 mil eller 
2 år.

Motor: Dubbelturbodiesel med com-
mon rail och intercooler. Partikelfilter. 
Rak 4 cyl. 16 vent, två överliggande 
kamaxlar. 2 298 cm3. Max effekt 
140 kW/190 hk vid 3 375 v/min. 
Max vridmonent 450 Nm vid 1 500–
2 500 v/min. Miljö: Euro 5. Koldioxid-
utsläpp, 183,0 g/km.

Bränsleförbrukning: Blandad 
körning 7,0 l/100 km. Landsvägs-
körning 6,0 l/100 km. Stadskörning 
8,7 l/100 km. Byggarens snittförbruk-
ning med 500 kg last, 8,6 l/100 km.

Prestanda: 0–100 km/tim, 10,8 sek. 
Med 500 kg last, ca 12,0 sek. Toppfart 
180 km/tim. 

Mått och vikter: Längd/bredd 
(speglar)/höjd 537,8/185,0(208,5)/ 
184,0 cm. Axelavstånd/spårvidd 
fram-bak 315/157,0/157,0 cm. Last-
utrymme: Längd flak, ca 157,8 cm, 
Bredd, 156,0 cm. Bredd mellan hjul-
hus, 113,0 cm. Tjänstevikt/maxlast/
släp, 2 158/852/3 500 kg.

Nissan NP300 Navara 
Tekna 2,3 dCi Automat

varför det samlas vatten på flaket om bilen 
lutar framåt vid parkering i regnväder. Det 
finns tre lastsäkringsskenor i lämmarnas 
överkant, på sidorna och mot hytten. Vi 
saknar utvändiga fästmöjligheter för ex-
empelvis en presenning. 

Insteget är högt men problemfritt både 
fram och bak. Inredning i svart plast med 
apelsinskalsyta mot reflexer. Vindrutestol-
parna är ljusgrå liksom taket. Glastaket är 
tillval för Tekna-versionen i ett paket med 
läderklädsel och 8-vägs eljusterbar förarstol. 

Vi sitter bra i den "elektriska stolen". 
Ryggstödslutningen är steglös och även 
svankstödet är elmanövrerat. Ratten är 
bara justerbar i höjdled och det är svårt 
för en kort förare att få till en bra körställ-
ning. Skjutmånen räcker till, utom för 
riktigt storvuxna. Passagerarstolen saknar 
höjdjustering och baksätet har dålig kom-
fort med kort sittdyna, obekvämt ryggstäd 
och kort benutrymme. Inget mittarmstöd. 

Instrumenteringen är utmärkt med 
stora urtavlor för varvräknare och hastig-
hetsmätare med infällda mätare för bräns-
le och temp. Däremellan en tydlig digital 
display som visar vilken växel som ligger 
i, om 4WD är inkopplad samt tripp- och 
vägmätare.

Den sjustegade växellådan, med möj-
lighet att växla manuellt, är utmärkt med 
mjuka övergångar. Mindre bra är fyrhjuls-
driften med 2WD, 4WD hög och 4WD låg. 
Med 4WD hög, som kan vridas in under 
gång, spänner det mellan axlarna på asfalt. 
Flertalet konkurrenter har  4WD-hög med 
öppen eller låst mellandiff. Differential-
spärren bak har ersatts av elektronik som 
samverkar med de låsningsfria bromsarna. 

Reglagen och manövertangenterna är 
välplacerade, tydligt utmärkta och belys-
ta. Ljusfunktionerna har automatikläge. 
Radio samt telefunktioner manövreras i 
små tangenter till vänster på ratten och 

farthållaren på höger sida. En stor display 
mitt på panelen för radio, navigation och 
backkamera.

Bilen startas nyckellöst. Antisladd och 
antispinn kan kopplas ur. Elfönsterhissar 
fram/bak. Värmen/ventilationen var till-
fredsställande och klimatanläggningen 
effektiv.

Personbilsmässig inredning och komfort fram, men sämre 
för de tre baksätespassagerarna. Stora brister beträffande 
förvaring och arbetsytor om man ser bilen som ett arbets-
redskap. Alla tänkbara krockkuddar är standard.

Plastinklädnaden utan dräneringshål är standard liksom 
skenorna på tre sidor med skjutbara lastöglor för surrning av 
last. Inga lastöglor på golvet och inga utvändiga fästmöjlig-
heter. Dragkrok ingår och släpvagnsvikten är höga 3 500 kg.

Personbilsinredningen innebär brister 
som arbetsplats. Vad som finns är små 
fack i dörrarna, ett litet fack utan lock på 
panelen samt ett fack under lock mellan 
sätena, ett litet prylfack samt ett ej låsbart 
handskfack och ett glasögonfack i taket. Vi 
saknar arbetsytor.

Sikten är bra även om elbackspeglar-
na borde varit större. Vindrutestolparna 
skymmer och torkaren går inte tillräckligt 
långt ut i vänsterkant. Automatiskt av-
bländningsbar innerbackspegel. Solskyd-
den fungerar inte tillfredsställande vid si-
doljus. Innerbelysning på båda sidor i taket 
bak samt riktade kartläsningslampor fram.

Krockkuddar och sidokrockkuddar fram 
liksom knäkrockkudde för föraren och 
sidokrockgardiner fram/bak. Trepunkts-
bälten på alla sittplatserna med justerbara 
övre fästpunkter fram. Akustisk bältespå-
minnare fram. Isofixfästen för barnstol vid 
alla platserna bak.

Under den tunga motorhuven med dålig 
öppning i spärrat läge är det trångt. Alla 
kontroller och påfyllningar är välmar-
kerade även om de inte är lättåtkomliga. 
Lampbyten är krångligt. 

Utan last är Navara stadig och riktnings-
stabil, men egenskaperna förändras mar-
kant med last högt upp och långt bak på 
ett litet flak. Den är stötig trots lång fjäd-
ringsväg för terrängkörning. Biltypens in-
byggda risker löser man med lastkännande 
antispinn- och antisladdsystem. Maxlastad 
sjunker den ungefär 14 cm bak. Bra styr-
ning och servo, men med många rattvarv.

Ljudnivån är normal. Vi mätte upp 69 
decibel på knagglig asfalt vid 110 km/tim 
och ca 2 200 varv på sexans växel. Vid 70 
km/tim 64 decibel på femman och 65 på 
fyran. 

Byggarens bränsleförbrukning under 
provperioden var 8,6 l/100 km med 530 
kg last av tillåtna 825 kg. º
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Takrenoveringen på Skoklosters slott närmar sig sitt slut. För ett år 
sedan besökte Byggaren timmermannen Mattias Hallgren och hans 
kolleger som var i full färd med att fixa till takstolarna på den mörka 
vinden. Nu lyser solen igenom och det är dags att sätta på läkten och 
låta Vikens Plåt & Tegel lägga originalteglet. 9 000 timmar har det 
tagit Mattias Hallgren och hans kolleger från nätverket Traditions-
bärarna att syna bjälke för bjälke. All renovering har skett med var-
samhet och med traditionella metoder.  Och ni som vill se arbetet på 
plats har chansen den 28 maj då Statens Fastighetsverk arrangerar 
en öppen visning av Skoklosters slott. 
Se intervjun med Mattias i webb-tv på byggaren.seº

foto: mikael kindbom
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CC-Fönsterdrev
vi håller vad vi lovar!

Sveriges mest väldokumenterade och godkända drev! 
Finns hos välsorterade bygghandlare.

Expanderar från

 2 mm upptill 30 mm

NYHET! Byggfolietejp som är 

SITAC-godkänt. CC- Hugger!

http://www.3c.nu


Posttidning B
Avsändare: Byggaren, Box 2082, 169 02 Solna

Med Automile för företag slipper du överraskningar vid en eventuell skatterevision med en körjournal 
som uppfyller alla Skatteverkets krav. Du sparar tid och det finns appar för både iPhone, Android, 
Windows Phone och webbläsaren. Automiles smarta uppfinning installeras på 15 sekunder utan 
verktyg och sladdar. Den använder alla mobiloperatörer utan krav på extra SIM-kort eller abonnemang. 
Enheten ingår utan extra kostnad och fungerar i alla fordon tillverkade e�er 2001.

Prova fritt i 60 dagar på www.automile.se

Smartare elektronisk körjournal

Prova
Fritt i 60 dagar
på automile.se

Frågor? Skriv till team@automile.se eller ring oss på 010-209 98 80.

https://www.automile.se



