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... men! Grannsämjan
kan äventyras!

Attefallshuset  
– ett riktigt lyft ...

”Bygghandlare på två stolar 
skrämmer bort proffsen”Den GODE

och
den ONDE



MED ETT ENDA KLICK!

… öppnar sig Byggarens nya webbtidning
 » där hittar du nyheter, krönikor, debattinlägg, nya produkter och annat  

som rör byggbranschen och småföretagande 

 » där kan du själv vara aktiv med att skriva insändare,  
ge tips och delta i webbfrågan

 » där anmäler du dig för kommande nyhetsbrev och tävlingar.  
Och kan bli en viktig stämma i Byggarens läsarpanel

 » där kan du läsa Byggplanket

Och mycket mer …
Visst ja. Adressen!

www.byggaren.se
Trevlig läsning!
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Ledaren 
Friheten att bygga friare!

Folkpartisten och förre minis-
tern Birgit Friggebo är mest 
känd för två saker. Dels när 
hon sjöng ”we shall overcome” 

för oroliga invandrare i Rinkeby under 
lasermannens skräckvälde på 90-talet, 
dels när hon ett decennium tidigare in-
förde möjligheten för husägare att sätta 
upp en tio kvadratmeter stor stuga på 
tomten – utan bygglov. Friggeboden var 
född och ett äreminne upprättat.

I år har en annan borgerlig minister 
gjort sig odödlig. Kristdemokraten och 
bostadsministern Stefan Attefall kom-
mer i opposition kunna trösta sig med att 
hans namn kommer att ristas allt djupare 
i sten (eller åtminstone i trä) i takt med 
att Attefallsstugorna växer fram i land-
skapet från norr till söder.

Denna 25 kvadratare som inte behöver 
bygglov ligger helt i linje med alliansens 
ambition att ytterligare liberalisera bygg-
processen och samtidigt få villaägare i 
överhettade områden att med Attefalls-
husen kunna erbjuda ”compact living” 
för studenter och andra som förtvivlat 
söker en fast punkt i tillvaron och där-
med bidra till att lindra bostadsnöden en 
smula.

Och intresset för Attefall och hans stu-
ga tycks vara stort att döma av reaktioner 
från både bygghandeln och byggare. (Se 
sidan 6.) 

När Byggaren frågade ett 25-tal bygg-
hantverkare via nätet räknade över hälf-
ten med att det skulle ge dem fler upp-
drag framöver och att husägarna kom-
mer att utnyttja denna nya möjlighet till 
fritt byggande. En minoritet var dock 
osäker på både reglernas innehåll och 
vågar heller inte bedöma hur stort ge-
nomslag de får bland landets husägare.

Men låt det mogna, det tar sin tid 
innan folk låter den nya informationen 
sjunka in i medvetandet. Det visar också 
erfarenheterna från Friggebodens sjö-
sättning 1979.

Symptomatisk är att både Friggeboden 
och Attefallshuset är tillkomna under 
borgerliga regeringar. Socialdemokrater-
na har ju av hävd och helt i den sociala 
ingenjörskonstens anda velat kontrollera 
vad folk har för sig och också gå in och 
korrigera när menigheten inte uppträder 
som överheten önskar. Ett led i det är att 
ha ett regelverk som inte lämnar utrym-
me för personliga excesser. Friggeboden 
bröt här ny mark och sen har det fort-
satt …

Idag är socialdemokraterna ett mit-
tenparti och har under viss vånda accep-
terat både jobbskatteavdrag och i stort 
sett också principen med RUT-och ROT. 
Några invändningar mot Attefallshuset 
lär knappast uppstå i s-ledet och att stra-
ma upp bygglovsreglerna blir inte aktu-
ellt.  Inte ens vänsterpartiet är berett att 
börja bråka om frihetligt byggande i det 
lilla. Vänstern har ju fullt upp med ”vin-
ster i välfärden”.

Däremot kan kommuner obstruera 
genom att ta ut oskäliga avgifter för den 
anmälan Attefallshusets byggherre måste 

skicka in till byggnads-
kontoret. Eller dra 

ärendet i långbänk. 
Sånt handlande ha 

redan avslöjats.
Ett oskick som 

måste stävjas.
Peter  

Norrbohm
Chef­

redaktör
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* Kampanjen gäller när du köper fasta fönster, vridfönster eller utåtgående fönsterdörrar 
ur VillaFönster Standard & VillaFönster Plus sortiment. Köp vitt aluminiumbeklätt 
men betala bara för vitmålat trä. Kampanjen gäller t.o.m. 2014-10-10. 

Se alla priser och dimensioner på vår hemsida, villafönster.se

Prisexempel
Vridfönster, aluminiumbeklätt 
Villafönster standard exkl. moms.

Bredd x 
Höjd, dm

Kampanj- 
pris Ord. pris

6-6 1 597 kr 2 186 kr

8-10 2 322 kr 2 803 kr

8-12 2 434 kr 3 150 kr

9-10 2 466 kr 2 940 kr

9-12 2 567 kr 3 233 kr

9-13 2 617 kr 3 362 kr

10-10 2 559 kr 3 106 kr

10-12 2 692 kr 3 411 kr

10-13 2 812 kr 3 538 kr

11-12 2 916 kr 3 551 kr

12-12 2 896 kr 3 746 kr

12-13 3 010 kr 3 860 kr

13-12 2 884 kr 3 987 kr

13-13 3 276 kr 4 163 kr

13-14 3 571 kr 4 424 kr

* Kampanjen gäller när du köper fasta fönster, vridfönster eller utåtgående fönsterdörrar ur VillaFönster 
Standard & VillaFönster Plus sortiment. Köp vitt aluminiumbeklätt men betala bara för vitmålat trä. 
Kampanjen gäller t.o.m. 2014-10-10. 

Se alla priser och dimensioner på vår hemsida, villafönster.se

Aluminium kampanj! *

Dim.
B×H
(dm)

Vitmålat
trä

Vit alu- 
bekläd.
(ord.pris)

5-4 2 111 kr 2 272 kr
5-5 2 111 kr 2 273 kr
5-6 2 079 kr 2 171 kr
5-7 2 307 kr 2 434 kr
5-8 2 402 kr 2 509 kr
5-9 2 480 kr 2 614 kr
5-10 2 569 kr 2 698 kr
5-11 2 647 kr 2 800 kr 
5-12 2 504 kr 2 810 kr 
5-13 2 530 kr 2 818 kr
5-14 3 127 kr 3 295 kr
5-15 3 165 kr 3 354 kr
5-16 3 282 kr 3 523 kr

6-4 2 082 kr 2 178 kr
6-5 2 082 kr 2 178 kr
6-6 1 597 kr 2 186 kr
6-7 2 358 kr 2 514 kr
6-8 2 201 kr 2 518 kr
6-9 2 546 kr 2 707 kr
6-10 2 421 kr 2 725 kr
6-11 2 444 kr 2 904 kr
6-12 2 515 kr 2 914 kr
6-13 2 569 kr 3 052 kr
6-14 3 002 kr 3 413 kr
6-15 3 374 kr 3 616 kr
6-16 3 242 kr 3 722 kr

7-4 2 206 kr 2 338 kr
7-5 2 206 kr 2 338 kr
7-6 2 232 kr 2 404 kr
7-7 2 446 kr 2 682 kr
7-8 2 534 kr 2 729 kr
7-9 2 646 kr 2 861 kr
7-10 2 753 kr 3 072 kr
7-11 2 964 kr 3 188 kr
7-12 3 022 kr 3 248 kr
7-13 3 094 kr 3 331 kr
7-14 3 363 kr 3 606 kr
7-15 3 525 kr 3 748 kr
7-16 3 649 kr 3 819 kr

8-4 2 089 kr 2 409 kr
8-5 2 089 kr 2 409 kr
8-6 2 110 kr 2 426 kr
8-7 2 464 kr 2 634 kr
8-8 2 324 kr 2 650 kr
8-9 2 680 kr 2 790 kr
8-10 2 322 kr 2 803 kr
8-11 2 727 kr 2 990 kr
8-12 2 434 kr 3 149 kr
8-13 2 838 kr 3 256 kr
8-14 3 155 kr 3 627 kr
8-15 3 313 kr 3 773 kr
8-16 3 447 kr 3 939 kr
9-4 2 164 kr 2 496 kr

Dim.
B×H
(dm)

Vitmålat
trä

Vit alu- 
bekläd.
(ord.pris)

9-5 2 164 kr 2 496 kr
9-6 2 197 kr 2 575 kr
9-7 2 604 kr 2 806 kr
9-8 2 442 kr 2 870 kr
9-9 2 610 kr 2 924 kr
9-10 2 465 kr 2 939 kr
9-11 2 743 kr 3 132 kr
9-12 2 567 kr 3 233 kr
9-13 2 617 kr 3 362 kr
9-14 3 242 kr 3 607 kr
9-15 3 436 kr 3 848 kr
9-16 3 465 kr 3 990 kr

10-4 2 190 kr 2 517 kr
10-5 2 190 kr 2 517 kr
10-6 2 218 kr 2 585 kr
10-7 2 658 kr 2 862 kr
10-8 2 491 kr 2 899 kr
10-9 2 712 kr 3 054 kr
10-10 2 558 kr 3 106 kr
10-11 2 847 kr 3 300 kr
10-12 2 691 kr 3 410 kr
10-13 2 812 kr 3 538 kr
10-14 3 324 kr 3 861 kr
10-15 3 608 kr 4 020 kr
10-16 3 634 kr 4 164 kr

11-4 2 271 kr 2 594 kr
11-5 2 271 kr 2 594 kr
11-6 2 314 kr 2 634 kr
11-7 2 752 kr 2 938 kr
11-8 2 658 kr 3 080 kr
11-9 2 863 kr 3 309 kr
11-10 2 882 kr 3 318 kr
11-11 2 981 kr 3 441 kr
11-12 2 916 kr 3 551 kr
11-13 3 262 kr 3 759 kr
11-14 3 493 kr 4 066 kr
11-15 3 748 kr 4 201 kr
11-16 3 928 kr 4 393 kr

12-4 2 412 kr 2 806 kr
12-5 2 412 kr 2 806 kr
12-6 2 455 kr 2 916 kr
12-7 2 857 kr 3 135 kr
12-8 2 743 kr 3 211 kr
12-9 2 912 kr 3 402 kr
12-10 2 955 kr 3 466 kr
12-11 3 094 kr 3 636 kr
12-12 2 896 kr 3 746 kr
12-13 3 009 kr 3 860 kr
12-14 3 705 kr 4 279 kr
12-15 3 966 kr 4 498 kr
12-16 4 165 kr 4 692 kr
13-4 2 710 kr 2 927 kr
13-5 2 710 kr 2 927 kr

Dim.
B×H
(dm)

Vitmålat
trä

Vit alu- 
bekläd.
(ord.pris)

13-6 2 583 kr 2 940 kr
13-7 3 106 kr 3 302 kr
13-8 3 009 kr 3 478 kr
13-9 3 287 kr 3 728 kr
13-10 3 351 kr 3 808 kr
13-11 3 401 kr 3 907 kr
13-12 2 883 kr 3 986 kr
13-13 3 276 kr 4 162 kr
13-14 3 570 kr 4 424 kr
13-15 4 439 kr 4 955 kr
13-16 4 674 kr 5 192 kr

14-4 2 810 kr 3 018 kr
14-5 2 810 kr 3 018 kr
14-6 2 655 kr 3 047 kr
14-7 3 273 kr 3 447 kr
14-8 3 149 kr 3 592 kr
14-9 3 411 kr 3 875 kr
14-10 3 570 kr 3 984 kr
14-11 3 624 kr 4 110 kr
14-12 3 653 kr 4 199 kr
14-13 3 817 kr 4 504 kr
14-14 4 137 kr 4 693 kr
14-15 5 068 kr 5 321 kr
14-16 4 986 kr 5 621 kr

15-4 2 982 kr 3 160 kr
15-5 2 982 kr 3 160 kr
15-6 3 042 kr 3 194 kr
15-7 3 425 kr 3 579 kr
15-8 3 470 kr 3 798 kr
15-9 3 822 kr 4 030 kr
15-10 3 652 kr 4 169 kr
15-11 3 834 kr 4 272 kr
15-12 3 883 kr 4 378 kr
15-13 4 070 kr 4 607 kr
15-14 4 426 kr 4 937 kr
15-15 6 905 kr 4 233 kr
15-16 7 039 kr 4 608 kr

16-4 3 110 kr 3 286 kr
16-5 3 110 kr 3 286 kr
16-6 3 138 kr 3 310 kr
16-7 3 490 kr 3 286 kr
16-8 3 628 kr 3 927 kr
16-9 3 938 kr 4 145 kr
16-10 3 849 kr 4 423 kr
16-11 4 098 kr 4 634 kr
16-12 4 206 kr 4 684 kr
16-13 4 358 kr 4 825 kr
16-14 5 414 kr 5 689 kr
16-15 7 152 kr 8 393 kr
16-16 7 293 kr 8 569 kr
17-4 3 245 kr 3 447 kr
17-5 3 245 kr 3 447 kr
17-6 3 272 kr 3 454 kr

Dim.
B×H
(dm)

Vitmålat
trä

Vit alu- 
bekläd.
(ord.pris)

17-7 3 753 kr 4 102 kr
17-8 3 983 kr 4 216 kr
17-9 4 324 kr 4 902 kr
17-10 4 648 kr 4 936 kr
17-11 4 934 kr 5 225 kr
17-12 5 109 kr 5 361 kr
17-13 5 310 kr 5 617 kr
17-14 5 469 kr 5 785 kr
17-15 7 246 kr 8 519 kr
17-16 7 393 kr 8 702 kr

18-5 3 319 kr 3 515 kr
18-5 3 319 kr 3 515 kr
18-6 3 389 kr 3 531 kr
18-7 3 802 kr 3 959 kr
18-8 4 070 kr 4 233 kr
18-9 4 365 kr 4 608 kr
18-10 4 398 kr 4 861 kr
18-11 4 640 kr 5 029 kr
18-12 4 740 kr 5 138 kr
18-13 5 138 kr 5 346 kr
18-14 7 129 kr 8 353 kr
18-15 7 418 kr 8 726 kr

19-12 6 929 kr 8 154 kr
19-13 7 086 kr 8 346 kr
19-14 7 243 kr 8 542 kr
19-15 7 550 kr 8 895 kr

20-12 7 039 kr 8 294 kr
20-13 7 202 kr 8 494 kr
20-14 7 367 kr 8 698 kr

21-12 7 151 kr 8 439 kr
21-13 7 321 kr 8 646 kr

22-12 7 264 kr 8 584 kr

23-12 7 377 kr 8 730 kr

24-12 7 486 kr 8 870 kr

Prislista VillaFönster Standard vridfönster  Alla priser exkl. moms

Blå botten = Lagervara Övriga = Beställningsvara

25%
Spara upp till

på våra redan låga priser

Byggare har  
ytterligare

EXTRA 
RABATT

Vi bjuder på Sveriges
BREDASTE

Fönster-
lagerAluminiumbeklädnad*

Kvalitetsfönster med fantastiska priserOrder/support 0771-690 690

Outstanding  lagerhållning och snabba  leveranser!

Varbergs Trä AB-VF Annons Byggaren 420x297mm.indd   1 2014-09-09   08:06

http://www.villafonster.se


* Kampanjen gäller när du köper fasta fönster, vridfönster eller utåtgående fönsterdörrar 
ur VillaFönster Standard & VillaFönster Plus sortiment. Köp vitt aluminiumbeklätt 
men betala bara för vitmålat trä. Kampanjen gäller t.o.m. 2014-10-10. 

Se alla priser och dimensioner på vår hemsida, villafönster.se

Prisexempel
Vridfönster, aluminiumbeklätt 
Villafönster standard exkl. moms.

Bredd x 
Höjd, dm

Kampanj- 
pris Ord. pris

6-6 1 597 kr 2 186 kr

8-10 2 322 kr 2 803 kr

8-12 2 434 kr 3 150 kr

9-10 2 466 kr 2 940 kr

9-12 2 567 kr 3 233 kr

9-13 2 617 kr 3 362 kr

10-10 2 559 kr 3 106 kr

10-12 2 692 kr 3 411 kr

10-13 2 812 kr 3 538 kr

11-12 2 916 kr 3 551 kr

12-12 2 896 kr 3 746 kr

12-13 3 010 kr 3 860 kr

13-12 2 884 kr 3 987 kr

13-13 3 276 kr 4 163 kr

13-14 3 571 kr 4 424 kr

* Kampanjen gäller när du köper fasta fönster, vridfönster eller utåtgående fönsterdörrar ur VillaFönster 
Standard & VillaFönster Plus sortiment. Köp vitt aluminiumbeklätt men betala bara för vitmålat trä. 
Kampanjen gäller t.o.m. 2014-10-10. 

Se alla priser och dimensioner på vår hemsida, villafönster.se

Aluminium kampanj! *

Dim.
B×H
(dm)

Vitmålat
trä

Vit alu- 
bekläd.
(ord.pris)

5-4 2 111 kr 2 272 kr
5-5 2 111 kr 2 273 kr
5-6 2 079 kr 2 171 kr
5-7 2 307 kr 2 434 kr
5-8 2 402 kr 2 509 kr
5-9 2 480 kr 2 614 kr
5-10 2 569 kr 2 698 kr
5-11 2 647 kr 2 800 kr 
5-12 2 504 kr 2 810 kr 
5-13 2 530 kr 2 818 kr
5-14 3 127 kr 3 295 kr
5-15 3 165 kr 3 354 kr
5-16 3 282 kr 3 523 kr

6-4 2 082 kr 2 178 kr
6-5 2 082 kr 2 178 kr
6-6 1 597 kr 2 186 kr
6-7 2 358 kr 2 514 kr
6-8 2 201 kr 2 518 kr
6-9 2 546 kr 2 707 kr
6-10 2 421 kr 2 725 kr
6-11 2 444 kr 2 904 kr
6-12 2 515 kr 2 914 kr
6-13 2 569 kr 3 052 kr
6-14 3 002 kr 3 413 kr
6-15 3 374 kr 3 616 kr
6-16 3 242 kr 3 722 kr

7-4 2 206 kr 2 338 kr
7-5 2 206 kr 2 338 kr
7-6 2 232 kr 2 404 kr
7-7 2 446 kr 2 682 kr
7-8 2 534 kr 2 729 kr
7-9 2 646 kr 2 861 kr
7-10 2 753 kr 3 072 kr
7-11 2 964 kr 3 188 kr
7-12 3 022 kr 3 248 kr
7-13 3 094 kr 3 331 kr
7-14 3 363 kr 3 606 kr
7-15 3 525 kr 3 748 kr
7-16 3 649 kr 3 819 kr

8-4 2 089 kr 2 409 kr
8-5 2 089 kr 2 409 kr
8-6 2 110 kr 2 426 kr
8-7 2 464 kr 2 634 kr
8-8 2 324 kr 2 650 kr
8-9 2 680 kr 2 790 kr
8-10 2 322 kr 2 803 kr
8-11 2 727 kr 2 990 kr
8-12 2 434 kr 3 149 kr
8-13 2 838 kr 3 256 kr
8-14 3 155 kr 3 627 kr
8-15 3 313 kr 3 773 kr
8-16 3 447 kr 3 939 kr
9-4 2 164 kr 2 496 kr

Dim.
B×H
(dm)

Vitmålat
trä

Vit alu- 
bekläd.
(ord.pris)

9-5 2 164 kr 2 496 kr
9-6 2 197 kr 2 575 kr
9-7 2 604 kr 2 806 kr
9-8 2 442 kr 2 870 kr
9-9 2 610 kr 2 924 kr
9-10 2 465 kr 2 939 kr
9-11 2 743 kr 3 132 kr
9-12 2 567 kr 3 233 kr
9-13 2 617 kr 3 362 kr
9-14 3 242 kr 3 607 kr
9-15 3 436 kr 3 848 kr
9-16 3 465 kr 3 990 kr

10-4 2 190 kr 2 517 kr
10-5 2 190 kr 2 517 kr
10-6 2 218 kr 2 585 kr
10-7 2 658 kr 2 862 kr
10-8 2 491 kr 2 899 kr
10-9 2 712 kr 3 054 kr
10-10 2 558 kr 3 106 kr
10-11 2 847 kr 3 300 kr
10-12 2 691 kr 3 410 kr
10-13 2 812 kr 3 538 kr
10-14 3 324 kr 3 861 kr
10-15 3 608 kr 4 020 kr
10-16 3 634 kr 4 164 kr

11-4 2 271 kr 2 594 kr
11-5 2 271 kr 2 594 kr
11-6 2 314 kr 2 634 kr
11-7 2 752 kr 2 938 kr
11-8 2 658 kr 3 080 kr
11-9 2 863 kr 3 309 kr
11-10 2 882 kr 3 318 kr
11-11 2 981 kr 3 441 kr
11-12 2 916 kr 3 551 kr
11-13 3 262 kr 3 759 kr
11-14 3 493 kr 4 066 kr
11-15 3 748 kr 4 201 kr
11-16 3 928 kr 4 393 kr

12-4 2 412 kr 2 806 kr
12-5 2 412 kr 2 806 kr
12-6 2 455 kr 2 916 kr
12-7 2 857 kr 3 135 kr
12-8 2 743 kr 3 211 kr
12-9 2 912 kr 3 402 kr
12-10 2 955 kr 3 466 kr
12-11 3 094 kr 3 636 kr
12-12 2 896 kr 3 746 kr
12-13 3 009 kr 3 860 kr
12-14 3 705 kr 4 279 kr
12-15 3 966 kr 4 498 kr
12-16 4 165 kr 4 692 kr
13-4 2 710 kr 2 927 kr
13-5 2 710 kr 2 927 kr

Dim.
B×H
(dm)

Vitmålat
trä

Vit alu- 
bekläd.
(ord.pris)

13-6 2 583 kr 2 940 kr
13-7 3 106 kr 3 302 kr
13-8 3 009 kr 3 478 kr
13-9 3 287 kr 3 728 kr
13-10 3 351 kr 3 808 kr
13-11 3 401 kr 3 907 kr
13-12 2 883 kr 3 986 kr
13-13 3 276 kr 4 162 kr
13-14 3 570 kr 4 424 kr
13-15 4 439 kr 4 955 kr
13-16 4 674 kr 5 192 kr

14-4 2 810 kr 3 018 kr
14-5 2 810 kr 3 018 kr
14-6 2 655 kr 3 047 kr
14-7 3 273 kr 3 447 kr
14-8 3 149 kr 3 592 kr
14-9 3 411 kr 3 875 kr
14-10 3 570 kr 3 984 kr
14-11 3 624 kr 4 110 kr
14-12 3 653 kr 4 199 kr
14-13 3 817 kr 4 504 kr
14-14 4 137 kr 4 693 kr
14-15 5 068 kr 5 321 kr
14-16 4 986 kr 5 621 kr

15-4 2 982 kr 3 160 kr
15-5 2 982 kr 3 160 kr
15-6 3 042 kr 3 194 kr
15-7 3 425 kr 3 579 kr
15-8 3 470 kr 3 798 kr
15-9 3 822 kr 4 030 kr
15-10 3 652 kr 4 169 kr
15-11 3 834 kr 4 272 kr
15-12 3 883 kr 4 378 kr
15-13 4 070 kr 4 607 kr
15-14 4 426 kr 4 937 kr
15-15 6 905 kr 4 233 kr
15-16 7 039 kr 4 608 kr

16-4 3 110 kr 3 286 kr
16-5 3 110 kr 3 286 kr
16-6 3 138 kr 3 310 kr
16-7 3 490 kr 3 286 kr
16-8 3 628 kr 3 927 kr
16-9 3 938 kr 4 145 kr
16-10 3 849 kr 4 423 kr
16-11 4 098 kr 4 634 kr
16-12 4 206 kr 4 684 kr
16-13 4 358 kr 4 825 kr
16-14 5 414 kr 5 689 kr
16-15 7 152 kr 8 393 kr
16-16 7 293 kr 8 569 kr
17-4 3 245 kr 3 447 kr
17-5 3 245 kr 3 447 kr
17-6 3 272 kr 3 454 kr

Dim.
B×H
(dm)

Vitmålat
trä

Vit alu- 
bekläd.
(ord.pris)

17-7 3 753 kr 4 102 kr
17-8 3 983 kr 4 216 kr
17-9 4 324 kr 4 902 kr
17-10 4 648 kr 4 936 kr
17-11 4 934 kr 5 225 kr
17-12 5 109 kr 5 361 kr
17-13 5 310 kr 5 617 kr
17-14 5 469 kr 5 785 kr
17-15 7 246 kr 8 519 kr
17-16 7 393 kr 8 702 kr

18-5 3 319 kr 3 515 kr
18-5 3 319 kr 3 515 kr
18-6 3 389 kr 3 531 kr
18-7 3 802 kr 3 959 kr
18-8 4 070 kr 4 233 kr
18-9 4 365 kr 4 608 kr
18-10 4 398 kr 4 861 kr
18-11 4 640 kr 5 029 kr
18-12 4 740 kr 5 138 kr
18-13 5 138 kr 5 346 kr
18-14 7 129 kr 8 353 kr
18-15 7 418 kr 8 726 kr

19-12 6 929 kr 8 154 kr
19-13 7 086 kr 8 346 kr
19-14 7 243 kr 8 542 kr
19-15 7 550 kr 8 895 kr

20-12 7 039 kr 8 294 kr
20-13 7 202 kr 8 494 kr
20-14 7 367 kr 8 698 kr

21-12 7 151 kr 8 439 kr
21-13 7 321 kr 8 646 kr

22-12 7 264 kr 8 584 kr

23-12 7 377 kr 8 730 kr

24-12 7 486 kr 8 870 kr

Prislista VillaFönster Standard vridfönster  Alla priser exkl. moms

Blå botten = Lagervara Övriga = Beställningsvara

25%
Spara upp till

på våra redan låga priser

Byggare har  
ytterligare

EXTRA 
RABATT

Vi bjuder på Sveriges
BREDASTE

Fönster-
lagerAluminiumbeklädnad*

Kvalitetsfönster med fantastiska priserOrder/support 0771-690 690

Outstanding  lagerhållning och snabba  leveranser!

Varbergs Trä AB-VF Annons Byggaren 420x297mm.indd   1 2014-09-09   08:06

http://www.villafonster.se
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Meyer tror att det 
bygglovsbefriade 
Attefallshuset kommer 
att bli populärt bland 
sommarstugeägarna i 
Bohuslän – så länge de 
bygger på den egna tomten. 
Men gud nåde om grannen 
bygger så att det påverkar 
den egna utsikten! 
– Det kan bli mycket bråk 
mellan grannar om husens 
placering, säger han.

Alliansregeringens bostads-
minister Stefan Attefall har 
fått låna sitt namn till den 
nya stugan om 25 kvadrat-
meter som ingår (numera 
ingått!) i de borgerligas 

strävan att förenkla byggprocessen. Den 2 
juli trädde de nya reglerna i kraft som ger 
husägare möjlighet att utan bygglov sätta 
upp en Attefallsstuga som en komplette-
ring till befintligt bostadshus. (Se ruta här 
intill)

Däremot måste fastighetsägaren an-
mäla till kommunen att hen tänker sät-
ta upp ett Attefallshus och också bifoga 
ritningar. I princip kan kommunen inte 
säga nej, även om stugan ska stå på så 
kallad prickad mark, där det normalt är 
byggförbud. Däremot kan kommunen ta 
ut en avgift för att hantera ärendet, en av-
gift som kan variera kraftigt.

Detta med prickmark är ett känsligt 
kapitel då det kan riskera att tv-program 
som Grannsämjan kommer att få ett upp-
sving. För det betyder att man kan pla-
cera 25-kvadrataren med en nockhöjd 
på fyra meter, var som helst på tomten. 

Byggare i Strömstad:

Attefallshus blir populärt
men inte alltid hos grannen!

Och grannar som får inskränkt eller för-
störd havsutsikt kommer naturligtvis att 
förbanna Attefall, då deras möjlighet att 
protestera är obefintlig.

Bara om husbyggaren vill förlägga hu-
set närmare tomtgränsen är 4,5 meter kan 
berörd granne framgångsrikt säga NEJ – 
hit men inte längre. (Men också ”ja” om 
denne är på gott humör.)

– Med de här fria placeringsreglerna 
vill det till att sommarstugeägarna är ly-
hörda och försöker hitta kompromisser 
så att man kan fortsätta att leva i harmoni 
med varandra. Men jag är rädd att egen-
intresset tar överhanden i många fall vil-
ket kommer att skapa osämja.

Stefan Meyer är delägare i Prästängen 
Bygg i Strömstad och han har bland an-
nat byggt många friggebodar genom åren 
och förutser att efterfrågan på Attefalls-
hus kommer att växa. Men med fördröj-
ning.

– Det tar tid innan folk får upp ögonen 
för de nya bestämmelserna. Så var det när 
reglerna för friggeboden ändrades från 
tio till 15 kvadratmeter. Först efter något 
år fick det genomslag.

Fast redan har han fått många frågor 
om Attefallshuset och tagit del av olika 
ritningar från intresserade husägare. Han 
har även diskuterat med arkitekter.

– Säkert kommer de här nya reglerna 
att ge mig mer jobb och under hösten ska 
jag ta fram ett eget koncept som knyter 
an till bohusländsk byggnadstradition. 
Något i stil med en gammal väderbiten 
fiskarstuga.

Dessutom tänker han ta fram två ver-
sioner av Attefalls lilla stuga; en mer på-
kostad och en för beställare med normala 
inkomster.

– En fullt utrustad Attefallsstuga med 
köksdel och dusch blir ju en affär på runt 
halvmiljonen vilket kommer att begränsa 
efterfrågan till välbeställda husägare. 

I samma regelpaket som omfattar At-
tefallsstugan, ingår möjligheten att utan 
bygglov bygga till bostadshuset med 15 
kvadratmeter och sätta upp två takkupor.

– Detta tror jag faktiskt kommer att ut-
nyttjas i högre grad av husägarna än att 
beställa Attefallshus, säger Stefan Meyer. 

Peter Norrbohm

Attefallshus  

- Jag kommer själv att ta fram egna ritningar på Attefallshus inför nästa sommar. Det dröjer ju ett 
tag innan folk har satt sig in i reglerna, säger Stefan Meyer på Prästängen Bygg.
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– Gör duktiga hantverkare till experter

G

Styr upp pappersarbetet med JobbGeneratorn

Dokumentation blir en allt mer krävande del av hantverkarens arbetsdag. Vi har samlat alla de 

dokument du behöver på ett ställe, håller dem uppdaterade efter senaste lagändringarna och 

kompletterar med planeringsverktyg, diskussionsforum och jobbförmedling i en enda tjänst. 

Så får du färre timmar vid skrivbordet och mer gjort. Välkommen till JobbGeneratorn.se

Bygghandlarna laddar upp  
inför Attefallshusets lyft
Bygghandlarna välkomnar Atte-
fallshusen. Intresset märks hos 
kunderna även om beställningarna 
ännu inte rasat in.
– Jag är helt säker på att Attefalls-
husen blir en stor affär för oss, sä-
ger Johan Saxne, marknadschef på 
Bauhaus som var snabbast med att 
placera ut visningshus över landet.

Fabian Fredell, vd på Fredells Byggva-
ruhus, tror dock att det kommer att ta 
tid för människor att smälta den nya 
refomen.

– Vi tycker att det blir helt fantas-
tiskt med Attefallshusen men folk vill 
ha mer tid på sig om man ska bygga så 
stort.

Han berättar att Fredells kommer att 
erbjuda kunder att komma med egna 
skisser och ritningar och byggvaruhu-
set kan stå för kontakter med byggare 
och material. Men även de sedvanliga 
kataloghusen kommer att säljas. 

Johan Brehmer, affärs- och utveck-
lingschef på K-rauta, säger att hans 
bygghandlare fått in flera intressean-
mälningar. K-rauta har leverantörer 
som Jabo men kommer också att hän-
visa till sitt nätverk av byggare till kun-
der med egna önskemål. 

K-rauta har redan tidigare sålt hus 
i den nya tillåtna storleken som krävt 

bygglov men han tror att det kommer 
att finnas betydligt fler modeller än 
tidigare nu när kravet på bygglov för-
svunnit.

Bauhaus började placera ut en helt 
ny modell av Attefallshus på Stock-
holmsvaruhusen redan i mitten av 
augusti. Tillverkare är finska Luoman 
som redan levererar friggebodar till 
Bauhaus.  

Johan Saxne på Bauhaus uppger 
dock att den verkliga marknadsföring-
en tar sikte på våren 2015. Han hoppas 
att leverantören då hunnit ta fram fler 
modeller i samarbete med Bauhaus. 
Han tror också på försäljning av lösvir-
keshus och olika typer av tak- och iso-
leringsmaterial.

Det blir mycket mer sådant när det 
handlar om hus på 25 kvadratmeter.

Ulf S. Gustafsson på Järn- och 
Bygghandlarna tror inte att bygghand-
larna kommer att sälja Attefallshus i 
någon stor skala och det kan till och 
med bli fråga om en nedgång när det 
gäller friggebodar. Men kringförsälj-
ningen tror han mycket på.

–  Jag tror att det kommer att på-
verka affärerna på ett positivt sätt. Vi 
tror framför allt mycket på den här till-
byggnaden av huvudbyggnaden med 
15 kvadratmeter.

Mikael Kindbom

Attefallshuset i korthet

•	 På byråkratsvenska är Attefallshuset 
ett så kallat komplementbostadshus som 
kan uppföras utan krav på bygglov. Som 
namnet antyder får det inte byggas på 
en öde tomt utan det krävs ett befintligt 
bostadshus
•	 Maximal area 25 kvadratmeter.  Arean 
kan delas upp i delar, till exempel 20 
kvadratmeter bostad och 5 kvadratmeter 
förråd på ett annat ställe på tomten
•	 Attefallshuset måste föranmälas till 
kommunens byggnadsnämnd. Ritningar 
måste inges. Om huset ska byggas när-
mare tomtgränsen än 4,5 meter förutsätts 
precis som med friggebodarna grannarnas 
godkännande. Däremot kan grannarna inte 
hindra att Attefallshuset uppförs utanför 
den gränsen.
•	 Det blir också tillåtet att utan bygglov 
bygga ut huvudbyggnaden med 15 kva-
dratmeter och sätta in två takkupor.
•	 Precis som Friggeboden kan Attefalls­
huset placeras på prickmark, det vill säga 
där det råder byggförbud. Särskilda regler 
gäller om området är strandskyddat eller 
har högt kulturhistoriskt värde. Glöm inte klicka på www.byggaren.se

En friggebod på tomten utgör inget hinder för att också 
bygga en Attefallsstuga. Båda får stå på prickad mark.

http://www.optimera.se
http://byggaren.se
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 Byggvaruhus som byggare  
Eget byggbolag sänkte HSB:s bygghandel

Bygghantverkarna köar   till nya ägaren
HSB:s unika satsning på en 
rörelseägd byggvaruhandel 
i Jönköping blev ingen 
succé. Efter knappt två år 
har HSB Göta Byggvaror 
under galgen sålts till 
Holgers Stugmaterial 
i Borås och plötsligt 
börjar hantverkare 
och småbyggare bli 
stadigvarande kunder.
För det var problemet, de 
dök aldrig upp tidigare, 
enligt anläggningens nye 
VD Per Larsson.
– Kopplingen till att HSB 
Göta hade ett byggföretag 
var tydligen avskräckande. 

Förväntningarna var högt ställ-
da när HSB Göta startade en 
egen bygghandel i Jönköping 
hösten 2012. Marginalerna 
skulle kapas, kompetensen 
höjas, kvaliteten förbättras.

Traktens övriga byggvaruhus höll inte 
riktigt kvalitets- och kompetensmåtten, 
ansåg Rolf Lind, kommunikationschef på 
HSB Göta, i en intervju i tidningen Järn 
Bygg Färg i februari 2013.

För att särskilt locka bygghantverkarna 
och de små byggföretagen till HSB Göta 
Byggvaror inrättades en snickeriavdel-
ning för prefabricerade byggelement. Ett 
dragplåster, trodde man.

Vilket det alltså inte blev. Nya ägaren 
har nu avvecklat den verksamheten och 
sålt utrustningen till ett byggföretag.

- Bättre att ett byggproffs tar över den 
delen, kommenterar VD Per Larsson, 
delägare och son till grundaren av Hol-
gers Stugmaterial i Borås och nu ansva-

Fortfarande tronar HSB-skylten på toppen av byggvaruhuset och skvallrar om vem som styrde 
tidigare. Medan den avskräckte småbyggarna är det tvärtom med Woody-skylten.
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Eget byggbolag sänkte HSB:s bygghandel

Bygghantverkarna köar   till nya ägaren
Korthugget
Företag: Holgers Stugmaterial i Borås
Ägare: Tre syskon Larsson; Per,  
Birgitta och Torbjörn.
Anställda: 60
Omsättning: 155 mkr
Kundfördelning: 30 % privatkunder,  
70 % företag och kommun
Filial: Holgers i Jönköping
Anställda: 6
Omsättning: 20 mkr (prognos 2015)
Kundfördelning: 20 % privatkunder,  
80 % byggföretag

Byggvaruhus som byggare º 

rig för företagets första expansion utanför 
hemstaden. 

Det var Per Larssons farfar som star-
tade ett sågverk i Borås och grossistverk-
samhet för trävaror. Bland annat försåg 
man Göteborgs hamn med impregnerade 
träpålar och den handeln har fortsatt un-
der alla år. Dessutom har man ett centralt 
avtal med ett 60-tal kommuner att leve-
rera virke till träslöjden i 1500 skolor runt 
om i landet.

På 60-talet fick Per Larsson far Holger 
Larsson frågan om att börja sälja byggva-
ror i Borås vilket han ville och startade 
därför 1967 bygghandeln Holgers Stugma-
terial. Ett försiktigt namnval, visar det sig. »– Man bör nog skilja på rollerna, tycker nye 

VD:n för Woody i Jönköping.
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http://www.cramo.se
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Byggvaruhus som byggare º 

– Anledningen att företaget inte be-
nämndes byggvaruhandel var att det var 
lite känsligt med kopplingen till sågver-
ket. Min far ville inte direkt stöta sig med 
traktens byggvaruhandlare som ingick i 
sågverkets kundkrets.

Det för oss utsökt in på frågan om da-
gens trend där allt fler byggvarukedjor 
erbjuder sina privatkunder kompletta 
lösningar, med allt från vardagsrumsväg-
gar och fönster till större projekt. I Bygga-
rens sommarnummer avslöjade XL Bygg-
handlaren Thomas Pettersson i Stock-
holm sin vision att inom fem år kunna 

erbjuda privatkunder kompletta småhus 
och ha anställda hantverkare. Byggva-
ruhandeln tycks alltså vara på väg att bli 
byggentreprenörer av olika omfattning.

Att det inte är okomplicerat att före-
tagskunder kan uppfatta den trenden som 
en ”ovänlig handling” när deras leveran-
tör av byggvaror också kastar blickar på 
gemensamma privatkunder, det visar om 
inte annat bakgrunden till HSB-affären. 

– Företeelsen att bygghandlarna börjar 
konkurrera med proffskunderna om sam-
ma privatkunder, är givetvis en mycket 

känslig fråga, säger Per Larsson som ock-
så är medveten om att Woody – den ked-
ja Holgers Stugmaterial ingår i – har tagit 
till sig detta koncept fast i liten skala. We 
do heter Woodys privatkundsanpassade 
totallösning som bara avser insättning av 
fönster, dörrar och garageportar.

– Erbjudandet är ju ändå begränsat, 
men vi får fundera på om vi ska knyta We 
do-tjänsten till vår anläggning. Det är ju 
frivilligt för varje Woody-medlem att be-
sluta om detta.

Det var i april som Boråsföretaget tog 
över verksamheten från HSB Göta till 
en köpeskilling som Per Larsson inte vill 
uppge storleken på. Men från dag ett kom 
småföretagarna och bygghantverkarna in 
till anläggning där HSB:s logga fortfaran-
de tronar på taket.

– Vi fick höra att nu kan vi göra affä-
rer här med en som inte konkurrerar med 
oss, berättar Per Larsson och tillägger att 
de får in ett par nya småbyggare varje dag.

Upptakten till att Holgers nu fått ett 
brohuvud i Jönköping var att HSB Göta 
inte var nöjt med de avtal som de upp-
rättat med leverantörerna för att försörja 
byggvaruhuset med material. Då Holgers 
hade avtal med HSB:s byggbolag så hop-
pades HSB:s byggvaruhus att boråsarna 
skulle kunna trolla fram gynnsammare 
villkor och priser till dem.

Men det gick inte, Holgers kunde inte 
genom sina kanaler få fram bättre priser.

– Då kom reaktionen och frågan från 
HSB i slutet av 2013; ”vi kanske inte ska 
hålla på med det här, kan ni tänka er att ta 
över?”, berättar Per Larsson.

Resten är historia…

Peter Norrbohm

»
Det enda som återstår av HSB:s gamla prefabavdelning är takstolar och annat löst material.  
Maskinerna är sålda. Här ska det bli lager.
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http://www.wimmerby.se


Ventilation

Tätningslister i silikon

3M-tejp för tätning Tröskeltätning Borstlist

Fogmassor och fogsprutor Porttätning EPDM-lister

TäTa och foga 
med la!

Vi har allt du behöver 
för professionell tätning, 
fogning och ventilation.
  
Våra experter hjälper dig att 
välja rätt material och verktyg 
till såväl standardlösningar 
som speciallösningar. Se även 
vårt breda sortiment av kitt, 
verktyg, ventiler och beslag  
för hantverkare. 
www.leifarvidsson.se

Gör din beställning innan lunch  
så skickar vi varorna samma dag!

Ring oss nu på

0392-360 10

Mullsjö Huvudkontor Lager 
Tel   0392-36010
Box 90, 565 22 MuLLSjö

GöTEBORG Säljare
Tel     031-711 66 90

KIsTA Yrkesbutik Kontor
Tel    08-26 5210
Haukadalsgatan 8b, 164 40 KISTA

Handla i vår webbshop www.leifarvidsson.se

– vi servar 

hantverkare!

NYA 

 KATAlOGEN 

19   uTE Nu!
NR

http://www.leifarvidsson.se
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Byggvaruhus som byggare º 

Ilska möter byggvaruhandelns nya giv:

Osund konkurrens när bygghandeln
raggar våra kunder
Ett oskick! Så kan man sammanfatta läsarreaktionerna 
som följt på Byggarens artikel om byggvaruhusens sats-
ningar på att bli ”byggare”. ”Det känns inte rätt att min 
leverantör av byggvaror också konkurrerar om mina pri-
vatkunder”, som en arg bygghantverkare hävdar i sitt 
mail.

Man kan säga att läsarna kan delas in i två huvud-
grupper avseende bygghandelns ambitioner att 
offerera kompletta byggjobb till privatkunder. 
En grupp hantverkare tycker utvecklingen är 

bra och hoppas på att anlitas för projekt som byggvaruhusen tar 
in. Den andra gruppen gillar det definitivt inte av konkurrens-
skäl. Konkurrensen upplevs som osund.

Och det är de upprörda och arga byggarna som hör av sig ef-
ter artikeln som var införd i Byggaren nr 3.14. Hälsan brukar ju 
tiga still.

”Jag tycker det är helt fel av bygghandlarna att lämna offerter på 
jobben och sen lämna ut arbetet till vissa byggare! Men det slår 
nog tillbaka på dessa handlare i längden, för inte vill jag handla 
av en konkurrent. 
Signaturen Gunnar

En byggare från Dalarna tycker att byggvaruhusen är inkonsek-
venta i synen på vem som får göra vad:
”Jag har ett litet byggföretag och säljer även limträkonstruktio­
ner. Som säljare möter jag ofta synpunkter från byggvaruhan­
deln att de inte vill att jag säljer direkt till byggföretag utan att 
allt ska gå genom återförsäljare som i vissa fall inte rör ett finger 
för att hjälpa till. Att de sedan börjar konkurrera med sina egna 
byggkunder finner jag väldigt märkligt när jag vet hur det låter 
när jag som leverantör pratar med dem. Inte nog med det; i flera 
fall har jag upptäckt att privatkunder ofta får samma eller till 
och med bättre rabatter än vi företagare.

En annan fråga är hur byggvaruhandeln väljer ut sina hantver­
kare för den här typen av jobb. Beror det på hur bra kompis du 
är med dem? Hur mycket du handlar för? 
Och blir du inte en av dessa utvalda får du då sämre priser än de 
anslutna och därmed ett sämre utgångsläge vid upphandlingar? 
Signaturen Dalmas

En företagare med 40 år i byggbranschen hotar med att klippa 
banden med handlare som börjar ta in entreprenaduppdrag.
”Dessa handlare blir ansvariga för entreprenaden vilket de na­
turligtvis vill ha betalt för. Är då hantverkare inhyrd så måste 
ju hans ersättning minskas för lönsamhetens skull. Om XL-bygg 
tar ut en timersättning på låt oss säga 450 kronor får i bästa fall 
hantverkaren som gör jobbet 300 kronor i timmen.
Idén är ju klart lysande i bygghandlarnas ögon men inte fullt 
så i byggarnas ögon. Jag kan därför inte förstå hur dessa bygg­
handlare kan tro att vi småbyggare och hantverkare ska fort­
sätta handla hos dem. Det finns andra möjligheter, själv tänker 
jag inte handla en enda pinal av dessa byggvaruhandlare.”
Signaturen En gammal finsnickare.

HYR DIN HUSVAGN

036-39 37 25
www.kaberental.se

Arbete på bortaplan
Bo nära och bekvämt

Håller du med dina upprörda kolleger som 
skrivit av sig sin frustration över sakernas 
tillstånd? Eller har du andra erfarenheter 
och åsikter? Hör av dig med sms på 0708-
299 702 eller på mail info@byggaren.se

Vad tycker du? !
Janne Josefsson, var är du? undrar signaturen En riktig byggare”.
”Att byggvaruhandlare nu ska bli byggnadsentreprenörer är att 
slå ytterligare en spik i småbyggarnas kista. Våra tidigare så kal�­
lade samarbetspartners blir nu konkurrenter, hur ska vi kunna 
konkurrera med handlarna när de sätter priset på materialet?
Jag frågade "min" XL-Bygg-handlare hur han ser på konsumen­
tentreprenader och den 10-åriga reklamationsrätten, han stod 
bara och glodde på mig och fattade ingenting, är det den kompe­
tens de ska sälja?
Började på byggen för 35 års sedan och egenföretagare sedan 
1996, jag känner mig kränkt när jag ser sådant som XL-Bygg:s 
"Monterat och klart" och så kallade "Byggare" som tjänar pengar 
på underbetalda hantverkare som lever här under vidriga för­
hållanden och dessutom jobbar som underentreprenörer åt de 
stora drakarna. När ska TV4 eller Janne Josefsson göra ett pro­
gram om detta?
Branschen är RUTTEN!”

Webbfrågan www.byggaren.se

http://www.kaberental.se
www.byggaren.se
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Simply more

VÄRLDSNYHET! Bosch Wireless Charging System.
Batteribyten hör till det förgångna. Bosch har integrerat 
laddningen i arbetsprocessen. Ställ bara maskinen direkt på 
laddaren på arbetsplatsen, så börjar batteriet ladda direkt.
Blå elverktyg: för hantverk och industri.

www.bosch-wireless-charging.se

Real Bosch!
   »Alltid redo»

Världs-
nyhet! 
Första batteriet 
med Wireless 
Charging System

http://www.bosch-professional.com/static/specials/wireless-charging/se/sv/index.html


14 byggaren  4 2014

Byggaren som tappade lusten  

Den gode och den  onde!

Ibland räcker det inte att göra allt rätt. Har du som 
byggare oturen att stöta på en besvärlig kund kan  
du hamna i trubbel trots att avtalet är tydligt skrivet 
och det utförda arbetet håller hög kvalitet. I den här 
artikeln får du läsa om en bygghantverkare som enligt 
hans fru var ”för snäll” vilket kunden utnyttjade. Trots 
att besiktningen gav honom rätt vägrade kunden 
betala. Resultatet; hantverkaren tappade lusten och 
avvecklade företaget.

Vi på Byggaren har skrivit 
mycket om vad man ska 
göra för att undvika att 
hamna i konflikt med sina 
kunder. Att skriva tydliga 
avtal är A och O. Men det 

finns byggare som råkar ut för ytterst svå-
ra situationer och blir anmälda trots att 
de gjort allt efter konstens alla regler.

– Min man Kalle och kunderna skrev 
ett väldigt noggrant avtal med exakt vad 
som skulle göras, beräknad projekttid 
och kostnadskalkyl, säger hans fru Erika, 
som själv var väldigt involverad i fallet 
och är den som börjar berätta historien 
som slutade med att maken misströstade 
och lade ner sitt hantverksföretag.

Kalle hade nyligen startat sitt byggföre-
tag och allt flöt på. Hans kunder var nöjda 
och rekommenderade honom vidare. 

Uppdraget som skulle komma att få 
honom att tappa lusten för företagandet 
verkade till en början inte skilja sig från 
andra uppdrag även om det var ett stort 
jobb: Han skulle bygga om ett källarplan 
till en spa-avdelning. Bland annat skulle 

golvet gjutas om, det skulle läggas nytt 
marmorkakel samt anläggas ett duschut-
rymme och tvättstuga. Till sin hjälp tog 
Kalle in underentreprenörer.

– Allt var bestämt och planerat in i 
minsta detalj och kommunikationen med 
kunden fungerade till en början väldigt 
bra, säger Erika. 

Men efter ett tag började beställarna 
bli lite besvärligare. De ändrade på saker 
som de först kommit överens om med 
Kalle och som hade skrivits in i avtalet. 

– De hade till exempel bestämt att de 
skulle ha en rund golvbrunn, men sedan 
ändrade de till en fyrkantig, säger Erika. 
Kalle var egentligen alldeles för snäll mot 
kunden och gjorde mer än vad som var 
avtalat och vad han fick betalt för.

Kunden ville ha kontroll på varenda 
detalj av bygget och ringde i tid och otid, 
kvällar och helger. I efterhand visade det 
sig också att kunden fotograferade och 
dokumenterade Kalles arbete varje kväll.

– De skulle hela tiden lägga sig i. Jag 
har full förståelse för att de var måna om 
att allt skulle bli så bra som möjligt och 
det var ju ett stort projekt. Men de kunde 

ringa en fredagskväll och säga: ”Vi har 
funderat på ifall vi ska ha trä i stället för 
marmorbjälkar”, säger Erika. Min man 
var lite för snäll och det utnyttjade de.

Kalle hade kommit överens med kun-
den om att dela upp betalningen för ar-
betskostnaden på två fakturor. Material-
kostnaderna betalades löpande och kun-
den betalade alltid i tid. Men så blev det 
dags att betala den första fakturan för ar-
betskostnaden på 80 000 kronor.

– Vi var på semester medan inbetal-
ningen skulle ske. Men det kom aldrig 
några pengar. Vi mejlade artigt några 
gånger men fick ingen respons. Vi kände 
oss oroliga men tänkte att vi får ta tag i det 
där när vi kommer hem, berättar Erika.

Men det kom aldrig några pengar. Plöts-
ligt hävdade kunden att jobbet var dåligt 
utfört.

–  De var en läkare och en lärare så de 
hade ingen fackmannamässig kunskap. 
De bedömde utifrån vad de läst på nätet. 
De påstod att det skulle vara tätskikt bak-
om klinkers, men i källaren ska man ju 
inte alls ha det.

Kunden tog dit in en besiktningsman 
och Kalle var med under besiktningen.

– Kalle hade verkligen ångest när han 
skulle åka till kunden, det här är ju hans 
profession.

Besiktningsmannen hade inga an-
märkningar och tillbakavisade kundens 
klagomål. Jobbet var hantverksmässigt 
korrekt utfört, tyckte han.

– Det enda påpekandet var att golvsi-
len var två millimeter för hög, men det 
var ju inte det som kunden själv hade an-

Hänsynslös husägare  
utnyttjade ”snäll” byggare 
trots godkänd besiktning

Byggarens nya webbtidning  
www.byggaren.se

www.byggaren.se
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    Byggaren som tappade lusten 

Den gode och den  onde!

märkt på och det är knappast ovanligt att 
man får någon liten anmärkning på be-
siktningen. Kalle ville naturligtvis åtgärda 
felet, men det fick han inte.

Kunden vägrade såväl att betala fak-
turan för redan utfört arbete som att låta 
Kalle fortsätta entreprenaden.

– De sa att de bröt avtalet. Vi kunde 
verkligen inte förstå anledningen. Man 
brukar säga att kunden alltid har rätt men 
kunden kommer också alltid undan med 
tanke på hur regelverket ser ut. 

Trots att besiktningsmannen alltså 
hade berömt Kalles arbete, anmälde kun-
den honom och fallet hamnade hos tings-
rätten. Kalle och Erika lyckades hitta en 
jurist som var insatt i just byggfrågor. Ju-
risten yrkade på att kunden skulle betala 
både fakturan på 80 000 och ett skade-
stånd till Kalle. Men det hela drog ut på 
tiden. Kalle hade inget annat val än att be-
tala underentreprenörerna ur egen ficka.

– Erika var mammaledig då och vi 
hamnade i en svår ekonomisk situation, 
säger Kalle, som själv fortsätter att berätta 
sin historia.

Även advokatkostnaden blev en stor 
utgift. När datumet för rättegången väl 
kom, drygt två år efter att kunden hade 
vägrat att betala, dök kunden inte upp 
utan lämnade sin advokat ensam. 

– Det blev ingen rättegång utan en för-
likning. Domaren tyckte att det var själv-
klart att kunden skulle betala fakturan, 
däremot behövde de inte betala skade-
stånd, säger Kalle.

Han tycker att det är orättvist att kun-
der har rättigheter medan byggare har 
skyldigheter. 

– Som privatpersoner hade de rätt att 
bryta kontraktet men som företagare ska 
man vara expert på allt, inklusive det juri-
diska. Jag borde ha haft rätt till ränta och 
advokatkostnader men jag fick slåss i flera 
år för att ens få betalt för mitt arbete.

Kunden betalade till slut fakturan, men 
Kalle hade tappat gnistan. 

– Jag gjorde de jobb som jag hade kvar 
men sedan ville jag inte längre vara egen-
företagare. När en kompis erbjöd mig ar-
bete tog jag chansen att bli anställd. Till 
slut avregistrerade jag mitt företag, säger 

han. Jag trodde att det räckte att göra bra 
ifrån sig som byggare men så är det ju 
alltså inte.

Varför tror du att kunden gjorde såhär?
– Jag vet inte, det undrade både jag och 

besiktningsmannen. Nu i efterhand tän-
ker jag att de kanske inte hade tänkt beta-
la och hade planerat att bryta kontraktet 
redan från början. Eller kanske hittade de 
någon kompis som de trodde kunde göra 
jobbet bättre.  

Kalle tycker att det är svårt att ge råd 
för hur man som byggare ska göra för att 
inte hamna i en liknande situation.

– Vi skrev ju ett tydligt avtal och jag 
gjorde allt efter konstens alla regler, men 
visst hade man kanske kunnat dela upp be-
talningen på fler fakturor. Men från början 
var beställarna jättetrevliga, jag hade ald-
rig kunnat ana att de skulle göra såhär.

Matilda Shayn

Fotnot: Kalle och Erika heter egentligen 
något annat.

Är det här ett vanligt bekymmer? Hur ska 
man gardera sig för att undvika att hamna i 
klorna på oseriösa kunder? Maila dina syn-
punkter till info@byggaren.se eller sms:a 
till 0708-299702

Vad tycker du? !

http://www.101.as/startsidan-433.aspx
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Byggaren testar ...

”Kan Bosch  
så kan väl DeWalt”
Multicuttern är verktyget för finlir och svåråtkomliga 
ingrepp och i våras var det premiär för Byggarens test-
piloter att pröva vad en dylik sladdlös maskin är värd.  I 
händerna satte vi en Bosch GOP 18 V-EC och omdömena 
var genomgående positiva. Ulf Olsson på Stanley Black 
& Decker blev inspirerad av läsningen och erbjöd oss 
att pröva DeWalts motsvarighet; DCS355M2. Ett erbju-
dande vi naturligtvis inte tackade nej till.

Ulf Olsson pekade särskilt på fyra egenskaper hos DeWalten som 
är framträdande: djupstopp, Led-belysning, steglös strömbrytare 
och, som han hävdar, ”snabbaste bladbytet på marknaden”.

Nå, nu har testpiloterna sagt sitt och frågan är om Ulf Ols-
sons entusiasm över DeWalten delas av Byggarens provrutine-
rade byggproffs.

Nja, det beror på hur man ser det.
Medan Boschmaskinen fick bra betyg av alla inblandade så 

spretar resultatet lite mer för DeWalts multicutter. 

Fyra av fyra byggproffs – 100 procent – kunde tänka sig att beta-
la för att införliva ett stycke Bosch multicutter till den egna verk-
tygslådan. Alla var samstämmiga i sitt slutomdöme; ”en mycket 
bra maskin”. Effektiv, smidig och med ett praktiskt snabbfäste. 
David Bergström och Åke Krantz kunde inte hitta något att an-
märka på vad gäller Boschen medan Richard Drotte tyckte att 
den var ”en aning klumpig” och Greger Ragnarsson kände att 
cirkapriset låg lite i överkant.

Lika många är visserligen beredda att slanta upp pengar för 
DeWalt-modellen. David Bergström betonar enkelheten i att 
byta blad och Greger Ragnarsson tycker att DeWalt står sig bra 
mot konkurrenterna. Även Tommy Bergström tycker att det är 
en ”funktionell produkt” fast något borde göras åt vibrationerna, 
vilket DeWalten delar med alla fabrikat av den här typen, som 
han säger. Richard Drotte ser multicuttern, oavsett märke, som 
”oumbärlig” vid vissa jobb och han framhåller särskilt kvaliteten, 
”den känns gedigen” om än med något sämre ergonomi jämfört 
med andra.

Det är fyra röster om DeWalten. Men eftersom testgänget ut
ökats med Tommy Bergström och sålunda numera omfattar fem 
kritiska granskare, så återstår en röst. Som tillhör veteranen Åke 
Krantz. Och han är inte beredd att lägga pengar på testmaskinen. 
”Känns inte hundra”, säger han och föredrar sin Fein-maskin 
trots att den har sladd.

Peter Norrbohm

Ulf Nilsson på Stanley Black & Decker om Byggarens test av multicuttern:

Fem proffsbyggare är mer än fyra testpiloter
Byggaren utökar nu gruppen testpiloter med Tommy 
Bergström, som i över 45 år har drivit byggföretag. 
Det han inte vet om byggverktyg och byggteknik 
är inte värt att veta. För minnesgoda läsare klingar 
säkert hans namn bekant då Tommy var med från 
begynnelsen i Byggarens testverksamhet vid starten 
2004. När han överlät byggfirman på sonen David 
överlät han också sin roll som testpilot. Men nu är 
det hög tid för en välkommen come-back och det 
återstår att se hur ofta far och son är samstämmiga i 
sina omdömen.

Plus: Batterilängd, steglös funktion, snabb-
fästet, greppvänlig, transportväskan, tillbe-
hören.
Minus: Vibrationerna.

Jag tycker att det finns mycket positivt att säga om den här 
maskinen. Lätt att arbeta med och enkelt bladbyte. Däremot störs 
jag av vibrationerna i handtaget. Allmänt borde tillverkarna av mul-
timaskiner ha snabbfästen som passar alla tillbehör oberoende av 
fabrikat. 

Funktion: 4, bekväm: 4, prisvärd: 3, kvalitet: 4, 	
tillförlitlighet: 4
Kan tänka mig köpa mitt testverktyg? JA

David Bergström, Bergströms Bygg AB, Gnesta

Multicutter, batteridriven.
Modell: DeWalt DCS355M2
Ca-pris:4 299 kr ex moms  
(inkl två 4,0 Ah-batterier)
Leverantör: DeWalt
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ATT LITA PÅ

BALANSERAD
MURARHAMMARE

Välbalanserad murarham-
mare med smal rak mejsel 
och spikutdragare. Smidd 
i ett stycke för att klara 
extremt hårda slag.

Murarhammare 
TB 600

Plus: Steglös körning, batteriet, LED-ljuset, 
smidig att använda, transportväskan..
Minus: Vibrationerna.

Jag tycker att testmaskinen är enkel att hantera och på det 
hela taget en funktionell produkt. Sticker inte ut mot andra multi-
cutters utan de är tämligen snarlika. Vibrationerna är ett problem 
som borde kunna göras något åt.

Funktion: 3, bekväm: 3, prisvärd: 3, kvalitet: 4, 	
tillförlitlighet: 4
Kan tänka mig köpa mitt testverktyg? JA

Tommy Bergström, Gnesta

Plus: Mångsidigheten, ljudnivån,  dammutsug, 
batterikapacitet, steglös hastighet, LED-ljus, 
djupstopp.
Minus: Quickfit-spakens placering. Lätt att 

råka trycka igång maskinen samtidigt som man håller i 
bladet vid byte. 
Jag tycker att den här maskintypen är oumbärlig vid vissa 
typer av jobb. DeWalts multicutter står sig mycket väl i konkur-
rensen, den känns gedigen, stark och med bra belysning. Kanske 
något sämre ergonomi jämfört med andra.

Funktion: 4, bekväm: 3, prisvärd: 4, kvalitet: 5, 	
tillförlitlighet: 5
Kan tänka mig köpa mitt testverktyg? JA

Richard Drotte, RCD Bygg & Inredning, Segeltorp

Plus: Steglös och möjlighet att ställa in såg-
djupet.
Minus: Både maskin och låda är lite klumpig. 
Snabbkopplingen för långsam. Obalanserad. 

Jag tycker att maskinen inte känns hundra! Jämfört med 
Bosch som vi tidigare provat, är DeWalt inte lika effektiv. Jobbigt 
att byta blad. Jag tar hellre en ”riktig” Feinsåg även om den inte är 
sladdlös.

Funktion: 2, bekväm: 2, prisvärd: 2, kvalitet: 3, 	
tillförlitlighet: 3
Kan tänka mig köpa mitt testverktyg? NEJ

Åke Krantz, Allerskog & Krantz, Gustavsberg 

Plus: Styrkan, vibrationsdämpningen, batte-
ritiden.
Minus: Något klumpig. 

Jag tycker att jämfört med min Feinmaskin är DeWalts tyngre 
men å andra sidan dras jag då med sladd! Oscilleringen, dvs att 
maskinen rör sig, dämpar bladets vibrationer och hanteringen 
blir ”snällare”. Generellt står sig DeWalt bra mot konkurrenterna.
Funktion: 4, bekväm: 3, prisvärd: 4, kvalitet: 5, 	
tillförlitlighet: 5
Kan tänka mig köpa mitt testverktyg? JA

Greger Ragnarsson, Inmont AB, Trelleborg

http://www.hultafors.se
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Byggarens husvagnsspecial  
Hantverkare i husvagn

– Ett sätt att bo hemma borta!
Den moderna husvagnens komfort har upptäckts av hantverkare och 
byggare, som ett attraktivt boende när man jobbar långt från hemorten. 
Det är billigare än hotell och en husvagn har fördelen att kunna användas 
på semestern. Nackdelen är att den inte får lastas tungt under färd.

Turistsäsongen är över. Den sommartid närmast 
överbefolkade campingen i Småland gapar tom när 
Byggarens utsände svänger in och ställer upp hus-
vagnen på en plats med utsikt över sjön. 

OK! Det står tre vagnar av skiftande fabrikat tätt 
ihoptryckta i andra änden. Strax efter fem rullar tre 

medelstora skåp in och ett gäng arbetsklädda hantverkare för-
svinner in i sina husvagnar och kommer lika snabbt ut igen med 
siktet inställd på campingens servicebyggnad med duschar och 
andra nödvändiga hygienutrymmen.

Via vår Lagotto Romagnolo knyts snabba kontakter, som alltid 
när man har hund med sig.

Samtalet kommer in på att bo i husvagn. Artikelförfattaren 
använder husvagnen som kombinerad redaktion och bostad. 
Byggarna enbart som bostad, eftersom husvagnar av viktbespa-
ringsskäl har så låga maxlaster att man inte kan kombinera dem 
med verktyg och redskap vilka man förvarar i bilens skåp med 
hantverkarinredning.

Varför husvagn? Dum fråga.
– Det är bekvämt att bo hemma när man jobbar borta, blir 

svaret från en av hantverkarna. Vi bor nära arbetsplatsen, har 
alla bekvämligheter inom räckhåll och lämnar kvar vagnen när 
vi kör hem över helgerna. 

Så är det. Det blir allt vanligare att hantverkare utnyttjar hus-
vagnen. Samma vagn som familjen använder privat eller, kanske 
inte lika ofta, en som ägs av det mindre byggföretaget. Det vanli-
gaste är sannolikt en vagn som den stora entreprenören hyrt in. 
/Se artikel på sidan 22./

Alla har vi sett tillfälliga husvagnsstäder i anknytning till om-
fattande byggen. Men även småskaligt. I vår närmaste omgiv-
ning stod några vagnar när en mindre maskinhall restes och det 
blev en liten campingby i anknytning till att det nya Biltema-va-
ruhuset växte upp. Vi har hört talas om svenska hantverkare som 
hittat välbetalda uppdrag i Norge och som håller de höga norska 
utgifterna på en rimlig nivå genom att bo i husvagn. Handlar gör 
man på den svenska sidan av gränsen. Inte bara cirkusartister är 
proffs på att bo i husvagn.

Att bo i vagnar har man naturligtvis gjort sedan hjulet upp-
fanns. Den moderna husvagnen är däremot av senare datum. 

Egentligen var det först runt mitten av 1900-talet som det tog fart. 
Den svenska husvagnsproduktionen tog samtidigt fart med 

små lätta vagnar i småskalig produktion. En föregångare var 
Helmer Berglund som 1948 tillverkade den första SMV-husvag-
nen. Det berömda ägget alltså. SMV stod för Sörby mekaniska 
verkstad utanför Örebro som 1956 ombildades till Verkstads AB 
Essemve.

Den andra pionjären av betydelse var Kabe, där grundaren 
Kurt Blomqvist 1958 byggde en vagn till familjen, sålde den till 
en granne, fick bygga ytterligare en till familjen och så började 
hjulen rulla i småländska Tenhult för det som i dag är Sveriges 
största tillverkare av husvagnar och husbilar. 

Ytterligare en svensk pionjär var KW Karlsson som importe-
rade engelska vagnar. Han hade sedermera ett finger med i en 
vagn kallad Opio vilken började byggas 1964 som en kopia av 
SMV-ägget. I Novo Mesto i dåvarande norra Jugoslavien fanns 
en fabrik, Industri of Motor Vehicles (IMV), som byggde en lätt 
transportbil och sedermera legotillverkade bilar. Man letade 
nya objekt och fick kontakt med KW som beställde en kopia av 
Opio-vagen vilken kom att kallas Opatija. Prototypen premiär-
visades på en husvagnsutställning i Ostermans Marmorhallar i 
augusti 1965. 

Därmed var grunden lagd till IMV Adria som utvecklades till 
en av Europas största husvagnstillverkare. Man var också bäst-
säljare i Sverige under en period. I dag står Kabe-koncernen som 
importör.

Andra tidiga pionjärer värda att nämna var Tore Nilsson, som 
från 1965 byggde upp en husvagnstillverkning i Kristinehamn 
under namnet Cabby, och Bertil Holmqvist som startade Polar-
vagnen i Junsele 1964 vilken sedermera hamnade i Dorotea där 
man senare och fram till i år även tillverkat det som en gång var 
finska Solifer. Från och med 2015-års modeller fokuserar man 
produktionen av Polars husvagnar och husbilar till Dorotea 
medan Solifers modeller kommer att byggas av den tyska Hy-
mer-gruppen. Totalt har det i Sverige tillverkas ungefär 75 olika 
husvagnsmärken från mitten av 1950-talet fram till dags dato. 
Merparten i synnerligen korta serier.

Ekonomikrisen i början av 1990-talet drabbade branschen 
hårt. Det enda positiva var att lycksökarna försvann och de mer »
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    Byggarens husvagnsspecial 

Säkerhet och skydd på arbetsplatsen!  
ABUS Serie 74

Icke ledande | Anti magnetisk | Extra tålig för värme och fukt
www.abus.com

Byggare eller redaktör spelar ingen roll när det gäller att bo hemma borta för att jobba långt från hemmet. Personligen 
väljer vi en camping nära arbetsplatsen. Ofta med "havsutsikt". I husvagnshandeln begär man runt 80–90 000 kr för 
en liknande 14 år gammal Knaus Blueline 500. Bra andrahandsvärde.

christer andersson

»

www.abus.com
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    Byggarens husvagnsspecial 
seriösa blev kvar. 2013 registrerades det 3 226 nya husvagnar i 
Sverige vilket kan jämföras med 13 763 vagnar 1976, som var året 
då branschen stod på topp, och guldåren höll i sig 70-talet ut. Då 
fanns knappast husbilen. 

2013 registrerades 3 519 husbilar av ett femtiotal fabrikat i ett 
oöverskådligt antal modellvarianter. I dag säljs det i stort sett lika 
många husbilar som husvagnar och marknaden i år ökar hittills 
med ca 10 procent jämfört med 2013.

Det som en gång startade som ett lågprisalternativ för att göra 
dåtidens tältcamping bekvämare har i dag utvecklats till ett full-
värdigt boende och något som snarare är en tämligen kostbar 
livsstil.

Bästsäljande märke i dag är tyska Hobby och god tvåa är 
Kabe, båda med säte i Tenhult utanför Jönköping. Ändå betrak-
tar vi Kabe som marknadsledare eftersom moderbolaget även 
står som importör av den solklara trean Adria. Storhetstiden för 
svenska Polar och Cabby verkar vara ett minne blott.

För oss som är vana vid mängder av olika storlekar och vari-
anter på transportbilssidan borde det inte vara svårt att acceptera 
det breda utbudet på husvagnssidan, men det är det. Svårt alltså. 

Hobby marknadsför i Sverige 66 olika modeller fördelade på 
6 olika utrustningsversioner i totalvikter från 1100 upp till 2300 
kilo. Maxlasterna ligger från 126 upp till 354 kilo. Det senare i en 
typ av vagnar vilka enbart säljs i några få ex. Karosslängderna 
börjar från 4,7 upp till 8,3 meter och bredderna är 2,2 meter, 2,3 
meter och 2,5 meter. Prisbilden på Hobbys vagnar spänner från 
159 800 upp till 306 800 kronor.

Den vanligaste husvagnen i Sverige, oavsett märke, är enkel-
axlad med runt 5,5 meters karosslängd och 2,5 meters bredd. 
Merparten är välisolerade och kan användas vintertid. Värme-
systemen är antingen Aldes cenralvärme alternativt fläktvärme 
av Trumas fabrikat. Båda ingår numera i samma koncern. Golv-
värme blir allt vanligare. Spis, kyl, toalett, varmvatten med flera 
bekvämligheter är självklara. För rent vinterboende har dock de 
svenska vagnarna från Kabe, Cabby och  Solifer/Polar fortfaran-
de ett försprång.

Christer Andersson

Husvagnsregistreringar
Fabrikat 2013 jan–juli 2014

Hobby 889 711
Kabe 677 529
Adria 589 597
Knaus 297 221
Cabby 288 170
Polar 220 163
Weinsberg 110 81
Solifer 51 50
Wilk 21 9
T@b 18 6
Bürstner 14 18
Hymer 12 6
Fritidsvagnen 9 18
Dethleffs 8 11
Eximo 6 4
Carado 1 1
Fendt 1 2
LMC 1 0
Tabbert 0 1

Övriga 14 53

Totalt 3 226 2 622

Märkesgrupper 2013 jan–juli 2014

Kabe/Adria/Eximo 1 272 1 130
Hobby 889 711
Knaus/Tabbert//Carado/ 
Weinsberg/Wilk/Hymer

549 325

Cabby 288 170
Solifer/Polar 271 213
Bürstner 14 18
Fritidsvagnen 9 18
Dethleffs 8 11
LMC 1 0
Fendt 1 2
Övriga fabrikat 14 53

Totalt 3 226 2 622

såga
KAPA
slipa Titanbelagda sågblad

sågar snabbare och 
räcker längre

Multiblad & Tigersågsblad i Premium Kvalitet

www.adf.se 0300-269 30

En enkelaxlad Kabe Ametist i 560-storlek är den mest sålda enskilda 
Kabe-modellen. Finns också som påkostad Royal och som bildens 
instegsmodell Classic GLE 560 vilken "bara" kostar från 299 900 kr. 36 
929 besökare på 2013-års Elmia-mässa kunde beskåda vagnen. Bran-
schen omsätter ca 4,3 miljarder kr årligen varav 20 procent på mässan.

»

Glöm inte klicka på www.byggaren.se

www.adf.se
www.byggaren.se


VIVARO PREMIUM

TYSK ARBETSKRAFT NÄR DEN 
ÄR SOM BILLIGAST.
Våra transportbilar kommer alltid med tre års fri service, assistans och garanti. Nu har 
vi byggt en fullutrustad Vivaro som dessutom ger dig allt ifrån inklädnad av hela last­
utrymmet till dragkrok, ESP, regnsensor och läderklädd ratt med farthållare. Som om 
inte det vore nog så ger vi dig också en 47­tums TV från Philips på köpet.

Välkommen in och provkör en Vivaro Premium redan i dag.

opel.se

Opel Vivaro – Bränsleförbrukning blandad körning 7,5 l/100 km, CO2 utsläpp 
blandad körning 198 g/km. Prisexempel Opel Vivaro Skåp Premium 2.0CDTi 
114hk, L1H1 – 213 900 kr exkl. moms.  Bilen på bilden kan vara extra utrustad.  
Erbjudandet gäller modellår 14. Philips TV värd cirka 9 500 kr.

Fullutrustad med bl a
Inklädnad av golv, väggar & tak

Dragkrok, ESP & tillsatsvärmare

Förarpaket (läderklädd ratt med farthållare, siktpaket, regnsensor, 

dimljus fram, färddator, parkeringssensor bak, pollenfilter)

Opel Vivaro Premium

Pris fr.  213 900 kr
JUST NU

47-tums TV från Philips 
på köpet!

http://www.opel.se
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    Byggarens husvagnsspecial 

Ventilations-  
och takprodukter  

från Vilpe.

Shingeltak.
Ett kreativt alternativ  
till pannor och plåt.

Franska balkonger  
med tidlös design!

För all ventilation och takgenomföringar.

Snabbt, enkelt & säkert!

t-emballage.se

Kabe Rental är störst på uthyrning till företagare
Kabe Rental hyr ut uppemot 400 husvagnar till alla ty-
per av företagare där hantverkare hör till de vanligaste 
kunderna. 

– Kunderna finns i hela entreprenadbranschen, främst byggare, 
elinstallatörer, järnväg och väg/anläggning, berättar företagets VD 
Markus Qvarnström. 

Totalt hittar Byggaren tio företag anslutna till HRF, husvagns-
branschens Riksförbund, vilka hyr ut husvagnar och kanske något 
tiotal till som hyr ut i mindre skala.

– I vår kundlista har vi upp mot 800 företag och vi hyr ut till un-
gefär 100 olika kunder per år, fortsätter Markus Qvarnström. Före-
tagskunderna är ofta småföretagare vilka arbetar som underleve-
rantörer till större.

Kabe Rental har funnits på marknaden sedan 1997 och Mar-
kus Qvarnström anser att man i praktiken är ensam i branschen 
eftersom de flesta övriga husvagnsuthyrare i Sverige i huvud-
sak riktar sig mot privatpersoner.

– Våra närmaste konkurrenter är bland andra Cramo som hyr ut 
manskapsbodar och andra mobila bostäder till byggarbetsplatser.

Kabe Rentals företagsuthyrning  sker från 16 depåer från Malmö 
i söder till Luleå i norr och man använder sig av ett envägssystem 

där vagnarna kan lämnas och hämtas vid den depå eller på den ort 
kunden önskar. Bokningen däremot sker alltid via Tenhult.

Naturligtvis är det underförstått att vagnarna är av Kabes fabri-
kat och lika självklart att de är utrustade för vinterklimat.

Kostnaden för hyra av husvagn kan variera beroende på säsong 
och uthyrningstid, men ett genomsnittspris för företagare ligger 
mellan 6 000 till 7 000 kronor i veckan. 

Christer Andersson 

Marcus Qvarnström är 
VD för Kabe Rental AB 
som är störst i landet 
på uthyrning av hus-
vagnar till företagare.

http://www.t-emballage.se
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    Byggarens husvagnsspecial º

Strålkastar- & Huvskydd

Strålkastarskydd från 556:- exkl. moms
Huvskydd från 1116:- exkl. moms

Instegsskydd för dörrarna
Lastskydd för stötfångaren bak

Instegsskydd (för dörrarna) från 236:- exkl. moms
Lastskydd (för bakre stötfångare) från 476:- exkl. moms

Använd bilväljaren på vår hemsida för att
se tillbehören till just din bil!

Takrails för transportbilar

Takrails i Aluminium/ABS-plast från 2396:- exkl. moms

Godkända för 100 kg utbredd last.

TEL 0521-57 00 87
MAIL order@transportstyling.se
WEB www.transportstyling.se

Beställ på vår hemsida, via telefon eller hos närmaste återförsäljare.

Bilens släpvagnsvikt 
får aldrig överskridas
Byggare drar ofta släp. Arbetsmaterial på ett släp, eller 
kanske en husvagn för jobb långt borta. För att få väg-
ledning hur mycket man får dra finns Transportstyrel-
sens tjänst "släpvagnskalkylatorn".

Det är viktigt att skilja på hur mycket föraren och bilen får dra. Bi-
lens tillåtna släpvagnsvikt får aldrig överskridas, inte heller tågvik-
ten, alltså kombinationen dragbil-släp. Dessa vikter finns utskrivna 
i bilens registreringsbevis. Men, den som inte är påläst på regelver-
ket kan lätt förvillas av Transportstyrelsens fullständigt obegripliga 
desinformation på registreringsbeviset.

En genväg till att köra med en laglig kombination är att använda 
sig av Transportstyrelsens e-tjänst, "släpvagnskalkylatorn", vilken 
talar om vad man får dra med utgångspunkt från körkortsklass 
samt dragfordonets och släpets registreringsnummer. Tjänsten är 
åtkomlig på en dator, en surfplatta eller en smart telefon.

"Släpvagnskalkylatorn" visar en bild av en dragbil med kopplat 
släp. Är båda gröna är kombinationen tillåten, är släpet gult är kom-
binationen tillåten, men man får vara observant på informationen 
om hur mycket man får lasta i släpet. Är dragbilen grön och släpet 
rött får man inte dra kombinationen. 

Den  19 januari 2013 trädde EU-direktiv i kraft som tog bort 
regeln om att släpets totalvikt inte fick överstiga dragbilens 
tjänstevikt och en utökad B-behörighet infördes. För alla kör-
kortsklasser gäller, liksom tidigare, att man får dra ett lätt släp 
med högst 750 kilo totalvikt, under förutsättning att bilens hög-
sta tillåtna släpvagnsvikt tillåter den vikten. Det gör merparten 
av alla personbilar och lätta lastbilar.

B-behörighet innebär att man har rätt att köra en personbil el-
ler lätt lastbil med en totalvikt av högst 3 500 kilo. Över den vikten 
krävs C-kort för tung lastbil. Med B-kort får dragbilens och släpets 
sammanlagda totalvikt inte vara högre än 3 500 kilo. Via ett kör-
prov hos Trafikverket kan man få en utökad B-behörighet där bilens 
och släpets sammanlagda totalvikter inte får överstiga 4 250 kg. 

Beträffande det gamla BE-körkortet är det något krångligare, 
därfär att körkortslagstiftningen aldrig tar ifrån körkortsinnehava-
ren rätten att köra en fordonskombination som man en gång haft 
rätt till.

BE-körkort, utfärdat före den 19 januari 2013, ger även i fort-
sättningen rätt att dra släpvagnar oavsett hur mycket de vä-
ger. Naturligtvis begränsat av dragbilens högsta tillåtna släp-
vagnsvikt. Tar man däremot ett BE-körkort efter den 19 januari 
2013 får man inte dra en, eller faktiskt flera, släpvagnar med en 
sammanlagd totalvikt över 3 500 kg. Då krävs behörighet för 
tung lastbil. Det här innebär en lägre totalvikt för släp med BE-
behörighet än vad som gällde tidigare.

Det finns ytterligare ett undantag. Tog man sitt B-körkort före 
den 1 juli 1996 och haft det i obruten följd finns det ingen begräns-
ning för personbilens vikt.

Christer Andersson

http://www.transportstyling.se
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Stens krönika 

På papperet såg allt korrekt ut. Avtalet 
mellan byggherren och byggentreprenören 
var reglerat in i minsta detalj med bilagor 
och annat. Uppdraget gällde en nybyggd 
villa med en prislapp på 3,5 miljoner. 
Men något var fruktansvärt fel, vilket 
resulterade i att alla inblandade parter 
gick skadeskjutna ut projektet och säkert 
hamnade några i konkursstatistiken.  
Sten Folkesson berättar här om ett  
lose/lose-avtal!

Byggare på glid:
Att räkna är stort – att räkna rätt   är större

Jag har tidigare tagit upp prissättningen i denna 
spalt. Alltså prissättning med fasta priser, löpande 
räkning och takpriser. Jag har också skrivit hur 
svårt det är med prissättningen i branschen. Att det 
nästan alltid förekommer ÄTA (ändringar, tillägg 
och avdrag). 

Ett exempel tog jag ju upp i en av vårens krönikor i Bygga-
ren. Under en utbildning för bygghantverkare i Varberg fick 
de 40 deltagarna som var indelade i nio grupper, uppgiften att 
räkna fram ett fast pris på att bygga om ett badrum. Det skiljde 
140 000 kronor mellan lägsta och högsta pris. Lägsta offerten löd 
på 77 000 kronor och 217 000 kronor det högsta. Det blev en rik-
tigt livlig diskussion efteråt om hur det kunde bli så stor skillnad. 
Förutsättningarna var exakt detsamma.

Ett färskt exempel på hur en felräkning kan slå, gäller ett luxu-
öst husbygge på en tomt i Stockholms skärgård. Arkitekten som 
ritar tomtägarens hus får frågan om han kan rekommendera en 
byggare som åtar sig uppdraget på totalentreprenad (TE).  

Sagt och gjort. Parterna avtalar mönstergillt enligt normalt 
entreprenadavtal ABS 09. I avtalet finns nästan allt man kun-
de önska och lite till, till säkerhet för båda parter. Själva avtalet 
är på nio sidor med bland annat AF administrativa föreskrifter, 
teknisk beskrivning, ritningsförteckning, rumsbeskrivning, ar-
maturförteckningar, och skisser. Alltså ett otroligt genomarbetat 
avtal, rena modellen för hur man ska avtala.

Nu är det så att det fasta priset är alldeles för lågt räknat! Det 
fasta priset avtalades till 3,5 miljoner men borde ha varit på 
5 miljoner! Byggherren tyckte han fått ett bra pris och nöjde sig 
med det utan att ta in fler anbud. Hade en byggare åtagit sig pro-
jektet för 3,5 miljoner då var det väl rätt pris. Byggaren sa inget 
om priset och båda parter ansåg väl att de hade ett vinna/vinna-
avtal med ”pacta sunt servanda” (latin som betyder ett bindande 
avtal som skall hållas).

Bygget startade och byggherren betalade helt i enlighet med 
betalningsplanen. När två tredjedelar av bygget var klart upp-
täcktes felräkningen i samband med att underentreprenörernas 
fakturor skulle börja betalas. Alla UE gick på löpande räkning 
utan avtalsreglering och kostnaderna hade skenat iväg utom to-
talentreprenörens kontroll. När byggaren jämförde vad under-
entreprenörerna krävde i ersättning mot det fasta pris han läm-
nat till byggherren, insåg han att utrymmet var intecknat långt 
upp över skorstenen. 

”Kompisarna” i klustret av underleverantörer (UE) hade up-
penbarligen kostat för mycket. En av underentreprenörerna – en 
plåtslagare -  arbetade glatt vidare per löpande räkning till ett 
belopp om 600 000 kronor, trots att totalentreprenören hade 
kostnadsberäknat det arbetet till 100 000 kronor i sin kalkyl. En 
felräkning på en halv miljon. 

Byggaren med ansvar för totalentreprenaden fick således stora 
problem med att kunna betala underentreprenörerna. Vissa av 
de anlitade hantverkarna började hämta tillbaka saker som de 

Vi söker fler seriösa hantverkare!
Vi förmedlar c:a 20 000 byggprojekt i år. Mycket tack vare nyheten “Garanterat Renoverat™” 
som gör det tryggt för beställare att anlita hantverkare. Därför söker vi nu fler seriösa hantverkare.
Läs gärna mer på brabyggare.se/garanterat-renoverat

Fördelar för dig:
Stort urval av jobbförfrågningar 
som passar dig

Snygg profilsida med dina 
referensjobb och omdömen

Kvalitetsstämpeln “Godkänd av Villaägarna”
visar att du klarat vår kvalitetssäkring

Nyfiken? Kontakta oss på 010-70 77 379 eller på 
byggare@brabyggare.se så berättar vi mer.

Ange kampanjkod: “Garanterat Renoverat™” 
så får du ett välkomsterbjudande.

Här hittar du bra hantverkare!

Garanterat Renoverat™
NYHET!

http://www.brabyggare.se


Stens krönika 
Byggare på glid:
Att räkna är stort – att räkna rätt   är större

levererat, andra började komma till byggherren och förevisa fak-
turor på uppmaning av TE. 

TE själv producerade en ÄTA faktura där kreativiteten hade 
varit synnerligen hög. Mina kära läsare, det är inte svårt för er att 
räkna vad den fakturan var på, eller hur? 

ÄTA fakturan var på 1,5 miljoner. Exakt lika mycket som själva 
felräkningen, enligt principen ”Det vi förlorar på gungorna tar vi 
igen på karusellen”. 

Eftersom det rådde stor irritation bland alla hantverkare som 
inte fått betalt, trots att byggherren betalade mer än vad han 
skulle enligt betalningsplanen, blev nu bygget försenat. Enligt 
avtalet fanns det ett vite om tjugofemtusen per påbörjad förse-
ningsvecka. Vitet började ticka pengar och det blev allt svårare 
att reda ut situationen. 

Restvärdet minskade lika mycket som vitet tickade pengar 
och det gick inte att få arbetet klart eftersom alla underentre-
prenörer i kompisklustret först ville ha betalt innan de arbetade 
vidare. Pengarna var slut hos TE. 

Byggherren omförhandlade det ursprungliga avtalet med to-
talentreprenören och valde att trots allt låta honom avsluta pro-
jektet.  Byggherren tog själv hand om en del UE som fick betalt 
direkt av honom, han tog bort ackumulerat vite och betalade 
dessutom förskott för att TE skulle kunna fortsätta. 

Men hjälpinsatserna gjordes för sent.
Detta ärende har jag nu full kunskap om. Det var en mycket 

värdefull skola för en jurist i hur det inte får gå till. Detta är kon-
sekvenserna av en felräkning och inget annat. Det är alldeles för 
stor felräkning. Det äventyrar inte bara det egna företaget, det 
äventyrar också alla underentreprenörer. För beställaren blir 
slutnotan dyr, nytt företag är nu inne för att slutföra entrepre-
naden. Det är ett företag som inte räknar fel och därför blir nog 
kostnaden lika stor som om man räknat rätt från början.

Om några veckor är säkert några av de inblandade företagen 
som TE och UE en siffra i konkursstatistiken som tyvärr toppas 
av byggföretag med cirka 1 200 konkurser årligen. Konkurserna 
stiger och toppas av byggföretagen för varje år.

Nu har vi kommit så här långt att vi åtminstone skriver or-
dentliga avtal med konsumenterna. Men hur är det med avtal 
med alla UE. En av de inblandade företagen (UE) hade inte haft 
avtal på sex års sammarbete med TE. Det har alltid räckt med ett 
handslag, tyckte han.

När ska byggföretagen börja räkna och räkna rätt? Jag sup-
portrar sju byggföretag och när jag kom in i bilden hade ingen 
av dem ens ett kalkylprogram. Jag skaffade ett program som då 
kostade 2 700 kronor. Programmet är intjänat flera gånger om.

Det är inte bara en fråga om att få betalt, det är också en fråga 
om att få betalt till rätt pris! 

Win/win-avtalet som blev ett lose/lose-avtal!
Sten Folkesson

Sten Folkesson 
Förbundsjurist  
Bygg-& Järnhandlareförbundet

Ny serie hantverksknivar 
från Morakniv®!

NYHET!

Jag är en

Morakniv
Jag är en kniv gjord i Mora. Du hittar 
mig i fasta nävar och i kungars grepp. 

Jag har funnits i 123 år och jag har 
aldrig varit bättre än nu.

http://www.morakniv.se
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Biltestet   Christer Andersson  
provkör

Renault Kangoo Express är tre olika bilar. Som kort 
heter den Compact, i medellång version är den 
tidigare provad av Byggarens byggproffs. Den längsta 
modellen – Kangoo Express Maxi – bör med sina 
ytterligare 38 centimeter vara den mest lämpade 
modellen för bygghantverkare, och det är den som 
Byggarens motorjournalist Christer Andersson nu 
provkört. Bra sikt men bullrig. 

En kubikmeter större skåp-
volym i en stor Renault 
Master är knappast märk-
bar. I en liten Renault 
Kangoo betyder volym
ökningen från tre till fyra 

kubikmeter mycket för användbarheten.
2013 fick Kangoo en ny front, ny instru-

mentpanel, ny ratt, snålare motorer, hår-
dare kortare fjädrar samt en grövre kräng-
ningshämmare. Dessutom möjlighet att 
trängas tre i bredd i tillvalsutbudet.

Ljudnivån ska ha sänkts genom för-
bättrad framruta, minskat vindbrus nya 
backspeglar och bättre isolerad motorhuv 
och innertak. Ändå mätte vi upp 71 deci-
bel vid 110 km/tim på femmans växel och 

Renault Kangoo Express Maxi 1.5 dCi 90 hk
Pris (inkl. moms): Renault Kangoo Express Maxi 1.5 dCi 90 hk. 199 625 kr. 	
Vårt ex, 215 496 kr.
Garantier: Nybil, 2 år. Rost, 12 år. Lack, 3 år. Elektronik, nej. Vagnskada, nej. 	
Assistance, 3 år.
Motor: Turbodiesel med Common rail-insprutning. Partikelfilter. Rak 4 cyl. 8 vent. 	
En överliggande kamaxel. 1 461 cm3. Max effekt 66 kW/90 hk vid 4 000 v/min. 	
Max vridmonent 200 Nm vid 1 750 v/min. Miljö: Euro 5. Koldioxidutsläpp, 123 g/km.
Bränsleförbrukning: Blandad körning 4,7 l/100 km. Landsvägskörning 4,5 l/100 km. 
Stadskörning 5,2 l/100 km. Byggarens snittförbrukning med maxlast ca 6,2 l/100 km. 
Något mindre med tom bil. Bränsletank ca 60 l.
Prestanda: 0–100 km/tim, ca 14,0 sek. Full last, ca 19,5 sek. Toppfart 160 km/tim. 
Längd/bredd/höjd/axelavstånd: 466,6/182,9 (213,3 med speglar)/183,6/308,1 cm. 
Lastvolym: 4,0 kbm.
Tjänstevikt/maxlast/släp: 1 505/698/1 050 kg.

68 decibel vid 90 km/tim. Det är vägbru-
set som dominerar

Dieselmotorn är på 1 461 kbcm. Effek-
terna är 55 kW/75 hk, 66 kW/90 hk och 
81 kW/110 hk. Femväxlade lådor i de två 
första, sexväxlad i den senare. Ingen auto
matlåda. Motorerna är nu något snålare 
med stopp- och startfunktion som stan-
dard samt med mindre vibrationer tack 
vare tre motorfästen mot tidigare fyra.

Priserna börjar vid 124 875 kronor, in-
klusive moms, för en kort Compact upp 
till 234 375 kronor för en Maxi med fem 
vikbara sittplatser. Vår provbil, en Maxi 
med 66 kW/90 hk-motorn, går på 199 625 
kronor, utan tillval. 

En Kangoo-spekulant jämför naturligt-
vis med Mercedes Citan. Båda byggs av 

Längden har betydelse för    bygghantverkarna
Renault. Kangoo vinner på bättre reglage-
funktioner. Citan är 8,3 centimeter längre 
än Kangoo, beroende på en annorlunda 
front.

Den mattsvarta plasten på stötfånga-
ren fram skyddar mot P-skador, men det 
är ännu bättre utan provbilens Styling-
paket. Bättre skydd bak. Mattsvarta av-
bärarlister på sidorna. Hyfsat hel/halvljus 
samt varselljus i stötfångaren. Vindrute-
torkarna fryser lätt fast under motorhu-
ven vintertid och går inte att vika upp. 

Insteget är bra till en inredning i matt-
svart plast med apelsinskalsyta. Gummi-
matta på golvet. Mellanväggen är klädd 
med grå nålfilt och har en liten tonad ge-
nomsiktsruta. Förarstolen är höjbar bak
ifrån framåt, men ryggstödslutningen är 
inte steglös. Dålig skjutmån för storvuxna.

Instrumenten är tydliga med en stor 
hastighetsmätare flankerad av varvräk-
nare och bränsle- och vattentempmätare. 
I hastighetsmätaren finns en digital färd-
dator och en växlingsindikator. Radio är 
standard. 

Reglage och tangenter är välplacerade 
men utspridda. De är belysta, med un-
dantag för tillvalsfarthållarens tangenter 
på ratten som är obelysta och svårfunna i 
mörker. Stolarnas eluppvärmning sitter på 
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Längden har betydelse för    bygghantverkarna
stolarnas sidor. P-bromsen mellan sätena 
och bra pedalställ.

Värmen/ventilation är effektiv, men 
kommer långsamt, och manövreras med 

plus & minus
+	 Bra fjädring/dämpning
+	 God åkkomfort
+	 I stort komfortabel förarmiljö
+	 Antispinn/antisladd standard
+	 Snål motor
+	 God sikt.

	 Riktigt bra!

–	 Eftersatt passagerarsäkerhet
–	 Hög ljudnivå
–	 Ej strålkastarspolning
–	 Bakdörrarna låser ej i 180 grader
–	 Få förvaringsfack
–	 Arbetsbord saknas
–	 Små lastsäkringsöglor
–	 Ej automat.

	 Riktigt dåligt!

Till skillnad 
mot syster-
bilen Mer-
cedes Citan 
är reglagen 
under ratten 
välplacerade 
i Renault 
Kangoo. 
Eftersatt 
passagerar-
säkerhet.

Med förlängt axelavstånd och med 1 kbm 
större skåpvolym blir Maxi-versionen 
av Kangoo betydligt mer användbar för 
hantverkare.

Fyra kubikmeter skåp. Bakdörrarna låser i 90 
– men inte i 180 grader. Inklädseln på väggar 
och dörrar är tillval. Sexton små lastsäkrings-
öglor.

foton: christer andersson

tre vridreglage. En enkel AC är standard 
men inte tillsatsvärme. 

Små kartfack i dörrarna samt ett fack 
ovanpå panelen med en delvis skyddan-
de skärm. Inga fack i panelen förutom en 
öppning där handskfacket normalt sitter. 
En bra hylla i taket över vindrutan. En 
konsol mellan sätena med förvaringsfack 
och armstöd. Vi saknar ett arbetsbord på 
baksidan av passagerarstolens ryggstöd. 

Säkerheten är eftersatt. Förarkrock-
kudde är standard men tillval på passage-
rarsidan, liksom sidokrockkuddar. Akus-
tisk bältesvarning enbart på förarplatsen. 

Sikten är bra framåt och åt sidorna. En 
triangel i vindrutestolparnas nederkant 
kan dock skymma i korsningar och kur-

vor. Stora ytterbackspeglar utan panora-
maspeglar. Vindrutetorkarna ligger lågt 
i viloläge, men lämnar ca 5 cm osvept till 
vänster. Solskydden är för korta för sido-
ljus. Riktad kartläsningslampa mot passa-
gerarsidan.

Motorhuven hålls öppen av gasdämpa-
re. Alla kontroller och vätskepåfyllningar 
är väl markerade och åtkomliga. Lampby-
ten låter sig göras. Bra med en stänkplåt av 
plast under motorn.

Skåpet är åtkomligt via asymmetriska 
sidohängda bakdörrar vilka låser i 90 gra-
ders öppning men inte i 180. Sidodörren 
på höger sida är smal och mellanväggen 
stjäl 18 cm av öppningen. Tillvalsinred-
ningen på bilden har tunn plywood på 
väggarna. Den formgjutna plastmattan är 
standard. Taket är plåtrent och hjulhusen 
plastklädda. Det finns 16 alltför små last-
säkringsöglor. Åtta på golvet och åtta på 
väggarna.

Ett plus för den förstärkta fjädringens 
stabilare egenskaper. Komforten är hög, 
även med last. Däremot är bilen fortfaran-
de sen i reaktionerna efter rattutslag. Dock 
inget egentligt problem, eftersom antis-
pinn- och antisladdsystem är standard. 

Christer Andersson
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Daily är nyare än den ser ut
❚◗ 80 procent av Iveco Daily är ny. Längre axelavstånd ändrar 
proportionerna mellan hjulbas och totallängd, den har kortare över-
häng, lägre lasthöjd, ny framfjädring, lägre förbrukning, ny instru-
mentpanel och högre komfort. Säljs som skåp från 3,3- upp till 7,0 
ton samt som chassi. Skåpvolymerna på 18,0 respektive 19,6 kbm 
är nya. 

Motorerna är desamma som tidigare i både Euro 5- och Euro 
6-versioner. En elversion är under utveckling. Tills vidare kör man 
med den gamla. Bränsleförbrukningen har reducerats med ca 5,5 
procent tack vare bättre aerodynamik, ny generator, ny automatisk 
klimatkontroll, lägre friktion för kolvarna, en specialframtagen mo-
torolja samt mer lättrullande däck. 

Byggbilsnytt 
Redaktör: Christer Andersson

Nya Daily känns igen på en ny front. Samma motorer som tidigare, men 
snålare.
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E-Caddy färdig för produktion
❚◗ VW slutför nu ett tvåårstest med sju eldrivna VW Caddy Maxi 
i samverkan med staden Hannover. Bilar som inte skiljer sig från 
en diesel-Caddy och som har motsvarande lastkapacitet och last
volym.

Litium Ion-batterierna lämnar 26,2 kWh och är monterade under 
bilens golv för att inte inkräkta på lastutrymmet. Motorn driver fram 
och effekten är 85 kW/115 hk och vridmomentet 270 Nm. Räckvid-
den under gynsamma förhållanden anges till cirka 9 mil för den 
korta Caddyn och till 13,6 mil för en lång Caddy Maxi. Toppfarten är 
120 km/tim. 

E-Caddyn känns färdig för produktion men lär dröja tills det kom-
mer en helt ny Caddy under 2015. 

Elversionen av 
Caddy har rullat i 
ett tvåårstest och 
känns nu helt färdig 
för produktion.
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Elektrisk Berlingo  
Sverige-aktuell
❚◗ Berlingo Elec-
tric har kommit 
till Sverige. Förut-
om eldriften är den 
identisk med die-
selversionen. Bat-
terienheten ligger 
under skåpet och 
maxlasten anges till 
510 kg för den korta. 

Elmotorn är på 49 kW/67 hk och max vridmoment är 200 Nm från 
start. Litium-jon batterierna är på 22,5 kWh. Laddtiden är 7–15 tim-
mar ur ett vanligt eluttag, beroende på säkringar. Bilen kan också 
snabbladdas till 80 procent på 30 minuter i speciella laddnings-
stationer. Räckvidden anges till 17 mil, i Byggarens prov visar sig ca 
10 mil vara realistiskt. Priset är från 312  375 kronor, inklusive moms. 

– Vi räknar med att sälja runt 50 eldrivna Berlingo under resten 
av 2014, säger John Ericson, försäljningsansvarig för lätta lastbilar 
hos Citroën. 

Citroën Berlingo Electric. Omtalad i flera år. 
och nu redo för den svenska marknaden.

Snål Navara kommer nästa år
❚◗ En helt ny Nissan Navara, som kommer mot slutet av 2015, 
baseras på en ny bottenplatta och får bättre prestanda och lägre 
förbrukning. Den får ny inredning, den blir lägre, markfrigången 
blir högre och flaken något större med pickupernas tre sedvanliga 
hyttalternativ.

Motorerna är Nissans fyrcylindriga 2,5-litersdiesel och en 2,5-li-
ters bensinmotor, vilken knappast lär bli sverigeaktuell. Effekterna 
i turbodieslarna är 120 kW/163 hk och 140 kW/190 hk. Förbrukning-
en har sänkts med 11 procent jämfört med föregångaren.

Fyrhjulsdriften kan aktiveras under gång och bilen har merpar-
ten av dagens elektroniska hjälpmedel. Växellådan är sexväxlad 
med hög- och lågväxel. Navara kan även erbjudas med en sjuste-
gad automat. 

Nya Nissan NP300 Navara går att få manuellt sexväxlad med hög- och 
låg alternativt sjustegad automat.
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Nästa Fiat Scudo byggs av Renault
❚◗ Dagens Fiat Scudo produceras i Frankrike i ett samarbete 
med PSA, Peugeot-Citroën. Avtalet löper ut 2017. Nästa generation 
Scudo kommer däremot att tillverkas på samma plattform som nya 
Renault Trafic i franska Sandouville. Fiat svarar för en egen formgiv-
ning av fronten och bilen kommer på marknaden under våren 2016. 

Dessutom cirkulerar rykten, om att Fiat kommer att samverka 
med Mitsubishi om nästa generation av den fyrhjulsdrivna picku-
pen Mitsubishi L200. 

Våren 2016 kommer 
nya Renault Trafic även 
i en Fiat-version. 

... BOB System har låtit krocktesta sina inredningar hos Sta-
tens Provningsanstalt. Hastigheten var 50 km/tim och resulta-
tet blev godkänt enligt normen NS 286.
... Peugeot under sommaren flyttat sitt svenska huvudkontor 
från Stockholm till Malmö. Generalagenten för Peugeot Sverige, 
danska KW Bruun AB, satsar på samordningsfördelar närmare 
"hemmet". 
... körkortet från den 1 maj lämnas ut av landets postombud. 
För att hämta ut körkortet måste identiteten styrkas av giltig le-
gitimation. Man kan inte hämta ut kortet med hjälp av fullmakt 
eller bud.
... tryckluftshybridtekniken från PSA, som vi berättat om 
tidigare, kommer att lanseras på marknaden under 2016 i bilmo-
deller från både Citroën och Peugeot. 
...  Fiat Professionals transportbilsprogram har varit glest 
representerat i stockholmsregionen. Nu tillkommer Hedin Bil i 
Akalla som länge sålt Fiat i Uppsala och på flera ställen i Sverige. 
...  Fords trecylindriga 1,0-liters bensinmotor har utsetts till 
"International Engine of the Year" av en jury bestående av 82 
motorjournalister. För tredje året i rad! Motorn sitter i Transit 
Connect och Transit Courier.
... körkortsåterkallelserna har minskat under första halv-
året till 17 997 jämfört med 19 960 under 2013. Under 2012 åter-
kallades 12 887 körkort och under 2010 endast 6 831. 
... Kronofogden från den 1 juli har rätt att beslagta bilar för be-
talning av fordonsrelaterade skulder. Gäller endast skulder som 
beslutats från nämnda datum. Motivet är att försvåra smitning 
från betalningsansvar.
...  Ingo är det nya namnet på Jets bensinstationer. Samtidigt 
byter man utseende till orange och gult. 
... en felparkerad bil får flyttas av en kommun om ägaren har 
mer än 5 000 kronor i obetalda parkeringsavgifter. Gäller från 
den 1 juli. Bilen återlämnas när avgifterna är betalda. 
...  tomatfiber kan ingå i ett bioplastmaterial för fordon som 
ett led i att minska oljebaserade kemikalier i tillverkningen av 
kompositmaterial. Utvecklingsarbetet sker i ett samarbete mel-
lan Ford och Heinz. 

Dessutom har vi hört att ...

    Byggbilsnytt º

Med kraft 
som klarar även 

de hårdaste 
keramik-
plattorna!

Hjärtlandavägen 23, Sävsjö   Tel: 0382-157 60

Fråga efter Alpen Keramo Extreme på din färg-/bygghandel

Se demovideo på
www.keramo-extreme.com

•	 Ett riktigt proffsborr 
för enkel och smidig 
håltagning i allt från 
keramiska plattor till 
glas, porslin, mm. 

•	 Passar till vanliga hand-
hållna borrmaskiner.

•	 Tar sig genom även 
granitkeramikplattor. 

Nytt borr för de hårdaste 
stenmaterialen

Unikt proffserbjUdande
Du blev inte byggproffs för att strula med fakturor och  
offerter. Med den geniala appen SpeedInvoice kan  
firman skicka fakturan redan innan avfärd från bygget.  
100% Proffs-kunder får prova tjänsten gratis i tre månader. 

www.100procentproffs.se/speedinvoice

christer andersson

http://sonelli.se
http://100procentproffs.se
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Läsarfrågan

isolering@nykvarn.com  / 070-518 93 01

www.isolerarna.nu

Vill du tjäna dubbelt så mycket?

Cellulosaisolering är inte bara
en högeffektiv isolering utan är
också miljövänlig på RIKTIGT!

Vi har kompletta systemlösningar

Kontakta oss för kostnadsfri
rådgivning samt offert.

Kakelugnsmakaren  
försökte blåsa entreprenören
Först blev kakelugnen underkänd för att den läckte. Sen 
blev den plötsligt godkänd. Kakelugnsmakaren skickade 
notan för sitt förberedelsearbete till totalentreprenören 
men Byggarens krönikör Sten Folkesson uppmanar ”be-
tala inte utan bestrid fakturan”.

Hej Byggaren
Vi har haft totalentreprenaden för en villa där kakelugnen har 
ställt till bekymmer.

Den modell byggherren ville ha visade sig omöjlig att få tag 
på då tillverkaren gått i konkurs. Han valde då på inrådan av 
underentreprenören – kakelugnsmakaren - att ta en begagnad 
kakelugn. Vilket han också gjorde.

Men utfallet blev inte bra enligt byggherren som i ett mejl 
skriver  ”Jag är inte nöjd med kakelugnen och tycker den är illa 
gjord men jag tror inte att det blir bättre genom att riva ner den 
och sätta ihop den igen, snarare värre”.

Vid garantibesiktningen blir det dock nedslag. ”Fogning av 
kakelugn ej klart, rökgaser tränger in i bostaden vid eldning.”

Vid efterbesiktningen konstateras att ”enligt beställaren tränger 

rökgaser in vid eldning, endast vissa delar av ugnen blir mycket 
varma medan vissa delar är kalla. Fogar utvidgar sig vid eldning.”

Besiktningsmannens uppfattning är att eldning inte får ske 
innan felaktigheterna åtgärdats. Vi  som totalentreprenör tar då 
kontakt med kakelugnsmakaren och meddelar honom att han 
får åtgärda felen så den blir godkänd. Han säger då att han vill 
ha besiktningsprotokollet av sotaren för att kunna bedöma vad 
som hänt.

Vi kontaktar då sotaren som besiktar ugnen och noterar att 
”Vid undersökning och röktrycksprovning konstateras att en 
av kakelugnens sidokanaler var tät med tegel, vilket gör att ug-
nen blir väldigt ojämnt varm. Detta medför stor risk för att den 
spricker isär mer än den redan gjort. För att få eldstaden i funk-
tionsdugligt skick måste överdelen plockas ner och sidokanal 
rensas.”

Kakelugnsmakaren förbereder ugnen för demontering men 
proveldar en gång själv först och upptäcker då inga brister. Han 
kallar då på sotaren som undersöker ugnen igen. Sotaren kom-
mer då fram till ett helt annat resultat: ”Vid undersökning och 
röktryckprov av kakelugnen med tillhörande rökkanal konstate-
rades inga bristfälligheter.”

Kakelugnsmakaren skickar nu faktura till oss på 9 000 kronor 
för sitt ”arbete”.

Min fråga är om vi verkligen ska betala den fakturan? Tycker 
det är konstigt att den underkänns ena gången och andra gången 
godkänns utan att något åtgärdats.
Undrande totalentreprenör

Svar:
Nej, ni har inga som helst skyldigheter att betala någon ersätt-
ning för den extra åtgärd som har måst vidtas även om det inte 
fanns de fel som var upptagna i besiktningsprotokollet. Det var 
ju ganska allvarliga anmärkningar som framfördes och när det 
gäller rök och brand är det inte lämpligt att nonchalera upptagna 
brister i protokollet. Det ligger på underleverantörens -  kakel-
ugnsmakarens - ansvar att få kakelugnen godkänt. Det är ju pre-
cis vad som skett.
Ni har inte heller överenskommit om att han ska ha betalt för 
sådan tjänst innan han åker ut och gör något. Vare sig det visar 
sig finnas ett fel eller inte. Man får inte debitera något som man 
inte på förhand har avtalat. (Falsk fakturering). 
Hade det varit så att ni på något sätt vållat en ekonomisk skada 
genom egen försummelse, då hade han möjligen kunnat få ett 
skadestånd men det är inte bara att fakturera på det sättet som 
kakelugnsmakaren gjort. Det han försöker göra har jag ofta sett 
exempel på i branschen. Ett riktigt ofog.
Jag hoppas att du bestridit fakturan skriftligen för det ska ske 
inom en vecka eller inom ”skälig tid” som det heter.
Hälsningar
Sten Folkesson

Välkommen att fråga Byggaren på 	
info@byggaren.se eller 0708-299 702

http://www.isolerarna.nu


Bygg in tryggheten redan från start. Med våra gas- 
och radonmembran har du superskydd mot skadliga 
markgaser nu och i framtiden. 
Radon är en osynlig och luktfri radioaktiv gas som finns naturligt i marken. Den tränger 
in i hus och byggnader genom otätheter och öppningar i grund och golv. Som skydd har 
vi utvecklat gas- och radonmembran som effektivt stoppar de skadliga markgaserna. 
Enklast och mest ekonomiskt är att bygga in membranen vid nybyggnation. De kan 
monteras under grunden, på grundplattan eller i isoleringslagren.

Våra gas- och radonmembran består av flera lager UV-stabiliserad polyeten med en 
armering av polyesternät. Vissa har ett aluminiumskikt för extra gastäthet. Vi på Icopal 
har också utvecklat geomembran för effektivt skydd på förorenad mark.

Läs mer om våra marknadsledande system och produkter på icopal.se

Kampen mot 
radon fortsätter

Icopal Gas- och radonmembran
Inspirerade av verkligheten sedan 1915   |   icopal.se

Superskydd 
mot radon 

och skadliga 
markgaser

http://www.icopal.se
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Stort & smått  

Världens första  
sladd- & slanglösa spikverktyg  

för bandad pappspik.

Världens första sladd-  
& slanglösa spikpistol  
för bandad pappspik

www.paslode.se

www.spit.se

SPIT 218 Li är en lätt men 
kraftfull batteridriven skruv-
dragare för gips-, spån- & 
boardskivor.
Montera på magasinet  
när du har bandad skruv.

Spikpistol för 
diskreta jobb

❚◗ Något för finliraren? Knappt synligt för ögat blir den dyckert 
som slås in i kantlisten med en Omer B6.50N, enligt Hjo Trade AB 
som ställde ut den på Trä & Teknikmässan i Göteborg. Den är tryck-
luftsdriven och laddas med dyckert vars diameter är 0,6 mm. Läng-
den på dyckerten kan varieras från 22 till 55 mm.

Samtidigt passade Hjo Trade AB att visa upp en helt ny serie 
spikverktyg för både gas- och tryckluftsdrift. Alsafix är dess sam-
lande namn. 

Rättelse: Fel bolag i fel stad
Ibland blir det fel. Som när vi i förra numret påstod att 
borret Keramo Extreme marknadsförs av Visab i Eksjö. 
För det första ligger Visab i Sävsjö och ingen annan-
stans. För det andra är det egentligen inte Visab som 
marknadsför diamantborret. Om vi redan från början 
skrivit Sonelli Verktygs AB hade det varit helt korrekt, 
närmast fulländat. Och var det ligger? I Sävsjö förstås.

Derome I Halmstad I Kristianstad I Kalix  
Mjölby I Varberg I Västervik. Vxl 0340-66 64 40 
trateknik@derome.se I www.derometrateknik.se

direkt från Sveriges 
största tillverkare!

BESTÄLL  
TAKSTOLAR

www.paslode.se
www.spit.se
http://www.derometrateknik.se
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Mångsidig
Elastisk
Miljöanpassad

SP054 Lim- & Byggfog gör två jobb samtidigt
• Luktsvag
• Klibbfri från 30 minuter
• Övermålningsbar efter genomhärdning
• Fri från isocyanater, ftalater och lösningsmedel

Säljes i byggmaterialhandeln: www.illbruck.se

SP054_190mmx131mm_se.indd   1 09/09/2014   13:46:49

   Stort & smått 
Sågar snabbt och 
rent i diskbänken
❚◗ Snygga hål i diskbänkar och annat som är 
gjort i tunn metall, är tanken att Milwaukees 
nya hålsåg i Shockwave-
sortimentet ska åstad-
komma. Sågen är anpas-
sad för att användas 
för slagskruvdragare. 
Enligt leverantören har 
den nya hålsågen dub-
belt så lång livslängd och 
borrar 40 procent snabbare jämfört 
med en vanlig hålsåg i bi-metall. 

Gammalt papper blir 
miljövänlig skiva
❚◗ Returpapper är ingrediensen i en ny typ av isoleringsskivor 
som tillverkas i Dalarna. På sikt borde cellulosaskivor kunna ersätta 
skivor av mineralull, tror Roger Gudmundsätter, VD i företaget Icell.

–  Det här är kanske det största som hänt isoleringsbranschen 
sedan 60-talet, säger han i ett pressmeddelande.

De nya cellulosaskivorna har utvecklats under lång tid och delvis 
i samarbete med Kungliga Tekniska Högskolan i Stockholm. 

–  Fortfarande står mineralullen för 65 procent av marknaden, 
cellplasten för 25 procent och cellulosan enbart för 10 procent, 
trots att undersökningar visar att cellulosan vinner i energianvänd-
ning, miljöpåverkan och kostnads- och 
tidsanvändning. Det går 
åt 95 procent mindre 
energi att till-
verka cellulosa-
ull jämfört med 
mineralull, häv-
dar Roger Gud-
mundsätter.  Smått&Stort www.byggaren.se

http://www.illbruck.com/se_SE
www.byggaren.se
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  Stort & smått 

Behov av ett nytt kök kan komma plötsligt. Det räcker med 
en vattenskada eller akut förändringsiver. Eftersom våra 
storsäljande modeller finns på lager behöver vi en vecka 
på oss för att leverera ditt nya kök. 

Vi är snabba och håller högsta kvalitet. Hagakökets 
stommar är 18 mm tjocka – och det märks. Dessutom är 
de limmade under mer än 400 kilos tryck och kommer alltid 
monterade. Hagaköket kan anpassas i det oändliga. Därför 
lovar vi att du kan få just den trivsamhet och funktionalitet 
som du drömmer om. 

Besök www.hagakoket.se för att hitta din närmaste butik, 
bläddra i vår fräscha katalog och få idéer och inspiration.

Se samtliga återförsäljare på www.hagakoket.se  

Du hittar oss hos:  

Nytt kök till helgen?
Absolut!

10,8 volt inte längre 
vit fläck på kartan

❚◗ Borrskruvdragaren EY 7430 och slagskruvdragaren EY 
7530 är ett par nya batteridrivna inslag i Panasonic Tools i verk-
tygsarsenal. Därmed får man nu sina första 10,8 volts maskiner. 

Utmärkande för nykomlingarna är, enligt Panasonic, låg vikt och 
kompaktdesign som gör de lämpliga för arbete där det är trångt om 
utrymme. Särskilt slagskruvdragaren har egenskaper som normalt 
förknippas med större modeller. Det gäller vridmomentet på 90 
newtonmeter. 

Maskinerna är utrustade med 1,5 Ah litiumjonbatterier. 

En värsting till 
stämjärn
❚◗ Helt i stål från skär till topp är Hultafors nya 
serie stämjärn HDC. Därigenom får hantverkaren 
ett rejält verktyg att bända och bryta med. Enligt 
Hultafors finns det inget liknande 
stämjärn på marknaden som är 
så starkt och detta tack vare att 
det är smitt i ett enda stycke.

- Konstruktionen gör att man 
får ner kraften i slaget rakt ner i ar-
betsstycket på ett mycket bättre 
sätt, säger Håkan Carlsson pro-
duktchef på Hultafors i ett press-
meddelande. 

Den nya HDC-serien inkluderar 
fyra stämjärn med bladstorlekar 
från 20 till 40 mm. Bladen består 
av dubbel härdat högkvalitativt stål 
och slipade i 25 graders lutning. 
Slagytan är gjord av härdig nylon 
som enkelt kan bytas ut. 

http://www.hagakoket.se
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  Stort & smått º

WOOD FOR LIFEwww.setragroup.com

NYHET!

Med Setra Limträpanel lyfter du husets 

estetik och skapar en inspirerande design. 

Hemligheten sitter i limträmaterialet, som 

ger en extra bred panel. Du monterar den 

stående eller liggande och huset får ett nytt 

modernt utseende. 

Setra Limträpanel är stark, formstabil 

och går snabbt att montera. Den har dimen-

sionen 25x225 mm, är 4,8 m lång och leve-

reras med en finsågad yta. Du hittar den i 

din byggvaruhandel, där du väljer mellan 

färdigmålat och obehandlat utförande.

Setra 
Limträpanel
Stark och design-
vänlig ytterpanel

Kombinera stående och liggande 
montering och uppnå en mer 
kreativ design.

Besök oss på 
Hem & Villa mässan, 
Älvsjö 2 - 5 oktober

Lätt på foten 
på bygget

❚◗ Sportskor på bygget är inte att rekom-
mendera. Då riskerar du att bokstavligt ta-
lat få en spik i foten eller tårna klämda. Men 
har de trampskydd och tåhätta är det ok 
och Jobi Footright har nu ett par sportiga 
skyddsskor av märket Carving från FTG att 
erbjuda den sportige snickaren. Skon ligger 
i klassen S1P. 

Unik laddning av elverktyg
❚◗ Eltandborsten är förebilden för Boschs 
nya batterier, som företaget bedömer vara en 
”världsnyhet”.  Inte så att verktygen ska stop-

pas i munnen men däremot är det laddningsprin-
cipen som tillämpas för första gången på elverktyg, 

enligt Bosch. Det nya batteriet inklusive laddare passar 
18 volts serien Professional.  Principen är så kallad in-
duktion, verktyget ställs på en laddare som alstrar ett 
magnetfält som omvandlas till ström i batteriet. Det be-
höver således inte plockas bort och sättas på laddning 

som idag är den förhärskande tekniken.
Wireless Charging Systems kallar 

Bosch sin nya kraftöverföring och man 
räknar med att börja sälja paketet 

laddare-batteri under hösten.
Eltandborstemodellen pas-

sar nog bäst vid mer stationära 
jobb där man mellan arbetsmo-

mentet kan ställa verktyget på 
laddplattan. Det låter sig inte göras lika lätt vid 

takarbete eller där man far fram och tillbaka på ett 
bygge. 

http://www.setragroup.com/sv-se/


3-C Production AB • Porsevägen 27-29 • 311 32 Falkenberg • Tel: 0346-587 54 • Fax: 0346-587 84 • info@3c.nu • www.3c.nu

CC-Fönsterdrev
vi håller vad vi lovar!

Sveriges mest väldokumenterade och godkända drev! 
Finns hos välsorterade bygghandlare.

Expanderar från

 2 mm upptill 30 mm

NYHET! Byggfolietejp som är 

SITAC-godkänt. CC- Hugger!

http://www.3c.nu


Go Further

NYA FORD TRANSIT COURIER  
 Klassens bästa bränsleekonomi

Många saker får Ford Transit Courier att framstå som ryggraden i din verksamhet. 
Som klassens bästa bränsleekonomi från 3,8 l / 100 km och bara 101 g/km 
CO2 utsläpp. Hur du än ser på det, en bättre jobbarkompis kan du inte ha. 
Läs mer på ford.se

BARA EN DROPPE, TACK.

http://www.ford.se
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VISAB i Skandinavian AB	  29
Bilagor i detta nr:	
Robert Bosch GmbH	
Zarges	

Nu har valdagen passerat och alla vet resultatet. 
Eller inte. Det blev ju ganska rörigt i slutänden. 
Att det skulle bli så var knappast oväntat. Inför 
valdagen och även efter har jag gått omkring med 
en oro i magtrakten. Hela livet har känts osäkert, 
nästan lite deppigt. Har inte haft lust att göra någ-

ra som helst investeringar i företaget, knappt ens köpa in pärmar. 
Jag som för någon månad sedan till och med hade funderingar 
på att förnya företagets fordonsflotta. Men nej, blir inte så just 
nu. Valet ... jag hymlar inte med att det borgerliga alternativet 
hade varit att föredra. Jag tror helt enkelt inte på ett företagar-
vänligt klimat under röd flagg. Och det är min övertygelse att 
ett företagarovänligt klimat inte är bra för någon boende i det 
här landet. Spelar ingen roll om du är svart eller vit, röd eller blå. 

Du själv kanske är less på hela cirkusen med val och politik och 
vill bara gräva ner all skit som har med det att göra. Jag förstår 
dig verkligen, för det har verkligen pumpats ut de senaste må-
naderna. Men så funkar inte jag. Jag gillar politik. Har kanske 
en småsjuk böjelse där. Jag tycker att det är lite som en fotbolls-
match. Det är en kamp och strid och ingen som vill ge sig. Och 
så berör ju politik mig i mitt jobb och i min vardag. 

När redaktören ringde inför det här numret och bad mig 
skriva en text var jag först tveksam om jag mäktar med den här 
gången. ”Det är hårt tryck på mig just nu. Inte så mycket mer 
jobb än vanligt kanske men många förfrågningar. Jag tror att det 
har att göra med att folk har panik för att ROT ska försvinna”, sa 
jag i förbifarten. Redaktören, med näsa för nyheter, hakade på 

direkt. ”Menar du verkligen det? Är folk rädda för att ROT ska 
försvinna? Så intressant.” 

Tja, jag vet inte säkert om det har med ROT att göra men helt 
klart upplever jag att förfrågningarna och kontakterna med privat-
personer som vill ha något byggt är fler i år än tidigare. Och fram-
för allt har jag känt detta tryck särskilt tydligt efter sommaren. 

Om inte denna efterfrågeökning har att göra med ROT:s vara 
eller inte vara så måste det bero på att folk, åtminstone de som 
bor i mitt upptagningsområde, har en särdeles optimistisk fram-
tidstro. Man vill satsa, no matter what. I så fall delar inte jag den 
framtidstron. Och med valresultatet i handen är jag snarare än 
mer orolig inför vad som komma skall.  

Jag skulle vilja säga till den politiker som nu har kommit i 
maktställning: Varsågod, lägg ner eller stympa ROT och RUT 
men räkna då med att svartjobben kommer tillbaka i bred om-
fattning – precis som förr. Det är faktiskt så att jobben ska göras 
alldeles oavsett. Husen ska underhållas, byggas ut, göras om. De 
ska städas, putsas och bli fina. Det här är ett behov som finns i 
så gott som varje hem. Och behovet finns med eller utan ROT/
RUT. Det finns bara ett aber: Det får inte kosta hur mycket som 
helst. Det är där svartjobben kommer in i bilden.  

Jag kan visserligen känna att det är trist att våra jobb inte får 
kosta vad de kostar utan måste subventioneras för att folk ska 
tycka det är värt att anlita oss. Fast det är förstås inte politiker-
nas fel.

Men herrejösses, vad är väl ROT i jämförelse med de Riktigt 
Stora Frågorna? 

Pang i bygget |  Krönikör: Kai Honkonen
Honkonen Bygg AB, Saltsjö Boo

www.FixaDittHus.se         0708-119449

Vi hjäper dig när du inte hinner med!

Förmedling av tjeckiska hantverkare
Fixa Ditt Hus

http://www.fixaditthus.se


Välj behandlad ytterpanel!
Fördelarna är många och det blir 
billigare och bättre.

Rekommendera 
rätt ytterpanel till 

dina kunder.
Räkna med vår

kalkylator.
moelven.com/se/kalkylator

En industrimålad ytterpanel visar sig bli både billigare och dessutom bättre för kunden än 
att måla själv.  Med Moelvens kalkylator får man snabbt och enkelt fram hur mycket man 
sparar, både i tid och pengar, genom att välja en behandlad ytterpanel i stället för att välja 
en obehandlad och måla själv. 

Ytterpanel

Behandlad ytterpanel lika 
självklart som lackerad bil
-vår nya kalkylator bevisar!

Moelven Bekväm  – grundmålad ytterpanel
Moelven Bekväm är klar för montering och kan monteras direkt på vägg oavsett 
årstid och väderlek. Två toppstrykningar ska göras.

Moelven Proffs  – mellanstruken ytterpanel
Med Moelven Proffs är hela jobbet nästan gjort och tidsbesparingen är markant! 
Ytterpanelen är klar för montering och behöver endast en toppstrykning. 

P-märkt – certifi erad ytterpanel
Med högt ställda krav på råvara och säkerställd hantering från klyvning till målning. 
Fråga efter P-märkt, Moelvens absolut bästa kvalitet.

BESTÄLLNING Tel. 054-53 64 00, Fax. 054-53 64 10
order.woodab@moelven.se  www.moelven.se
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http://www.moelven.com/se/


Posttidning B
Avsändare: Byggaren, Box 2082, 169 02 Solna

http://www.genesis.se



