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www.festool.se

Ta sågen till materialet.  
Inte tvärtom.
Battericirkelsåg HKC 55 med kap- och gerskena FSK.

För större frihet och högre precision. Cirkelsågen HKC 55 med kap- 
och gerskenan FSK tar allt arbete som kräver snabba vinkelräta snitt 
till en ny nivå. 18 V-batteri på 5,2 Ah och borstfri EC-TEC-motor med 
4.500 varv/min. I kombination med kap- och gerskena FSK nås maximal  
precision och exakta vinklar på ett sätt som tidigare var möjligt endast med  
stationär utrustning. Sågen i sig har fördelar som sänksnittsfunktion, 
klyvkniv i klingskyddet och djupskala för arbete med eller utan styrskena. 
SERVICE all-inclusive med bl a fri reparationsservice i 3 år gäller nu även 
separat köpta batterier och laddare. 

www.festool.se/HKC55Finns hos din Festool-återförsäljare från juni.

Såga snabbt, exakt och snyggt utan eluttag och sladdar.

3-C Production AB • Porsevägen 27-29 • 311 32 Falkenberg • Tel: 0346-587 54 • Fax: 0346-587 84 • info@3c.nu • www.3c.nu

CC-Fönsterdrev
vi håller vad vi lovar!

Sveriges mest väldokumenterade och godkända drev! 
Finns hos välsorterade bygghandlare.

Expanderar från

 2 mm upptill 30 mm

NYHET! Byggfolietejp som är 

SITAC-godkänt. CC- Hugger!
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Innehåll
	 6 	 Mot alla odds 

lyckades Mohamed 
Mohamed Abdulkadir 
komma tillbaka efter två 
avhopp på gymnasiet. 
Nu har han fått 
stipendium och fast 
jobb som golvläggare.

	 10 	 Skriv aldrig 
budgeterat pris i avtalet 
om du vill undvika 
fast pris.  Det gjorde 
byggföretagaren 
Marcus Boije och åkte 
dit i domstol.

	 12 	 200 utställare och 
4 000 byggare kom till 
byggmässan i Malmö.  
Byggaren var där.

	 22 	 För första gången 
har våra proffsbyggare 
provat eldrivna 
skåpbilar.  Det blev 
tummen upp för miljön 
men tummen ned för 
pris och räckvidd.

	 26 	 Villafönster i Varberg 
satsar på proffsen och 
har över 500 olika typer 
och storlekar av fönster 
på lager 

Ledaren 

Nya kolleger från förorten 

Nästa gång du renoverar ett 
kök eller bygger ut ett hus 
kanske inte arbetskamraten 
heter Rolle eller går under 
öknamnet ”Stickan”. Eller ens 
Marek från Polen. Vederbö­

rande kan också heta Mohamed och komma 
från Hjulsta. 

I en tid när byggbranschen skriker efter ar­
betskraft och yrkesutbildningarna kämpar för 
att locka till sig ungdomarna lockas tydligen 
tonåringar från invandrartäta områden att 
pröva lyckan i något hantverksyrke. 

När vi besökte byggutbildningen på Kista 
Gymnasium såg vi bara elever med invandrar­
bakgrund i full färd med att träna praktiska 
moment. 

Mohamed  Mohamed Abdulkadir från 
Hjulsta var en av dem. Efter att ha hoppat 
av två gymnasieutbildningar hittade han till 
sist rätt och tar nu examen och börjar arbeta 
som golvläggare. Hans väg, som vi skriver 
om i dagens tidning, har varit krokig men 
han reste sig ur underläget och blev nyligen 
belönad med ett stipendium från en bygg­
handelskedja för sin prestation.

Om du blir arbetskamrat med Mohamed 
kan du räkna med en välmotiverad kille med 
stark känsla för golvläggning. Och skriftligt 
bevis för det också. 

Mohamed är den nya generationen byg­
gare som gör att vi inte behöver trygga åter­
växten enbart med människor från Östeu­
ropa. Varje månad under förra året befann 

sig närmare 8 000 människor från utlandet 
för att jobba i Sverige, många av dem bygg­
arbetare från Polen.  Men varför gå över ån 
efter vatten? 

Det känns inte som någon optimal lös­
ning att låta utländska gästarbetare som bor 
periodvis i Sverige långt ifrån sina familjer 
lösa den svenska arbetskraftskrisen. Som ett 
komplement vid tillfälliga toppar är det allde­
les utmärkt men knappast som en långsiktig 
lösning.

Nyligen inleddes kampanjen ”Alla tjänar på 
en jämställd byggbransch” som är en gemen­
sam satsning från Byggnads och Byggche­
ferna. Budskapet syns bland annat i tunnel­
banestationer, på stortavlor runt om i landet 
och i tidningsannonser. Tanken är att få bort 
machokulturen på byggarbetsplatserna för 
att locka dit kvinnorna. Endast en av hundra 
medlemmar i Byggnads är kvinnor. Här finns 
alltså ett rekryteringsproblem.

Så räkna med en mer blandad sammansätt­
ning av personal på svenska byggen framöver.  
Och kanske nya 
samtalsämnen 
vid fikabordet. 

Mikael  
Kindbom
Chefredaktör
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Kvalitetsfönster med fantastiska priser Kvalitetsfönster med fantastiska priser

Order/support 0771-690 690 Order/support 0771-690 690

Dim.
B×H
(dm)

Vitmålat
trä

Vit alu- 
bekläd.
(ord.pris)

5-4 2 174 kr 2 341 kr
5-5 2 174 kr 2 341 kr
5-6 2 142 kr 2 236 kr
5-7 2 377 kr 2 507 kr
5-8 2 474 kr 2 584 kr
5-9 2 554 kr 2 693 kr
5-10 2 646 kr 2 778 kr
5-11 2 727 kr 2 884 kr 
5-12 2 579 kr 2 894 kr 
5-13 2 606 kr 2 902 kr
5-14 3 221 kr 3 394 kr
5-15 3 260 kr 3 454 kr
5-16 3 381 kr 3 629 kr

6-4 2 145 kr 2 244 kr
6-5 2 145 kr 2 244 kr
6-6 1 645 kr 2 251 kr
6-7 2 428 kr 2 590 kr
6-8 2 266 kr 2 594 kr
6-9 2 622 kr 2 788 kr
6-10 2 494 kr 2 806 kr
6-11 2 518 kr 2 991 kr
6-12 2 590 kr 3 002 kr
6-13 2 646 kr 3 144 kr
6-14 3 092 kr 3 515 kr
6-15 3 476 kr 3 725 kr
6-16 3 338 kr 3 834 kr

7-4 2 272 kr 2 408 kr
7-5 2 272 kr 2 408 kr
7-6 2 299 kr 2 476 kr
7-7 2 520 kr 2 762 kr
7-8 2 610 kr 2 811 kr
7-9 2 726 kr 2 946 kr
7-10 2 835 kr 3 164 kr
7-11 3 053 kr 3 283 kr
7-12 3 112 kr 3 346 kr
7-13 3 187 kr 3 431 kr
7-14 3 465 kr 3 714 kr
7-15 3 630 kr 3 860 kr
7-16 3 758 kr 3 934 kr

8-4 2 151 kr 2 482 kr
8-5 2 151 kr 2 482 kr
8-6 2 174 kr 2 499 kr
8-7 2 538 kr 2 713 kr
8-8 2 394 kr 2 730 kr
8-9 2 760 kr 2 873 kr
8-10 2 394 kr 2 887 kr
8-11 2 809 kr 3 079 kr
8-12 2 507 kr 3 243 kr
8-13 2 923 kr 3 354 kr
8-14 3 250 kr 3 736 kr
8-15 3 412 kr 3 886 kr
8-16 3 551 kr 4 058 kr

Dim.
B×H
(dm)

Vitmålat
trä

Vit alu- 
bekläd.
(ord.pris)

9-4 2 229 kr 2 570 kr
9-5 2 229 kr 2 570 kr
9-6 2 263 kr 2 653 kr
9-7 2 682 kr 2 890 kr
9-8 2 514 kr 2 956 kr
9-9 2 689 kr 3 012 kr
9-10 2 538 kr 3 027 kr
9-11 2 826 kr 3 226 kr
9-12 2 644 kr 3 330 kr
9-13 2 695 kr 3 462 kr
9-14 3 338 kr 3 715 kr
9-15 3 538 kr 3 963 kr
9-16 3 369 kr 4 110 kr

10-4 2 255 kr 2 593 kr
10-5 2 255 kr 2 593 kr
10-6 2 285 kr 2 662 kr
10-7 2 738 kr 2 948 kr
10-8 2 566 kr 2 986 kr
10-9 2 794 kr 3 146 kr
10-10 2 635 kr 3 198 kr
10-11 2 932 kr 3 399 kr
10-12 2 772 kr 3 513 kr
10-13 2 896 kr 3 644 kr
10-14 3 423 kr 3 977 kr
10-15 3 716 kr 4 141 kr
10-16 3 742 kr 4 290 kr

11-4 2 339 kr 2 671 kr
11-5 2 339 kr 2 671 kr
11-6 2 382 kr 2 713 kr
11-7 2 834 kr 3 026 kr
11-8 2 738 kr 3 173 kr
11-9 2 949 kr 3 408 kr
11-10 2 969 kr 3 418 kr
11-11 3 070 kr 3 544 kr
11-12 3 003 kr 3 656 kr
11-13 3 361 kr 3 872 kr
11-14 3 598 kr 4 189 kr
11-15 3 860 kr 4 327 kr
11-16 4 046 kr 4 524 kr

12-4 2 484 kr 2 890 kr
12-5 2 484 kr 2 890 kr
12-6 2 529 kr 3 003 kr
12-7 2 943 kr 3 230 kr
12-8 2 826 kr 3 307 kr
12-9 3 000 kr 3 505 kr
12-10 3 044 kr 3 570 kr
12-11 3 186 kr 3 745 kr
12-12 2 983 kr 3 858 kr
12-13 3 099 kr 3 976 kr
12-14 3 816 kr 4 407 kr
12-15 4 086 kr 4 633 kr
12-16 4 290 kr 4 833 kr

Dim.
B×H
(dm)

Vitmålat
trä

Vit alu- 
bekläd.
(ord.pris)

13-4 2 790 kr 3 015 kr
13-5 2 790 kr 3 015 kr
13-6 2 661 kr 3 029 kr
13-7 3 199 kr 3 402 kr
13-8 3 099 kr 3 582 kr
13-9 3 386 kr 3 840 kr
13-10 3 451 kr 3 922 kr
13-11 3 503 kr 4 025 kr
13-12 2 970 kr 4 106 kr
13-13 3 374 kr 4 286 kr
13-14 3 678 kr 4 557 kr
13-15 4 572 kr 5 104 kr
13-16 4 814 kr 5 347 kr

14-4 2 894 kr 3 109 kr
14-5 2 894 kr 3 109 kr
14-6 2 735 kr 3 138 kr
14-7 3 371 kr 3 551 kr
14-8 3 243 kr 3 699 kr
14-9 3 514 kr 3 991 kr
14-10 3 678 kr 4 103 kr
14-11 3 733 kr 4 233 kr
14-12 3 762 kr 4 325 kr
14-13 3 931 kr 4 638 kr
14-14 4 262 kr 4 834 kr
14-15 5 220 kr 5 480 kr
14-16 5 135 kr 5 790 kr

15-4 3 072 kr 3 254 kr
15-5 2 072 kr 3 254 kr
15-6 3 134 kr 3 290 kr
15-7 3 527 kr 3 686 kr
15-8 3 574 kr 3 912 kr
15-9 3 937 kr 4 151 kr
15-10 3 762 kr 4 294 kr
15-11 3 950 kr 4 400 kr
15-12 4 000 kr 4 510 kr
15-13 4 192 kr 4 746 kr
15-14 4 559 kr 5 086 kr
15-15 7 183 kr 8 435 kr
15-16 7 322 kr 8 611 kr

16-4 3 204 kr 3 385 kr
16-5 3 204 kr 3 385 kr
16-6 3 233 kr 3 409 kr
16-7 3 594 kr 3 793 kr
16-8 3 737 kr 4 045 kr
16-9 4 056 kr 4 269 kr
16-10 3 964 kr 4 556 kr
16-11 4 221 kr 4 774 kr
16-12 4 333 kr 4 825 kr
16-13 4 490 kr 4 970 kr
16-14 5 576 kr 5 859 kr
16-15 7 440 kr 8 731 kr
16-16 7 586 kr 8 914 kr

Dim.
B×H
(dm)

Vitmålat
trä

Vit alu- 
bekläd.
(ord.pris)

17-4 3 342 kr 3 551 kr
17-5 3 342 kr 3 551 kr
17-6 3 370 kr 3 557 kr
17-7 3 866 kr 4 225 kr
17-8 4 102 kr 4 342 kr
17-9 4 454 kr 5 049 kr
17-10 4 787 kr 5 084 kr
17-11 5 082 kr 5 382 kr
17-12 5 262 kr 5 522 kr
17-13 5 469 kr 5 785 kr
17-14 5 633 kr 5 958 kr
17-15 7 538 kr 8 862 kr
17-16 7 690 kr 9 053 kr

18-4 3 419 kr 3 621 kr
18-5 3 419 kr 3 621 kr
18-6 3 490 kr 3 638 kr
18-7 3 915 kr 4 078 kr
18-8 4 191 kr 4 360 kr
18-9 4 495 kr 4 746 kr
18-10 4 530 kr 5 006 kr
18-11 4 779 kr 5 180 kr
18-12 4 882 kr 5 292 kr
18-13 5 292 kr 5 506 kr
18-14 7 416 kr 8 689 kr
18-15 7 718 kr 9 078 kr

19-12 7 208 kr 8 482 kr
19-13 7 371 kr 8 682 kr
19-14 7 535 kr 8 886 kr
19-15 7 854 kr 9 254 kr

20-12 7 323 kr 8 628 kr
20-13 7 492 kr 8 836 kr
20-14 7 664 kr 9 048 kr

21-12 7 440 kr 8 779 kr
21-13 7 616 kr 8 995 kr

22-12 7 557 kr 8 930 kr

23-12 7 674 kr 9 081 kr

24-12 7 788 kr 9 228 kr

Prislista VillaFönster Standard vridfönster  Alla priser exkl. moms

Blå botten = Lagervara Övriga = Beställningsvara

VI HAR 
LYFTGLID  PARTIER 

PÅ LAGER  
FÖR SNABB LEVERANS!

STL. 18-21, 21-21, 24-21,  
27-21, 30-21

Se alla priser och dimensioner på  
vår hemsida, www.villafönster.se

Våra lagerdörrar
Prisexempel på 10x21 vitmålad. exkl moms.

Svensktillverkade ytterdörrar 
med 10 års formgaranti

NYTT DÖRRSORTIMENT

PÅ VILLAFÖNSTER

Skrea

från 

5 516:-

Björkäng

från 

3 916:-

Apelviken

från 

3 196:-

Långasand

från 

4 396:-

Tylösand

från 

3 356:-

Boberg

från 

4 316:-

Steninge

från 

6 916:-

BYGGARE  
HAR YTTERLIGARE

EXTRA 
RABATT 

PÅ FÖNSTER OCH 
DÖRRAR

Varbergs Trä AB-VF Annons Byggaren 2015-04.indd   1 2015-05-06   08:07



Kvalitetsfönster med fantastiska priser Kvalitetsfönster med fantastiska priser

Order/support 0771-690 690 Order/support 0771-690 690

Dim.
B×H
(dm)

Vitmålat
trä

Vit alu- 
bekläd.
(ord.pris)

5-4 2 174 kr 2 341 kr
5-5 2 174 kr 2 341 kr
5-6 2 142 kr 2 236 kr
5-7 2 377 kr 2 507 kr
5-8 2 474 kr 2 584 kr
5-9 2 554 kr 2 693 kr
5-10 2 646 kr 2 778 kr
5-11 2 727 kr 2 884 kr 
5-12 2 579 kr 2 894 kr 
5-13 2 606 kr 2 902 kr
5-14 3 221 kr 3 394 kr
5-15 3 260 kr 3 454 kr
5-16 3 381 kr 3 629 kr

6-4 2 145 kr 2 244 kr
6-5 2 145 kr 2 244 kr
6-6 1 645 kr 2 251 kr
6-7 2 428 kr 2 590 kr
6-8 2 266 kr 2 594 kr
6-9 2 622 kr 2 788 kr
6-10 2 494 kr 2 806 kr
6-11 2 518 kr 2 991 kr
6-12 2 590 kr 3 002 kr
6-13 2 646 kr 3 144 kr
6-14 3 092 kr 3 515 kr
6-15 3 476 kr 3 725 kr
6-16 3 338 kr 3 834 kr

7-4 2 272 kr 2 408 kr
7-5 2 272 kr 2 408 kr
7-6 2 299 kr 2 476 kr
7-7 2 520 kr 2 762 kr
7-8 2 610 kr 2 811 kr
7-9 2 726 kr 2 946 kr
7-10 2 835 kr 3 164 kr
7-11 3 053 kr 3 283 kr
7-12 3 112 kr 3 346 kr
7-13 3 187 kr 3 431 kr
7-14 3 465 kr 3 714 kr
7-15 3 630 kr 3 860 kr
7-16 3 758 kr 3 934 kr

8-4 2 151 kr 2 482 kr
8-5 2 151 kr 2 482 kr
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8-7 2 538 kr 2 713 kr
8-8 2 394 kr 2 730 kr
8-9 2 760 kr 2 873 kr
8-10 2 394 kr 2 887 kr
8-11 2 809 kr 3 079 kr
8-12 2 507 kr 3 243 kr
8-13 2 923 kr 3 354 kr
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trä
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9-4 2 229 kr 2 570 kr
9-5 2 229 kr 2 570 kr
9-6 2 263 kr 2 653 kr
9-7 2 682 kr 2 890 kr
9-8 2 514 kr 2 956 kr
9-9 2 689 kr 3 012 kr
9-10 2 538 kr 3 027 kr
9-11 2 826 kr 3 226 kr
9-12 2 644 kr 3 330 kr
9-13 2 695 kr 3 462 kr
9-14 3 338 kr 3 715 kr
9-15 3 538 kr 3 963 kr
9-16 3 369 kr 4 110 kr

10-4 2 255 kr 2 593 kr
10-5 2 255 kr 2 593 kr
10-6 2 285 kr 2 662 kr
10-7 2 738 kr 2 948 kr
10-8 2 566 kr 2 986 kr
10-9 2 794 kr 3 146 kr
10-10 2 635 kr 3 198 kr
10-11 2 932 kr 3 399 kr
10-12 2 772 kr 3 513 kr
10-13 2 896 kr 3 644 kr
10-14 3 423 kr 3 977 kr
10-15 3 716 kr 4 141 kr
10-16 3 742 kr 4 290 kr

11-4 2 339 kr 2 671 kr
11-5 2 339 kr 2 671 kr
11-6 2 382 kr 2 713 kr
11-7 2 834 kr 3 026 kr
11-8 2 738 kr 3 173 kr
11-9 2 949 kr 3 408 kr
11-10 2 969 kr 3 418 kr
11-11 3 070 kr 3 544 kr
11-12 3 003 kr 3 656 kr
11-13 3 361 kr 3 872 kr
11-14 3 598 kr 4 189 kr
11-15 3 860 kr 4 327 kr
11-16 4 046 kr 4 524 kr

12-4 2 484 kr 2 890 kr
12-5 2 484 kr 2 890 kr
12-6 2 529 kr 3 003 kr
12-7 2 943 kr 3 230 kr
12-8 2 826 kr 3 307 kr
12-9 3 000 kr 3 505 kr
12-10 3 044 kr 3 570 kr
12-11 3 186 kr 3 745 kr
12-12 2 983 kr 3 858 kr
12-13 3 099 kr 3 976 kr
12-14 3 816 kr 4 407 kr
12-15 4 086 kr 4 633 kr
12-16 4 290 kr 4 833 kr

Dim.
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(dm)

Vitmålat
trä

Vit alu- 
bekläd.
(ord.pris)

13-4 2 790 kr 3 015 kr
13-5 2 790 kr 3 015 kr
13-6 2 661 kr 3 029 kr
13-7 3 199 kr 3 402 kr
13-8 3 099 kr 3 582 kr
13-9 3 386 kr 3 840 kr
13-10 3 451 kr 3 922 kr
13-11 3 503 kr 4 025 kr
13-12 2 970 kr 4 106 kr
13-13 3 374 kr 4 286 kr
13-14 3 678 kr 4 557 kr
13-15 4 572 kr 5 104 kr
13-16 4 814 kr 5 347 kr

14-4 2 894 kr 3 109 kr
14-5 2 894 kr 3 109 kr
14-6 2 735 kr 3 138 kr
14-7 3 371 kr 3 551 kr
14-8 3 243 kr 3 699 kr
14-9 3 514 kr 3 991 kr
14-10 3 678 kr 4 103 kr
14-11 3 733 kr 4 233 kr
14-12 3 762 kr 4 325 kr
14-13 3 931 kr 4 638 kr
14-14 4 262 kr 4 834 kr
14-15 5 220 kr 5 480 kr
14-16 5 135 kr 5 790 kr

15-4 3 072 kr 3 254 kr
15-5 2 072 kr 3 254 kr
15-6 3 134 kr 3 290 kr
15-7 3 527 kr 3 686 kr
15-8 3 574 kr 3 912 kr
15-9 3 937 kr 4 151 kr
15-10 3 762 kr 4 294 kr
15-11 3 950 kr 4 400 kr
15-12 4 000 kr 4 510 kr
15-13 4 192 kr 4 746 kr
15-14 4 559 kr 5 086 kr
15-15 7 183 kr 8 435 kr
15-16 7 322 kr 8 611 kr

16-4 3 204 kr 3 385 kr
16-5 3 204 kr 3 385 kr
16-6 3 233 kr 3 409 kr
16-7 3 594 kr 3 793 kr
16-8 3 737 kr 4 045 kr
16-9 4 056 kr 4 269 kr
16-10 3 964 kr 4 556 kr
16-11 4 221 kr 4 774 kr
16-12 4 333 kr 4 825 kr
16-13 4 490 kr 4 970 kr
16-14 5 576 kr 5 859 kr
16-15 7 440 kr 8 731 kr
16-16 7 586 kr 8 914 kr

Dim.
B×H
(dm)

Vitmålat
trä

Vit alu- 
bekläd.
(ord.pris)

17-4 3 342 kr 3 551 kr
17-5 3 342 kr 3 551 kr
17-6 3 370 kr 3 557 kr
17-7 3 866 kr 4 225 kr
17-8 4 102 kr 4 342 kr
17-9 4 454 kr 5 049 kr
17-10 4 787 kr 5 084 kr
17-11 5 082 kr 5 382 kr
17-12 5 262 kr 5 522 kr
17-13 5 469 kr 5 785 kr
17-14 5 633 kr 5 958 kr
17-15 7 538 kr 8 862 kr
17-16 7 690 kr 9 053 kr

18-4 3 419 kr 3 621 kr
18-5 3 419 kr 3 621 kr
18-6 3 490 kr 3 638 kr
18-7 3 915 kr 4 078 kr
18-8 4 191 kr 4 360 kr
18-9 4 495 kr 4 746 kr
18-10 4 530 kr 5 006 kr
18-11 4 779 kr 5 180 kr
18-12 4 882 kr 5 292 kr
18-13 5 292 kr 5 506 kr
18-14 7 416 kr 8 689 kr
18-15 7 718 kr 9 078 kr

19-12 7 208 kr 8 482 kr
19-13 7 371 kr 8 682 kr
19-14 7 535 kr 8 886 kr
19-15 7 854 kr 9 254 kr

20-12 7 323 kr 8 628 kr
20-13 7 492 kr 8 836 kr
20-14 7 664 kr 9 048 kr

21-12 7 440 kr 8 779 kr
21-13 7 616 kr 8 995 kr

22-12 7 557 kr 8 930 kr

23-12 7 674 kr 9 081 kr

24-12 7 788 kr 9 228 kr
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Mohamed fick stipendium  
för sin vändning i skolan.  
– Jag blev chockad. Det var 
ju så många som sökte det. 
Pappa blev jättestolt.
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Golvad men inte 
uträknad

Mot alla odds »

Mohamed Mohamed Abdulkadir var uträknad  
men reste sig på nio. Efter två avhopp på gymnasiet 
slutade han gå till skolan och övervägde att hoppa 
av byggprogrammet i Kista. Men han kom igen, blev 
skolans bäste golvläggare. Nu har han fått stipendium 
och en anställning redan före examen. 
– Min prioritet är att behålla jobbet och hjälpa mina 
föräldrar så mycket jag kan, säger han.

ågra elever lackar 
ett trägolv. Läraren 
Jesper Lindstrand 
granskar resul­
tatet och manar 
dem till en sista 
justering innan de 
får gå hem denna 

fredagseftermiddag.  Vi vandrar runt i de 
inbjudande och rymliga lokalerna som 
måste vara rena drömmen för varje tonår­
ing med minsta känsla för att slå i en spik. 

En tårtbit av en blivande fantasifull bod 
i trä uppenbarar sig framför våra ögon. 
Den är beställd av julmarknaden i Gamla 
stan. Annars är det mesta bara nyttig trä­
ning och på låtsas. Golvet slipas och oljas 
eller lackas för att bytas ut och slängas i en 
container. Gång på gång.  

Jesper Lindstrand som kom från bygg­
branschen och blev lärare pluggar just nu 
in pedagogiken och verkar kunna ta elever­
na på rätt sätt. Han berättar att eleverna får 
prova på åtta olika hantverksyrken i början 
och att kunskapsnivån skiftar rejält.

– En del har pappor eller farföräldrar 
som varit snickare medan andra aldrig 
hållit i en hammare.

En del elever börjar på byggprogram­
met i brist på annat och hoppar snabbt av 

medan andra attraheras av de praktiska in­
slagen och möjligheten att få ett riktigt jobb. 

Mohamed Mohamed Abdulkadir har 
inget snickarpåbrå. Hans föräldrar kom 
från Somalia till Sverige för många år sedan 
och här föddes deras son för 20 år sedan. 
Mohamed visste inte vad han skulle bli efter 
grundskolan och började på en högskole­
förberedande gymnasieutbildning där han 
kände att han ”slösade bort tiden”.  

– Jag är en livlig kille som trivs på fältet 
och inte på ett kontor.

Därefter blev det omvårdnadsprogram­
met på Tensta gymnasium och han fick ar­
beta på ett äldreboende. Men inte heller 
det var hans grej.

Men gymnasieutbildning ville han ändå 
skaffa sig och efter att ha fått tips av en 
kompis om byggprogrammet på Kista 
gymnasium började han där. 

– Det kändes rätt redan från början. Jag 
fick lägga golv och hålla på med en massa 
praktiska saker.

Men något hände där under första läsåret 
och det höll på att sluta med avhopp från 
en tredje gymnasieutbildning.  Mohamed 
hade inte de idealiska hemförhållandena 
och fick svårt att fokusera på studierna.  
Han började skolka. Sov länge och väntade 
in kompisarna så att de kunde spela fotboll 
hemma i Hjulsta senare på dagen.

Vändningen som, han nu belönats med 
ett stipendium på 10 000 kronor av bygg­
handelskedjan Bygma för, kom när Moha­
med och hans pappa kallades till ett möte 
med rektorn. 

– Han sa att jag riskerade att bli utslängd 
från skolan. Min pappa sa att skolan är vik­
tig och jag insåg allvaret. 

Mohamed började gå i skolan igen men 
hade mycket att ta igen efter den omfat­
tande frånvaron. Ett strålande resultat i ett 
teoriprov i golvläggning och ett matteprov 
fick honom att tro på sig själv. Under prak­
tiken i tvåan passade han på att läsa in allt 
vad han förlorat och kom tillbaka som ge­
nom ett mirakel.

En ny praktikplats i trean blev ytterligare 
en vändpunkt.

– Jag började på Nockeby Parkett. De tog 
emot mig så fint och jag fick en handledare 
som stöttade mig. Det var helt annorlunda 
än tidigare, berättar Mohamed.

Och lärarna märkte förändringen.
– Han hade glöd i ögonen och körde hårt 

med golven härinne. Han gick till och med 
om de andra killarna i de praktiska övning­
arna, minns läraren Jesper Lindstrand.

Vi går runt i lokalerna. Här muras det, 
läggs golv, sätts upp OSB-skivor och myc­
ket annat. På ett ställe ber vår fotograf 

Här tar Mohamed emot stipendiet från Bygma av 
rektorn Åsa Stoltz och Glenn Enkvist från Bygma.

foto: nicklas thegerström
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Mano Davar läraren och eleven sätta sig 
i ett av de tio bås där golv av olika typer 
läggs. Det syns att Mohamed trivs här. Men 
just i det båset ligger linoleumgolv vilket 
Mohamed inte är så förtjust i.

– Jag gillar mest trägolv. Min favorit är 
furugolv som blir så fint när det är lackat.

Men Jesper Lindstrand inskjuter:
– Det är bra att kunna lägga linoleum­

golv också. Du kanske behöver göra det när 
du flyttar hemifrån, skrattar han.

Mohamed tillhör den nya generationen 
hantverkare. En titt i lokalerna i Kista vitt­
nar om att många invandrarungdomar sö­
ker sig till byggutbildningen.  De kommer 
att sugas upp av byggfirmor som skriker 

Kökslösningar för byggpro�s!

Se närmaste återförsäljare på www.hagakoket.se

Snabbt, enkelt, tryggt

efter arbetskraft. Mohamed har redan fått 
jobb på sin praktikplats.  

– Jag vill verkligen göra karriär i bygg­
branschen. Jag skulle gärna vilja lära mig 
måla och jobba med snickerier också men 
just nu är min prioritet att behålla jobbet 
och hjälpa mina föräldrar, förklarar han.

Mohamed är medveten om att han valt 
ett slitsamt yrke men ser fram emot att 
lägga golv åtta timmar om dagen. Han är 
lång och gänglig men har fått lära sig er­
gonomi så att han inte ska behöva slitas ut 
i första taget. 

– Och så sätter jag på lite hiphop-musik 
eller reggae i hörlurarna så flyger tiden i 
väg på jobbet, avslutar han.

Mikael Kindbom

Här i golvläggarbåsen trivs Mohamed bäst. Nu ska han bli golvläggare på riktigt.

Mohamed höll på att hoppa av gymnasiet en 
tredje gång men ändrade sig

foto: mano davar
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Juridikº

Hovrättsdom:  
Budgeterat pris är fast pris

Ett gift par i Trosa bestämde sig 
för att göra om sitt fritidshus 
till permanentboende. Ge­
nom kontakt och tips på orten 
föll valet på M. Boije AB som 
är ett mellanstort byggföretag 

i Trosa. Byggföretagets ställföreträdare 
Marcus Boije förmedlade kontakt med en 
arkitekt som kom med ett ritningsunderlag 
för den kommande entreprenaden.

Arbetena skulle påbörjas den 23 maj 
2009 och vara färdigställda senast den 12 
december samma år. Enligt Marcus Boije 
fakturerade byggfirman löpande för utfört 
arbete. Allt arbete som fakturerades hade 
utförts. Men efter ett år vägrade kunden 
att fortsätta betala och hävdade plötsligt att 
parterna hade kommit överens om fast pris 
och att de hade rätt till förseningsavgifter 
på grund av fördröjning med färdigstäl­
landet av entreprenaden.

Marcus Boije svarade då med att ställa 
in arbetet helt eller delvis under perioden 
april–oktober 2010. 

Makarna stämde byggföretaget och 
krävde närmare en miljon kronor. Det 
motsvarar bland annat det belopp de be­
talat utöver vad de hävdar är ett fast pris 
på knappt 3 miljoner kronor samt förse­
ningsavgifter.

Men i avtalet mellan parterna står klart 
och tydligt budgeterat pris. Kan det verk­
ligen vara detsamma som fast pris? Ja, det 
hävdade köparna. Byggföretaget menade 
dock att det budgeterade priset baserades 
på en till kontraktet fogad tid- och bud­
getplan, som visade det ingående arbetet. 
Rörliga kostnader följdes upp, redovisades 
och fakturerades makarna löpande utan 
några invändningar under ett års tid.

Akta er för att skriva budgeterat pris i avtalet med kunden.  Det misstaget 
gjorde byggföretagaren Marcus Boije. Domstolarna tolkar detta som ett fast 
pris och dömer honom att betala tillbaka närmare 700 000 kronor till kunden.
– Rättshaveri. Som byggföretagare har man inga vapen mot 
konsumenttjänstlagen, säger Marcus Boije och hans advokat är lika 
oförstående till domen som nu överklagas.

– Helt plötsligt tyckte de att det blev för 
dyrt och började hävda fast pris, säger Mar­
cus Boije till Byggaren.

Och domstolarna har nu slagit fast att 
budgeterat pris ska tolkas som fast pris. 
Tingsrätten vars bedömning ifråga om 
begreppet budgeterat pris delas av hov­
rätten skriver att ”synonymerna till ordet 
”budget” är närmast överslag, kalkyl eller 
beräkning av inkomster och utgifter. Orda­
lydelsen ger således ett visst stöd för Boijes 
uppfattning att parterna inte har avtalat om 
något fast pris. Formuleringen ger emel­
lertid inte något otvetydigt besked om vad 
parterna har avtalat såvitt avser priset”.

Tingsrätten anser att kontraktets ut­
formning inte ger ett klart stöd för att be­
greppet ”Budgeterat pris” inte ska tolkas 
som ett ungefärligt pris i den betydelse 
detta begrepp har i konsumenttjänstlagen.

Därmed måste Boije betala närmare 
700 000 kronor till paret plus rättegångs­
kostnaderna på ett antal hundra tusen 
konor. Marcus Boije är mycket besviken 
och har överklagat domen.

– Mitt förtroende för rättsväsendet är 
obefintligt. Enligt konsumenttjänstlagen 

gäller tydligen det som kunden påstår och 
därmed är man som byggare maktlös.

Advokat Mats Palmgren på Advokat­
firman VICI i Lund anser att domen kan 
få svåra konsekvenser för byggföretagen 
framöver.

– Om detta står sig blir det väldigt kom­
plicerat framöver att över huvud taget läm­
na en ungefärlig prisuppgift i ett avtalsläge. 
Det kan komma bekymmer långt senare. 
Det försvårar ju för entreprenörerna. Det 
ligger inte heller i konsumentens intresse. 
Konsumenten är ofta i behov av att kunna 
få ungefärliga priser i anbud och avtal för 
att veta vad det kommer att kosta och kun­
na få bankfinansiering för entreprenaden. 
Sådana priser ska inte i efterhand kunna 
förvandlas till fasta priser för att konsu­
menten påstår det.   

Mats Palmgren anser att begreppet bud­
geterat pris inte kan tolkas som ett fast pris 
vare sig i vardagligt tal eller i entreprenad­
sammanhang.  

Mats Palmgren uppger att det är vanligt 
att begreppet budgeterat pris används vid 
entreprenader men att man nu måste tänka 
om efter den här domen.

Mikael Kindbom

Marcus Boije trodde 
aldrig att budgeterat 
pris skulle tolkas som 
fast pris.



Nordens största skydds- och yrkesskotillverkare 
Sievi AB • Kristallen, 754 50 UPPSALA • Tel. 018-20 02 20 • Fax 018-20 02 21 
• info.se@sievi.com • www.sievi.com

SIEVIVIPER
NYHET!

S
ta

ti
iv

i

Den nya dynamiska produktfamiljen Sievi Viper är svaret på behov av säkerhet och design. Tack vare sin konstruktion, i det närmaste utan 

sömmar är strömlinjeformade Viper mycket hållbar och komfortabel att använda, ett säkert val för proffsen. Ovanmaterialet är vattenavstötande 

mikrofiber som andas. Det luftiga 3D-dry-fodret förbättrar andningsegenskaperna ytterligare. Dessa sportiga skyddsskor är utrustade med tå-

hätta, antingen av lätt komposit eller av aluminium. I modellserien Viper finns också skor med spiktrampskydd av stål, som ger det bästa möjliga 

skyddet mot vassa föremål.
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43-52124-113-92M
39-47 EN ISO 20345: S1 SRC
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Över 200 utställare och nära fyra tusen besökare från branschen  
var mer än väntat. Byggmässan på Malmömässan den 22 och 23 april  
blev en lyckad tillställning. 

Besökarna kunde vandra runt 
i montrar med allt ifrån arbets
fordon och isoleringsmaterial till 
infästningar och byggställningar. 
Udda fåglar som Skolverket och 

polska ambassaden fanns också där. Och se-
minarier hölls med så skilda föredragshållare 
som infrastrukturministern Anna Johansson 
och fotbollslegenden Thomas Ravelli.  

Bland utställarna märktes bland andra 
Kneefree. Knäskyddet Kneefree är världens 
första fungerande avlastande knäskydd. 
Företagets grundare Mattias Tjernström 
berättar att den nya versionen av knäskydd 
har anpassats till den lilla plånboken efter 
kritik från distributörerna som dock gillade 
själva produkten. 

Den nya versionen knäskydd för knästå-
ende arbete är billigare och går snabbare 
att tillverka. Det kommer troligen att ligga 
på 750–800 kronor. Skyddet som monteras 
utanpå byxorna väger bara 200 gram styck, 

Två hundra utställare lockade   tusentals till byggmässa

Sett på Byggmässan »

Snabba byten av 
bits
Duo Quick heter Warecos nya smarta lös-
ning för att snabbt byta bits. Om du växlar 
mellan två bits under exempelvis en köks
renovering eller vid byte av dörrar och föns-
ter kan du med ett enkelt handgrepp, även 
med handskar på, bara vända på en bitshålla-
re så att andra änden stoppas in i verktyget.  

Därmed är det 
slut på letandet 
efter bits i askar 
och fickor. Hålla-
ren passar till alla 
standardbits. Här 
är det säljaren 
Martin Ahlström 
som visar upp 
bitshållaren. º

Optimera visade digitala lösningar
Optimera mötte proffsbyggare på 
byggmässan och basunerade ut tre bud-
skap: 1. Optimeras e-handelslösning. 2. 
Jobb-generatorn. 3. Proffsklubben.se  med 
ett lojalitetsprogram för 4 000 kunder. 

En ny funktion sedan februari i år är att 
byggarna kan göra en offert till slutkunden.  
Här menade dock egenföretagaren och til�-
lika Optimera-kunden Anders Eriksson från 
Kristianstad i en munhuggning vid Optimeras 
monter att den funktionen borde vara gratis 
för byggarna.

– Optimera ska inte syssla med  att för-
medla jobb utan göra det de är bra på – att 
sälja byggvaror, sa han till tidningen Byg-
garen.

Men Optimeras Jobbgenerator är mer än 
bara offerter. Medlemmarna får tillgång till 
en databas med mängder av dokument för 
arbetsmiljöplaner, egenkontroller, ritningar 
och mycket annat. Till det kommer att man 
kan lägga upp sig och få jobb förmedlade 
men det är en tjänst som ingår i abonne-
mangskostnaden! Optimera tar inte betalt 
per förmedlat jobb. º

har olika slitageytor och det följer med en 
filt att lägga under skydden. Som tillval finns 
hårdplast och gummi för grova ytor. 

En annan  utställare var Relekta vars 
produkt den flytande MS-polymermassan 
Tec7 Aquastop nu säljs helt utan skadliga 
lösningsmedel. Varianten Liquid används 

vid vattentätning, reparationer och tak- och 
golvrenovering medan Paste används för 
fyllning, reparation, limning och vattentät-
ning. Den fungerar även för vertikala appli-
kationer. Tidigare har det inte gått att göra 
medlet kompatibelt med tjärpapp och hus-
grunder men nu fungerar det. Produkterna 
som numera är godkända enligt Bastas ke-
mikaliekriterier kommer att finnas hos väl-
sorterade bygg- och järnhandlare.  

– Det har varit ett jätteintresse för det här 
på mässan, säger Mikael Palmgren, säljchef 
på Relekta.

Mikael Kindbom

Inger Lönn från Optimera och kunden Kenneth 
Sandfalk i Optimeras monter.
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Två hundra utställare lockade   tusentals till byggmässa

Sett på Byggmässan »

Grå tejp på taket

Christer Edholm på T-emballage visade 
upp en diskret grå tejp som används i skarvar 
vid takventilation i stället för den gröna som 
många användare anser är för skrikig i fär-
gen.  Som vanligt visades t-flextejpen, som är 
Sveriges mest sålda sedan lanseringen för 
snart tio år sedan, upp  på tolv olika underlag 
i en utställning som T-emballage brukar visa 
upp på mässorna. º

David trollade 
bort fläckar

Engelsmannen David Hawkins åker 
runt och demonstrerar den undergörande 
duken från Big Whipe som tar bort färg, lim, 
olja, fett, silikon med mera från händer och 
verktyg och som dessutom är anti-bakteriell 
och återfuktande. David var på Bolists leve-
rantörsmässa i Jönköping tidigare i år och 
nu här på byggmässan i Malmö. Besökare 
flockas kring honom varje gång och tycks 
gilla hans intensiva och övertygande sätt att 
rengöra sina händer gång på gång från färg 
och fett.  Bo Karlsson på Swedgross som har 
agenturen för Big Whipe säger att produkten 
nu blivit ledande efter tre år på marknaden. 
Nu kommer rengöringsmedlet i sprayform 
också. º

Paroc satsar på energirenovering
Paroc går nu på offensiven för att få 
svenskarna att energirenovera sina gamla 
hus. Bakgrunden är att Sverige åtagit sig att 
år 2050 ha minskat koldioxidutsläppen med 
50 procent. Då handlar det om att se över 
isoleringen uppifrån taket och neråt.  

– Bara genom att isolera vattenlednings-
rören kan man spara 350 kilowattimmar per 
meter och år, berättar Christian Thunberg, 
som bland annat arbetar med teknisk råd-
givning på Paroc. º

Aluminiumställningar populära

Monzon har lyckats etablera byggnads-
ställningar i aluminium både i Sverige och 
utomlands. De är enligt grundaren och äga-
ren Jan Månsson, lika starka som stål och 
har samma prestanda.

– Fördelen är att du halverar transportti-

den och man slipper bära så mycket. Dess-
utom är aluminium återvinningsbart, säger 
Jan Månsson.

Nu kan också kunderna få sin egen färg på 
byggnadsställningarna vilket ska motverka 
risken för stölder. º

Lars-Erik fick svar av utställarna
Lars-Erik Mårtensson fastnade vid 
flera montrar och ställde initierade frå-
gor innan vi lyckades haffa honom för en 
pratstund. Han var nöjd med mässan och 
hittade flera produkter som intresserade 
honom. Han renoverar och bygger ut hus på 
Österlen till vardags och köper produkter 
av allehanda slag.

– Jag brukar beställa virke, dörrar, föns-
ter, isolering, skivor och en massa annat.

Lars-Erik Mårtensson har egen byggfir-
ma nära skånska Tomelilla och har hamrat 
och snickrat i snart 50 år. º
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wibeladders.se

LÅT OSS INSPEKTERA 
ERA STEGAR

SÄKERHET I VARJE STEG

Wibe Ladders erbjuder leverantörskontroll av stegar, 
bockar och ställningar. Vår stegexpert utför inspek­
tionen på plats och kontrollerar alla stegar, oavsett 
fabrikat.
 Varje godkänd stege märks med en signerad dekal 
som garanterar att stegen uppfyllde gällande krav vid 
inspektionstillfället. 
 Gör ditt säkerhetsarbete enkelt och boka en steg­
inspektion redan idag.

”NÄR JAG HAR INSPEKTERAT 
ERA STEGAR VET DU ATT 
DINA ANSTÄLLDA KAN FORT-
SÄTTA JOBBA SÄKERT.”

Kent Lauarv
Steginspektör

Steginspektion 90x271.indd   1 5/11/2015   2:06:20 PM

Sett på Byggmässan º

Spikpistol för mjukisolering

ITW Construction visade upp en spikpistol för mjukisolering som 
skjuter in en svampliknande applikation i isoleringen med hjälp skru-
var på mellan 60 och 200 milimeter.  En fördel är att den kan arbeta i 
många timmar i sträck utan hänsyn till arbetsmiljön. Den är nämligen 
klassad som spikpistol och inte som bultpistol.

– För bultpistoler gäller ju 4 timmars gräns, säger Eddie Jonsson, 
produktinformatör på ITW Construction. º

27 lådor på höjden i Essves 
tävling

27 Essbox-lådor från Essve lyckades vinnaren stapla i tävlingen 
som arrangerades av Essve och System Edström. Priset blev 20 000 
kronor att handla bilinredning och Essve-produkter för.  ”Pirre” från 
Arga Snickaren höll i tävlingen tillsammans med ”Mackan”. º

Läs våra tester på byggaren.se
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Stens krönika º

Sten Folkesson 
Förbundsjurist  
Bygg-& Järnhandlareförbundet

Avtal eller inte!
När är ett uppdrag renovering, när är det en 
ombyggnad och när är det en tillbyggnad? Är det 
viktigt att veta skillnaden? Jag menar att det är 
det, det är olika lagar som styr och det är tre olika 
typer av avtal som gäller.  
Det skriver juristen Sten Folkesson i sin krönika.

Jag var härom veckan på 
ett ställe för att hålla mitt 
sedvanliga seminarium 
”handslag för byggare”. 
Under det seminariet tar 
jag upp vikten av att skriva 

avtal, jag tar upp betalningar, ÄTA-kostna­
der, rörliga-, fasta-och takpriser eller cirka­
priser. Allt för att skapa en slags ordning i 
affärerna när man har med konsumenter 
på ROT-marknaden (konsumenttjänstla­
gen) att göra. Jag har talat om det förr i 
den här spalten och jag kommer nog att få 
ta upp det flera gånger. Det skrivs alldeles 
för få avtal inom bygghantverket! Jag upp­
skattar att bygghantverkarnas del i ROT-
marknaden är en miljon uppdrag/år. För de 
uppdragen uppskattar jag att skrivna avtal 
inte ens finns för hälften. På seminariet frå­
gade jag hur många  som alltid skriver avtal 
på uppdrag över trehundra tusen kronor. 
Bara 10 av 90 bygghantverkare räckte upp 
handen.

Jag har läst en hel del enkätundersök­
ningar gjorda både hos konsumenter och 
hos bygghantverkarna och allt pekar på att 
det råder en stor brist på skrivna avtal. När 
så är fallet landar det istället i lagen och i 
detta fall har vi en tvingande konsument­
tjänstlag (KtjL) som stenhårt reglerar af­
färsförhållandet mellan konsumenten och 
bygghantverkaren. Fyra viktiga områden 
är direkt inskrivna i lagen § 51 (KtjL) 1) ar­
betets omfattning, 2) priset eller grunderna 
för hur priset har bestäms, 3) tiden för be­
talning och 4) tiden för arbetets avslutande. 
Lagen menar att om det inte finns något 
skriftligt avtal mellan parterna skall man 
gå på vad konsumenten påstår har avtalats 
om. Påstående eller avtal, alltså. 

Nu fick jag ett annat dilemma i veckan 

som fick mig att undra om man verkligen 
vet vad man skall avtala om. Hur ser det 
ut egentligen? ROT betyder i turordning 
R=Renovering/reparation, O= Ombygg­
nad och T= Tillbyggnader. Det är popu­
lärt kallat ROT-marknaden. Men när är ett 
uppdrag renovering, när är det en ombygg­
nad och när är det en tillbyggnad? Är det 
viktigt att veta skillnaden? Jag menar att 
det är det, det är olika lagar som styr och 
det är tre olika typer av avtal som gäller. 

Jag börjar med byte av en ytterdörr. 
Bygghantverkaren åker till en byggmark­
nad och köper dörren åt sin kund. Han 
åker därefter ut till kunden och sätter dit 
den nya. Vad är detta för ett uppdrag? I 
lagens mening är det en enkel ”installation”. 
Tjänsten följer varan och om det skulle visa 
sig vara fel på själva installationen skall det 
reklameras efter konsumentköplagens 
§ 16a (KKL) regler som fel i dörren. Det 
betyder att man inte behöver avtala mer 
än om konsumenten köper dörren. Tjäns­
ten följer med dörren. Detta gäller för alla 
enkla byten där bygghantverkaren är med. 
Nyckelordet är installation.

Om vi kommer in på ombyggnader kan 
det istället heta ”monteringar”. Skillnaden 
ligger i att om varorna tillsammans med 
tjänsten betyder att man på något sätt 
ändrar i konstruktionen i huset, eller att 
åtgärden påverkar taxeringsvärdet, krävs 
det tillstånd, certifieringar eller godkän­
nanden. Då är det monteringar ni gör och 
då är själva tjänsten/arbetet av betydligt 
större betydelse än för installationer. Då 
skall ni utföra tjänsten fackmässigt, ta till­
vara konsumentens intressen, samråda och 
t.o.m avråda kunden. (KtjL §§ 4 och 6). Ni 
tar då på er att inte bara utföra en del tjäns­
ter, ni förväntas dessutom vara konsumen­

tens rådgivare och byggkonsult. Nu finns 
det behov att teckna ett annat avtal och det 
finns standardiserat i Hantverkarformulä­
ret 14 och de allmänna bestämmelser som 
följer det avtalet

Skillnaden mellan O:et och T:et där 
T:et står för tillbyggnader är inte så hår­
fin. Gränsen för tillbyggnader är när det 
krävs bygglov eller andra särskilda tillstånd 
enligt plan- och bygglagen (PBL). Vid till­
byggnader krävs vanligtvis sådant bygglov. 
Tillbyggnaden ändrar inte bara taxerings­
värdet. När PBL kommer in i bilden är det 
s.k. entreprenader och då är det hela en­
treprenadlagstiftningen som tillkommer 
på den tjänstelag som också gäller (KtjL). 
Även för entreprenader/tillbyggnader till 
en konsument kan man få ROT-avdrag. 
Men inte nybyggnader. Samma avtal kan 
gälla för både nybyggnader och tillbygg­
nader åt en konsument som fått bygglov. 
Avtalet är ABS 09 med ett formulär och 
allmänna bestämmelser. Vid entreprena­
der skall man inte bara bygga fackmässigt 
och ta tillvara  konsumentens intressen. 
Man skall då också svara upp till samhällets 
(statens, bankernas, försäkringsbolagens) 
intressen för att husen byggs som de skall 
byggas och leverera in de uppgifter som 
krävs för att entreprenaden skall kunna 
avslutas vid en slutbesiktning.

Som ni ser är det ganska välordnat både 
vad gäller avtal och vad gäller organisatio­
nen inom bygghantverkarsektorn.

Skall vi tillsammans lova att bygghant­
verkarna i Sverige hänger med och blir 
bättre på både avtal och affärsmannaskapet 
när det gäller ”installationer (R) – monte­
ringar (O) – entreprenader (T)?

Sten Folkesson



Det enda vi byter ut är skylten!
Under de 70 år som gått sedan vi startade 1945, har vi arbetat engagerat och målmedvetet för att ge god och kompetent service till både byggare 
och hemmafixare. Nu när vi gör Bygg-Ole till ett gemensamt varumärke för vår verksamhet, försvinner namnet                        . Men du kommer att känna 
igen dig hos oss. För givetvis fortsätter vi vårt långsiktiga arbete med att vara din flexibla och kunniga byggpartner även i framtiden.
Välkommen till Bygg-Ole!
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Proffsanläggningar Byggvaruhus för Proffs och Privat

www.byggole.se
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Det blev Erikas Tak & Bygg AB som tog hem titeln som Sveriges mest 
rekommenderade hantverkare 2015 i tävlingen som arrangerades av 
Renault tillsammans med rekommendationsföretaget Reco. 

Hotell på hjul! 
Det prisvärda alternativet för ett  
bekvämt och praktiskt boende med  
serviceorganisation över hela Sverige.

Ring 036-39 37 25
www.kaberental.se
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I över fyrtio år har vi sålt bygg- och entreprenadmaskiner från 
några av världens bästa leverantörer. Vi älskar det vi gör och vårt 
kunnande om allt från glättare och vibratorstampar till stensågar 
och ytfräsar gränsar till det nördiga. Men framför allt är det nog 
engagemanget i dig som kund och dina behov som tillåtit oss hålla 
på så här länge. Ett högst personligt engagemang eftersom vi 
fortfarande är det lilla familjeägda företaget som levererar stora 
lösningar till företag över hela landet. Hör av dig till oss på  
08-754 71 60 så berättar vi mer om vad vi kan göra för dig.

www.epox.se Generalagent för: Mikasa, Imer, Von Arx

Kvinnlig hantverkare vann 
bil som mest rekommenderad

Ny anställningsform för 
byggare allt populärare

Enkelhet, flexibilitet och högre lön gör att många väljer den nya 
formen egenanställning. Hela åtta av tio egenanställda är nöjda med 
sin anställningsform. Det visar Egenanställningsbarometern, genom-
förd av egenanställningsföretaget Cool Company. 

Sex av tio tycker att de upplever större frihet som egenanställd. 
Lika många uppger att den tidsödande administrationen är det 
främsta skälet till att välja egenanställningsform framför att ha 
eget företag. Ett ytterligare skäl till arbetsformens popularitet är att 
många tycker att de tjänar mer pengar, trots att de inte arbetar mer. 

Egenanställningsföretag finns till för den arbetstagare som vill 
kunna fakturera med F-skattsedel men inte vill starta eget företag. 
Arbetstagaren skapar ett kostnadsfritt konto online för att sedan 
skriva in en uppdragsbekräftelse, utföra jobbet och sedan skriva 
ut fakturaunderlaget. I den processen godkänner respektive part 
avtalen. Egenanställningsföretaget har det juridiska ansvaret och 
fakturerar beställaren. Företaget drar av för skatter, avgifter och 
provision, resterande belopp betalas därefter ut till den egenan-
ställde som lön. º

Branschnyheterº

Derome I Borås I Halmstad I Kalix I Kristianstad  
Mjölby I Varberg I Västervik. Vxl 0340-66 64 40 
trateknik@derome.se I www.derometrateknik.se

HÖGSÄSONG!
Behov av trätakstolar?
Ring oss för leveranstid!

Läs våra 
tester på  

www.
byggaren.

se
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Konsumentundersökning:
Rör inte rot-avdraget
Konsumenterna vill ha kvar ROT-
avdraget Det visar en enkät från 
Sveriges Bygg- och Järnhandlare-
förbund.

Enkäten genomfördes med anledning av re-
geringens besked om att sänka rot-avdraget 
från 50 procent till 30 procent, något som 
fick många byggare och bygghandlare att 
gå i taket. Nu kommer alltså slutkonsumen-
ternas reaktion. I en unik enkät från Sveri-
ges Bygg- och Järnhandlareförbund svarar 
1  045 slumpmässigt utvalda svenskar att de 
vill behålla rot-avdraget som det är. 

Resultatet av frågorna till de 1  045 perso-
nerna i åldern 18–75 år blev följande:

•	58 procent tycker att förändringen är 
dålig eller mycket dålig.

•	57 procent kommer att ställa in eller 
minska omfattningen av planerade bygg-
projekt om ROT-avdraget minskar.

•	56 procent kommer i högre utsträck-

De vann verktyg
Vinnarna i Byggarens utlottning av verk-
tyg från Bosch är utsedda. Av dem som följde 
uppmaningen att teckna sig för Byggarens 
nyhetsbrev blir följande tre lyckliga ägare till 
nya verktyg:

Dennis Larsson på Ystad Bygg & köksmon-
tage vann sticksågen GST 18 V-LI S Profes-
sional. Värdet ligger på 4 200 kronor.

Vinnaren av handöverfräsen GOF 1250 CE 
Professional  med ett värde av 3 495 kro-
nor var Anders Wall med firma Byggnads AB 
Anders Wall.

Den tredje och sista vinnaren blev Jes-
per Jurdell på Siob AB. Han får den sladdlösa 
borrskruvdragaren GSR 18 V-EC Professional 
med ett värde av 3 745 kronor.

Vi gratulerar vinnarna och välkomnar 
dem och övriga som prenumeranter på 
Tidningen Byggarens nyhetsbrev.

Anmäl dig till  
Byggarens nyhetsbrev  

på byggaren.se
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ning att genomföra planerade byggprojekt 
själva i stället för att engagera hantverkare 
om ROT-avdraget minskar.

•	65 procent tror att svartjobben kom-
mer att öka på grund av sänkningen av av-
draget. º

Branschnyheterº
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Stort & smått  

  Du hittar          -produkterna i Bygg-, Järn-, Färg- och Rörfackhandeln. Tlf 031-135490. Se återförsäljarlista på www.tec7.se R

BÄST I T
EST

2011

högkvalitets fogpistol
stark kraftutväxling 1:18

hög precision

Värmekamera för fickan
❚◗ Världens första fullutrustade värmeka­
mera i fickstorlek. Den lanseras nu av Flir och 
kan användas inom en rad områden. Den kan 
riktas mot en fasad och avslöja bristande 
isolering och otäta fönster genom att mäta 
punktvisa temperaturer, upptäcka brott i 
golvvärmeslingor, överhettade kontakter 
och mycket annat. 

Funktionerna i modellen Flir C2 känns igen 
från Flirs större modeller. Kameran klarar 
värmemätningar på mellan 10 minusgrader 
och 150 plusgrader. Bildfältet är 45 grader 
brett. Det gör att C2 kan ta in stora delar av 
ett objekt även på korta avstånd.  Det finns 

Petzl ökar ljusstyrkan
❚◗ Petzl PIXA är en specialdesignad lampa för arbete i krävande och riskfyllda miljöer. 

Serien består av fyra lampor som alla gör det möjligt att arbeta 
med händerna fria. Nu uppdaterar Petzl lam­

porna och ljusstyrkan ökar rejält i alla fyra 
modellerna. PIXA3 dubblerar sin ljusstyrka 
till 100 lumen och PIXA 3R levererar 90 lu­

men. Alla andra finesser och fördelar som 
lampornas design och egenskaper finns kvar.º

Skumisolering utan expansion vid härdning
❚◗ De traditionella, polyuretanbaserade 
fogskummen har inte bara fördelar utan 
anses också hälsofarliga, extremt svåra att 
få bort om man råkar spilla och expanderar 
under härdningsprocessen vilket riskerar att 
trycka sönder omgivande material. Dess­
utom måste man vänta till dess att skummet 
är härdat innan man kan ta bort överskott. 
Nu lanserar Tremco-illbruck en produkt som 
uppges ta bort nackdelarna.

illbruck, JF100 är ett patenterat, vatten­

baserat isolerskum uppbyggt av polymerer 
och mineraler. Produkten har, enligt före­
taget, likvärdiga värme- och ljudisolerande 
egenskaper som andra skum, men är smidi­
gare och säkrare att jobba med.

Till skillnad från konkurrerande produkter 
fortsätter JF100 inte att expandera under 
härdning. Skummet fyller ut och man be­
höver inte oroa sig för att fylla för mycket. 
JF100 går dessutom lätt att tvätta bort med 
vanligt vatten. º

Nya färgsprutor 
från Bosch

❚◗ Slipp besvär med rollers och penslar 
– Bosch nya färgsprutor når enkelt in i alla 
skrymslen och vrår samtidigt som ytan får 
en jämn och proffsig finish. Ett praktiskt 
färgsprutsystem gör det enkelt och snabbt 
att måla allt från både trämöbler och väggar, 
utan att färgen blir ojämn eller kladdar. Tack 
vare en enkel reglering av handmunstycket 
kan färgmängden enkelt korrigeras efter 
behov. De nya färgsprutorna PFS 1000 och 
PFS 2000 från Bosch är utrustade med en 
410 W- respektive 440 W-motor och lämpar 
sig väl för vattenlösliga träfärger, till exempel 
för lackering och glasering. Resultatet blir en­
hetligt och jämnt på hela ytan med det smarta 
spraysystemet, allt för att trädgårdsmöbler 
eller ett matbord snabbt ska kunna fräschas 
upp och skina i takt med solens strålar. º

en inbyggd led-belysning. MSX-förstärkta 
värmebilder ger skarpa detaljer i bilderna 
som sedan kan laddas ner på en dator och 
analyseras.  

Kameran kommer att säljas av ett antal 
återförsäljare och av Flir och kosta cirka 
8 000 kronor. º
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Byggaren provkör tre eldrivna skåp 
– Nissan e-NV200, Renault Kangoo Z.E. och Citroën Berlingo El 

Den tysta färden imponerar
men räckvidden avskräcker
Vilken härlig känsla! Så sammanfattar Henrik Zetterwall sin upplevelse 
att för första gången köra en eldriven skåpbil. Men han drabbades av 
”räckviddsångest” och kröp bakom en långtradare på motorvägen med 
avstängd radio och fläkt. Skulle han komma hem innan batteriet tog slut?

Jag hade sju kilometer till 
godo”, skriver han i ett sms 
vid hemkomsten till Gnesta 
med en bild på bilens mätare.

Händelsen sätter fingret på 
elbilens generella problema­

tik. Den begränsade sträcka som man kan 
köra på en laddning och svårigheten att 
ladda batterierna. Det är ont om snabb­
laddningsstationer och att koppla sladden 
till ett vanligt eluttag och ”tanka fullt” tar 
alldeles för lång tid om man har bråttom.

Enligt tillverkarna är maxsträckan cirka 
17 mil men i praktiken kortare, beroende 
på hastighet och om radio, fläktar och vär­
men står på.

Eller som den gemensamma inställning­
en hos Byggarens testteam kan formuleras; 
vintertid har man två val som förare; an­
tingen köra varmt men kortare eller köra 
kallt men längre.

Renault Kangoo var dock den enda av de 
tre provkörda elbilsmodellerna, som hade 
dieseldriven värme. Nissan e-NV200 och 
Citroën Berlingo hade 100 procent eldrift 
på alla funktioner.

Grundidén med Byggarens koncept 
där tre team av byggproffs provkör lätta 
lastbilar är att bilarna ska användas i det 
dagliga arbetet. Men just den korta räck­
vidden gjorde att den målsättningen inte 
höll streck. För teamet i Bergströms Bygg 
i Gnesta med Henrik Zetterwall och David 
Bergström är elbil inte något alternativ till 
vardags. De körde bilarna då och då när 
det var praktiskt möjligt. 

– Elbilen passar bäst i stadstrafik. Fast vi 
märker också bland våra kolleger hur stort 
intresset är för elbilar när vi kommer rul�­
lande till brädgår’n, konstaterar de.

Teamet Richard  Drotte och Henrik 
Sandberg tvingades ställa det eldrivna 
skåpet när de fick jobb i Uppsala nio mil 
från Stockholm. Teamet Kristian Lindberg 
och Åke Krantz hade däremot de bästa för­
utsättningarna att köra dagligdags. Under 
provkörningsperioden snurrade elbilarna 
främst runt på Östermalm i Stockholm.

Kristian Lindberg sammanfattar det så 
här: ” Man känner sig som världens bästa 
miljövän när man tittar på alla miljöbovar 
som sitter i sina avgassprutande suvar.”

För alla i testteamen var det premiär 
att sätta sig bakom ratten till en lätt lastbil 
med enbart eldrift. Alla tog starkt intryck 
av att bilarna går så tyst på låga hastigheter. 
De ser också de miljömässiga fördelarna 
att köra ”rent”. Och driftskostnaderna 
tycks också vara gynnsamma.

Men två faktorer solkar den positiva 
bilden; den redan tidigare påtalade räck­
vidden och det relativt höga inköpspriset.

Vägs detta samman är det inget av test­
teamen som i nuläget kan tänka sig köpa 
en elbil. Inte ens den bil som alla tyckte 
var bäst av de tre; nämligen Nissan.

– Men med ett lägre pris och en bat­
terikapacitet som verkligen klarar 20-25 
mil blir det genast mer intressant att lägga 
pengar på en elbil, sammanfattar Richard 
Drotte.

Fortfarande är det knappt en procent 
av nyförsäljningen av lätta lastbilar, som 
utgörs av eldrivna fordon. Under perio­
den januari-april i år såldes nästan 14 500 
nya lätta lastbilar, varav 138 gick på enbart 
batteri.

Peter Norrbohm

Både Nissan … … och Renault laddas från fronten… … och Renault laddas från fronten …



23byggaren  4 2015

Citroën Byggaren provkör tre eldrivna skåp 

Max motoreffekt: 49 kW/67 hk
Max vridmoment: 200 Nm
Växellåda: Steglös
Totalvikt: 2 225 kg
Tjänstevikt: 1 715 kg
Fordonslängd: 438 cm
Fordonsbredd: 211 cm
Fordonshöjd: 182 cm
Axelavstånd: 273 cm
Ljudnivå: 69 dB(A) under färd
Antal passagerare: 2
SKÅPET (Innermått):
Bredd: 138 cm (Mellan hjulhusen: 123 cm)
Längd: 180 cm
Höjd: 125 cm
Tillgängligt lastutrymme: 3,3 kbm
Max godkänd lastförmåga: 510 kg
BATTERIER:
Batterier: Litium-jon  
(5 moduler à 16 celler)
Batterikapacitet: 22,5 kWh
Max körsträcka per laddning:  
Upp till 170 km
Batteriernas beräknade livslängd:  
Bilens livslängd 
Batterierna ingår i bilens pris: Ja
Elkostnad per körd mil: ca 1,70 kr
Uppladdningstid: 0,5 tim (laddningsstolpe 
95 A, kapacitet 80 %)
12 tim (vanligt eluttag 230 V och 10 A)
PROVBILENS UTRUSTNING
Standard: 3-sits, A/C CD radio, ABS,  
ESP antisladd, ASR antispin m.m. 
Tillval: PackLook (lackade stötfångare, 
dimljus), parksensor bak, sidoairbag, glasade 
bakdörrar, Connecting box (Bluetooth,  
AUS- & USB-uttag) 
Dragkrok: Kan inte monteras på grund av 
batteriernas placering.
Beräknat inbytespris efter 3 år:  
100 000 kr
Serviceintervall: 4 000 mil/år
Serviceavtal/priser: Mellan 1 850 och 
2 500 kr/servicetillfälle
Garantier: Nybilsgaranti 3 år/10 000 mil, 
assistans 3 år, lackgaranti 2 år,  
rostskyddsgaranti 5 år,  
batterigaranti 5 år/5 000 mil
Provbilens pris: 330 500 kr inkl moms 
(264 400 kr exkl. moms)
Standardbil (eldrift) pris: 312 375 kr  
inkl. moms (249 900 kr exkl. moms).
Alla priser exkl. moms om inget annat anges.
Uppgifterna lämnade av leverantören.

Team   
Bergströms 
Bygg

Team  
RCD Bygg  
& Inredning

Team  
Allerskog  
& Krantz

David Bergström

Henrik Sandberg

Kristian Lindberg

Henrik Zetterwall

Richard Drotte

Åke Krantz

❚◗ Känns stabil på vägen och man sitter bekvämt. Växelvälja-
ren är i form av en ratt vilket är en smidig lösning. Det relativt 
höga däckljudet tog bort lite av elbilskänslan. Rejäl hytt med 
plats för två passagerare. Backsensor.

Bäst med testbilen: Snyggaste bilen i testet med lackade 
kofångare och backspeglar. 
Sämst med testbilen: Räckvidden och däckljudet.

Ranking: 2

❚◗ Väldigt effektiv motorbroms. Släpper du gasen så är det 
som om du samtidigt trycker på bromsen. En egenskap på 
både gott och ont beroende på omständigheterna. Originell 
växelväljare, en ratt på instrumentbrädan. Plats för tre perso-
ner är ett plus. Ovanligt liten och opraktisk sidodörr till skåpet.

Bäst med testbilen: Designen, klart snyggast bland de tre. 
Sämst med testbilen: Fel placering av laddningskontakten. 
Bör sitta i fronten, som på de två andra testbilarna.

Ranking: 2

❚◗ Bekväm med bra sikt samt god överblick av den dock inte 
fullmatade instrumentbrädan. Men det går säkert att köpa till. 
Lite väl högt vägljud. Lätt att ha koll på hur lång sträcka du har 
kvar innan du måste fylla på med nya ”watt”.

Bäst med testbilen: Snyggast i gänget. Den stora hytten med 
plats för tre personer. 
Sämst med testbilen: Det höga vägljudet, går kanske att lösa 
med andra däck.

Ranking: 3

Berlingo Electric
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Nissan
Max motoreffekt: 80 kW/109 hk. 
Max vridmoment: 254 Nm  
Växellåda: steglös
Totalvikt: 2 220 kg
Tjänstevikt: 1 661 kg
Fordonslängd: 456 cm
Fordonsbredd: 176 cm 
Fordonshöjd: 186 cm
Axelavstånd: 272 cm
Ljudnivå: 69 dB(A) under färd
Antal passagerare: 1
SKÅPET (Innermått)
Bredd: 150 cm (Mellan hjulhusen: 122 cm)
Längd: 204 cm
Höjd: 136 cm
Tillgängligt lastutrymme: 4,2 kbm
Max godkänd lastförmåga: 559 kg
BATTERIER:
Batterier: Litium-jon  
Batterikapacitet: 24 kWh
Max körsträcka per laddning:  
ca 170 km
Batteriernas beräknade livslängd: 5 år/80 % 
kapacitet kvar, 10 år/70 % kapacitet kvar
Batterierna ingår i bilens pris: Ja
Elkostnad per körd mil: ca 2,10 kr (Vid elpris 
om 1,50 kr/kWh)
Uppladdningstid:  
0,5 tim (laddningsstolpe, kapacitet 80 %)
10–12 tim (vanligt eluttag 230 V och 10 A, 
kapacitet 100 %)
8 tim (16 A-laddare ”homebox,  
kapacitet 100 %)
4 tim (32 A-laddare ”homebox”, kapacitet 
100 %, kräver en 6,6 kW -ombordladdare i 
bilen som tillval)
PROVBILENS UTRUSTNING 
Standard: ABS och ESP, förarkrockkudde, iKey 
– nyckelfritt låssystem, elfönsterhissar fram, 
elstyrda och eluppvärmda sidobackspeglar, 
ACC-klimatanläggning, eluppvärmda säten 
fram, eluppvärmd ratt, snabbladdningskon-
takt, batteri, värme- & kylfunktion, passage-
rarkrockkudde, sidokrockkuddar, farthållare, 
dimljus, EV-IT-system (Navigation, Bluetooth, 
fjärrkontroll, AUX, MP3, USB), backkamera, 
vindrutetorkare med regnsensor, 15" lättme-
tallfälgar, sidokrockgardiner.
Tillval: Metallic, 6,6 kW-ombordladdare  
för 32 A laddning.
Dragkrok: Får inte monteras på elbilsversio-
nen
Beräknat inbytespris efter 3 år: 170 000 kr 
inkl moms
Serviceintervall: 12 mån/3 000 mil. 
Serviceavtal/priser:  
S-avtal 36 mån/9 000 mil ingår i bilens pris.
Garantier: Nybilsgaranti 3 år/10 000 mil, 
5 år/10 000 mil för samtliga elbilskomponenter
Provbilens pris: 341 500 inkl. moms  
(273 200 kr exkl. moms)
Standardbil (eldrift) pris:  
313 200 kr inkl. moms  
(250 550 kr exkl. moms)
Alla priser ex. moms om inget annat anges.
Uppgifterna lämnade av leverantören.

e-NV200

Team   
Bergströms 
Bygg

Team  
RCD Bygg  
& Inredning

Team  
Allerskog  
& Krantz

David Bergström

Henrik Sandberg

Kristian Lindberg

Henrik Zetterwall

Richard Drotte

Åke Krantz

❚◗ En lättkörd bil med god svängradie och som har den tys-
taste kupén av testmodellerna. Bekväm att köra. Känns lite 
lyxigare än de andra. GPS:en har stor skärm och ett utmärkt 
söksystem för närmaste laddstolpe. Trevligt varningssystem 
där en kvinnoröst talar om hur långt du kan köra innan bat-
teriet tar slut. ”Nyckelfri”. Backvarnare.
Bäst med testbilen: Tystaste bilen. Stor GPS och backkameran.
Sämst med testbilen: Räckvidden.

Ranking: 1

❚◗ Ombonad och trevlig förarmiljö. Den starka elmotorn 
gör den pigg. Kör man Ecodrive så känns den däremot trött. 
Rikligt med extrafinesser där GPS:en hamnar i topp. Superbra 
att kunna söka upp närmaste laddningsstation med info om 
öppettiderna. Att ha nyckeln i fickan och kunna låsa upp och 
starta bilen, är något som jag gillar. Bra mugghållare.
Bäst med testbilen: GPS:en och backkameran. Det nyckelfria 
systemet. Två sidodörrar. Laddas i fronten. 
Sämst med testbilen: Räckvidden men det gäller ju alla el-
drivna bilar. Hade vissa bekymmer att komma igång i början. 
Den startade men rullade inte iväg. Jag var nog ovan, för sen 
gick det bättre.

Ranking: 1

❚◗ Pigg och rapp i styrningen, Väldigt lättkörd i stadstrafik och 
enkel att fickparkera. Låg tyngdpunkt. Elversionen av NV200 
känns klart bättre än bensinmodellen vi tidigare provkört för 
Byggaren. Välutrustad på alla sätt och det som hamnar i topp 
är GPS:en där du får fram alla laddningsstationer i närheten. 
Bäst med testbilen: Lättkörd. Enkelt att ha koll på laddningen 
och att den går att ladda på Fortums laddningsstation. 
Sämst med testbilen: Det enda vi kan komma på är att skåpet 
känns litet. Annars är det ju det höga inköpspriset och den 
korta räckvidden, men det delar ju Nissan med både Citroën 
och Renault.

Ranking: 1
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Renaultº
Max motoreffekt: 44 kW/60 hk
Max. vridmoment: 226 Nm
Växellåda: Steglös
Totalvikt: 2 177 kg
Tjänstevikt: 1 582 kg
Fordonslängd: 460 cm
Fordonsbredd: 213 cm
Fordonshöjd: 184 cm
Axelavstånd: 308 cm
Ljudnivå: 68,3 dB (under färd)
Antal passagerare: 1
SKÅPET (Innermått)
Bredd mellan hjulhusen: 122 cm
Längd: 211 cm
Höjd: 119 cm
Tillgängligt lastutrymme: 4 kbm 
Max godkänd lastförmåga: 595 kg
BATTERIER:
Batterier: Litium-jon
Batterikapacitet: 22 kW  
Max körsträcka per laddning: 170 km 
Batteriernas beräknade livslängd: Om 
kapaciteten minskar under 75 % byts/lagas 
det utan kostnad. 
Batterierna ingår i bilens pris: Nej, leasing. 
Beroende på period och årlig körsträcka varie-
rar priset: Exempel 1: 790 kr/mån för 36 måna-
der och högst 1 500 mil/år. Exempel 2: 860 kr/
mån för 24 månader och högst 1 000 mil/år.
Elkostnad/10 km: 2–3 kr (beroende på elpris)
Uppladdningstid: 6 tim (16 A 1-fas  
via Wallbox)
12 tim (vanligt eluttag 230 V och 10 A)
PROVBILENS UTRUSTNING
Standard: 15" plåthjul, ABS-bromsar, auto-
matiska varningsblinkers vid nödbromsning, 
elektriska fönsterhissar fram (med impuls-
funktion), el-ytterbackspeglar, enkel pas-
sagerarstol, fjärrstyrt centrallås, färddator, 
förvaringsbox med armstöd mellan säten, 
glasad mellanvägg, gråsvarta stötfångare 
& skyddslister, hjulsida, höger sidolastdörr 
i plåt, höjdjusterbart förarsäte, krockkudde 
förarsidan, lastöglor i lastutrymme (mellan-
höjd), lucka handskfack, luftkonditionering, 
plastmatta bagagerum, plåtade bakdörrar 
180° asymmetriska, pollenfilter, radio (ej CD), 
analog aux- plus USB-ingång, MP3, bluetooth, 
skyddsplåt under motorn, vänster sidopanel 
i plåt, värme förarstol.
Tillval: Backsensorer, dimljus, farthållare.
Dragkrok inkl montering: 3 200 kr 
Maximal dragvikt: cirka 322 kg
Beräknat inbytespris efter 3 år: Ej angivet
Serviceintervall: Första service efter ett år, 
sedan vartannat/4 000 mil
Serviceavtal/priser: Serviceavtal kan erhål-
las, priser cirka 25 % lägre än för en diesel
driven bil.
Garantier: 2 års nybilsgaranti, 5 års garanti 
för drivlina, alltid över 75% batterikapacitet 
Provbilens pris:  271 375 kr inkl moms 
(217 100 kr exkl. moms)
Standardbil Kangoo Z.E. (eldrift) pris: 
249 875 kr inkl. moms (199 900 kr exkl. moms)
Alla priser exkl. moms om inget annat anges.
Uppgifterna lämnade av leverantören.

Kangoo Z.E. Maxi

Team   
Bergströms 
Bygg

Team  
Allerskog  
& Krantz

David Bergström

Kristian Lindberg

Henrik Zetterwall

Åke Krantz

❚◗ Pigg och smidig modell med lättöverskådliga instrument 
med bland annat backvarnare. Man sitter lite lägre än i de an-
dra modellerna. Stort rejält handbromshandtag och dito väx-
elspak. Bra att bilvärmaren är dieseldriven då värmen annars 
drar mycket el. Enda modellen som kan utrustas med dragkrok 
men det är inte mycket till dragkraft.
Bäst med testbilen: Smidig och lättkörd.
Sämst med testbilen: Räckvidden.

Ranking: 3

Team  
RCD Bygg  
& Inredning

Henrik Sandberg Richard Drotte

❚◗ Alla tre testbilar har ungefär samma köregenskaper. Pigga 
i starten med ett vridmoment som gör att man snabbt kom-
mer upp i 50 kilometer. Men toppfarten begränsas av eldriften. 
Kraftigt och distinkt handbromsreglage. Billigaste bilen men 
leasingkostnaden för batterierna tillkommer.
Bäst med testbilen: Laddas i fronten. Dieselvärmare som nog 
är ett krav vintertid om man inte ska sitta i ett kylskåp. 
Sämst med testbilen: Lite plåtig. Drar man i sidodörren känns 
det som om man får den i handen!

Ranking: 3

❚◗ Härligt tung att köra. Vilken känsla att tyst och stilla kunna 
glida fram i stadstrafiken. Lite som att köra en gammal Cadil-
lac vilket är märkligt då jag rattar en fransos! Utöver ladd-
nings- och hastighetsmätare finns det inte så mycket mer som 
pryder instrumentbrädan. Men backvarnare finns.
Bäst med testbilen: Sköna säten och Cadillackänslan. Stort 
lastutrymme.
Sämst med testbilen: Kan inte snabbladdas via Fortumstol-
pen som jag precis skaffat konto för. Renault har en annan 
kontakt för laddning.

Ranking: 2
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Nätet dörröppnare  
för fönsteruppstickare
Privatkunder köper ett eller ett par fönster. Sen går det tio år … 
Bygghantverkare däremot köper ofta flera fönster på ett bräde.  
Sen fortsätter man att köpa. Gång på gång. Förutsatt att man är nöjd.  
Den insikten vägleder en fönsterleverantör i Varberg, som bara säljer via nätet. 
Hotet -  eller snarare löftet! - om sänkta rot-avdrag har eldat på efterfrågan.

Fortfarande är en stor del av våra 
kunder privatpersoner. Men 
för att få en stadig försäljnings­
volym, försöker vi bygga upp 
en stabil riksomfattande kund­
stock av hantverkare och bygg­

företag, berättar Lars-Gunnar Svensson, 
som ansvarar för Villafönster i Varberg.

– Idag har vi företagskunder från Ystad 
till Haparanda och ringer man in beställ­
ningen före klockan nio på morgonen går 
godset iväg samma dag från oss.

Villafönster satsar nu på att nå ut till nya 
proffskunder. Budskapet i deras kampanj 
kan sammanfattas med att ”vi har fönstren 
du behöver, till rätt kvalitet och rätt pris. 
Och se vilken bredd vi kan erbjuda”.

– Vi är unika när det gäller bredden på 
produktsortimentet. Vi har 500 olika ty­
per och storlekar av fönster på lager och 
det finns ingen som kommer i närheten av 
detta, hävdar Lars-Gunnar Svensson och 
pekar på att efterfrågan på fönster med 
aluminiumbeklädd trästomme, bara ökar.

– Hälften av fönsterförsäljningen utgörs 
av den typen av modeller.

Fortfarande finns det en utbredd ovilja 
bland svenska hantverkare och byggföreta­

gare att utnyttja nätet för inköp av byggma­
terial och verktyg. Eller som Lars-Gunnar 
Svensson uttrycker det; ”byggbranschen är 
konservativ i många stycken, även när det 
gäller att handla över nätet”.

– Många vill fortfarande göra sina inköp 
över disk. Men när man börjar inse förde­
larna med att när som helst på dygnet kun­
na lägga ut en beställning och ha tillgång 
till Sveriges bredaste fönstersortiment, så 
bör vi ha goda förutsättningar att växa.

En del av Villafönsters produkter, främst 
dörrar, produceras i Sverige. Men merpar­
ten tillverkas i Lettland där lönekostnaden 
är lägre. Och det är inget märkvärdigt i sig 
då Sverige ingalunda är ensamt om att stå 
för kvalitet, understryker Lars-Gunnar 
Svensson.

– De flesta svenska fönsterleverantörer 
har antingen egna fabriker utomlands eller 
anlitar utländska tillverkare, bland annat 
Polen och de baltiska länderna.

Vid Nordbygg 2010 premiärvisade Villa­
fönster sina fönster för en större publik och 
frågorna lät inte vänta på sig. Nyfikenheten 
och även misstänksamheten var påtaglig.

Fyra år senare fanns Villafönster åter på 
plats på Stockholmsmässan. Men nu ute­
blev de kritiska frågorna.

Lars-Gunnar Svensson är ansvarig för Villafönster inom 
Varbergs Trä. Han hävdar att ingen annan leverantör kan mäta 
sig med bredden i fönsterutbudet. ”Vi har 500 olika modeller 
i lager”, säger han.

Beställda produkter packas och skickas ut samma dag från lagret i Varberg om 
kunden ringer in före klockan 9 på morgonen. 

– Det märks att vi börjar bli välkända 
och att yrkesfolket insett att vi står för kvali­
tet, bredd och bra priser, säger Lars-Gunnar 
Svensson och tillägger att ett representativt 
urval av produkterna kan beses i utställ­
ningslokaler i Stockholm och Varberg. 

Villafönster är en sektion inom Varbergs 
Trä och har alltså tillgång till butiker men 
affärsidén är ju att bara vara näthandel. 
I Varbergs Träs butiker säljs även fönster 
av andra fabrikat.

– Vi ser oss som ett komplement till bu­
tiksförsäljningen och vi har inte fått några 
reaktioner från våra samarbetspartners att 
vi skulle uppträda illojalt. Det finns plats 
för båda försäljningskanalerna, en för den 
lokala marknaden och en för mer långväga 
kunder, säger Lars-Gunnar Svensson.

Försäljningen har tagit fart efter det att 
regeringen vill försämra villkoren för ROT-
avdraget genom att minska andelen från 
50 till 30 procent av arbetskostnaden. Om 
förslaget går igenom gäller de nya reglerna 
från årsskiftet.

– Så nu passar man på att tidigarelägga 
jobb för att ta det säkra för det osäkra.

Text och bild: Peter Norrbohm
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Nya kunder granskas i Varberg:

Vad döljer sig 
bakom fasaden?
Skumraskföretagare göre sig icke besvär att beställa 
produkter från Villafönster eller handla hos Varbergs 
Trä. Delägaren Mattias Johansson har utpekats som 
”Byggvaruhandelns Leif GW Persson” för sitt okonven-
tionella sätt att granska nya kunder.
– Varför råna en bank när det är enkelt att lura till sig 
material och verktyg för stora belopp genom att utnytt-
ja leverantörernas okunnighet, säger han.

Mönstret är välkänt eller snarare ökänt. En ny 
kund beställer byggvaror och verktyg för tio­
tusentals kronor och får kredit av leverantören. 
Vid en kreditprövning ringer inga varnings­
klockor, allt ser ut att vara i bästa ordning.

– Detta utnyttjar de förslagna. Därför räcker 
det inte med att ta en sedvanlig kreditupplysning, betonar Mattias 
Johansson, VD och delägare i Varberg Timber som äger Varbergs 
Trä där Villafönster ingår.

Tre goda 
ting

för din vardag

1.
Optimera.se

Ny e-handel byggd för proffsen

2.
Jobbgeneratorn.se

Din databas för arbetsmiljöplaner,
egenkontroller, ritningar m. m.

3.
Proffsklubben.se

Lojalitet lönar sig

Får vi presentera ”Byggvaruhandelns Leif GW Persson” som granskar 
nya kunder vars vandel inte synes helt fläckfri.

»

Mattias Johanssons kontrollsystem är visserligen utformat för 
att passa byggvaruhandeln men hans resonemang är allmängiltigt 
för småföretagare som vill ha bättre uppsikt över nya kunder och 
affärspartners.

Det gamla sättet att försöka lura företagare genom att skicka 
bluff-fakturor finns kvar men har ”vidareförädlats”. Som att lägga 
sig nära stora välkända företags goda namn och skicka beställning­
arna från en mailadress som skenbart verkar ha en medarbetare 
från NCC eller PEAB som avsändare.

Ett mer försåtligt sätt är att ta över ett fläckfritt och väletable­
rat företag och snabbt använda det som beställare av varor och 
maskiner utan tanke på att betala. Fast tillvägagångsättet har ett 
bäst-före datum.

– Det kan bara utnyttjas under en kortare tid innan anmärk­
ningarna mot företaget solkar den välputsade fasaden.

Därför är det särskilt viktigt att kontrollera hos Bolagsverket 
om vissa ledamöter eller hela styrelsen i företaget nyligen bytts ut. 
Mattias Johansson har följt ett antal personer som när ett företag 
är förbrukat flyttar över till en ny styrelse i ett nytt fräscht bolag. 
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Nu har vi certifierade medarbetare! 
Kom in och prata miljöbyggnad med 
oss.
Sweden Green Building Council är Sveriges ledande orga-
nisation för hållbart byggande. 
Miljöbyggnad, LEED och BREEAM anpassat för den svens-
ka marknaden.

VI ÄR FÖRST!

Vi finns på 16 orter.
Hitta oss på bygma.se

Välkommen till Bygma!

Byggaren Nr4_Bygma_ny2.indd   1 2015-04-22   09:36:25

Och samma visa upprepar sig …
– Ett gott tips är att googla på personer i styrelsen. Och var 

särskilt uppmärksam om det är mycket unga personer. Ibland 
placeras utländska studenter, som farit hem, vid styrelsebordet.

Men, säger kanske vän av ordning, en inlämnad årsredovisning 
är väl ändå en bekräftelse på ett bolags hälsotillstånd förutsatt 
att siffrorna ser pålitliga ut. Men siffrorna kan vara helt tagna ur 
luften, varnar Mattias Johansson.

– Fejkade årsredovisningar är inte sällsynta. Bolagsverket 
kontrollerar inte sanningshalten i uppgifterna utan bara att de 
är inlämnade.

Han berättar att i en årsredovisning stod det att företaget haft 
tio anställda men vid närmare kontroll av faktiska inbetalade ar­
betsgivareavgifter så stämde det inte alls.

– Några tusenlappar var det enda som registrerats på skatte­
kontot. 

En annan väsentlig sak att nagelfara är om företaget nyligen 
bytt adress. 

– Är företagsadressen en mailbox hos Brevia eller Postia bör 
man vara försiktig. För till vilken adress ska varorna levereras?

För ett par år sedan arrangerade Mattias Johansson i samför­
stånd med polisen en fälla för en kund som tidigare uppträtt be­
drägligt. Ett parti fönster skulle levereras till en viss adress. Fönst­
ren var förpreparerade med dolda GPS-sändare.

– Det vara bara att följa fönstrens väg från den ena adressen till 
den andra. Slutligen hamnade partiet hos en hälare i Värmland 
där polisen gjorde tillslaget.

Text och bild: Peter Norrbohm

Se upp med företagskunder …
…	som bytt styrelse de senaste tre månaderna
… 	med mobilnummer som inte går att spåra.  
	 (Kontantkort)
… 	som har mailbox
… 	som kommer långt utanför närområdet
… 	som bara har ett bankkonto för transaktioner.

När en misstänkt kund beställde fönster preparerades leveransen med 
GPS-sändare. Sen var det bara för polisen att följa signalen och göra 
tillslag hos en hälare i Värmland. ”Men den metoden har vi bara använt vid 
ett tillfälle”, berättar Mattias Johansson.

»
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Byggbilsnyttº Redaktör: Christer Andersson

Dyr Vito med prisvärd fyrhjulsdrift

❚◗ Mercedes Vito 4x4 är en medelstor 
transportbil med ett grundpris på 404 125 kr 
för ett långt skåp. Merkostnaden på 38 750 kr 
för den permanenta fyrhjulsdriften blir en 
droppe i havet. Systemet har förbättrats, 
men finns enbart till bakhjulsdrivna Vito 
och ännu bara i kombination med den star-
kaste motorn på 140 kW/190 hk samt med 
sjustegad automat. Vito 4x4 är inte avsedd 
för terrängkörning. Höjd och markfrigång är 
densamma som för de tvåhjulsdrivna.

Fyrhjulsdriften är permanent via en mel-
landifferential med 45 procent drivning fram 
och 55 bak Föregångaren hade 33–67-driv-
ning. Viktökningen jämfört med den tvåhjuls-
drivna är låga 50 kg.

Drivningen samarbetar elektroniskt med 
de låsningsfria bromsarna samt antispinn- 
och antisladdsystemen. Spinner ett eller 
flera hjul bromsas hjulet på en millisekund 

Vito med permanent 
fyrhjulsdrift och 
centraldifferential, 
45 procent drivning 
fram och 55 bak.
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och kraften förs över till hjulen med bättre 
friktion. Om båda hjulen på en axel börjar 
spinna fungerar centraldifferentialen som 
en låst differentialbroms.

I låga hastigheter kan bromsarna aktive-
ras på alla hjul för att efterlikna effekten av 
tre differentialbromsar för maximal friktion. 
Bilen kan också  köra sig själv i nedförslut i 
hastigheter mellan 4 och 18 km/tim. Has-
tigheten reglerar föraren med en spak. Över 
45 km/tim kopplas systemet ur automatiskt. 

Byggaren har provat och konstaterar att 
fyrhjulsdriften håller vad Mercedes lovar. 
Ett prisvärt tillval som vi inte skulle tveka ett 
ögonblick inför om vi skulle få för oss att köra 
ett arbetsredskap där grundpriset är så högt 
som 404 125 kr, inklusive moms. Bättre på 
alla underlag i alla situationer, jämfört med 
tvåhjulsdrift. Med ett undantag, när man skall 
bromsa. Då är alla drivsystem likvärdiga. º

VW Truck & Bus 
nytt holdingbolag
❚◗ På VW:s årsstämma i maj presenterades 
VW Truck & Bus GmbH, ett nytt holdingbolag 
för VW:s kommersiella fordon, Scania, MAN 
och de lätta bilarna inom Volkswagen Com-
mercial Vehicles. De senare fortsätter att ha 
nära band till Volkswagen personbilar, där 
man har stora synergieffekter.

Volkswagens aktieinnehav i Scania AB 
överförs till VW Truck & Bus. MAN SE är se-
dan tidigare ett helägt dotterbolag till Volks-
wagen AG som har 75,28 procent av rösträt-
ten i MAN.

– Scania och MAN kommer att behålla sitt 
oberoende, säger Andreas Renschler, ansva-
rig för VW:s kommersiella fordon. Han be-
tonar synergieffekterna och att VW Truck & 
Bus kommer att styra och koordinera samar-
betet mellan MAN Truck & Bus AG, MAN La-
tin America och Scania AB. Direktörerna för 
respektive bolag kommer att vara represen-

terade i ledningen för 
Truck & Bus GmbH. º

– Vårt mål är att bli glo-
bala ledare även inom 
lastbilar och bussar, 
säger Martin Winter-
korn, koncernchef för 
Volkswagen AG.
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Ford Transit firar 50 år i augusti
❚◗ Den 9 augusti 1965 rullade den första 
Ford Transit-modellen av bandet i Langley 
i England. Den senaste versionen säljs i dag 
på sex kontinenter. Totalt har 8 miljoner av 
de större modellerna byggts.

Den första Transiten hade en tvåliters 
bensinmotor på 74 hk (det här var innan man 
angav effekten i kW) alternativt 86 hk och 
den första dieseln var en Perkins på 44 hk. 
Transit fanns i två axelavstånd och tre max-
laster från 610 kg upp till hela 1 782 kg. 1968 
fick Transit en ny diesel av Fords eget fabri-
kat som 1972 fick 55 hk alternativt 62 hk. 

Klisterlapp livräddare i Mercedes
❚◗ Som första tillverkare i världen har 
Mercedes tagit fram ett klistermärke med 
QR-kod som ger räddningstjänsten en digi-
tal räddningsritning över bilen i händelse av 
en olycka. Ritningen visar var bränsletank, 
krockkuddar, elkablar och batterier finns. 

En klisterlapp med en 
QR-kod ökar säkerheten 
när räddningstjänsten 
gör en insats efter en 
trafikolycka.

Den första engelska Transit-modellen rullade 
av bandet i augusti 1965, därav årets 50-års-
jubileum.

Andra generationens Transit presentera-
des 1978, den tredje 1986, den fjärde 2000, 

Koden placeras på B-stolpen eller på in-
sidan av bränslepåfyllningslocket. Ritningar 
finns till alla Mercedes transportbilar från 
1996 och kan eftermonteras av alla aukto-
riserade verkstäder. º

den femte 2006 och den sjätte, dagens mo-
dell, 2014. 2000 flyttades produktionen till 
Belgien och 2004 till Turkiet.

Transit-familjen har under senare år kom-
pletterats med modellerna Transit Connect, 
Transit Custom och senast Transit Courier. 

Transit-historien är dock längre än vad 
50-årsjubileet antyder. Den första Transi-
ten byggdes 1953 på den tyska personbilen 
Ford Taunus och kallades FK 1000 men döp-
tes 1961 om till Taunus Transit. Den engelska 
Transiten avlöste 1965 en transportbil kallad 
Ford Thames från 1954. º
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Första hantverksgalan avgjord

Fyra små- & medelstora samt 
fyra stora företag inom VVS, 
El, Måleri och Bygg utsågs till 
Sveriges bästa hantverkarföre­

tag 2015 vid Hantverkargalan i Stockholm 
på Nalen i Stockholm den 27 april. Det är 
första gången priset delas ut och vinnarna 
är framröstade av närmare 10 000 nöjda 
kunder. 

– Intresset har varit mycket stort för att 
hylla de duktiga företagen, säger Thomas 
Larsson, VD på Dorunner, arrangör av 
Hantverkargalan. 

Stämningen och spänningen var hög 

bland över 200 hantverkare från hela lan­
det som samlats till Sveriges första Hant­
verkargala på Nalen i Stockholm. Bland 
1 500 företag, nominerade av nöjda kunder, 
hade 40 tagit sig vidare till finalomgången 
i de olika kategorierna. 

Vinnarna utannonserades under kvällen 
av konferencieren Peter Settman. 

Vinnare i klassen Små och medelstora 
Byggföretag blev Bygg & Design Mälarda­
len AB i Eskilstuna.

I klassen Stora Byggföretag segrade 
BiWi Bygg AB i Gemla/Växjö.

Bakom Galan står det snabbväxande in­

ternetföretaget Dorunner, Sveriges ledande 
marknadsplats på internet för hantverkar­
tjänster. 

– Dorunner vill hylla Sveriges hant­
verkshjältar. Galan blev en stor succé som 
vi kommer att upprepa nästa år, sannolikt 
med fler kategorier för att ytterligare höja 
kvaliteten i branschen, säger Dorunners 
VD, Thomas Larsson.

Bygg & Design har sju medarbetare och 
sex miljoner kronor i omsättning med 
kompletterande rådgivning i utbudet. 

Mikael Kindbom



www.festool.se

Ta sågen till materialet.  
Inte tvärtom.
Battericirkelsåg HKC 55 med kap- och gerskena FSK.

För större frihet och högre precision. Cirkelsågen HKC 55 med kap- 
och gerskenan FSK tar allt arbete som kräver snabba vinkelräta snitt 
till en ny nivå. 18 V-batteri på 5,2 Ah och borstfri EC-TEC-motor med 
4.500 varv/min. I kombination med kap- och gerskena FSK nås maximal  
precision och exakta vinklar på ett sätt som tidigare var möjligt endast med  
stationär utrustning. Sågen i sig har fördelar som sänksnittsfunktion, 
klyvkniv i klingskyddet och djupskala för arbete med eller utan styrskena. 
SERVICE all-inclusive med bl a fri reparationsservice i 3 år gäller nu även 
separat köpta batterier och laddare. 

www.festool.se/HKC55Finns hos din Festool-återförsäljare från juni.

Såga snabbt, exakt och snyggt utan eluttag och sladdar.

3-C Production AB • Porsevägen 27-29 • 311 32 Falkenberg • Tel: 0346-587 54 • Fax: 0346-587 84 • info@3c.nu • www.3c.nu

CC-Fönsterdrev
vi håller vad vi lovar!

Sveriges mest väldokumenterade och godkända drev! 
Finns hos välsorterade bygghandlare.

Expanderar från

 2 mm upptill 30 mm

NYHET! Byggfolietejp som är 

SITAC-godkänt. CC- Hugger!



Posttidning B
Avsändare: Byggaren, Box 2082, 169 02 Solna

Med Automile för företag slipper du överraskningar vid en eventuell skatterevision med en körjournal 
som uppfyller alla Skatteverkets krav. Du sparar tid och det finns appar för både iPhone, Android, 
Windows Phone och webbläsaren. Automiles smarta uppfinning installeras på 15 sekunder utan 
verktyg och sladdar. Den använder alla mobiloperatörer utan krav på extra SIM-kort eller abonnemang. 
Enheten ingår utan extra kostnad och fungerar i alla fordon tillverkade e�er 2001.

Prova fritt i 90 dagar på www.automile.se

Smartare elektronisk körjournal

Prova
Fritt i 90 dagar
på automile.se

Frågor? Skriv till team@automile.se eller ring oss på 010-209 98 80.




