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Smarta FONDA Drain
Unikt interlocksystem ger dig en torr och varm källare
Källarytterväggar utsätts ständigt för fukt. Med FONDA Drain säkrar du inte bara en effektiv 
dränering utan kapar också din energiräkning.

Det patenterade interlocksystemet med en spetsig skarv gör att fukten drivs ut från väggen 
och de täta skarvarna minimerar värmeförluster. Passformen och låsningen blir dessutom 
perfekt vilket ger en snabb och kostnadseffektiv montering.

Allt i ett med lång livslängd. FONDA Drain!

Allt i ett för 
källarväggen 
	 •	Isolering
	 •	Dränering 
	 •	Fuktskydd

Läs mer på 
www.icopal.se
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Uppskattat verktyg 
att beskatta!

A
lla vill krama småföreta-
garna. Tvärs över partigrän-
serna betonas det hur viktig 
småföretagarens roll är för 
Sveriges framtid; för syssel-
sättning, ekonomisk utveck-

ling och innovationskraft. 
Till och med vänsterpartiet sjunger små-

företagarens lov, vår tids hjälte.
Men hyllningskören skorrar falsk. Egent-

ligen är det inte människan bakom företa-
get som är väsentlig. Det är det lilla företa-
get som produktionsenhet och leverantör 
av välfärd till det allmännas bästa, som alla 
vurmar för.

Företagaren själv är ett bekymmer – ett 
nödvändigt ont – med sina mänskliga egen-
heter och svagheter. Som att vilja leva gott 
på sitt företagande och det överskott som 
verksamheten skapar. Vinst är ju fult, som 
bekant, så länge den hamnar i ägarens/före-
tagarens fickor.

Därför måste vinsten tyglas och omgär-
das av regler. Och nu pratar vi inte ren be-
skattning av lön eller motsvarande.

Ett exempel är specialreglerna för äga-
re av små aktiebolag. Eftersom skatten är 
högre på löneuttag än aktieutdelning, så 
finns ett tak för hur mycket utdelning äga-
ren kan plocka ut ostraffat.

Ett annat är ägarens möjligheter att pri-
vat kunna utnyttja företagets tillgångar. Ta 
allt material och alla verktyg som en snick-
are kan använda för att bygga om sin som-
marstuga eller villa. Kan han inte visa att 
verktygen enbart används i tjänsten ska de 
förmånsbeskattas. Har du som hantverkare 
i privatlivet använt din Hilti slaghammare, 
Boschs tigersåg eller Stanleys FatMax vat-
tenpass ska du ta upp det i deklarationen 
som en förmån och skatta för det. 

Den som inte för dagbok över hur verk-
tygen utnyttjas i arbetet, får räkna med att 
bli upptaxerade om skattemyndigheterna 
ställer frågan. 

Alla verktygstyper är listade på Skatte-
verkets hemsida med beräknade nypriser. 

Där anger du omfattningen av det privata 
utnyttjandet av elmaskiner, mejslar, ham-
mare etc. Systemet räknar fram hur mycket 
detta är värt per år och fastställer ett för-
månsvärde.

Men HALLÅ! Vad är det han svamlar om 
den där ledarskribenten, utbrister du käre 
läsare när du har kommit så här långt i tex-
ten. 

Och visst är jag ute och cyklar! Verktyg 
förmånsbeskattas inte. (Kanske väcker jag 
intresset hos någon som vill bredda skatte-
basen, och i så fall får jag stå där med skam-
men att ha initierat frågan.)

Fast helt ute på cykeln är jag dock inte. 
Det finns ett stort undantag. Snickarens 
eller hantverkarens viktigaste och dyraste 
verktyg är föremål för just förmånsbeskatt-
ning. Den han definitivt inte kan vara utan 
om verksamheten ska överleva. Och där 
ägaren måste föra ”dagbok” för att bevisa 
sin oskuld.

Den lätta lastbilen. 
Med trång hytt och antingen skåp eller 

flak. Knappast något för familjen att köra 
omkring i. 

Enda raka är att skrota den som förmåns-
bil. 

Peter Norrbohm
Chefredaktör
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Ä N N U  E N  I N N O V A T I V           L Ö S N I N G  F R Å N  I S O V E R Ä N N U  E N  I N N O V A T I V           L Ö S N I N G  F R Å N  I S O V E R

Det är inte svårt att öka energieffektiviteten genom 
att bara öka isolertjockleken i en konstruktion. Men 
att bygga riktigt energieffektivt med tunnare väggar 
är en konst och en utmaning som vi på ISOVER tagit 
oss an och bemästrar.
 
Read all about it!   www.isover.se/premium

50 millimeter 
är borta. 
Kvar är samma 
isolereffekt i en 
tunnare vägg.  

Kvar är samma 
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50 millimeter 
är borta. 
Kvar är samma 

Samma isolereffekt              
Energieffektiva hus konstrueras och byggs idag 
enligt olika koncept med syfte att minska 
byggnadens totala energianvändning. Fortfa-
rande används isolermaterial med traditionell 
isolerförmåga, vilket medför att väggarna blir 
onödigt tjocka. 

Med ISOVERs premiumprodukter och lösningar 
fl yttar vi gränserna och klarar samma isoleref-
fekt med tunnare tjocklek. 

Mindre att släpa på           
Vårt motto ”Mer för mindre” är verkligen 
högaktuellt även för vårt premiumsortiment.   
Vi behöver använda mindre mängd material per 
kvadratmeter än många av våra konkurrenter 
samtidigt som vi komprimerar produkterna 
maximalt för att spara plats. Till nytta för dig 
och miljön, inte minst vid transporter.

Större boyta                    
50 millimeter besparing i väggtjocklek kanske 
inte låter mycket, men kan ge upp till 2 m2 
större boyta i ett vanligt hus med 100 m2 boyta.

Minskade energikostnader                         
– förbättrad miljö                   
Stigande energipriser och ett ökat miljö- och 
klimatfokus har lett till strängare krav på 
energieffektivitet. Eftersom byggnader står för 
40 % av Sveriges totala energianvändning, ger 
ett hållbart byggande stora möjligheter att 
bidra till en positiv förändring. Energin som 
används till att 
tillverka glasull sparas 
mer än 100 gånger 
under byggnadens 
livstid. Glasull från 
ISOVER består 
dessutom av upp till 
80 % återvunnet glas.

Både bygget och du har mycket att vinna på effektivare isolering.

”Bättre isolereffekt med premiumlösningar från ISOVER”

Annons_Fasad_Byggaren.indd   1 13-09-02   16.22.32
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NORGEINVASION SKAPAR BYGGRUSCH UTAN LIKE:

”Vi kan inte sluta jobba  
även om vi skulle vilja”
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
Korthugget

Byggare: Stefan Meyer

Ort: Strömstad

Ålder: 54 år

Antal år i branschen: 31

Företag: Prästängen Bygg.  
Delägare tillsammans med Hans Ekeholt

Antal anställda: 6

Omsättning: 7–8 miljoner

Specialitet: Husrenovering och  fönsterbyten

Specialintresse: Arkeologi och  hällristningar

tefan Meyers yrkesval grundlades tidigt. 
Som grabb hjälpte han sin morbror och 

morfar som båda var snickare. Att det blev 
bygg- och anläggning på gymnasiet i Udde-
valla var närmast självklart. Efter utbild-
ningen låg arbetsmarknaden vidöppen.

-Sedan 1981 har jag inte haft en ledig 
stund och som det är nu kan vi få hur myck-

et uppdrag som helst. Även om man skulle vilja går det inte att 
sluta jobba…

Ett bevis för att byggmarknaden är överhettad i den här delen 
av Sverige är antalet tjänstemän på bygg-och miljöförvaltning-
en i kommunen. Strömstad har 40 anställda som ska handlägga 
byggärenden vilket placerar verksamheten i nivå med adminis-
trationen i Bohusläns största stad Uddevalla.

Stefan Meyer började som anställd snickare hos ett byggbolag 
i Tanumshede och jobbade ett år i Norge 1982. Han fick bra lön 
som blev ännu bättre när han kom hem till Strömstad.

– Vi fick lönen i norsk valuta som blev 20 procent högre när vi 
växlade in den i svenska kronor. Vi kände oss rika.

I Norge bestämde han sig för att starta eget tillsammans med 
en kollega. Men inte som byggare utan som byggvaruhandlare 
med siktet främst inställt på norska kunder. Byggvaror var myck-
et dyrare i Norge jämfört med vad man fick betala i Sverige. Up-
pemot 50 procent dyrare för likvärdiga varor. Därför borde det 

NORGEINVASION SKAPAR BYGGRUSCH UTAN LIKE:

FÖRR VAR DET SILLEN som stod för 
inkomsterna i norra Bohuslän. Idag är det 
norrmännen. 
– Krisen på 90-talet och kraschen efter 
Lehman-konkursen 2008 har gått oss 
närmast spårlöst förbi. Här byggs och 
renoveras det som aldrig förr, berättar 
Stefan Meyer, delägare i Prästängen Bygg 
AB i Strömstad. På fritiden djupdyker han 
gärna i historien.

Fönsterbyten är Prästängen Bygg:s specialitet. Här ersätts en hel vägg 
efter myrinvasion och ruttna fönsterbågar.

”Vi kan inte sluta jobba  
även om vi skulle vilja”
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Lindnäs Trä på den tiden Stefan 
Meyer var byggvaruhandlare. 
Han ångrar inte att han återgick 
till snickeriet.
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finnas en bra marknad om man etablerade sig nära och på rätt 
sida om gränsen, resonerade de och startade Lindnäs Trä 1983.

-Visserligen är kursskillnaden inte så stor längre men fortfa-
rande är de flesta byggvaror - bortsett från färg - klart dyrare i 
Norge.

Uppenbarligen satsade de på rätt häst. I över 25 år drev de båda 
kompanjonerna Stefan Meyer och Hans Ekeholt Lindnäs Trä och 
andelen norska kunder har genom åren legat runt 20 procent, 
det vill säga de som körde hem varorna till Norge. Räknar man 
in norrmän med hus i Bohuslän var andelen mycket större. 

husen skulle stå emot tidens tand. På våren ringbarkades träden 
vilket satte fart på kådproduktionen. Sedan fälldes de påföljande 
vinter. Det var dåtidens sätt att impregnera virket.

– Det är inte underligt att så många hus från 1700- och 
1800-talen fortfarande är i mycket gott skick.

Men i det fattiga Bohuslän fick man ibland göra som Kajsa 
Warg; ”Man tager vad man haver”. Ett exempel; hus med väggar 
fodrade med bräder från gamla trälådor. 

Fast när Prästängen Bygg åtog sig att renovera en fiskarstuga 
fick det ett förlopp som ingen kunde ana. När innerpanelen togs 
bort började hela huset svaja och alla flydde hals över huvud ut 
i säkerhet. Det visade sig att husets stomme bestod av 80 centi-
meter långa lådkubbar staplade på varandra och sammanfogade 
med något slags söndersmulat cementbruk. Lådkubbar var rå-
material för bräder till fisklådor.

– Vi lyckades rädda huset genom att försiktigt bygga nya bä-
rande väggar utanpå lådkubbarna, berättar Stefan Meyers vars 
intresse för historia går mycket djupare än 1800-talets husbygg-
nadsteknik. Forntiden med alla sina lämningar lämnar honom 
ingen ro. Fröet såddes i skolan när klassen besökte hällristnings-
området i Tanum, idag klassat som världsarv. 

– Alltsedan dess har jag varit en hängiven anhängare av ar-
keologi. Jag har själv varit med och upptäckt nya hällristningar 
och bosättningar från bronsåldern. På den tiden använde man 
så kallad lerklining för väggkonstruktioner. Det var lera blandad 
med vass.

Han pratar länge och väl om orts- och gårdsnamnens ur-
sprungliga betydelse och det vimlar av säregna namn såsom Bo-
gen, Kebal, Skee, Monelid och Seläter.  Och det står helt klart att 
några sysselsättningsproblem efter pensioneringen kommer det 
inte att bli.

– Hade jag möjlighet skulle jag ägna mig åt arkeologi på heltid 
redan nu.

Peter Norrbohm

Äldste sonen Jonas 
Meyer jobbar i 
firman men tillhör 
också kulstötar-
eliten i Sverige. 
Prefabhallen är en 
perfekt utkastplats 
vilket föranledde 
Byggarens redaktör 
att snabbt flytta 
bilen utanför.

”Vi sålde för att vi ville ägna oss 
helhjärtat åt bygghantverket  
– det som är våra rötter. 

2010 sålde de byggvaruhandeln till en konkurrent som om-
profilerade den till en XL Bygg-anläggning för proffskunder.

-Nej, vi sålde inte för att vi tappade försäljning, säger Stefan 
Meyer och förklarar: 

– Vi sålde för att vi ville ägna oss helhjärtat åt bygghantverket 
– det som är våra rötter. Faktum är att vi under alla år vid sidan 
av byggvaruförsäljningen haft viss prefabtillverkning av frigge-
bodar och mindre sommarstugor. Nu kan vi ägna oss åt det till 
100 procent.

Redan ett par år innan byggvaruhuset såldes var förberedelse-
arbetet igång för en kursändring. 2008 startade kompanjonerna 
Prästängen Bygg AB där Stefan Meyer gick in och erbjöd sina 
snickartjänster med inriktning på renoveringar och fönsterbyten.

Idag har byggföretaget sex anställda, varav fyra har släktband 
till Stefan Meyer. Två söner och två kusiner. Omsättningen ligger 
på 7–8 miljoner.

Arbetet med att renovera gamla hus har fått Stefan Meyer att 
med största respekt se på det yrkeskunnande tidigare generatio-
ners snickare hade. De valde ut råmaterialet med omsorg för att 
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Ventilation

Tätningslister i silikon

3M-tejp för tätning Tröskeltätning Borstlist

Fogmassor och fogsprutor Porttätning EPDM-lister

TäTa och foga 
med la!

Vi har allt du behöver 
för professionell tätning, 
fogning och ventilation.
  
Våra experter hjälper dig att 
välja rätt material och verktyg 
till såväl standardlösningar 
som speciallösningar. Se även 
vårt breda sortiment av kitt, 
verktyg, ventiler och beslag  
för hantverkare. 
www.leifarvidsson.se

Gör din beställning innan lunch  
så skickar vi varorna samma dag!

Ring oss nu på

0392-360 10

Mullsjö Huvudkontor Lager 
Tel   0392-36010
Box 90, 565 22 MuLLSjö

GöTEBORG Säljare
Tel     031-711 66 90

KIsTA Yrkesbutik Kontor
Tel    08-26 5210
Haukadalsgatan 8b, 164 40 KISTA

Handla direkt i vår webbshop www.leifarvidsson.se

– vi servar 

hantverkare!

NYA 

 KATAlOGEN 

18   uTE Nu!
NR
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farliga plagiat

Ökänd hantering av välkända  maskiner
Välkända elverktyg från DeWalt, Festool, 
Bosch etc. säljes förmånligt vid snabb affär.  
Så kanske det står i annonsen och vem 
vill inte göra en bra affär?  Fast när 
skruvdragaren i Boschs blå serie havererar 
efter två veckor inser du att det är en dålig 
affär. Och inte alls den märkesvara du trodde 
från början …

P
opulära verktyg som skruvdragare, planslipar 
och borrmaskiner löper störst risk att anting-
en plagieras eller säljas som äkta, det vill säga 
genom varumärkesintrång. 

Men även tyngre verktyg som motorsågar 
förses med falska varumärken och kopierade 

färgkombinationer.
– Det här förekommer av och till och handlar framför allt om 

produkter som det är stor efterfrågan på, säger VD Matts Spång-
berg på Leverantörsföreningen för Elektriska Handverktyg.

Dålig stil köpa 
falsk Stihlsåg
Färgen är densamma. Och namnet. Det står Stihl, Husqvarna eller något 
annat känt varumärke på den. Men den billiga motorsågen kan ändå vara 
en usel och farlig kopia. Ofta köpt av en dörrknackare eller på Blocket.

et här är ett varumär-
kesmässigt problem, 

men förstås också 
ett säkerhetspro-
blem. De här gre-
jerna har nästan 

aldrig de säkerhets- 
och skyddsanordning-

ar som ska finnas, säger 
Tobias Gullberg, ansvarig på branschför-
eningen Park och Trädgård Maskinleve-
rantörerna.

Under sommarhalvåret ökar försälj-
ningen av el- och handverktyg. Motorså-
gar är inget undantag och inte heller en 
ökad förekomst av kopior som vid sidan 
av fackhandeln erbjuds som originalpro-
dukter av välkända och etablerade varu-
märken.

– Tittar man på alla handverktyg så är 
det en väldigt bred spridning på i princip 
alla förekommande märken.

Branschföreningen har inga siffror på 
hur vanligt det är med falska varumärkes-
motorsågar, men Tobias Gullberg uteslu-
ter inte att sådana kan dyka upp på hyres-
marknaden.

De oäkta motorsågarna saluförs vanligt-
vis via nätet, av dörrknackare eller kanske 
från bakluckan på en bil på någon lokal 
loppmarknad.

– Jag vet också att det förekommit för-
sök att sälja till återförsäljare i fackhan-
deln. Fast det är svårare och knappast nå-
got som man har lyckats med.

Varifrån kommer de kopierade motor-
sågarna?

–  Det är lätt att säga att de kommer 
från Kina, men det är inte säkert. Hur ka-
nalerna och vägarna går det vet inte jag, 
svarar Tobias Gullberg.

Av i Sverige etablerade varumärken för 
motorsågar är Stihl hårdast drabbat av va-
rumärkesintrång och falska kopior. 

Det handlar framför allt om model-
lerna MS 440 och 441. Motorsågar som 
i original kostar runt 9 000 kronor och 
där falska kopior säljs för en tusenlapp el-
ler två – men ibland också för en summa 
strax under riktpriset för en riktig mo-
torsåg från Stihl. Ett sätt att övertyga en 
eventuell köpare om att det handlar om 
äkta vara.

– Säljarna har ett övertygande sälj-
snack, knackar ofta dörr och besöker ar-
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Skilj på äkta plagiat  
och falsk kopia
•	Varumärkesintrång: en oäk-

ta produkt förses med en falsk 
varumärkes- och modellbeteckning 
och/eller färgkombination från ett 
befintligt etablerat märke.

•	Plagiat: en produkt där konstruk-
tion och utförande är kopierat från 
en annan tillverkare, men säljs un-
der eget namn. Här kan det even-
tuellt handla om patentbrott.

•	Parallellimport: när produk-
ter tas in till Sverige vid sidan av 
leverantörernas etablerade kanaler. 
Juridiskt klanderfritt, men orsakar 
problem med service och reserv-
delar. 



Ökänd hantering av välkända  maskiner
Bosch, Hitachi, Stihl, Black & Decker ... De flesta etablerade 

varumärken har erfarenhet av varumärkesintrång på någon el-
ler några produkter i sitt sortiment.

–  Inget varumärke går helt fritt. Men rena piratkopierade 
grejer hamnar sällan i butik. Det handlar mer om försäljning 
från bakluckan eller att man står vid ett köpcenter och försöker 
kränga skruvdragare, säger Matts Spångberg.

Thomas Andersson

betsplatser och bönder. I ett fall stod man 
utanför systembolaget i Göteborg! De 
som är riktigt fräcka kan sälja en kopia 
för 5–6 000 kronor, berättar produktchef 
Niclas Zetterberg på Stihl och tillägger att 
det till och med förekommit försök att le-
verera motorsågskopior till originalleve-
rantören. 

– Vi har flera gånger fått mailerbjudan-
den från kinesiska företag om att köpa 
motorsågar. Ibland med en annan färg-
sättning, ibland rena kopior. Helt otroligt!

I själva verket kommer 95 procent av 
motorsågarna med de falska varumär-
kesbeteckningarna från Kina, uppskattar 
Niclas Zetterberg.

Rätten till ett varumärke gäller även 
färgsättning, exempelvis den orange och 

grå färgkombinationen på Stihls produk-
ter. Ett varumärkesintrång som enligt 
Niclas Zetterberg oftast förekommer på 
internetsajten Blocket.

–  Där är det vanligare att det står Stihl 
på sågen. Vi anmäler sådant direkt och då 

tar de bort an-
nonserna.

När falska 
märkesmotor-
sågar ändå sålts 
blir köparen ofta 
varse om detta 
när den lägger av 
tidigare än be-
räknat. Och ser-
viceverkstaden 
konstaterar att 

Matts Spångberg

det rör sig om en piratsåg där inga reserv-
delar passar.

En falsk Stihlsåg innebär också ökade 
risker för den som utnyttjar sågen. Niclas 
Zetterberg hänvisar till oberoende tyska 
tester som visar på allvarliga säkerhets-
brister hos kopior av företagets motorså-
gar. 

Kastskyddet för handtaget på originalet 
klarar exempelvis en viss belastning, men 
slås direkt av på sågen från Kina. 

Att mjukare stål tänjer ut och förlänger 
handtagsbygeln på kopian i stället för att 
som på originalet fjädra är en annan sä-
kerhetsrisk.

(På Stihl.se finns under ” nyheter/viktig 
information” en film om nackdelar och fa-
ror med förfalskade produkter.)Niclas Zetterberg.

En äkta Stihl med ett ingjutet varumärke. En falsk Stihl med påklistrat varumärke.
niclas zetterberg.niclas zetterberg.
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Niclas Zetterberg pekar på ett par av-
görande punkter som utmärker en äkta 
produkt från Stihl:

•• Stihls motorsågar säljs aldrig via dörr-
knackare eller på lokala loppmarknader av 
ambulerande försäljare. De finns bara i 
servade skogs- och trädgårdsbutiker.

•• Stihl använder aldrig klistermärken 
för varunamn och modellbeteckning. 
Namnet Stihl med svarta bokstäver är in-
gjutet på kopplingskåpan.

verktyg och motorsågar, meddelar pro-
duktchef Måns Hermelin på Hitachi.

Kommunikationschef Cathrine Stjär-
nekull på huvudkontoret för Husqvarna 
Group i Stockholm har en liknande bild 
vad gäller varumärkesintrång för Hus-
qvarnas motorsågar.

–  Vi tycker inte att det är något stort 
problem i Sverige just nu. Men visst fö-
rekommer det privatkopior, vi tar det på 
allvar och vi följer upp det när vi kan, sä-
ger hon.

Sedan 2011 har bara några få anmäl-
ningar om varumärkesintrång på motor-
sågar kommit in till Internationella åkla-
garkammaren i Stockholm. Men mör-
kertalet är stort,  tror  kammaråklagare 
Fredrik Ingblad

– Ingen anmälan har än så länge lett till 
åtal. För det krävs ”särskilda skäl”.  Vilket 
i praktiken betyder att det måste handla 
om uppenbart farliga produkter eller rik-
tigt stora beslag.

Några sådana ”jättebeslag” har än så 
länge inte gjorts.

– Kanske högst 10–20 produkter varje 
gång. Typfallet är en bil där det första in-
trycket är att varorna är stöldgods. Sedan 

visar det sig att varorna inte är stulna, 
men varumärkesförfalskade och dessa pi-
ratkopior försöker man sedan att  sälja på 
mässor.

Att väcka åtal för för farliga motorsågs
kopior kräver bevis i form av utredning 
och tester. 

Den kompetensen saknar polisen idag, 
enligt Fredrik Ingblad. Att köpa in den 
externt skulle betyda stora kostnader.

– Så i de här ärendena är vi ganska be-
roende av målsägaren.

Thomas Andersson

”Ingen anmälan har 
än så länge lett till 
åtal. För det krävs 

”särskilda skäl”. 

Förutom Stihl är Husqvarna och Hi-
tachi två etablerade och internationellt 
välkända varumärken för el- och hand-
verktyg.

–  För ett par år sedan kom det in el-
verktyg som var kopior. Det fick vi veta 
när tullen tog kontakt. För övrigt har vi 
varit ganska förskonade och har ännu 
inte haft det här problemet med bensin-

Tummen upp för den 
etablerade byggvaru-
handeln när det gäller 
garanterad äkthet i 
produktsortimentet. 
Mer osäkert blir det 
när kända varumär-
ken säljs på markna-
der eller nätet.

Få anmäl-
ningar 
gjorda,  
enligt 
Fredrik 
Ingblad.
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Go Further
Transit Custom  – International Van of The Year 2013.

* Priset är rekommenderat och gäller Ford Transit Custom Bas 270 L1 H1, 2,2 l TDCi 100 hk.  **Ford SYNC samt 
nedfällbara takräcken är tillval till Bas. Alla priser är exkl. moms. Bilen på bilden är extrautrustad.

Ensam om 5 stjärnor 
i Euro NCAP.

Nedfällbara takräcken
Utsågs till Van of the Year 2013. Säkrast i sin klass och ensam om 
5 stjärnor i Euro NCAP. Nedfällbara takräcken, lucka i skiljeväggen 
för lastning upp till 3 meter, Ford SYNC** med röststyrning och 
Emergency Assistance. Läs mer om Ford Transit Custom på ford.se

NYA FORD TRANSIT CUSTOM

 (Ord.pris 214 720:-) 

REK. KAMPANJPRIS FRÅN

194 900:-*
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ce-märkning

Läsarna 
reagerar!
Tack!!! Fan vilken bra krönika! 

Det är signaturen Björn som i ett 
SMS berömmer Sten Folkesson. I sin 
förra krönika i Byggaren tog han upp 
den ensidiga bilden i media där bygg-
företagaren alltid är den stora busen 
och husägaren det stackars offret. 
Krönikan har fått många att reagera 
och här följer ett par exempel:

”Jag brukar säga att man skulle göra 
TV om tokiga konsumenter, skönt att 
det är någon som skriver om detta 
problem från de små byggföretagens 
perspektiv. Tyvärr är det väl bara yr-
kesfolk som läser det du skrivit. Byg-
garen läses ju inte av den breda all-
mänheten.

Björn BN

”Det där med att hantverkare blir lu-
rade av konsumenter, är ett bekym-
mer.  Själv händer det mig någon gång 
varje år. Lyssna för allt i världen inte 
på byggfuskprogrammens programle-
dare. Det insåg jag direkt efter att ha 
sett några program. Jag har lärt mig 
att alltid ta ut förskott av kunden. Vill 
inte kunden gå med på det är det bara 
att lägga ner projektet och leta upp 
en juste kund som accepterar att be-
tala förskott. Dessa underbara kunder 
finns. Justa kunder kan också räkna 
med att du som byggare anstränger 
dig lite extra för att göra ett bra jobb. 
Blir du osäker på en kunds betalnings-
vilja så påverkar det dig i arbetet. Det 
signalerar dåliga vibbar. Sedan kan 
man ju fråga sig hur de oseriösa kun-
derna resonerar när de vägrar betala 
sista fakturan. Det kan ju få en att 
tända till och bli riktigt förbannad…

Olle i Västerbotten

Reagera du också! 
 SMS:a dina synpunkter och 

åsikter till 0708-299702. Eller 
maila info@byggaren.se

Bara CE-märkta byggvaror 
får säljas i byggvaruhandeln

De flesta byggvaror måste vara CE-
märkta efter första juli. Bygghandeln 
får sälja ut sina gamla omärkta lager 
men sedan är det stopp. Byggherren är 
ytterst ansvarig för att rätt material an-
vänds men som byggproffs bör du gar-
dera dig hos återförsäljaren.

CE-beteckningen handlar i grunden om 
att varor ska kunna säljas fritt inom EU 
utan nya kontroller och ommärkningar 
när de passerar landsgränserna. CE-
märket visar att produkterna uppfyller de 
egenskaper som tillverkaren anser att de 
ska ha. Däremot är det inte någon kvali-
tetsmärkning. 

Produkten ska antingen vara märkt eller 
åtföljas av ett dokument som visar att den 
är prestandadeklarerad.

Redan 2010 kom kravet att konstruk-
tionsvirke och takstolar skulle vara CE-
märkta. Idag omfattas drygt 430 bygg-
produkter där alla har en harmoniserad 
standard, det vill säga där tillverkarna 
kommit överens om en gemensam be-
dömningsgrund.

Till den gruppen ingår panel, trägolv, 
dörrar, fönster, takmaterial, isolerings-
material, gipsskivor, fästanordningar, av-
loppsledningar, WC-stolar etc.

Fortfarande återstår cirka 130 bygg-
produkter där producenterna försöker 
hitta en standardbeskrivning som alla 

kan ställa sig bakom. Dit hör inredningar, 
typ garderober och köksskåp men också 
alla detaljer som kommer i kontakt med 
dricksvatten;  rör, kopplingar och blan-
dare.

Hela listan på vilka produkter som 
omfattas av CE-kravet hittar du på Byg-
garens hemsida; www.byggaren.se högst 
upp i högerspalten.

Ansvaret för CE-märkning och prestan-
dadeklarationen följer en lång kedja från 
tillverkare – som utfärdar dokumentet – 
via byggvaruhandel – som inte längre får 
ta in omärkta produkter som har en ge-
mensam standard – till byggföretag och 
hantverkare som ska använda materialet 
för kundens räkning.

Det yttersta ansvaret faller dock på 
byggherren. Många gånger är det hus
ägaren själv som har den funktionen om 
inte byggherrerollen är delegerad i avtal 
till byggföretaget. Oavsett vilket bör du 
som byggproffs återförsäkra dig genom 
att alltid kräva av din byggvaruleverantör 
att denne följer EU:s byggproduktförord-
ning där kravet på CE-märkning finns 
med. 

Dessutom är det inte fel att informe-
ra kunden om de nya reglerna. Att vara 
påläst fyller vilken privatkund som helst 
med respekt och beundran.

Peter Norrbohm

Redan för ett 
par år sedan 
blev det krav 
på att takstolar 
skulle vara 
CE-märkta. 
Nu omfattar 
det kravet 
ytterligare 430 
byggprodukter.
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Köp Bosch 
 och bli belönad med 
 bonusprodukter!
Se hur du får bonus-
produkter från Bosch – 
Scanna koden

GSR 14,4 och 18 V-LI Professional 
De extremt uthålliga, sladdlösa skruvdragarna i dynamicseries 
klarar upp till 826 skruv (6 x 60 mm) på en laddning 
(18 V/4,0 Ah). Kort konstruktion och låg vikt ger perfekt 
hantering. Blå elverktyg: för hantverk och industri.

www.bosch-professional.se

 Real Bosch! 
 ”Står fortfarande 
  pall 800 skruv senare”

swe_AZ_210x297_GSR_18_14_4_V-LI.indd   1 26.08.13   13:14
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byggare i skåne

Samtal med skånska byggproffs:

Låt frun möta  
nyfiken journalist  
och sätt arkitekten  
på skolbänken
Konstruktionen ser bra ut på papperet, men när snickaren 
ska följa arkitektens val av byggmaterial kan det slå helt 
fel. Arkitekterna måste bli bättre på virkeskvaliteter, 
anser Jonas Kroon och Leif Andersson, två byggproffs 
som Byggaren träffar på Malmö Trä för att samtala om 
branschfrågor. Skulle lokaltidningen höra av sig påhejad av 
en sur kund, skulle Jonas Kroon skicka fram sin fru!

S
måföretagaren Jonas Kroon 
kör sin firma under namnet 
Snickare Kroon. Hans kund-
stock är blandad då den inne-
håller såväl professionella kun-
der som konsumentkunder. 

Det ger honom en erfarenhet som går på 
bredden. Han är ute i praktiskt byggande 
så mycket som möjligt och tycker det är 
litet tråkigt att sitta vid datorn, till och 
med när det handlar om att en så viktig 
sak som att fakturera. Mobiltelefonen och 

surfplattan har han alltid med sig. De är 
för honom lika viktiga verktyg som de 
redskap han använder när han bygger.

Leif Andersson är anställd av MVB AB, 
som försöker kombinera det lokala bola-
gets närhet till kunden med det stora bo-
lagets kapacitet. MVB jobbar enbart med 
professionella kunder. Han har visserli-
gen en praktisk bakgrund men tillbringar 
mer tid på kontoret än Jonas Kroon. För 
Leif Andersson är därför datorn lika vik-
tig och självklar som mobilen.

För båda är det självklart att välja rätt 
virkeskvalitet för rätt ändamål. Det van-
ligaste är att hantverkaren samråder 
med sin trävaruhandlare om virkesvalet. 
Bygghantverkaren vet var och hur virket 
ska användas och har erfarenheter från 
tidigare projekt. Kraven på bärande kon-
struktioner skiljer sig naturligtvis mycket 
från de krav som ställs på dekorytor. Dju-
past kunskaper om träkvaliteter, ”tabell-
kunskapen”, har trävaruhandlaren, som 
utifrån dessa kunskaper stöttar byggaren 
med råd och dåd. Skogsindustrin utbildar 
sina trävaruhandlare till certifierade trä-
experter. Det handlar om 2-dagarskurser 
där man får lära sig allt från plantering av 
den lilla trädplantan till hur träden kapas, 
transporteras, avbarkas, sågas och hyvlas 
innan virket levereras till handlarna.

Ofta är hantering och förvaring ett 
större problem än kvalitetsaspekterna i 
övrigt. Hos trävaruhandlaren ligger vir-
ket skyddat under tak. På byggplatsen 
förvaras virket en bit från marken på 
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Byggaren skulle främst prata träkvalitet med 
de båda skånska byggproffsen. Men det blev 
så mycket mer sagt om så mycket annat...
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VI ÄR TACK OCH
LOV INGA MASKINER.
I över fyrtio år har vi sålt bygg- och anläggningsmaskiner från några av världens 
bästa leverantörer. Vi älskar det vi gör och vårt kunnande om allt från blandare och 
vibratorstampar till stensågar och betongytfräsar gränsar till det nördiga. Framför allt 
är det nog engagemanget i dig som kund och dina behov som tillåtit oss hålla på så 
här länge. Ett högst personligt engagemang eftersom vi fortfarande är det lilla familje-
ägda företaget som levererar stora lösningar till företag över hela landet. Hör av dig 
till oss på 08-754 71 60 så berättar vi mer om vad vi kan göra för dig.

www.epox.se Svensk återförsäljare av: Mikasa, Imer, Von Arx

epox_248x178.indd   1 2013-08-30   09.50

Jag jobbar 
mycket med 
konsumentkun-
der och ser alltid 
till att ha ett 
skriftligt avtal 
om vad som 
ska göras säger 
Jonas Kroon, 
Snickare Kroon. 
Jag har inte råd 
att basera mitt 
arbete på munt-
liga överens-
kommelser.

Får du bygget godkänt av kommunen enligt Plan- och Bygglagen, PBL, har du 
ett mycket bra bevis för att bygget är professionellt utfört, säger Leif Anders-
son på MVB AB.

underläggsbalkar, vilket är bra. Men sen 
läggs ofta en presenning över. Om det 
regnar och virket blir liggande ett tag blir 
det lätt en drivbänk under presenningen. 

da
vi

d 
eh

re
ns

tr
ål

e 

da
vi

d 
eh

re
ns

tr
ål

e 



20 byggaren  4 201320

byggare i skåne

Detta påverkar virkets fukthalt och kan ge 
fuktskador och dimensionsförändringar.

Idealet hade varit just-in-time-leveran-
ser, men byggsvängen är inte där än, en-
ligt Leif Andersson och Jonas Kroon. 

– Vi vet i regel inte när vi behöver vir-
kesleveransen. Ibland har vi helt enkelt 
ett härligt flyt samtidigt som krångel kan 
uppstå i andra situationer. Tumregeln är 
att undvika virkesleveranser precis inför 
semestern eller fredagar. Kan man inte 
förvara virket torrt och skyddat på bygg-
platsen måste lagringstiden där göras så 
kort som möjligt.

Men vad hjälper goda kunskaper om 
inte arkitekterna kan sin sak? Föråldrade 
eller konstiga virkeskvaliteter kan man 
hitta i ritningsunderlaget, något som in-
träffar i uppemot tio procent av fallen, 
uppskattar våra intervjuade byggare.  Inte 
så att var tionde underlag genomgående 
är tveksamt. Det är snarare så att tokighe-
ter kan finnas utspridda i ett och samma 
ritningsunderlag.

Arkitekterna måste därför skärpa sig, 
tycker de två byggproffsen.

Leif Andersson anser att totalentrepre-
naden fungerar bäst om man som byg-
gare vill ha full kontroll över materialet. 

− Då är det funktionen som styr och vi 
vet ganska väl vad som gäller beträffande 
virkeskvaliteten. Om vi däremot har en ut-
förandeentreprenad, en generalentrepre-
nad, blir det genast kladdigare med bygg-
beskrivningen. Då får vi diskutera med 
trävaruhandlaren och arkitekten för att 
reda ut oklarheterna. Datoranvändningen 
får tillskrivas en del av ansvaret för kladdet 
så länge som det är så lätt att kopiera och 
klistra in. Det gör att egendomliga eller 
föråldrade virkesbeteckningar lever kvar 
länge. En del arkitekter lever inte i samma 
verklighet som vi byggare. Inte så konstigt, 
då deras fokus är funktion, design och ut-
seende snarare än konstruktion.

Katarina O Cofaigh, med ansvar för pro-
fessions- och arkitekturfrågor hos Sveri-
ges Arkitekter, säger i en kommentar till 
de båda byggarnas kritik att problemet, 
som inte verkar vara jättestort, snarare 
handlar om vidareutbildningen av arki-
tekter än om fel i grundutbildningen. 

− Vi arkitekter samarbetar gärna med 
såväl konstruktörer som skogsindustrin 
för att avhjälpa eventuella brister på det 
här området.

Jobbar man med privatkunder är det 
superviktigt att inte prata förbi varandra, 
påpekar Jonas Kroon.

− Bristande kommunikation ligger ofta 
bakom uppkomna fel. Det händer också 
att konsumentkunder ställer till problem 
i slutskedet i skydd av konsumenttjänstla-
gen. ”Men jag beställde ju vita köksluckor 
och nu har du satt in luckor i naturträ.” 
Kan jag då inte motbevisa konsumen-
tens påstående är jag körd. Kostar köket 
250 000 kronor är det mitt kök eftersom 
kunden inte vill betala för det. Sådana 
smällar vill man gärna undvika! Plus att 
det blir en seg kostsam juridisk process 
som tar tid. Jag har inte råd med det! 
Därför har jag alltid papper på vad jag 
ska göra. Mina skriftliga avtal innehåller 
också alltid en plan för delbetalningarna.

Betyder det att du själv sitter på kväl-

larna vid köksbordet och författar juri-
diska kontraktstexter?

–  Nej, jag köper den hjälpen utifrån. 
Dessutom tar jag reda på om kunden har 
betalningsanmärkningar. Helst skulle jag 
också vilja ha koll på kundens konfliktbe-
nägenhet och se om denne varit inblan-
dade i rättstvister. Men den informatio-
nen finns tyvärr inte idag.

−  När man jobbar med professionella 
kunder är juridiska tvister i alla fall en 
match på lika villkor då de inte hålls bak-
om ryggen av konsumentlagarna. Men 
det är skillnad på proffskunder som är 
stora nog att ha personal för att hantera 
upphandlingen och de där ägaren själv 
gör det. I det senare fallet är avståndet 
mellan upphandling och ägarens plånbok 
i princip obefintligt, vilket kan ge en kon-
sumentkund-liknande situation.


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Det är ute på byggarbetsplatserna som virket tar stryk om det inte lagras på betryggande sätt. 
Dåligt väder påverkar utfallet, liksom okunniga arkitekter.





Behandlad ytterpanel lika 
självklart som lackerad bil
-vår nya kalkylator bevisar!

NYHET!
KALKYLATOR
moelven.com/se/kalkylator

En industrimålad ytterpanel som, vid första anblick, kan 
verka som ett dyrare alternativ visar sig i slutänden bli både 
billigare och dessutom bättre för kunden än att måla själv.  

Med Moelvens kalkylator beräknar man snabbt och enkelt 
hur mycket man sparar genom att välja en behandlad ytter-
panel i stället för att välja en obehandlad och måla själv. 

För oss är det lika självklart att välja behandlad ytterpanel 
som att köpa sin bil lackerad. 
Vi tänker kvalitet, tid och pengar. 

Räkna med vår kalkylator så håller du med! 
Du hittar den på moelven.com/se/kalkylator.

www.moelven.se

Ytterpanel

2013_Byggaren4_BehandladYtterpanel_Kalkylator_190x271.indd   1 2013-09-04   11:00:28
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byggare i skåne

SETRA FASADPANEL
industriellt målad utomhuspanel

NYHET!

Wood for life

Setra Fasadpanel är en högkvalitativ industriellt målad utomhuspanel som sparar tid 
och pengar, både för proffsbyggare och hemmasnickare.

Träråvaran är noga utvald och behandlad i vår toppmoderna målerianläggning. 
Där finns möjlighet att lägga färgskikt på 60 my, vilket är det som branschen rekommenderar. 
Vi ytbehandlar alltid på färska träytor för att minimera exponering mot yttre påverkan. 
Det ger en högkvalitativ panel som är tidsbesparande, hållbar och vacker!

Setra Fasadpanel finns i fyra olika ytbehandlingar:

• Setra Fasadpanel Oljegrund Ytbehandlad med grundfärg 

• Setra Fasadpanel Oljegrund+ Ytbehandlad med grundolja och grundfärg 

• Setra Fasadpanel Proffs Ytbehandlad med grundfärg och ett skikt valfri toppfärg

• Setra Fasadpanel Proffs+ Ytbehandlad med grundolja, grundfärg och ett skikt valfri toppfärg 

Läs mer på setragroup.com 

Har ni någon träning i att hantera media 
om en missnöjd kund lyckas få journalis-
ten intresserad att skriva om det?

Frågan möts av skratt.
− Nej, men då skulle jag släppa in 

min fru för hon kan snacka, säger Jonas 
Kroon. Jag har inte upplevt det, fortsät-
ter han, men rent praktiskt går det nog till 
så att tidningen i så fall ringer min mo-
bil när jag är ute på ett jobb och är mitt 
uppe i ett ansträngande eller komplicerat 

skede. Min styrka är att vara duktig hant-
verkare, snarare än medial domptör! 

Jonas Kroon tror att många skickliga 
yrkesmän får skit eftersom det ligger i sa-
kens natur att det alltid är synd om den 
stackars konsumenten som hamnat i 
klorna på giriga hantverkare. 

–  Detta när det egentligen är konsu-
mentkunden som agerat på ett ogenom-
tänkt sätt, fylld kanske av en rosafärgad 
vision om ett drömhus.

Handfasta råd från Jonas Kroon och Leif Andersson:
•	 Trävaruhandlaren har ett stort virkeskunnande och är något av 

din bäste vän om det uppstår tveksamheter vid virkesvalet. De 
lever på dig och vill att du ska bli nöjd och återkomma.

•	 Beställ inte mer virke till byggplatsen än att du hinner använda 
det. Blir det liggande ett tag, förvara det luftigt och under tak, 
annars kan det ta skada.

•	 Även duktiga hantverkare kan hamna i dålig dager på grund av 
missförstånd och oklarheter. Uppstår sådana, kommunicera med 
arkitekten och/eller med kunden. Då kan eventuella missför
stånd klaras upp i tid.

•	 Kolla gärna upp kunden innan du ingår avtal. Tacka nej om det 
finns betalningsanmärkningar.

•	 Ett skrivet avtal ger dig större säkerhet än ett muntligt. Ta 
professionell hjälp med formuleringarna och undvik juridisk 
”hemslöjd”.

•	 Tänk litet i förväg på vad du ska säga om du blir du uppringd 
av media som en klagande kund vänt sig till. Sådana samtal 
kommer förmodligen när du är mitt uppe i något komplicerat 
moment på byggplatsen. Vill eller kan du inte prata just då, be 
att få återkomma och ange en tidpunkt för detta. Var sen noga 
med att ringa tillbaka på utlovad tidpunkt. Ge fakta, var saklig 
och baktala inte en kund.

Mer info på www.snickarekroon.se www.mvbab.se

− I goda tider fylls branschen av lyck-
sökare som lovar runt men håller tunt, 
helt enkelt för att de inte är proffs, läg-
ger Leif Andersson till. De försvinner lika 
fort när tiderna blir dåliga och lämnar åt 
oss professionella att reda ut det elände de 
ställt till med. Privatkunden skulle lägga 
litet tid på att i förväg kolla upp sina le-
verantörer mer än vad som sker i dag, ex-
empelvis genom att ta referenser.

David Ehrenstråle 


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Fuskbyggarnas byggexpert:

ARN kan för lite  
om byggbranschen
Tvister mellan byggare och privatpersoner hör till de vanligaste fallen som Allmänna 
Reklamationsnämnden ARN ska ta ställning till. Men ARN har för dåliga kunskaper 
om byggbranschen vilket gör utslagen osäkra. Det anser byggexperten Janne 
Söderström, känd från Fuskbyggarna i TV4. Med vässad branschkompetens bör 
sedan nämndens beslut kunna bli bindande, tycker han.

et är viktigt att vi får bort 
de byggare som svart-
målar hela branschen. 
Det kanske är 20–30 

procent som förstör för 
majoriteten som ju vill 

göra rätt för sig. 

Janne Söderströms deltagande i TV4:s 
Fuskbyggarna har gjort honom känd och 
han har träffat på många konsumenter 
som blivit lurade av oseriösa byggare. 
Han tror att det skulle kunna bli lättare 
att sätta dit de oseriösa ifall ARN gjorde 
en del förändringar i sin verksamhet. Han 

anser bland annat att ARN har för dåliga 
kunskaper om byggbranschen.

– Det rör sig ofta om komplicerade 
tvister och då krävs det specialkunskaper. 
Man kopplar in för lite branschfolk. Man 
borde ta in fler olika experter beroende 
på just det området som ärendet avser. 

Vid renoveringar händer det ofta att kunden 
och hantverkaren har olika syn på slutresulta-
tet. Hamnar fallet i ARN:s knä är det natur-
ligtvis bra om bedömningen kan göras av 
kompetent folk. Men där brister det, tycker 
byggexperten Janne Söderström.


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Min uppfattning är att man tidigare tog 
in fler personer från olika branschorgani-
sationer, nu tycks det mest vara jurister.

Britta Ahnmé Kågerman, chef för All-
männa reklamationsnämnden, instäm-
mer inte i Janne Söderströms kritik.

– Vi försöker ta in folk med special-
kunskaper. Beroende på vilken typ av 
ärenden vi ska pröva vid ett sammanträde 
kallar vi in ledamöter med lämplig kom-
petens. Om vi under mötets gång märker 
att ledamöterna trots allt inte har tillräck-
liga kunskaper när det gäller ett specifikt 
ärende händer det att vi låter ärendet utgå 
för att ta upp det vid ett senare samman-
träde då vi kallar in någon som är kunnig 
inom det området.

När ARN ska ha sammanträde brukar de 
dela upp det så att en viss typ av ärenden 
löses på samma sammanträdande. Vilka 
ledamöter som deltar bestäms utifrån vil-
ken sorts ärenden det gäller. Vanligtvis 
deltar fem personer som tillsammans tar 
ställning till vilken av parterna som bör 
få rätt. Ordföranden är juristdomare och 
övriga fyra är ledamöter med särskilda 
fackkunskaper. Britta Ahnmé Kågerman 
brukar själv vara ordförande.

– Visst har det ofta förekommit att jag 
inte kan ta ställning till om en tjänst ut-
förts fackmässigt eller inte när jag suttit 
i bostadssammanträden, men då har ju 
ledamöterna haft goda fackkunskaper 
medan jag tar hand om juridiken. Vi 
kallar in dem som nominerats av olika 
branschorganisationer som till exempel 
Målaremästarna, Elektriska Installatörs-
organisationen, Svenska Byggingenjörers 
Riksförbund och Villaägarnas Riksför-
bund.

Janne Söderström är också kritisk till 
att ARN inte har någon egen svart lista 
med alla företag som inte följer rekom-
mendationerna.

Men Råd & Rön har ju en svart lista. 
Räcker inte det?

– Nej, det är inte tillräckligt många 

som prenumererar på tidningen. Jag var 
inne på nätet igår och letade efter ären-

den och det är 
svårt att hitta 
listan.

Inte heller 
här håller Britta 
Ahnmé Kåger-
man med Janne 
Söderström.

– En gång i 
tiden hade vi 
faktiskt en egen 
svart lista men 
det slutade vi 
med för ungefär 

15 år sedan. Vår uppgift är att opartiskt 
pröva tvister, inte att hänga ut företag. Vi 
är till för både konsumenter och företag. 
Därför skulle det bli fel om vi svartlistade 
företag, vi ska ju inte vara konsumenter-
nas sändebud.

Britta Ahnmé Kågerman hänvisar till 
Råd & Röns 
svarta lista.

– De står på 
konsumenter-
nas sida, så de 
kan ha en lista. 
Många medier 
hakar dessutom 
genast på och 
sprider ut infor-
mationen på an-
nat håll.

Janne Söder-
ström tycker 

också att ARN:s beslut inte bara borde 
vara en rekommendation.

– Det hade varit bättre med bindande 
regler, det hade blivit ett större tryck på 
byggföretagen att rätta sig efter reglerna.

Men skulle det inte vara problematiskt 
att ta bindande beslut på endast skriftlig 
grund?

– Jo, men det kan vara samma sak med 
en domstol. Har man en dålig advokat 
kan man förlora även om man har rätt.

Men skulle det inte kunna skapa en stor 
otrygghet hos byggare om besluten blev 
bindande?

– Nej, det skulle bli en trygghet för 
båda parter. Och om det finns fler exper-
ter i ARN så kan en seriös byggare känna 
sig trygg med att få rätt.

Regeringen har tillsatt en utredning om 
huruvida ARN:s regler ska ändras. Att 
göra besluten bindande är ett tänkbart al-
ternativ. ARN:s motsvarighet i Norge har 
den möjligheten vilket Byggaren skrev 
om i våras.

– Jag tycker personligen att följsamhe-
ten av ARN:s beslut är stor trots att våra 
beslut inte är bindande. Men det är svårt 
att ha någon åsikt om det här innan ut-
redningen kommit med ett förslag, säger 
Britta Ahnmé Kågerman.

Trots kritiken är Janne Söderström 
ändå positiv till att ARN finns och tycker 
att det är ett bra sätt att lösa tvister utan 
att betala domstolskostnader.

– Dessvärre skulle det på sätt och viss 
inte ens hjälpa i alla lägen även om man 
gjorde besluten bindande. De riktiga 
fuskbyggarna skulle ändå inte ha några 
pengar att betala med eller skulle välja att 
gå i konkurs.

Matilda Shayn

Janne Söderström vill 
höja kompetensen hos 
ARN och samtidigt införa 
bindande beslut.

-Vår uppgift är att opar-
tiskt bedöma byggtvis-
ter, säger Britta Ahnmé 
Kågerman på ARN.
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FAKTA – Allmänna  
reklamationsnämnden

Den statliga myndigheten ARN prövar 
tvister mellan konsumenter och företag. 
Det går inte att överklaga ett beslut, 
däremot kan man begära omprövning 
av ärendet om nämnden begått något 
formellt misstag. I nuläget ger ARN 
endast rekommendationer och företag 
är alltså inte tvingade att lyda ARN:s 
beslut. Om man väljer att inte göra det 
hamnar man dock på svarta listan, som 
sammanställs av Råd & Rön. Antalet 
anmälningar till ARN har ökat. 



Myndighet som behöver vässa kompetensen.



Stoppa växeln 
i fi ckan!

Med Telia Jobbmobil Växel använder ni bara era vanliga mobiler och ingen 
annan utrustning behövs. Ni kan t ex hjälpas åt att svara och styra samtalen 
rätt via en app direkt i mobilen. Telia Jobbmobil Växel är dessutom väldigt 
enkel och kan börja användas direkt.

Just nu
3 fria
månader

Besök telia.se/foretag, Telias butiker, våra återförsäljare eller ring 90 400. 
Företag t.o.m 31/10 2013 vid nytecknande av Telia Jobbmobil Växel Start och med giltigt mobilt trafi kavtal. Fri engångsavgift (värde 595kr) och tre fria månader (värde från 59kr-408kr/mån och 
användare). För fullständiga priser och villkor se telia.se/foretag

telia.se/foretag
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Håller du med Sten Folkesson? Eller 
har du en annan åsikt. Maila info@
byggaren.se eller SMS:a 0708-299 702.

Vad tycker du? 

Löpande räkning ingen  frisedel!
Du måste kunna specificera allt du gjort

Allt fler bygghantverkare råkar ut för 
privatkunder som vägrar betala. Det här är 
branschens stora gissel och i värsta fall leder 
det till ekonomisk ruin och konkurs, skriver 
Sten Folkesson som nyligen blev kontaktad 
av en byggare som trodde att löpande 
räkning garanterade honom en problemfri 
tillvaro under arbetets gång. I stället blev det 
en miljonförlust…

J
ag fick ett samtal från en byggare i Västsverige som i slut-
skedet av ett stort entreprenadprojekt på tolv miljoner 
fick problem med kunden. Hela entreprenaden var på 
löpande räkning och avtalet var närmast obefintligt. Nu 
ifrågasatte byggherren skäligheten i hela entreprenaden 
och höll inne ett belopp på i runda tal en miljon kronor. 

Byggföretagaren var förvissad om att man inte kan ifrågasätta en 
prissättning på en entreprenad på löpande räkning, att han och 
ingen annan förstod tidsåtgången. Löpande räkning är den bästa 
och tryggaste prissättningen för en byggare, menade han.

Med den inställningen är det inte underligt om allt går fel!
I avtalet mellan företag och köpare av byggtjänster kan man 

tillämpa olika sätt att bestämma priset för tjänsten. Det kan vara 
fast pris, löpande räkning eller tak- eller cirkapris. Vart och ett av 
dessa regleras i konsumenttjänstlagen (KtjL). Det kan också bli 
en kombination av dessa prissättningar så att man till exempel. 
har ett fast pris på entreprenaden och rörligt för tilläggstjänster 
och ändringar, så kallat ÄTA. 

Sex av tio fasta priser är för låga och det går inte ihop. Mycket 
få byggare använder de kalkylprogram som finns att köpa för 

HYR DIN HUSVAGN

036-39 37 25
www.kaberental.se

Arbete på bortaplan
Bo nära och bekvämt

några tusenlappar och gör i stället själva ett överslag. Många re-
sonerar som att jag lägger ett lågt fast pris för att få jobbet och 
tar igen det på ÄTA. Jag har sett offerter på jobb som är utskrivet 
på en kvarts A4-sida och handlat om entreprenad på över mil-
jonen. Alla sådana ansatser som blottas för en betalningstrotsig 
konsument utnyttjas direkt med risk för mycket stora förluster 
för bygghantverkaren.

Tillbaks till byggföretagaren i Västsverige. När jag berättade 
för honom att det som görs på löpande räkning måste kunna 
specificeras, blev han alldeles tyst. Följdfrågan var tydlig från 
min sida; vad har du att komma med om kunden begär specifi-
cerade räkningar på allt du hittills gjort på entreprenaden? Det 
blev ett mycket kort svar, ”vad menar du?”.

Så här står det i § 40 i Konsumenttjänstlagen:
Näringsidkaren är skyldig att på konsumentens begäran ställa 

ut en specificerad räkning för tjänsten. Räkningen skall göra det 
möjligt för konsumenten att bedöma det utförda arbetets art och 
omfattning. I den mån tjänsten inte har utförts mot fast pris skall 
det även framgå av räkningen hur priset har bestämts.

Därmed försvann den sista glädjen hos byggaren i Västsve-
rige med att ha fått en entreprenad på tolv miljoner på löpande 
räkning, där sista miljonen var obetald.

En betalningstrotsig konsument som fått betala på löpande 
räkning håller nästan alltid inne med de sista fakturorna och 
begär specificerade räkningar på allt, även på de fakturor som 
tidigare blivit betalda.

Min första dust med en betalningstrotsig konsument och 
hans ombud slutade med att de ville se teleoperatörens specifi-
kation på mobilsamtalen på varje telefon (tre stycken) under de 
dagar min klient och dennes anställda arbetat.  I annat fall skul-
le kunden dra en timme per telefon och vecka, alltså tre timmar 
i veckan. Konsumenten påstod att de talat mycket i mobilen. 

I detta fall visade det sig fullt befogat eftersom det blev en 
nettovinst att gå med på avdraget om en timme per mobil och 
vecka. När specifikationen kom från teleoperatören till min kli-
ent visade det sig att de talat en timme om dagen per mobil i 
stället!? Alla motiverade samtalen med att de beställt varor och 
talat om jobb. Men den mesta av tiden gick till deras hemtelefon 
eller fruns och vänners mobiler. 
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Löpande räkning ingen  frisedel!
Du måste kunna specificera allt du gjort

Sten Folkesson 
Förbundsjurist  
Bygg-& Järnhandlareförbundet

www.abus.com

Löser era nyckelproblem:
KeyGarage™ 787 BIG
Nu behöver du inte gömma nycklarna under mattan eller blomkrukan igen!

• Extra stort förvaringsutrymme som möjliggör förvaring av ett större antal  
 nycklar och/eller nyckelkort eller mindre värdeföremål. Utrymmet är också  
 stort nog för förvaring av större nyckelknippor.

• Nyckel krokar som enkelt kan tas bort för att erbjuda ett större utrymme

• Erbjuder förvaring för mer än 60st nycklar eller 20 nyckelkort

• Individuellt inställbar kod

• Hölje i solid metall

 

NYHET!NYHET!

Hantverkare Kontorspersonal Sjukvårdpersonal Lokalvårdare

Ex på användningsområden: extranyckel till hantverkaren, skolbarnen, 
föreningar, gemensamma utrymmen, för uthyrning av stugor mm

Ny standard på hantverkstjänster

Det är fler än jag som vill ha en svensk 
standard för hantverkstjänster, läser jag 
på DN Debatt där flera tunga namn i 
branschen föreslår just detta.  Standarden 
ska omfatta informationen under hela 
byggprocessen; före, under och efter 
entreprenaden. Allt för att minska risken 

för missförstånd och olika tolkningar och 
därmed få ned antalet tvister. Främst ska 
detta vara till hjälp för konsumenterna 
men jag menar att det också blir ett stöd 
för bygghantverkarna i kontakterna med 
privatkunder.
Det nybildade Bygghantverkarnas Riksför-

bund kommer att bevaka frågan om hur 
standarden ska utformas utifrån företa-
garnas perspektiv. Därför vill jag uppma-
na alla läsare att gå med i förbundet för 
att stärka de egna leden.

Sten Folkesson

Hade det varit bättre med fast pris? kan man fråga sig. Då är 
kravet på specificerad räkning inte alls så högt som för löpande 
räkning. Å andra sidan, ingen byggare som lämnar ett fast pris 
tar väl med i kalkylen att en timme av åtta går till mobilsam-
tal? Inte heller att det kostar 135 procent av varuvärdet att hämta, 
lämna, lagra och leta efter materialet. 

Tar man som byggare inte med dessa kostnader vid beräk-
ning av ett fast pris, så blir det förlust. Försöker man dölja det 

inom ramen för löpande räkning 
så avslöjas det direkt om kunden 
kräver specificerad dokumenta-
tion på allt som gjorts och vägrar naturligtvis att betala det som 
inte hör till jobbet.

Det är alltså ingen skillnad.
Därför, gör rätt från början, oavsett om du lämnar fast pris el-

ler går på löpande räkning.
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Skatteverkets schablonberäkning:

Privatkörd skåpbil   har samma nypris!

Kör du barnen till dagis i din nya Mercedes Vito 
eller Nissan NV 200? Eller storhandlar på fredagar 
och fyller skåpet fullt? Då kör du privat och blir 
skattskyldig för det nöjet. Alla lätta lastbilar 
upp till 3,5 ton beskattas på samma sätt som 
personbil. Enda skillnaden är att transportbilarna 
”kostar” lika mycket i inköp! 

E
tthundratrettiotretusenfem-
hundra kronor är schablon-
värdet i år, berättar Yngve 
Gripple, Skatteverkets expert på 
förmånsbeskattning. Han på-
pekar hur viktigt det är att föra 

körjournal för att undvika sura efterräk-
ningar. 

Förmånsvärdet på vanliga personbilar 
utgår alltid från ett nypris som Skattever-
ket fastställt. Har du lyckats pruta 50 000 
kronor på ett nybilspris på 550 000 kro-
nor så är det ändå den summan som gäl-
ler. Till det kommer priset för all extraut-
rustning.

Eftersom transportbilarna inte är 
lika användbara för privatkörning – hur 
många klämmer in familjen i ett skåp och 
kör Europa runt? – har regelmakarna satt 
ett generellt nybilspris som uppgår till tre 
basbelopp. Ett schablonvärde som alltså 
ligger fast oberoende av hur mycket före-
taget betalat för bilen och vilken bilmo-
dell det är. Tre basbelopp motsvarar i år 
133 500 kronor. 

”Att ta dig till och från 
arbetet är per definition 

en privat angelägenhet.

Däremot måste man lägga till kostna-
den för all extrautrustning och lull-lull.

Det betyder i princip att alla trans-
portbilar som klassas som lätt lastbil i 
standardutförande, belastar din privat-
ekonomi lika mycket. Det som påverkar i 
det enskilda fallet är förutom prislappen 
på extrautrustningen också hur mycket 
bilen rullar per år för jobbets räkning. 
Gränsen går vid 3 000 tjänstemil, över-
skrids den reduceras förmånsvärdet med 
flera tusenlappar.

På Skatteverkets hemsida finns en 
mall för beräkning av förmånsvärdet för 
olika bil- och årsmodeller. (Se ruta här 
intill.) Där fyller du i bilmärke, årsmo-
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skatteregler

Skatteverkets schablonberäkning:

Privatkörd skåpbil   har samma nypris!

Modellkod Saknas 

Bilmärke Mercedes Benz

Modell/variant Saknas

Nybilspris 133 500

Extrautrustning 15 000

Förmånsgrundande pris 148 500

Prisbasbeloppsdel: 31,7 % av 44 500 kr (ett prisbasbelopp) 14 106

Räntedel: Förmånsgrundande pris x 75 % av statslåneräntan 1 659

Prisdel 1: 9 % av förmånsgrundande pris upp till 7,5 prisbasbelopp 13 365

Prisdel 2: 20 % av förmånsgrundande pris över 7,5 prisbasbelopp 0

Reducering till 75 % p.g.a. omfattande tjänstekörning  
(minst 3 000 mil)

Nej

Förmånsvärde per månad 2 425

Förmånsvärde per år 29 100

Förmånsvärde 2013 exklusive drivmedel; exempel Mercedes Vito

Så beräknar du ditt förmånsvärde!
Gå in på www.skatteverket.se Under 
rubriken Avdrag & Förmåner klickar du 
på Bilförmån. Då kommer du in på Bil-
förmånsberäkning. Klicka där och fyll i 
uppgifterna för just din transportbil. Fyll 
i bilmärke och årsmodell och klicka på 
”fortsätt”.  I stället för modellnamnet skri-
ver du in summan 133 500 i rutan där det 
står ”Eller ange ett beräknat nybilspris, 
om den modell du söker ännu inte finns 
med på listan”. Modellen finns visst med, 
fast det ska du strunta i för det ger helt 
felaktiga siffror.

När alla uppgifter är ifyllda ser den detal-
jerade uträkningen av förmånsvärdet för 
transportbilen ut så här. Vi har valt Mer-
cedes men det spelar egentligen ingen 
roll vilket märke som anges eftersom alla 
i princip kostar lika mycket i inköp, enligt 
Skatteverket. Det som skiljer är extraut-
rustningens pris och antalet tjänstemil. 
Svarar man Ja på frågan om ”Reducering 
till 75%...” sjunker förmånsvärdet per år 
till 21 800 kronor.

dell och modellbeteckning, pris för extra-
utrustning samt om du kör minst 3 000 
mil i tjänsten. 

Fast så utförlig ska du bara vara om det 
gäller rena personbilar!

För lätta lastbilar ska du strunta i mo-
dellbeteckningen och bara skriva in scha-
blonvärdet 133 500 kronor i rutan där det 
står ”beräknat nybilspris”. 

Som exempel tog vi en Mercedes Vito 
113 CDI Skåp vilket ger ett nybilspris på 
321  000  kronor och en beskattningsbar 
extrainkomst på 48  500  kronor per år. 
Eftersom schablonbeloppet sätter tak för 
nypriset blir det verkliga förmånsvärdet 
29 100 vilket du alltså ska ta upp som lö-
neinkomst. Som grädde på moset till-
kommer alltid arbetsgivaravgifter/egen-
avgifter.

Kör du mer än 3 000 mil i tjänsten sjun-
ker förmånsvärdet till 21 800 kronor.

Betalar du drivmedlet ur egen plånbok 
vid privatkörningen beskattas du inte extra.

Om du bara kör lite grann privat – det 
må vara en personvagn som Volvo S40 el-
ler ett skåp som Mercedes Vito – så är det 
okay enligt regelboken och du slipper helt 
att bli förmånsbeskattad. Fast med beto-
ning på ”lite grann”. 

Frigränsen går vid maximalt 100 pri-
vata mil per år fördelat på högst tio kör-
tillfällen. 

Halkar du över gränsen slår skatteffek-
ten till med full kraft om du inte lyckas 
påverka Skatteverket att nedjustera för-
månsvärdet. Det spelar i normalfallet 
alltså ingen roll om du kör 150 mil privat 
eller 1 500 mil, den förmånen kostar dig 
lika mycket – eller lite om den utnyttjas 
maximalt.

De där tio ”fria” årliga privatturerna av-
verkar du på ett par veckor om du varje 
dag kör till jobbet med skåpbilen. Att ta 
dig till och från arbetet är per definition 
en privat angelägenhet.

Har du firman hemma, undviker du 
att få arbetsresorna klassade som privata. 

Det räcker med att kliva ur sängen så är 
du i princip på jobbet. Utgångspunkten 
för bilfärder i tjänsten är således i det lä-
get din bostad.

Yngve Gripple är rättsexpert på Skat-
teverket och betonar vikten av att föra 
körjournal för att kunna visa i vilken om-
fattning skåpbilen används för att frakta 
material till bygget, för inköpsresor till 
brädgården eller för kundbesök. Man 
måste kunna dokumentera att bilen inte 
används privat. 

– Det är mycket vanligt att när vi begär 

in körjournaler från särskilt de mindre 
företagen så har de inga. Då blir ägaren 
eller firmainnehavaren förmånsbeskat-
tade i efterhand.

Ett gott råd är att varje år skicka in en 
ansökan om justering till Skatteverket där 
man beskriver bilen och dess begräns-
ningar för att kunna användas privat – 
typ plats för en passagerare och ett skåp 
full med fast inredning. Ett tomt skåp 
ökar ju möjligheten att ge privat flytthjälp 
eller storhandla på ICA Maxi.

Peter Norrbohm
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lite av varje

Läste Byggarens biltest

och köpte Forden direkt
Byggproffs som testar bilar 
smäller högt bland kolleger. 
Den förklaringen ger Fords 
återförsäljare i Billesholm 
efter att en kund på stående 
fot köpt en sprillans ny Ford 
Transit Custom sedan han läst 
Byggarens senaste biltest.

F
ör det mesta är det tidningarnas 
experter som testar transportbi-
lar fast det har inte samma tyngd 
som när kolleger gör samma sak. 
Som yrkesman tar man till sig 
informationen och omdömena 

på ett annat sätt när testerna utförs av folk 
som jobbar inom samma bransch. Det är 
ganska naturligt. 

Det säger Mats Harlegård som är säljare 
på Rask & Björck Bil i Billesholm i Skåne 
och resonemanget för han med anledning 
av en mycket ovanlig affär som gjordes 
upp före midsommar.

Företaget är Fords återförsäljare i om-
rådet och säljer mellan 200 och 400 
transportbilar per år, beroende på kon-

junkturen. Normalt är det många fakto-
rer som avgör när en kund bestämmer sig 
för att göra upp en bilaffär. Beslutsgången 
kan vara lång och krokig.

Fast ibland kan det gå väldigt fort mel-
lan förstaintryck och en affärsuppgörel-
se. Det skedde efter att en ny kund – en 
hantverkare – kom in på Mats Harlegårds 
kontor och fick syn på tidningen Bygga-
rens senaste nummer som han började 
bläddra i.

– Han läste om testet som era bygg-
proffs gjort och upptäckte att Custom 

blev bäst i test. Det räckte. ”Den bilen ska 
jag ha, sade han”, berättar Mats Harlegård.

Bakgrunden till att Byggaren hamnade 
på Mats Harlegårds bord är att en mång-
årig kund kom in med tidningen för att 
visa hur högt Byggarens tre testteam hade 
rankat Custom-modellen.

– Det var kul läsning av en tidning som 
jag aldrig sett tidigare. Och särskilt trev-
ligt var ju givetvis era proffsbyggares om-
dömen om vår nya bilmodell. 

Peter Norrbohm

Luft bakom hytten ger momsavdrag
Jag har två skåpbilar på firman men 
bara en har jag fått göra momsavdrag 
för. Varför denna skillnad? Trots att 
båda bilarna är lika svåra att praktiskt 
använda privat. Frågan ställs av en 
hantverkare i Strängnäs. Svaret är; det 
hänger på hytten!

Precis som vid förmånsbeskattning defi-
nieras en lätt lastbil, dit skåpbilar räknas, 
som en vanlig personbil. Och då är det tji 
att få göra momsavdrag. Enligt momsla-
gen råder det så kallat avdragsförbud. 

Men vissa momspliktiga verksamheter 
anses mer behjärtansvärda än andra vil-
ket upphäver avdragsförbudet, det gäl-
ler för både vanliga personbilar och lätta 

lastbilar. Frikretsen omfattar bilförsäljare, 
biluthyrare, taxi, körskolor och begrav-
ningsentreprenörer. 

För alla andra med lastbilsregistrerade 
fordon har hytten en viktig funktion i be-
dömningen om momsen är avdragsgill 
eller inte. Lätt lastbil med flak, ingen dis-
kussion. Lätt lastbil med skåp, då blir det 
diskussion.

Sitter skåp och hytt på samma chassi 
anses detta som en försvårande omstän-
dighet enligt den tolkning som regelskri-
varna gjort. Den konstruktionen gör det 
lättare att anpassa skåpbilen för privata 
ändamål, tycks de resonera. Det hjälps 
inte att hytt och skåp är separerade med 
en svetsad plåtvägg, sitter de på samma 

kaross är det att betrakta som en vanlig 
personbil.

– Hytt och skåp måste därför vara av-
skiljda med en luftspalt, det vill säga två 
fristående enheter, för att momsen ska 
vara avdragsgill, berättar Claes Pedersen, 
momshandläggare på Skatteverket.

Den här gränsdragningen har vissa le-
verantörer försökt överbrygga genom att 
bygga ett löst avtagbart skåp på flaket.

Vid leasing är gränsdragningen den-
samma. Full moms får dras för lätt lastbil 
med flak eller separat skåp, halv moms för 
bil där skåp och hytt delar samma kaross. 
Bilens användningsområde tas också 
med i bedömningen.

Peter Norrbohm
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Hallå där ...

... mister X 
…som hellre vårdar folks naglar
än byter fönster hos ”idioter” 
De flesta samtal till Byggarens redak-
tion är positiva. Visst får vi in ilskna rös-
ter från småföretagare som känner sig 
misshandlade av både myndigheter och 
kunder men det är sällan som någon 
vill kasta in handduken – eller snarare 
kasta in hammaren!
Men i somras hände det. ”Aldrig mer 
byggbranschen!” utropade han i luren 
vilket gjorde oss nyfikna på bakgrun-
den till detta totala avståndstagande.  
Vi kallar honom mister X då han inte 
gärna vill skylta med sitt namn utan 
bara få berätta sin historia.  

Du har sagt ett villkorslöst ”fadervälen” 
till hela byggbranschen och tänker ald-
rig någonsin återvända. Det finns tydli-
gen ingenting på jorden som kan få dig 
att tjäna pengar med hjälp av hammare 
och såg i fortsättningen?

– Nej! Jag går aldrig tillbaka till bygg-
branschen, inte ens som försäljare av 
byggmateriel. Jag vill absolut inte ha med 
byggbranschen att göra i fortsättningen!

Varför detta massiva hat mot denna an-
nars så trevliga bransch?

– Kunderna. Visst finns det bra kun-
der, men det finns kompletta idioter ock-
så, och de har jag träffat på tillräckligt ofta 
för att det inte ska bli någon fortsättning!

Så i dag säljer du skönhetsprodukter 
och skönhetsvård i stället?

– Ja, jag gick in i min hustrus företag 
där vi sysslar med nagelvård, ögonfrans-
förlängning, vaxning och mycket annat 
som hör den branschen till. Det handlar 
både om produkter, demonstrationer och 
utbildningar.

Det låter som om du nu får umgås med 
sköna damer dagarna igenom istället 
för dammiga byggnadsarbetare?

– Det är inte helt riktigt. Det är faktiskt 

även många män som intresserar sig för 
skönhetsvård. Bland andra är det många 
försäljare som vill få ett mer charmigt utse-
ende genom att förlänga sina ögonfransar.

Då backar vi bandet lite och undrar 
vem du är?

– Jag bor i Malmö och har familj. Mal-
mö FF hatar jag och har mitt hjärta hos 
Helsingborgs IF. Annars är jag från Bro-
mölla från början.

Och hur startade din byggkarriär?
– Startsträckan var väldigt lång om 

man säger så. Jag började som glasmäs-
tarlärling i Bromölla vid 16 års ålder där 
jag lärde mig livets hårda skola av en glas-
mästare som var absolut stenhård. Men 
det var en nyttig tid eftersom jag bland 
annat lärde mig hur en fackförening 

fungerar. Under denna tid började jag så 
smått få lite egna byggjobb.

Men så gick du in i en helt annan 
bransch?

– Det stora företaget i Bromölla var 
och är ju Ifö Sanitär. Där jobbade jag i fle-
ra år, mycket skiftjobb, och passade på att 
plocka på mig all utbildning som fanns. 

Sedan börjad det hända något?
– Jag slutade där och plockade fram 

alla mina gamla verktyg och började med 
fönsterrenoveringar. Folk ville ha mycket 
hjälp med glas och fönster, så där fanns 
en marknad.

Men där gick det tydligen åt ”Häckle-
fjäll” ganska fort. Du blev knäckt?

– Det var 2007. Jag träffade på min 
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hallå där

första dåliga kund. Det var en kvinna som 
skulle byta ut sina glas mot energiglas. 
Hon saboterade hela mitt jobb. Hon tog 
bilder på allt jag gjorde och påstod att jag 
hade repat rutorna. Visst, sådant kan väl 
hända när man har otur eller är oförsik-
tig, men här var alla rutorna repade på 
samma sätt. Någon hade använt stålbor-
ste. Detta jobb knäckte mig totalt så jag 
slutade med företaget och började arbeta 
med Citytunneln i Malmö istället. Jag var 
med och glasade in tunneln. Det var ett 
jobb som varade i tre månader. Därefter 
startade jag eget igen. 

Och hur gick det då?
– Jodå. Det gick bra. Vi fick förfråg-

ningar på badrum och annat. Jag tog in 
en partner som var snickare, men han 
tröttnade tyvärr. Men jag fick ändå tag på 
bra folk. Som mest var vi sju anställda. Vi 
arbetade hela tiden inom Malmöområ-
det.

Det låter ju bra, men så hände tydligen 
något igen?

– Ja, vi gick på en ny mina. Vi skulle 
byta yttertak på ett ställe, samt renovera 
övervåningen. Men när vi började titta på 
taket, såg vi att det underliggande spån-
taket var ruttet. Det ställde till det efter-
som kvinnan som beställde jobbet skulle 
ha allt snabbt gjort. Vi fick plötsligt räk-
na om allt. Något avtal ville hon inte ha. 
Jag hade då fått 30 procent av jobbet som 
förhandsbetalning, men det visade sig att 
det inte ens räckte till materielen. Hela 
tiden kom tilläggsbeställningar. Elektri-
kern som var med skulle göra allt mer, 
och hon menade att jag skulle betala. Det 
var dessutom mycket strul i hennes fa-
milj. Det skulle vara snabbt klart av flera 



EL & VVS - för din säkerhetEL & VVS - för din säkerhetEL & VVS - för din säkerhet

Industrigatan
467 84 Grästorp
0514-588 00
www.gelia.se

Gelia är din samarbetspartner inom EL 
& VVS där tillgången till ett sortiment på 
över 60.000 artiklar löser dina kunders 
behov, oavsett proffs eller konsument.

Gelia är din samarbetspartner inom EL Gelia är din samarbetspartner inom EL 
Gelia - för din säkerhet

Missa inte vår 
”Tillfällig bygg-el 
och VA”-katalog

olika anledningar. Så en dag när jag kom 
till jobbet stod plötsligt polacker där och 
arbetade och jag fick inte ens komma in 
på arbetsplatsen.

Hur slutade det?
– Det är inte slut. Hon är skyldig mig 

370 000 kronor. Det ligger nu hos advo-
kat. Jag var dock bränd från tidigare, så 
nu började jag avveckla företaget. Förra 
året började jag som sagt med skönhets-
vård. Det är bra mycket bättre.

Vilka lärdomar har du fått?
– Att det bara är skit att jobba med 

byggen här nere i Skåne. Det är uselt. Det 
dräller av låglönejobbare från Polen, Ir-
land och andra ställen. Dessutom har det 
lärt mig hur viktigt det är att ha en bra 
jurist i botten. Det är absolut nödvändigt.

Så nu kommer det aldrig mer att bli 
byggbranschen för dig?

– Helt klart nej. Aldrig, aldrig mer!

Staffan Möllerberg

Vad tycker du ?
Har mister X gett upp för 

lätt? Eller förstår du att han läm-
nar byggbranschen för gott? Kan-

ske har du upplevt samma historia.  
Maila info@byggaren.se eller SMS:a 
0708-299 702 och berätta.
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Svensk premiär för designad Amarok

Amarok tar sig fram i alla väder, 
med eller utan designkosmetik 
som hos nya Amarok Canyon.

❚◗ VW Amarok Canyon är en ”design-
version” av VW Amarok och kommer till 
Sverige efter nyår. Tekniskt identisk med 
nuvarande Amarok-modeller med 2,0-liters 
TDI-motorn på 103 kW/140 hk alternativt 
132 kW/180 hk. Det finns två fyrhjulsdrifts-
system, permanent eller inkopplingsbart. 
180-hästarn går även att få med åttastegad 
automatväxellåda. 

Canyon har nya färger, rökfärgade bak
lysen, underkörningsskydd i bilens färg, 
Canyon-dekaler på dörrarna och avbärarlis-
ter på stötfångarna i svart. Nya inrednings-
färger, matta kromytor, läderklädsel i två 
toner på säten och dörrsidor och den treek-
rade ratten är läderklädd liksom växelspaks-
knoppen. 

Som tillval finns bland annat en störtbåge 
till flaket och en ljusramp med fyra strålkas-
tare på taket. 

Cabstar och Atleon har kommit till vägs ände

❚◗ Nya Nissan NT500 ersätter både Cab-
star och Atleon och kommer med två mo-
toralternativ och fem axelavstånd i viktklas-
serna från 3,5 till 7,5 ton. Säljstarten sker 
mot slutet av året i Europa men vi har ingen 
information om och när i Sverige. NT500 
byggs i Spanien. 

Den frambyggda och bakhjulsdrivna bi-
len får fem axelavstånd från 280 cm upp 
till 430  cm. Motorn är Nissans fyrcylin-
driga diesel på 3,0 liter i två Euro 6-klara 

Nissan NT500 kommer som lättlastare på 
3,5 ton, men finns även i versioner upp till 
7,5 ton. 

Gå ner i vikt med Modul-System

Modul-System
08-477 09 00
031-746 87 00

Modul-Systems nya produkter av ultrahöghållfast stål är både 
ultralätta och extremt starka. Med en lättare inredning i bilen 
kan du lasta mer alternativt sänka bränsleförbrukningen. 
Läs mer på www.modul-system.se

Monter B06:28
16-17 oktober 
Stockholsmässan

versioner. Modellerna från 3,5- till 6,5 ton 
har 110  kW/150  hk samt sexväxlad ma-
nuell låda. 7,5-tonsversionen har motorn 
på 130 kW/176 hk med ett vridmoment av 
540  Nm. Finns även med växlingsautoma-
tik. 
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Det här blir årets händelse för dig som  
använder bilen i ditt arbete, ansvarar för 
inköp eller service på fordonsparken.
Här visas allt från nya fordonsmodeller och 
färdiga koncept till utrustning, tillbehör,  
service och säkerhet. Smarta och praktiska  
fordon för hantverkare, entreprenörer,  
transport- och serviceföretag m.fl.  
Se, testa och jämför fordon och funktionella 
lösningar som gör jobbet lättare. En kompis 
på vägen helt enkelt.
Välkommen!

 Träffa din nya  

”

jobbarkompis

” 

!

Registrera dig för fri entré

16 – 17 oktober 2013 

www.bilarsomjobbar.se

Boka in  ditt besök idag!

 

Dessutom har vi hört att...
... Modul-System nu licensierar sin konstruktion av låsanordning 
för hurtslåda till Sortimo. En förlikning har nåtts sedan Modul-Sys-
tem 2012 lämnade in en stämningsansökan för intrång i konstruktio-
nens bruksmönster. 

... Fiat Panda med tillnamnet Trekking nu erbjuds i fyrhjulsdriven 
lastbilsregistrerad version för introduktionspriset 142 375 kr inklusive 
moms. Utan baksäte och med galler mot förarplatsen. Bra arv från 
personbilen är att passagerar- och sidokrockkuddar är standard.

... Mercedes Vito E-Cell läggs i malpåse i brist på efterfrågan. Går 
dock att beställa om önskemål finns. Efter framtida teknisk utveck-
ling lär projektet säkert vakna till liv igen. Elbilar är här för att stanna.

... Toyota säljer personbilen Verso som lätt lastbil kallad S-City. 
Baksätet är borta och en genomskinlig mellanvägg monteras. Per-
sonbilens säkerhetsattribut finns kvar. Maxlasten är 350 kg. 1,3-liters-
dieseln lämnar 73 kW//99 hk. Sexväxlad låda alternativt en steglös 
automat. 

... Fiat Scudo får en ny grill, lätt uppdaterad inredning samt ESP, AC 
och CD/radio som standard. Det senare ingick tidigare i ett paket. 
Tekniken är densamma som tidigare. Priset börjar på 249 875 kr för 
det billigaste skåpet.

...Nissan NV200 blir Chevrolet i USA under namnet Chevrolet City 
Express. Bilen får en 2,0-litersmotor på 96 kW/131 hk som är unik 
i modellen för USA samt en steglös CVT-växellåda. Antispinn och 
antisladd är standard. Nissan kommer att sälja NV200 i USA i samma 
utförande, under namnet Compact. 

Lite gråare men tåligare mot repor.

Grön inredning blir grå

❚◗ System Edströms skåpinredningar byter nu till stora delar sin 
välkända gröna färg mot en blankare och mer reptålig grå färg. Fö-
retagets VD, Ulf Neuman, förklarar färgbytet med att kunderna vill 
ha lite ljusare och modernare kulör. 

Edströms har också tagit fram en ny hållare för ”sikatuber” och 
sprayburkar som kan hängas på inredningen eller panelplåtar. De 
går också att kroka ihop till ett ställ med handtag som går att ta 
med in på arbetsplatsen. Man har också tagit fram en ny sladd- och 
slanghållare. 
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byggbilsnytt | redaktör: christer andersson

BILINREDNING PRIS 2.898:-
SVENSKTILLVERKADE KVALITÉTSPRODUKTER

TAKUTRUSTNING | EL OCH BELYSNING
BILINREDNINGWWW.WORKSYSTEM.SE

STOCKHOLM 08-400 21 120 | CENTRALT 036-44 00 110 | GÖTEBORG 031-309 75 00

TILL MARKNADENS BÄSTA PRISALLT FÖR TRANSPORTBILEN
KOMPLETTERA ENKELT DIN INREDNING MED AVDELARE, PLASTBACKAR OCH GUMMIMATTOR. SE HEMSIDA FÖR MER INFORMATION.

3.560:-0400 ENKEL (BILD): PASSAR: TRANSPORTER, VIVARO, 
TRAFIC, PRIMASTAR, JUMPY, EXPERT, VITO

2.898:-0200 ENKEL PASSAR: CADDY, KANGOO, BERLINGO, 
PARTNER, CONNECT, COMBO, DOBLO

MONTAGETID I BIL 2,5HBILINREDNING SERIE ENKEL

10.900:-(BILD) MED TRE LÅDOR BAK OCH EN LÅDA GENOM 
SIDODÖRR. PASSAR: CADDY, KANGOO, BERLINGO, 
PARTNER, CONNECT, COMBO, DOBLO

9.900:-MED TVÅ LÅDOR BAK OCH EN LÅDA GENOM SIDODÖRR 
PASSAR:  CADDY, KANGOO, BERLINGO, PARTNER, CONNECT, 
COMBO, DOBLO, COMBO, DOBLO

BILINREDNING DUBBELGOLV MONTAGETID I BIL 3H

Enklare regler för dragkroksmontering
❚◗ Kravet för registreringsbesiktning vid 
montering av dragkrok slopades den 1 sep-
tember för personbilar och lätta lastbilar om 
man monterar en typgodkänd kopplingsan-
ordning på en typgodkänd bil. Enklare, och 

man slipper kostnaden för registreringsbe-
siktning.

De nya reglerna gäller EU-typgodkända 
personbilar klass I och lätta lastbilar upp till 
3,5 ton under förutsättning att uppgiften 

Kortmodell importeras efter omprövning

Största Kangoo-nyheten i höst är att man även tar in den minsta Compact-versionen.

❚◗ Compact-versionen av Renault Kangoo 
är ny för Sverige i och med årets utseende-
mässiga förändring av modellprogrammet. 
Tidigare har importören bedömt att det 
saknats marknadsunderlag för den korta 
versionen. Omprioriteringen kan bero på 
att Mercedes importerar motsvarande korta 
Renault-tillverkade Citan.

Kangoo Compact kommer enbart med 
1,5-litersdieseln på 55 kW/75 hk. Längden 
är 389,8 cm, 38,4 cm kortare än Renault 
Express. Skåpvolymen är 2,3 kbm, mot 
3,0 kbm för Express och 4,0 för den långa 
Maxi-modellen. Priset för Compact, inklu
sive moms, blir 124 875 kr. 

om max släpvagnsvikt finns i vägtrafikregist-
ret. Undantag finns för lätta lastbilar, exem-
pelvis vid montering av bakgavellyft och un-
derkörningsskydd. 
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

Visst är det en Merca! Men allt är inte vad det synes vara. Inga 
familjeband är nämligen heliga för bilindustrin. Korsbefruktning av tekniska 
komponenter liksom rena adoptioner av befintliga bilmodeller är vardagsmat. 
Detta för att minimera höga utvecklingskostnader.

ror du att du köper en Volkswagen när du 
köper en VW Crafter? Då tror du delvis fel. 
Marknadsföringsmässigt är det korrekt, 

men tekniskt handlar det om en Mercedes 
Sprinter. Den enda skillnaden, förutom grillen, är 
att VW förser bilarna med egna motorer.

Byggarens utsände har stått vid bandet i Sprin-
ter-fabriken i Düsseldorf och spanat in produk-

tionen. ”Där kommer en Sprinter, och en till, och 
där kommer en Crafter och där kommer en Sprinter och...”

Det här är inte unikt. Mercedes nya lilla lätta lastbil, Merce-
des Citan, är förutom grillen och lite styvare fjädring en Renault 

Kangoo rakt upp och ned, tillverkad av Renault i franska Mau-
beuge.

Fortsätter vi att titta på Renault så heter som bekant flaggskep-
pet Master, och den tillverkas i norra Frankrike i ett samarbets-
projekt med Opel, som kallar bilen Movano. Eftersom Nissan är 
ingift i Renault-familjen säljs bilen också som Nissan NV400. 
Samproduktion gäller också för de medelstora skåpen Renault 
Trafic, Opel Vivaro och Nissan Primastar.

Samtidigt finns det en ambition hos Nissan att profilera sina 
produkter hårdare varför deras bil i Kangoo-storlek, NV200, har 
ett alldeles eget utseende medan de tekniska komponenterna är 
gemensamma med Renault. För övrigt kommer NV200 att säl-
jas, helt utanför familjen, i en Chevrolet-version i USA.

Stannar vi kvar hos Opel så kan vi komma ihåg att lilla Opel 
Combo var en helt egen produkt, en trotjänare som rullade länge 
på övertid. När den bara måste ersättas gick man in och köpte 
en bil från Fiat. Nya Opel Combo är alltså en turkiskbyggd Fiat 
Dobló.

Fiat å sin sida har ju sedan länge ett samarbetsprojekt ihop 
med franska PSA vilket innebär att Fiat Ducato, Citroën Jumper 
och Peugeot Boxer byggs i Val di Sangro på italienska östkusten 
medan Citroën Jumpy, Peugeot Expert och Fiat Scudo produce-

Peugeot Expert. Samma bil som koncernsyskonet Citroën Jumpy 
och av PSA tillverkade Fiat Scudo i ett samarbete.  
Och numera även Toyota Proace.
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Korsbefruktade transportbilar

lika som bär
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Var sak har sin plats.

Se mer och hitta närmaste återförsäljare på:
www.edstrom.se

Du kan sluta leta nu.
Upptäck fördelarna med System Edström du också! 
Det krocktestade bilinredningssystemet som hjälpt 
hantverkare i mer än 50 år.

123
Upptäck BOB-molnet 
– Sveriges snabbaste bilinredning!

Allt du behöver för att planera, rita upp och beställa inredning 
till din servicebil hittar du på www.bobsystem.se. Slipp den 
gammalmodiga katalogen, i BOB-molnet får du en tydlig 
överblick på produktsortimentet och drar inredningsdetaljerna 
direkt in i en ritning på din servicebil. 

Smidigt!
Modernt!
Smart!

bob system ab

bob system ab

bob system ab

bob system ab

bob system ab

bob system ab

bob system ab

bob system ab

bob system ab

bob system ab

bob system ab
bob system ab

bob system ab
bob system ab

Citan, högst upp på föregående sida, är nyast i Mercedes transportbilsprogram. Enligt reklamen ”lika mycket Mercedes”. 
Du känner igen den som en kopia av 2008 års Renault Kangoo, här ovanför. 
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Välkommen att besöka oss i monter B05.20 på Bilar Som Jobbar
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ras av PSA i Valenciennes i norra Frankrike. Det senaste är att 
även Toyota säljer samma bil under namnet Proace, som ersät-
tare till sin i Europa nedlagda bästsäljare Hiace som var - och är 
- en succé i stort sett i hela världen, förutom Sverige.

Eftersom Chrysler numera hamnat under Fiats paraply kom-
mer man att sälja Ducato under namnet Ram Promaster i USA 
och de bilarna sätts samman i Mexiko. Tidigare ägdes Chrysler 
av Mercedes och då var det Sprinter som gällde.

Samproducerade hantverkarbilar som säljs i Sverige

•	 Fiat Fiorino, Citroën Nemo, Peugeot Bipper.
•	 Fiat Dobló, Opel Combo.
•	 Citroën Berlingo, Peugeot Partner.
•	 Renault Kangoo, Mercedes Citan.
•	 Fiat Scudo, Citroën Jumpy, Peugeot Expert, Toyota Proace.
•	 Renault Trafic, Opel Vivaro, Nissan Primastar.
•	 Fiat Ducato, Citroën Jumpy, Peugeot Boxer.
•	 Renault Master, Opel Movano, Nissan NV 400.
•	 Mercedes Sprinter, VW Crafter

Unika hantverkarbilar som säljs i Sverige

•	 Fiat Panda Trekker.
•	 Ford Fiesta Van.
•	 Ford Transit Connect.
•	 Ford Transit Custom.
•	 Ford Transit.
•	 Iveco Daily (ingår i Fiat-familjen).
•	 VW Caddy.
•	 VW Transporter.
•	 Skoda Praktik (ingår i VW-familjen).
•	 Dacia Dokker (besläktad med Renault Kangoo).
•	 Hyundai H-1.
•	 Mercedes Vito.
•	 Nissan NV200 (besläktad med Renault Kangoo).
•	 Toyota Verso S-City.

Mera Fiat hittar vi i lilla Fiat Fiorino, som tillverkas i samma 
fabrik i Turkiet som Fiat Dobló. Rena systerbilar i samma projekt 
är Citroën Nemo och Peugeot Bipper.

Däremot håller sig PSA inom familjen i storleksklassen över 
där Citroën Berlingo och Peugeot Partner samproduceras i span-
ska Vigo. Kommer även som elbilar, med teknik från Mitsubishi.

Listan kan göras längre, vi har exempelvis inte nämnt 4WD-
pickuperna. Dessutom finns det gott om gemensamma kompo-
nenter från de stora underleverantörerna som används kors och 
tvärs av de olika tillverkarna.

Hur i hela fridens namn ska en bilspekulant ställa sig till en 
marknad som utger sig för att vara något helt annat än vad den 
egentligen är? Speciellt som prisbilden, garantier och servicein-
tervaller är tämligen likartade för de samproducerade bilarna.

Det handlar mycket om vilka kontakter och vilken tilltro man 
har till sin lokala handlare. Service och trovärdiga återförsälja-
re är en nog så viktig del för att hålla hantverkarbilar rullande. 
Volkswagen vet. 

VW har nämligen en tredjedel av hela den lätta transportbils-
marknaden i Sverige. Och inte beror den framgången enbart på 
bilarna. Så mycket bättre än konkurrenterna är de inte.

Christer Andersson

christer andersson

En lång bakhjulsdriven Nissan NV400. Kunde 
lika gärna vara en Renault Master eller en Opel 
Movano. Endast grillen skiljer.


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Enkelt Fönstermontage

www.winbag.se 

Para ihop singlar efter eget tycke

❚◗ Handsken är kastad. Bokstavligen. För nu behö-
ver inte hantverkaren köpa ett par nya arbetshand-
skar om högerhandsken är utsliten. Tack vare Snickers 
Workwears nya koncept kan han eller hon (hen)  köpa 
valfri handske styckvis. Det går även att kombinera 
olika handskar efter tycke och smak. Högerhanden 
behöver kanske en handske av en annan typ än vän-
sterhanden. Vill du veta vilken handske som passar 
bäst till en viss arbetsuppgift kan du gå in på Snickers 
handskgenerator på företagets hemsida. 

Laser tål smäll  
från två meter
❚◗ DeWalts självnivellerande tre – och fempunktslasrar har kom-
mit i nya versioner – DW 083 respektive DW 
085, den senare på bild. Bland ny-
heterna finns en enknapps-
funktion för start/stopp 
och låsning av pen-
deln. Lasrarna är 
gummiklädda som 
skydd mot damm 
och vatten. Om de 
tappas från två me-
ters höjd ska de tåla 
smällen. De har magnet- 
och skruvfäste samt ett 
vridbart huvud i 180 gra-
der. De har 30 timmars 
gångtid och en noggrannhet på 0,2 millimeter per meter. 

Håller bits  
i all enkelhet
❚◗ Idag finns LED-
ljus på de flesta 
handhållna borrma-
skiner och skruv-
dragare men 
inte när Martin 
Wande i mörkret 
ville se var han satte 
borret. Han tog fram ett 
gummiband med fäste för en liten 
ficklampa och krängde bandet runt ma-
skinens front.  Nästa steg var att skippa 
lampan och göra ett ”patronbälte” för 
bits, borrar eller vad man nu vill ha lätt till-
gängligt. Med ALMI-pengar fick han fart på 
konstruktionen och nu säljs den bland annat på nätet genom hans 
eget företag Gearfix. 
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Härifrån till Evigheten! Kylan  
stängs ute

❚◗ Ju lägre U-värde på ytterdörren desto 
bättre håller den kylan utanför och värmen 
innanför. Arctic lågenergidörrar från Jeld-
Wen lär höra till de bästa på marknaden, 
enligt egen utsago. Beroende på fönster-
storleken i dörren ligger U-värdet på mellan 
0,59 och 0,76. 

Konstruktiv nedbrytning
❚◗ Ibland behövs nedbrytande krafter för att få jobbet gjort. 
Som att bila bort betong med spets- och flatmejslar. 
DeWalts nya XLR-mejslar består av två delar; 
en slitstark spets och ett mjukare skaft 
som tar upp stöten. Mejslarna har 
en självslipande form. 

❚◗ Visserligen håller Finjas produkter inte i evighet men tillräckligt länge för att 
”deras” arkitektritade friggebod ska kallas för Evigheten.  Med puts och bruk ur 
Finjas sortiment ska den händige få Evigheten på plats i sin egen trädgård men 
det bör även inspirera byggproffs att använda mursleven, hoppas Finja. Arkitek-
ten Karin Hvid Rydell formulerar tankarna bakom Finjas friggebod på följande 
sätt:  ”Jag ville skapa en form som utmanar sinnena. Med de böljande väggarna 
får Evigheten en unik och vacker form som för tankarna till drömlika platser.” 
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illbruck FM810 Pistolskum Hybrid / FM811 Fogskum Hybrid

Gör som proffsbyggaren!

Skumma isocyanatfritt 
för hälsans skull
Använd senaste teknologin av hybridskum, FM810 (för 
pistol) och FM811 (hobbyflaska) där vanligt fogskum 
inte bör / får användas pga. miljöaspekter. Utmärkt 
till all tätning, isolering och utfyllnad runt dörr- och 
fönsterkarmar, rör och i hålrum samt övergångar mellan 
olika byggnadsmaterial.

Hybridskum – ett klokt val.

• 100% fritt från isocyanater

• Kräver ej särskild 
härdplastutbildning för 
yrkesmässigt bruk

• FM811 kan användas ner 
till -10°C

• Akustiktätande

• Vit kulör

Säljes i byggmaterialhandeln – www.tremco-illbruck.com

FM810-811-190x131mm.indd   1 19/02/2013   15:00:49

Tyskt pris till svensk såg
❚◗ Det tyska designpriset 
”Red dot” – den röda punk-
ten – har i den mest presti-
gefulla utmärkelsen ”Best of 
the best” tilldelats Husqvar-
nas batteridrivna motorsåg 
550 XP. Motiveringen lyder 
”exemplarisk ergonomi, per-
fekt balanserad”.  Husqvarna 
hamnar därmed i en liten ex-
klusiv grupp. Av årets 4 662 
nominerade produkter var 
det cirka 50 som belönades 
med ”Best of the best”. 
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Värmeexpanderande,  
SINTEF-godkänd,  

till både tätning och fogning

BRANDAKRYL

  Du hittar          -produkterna i Bygg-, Järn-, Färg- och Rörfackhandeln. Tlf 031-135490. Se återförsäljarlista på www.101.as 

190x63_101Brandakryl_SE_2012.indd   1 20.12.2012   13:19:01

Adjö till kolborstar
❚◗ Det ska vara kolborstfria 
motorer för hela slanten, 
tycker DeWalt, och utökar 
sitt sortiment elverktyg 
med ytterligare åtta kolfria 
modeller av skruvdragare och 
slagborrar. Fördelarna med moto-
rer utan kolborstar är att energiförlus-
ten minskar och att verktygen kan an-
vändas under lång tid utan att batteriet 
behöver laddas. Beteckningen XR visar att 
verktyget är fritt från kolborstar. 

Kors i taket,  
en himmel!

❚◗ Trött på att sitta instängd i ett fönsterlöst rum? Det kan åtgärdas 
genom att låta himlen titta in genom ett takfönster på låtsas. En så 
kallad virtuell himmel. Eller varför inte ersätta ljusbelysta tavlor med 
virtuella väggfönster där du nästan hör träden susa utanför i fullt 
dagsljus.

Det amerikanska företaget Sky Factory – som är representerat i 
Sverige - ligger bakom de virtuella fönstren som består av ett mo-
dulsystem uppbyggt med LED-belysning för att få dagsljuseffekt på 
högupplösta bilder. Motiven får kunden välja ut efter eget huvud. 

Skoinlägg med 
trampolinkänsla
❚◗ Tänk på en trampolin. Det gör Ar-
besko när man beskriver sin nya in-
läggssulas egenskaper. Den ger upp till 
40 procent bättre svikt jämfört med ett 
vanligt skoinlägg, hävdar företaget och 
därför kallas sulan X-40. Svikten och 
dämpningen gör X-40 extra behaglig 
att använda under en lång dag på byg-
get, enligt Arbesko. Lanseras först i sex 
av företagets skomodeller men kommer 
framöver också att säljas separat. 
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Skiva för ful sockel
❚◗ Sockeln på huset kan snyggas till genom att klä in den med 
stenbelagda skivor. Skivorna behöver inte finjusteras mot marken, 
de ska tåla att fyllas på i nederkant vilket underlättar monterings-
arbetet. Ytan består av naturstenskross i tre färger och skivorna 
monteras på trä- eller stålläkt. Tillverkas av Cembrit under namnet 
Cembrit Roc.. 

Skjuter skarpt på tak
❚◗ Inga tryckluftsslangar förser Paslodes nya spikpistol IM45 CW 
med kraft. Enbart gas och batteri. Detta får Paslode att hävda att 
det är världens första sladdlösa spikpistol, dock med förtydligandet 
”för bandad pappspik”. Spikpistolen lämpar sig bäst för mindre jobb 
och reparationer på tak. En gaspatron räcker för 700 spik och den 
som skjuter spik hinner med två skott i sekunden. Gaspatronerna 
sampackas med spiken. 
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Derome I Halmstad I Varberg 

Kristianstad I Mjölby. Vxl 0340-66 64 40 

www.derometrateknik.se

Sveriges 

största 

tillverkare

CE-MÄRKTA  

TAKSTOLAR  
Beställ direkt från oss!

MED TIMMERPANELMED TIMMERPANEL
Före Efter

är det lätt att isolera och förändra ett hus

Beställ broschyr 073-999 25 36
www.timmerpanel.se

TIMMERPANEL AB

Byggplanket - byggarnas nya marknadsplats
Vill du marknadsföra dig lite försiktigt och kanske också under lång tid?
Då ska du annonsera HÄR på Byggplanket - Byggarens nya avdelning för 
småannonser. 

Ring Ing-Marie (0702-734 284) eller Lars-Börje  
(08-795 29 70) och beställ din annons redan nu!  

www.FixaDittHus.se         0708-119449

Vi hjäper dig när du inte hinner med!

Förmedling av tjeckiska hantverkare
Fixa Ditt Hus
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Byggplanket

Logo 2, skall användas mot vit eller ljus bakgrund. Aldrig på starkt färgad bakgrund.

Logo 1, det här är den logo som i första hand skall användas, oranga bakgrunden kan sträckas åt höger vid behov.

Logo för Brabyggare. Vid frågor e-posta Jonas på: info@brabyggare.se

Logo 3, skall användas mot starkt färgad bakgrund. “byggare” ligger vit (negativ)här.

Nyfiken? Kontakta Mathias på 073-441 60 67 eller byggare@brabyggare.se
* Ange kampanjkod ”Prova Brabyggare” så får du en välkomstrabatt!

jobbförfrågningar som passar dig direkt som e-post – enkelt!

har du bra omdömen så kan du ta bättre betalt – tjäna mer pengar!

vi förmedlar för över 200 miljoner/månad – mycket att välja på!

Vill du göra livet enklare och tjäna mera pengar?

Blev efterklok efter  
fritt fall
❚◗ Det är lätt att bli efterklok. När Håkan 
Westerberg föll från stegen när den gled 
iväg,  blev han så illa skadad att han tvinga-
des sluta jobba. Efter olyckan kom han på hur 
en stege kan ställas stabilt på marken. Han 
konstruerade en stegfot som är patenterad 
och provad av SP.  Med tillbehöret Lad-
derguardian  står stegen säkert, och 
skyddar den som klättrar på den. 
Stegen kan inte falla 
åt något håll, 
varken bakåt, 
framåt  eller åt 
sidorna, enligt Håkan 
Westerberg som nu 
hoppas att ”ingen 
ska ramla ner från en 
stege mer”. Stegfoten säljs 
av Road to Market AB. 

Hittar i regel regeln
❚◗ Stanley lanserar fyra nya regelsökare, varav 
S300 är den mest avancerade. Den har en bak-
grundsbelyst LCD-display för att kunna användas 
vid dåliga ljusförhållanden. Avger både ljud- och 
ljussignal. Hittar trä-/ metallreglar upp till 38 mil-
limeter och järnhaltigt material upp till 75 millime-
ter. 

Snittar tunt 
med hög fart

❚◗ Snabb sågprocess som ger ett fint snitt tack 
vare den tunna sågklingan är något som utmärker 
den nya sänksågen från Flex - CSE 55 T. Klingan är 
1,8 mm och snittdjupet med styrskena uppgår till 
32 mm. Inklusive bord väger sågen 4 kilo. Effekten 
är på 1350 W. 
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plus & minus

+	 Prisvärd
+	 Antispinn/antisladd standard
+	 Intressant bensinmotor
+	 Även snål dieselversion

Riktigt bra!

–	 Eftersatt passagerarsäkerhet
–	 Hög ljudnivå 
–	 AC är tillval
–	 Arbetsbord saknas
–	 Bakdörrarna låser inte i 180 grader
–	 Mjuk fjädring/dämpning
–	 Manuell backspegeljustering
–	 Ej kartläsningslampor
–	 Ej strålkastarspolning

Riktigt dåligt!

Byggaren provar Dacia Dokker TCe 115

Ny snål bensinmotor i  prisvärt lågprisskåp

DACIA DOKKER är, trots gemensamma gener, ingen 
Kangoo. Renaults lågprismärke rullar sin egen väg där 
ett lågt pris är huvudargumentet. Dessutom med en 
intressant bensinmotor i en dieseldominerad värld.

acia Dokker, Re-
naults lågprisskåp, 
tillverkas i Tanger 
i Marocko och 
säljs i två utrust-
ningsversioner, 

Ambiance och väl 
påvra Dokker Van.

Instegsversionen, för 87 375 
kronor inklusive moms, säljs enbart som 
Dokker Van med Renaults gamla 1,6- li-
ters bensinmotor på 60 kilowatt (82 häst
krafter). Intressantare är Renaults nya 
1,2-liters bensinmotor med turbo och di-
rektinsprutning på 84 kilowatt (115 häst-
krafter). Den kostar 109 875 kronor och 
säljs som Ambiance. Byggarens provbil. 

Dyrast, och snålast, är en diesel på 1,5 
liter och 66 kilowatt (90 hästkrafter) för 
124 875 kronor. Förbrukningen anges 

till 4,5 liter per 100 kilometer och CO2-
värdet till 118 gram per kilometer. Säljs 
enbart som Ambiance. Alla Dokker är 
manuellt femväxlade.

Den har mattsvarta stötfångare fram 
och delvis bak samt mattsvarta avbärar-
lister längs sidorna. Mattsvarta backspeg-
lar och dörrhandtag. Fästen för lastbågar 

på taket. Hyfsad belysning, men ingen 
strålkastarspolning. Dimljus på Ambian-
ce. Bra bakljusarrangemang. 

Insteget är bra till ett kupéutrymme 
som domineras av lätt avtorkbar matt-
svart plast med apelsinskalsyta och ljus-
grå inlägg lågt på panelen och dörrarnas 
armstöd. Smutssamlande nålfilt på gol-
vet. Mellanväggen i svart plåt har en mi-
nimal genomsiktsruta. 

Stolarna är klädda med textil och förar-
stolen är reglerbar i höjdled i Ambiance, 
men inte tillräckligt för småvuxna, och 
skjutmånen räcker inte för storvuxna. 
Ryggstödslutningen är inte steglös. 

Dokker har en egen profil och skriker inte ut sitt Renault-
släktskap. Mycket transportbil för pengarna.

Lika rymligt skåp som sina konkurrenter, 3,3 kubikmeter. Plåtrent med 
små lastsäkringsöglor. 654 kilo maxlast.
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biltestet  | christer andersson provkör transportbilar

Pris, inkl. moms: Dacia Dokker TCe 115 Från 109 875 kr.  
Vårt ex, 121 875 kr..
Garantier: Nybil, 3 år eller 10 000 mil. Assistance, 3 år eller 
10 000 mil. Rost, 6 år. Lack, 2 år. Elektronik, nej. Vagnskada, nej.
Motor: Bensinmotor med turbo och direktinsprutning. Rak 4 cyl, 
fyrventilsteknik, två överliggande kamaxlar. 1 198 cm3. Max effekt 
84 kW/115 hk vid 4 500 v/min. Max vridmoment 190 Nm vid  
2 000 v/min. Miljö: Euro 5. Koldioxidutsläpp, 143 g/km.
Bränsleförbrukning: Blandad körning 6,2 l/100 km. Landsvägs-
körning 5,4 l/100 km. Stadskörning 7,7 l/100 km. Bränsletank, 50 l. 
Byggarens förbrukning med maxlast, ca 8,6 l/100 km. 
Prestanda: 0–100 km/tim, ca 10,8 sek. Med maxlast,  
ca 15,0 sek. Toppfart 175 km/tim. 
Längd/bredd/höjd/axelavstånd: 436,3/175,1 (200,4 med  
speglar)/180,9 (184,7 med takbågar)/281,0 cm. 
Tjänstevikt/maxlast/släp: 1 280/654/1 200 kg.

Dacia Dokker TCe 115 

Byggaren provar Dacia Dokker TCe 115

Ny snål bensinmotor i  prisvärt lågprisskåp

Instrumenten har en stor hastighets-
mätare i mitten, varvräknare till vänster 
och en enkel digital färddator, i Ambi-
ance. Inga mätare för bränsle och vatten-
temp. Ratten är justerbar i höjdled i Am-
biance. Reglage och tangenter är åtkom-
liga. Värmen och ventilationen regleras 
med tre rattar. AC är tillval. Parkerings-
bromsen mellan sätena och växelspaken 
är lättmanövrerad. 

Små fack i dörrarna, två framför passa-
geraren samt ett öppet handskfack och ett 
litet till vänster vid förarens knä. Två fack 
på panelen varav det stora har en skärm 
som delvis skyddar mot speglingar i vind-
rutan. En hylla över vindrutan i Ambian-
ce. Vi saknar ett arbetsbord på baksidan 
av passagerarstolens ryggstöd.

Värmen och ventilationen är tillfreds-
ställande. Bullrig ventilationsfläkt. Enkel 
innerbelysning, utan kartläsningsfunk-
tion. Inga kurvhandtag. Förberett för ra-
dio. 

Sikten är god framåt och åt sidorna 
men vindrutestolparnas nederkant kan 
skymma. Vi föredrar större backspeglar 
på den här biltypen. De är inte heller el-
manövrerade. Vindrutetorkarna borde 

gått längre ut i vänsterkant och solskyd-
den räcker inte till vid sidoljus. 

Säkerheten håller låg standard. Bältena 
har i höjdled justerbara övre fästen, en-
bart i Ambiance. Huvudskydden regleras 
bara i höjdled. Krockkudde på förarplat-
sen men tillval på passagerarsidan, lik-
som sidokrockkuddar. Akustisk bältes-
varnare bara på förarplatsen.

Det nödvändigaste finns på förarplats i 
Ambiance-versionen. Hårda säten. Vi har inget 
emot det.

Motorhuven hålls öppen av gasdämpa-
re, bra för en lågprisbil. Vätskepåfyllning-
ar och kontroller är lätt åtkomliga och 
väl markerade. Det är svåråtkomligt för 
lampbyten. Bra stänkplåt under motorn. 

Till skillnad mot föregångaren Logan 
är Dokker en riktig skåpbil med en smal 
lättgående sidodörr där plåtmellanväggen 
stjäl ca 10 cm av öppningen. Bakdörrarna 
spärrar inte när de öppnas i 180 grader. 
Plåtrent skåp, med plastmatta som tillval. 
Åtta små lastsäkringsöglor.

Bensinmotorn är pigg. Vår förbrukning 
med maxlasten 654 kilo blev 8,6 liter per 
100 km. Ljudnivån är hög. Bilen är plåtig, 
dåligt ljudisolerad och vägljudet tränger 
in. Vid 110 kilometer i timmen på fem-
man och ca 3 000 varv mätte vi upp höga 
74 decibel. Vid 90 fick vi 69 decibel på fy-
ran och femman. 

Åkkomforten är acceptabel både tom 
och lastad. Liksom Kangoo är den mjuk 
i fjädring och dämpning med last och blir 
sen i reaktionerna. Antisladd är standard 
varför detta inte bör innebära någon sä-
kerhetsrisk. Lastad sjönk den med 11 cm.

Christer Andersson

christer andersson

ch
ri

st
er

 a
nd

er
ss

o
n



48 byggaren  4 2013

vinklat & skruvat

Det kommer nya härliga  somrar

H
oppas att sommaren varit bra och att ni tagit chan-
sen att ta semester och sova ut, att hammaren har 
fått vila i verktygslådan och att de enda vattenpass 
ni ägnat er åt varit träningspass i simbassängen el-
ler lek och plask i poolen. Sommaren är ju trots allt 
en kort historia i vårt land, så det gäller att passa på 

att njuta av den. Ibland hinner den inte börja innan det är dags 
att ställa tillbaka såväl klocka som utemöbler.

I våras gjorde Svensk Fastighetsförmedling en undersökning 

som visade att var femte fritidshusägare hade för avsikt att bygga 
till eller renovera under sommaren. Jag är förvånad över att siff-
ran inte är högre. Är det inte näst intill lag på att man som fri-
tidshusägare måste ha ett antal byggprojekt på sommaren? Om 
inte för sin egen skull, så för att odla myten om sig själv som 
den där händige Ernst Kirchsteiger-kopian som på tjugo minu-

”Vår högsta dröm är inte att få 
bygga, vi gillar mer idén av att 
vara den som kan göra det.

ter kan bygga en originell lärkträveranda på fri hand enbart med 
hjälp av en yxa, samtidigt som man lite nonchalant slår ihop en 
festmåltid åt ungarna och odlar en kryddträdgård, alltsammans 
givetvis barfota.

Reklamfilmerna från Byggmax, Bauhaus och K-Rauta pum-
par ur tv:n och berättar att det är så billigt att bygga om, ut och 
till att man måste vara snudd på idiot för att låta bli. Även med 
stängd tv vet vi ju sedan tidigare år att vartenda byggvaruhus 
norr om Smygehuk har extrapris på tryckimpregnerat trallvirke 
från påskafton till slutet av augusti.

Fast om man får tag i en hantverkare kan man i den bästa av 
världar både ha och äta upp kakan genom att få det renoverat 
utan att själv bygga. Man kan ju alltid utnyttja ROT-avdraget. 
Det verkar som att vi svenskar fortfarande inte riktigt vill tro att 
staten låter oss komma undan skatt när vi investerar i våra hus. 
Det är som att vi utgår ifrån att det är ett administrativt misstag 
som kommer att rättas till vilken dag som helst. För svensken i 
gemen finns det ju ingenting finare än att komma undan skatt. 
Kan man dessutom göra det lagligt och riskfritt – desto bättre! 
Vem vet hur länge dörren står öppen? Efter valet kanske vi har 
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Det kommer nya härliga  somrar

Micke Larsson 
”Ful men kul” 

Ståuppkomiker och satiriker

Maila mig gärna med både tyckanden 
och tips på kommande ämnen att ta upp.  
micke@fulmenkul.nu

Vad tycker du? 

tillförlitlig
precision 
Med våra nya PR mätband får du en ny 
dimension av tillförlitlighet och an-
vändbarhet. Våra stryktåliga mätband 
har ergonomiskt utformad kapsel med 
gummibeläggning för bästa grepp. 3 
meters versionen är ett av de tåligaste 
mätbanden på marknaden! 

att lita på

nya korta mätband från Hultafors.

Short_tape_PR_-_ADV_90x271.indd   1 8/13/2013   10:29:21 AM

r

en ny regering med en ny 
syn på ROT-avdragets för-
träfflighet. Inte för att jag 
tror det, vem skulle våga 
riva upp en sådan reform? 
Det kommer ju nya val 
och det finns ingen mer 
långsint än en svensk skat-
tebetalare som känner sig 
blåst på konfekten.

ROT-avdrags- och hant-
verkarlösningen passar 
bra av ett annat skäl också. 
Även om vi alla vill vara 
som Ernst Kirchsteiger är 
det ganska få av oss som 
är det. Vi vill inte ens vara 
det. Vår högsta dröm är 
inte att få bygga, vi gillar 
mer idén av att vara den som kan göra det. Om vi skulle vilja, vil-
ket vi alltså inte gör. Enligt Svensk Fastighetsförmedlings under-
sökning är det förresten något fritidshusägarna har gemensamt 
med fritidshusköparna. Nu mer än någonsin letar den så kallade 
”marknaden” efter inflyttningsklara hus där de på sin höjd be-
höver måla och tapetsera. Dessutom vill de ha högre standard 
än förr om åren. Nu ska det vara vinterbonade fritidshus med 
samma bekvämligheter som i villan eller lägenheten i stan. Som-
marstugan ska alltså vara en året-runt-stuga. Det kommer rim-
ligtvis att kosta därefter, men det gör ju inget när räntan är låg 
och solen skiner.

Jag hoppas – men betvivlar – att Svensk Fastighetsförmedling 
gör en uppföljning på sin undersökning nu i höst, så att vi får 
veta hur det gick med alla fantastiska renoveringsplaner. Snick-
rades det på vart femte fritidshus, eller blev det för de flesta en 
hög med brädor på tomten eller bara en dröm för framtida ge-
nomförande (eller framtida generationer)? Och även om det inte 
blev något storslaget byggprojekt den här sommaren, är det så 
farligt då? Sommaren är ju trots allt till för att ladda batterierna 
så att man orkar med ännu en vinter med mörker och slask, och 
uppskjutna projekt är väl en svensk sommartradition väl värd 
att bevara? ”Det är gott, så länge som en kan göra sig kalas i tan-
karna”, som Selma Lagerlöf skrev i Kejsaren av Portugallien. ”Di 
smakar bättre di än di riktiga.” 
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pang i bygget | krönikör: kai honkonen, honkonen bygg ab, saltsjö boo 

En del satsar sitt liv, andra satsar allt annat

Och det räcker låååångt

Annonsörer i Byggaren 4 2013
3 C Productions AB	  51
ABUS Scandinavia AB	  27
Ahlsell Sverige AB/Gelia	  32
ASTON Sweden AB	  39
Bob System AB	  37
Bra Byggare Svenska AB	  45
Cramo Sverige AB	  48
Derome Byggvaror & Träteknik AB	 44
Epox Maskin AB	  19
Ford Motor Company AB	  15

Hantverksförmedlingen  FDH AB	  44
Hultafors Group Sverige AB	  49
Icopal AB	  4
KABE Rental	  26
Leif Arvidsson AB	  11
Mercedes Benz Sverige AB	  2
Modul-System HH AB	  33
Moelven Wood AB	  21
Relekta AS	  42
Robert Bosch AB	  17

Saint-Gobain Isover AB	  6-7
Setra AB	  22
Stockholmsmässan AB	  34
System Edström Bilinredningar AB	 37
Telge Miljöisolering AB	  44
TeliaSonera Sverige AB	  25
T-Emballage	  43
Timmerpanel AB	  44
Transportstyling	  38
Tremco Illbruck Int. GmbH	  41

W&Å Bygg i Lund/ BHR	  52
Wimmerby Fönstersnickerier AB	  40
Work System Sweden AB	  35

Bilagor i detta nr:	
Robert Bosch AB
Tools	
Varbergs Trä	
Zarges	
	

J
ag har sagt det förut, säger det nu igen och kommer fort-
sätta att tjata: entreprenörer är för jävla viktiga. För dig, 
mig, gamla moster, fassan, mossan, för alla. För samhället. 
Det är kring entreprenören samhällsnavet kretsar. Du som 
läser det här kanske är en sådan uppburen person. I vissa 
sammanhang har jag själv betitlats entreprenör. Men jag 

vet inte. Känns som lite väl stora ord. 
Ibland stöter man på sådana där typer som jag kallar ”riktiga 

entreprenörer”. Det är sådana som får saker ur händerna. De är 
lite som idrottare. De har nått framgång genom sin sjutusan till 
vilja, energi och drivkraft. De har ett engagemang utöver det van-
liga. Att klockan har passerat hemgång för länge sedan är för en 
entreprenör totalt ovidkommande. Och kanske viktigast. En riktig 
entreprenör måste våga ta risker. 

För egen del har jag slutat ta risker. Vågar inte. Förlora dem... 
Pengarna. Alltså, de få jag har.

Apropå risktagande. Sveriges Television visade i somras en do-
kumentär som tog upp ämnet på ett mycket speciellt sätt. Den 
handlade om racerföraren Ayrton Senna. Han var under några år 
i 1990-talets början den lysande stjärnan i Formel 1 (tillsammans 
med Alain Prost, Nigell Mansell m fl). I filmen fick vi veta att Ayr-
ton Sennas sätt att köra vara attackerande och utan pardon. Han 
var en vinnare. En del menade att han tog väl mycket risker. Men 
intressant nog vid sidan av banan sas han vara en mycket ödmjuk 
och vänlig person, dessutom humoristisk och glad. 

Det som fascinerade mig i denna film var just Ayrtons inställ-
ning till sin sport. Den var verkligen helhjärtad. Det fanns inget 
mellanläge för honom utan vinna var allt. En missad seger tog ho-
nom extremt hårt. Och, som sagt, vägen till toppen innebar att 
ta risker. När någon frågade om det inte var ett riskfyllt arbete 
svarade Ayrton ungefär så här: ”Jag vet att riskerna är stora i min 
sport. Det är farligt och man kan dö. Men jag är beredd att ta den 
risken – jag vill inget annat än att vinna.”

En bra dokumentär är bättre än den bästa spelfilm när dramat 
skruvas upp som i en sekvens av denna fantastiska film: Senna, 
inför ett lopp som han bara måste vinna (hade inte vunnit på 
ett bra tag), satt i bilen med en oerhört sorgsen blick. Det såg ut 
som att han tänkte att detta lopp kunde vara det sista han skulle 
få uppleva i levande livet. Men man visste hur han tänkte. Han 
kunde inte dra sig ur. Omöjligt, det här var ju hans liv. 

Senna tog en kalkylerad risk. Han visste att jobbet kunde ta 
hans liv. Och så blev det också till slut, just i detta lopp. Det var 
smärtsamt att se kraschen. 

Fick förresten häromdagen ett brev från Skatteverket. Det är i 
och för sig inget konstigt med det, för det brukar komma sådana 
rätt så ofta. Men den här gången med skillnaden att det var från 
ett kontor på en annan ort än vanligt. Inte Västervik eller Stock-
holm. Utan Gävle. Jag blev kall. Tänkte: nu ska de rycka ytterli-
gare några spänn ur mitt arma företag. Sprättade motvilligt upp 
brevet (jag hör till typen som vill ta tag i problemen genast). Men 
det var falskt alarm. Det var bara en blankett jag hade beställt 
någon vecka tidigare. 

Kanske säger det något om mig som entreprenör. Jag är inte 
beredd att offra mitt liv för att bli framgångsrik, är bara inriktad 
på minsta motståndets lag och är inte intresserad av att sticka 
fram hakan. Men det är skönt att veta att de finns därute. De som 
är beredda att offra – kanske inte sina liv – men i alla fall en hel 
del för att få sina företag att blomstra. Och därmed samhället.  

Maila mig gärna med både tyckanden 
och tips på kommande ämnen att ta upp.  
kai@honkobygg.se

Vad tycker du? 
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Expanderar från 2 mm 

upptill 30 mm

CC-Fönsterdrev
vi håller vad vi lovar!

Sveriges mest väldokumenterade och godkända drev! 
Finns hos välsorterade bygghandlare samt på



Posttidning B
Avsändare: Byggaren, Box 2082, 169 02 Solna

”Efter 20 år som byggare har min dröm 
blivit verklighet. En organisation för 
bygghantverkare, BHR. Bli medlem du 

också – tillsammans är vi starka och kan 
hjälpa varandra när det blåser snålt och när 
kunder och myndigheter trilskas. Vi ska också 
motverka bilden av att byggbranschen är  
full av fuskbyggare och lycksökare.”

Lars Åberg
W&Å Bygg i Lund
Initiativtagare till BHR
070-338 92 67
la@bygghrf.se 

Jag tror BHR är rätt för mig och skickar härmed in min medlemsansökan:  
(Månadsavgift: Enmansföretag 299 kr. Företag med anställda 349 kr)
Klipp ur eller kopiera talongen och lägg i ett kuvert som du adresserar till BHR c/o Byggaren,  
Frisvar 20345247, 169 20 Solna. Inget frimärke behövs.

Namn:  _________________________________________________  Företag:   ____________________________________________ 

Antal anställda:  _________________________________________  Bransch:   ____________________________________________

Adress:  ________________________________________________  Postadress:  __________________________________________ 

E-post:  ________________________________________________  Tel/mobil:   ____________________________________________

Du kan också maila in ansökan direkt till Lars Åberg; la@bygghrf.se Eller ring 070-338 92 67

Bygghantverkarnas Riksförbund, BHR, är rikstäckande och 
öppet för alla Sveriges småföretag och ensamföretagare inom 
snickeri, måleri, VVS, el etc. Dess främsta mål är att skapa 
trygghet och schyssta villkor i en bransch som ofta utpekas som 
oseriös. Till förbundet är den välkände juristen Sten Folkesson 
knuten, bland annat känd för sina krönikor i tidningen Byggaren.
Mer info hittar du på www.bygghrf.se

SKARPT LÄGE! 
DÅ ÄR ENSAM INTE STARK

Gå därför med  
i bygghantverkarna!
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