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Innehåll
 6 Prisade hantverkare 

Gabriel Jonsson blev 
årets hantverkare 2015. 
Han värvar snickare 
direkt från gymnasiet i 
Eskilstuna och arbetar 
helst bara med trä. 

 13 Byggare får mikrolån 
Tack vare ett mikrolån 
från Almi kan nu fyra 
värmländska killar starta 
byggfirma. 

 18  Byggare klarar rot-ras 
Försämringen av rot-
avdragen har drabbat 
några av de mindre firmor 
i landet som Byggaren 
kontaktat. Men andra 
klarar sig tack vare trogna 
kunder. 

 16  Derome nära skogen 
Det mest underbara är 
att träffa en snickare som 
sålt skog till oss och som 
vi förädlar tillbaka, säger 
Deromes vd Carl-Tore 
Bengtsson.

Ledaren 
Förenkla gärna men ge tid 
för eftertanke i byggandet

Så har det första rättsfallet kom-
mit som sätter käppar i hjulet för 
Attefallshuset. Redan lagrådet 
höjde ett varningens finger för 
detta när förslaget granskades. 
Men det hindrade inte regering-

en från att driva igenom det och få det klubbat 
i riksdagen.

Det finns alltså ingen obegränsad rätt att sät-
ta upp ett Attefallshus på 25 kvadratmeter utan 
bygglov 4,5 meter från granntomten. I det här 
fallet hade Göteborgs stad gett klartecken till ett 
Attefallshus på en tomt där det redan fanns en 
friggebod. Grannarna tyckte att det planerade 
bygget var en olägenhet för dem. 

Lagen uppställde visserligen inget hinder 
och varken kommunen eller de rättsliga un-
derinstanserna ansåg att grannarna hade rätt att 
över huvud taget yttra sig. Men högsta instans 
– Mark- och Miljööverdomstolen – ansåg att 
denna hantering inte var förenlig med Euro-
pakonventionens skydd för äganderätten. Och 
denna konvention står över svensk lag.

Äganderätten regleras både i regerings-
formen och Europakonventionen. Den anses 
behöva ett särskilt tungt skydd. Därför är det 
oroande att många nu tar så lättvindigt på den. 
Varenda politiker övertrumfar varandra i löf-
tena om ökat bostadsbyggande. Förenklade 
regler är ett vanligt svar som både regering och 
opposition brukar vara överens om. 

Det ska gå snabbare och bli lättare att få ige-
nom ett bygglov. Planprocessen anses också av 
byggindustrins företrädare vara för krånglig. 

Men här gäller det att ha is i magen. För 
ett givet bygglov och en färdigställd byggnad 
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kan inte tas tillbaka. Grannarna får stå ut med 
olägenheten så länge de bor kvar.  En förstörd 
utsikt eller ett skräckexempel till byggnad får 
man alltså leva med. 

Planprocessen ger också tid till eftertanke 
och möjlighet att ta in åsikter av alla slag. Det 
finns många exempel på byggen som hade kun-
nat utformas annorlunda om de ansvariga bara 
kunnat besinna sig. Många miljonprogramom-
råden tycks ha hastats fram för att lösa bostads-
krisen. Och den förtätning vi ser i storstäderna 
i dag riskerar vi att beklaga i historiens ljus.

Om det verkligen tar för lång tid mellan an-
sökan om bygglov och ett färdigt hus på plats 
går det väl att skynda på processen. Domsto-
larna kanske kan få ökade resurser och förtur 
kan införas i byggmål som kräver skyndsam-
het.  Det ska inte behöva ta flera år att få ett mål 
prövat i tre instanser. 

Tänk om kommunens tjänstemän och dom-
stolarna vore lika snabba som byggjobbarna. 
På ett bygge gäller det att hålla tiden. Annars 
kan det bli förseningsvite och rabalder. Bygg-
firmorna har piskan på sig från beställarna. Det 
är så marknaden brukar fungera. Det går inte 
att jämföra juridiska processer med byggen 
eftersom rättssäkerheten måste få ta tid men 
nog skulle det gå att effektivisera förfarandet i 
byggprocesserna.

Byggaren önskar en glad sommar med 
många bad.

Mikael  
Kindbom
Chefredaktör
(10 grader  
i vattnet.)

www.byggaren.se
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Vi vågar påstå att vi har Sveriges bredaste lagerhållning på 
vitmålade vrid & fasta 3-glasfönster! Det innebär snabba, 
säkra leveranser och eliminerar förseningar i ditt byggprojekt. 

Vi lagerhåller även runda och halvrunda fönster. Diagrammen 
på denna sida visar de dimensioner och modeller vi har som 
standard på våra lagerhyllor. 

Outstanding lagerhållning! På vårt eget lager i Varberg.
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A = Lagervara aluminiumbeklätt= Beställningsvara

= Lagervara vitmålat och aluminiumbeklättA

YTTERDÖRRAR LAGERFÖNSTER
Unika,

designade 
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ett mycket 
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” ”Som byggare ska man känna 
yrkesstolthet över vad man gör”.
Det säger Gabriel Jonsson, här tillsammans med Rasmus Andersson.
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Hans företag har blivit Årets Hantverkare. Han hämtar 
sina snickare från det lokala bygg-gymnasiet i Eskilstuna. 
De bygger nu hans första egenritade hus för försäljning. 
Själv sitter Gabriel Jonsson mest på kontoret numera.

Text och foto: Mikael Kindbom

>>

Vi träffas i Kvicksund ett 
par mil från Eskilstuna 
alldeles vid Mälaren. 
Fyra av Gabriel Jons-
sons sex anställda snick-
rar för fullt i vårsolens 

sken och han kommer, ledigt klädd i täck-
jacka och jeans, från kontoret i Eskilstuna. 

Bygg & Design Mälardalen bildades som 
enskild firma 2010 och har nu blivit aktie-
bolag. 28-årige Gabriel Jonsson som älskar 
att snickra sitter mest på kontoret.  

Men det var inget som han planerade. 
Under de första två åren jobbade han en-
sam men när beställningarna trillade in 
och han insåg att tiden inte räckte till bör-
jade han anställa och ombildade företaget 
till aktiebolag på revisorns uppmaning. 

– Jag gjorde loftrenoveringar i Stock-
holm via kontakter som jag skaffat un-
der jobb i Eskilstuna. Men det var väldigt 

tungrott att vara ensam och arbeta nästan 
200 procent. Jag behövde stöttning och 
manskap.

Felix Lindberg blev den förste att an-
ställas i Bygg & Design Mälardalen. Han 
är med när vi träffas och ställer upp på 
fotografering tillsammans med kollegerna. 
På allas ryggar står det stolta firmanamnet 
men högst upp på axlarna är det tydligt 
textat ”Trähantverkare”. Betongare eller 
snickare som jobbar med tegel eller sten-
hus gör sig inte besvär här.

– Jag bestämde mig från början att bara 
jobba med trä och inte hålla på med gjut-
ning eller något annat. Det anlitar vi andra 
entreprenörer för, säger Gabriel Jonsson. 

Och han siktar helst in sig på nyutexa-
minerade byggelever från Rekarnegym-

Prisad hantverkare 
satsar på nybakade 
studenter

Här ska bli ett loft som leder ut till takterassen. Huset är det första som Gabriel Jonsson ritat själv.

Chefen inspekterar Gustav Berglunds arbete.
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nasiet i Eskilstuna där han själv tog sin 
examen 2006. Antingen kommer de unga 
och hungriga direkt därifrån eller så har 
de varit ute som lärlingar på andra företag 
som de hoppat av.

– Jag hade ju själv ingen erfarenhet när 
jag började så då kan jag inte kräva det av 
mina anställda heller. Att vilja arbeta och 
att vilja lära sig är de viktigaste egenska-
perna, viktigare än att ha tio års erfarenhet, 
slår Gabriel Jonsson fast.

Många av de första jobben kom helt 
och hållet via kontakter och referenser. De 
tog alltså Gabriel Jonsson till huvudstaden.  
Bland de minnesvärda uppdragen nämner 
han omvandlingen av klassiska Regina-
teatern på Drottninggatan till Playhouse 
Teater. Det blev ny läktare och scen och 
väggarna byggdes med särskilda hänsyn 
tagna till akustiken. 

– Det blev riktigt häftigt, säger han stolt.
Och han framhåller gärna arbetet med 

ett gammalt hotell och tidigare bryggeri 
på Söder i Stockholm där husets vind med 
hans och kollegernas hjälp förvandlades till 
ett antal terassvåningar. De såldes förstås 
med framgång och företagets rykte fick 
ännu en skjuts.

I och med att Bygg & Design Mälardalen 
fick uppdraget att hjälpa till med 14 hus i 

Oxelösund växte personalen till den styrka 
som gäller idag. Den tid då Gabriel Jonsson 
helst koncentrerade sig på ett hus i taget är 
förbi. När vi träffas arbetar de med två hus 
där de och elektrikerna avlöser varandra.

Huset i Kvicksund är det första som 
Gabriel Jonsson ritat själv.

– Det har alltid varit en dröm att få rita 
ett hus och skapa det själv i lösvirke. Det 
är fantastiskt.

Det vita trähuset har ett rejält sluttande 
pulpettak som skapar rymd i vardagsrum-
met och ett loft som leder rakt ut på bak-
sidan till en enorm terrass på taket på den 
delen av huset. Där har förberetts för ett 
utomhusbubbelbad. I augusti går det ut till 
försäljning på ren spekulation.  

Fördelen med att nu fokusera på nypro-
duktion är att han slipper bekymren med 
försämrat rotavdrag.

– Innan var det nästan 100 procent rot-
jobb men när det kom signaler om att för-
sämra rotavdraget bestämde vi oss för att 
styra över mot nyproduktion. Det var ett 
medvetet val, säger Gabriel Jonsson.

Gabriel Jonsson gillar utmaningar.  Vis-
serligen älskar han att snickra och försöker 
vara med i byggandet någon dag i veckan 
men att sitta på kontoret och räkna på jobb, 
ha kundkontakter och studera ritningar ger 

honom också mycket stimulans. Och till 
och med på semestrarna föds nya tankar 
hos denna unga entreprenör.

– Jag var på Gotland och besökte Leva 
Husfabrik som gör miljövänliga hus i mas-
sivträ och så frågade jag om de inte gjorde 
något i Stockholm. Det slutade med att de 
hörde av sig och nu har vi byggt två av deras 
limträhus i skärgården och ytterligare tre 
hus är inplanerade.

Bekräftelsen på att Gabriel Jonsson lyck-
ats med sitt företag kom förra året när han 
vann Hantverkargalan. De anställda följde 
med på festen i Stockholm och tog emot 
priset som kunderna själva hade röstat 
fram. I år räckte det ”bara” till finalplats.

– Det var en kul utmärkelse, inte minst 
för grabbarna, eftersom det mäts efter kund-
nöjdhet. Det blir ett kvitto på vad vi kan.

Varför tror ni att kunderna är så nöjda?
– Vi har alltid strävat efter att göra bra 

ifrån oss, överprestera till och med. 
Gör inte alla byggfirmor det?
– Nej, jag tror det blir för mycket jakt på 

pengar ibland. Som byggare ska man känna 
yrkesstolthet över vad man gör. När man 
lämnar ett bygge ska man känna att man 
själv kan tänka sig att bo där.

”Nu är vi hungriga” muttrar ett par av 
Gabriel Jonssons mannar efter fotografe-
ringen. Klockan är ett på dagen och jag 
förstår dem. Chefen sätter sig i bilen och 
åker i väg till närmaste restaurang med sina 
unga och ambitiösa trähantverkare. º

Bygg & Design Mälardalen stod för renoveringen 
av Playhouse Teater i Stockholm. 

Gabriel Jonsson på den rymliga terrassen i det natursköna området Kvicksund. 

” Det har alltid varit en dröm att få rita ett hus och 
skapa det själv i lösvirke. Det är fantastiskt.”

hitachi-powertools.se

Ett bredare sortiment av 
cirkelsågar
Innovativa lösningar. Gröna verktyg.

Med totalt 12 ledande cirkelsågar för proffsan-
vändare i sortimentet, törs vi påstå att Hitachi  

kan det här med sågning.

3ÅRS
GARANTI
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Juridik º
Betalning genom mellanhand 
ger rot-avdrag
Rot-avdrag ska beviljas även om 
betalningen skett genom en mel-
lanhand. Det slår Högsta förvalt-
ningsdomstolen fast i en färsk dom.

Byggteknik i Tystberga AB  utförde un-
der 2012 arbete på en fritidsfastighet som 
ägdes av fyra privatpersoner. Var och en 
fakturerades sin andel av arbetskostnaden 
men samtliga fakturor betalades av en av 
delägarna. Bolaget begärde och fick utbe-
talning från Skatteverket motsvarande de 
belopp som de fyra delägarna preliminärt 
bedömdes ha rätt till skattereduktion med.

I februari 2013 beslutade Skatteverket 
att återkräva betalningen avseende två av 
delägarna. Skatteverket konstaterade att 
samtliga fakturor hade betalats av en av 
de andra delägarna och enligt verket hade 
de aktuella delägarna därmed inte haft nå-
gon utgift för rot-arbete vid den tidpunkt 
då bolaget begärde utbetalning. Därmed 
saknade de rätt till skattereduktion. 

Att de fyra delägarna vid tiden för Skat-
teverkets beslut hade reglerat sina mellan-
havanden i ett avtal och att de två delägarna 
då hade ersatt den delägare som betalat 
deras fakturor tillmättes ingen betydelse 
eftersom dessa åtgärder vidtagits först se-

dan Skatteverket hade inlett sin utredning.
De två delägarna överklagade men för-

lorade både i första och andra instans. 
Kammarrätten menade att betalningen 
rent tekniskt måste ha gått direkt från kö-
paren till utföraren för att köparen ska an-
ses ha haft en utgift.

Det ansåg inte Byggteknik i Tystberga AB 
som nu alltså har vunnit i högsta instans 
– Högsta förvaltningsdomstolen. För det 
första  konstaterar domstolen att de båda 
delägarna var för sig har fakturerats för sin 
andel av arbetskostnaden och kravet på att 
de ska ha haft utgifter för hushållsarbete är 
därmed uppfyllt.

Sedan gäller det huruvida det krävs att 
betalningen måste ha gjorts av samtliga kö-
pare personligen för att de ska ha rätt till 
skattereduktion eller om man kan reglera 
detta sinsemellan i efterhand. 

Enligt Högsta förvaltningsdomstolens 
mening ”framstår det knappast som moti-
verat att i den nu aktuella situationen upp-
ställa ett krav på att köparens och betala-
rens mellanhavanden ska ha reglerats för 
att köparen ska ha rätt till skattereduktion”. 
Skatteverket åker alltså på ett bakslag och 
byggfirman vinner.

Rätt överklaga 
Attefallshus
Tji fick den som trodde att man kan 
smälla upp ett Attefallshus utan lov 
så länge man håller sig minst 4,5 
meter från tomtgränsen. Att vägra 
låta grannen yttra sig kan strida 
mot Europakonventionen.

Stadsbyggnadskontoret i Göteborg gav 
startbesked till ett Attefallshus på 25 kva-
dratmeter på en tomt där det redan fanns 
en friggebod. Grannarna tilläts inte ens 
yttra sig. De gick då vidare och fick sin 
talan avvisad både av länsstyrelsen och 
Mark- och miljödomstolen i Göteborg.

Och det var ju så de nya reglerna fram-
ställdes – att Attefallshuset skulle vara ett 
smidigt sätt att få upp bostadsproduktio-
nen. Det skulle vara enkelt och inte kräva 
bygglov. Såvida det inte gällde särskilt 
skyddsvärda områden men det var det 
inte fråga om här. 

Grannarna menade bland annat att tra-
fikproblem skapas och att Attefallshuset lig-
ger för nära deras tomtgräns och innebär att 
utsikten från deras fastighet har försämrats. 

Rent formellt krävs, enligt de nya regler-
na, inte bygglov för att i omedelbar närhet 
av ett enbostadshus uppföra eller bygga till 
en byggnad som exempelvis avses utgöra en 
komplementbyggnad. Detta gäller i alla fall 
så länge byggnaden har en byggnadsarea 
som inte överstiger 25 kvadratmeter, har 
en taknockshöjd som inte överstiger fyra 
meter samt om byggnaden inte placeras 
närmare gränsen än 4,5 meter. 

Det är endast sökanden eller anmälaren 
i ärendet som får överklaga ett beslut om 
startbesked, inte grannarna.

Men den svenska lagstiftningen kan stri-
da mot Europakonventionen om skydd för 
de mänskliga rättigheterna och de grund-
läggande friheterna och ska i så fall inte 
tillämpas av domstol. 

Nu har Mark- och miljööverdomstolen 
kommit fram till just detta – att vägran att 
låta grannen yttra sig i detta fall strider mot 
Europakonventionen eftersom startbeske-
det kan komma att inskränka grannarnas 
äganderätt och medföra bland annat bety-
dande olägenhet för dessa. Därför har de 
rätt att överklaga beslutet om startbesked.

Domen som kom i februari kan få stor 
betydelse för processerna kring Attefalls-
hus framöver. º

Dyrt göra sjöbod till fritidshus
En sjöbod i Fjällbacka som inreddes 
till ett fritidshus måste återställas. Ägaren 
hade bara fått bygglov för en sjöbod och 
inredningen upptäcktes vid en inspektion. 
Nu har mark- och miljööverdomstolen be-
stämt att kök, badrum, parkettgolv med 
mera måste rivas ut och att fritidshuset ska 
återställas till sjöbod, skriver nätnyhets-
tjänsten Dagens Juridik.

Miljö- och byggnadsnämnden i Tanums 
kommun beviljade i maj 2007 bygglov för 
en sjöbod i Fjällbacka. Bygglovet villkora-
des med att boden skulle utgöra ett ”oiso-
lerat förvaringsutrymme för båtutrustning 
och fiskeredskap”.

Enligt bygglovet fick boden inte inredas 
för boende. Inte heller fick vatten och av-
lopp dras in i boden.

En ansökan från fastighetsägaren om 
ändrad användning till fritidshus avslogs 
dessutom i maj 2012.

Efter en besiktning samma månad 
konstaterade kommunens tjänstemän att 
sjöboden ändå hade isolerats - och bland 
annat utrustats med skjutdörrar i glas, full-
värdigt kök, toalett och dusch. Dessutom 
hade vatten och avlopp dragits in.

Miljö- och byggnadsnämnden förelade 
fastighetsägaren att återställa sjöboden till 
ett skick som överensstämde med bygglovet.

Fastighetsägaren överklagade beslutet 
och begärde att Länsstyrelsen Västra Göta-
lands län skulle upphäva föreläggandet när 
det gällde isolering, innerväggar, parkett-
golv, badrumsinredning, vatten och avlopp. 
Länsstyrelsen gick bara med på isoleringen. 

Mark- och miljödomstolen i Vänersborg 
avslog överklagandet och det gör också 
Mark- och Miljööverdomstolen. Följden 
blir att kök, badrum, parkettgolv med mera 
måste rivas ut och fritidshuset återställas 
till sjöbod. º



Väljer du också Stockholm i sommar? Om bryggbygget inte flyter på eller 
om du sitter i skiten med utedasset, tveka inte att ringa oss. Vi älskar att 
bistå stans byggproffs med rådgivning. Stort som smått. 

www.100procentproffs.se

100% Proffs i Bandhagen 
08-749 49 50

100% Proffs i Rotebro
08-510 050 50

Storstockholm 
i vårt hjärta



12 byggaren  4 2016

Beijer hoppas öka med förmedlare
Beijer Byggmaterial blir hälftenäga-
re i den ledande förmedlingstjäns-
ten för byggprojekt BraByggare. 
– Vi ser en trend från Gör det själv-
fokus till Gör det åt mig- fokus, sä-
ger Johan Ellwén, försäljningsdi-
rektör på Bejier.

Syftet med att köpa hälften av BraByggare 
är, enligt ett pressmeddelande från Beijer 
Byggmaterial, att underlätta mötet mellan 
kvalitetssäkrade proffsbyggare och privat-
kunder samt stärka Beijers redan starka 
ställning inom e-handel. 

BraByggare som har ett tiotal anställda 
förmedlar årligen byggprojekt för mer än 
tre miljarder kronor till ett par tusen an-
slutna hantverkare och har visat tillväxt 
varje år sedan starten 2006. År 2012 blev 
Villaägarnas Riksförbund ägare. 

En tydlig trend idag som Beijer snap-
pat upp är att allt fler konsumenter väljer 
att anlita hantverkare istället för att göra 
jobbet själva, framförallt i storstadsregio-
nerna. Det innebär att privatkunder vill 

ha hjälp med att komma i kontakt med 
kompetenta byggare.

– Vi ser att BraByggare tillför ett stort 
värde för våra kunder, den hjälper våra 
proffskunder att hitta fler spännande bygg-
projekt, och den hjälper våra privatkunder 
att komma i kontakt med duktiga kvalitets-
säkrade hantverkare, säger Johan Ellwén, 
försäljningsdirektör på Beijer Byggmaterial.

Det finns i dag flera tjänster på markna-
den där uppdrag förmedlas via nätet. Johan 
Ellwén menar dock att BraByggare skiljer 
ut sig dels genom att den enbart förmed-
lar rena bygghantverkstjänster dels genom 
den kvalitetssäkring som görs. De hantver-
kare som vill ansluta sig till tjänsten genom 

att betala ett abonnemang kontrolleras i 
fråga om kreditvärdighet, ansvarsförsäk-
ringar, certifieringar, omdömen på utförda 
jobb med mera. 

– Detta har gjort att de byggt upp ett 
bra rykte gentemot kunderna, säger Johan 
Ellwén.

Beijer är noga med att poängtera att 
man inte vill konkurrera med sina egna 
proffskunder som i dag står för tre fjärde-
delar av omsättningen.  Och Beijer kom-
mer inte att blanda sig i förmedlingen på 
något sätt.

– Det är viktigt för oss att inte konkur-
rera med våra proffskunder. Gallringen 
och förmedlingen sköter BraByggare helt 
och hållet. Vi vill bara berätta om det här 
erbjudandet att vara med i BraByggare för 
våra kunder.

Vän av ordning undrar förstås vad Beijer 
vinner på detta. En fördel är att Beijer får 
ett skyltfönster på BraByggares plattform 
där självfallet  långt ifrån alla hantverkare 
köper material just hos Beijer. Förhopp-
ningen är att mycket av materialinköpen 
ska gå igenom Beijer framöver. º

Bolist hyr ut maskiner
25 Bolist-butiker har börjat hyra ut 
maskiner och verktyg. 
– Många byggare har inte special-
maskiner med sig och vill inte heller 
äga alla sina maskiner, tror Magnus 
Hemmingberg, försäljningschef på 
Bolist AB. 

Bolist började utrullningen på 25 butiker 
i mitten av april och fler butiker kommer 
att läggas till redan under sensommaren 
och hösten. Hela uthyrningsverksamheten 
styrs från logistikcentret i Helsingborg där 
också servicen av maskinerna kommer att 
ske men prylarna kommer förstås att finnas 
på plats i butikerna.   

Bokningarna går till så att kunden går in 
på bolist.se och skriver in postnumret för 
den plats där bygget äger rum.  Genast be-
svaras frågan om maskinen finns inne eller 
om den är uthyrd på den närmaste orten.

Nu finns det ju redan kedjor som spe-
cialiserat sig på att hyra ut maskiner men 
Magnus Hemmingberg konstaterar att de 
inte är verksamma på mindre orter där 
många Bolist-anläggningar finns.

– Och dessutom är det skönt för byg-
garen eller privatkonsumenten att både 

kunna handla och hyra på samma ställe.
Utbudet av maskiner kommer att variera 

enligt tre modeller.  Den butik som har det 
minsta ”paketet” kommer att ha 65 maski-
ner, mellanvarianten ligger på 85 och den 
största på 125.

Vilka maskiner kommer att erbjudas?
– Det blir alla kategorier – maskiner för 

att skruva, borra och spika och så träd-
gårdsmaskiner. Det spänner över både 
stora och små maskiner.

Magnus Hemmingberg uppger att 
många byggare inte alltid har med sig spe-
cialmaskiner och till och med avstår från 
att äga maskiner som golvslipar, bilnings-
hammare med mera.

Men borde inte fler butiker haka på?
– Jodå, vi börjar med 25 butiker som 

utrullning. Fler kommer kopplas på ef-
terhand och vi ser en jättepotential här 
och tror att de flesta av våra 200 butiker 
kommer att ha denna tjänst inom en snar 
framtid. º

Limträhandboken 
har anlänt
Limträhandbok Del 1-3 har nu lan-
serats av Svenskt Trä i samband 
med Kunskapsdagarna som ägde 
rum i Stockholm 21-22 april. 

Boken är resultatet av ett samarbete mellan 
limträtillverkare och deras branschorga-
nisationer i Finland, Norge och Sverige. 
Böckerna ges ut på finska, norska och 
svenska. Innehållet har anpassats till Eu-
rokod 5 med tillhörande nationellt anpass-
ningsdokument, NA.
• Del 1 – fakta om limträ och vägledning 
vid projektering riktar sig till arkitekter 
och konstruktörer och är även lämplig att 
använda i undervisning vid högskolor, uni-
versitet och tekniska gymnasier.
• Del 2 – konstruktionsberäkningar för 
statisk dimensionering av limträ är skri-
ven för byggnadskonstruktörer, men pas-
sar även vid undervisning i konstruktions-
teknik vid högskolor och universitet.
• Del 3 – beräkningsexempel för de vanli-
gaste limträkonstruktionerna. Omfattar ett 
stort antal tabeller. Riktar sig till byggnads-
konstruktörer. Är även lämplig att använda 
vid undervisning av konstruktionsteknik. º

Johan Ellwén.
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Skattesmäll för hantverkarbilar
Hantverkarbilarna drabbas av den 
kommande fordonsbeskattningen. 
Ökade kostnader på 5 000–8 000 
kronor blir det för den som inte väl-
jer mer miljövänliga alternativ.

– Man bör fundera på att skaffa en mindre 
bil. Det här är en ren straffbeskattning av 
arbetsfordon, säger Ronny Svensson, tjäns-
tebilsexpert på Ynnor som hjälper företag 
med ekonomisk rådgivning kring bilin-
nehav.

Ronny Svensson har hjälpt många bygg-
firmor med rådgivning kring inköp av bi-
lar. Han är väl förtrogen med hantverkar-
nas situation. Transportbilarna kommer 
att drabbas hårt av det nya förslaget om 
ny fordonsbeskattning som kan bli verk-
lighet 2018. 

För bensin- och dieselfordon innebär 
det att det utgår en så kallad koldioxid-
komponent i fordonsskatten om 80 kro-
nor per gram koldioxid som fordonet vid 
blandad körning släpper ut per kilometer 
utöver 95 gram. Detta gäller de tre första 
åren. För tiden därefter är koldioxidbelop-
pet 22 kronor per gram koldioxid, räknat 

från samma utsläppsgräns. Dessutom blir 
det ungefär en fördubbling av den summan 
i ”straffskatt” för dieselbilar. För fordon 
som kan drivas med alternativa bränslen 
är koldioxidkomponenten 11 kronor per 
gram koldioxid som fordonet släpper ut 
per kilometer utöver 95 gram, under alla 
år fordonet är i trafik.

I klartext betyder detta en genomsnittlig 
skattehöjning för bensindrivna bilar med 
2 250 kronor och för dieseldrivna bilar med 
4 500 kronor. För lätta arbetsfordon väntas 
en skattehöjning med upp till 8 850 kronor 
per år.

Här kommer det att löna sig att ha  mindre 
bilar för hantverkarna.

– Många hantverkare vill gärna ha plats 
för en extra pryl till, målaren några extra 
färgburkar och vvs:aren några rör till. Nu 
gäller det att inte skaffa större bil än man 
behöver, råder Ronny Svensson.

Saken är nämligen den att större bil i regel 
betyder större motor, vilket innebär ökad 
beskattning. Och eftersom elbilar inte lär 
vara något realistiskt alternativ för hant-
verkarna, det såg vi inte minst i Byggarens 
provkörning av elbilar nyligen, kommer 

straffskatten att slå till för denna yrkesgrupp. 
– Det kan bli uppåt 9 000 kronor dyrare 

för hantverkarna, menar Ronny Svensson.
– Den som planerar att byta bil ska göra 

det med registrering av bilen senast 2017 
för att klara sig. 

– Sedan kan man ha den i 4–5 år och 
hoppas på att reglerna ändras.

Du låter kritisk?
– Ja, reglerna är klumpiga. De kommer 

inte att få den effekten de vill uppnå.

Mikael Kindbom

Byggföretag blev först med mikrolån
Ett litet byggföretag i vardande 
med fyra snickare blev först i Värm-
land med att beviljas ett så kallat 
mikrolån. 
– Nu kan vi skaffa både fräscha bi-
lar och nya verktyg, säger Jan De-
lin, en av delägarna i företaget. 

Bygg vision Wermland AB är först i Värm-
land med finansiering från Almis nya mik-
rolån. Pengarna ska bland annat användas 
till investeringar i bilar och verktyg. Fir-
man består av snickarkollegorna Manfred 
Michaelsson, Jonas Axelsson, Jan Delin 
och Daniel Lööf som den 20 maj gjorde 
sin sista arbetsdag på Bygg- och Målar-
mästarna i Grums. 

– Med en ekonomisk buffert får företa-
get en trygg start. Vi har lagt ner mycket 
jobb på både affärsplan och budget. Tack 
vare det gick processen snabbt och smidigt. 
Bara några dagar efter vårt första möte med 
Almi fick vi veta att lånet var beviljat, säger 
Manfred Michaelsson.

Almi har lanserat det nya mikrolånet 
över hela landet. Under en tvåårsperiod 
kommer Almi att kunna låna ut 600 miljo-
ner kronor till mikroföretag över hela Sve-

rige. Det nya mikrolånet möjliggörs genom 
en garanti som finansieras av EU genom 
programmet för sysselsättning och social 
innovation (EaSI).

Almis nya mikrolån är riktat till företag 
i uppstart och mikroföretag med upp till 
nio anställda. Lånet kan ges med särskilt 
förmånliga villkor, som till exempel en 
viss tids amorteringsfrihet och begrän-
sade säkerheter för låntagaren. Garantin 
som förhandlats fram mellan Almi och EIF 
innebär också att mikrolånet kan ges med 
förmånligare räntevillkor.

I detta fall får Bygg vision en ränta på 6 
procent och slipper borga för mer än tio 

procent av det totala beloppet på 200 000 
kronor, det vill säga 20 000 kronor totalt 
på de fyra snickarna.

– Det är förmånligt och väldigt låg risk. 
Det är många gånger kärvt för små nya 
företag att få banklån, menar Per-Olof 
Johansson som arbetar med finansiering 
och rådgivning på Almi Företagspartner 
i Värmland.

De fyra snickarna kommer att fokusera 
på om- och tillbyggnader och även nybygg-
nation.

– Vi har funderat på det här länge och 
så träffades vi för att göra ett försök. Det 
kommer bli både spännande och utveck-
lande. Vi har 50 års erfarenhet tillsammans, 
säger Jan Delin.

Han uppger att intresserade kunder re-
dan hört av sig när det blev känt att de 
skulle starta eget. Marknaden verkar gynn-
sam. Och nu slipper de arbeta med begag-
nade grejer.

– Vi ville inte ha gamla bilar som man 
måste serva och reparera hela tiden. Och 
vi slipper bli barskrapade för att vi köper 
nya verktyg, säger Jan Delin nöjt.

Mikael Kindbom

Manfred Michaelsson, Jonas Axelsson, Jan 
Delin och Daniel Lööf blir egna byggföretagare 
med hjälp av ett mikrolån

Ronny Svensson ger rådet att skaffa en 
mindre bil.
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Prissättning!

Alla känner vi till att det beräknade priset för en 
villa eller tillbyggnad sällan eller aldrig håller. 
En byggnad som är beräknad att kosta tre mil-
joner kan mycket väl sluta på tre, fyra hundra 
tusen mer än vad man beräknat det till. Det är 
dessutom så att de sista fakturorna sällan följer 

något avtal och är en följd av ÄTA-kostnader (ändringar, tillägg 
och avdrag), som har gått på ”löpande räkning” även om man 
haft ett ”fast pris” i grunden. Det slutliga priset har istället för tre 
miljoner slutat på tre miljoner fyra hundra tusen. 

För några år sedan gick det här bra att lösa via banken genom 
att bara öka på byggkreditiven. Nu har dock bankerna fått ett 
helt annat förhållningssätt till den upplåning som konsumenterna 
gör och har därför infört krav på egen finansiering för varje lån 
som kunden får i banken. Dessutom har man infört regler om 
amortering och en hel del annat. Dessa bankregler har skapat 
en skärpning av det slutliga priset på ett helt annat sätt än vad 

Stens krönikaº

vi hade bara för några år sedan. Påtagligt bemedlade tjänstemän 
som ”lånar” pengar till hus och tillbyggnader får problem med att 
betala den sista räkningen om inte banken ställer upp. 

Inom branschen har vi upplevt mycket stora förändringar under 
de senaste åren med ROT-avdragen, svarta marknaden, arbets-
miljösäkerheten och mycket annat. Nu är det prissättningen som 
är aktuell att förändra eller åtminstone skärpa.

”Vid fast pris är det alltid 
byggaren (säljaren) som  
står för all tidsspillan ”

Alla vet vi att det finns tre sätt att sätta pris på byggtjänster, lö-
pande räkning, cirka-/ungefärligt pris, och/eller fast pris. Det är 
inte ovanligt att man lägger ett fast pris i grunden och arbetar med 
ÄTA som löpande räkning. Alltså att man under ett byggprojekt 
använder kombinationer av prissättningar. 
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Erbjudandet gäller tom. den 31 maj 2016 eller så långt 
lagret räcker. Erbjudandet kan variera från butik till butik.

Säsongserbjudande:

KÖP SNICKERS WORKWEAR 
ARBETS- ELLER PIRATBYXOR MED 
HÖLSTERFICKOR...
Håll farten i värmen. Prova vår nya FlexiWork arbets-  
eller piratbyxa, designad för största möjliga rörlighet  
och arbetskomfort, med Cordura®-förstärkningar  
för extra hållbarhet.

...SÅ FÅR DU VÅR  
JUBILEUMSHOODIE PÅ KÖPET
Vår populära 2823 jubileumshoodie med justerbar  
huva och slitstarkt material är en hoodie att  
räkna med. 

SW vår 16  90x271mm.indd   1 2016-04-25   10:22:39

STEN FOLKESSON 
Förbundsjurist  
för Byggmaterialhandlarna

Det var just det som hände de 
två byggbolagen som under år 
2014 hade ärenden i Malmö och i 
Enköping som efter särskild pröv-
ning blev dragna ända upp i Hög-
sta domstolen (HD). Prövas något 
i HD kan vi vara säkra på att någon 
förändring av lagen eller i tolkning-
arna kommer att ske. Det är just andemeningen med att låta ett 
ärende prövas i HD. 

I båda dessa fall handlar det om att byggarna har avtalat kor-
rekt om ett fast pris i botten, att det blivit betydligt dyrare och 
att det sista har gått på löpande räkning utan skriftligt avtal och 
att parterna tvistar om det slutliga priset är skäligt eller ej. I båda 
fallen blev utslaget att det slutliga priset inte kan anses skäligt. 
Förutom dessa två ärenden som gick upp i HD, är detta förhål-
lande det mest omtvistade mellan parterna i alla instanser, hos 
de kommunala konsumentrådgivarna, ARN och i domstolarna.

De oklarheter som måste redas ut är: Vad är ett skäligt pris vid 
löpande räkning? Vilka krav skall man ställa på redovisningen 
för att konsumenten skall vara helt klar över vilket pris han skall 
betala?

Många kanske tycker att följande exempel är missvisande men 
jag har stött på problemet och det är i högsta grad relevant:

Vid fast pris är det alltid byggaren (säljaren) som står för all 
tidsspillan som till exempel för mycket prat i mobiltelefon. Det 
spelar ingen roll för konsumenten hur länge byggarna talar i te-
lefonen, de betalar det pris som man avtalat om. Det blir arbets-
givaren som får se till att tiden används rätt annars riskerar han 
att förlora på affären. 

Vid löpande räkning är det konsumenten som står för risken 
att få betala för mycket mobiltelefonerande. Hans enda möjlighet 
att se till att han inte betalar för mycket är att inte betala mer för 
själva arbetet/tjänsten än vad som är skäligt.

Det som kommer att hända är att det kommer att bli säkrare 
för konsumenten att betala för löpande räkning. Kraven kommer 
att öka på redovisningen och göra det tydligare för konsumenten 
om vad som är skäligt pris.

Skärpningen kommer under året och därför blir min rekom-
mendation att alltid försöka avge ett fast pris. Både i avtalet från 
början och på varje extra ÄTA. Använd de kalkylprogram som 
finns. 

Under en utbildning fick byggarna, i blandade grupper om fyra 
i varje grupp, sätta ett fast pris på en renovering av ett litet bad-
rum. Alla mycket vana och duktiga bygghantverkare. Det fanns 
ett tiotal grupper. Lägsta pris var 68 000 och det högsta 230 000 
kronor. Det skäliga priset räknades fram till 125 000 för samma 
objekt. Det går alltså inte att höfta fram ett fast pris.

Sten Folkesson
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Byggföretagare om  rot-raset
Rot-avdragen har nästan halverats i år jämfört med samma tid förra 
året. Minskningen är på 1,5 miljard kronor. Antalet uppdrag och kunder 
blir bara färre och färre. Vi ställde tre frågor till några av landets 
rot-byggare. 1. Hur har rot-försämringen påverkat dig? 2. Hur ska 
man ta igen förlorade rot-uppdrag? 3. Får du fler förfrågningar om 
svartarbete?

Av: Mikael Kindbom

1. Jag jobbar nästan bara med rot-jobb.  
Det var trögare i början av året men det berodde  

nog på att många ville få det gjort. Många kolleger kla-
gar över att det blivit sämre men jag har hållit på länge 
och klarar mig på gamla kunder. 2. Nybyggnationer och 

jobb där privatpersoner inte är involverade.  
3. Ja, det kom redan dagen efter.  

Moralen är inte högre än så.

Mikael Hansson,  Micke Snickare i Alingsås
1. Vi har inte märkt av någon nedgång  

men rot-jobben utgör bara tio procent av vår  
verksamhet. Däremot tror jag det blir tuffare för oss med 

nyproduktion eftersom fler kommer att ge sig in där. 
2.  Man kan gå på kommunerna. Umeå kommun har svårt 
att hitta hantverkare när de ska  bygga barnstugor och 

sådant. 3. Nej, faktiskt inte. Men när rot infördes försvann 
förfrågningarna om svartarbete helt och jag tror  
man ska återgå till de mer förmånliga avdragen  

igen för att stoppa svartarbetet.

Henrik Sundberg, Obbola Byggservice

1. Jag startade förra året och det rullar  
på som vanligt. Om det beror på att de tycker  

att jag är skicklig eller annat vet jag inte. Men jag tror 
de låga räntorna gör att folk fortfarande renoverar 
och att de stigande huspriserna gör att folk har råd 
att låna pengar.  2. Svårt att säga, nyproduktion är 

 en svår bransch att ge sig in i. I en liten by som  
Vittinge utanför Uppsala byggs inga nya hus.  

3. Nej, ingen har frågat mig.

Viktor Johanesson, enskild firma i Vittinge

1. Vi har mycket jobb. Tror inte vi  
märkt något men har hört andra som har det sämre.  

Konjunkturen är ju bra så det hjälper väl till. Det var tokigt 
att försämra det. De borde tänka på vanligt folk. 2. Specia-
lisering mot något. Jag gör egna fönsterbänkar åt dem jag 
bygger åt. Det blir mer gediget. Sedan timrar vi tillbyggna-

der också. 3.  Nja, inte direkt. Vi har inte själva gjort  
något svartjobb sedan vi började med denna firma  

för sju år sedan.
Rune Hedvall, Hedvalls Bygg, Tällberg

1. Jag och en kompanjon startade den  
1 februari i år för att vi inte längre ville vara  

anställda. Än så länge går det bra. Men vi är inhyrda 
nu i början för att vi skulle komma i gång och då mär-
ker man ju inte så mycket av det. Fast jag tror att folk 
inte bryr sig så mycket eftersom de ändå kommer upp 
i de 50 000 kronorna.  2. Att vara inhyrd kan vara ett 
sätt att slippa påverkas av rot-försämringen. Många 
företag väljer ju att hyra in i stället för att anställa så 

en del sådana jobb kan det nog bli framöver om det 
krisar. 3. Vi har inte märkt något av det alls.

Jonas Persson, Lundqvist Persson Bygg  
och Entreprenad AB, Göteborg
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Byggföretagare om  rot-raset
Fakta nya rot-reglerna
Subventionsgraden sänktes från 50 procent till 
30 procent rotavdrag den första januari i år.
Det maximala avdraget är oförändrat  
50 000 kronor per person och år.
För att kunna utnyttja hela rot-avdraget på 
50 000 kronor måste arbetskostnaden komma 
upp i minst 167 000 kronor.

Fakta rot-utvecklingen i år
• Rotavdragen har minskat med 43 procent 
under de senaste tre månaderna jämfört med 
motsvarande period förra året. Det handlar om 
en minskning med cirka 1,5 miljard kronor.
• Antalet företag som utfört rot-jobb har 
 minskat med 14 000 till knappt 70 000 företag 
de senaste tre månaderna.
• Antalet köpare har minskat med cirka 70 000 
till drygt en kvarts miljon under de senaste tre 
månaderna.

1. Fram till nu har det gått ner drastiskt.  
Jag skickade in en rot-ansökan häromdagen på 

40 000 och det är allt jag gjort. Jag hade 120 000  
under samma period året innan. 2. Är fulltecknad i 
sommar. Gör altaner, fönsterbyten och gör normalt 
mycket sommarjobb. Inte orolig inför hösten. 3. Nja, 

det kan jag inte säga, bara någon har gjort det.

Stefan Lundberg, Snickare Stefan i Piteå

Henrik Sundberg, Obbola Byggservice

Viktor Johanesson, enskild firma i Vittinge

1. Det är ju fortfarande 30 procent 
 rot-avdrag så det är ju inte så illa. Tidigare fanns  

det ju inget avdrag alls. Jag har inte märkt av någon 
minskning. Jag jobbar ensam, har hållit på länge och 
har bra kunder. Jag håller inte bara på med rot utan 
jobbar också för företag och fastighetsägare. 2.  Ett 
tips kan ju vara att jobba mot företag och fastighets-

ägare som  jag gör. 3. Jag har inte fått någon  
förfrågan om svartjobb ännu. Innan rot kom  

hände det ofta att jag fick frågan om  
jag kunde göra det svart.

Ingemar Mållberg, Mållbergs Snickerier AB, Huskvarna

1. Vi har inte märkt något än så länge.  
Vi jobbar dock mycket med fastighetsservice och 
liknande och lite mindre med rot. Men jag tycker 

fortfarande rot är fantastiskt förmånligt och vi får 
fortfarande många förfrågningar om renoveringar. 
2.  Fastighetsservice kan vara ett sätt. Det började 

vi med en gång i tiden och sedan har vi byggt upp ett 
kontaktnät. 3. Nej, det har varit lugnt på den  

fronten i många år sedan rot startade.

Lars-Göran Svensson, Emelge Byggservice AB, Veddige

 
 1. Jag jobbar i huvudsak med två  

stora kunder så vi inte är så beroende av rot-jobb  
men jag tycker rot-jobben började minska redan före  

försämringen. Marknaden verkar mättad eftersom 
många har gjort sina renoveringar redan. Folk håller  

i sina pengar. Mitt intryck är att privata sektorn sakta 
håller på att dö ut. 2.  Man får positionera sig och skaffa 

några fasta kunder. Annars blir man sårbar.  
3.  Jag får väldigt lite förfrågningar om svartjobb.  

Jag har sagt nej under alla mina 30 år.

Johnny Larsson, Johnny Larsson Byggaren, Sorunda

1. Jag har mest privatkunder och en  
fast kundkrets men har ändå inte märkt någon 

nedgång. Visst är det synd att de försämrade av-
dragsmöjligheterna men man får ju en bra peng ändå. 

2.  Jag skulle själv kunna tänka mig att jobba mer 
med företag. Det funkar ofta bra. Man får ta det som 
bjuds. Man kan inte välja och vraka. 3.  Nej, men en 

sommarstuge kund ville skriva material som  
arbete men det sa jag nej till direkt.

Ulf Olsson, Rosenhyddans Bygg, Vadstena

1. Inte märkt något. Vi har haft 
 fullt upp hela tiden. Vi har en blandning  

av privatkunder och företag. Avdragsförsämringen gör 
lite i plånboken, men räntan är låg. Har du gott rykte och 
gör ett bra jobb och löser problem som kommer upp så 

har du jobb. Jag är inte orolig. 2.  Nybyggnation blir svårt 
med tanke på att de ändrar amorteringskraven. Man  

får nog hitta andra vägar. 3.  Inte för min del.  
Vi har varit benhårda sedan vi startade 2003  

att säga nej till svartjobb.

Henrik Göransson, Gärds Härads Bygg & Montage AB, Gärds Köpinge

1. Vi har inte märkt så mycket.  
Här är full snurr ändå. Visserligen har vi mycket  

nyproduktion här i fjällvärlden som inte påverkas av 
rot men jag har renoveringar också och de har inte 
avtagit. 2.  Jag tror att det kommer att finnas rot-

jobb framöver också. Det gäller bara att ligga i.  
3. Nej, ingenting.

Pontus Nilsson, Byggentreprenad i Jämtland AB, Krokom
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Derome tar för sig 
på västkusten
När Carl-Tore Bengtsson klev in i Derome Byggvaror hade företaget 
inga lokala anläggningar. Nu finns kedjan på 22 orter på västkusten 
och fler är på gång. Tanken är att finnas där virket avverkas.
– Det mest underbara är att träffa en snickare som sålt av sin skog 
till oss och som vi förädlar tillbaka. Då blir man stolt, säger Carl-Tore 
Bengtsson i en öppenhjärtig intervju om sin resa med Derome.

Test och foto: Mikael Kindbom

Carl-Tore Bengtsson är avslappnad och skojar med 
medarbetarna på anläggningen i Halmstad där 
jag träffar honom en aprildag. Platschef i Halm-
stad är Elin Viberg sedan ett och ett halvt år till-
baka. Hon är 32 år och vd:n lyfter gärna fram 
henne som ett gott exempel på hur karriärvägarna 

kan gå i koncernen. Elin Viberg började inom logistiken på cen-
trallagret i Derome, flyttade till Halmstad och gick över till ett 
annat företag innan hennes gamla arbetsgivare ringde och erbjöd 
jobbet som lagerchef i Halmstad och nu är hon alltså platschef där. 

– Vi söker människor som är utvecklingsbara. Det finns inget 
roligare än att se tjejer och killar utvecklas och växa, menar Carl-
Tore Bengtsson.

Carl-Tore Bengtsson verkar se Derome nästan som sitt hem 
med den speciella känsla som ett familjeföretag kan skapa. Han 
lovordar ägarna och Deromeandan som också har gett honom 
mycket frihet och makt att påverka utvecklingen sedan han kom dit 
2003. Från 200 miljoner i omsättning har omsättningen ökat drygt 
tio gånger och hamnar nu en bra bit över två miljarder kronor.

avstå ibland. Vi satsade på tungt byggmaterial, virke och förnö-
denheter och vi skulle finnas i Halland och i Göteborg. 

I sann Deromeanda åkte Carl-Tore Bengtsson ut till byggar-
betsplatserna med sina medarbetare och frågade såväl kunder som 
ickekunder hur de ville att deras bygghandel ska vara. 

– Jag tror inte så mycket på konsulter som gör enkäter utan 
att kunna branschen, man måste åka ut och ställa följdfrågorna, 
säger vd:n.

När proffskunderna såg rullfacken på första anläggningen 
i Göteborg så uppstod misstanken att Derome skulle bli ett nytt 
Bauhaus. Men de misstankarna skingrades snabbt.

– De var oroliga att vi skulle öppna för konsumenter men vi 

vd:n Carl-Tore Bengtsson i samspråk med platschefen Elin Viberg

”Man ska vara tydlig med 
vad man står för.” 

– 2003 så var Derome Byggvaror ett bolag med tung inriktning 
på virke och tryckimpregnering. Derome Träteknik levde sitt liv 
som eget bolag med inriktning på takstolar, prefab väggelement 
och så hade vi Varbergshus. Det slog vi ihop till ett bolag och gjorde 
olika affärsidéer av varje gren. Under vägen så har Varbergshus och 
tryckimpregnering flyttats till andra delar av Deromekoncernen 
för att få ytterligare fokus.

Redan i starten styrdes kursen för bygghandeln mot renodlade 
proffs. 

– Det innebar att vi fokuserade på några saker, man måste våga 
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satte upp skyltar där vi skrev att vi endast var till för proffsen och 
det gillade de.

– Man ska vara tydlig med vad man står för. Det har varit järn-
handlarnas problem att man inte vetat om man ska hålla på med 
industri eller kastruller. De som finns kvar är till stora delar in-
riktade på industri. 

Än i dag är Derome helt fokuserat på proffsen och har valt att 
hålla stängt på lördagar och söndagar på anläggningarna. Det är 
bara på huvudlagret i Derome som den 75 man starka persona-
len arbetar dygnet runt så när som på fredag- och lördagnätter. 
Därifrån körs byggmaterialet ut till byggarbetsplatserna med de 
52 lastbilarna. 

Men varför behövs då de lokala anläggningarna?
– Alla affärer görs lokalt. Vi har ett tiotal säljare på en normal 

anläggning som vid behov medverkar på startmötet i stora pro-
jekt. Kunderna ska ha sina personliga säljare som ska vara bra 
lyssnare, rådgivare och en förmedlande länk – relationsbyggare. 
Det är inte som att sälja charterresor till en kund en gång per år.

Och säljarna måste kunna sin bransch. Inte sällan har de börjat 
på brädgården en gång i tiden.

– Det är bra om de har kunskapen i nävarna. Det här är inget 
man lär sig på skolbänken.

Derome har 5 000–6 000 leverantörer av skog på västkusten 
och fyra egna sågverk för förädling, något som bara konkurrenten 
AB Karl Hedin kan ståta med. 

– Det är onekligen en fördel att ha hela kedjan från skog till 
färdigt hus, vår djupa kunskap om trä och husbyggnation värde-
sätts av kunderna, menar Carl-Tore Bengtsson.

Med de 22 anläggningarna anser Carl-Tore Bengtsson att Dero-
me börjar nå sitt geografiska mål.

– Vi vill nog ha 5-6 anläggningar till för att minska avståndet 
mellan vissa orter. Men vi kommer aldrig att etablera oss i exempel-
vis Norrköping eller Örebro utan vi ska finnas här på västkusten. º 

Najkvick AB Gräsdalsgatan 10, 653 43 Karlstad
Tel: 054-560629  |  Fax: 054-566511

info@najkvick.se  |  www.najkvick.se

För den professionella

 Modell NKRC-16 NKRC-20 NKRC-25
 Spänning 230V 230V 230V
 Effekt 690W 830W 1100W
 Vikt 8 Kg 13 Kg 24,5 Kg
 Diameter 4-16 mm 4-20 mm 4-25 mm
 Klipphastighet 2.5 - 3.0 s 3.0 - 3.5 s 5.0 - 5.5 s
 Pris 5.400:- 6.400:- 8.600:-

Alla priser exklusive moms.

Armeringsklipp med vändbara skär

Begagnade
Max RB 395 &

RB 397
Najmaskiner

Vi på Najkvick AB erbjuder er möjlighet att köpa
nyservade begagnade Max RB395 & RB397

najmaskiner med 3 månader garanti.
Komplett med Laddare och 2st batterier i låda.
Paketpris med najtrådrullar 0,8 mm x 95 meter.

Just nu
35%
rabatt

Alla modeller levereras med praktisk väska, verktyg och manual. 1 års garanti.

 500 st najtrådrullar + RB395 Pris 15.900:-
 500 st najtrådrullar + RB397 Pris 16.900:-
 200 st najtrådrullar + RB395 Pris 11.300:-
 200 st najtrådrullar + RB397 Pris 12.300:-
 100 st najtrådrullar + RB395 Pris 9.400:-
 100 st najtrådrullar + RB397 Pris 10.400:-
 50 st najtrådrullar + RB395 Pris 8.400:-
 50 st najtrådrullar + RB397 Pris 9.400:-

Vi tillhandahåller även
nya laddare & batterier
till Max najmaskiner.
Erbjudande på batteri och laddare
Ni Mh 9,6V 3,0 Ah till RB392/395.
Li-ion 14,4V 3,0 Ah till RB397.

RB392/395   RB397

Sladdlös armeringsklipp
NKBC-16 med vridbart
klipphuvud 360°
• Klipper upp till 16 mm.
• Returventil om pistongen fastnar.
• 2 st Li-ion 18V 2.2 Ah batterier + laddare.
• Vikt: 6,5 kg.
Pris 13.700:-

895:- 699:- 899:-

– Det är bra om de anställda har kunskapen i nävarna, säger Carl-Tore 
Bengtsson.
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Olof Stenhammar, känd för att ha startat Options-
mäklarna OM en gång i tiden, har byggt in sitt 
poolhus ute på Värmdö. Han insåg att det skulle 
bli en stor tom vägg bakom poolen och ville fylla 
den med något.

– Jag ville få liv i väggen och tog kontakt med ett 
förbund med konstnärer inom graffiti och de tipsade om tre konst-
närer men så nämnde min dotter konstnären Catrine Näsmark 
som hon hade gått i skolan med och då blev det ju mer konstnärlig 
höjd, berättar Olof Stenhammar exklusivt för Byggaren.

Och Catrine Näsmark som varit yrkeskonstnär i 20 år har gjort 
många väggmålningar. Mest kända är nog målningarna på Brom-
ma flygplats där entrén pryds av en kvinnlig pilot. 

Målningen vid poolen har ett blå-grönt-liknande rutmönster i 
botten både som estetisk förstärkning men också för att lättare 
hålla koll på dimensionerna på motivet. Och varje ruta har sin 
egen karaktär.  Färgen kan se ut att rinna lite lätt på sina ställen 
och rutorna ska inte vara perfekta. 

Figurerna i poolhuset är överdimensionerade och större än 

Badande nakna figurer på väg baklänges 
i ett språng ut i vattnet. Konstnären 
Catrine Näsmark visste precis vad hon 
ville fylla den stora väggen i poolhuset 
med. Och beställaren Olof Stenhammar 
höll med men vände på figurerna. 

Av: Mikael Kindbom

Pool-konst

 Catrine Näsmark tidigare skapat. De sträcker sig över 4,5 meter 
på höjden och 6 meter på bredden och målningen harmonierar 
med fönster och tak. Catrine Näsmark ligger bakom en målning 
i Malmö av nakenbadande i en byggnad i anslutning till havet.  
Det påverkade henne i valet av motiv på Värmdö.

– Jag tänkte: Poolhus, vackert, naket. Ett av mina favoritmotiv 
är badande som utan kläder kastar sig i vattnet baklänges. 

Olof Stenhammar och hans hustru Inger tände på idén men 
avstod från de nakna rumporna. Frågan om hur man skulle täcka 
de känsliga kroppsdelarna på ett naturligt sätt löste sig enkelt ge-
nom pixling som Catrine Näsmark genomgående arbetar med.   

– Det är lite humor med pixling över känsliga delar, skrattar 
Catrine.

Catrine Näsmark får fler och fler beställningar från företag om 
att smycka deras lokaler. Fastighetsföretaget Kungsleden lät henne 
göra en stor utomhusmålning av Fredrik Lindén som hyr ut lo-
kaler i ett kontorshus i Mörby Centrum som ni kan se här intill.  
Än så länge är det få personer som ansett sig ha råd att låta måla 
sina privatbostäder på det här sättet.  

Vill du också bli Godkänd av Villaägarna?
Vi förmedlar 20 000 byggprojekt per år och vill helst att alla ska bli nöjda. Därför är kvalitet mycket 
viktigt för oss och “Godkänd av Villaägarna” är vår kvalitetssymbol som visar att du klarat våra 
högsta kvalitetskrav.

Bli medlem hos oss så får du:
Visa symbolen på din hemsida 
och på bilen*

Bra jobbförfrågningar som 
passar dig direkt i mejlboxen

En snygg profilsida med dina 
referensjobb och omdömen

Vill du veta mer? Kontakta oss på 010-707 73 79 
eller på byggare@brabyggare.se så berättar vi 
mer eller läs mer på www.brabyggare.se/
godkand-av-villaagarna

Här hittar du bra hantverkare!* när du uppfyller kraven

Konstnären Catrine Näsmark tillsammans med beställaren  
Olof Stenhammar
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Hagaköket har ett brett utbud av kök för alla tänkbara önske-

mål och förutsättningar. Stommarna är fabriksmonterade, 

precis som ett pro�skök ska vara. 

Vi finns hos din lokala byggfackhandlare. Välkommen!

Se samtliga återförsäljare på www.hagakoket.se    

För pro�s av pro�s!
Komplett köksförnyelse eller kompletterande delar?

BYGGLÅDAN  
– En hållbar förvaringslösning. 
Genom Bygglådans smarta uppbyggnad under-
lättar den varje hantverkares vardag.  
     Kraftigt bärhandtag, säkert låssystem och prak-
tiska sidohandtag gör lådan enkel att transportera 
och förvara.

– Jag hoppas det blir fler projekt framöver. Byggarna här stan-
nar till och tycker det är häftigt. Jag har ju själv varit scenograf 
och tycker det är kul att arbeta med hela rummet. 

Och Olof Stenhammar tror att graffiti som konstform kommer 
att öka framöver.

– Den har blivit mer rumsren och det är väldigt fint så länge 
den inte förekommer olagligt på järnvägsvagnar och liknande, 
menar han. º

Från en 92 kvadrat-
meter stor vepa på en 
kontorsvägg i Danderyd 
blickar Fredrik Lindén, 
uthyrare på fastighets-
bolaget Kungsleden, ut 
över trafiken på E 18.  
Konstnären Catrine Näs-
mark målade av honom 
på sitt typiska sätt med 
ett skiftande rutmönster 
i botten och så trycktes 
det upp i jättekopior.

–Fotografier har man 
kunnat göra länge men 
att dra upp konstverk på 
det här sättet är nytt och 
fantastiskt roligt, tycker 
Fredrik Lindén medan 
han tittar på när konst-

nären upphissad på en skylift signerar på kontorsväggen vid 
Sats anläggning i Mörby Centrum. 

Budskapet som ska synas på ytterligare några av Kungsle-
dens fastigheter i Danderyd framöver är förstås att intresse-
rade hyrestagare kan ringa upp Fredrik Lindén och Kungsle-
den som är största lokaluthyrare i kommunen.

fo
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foton: mikael kindbom
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Stort & smått  

Hotell på hjul! 
Det prisvärda alternativet för ett  
bekvämt och praktiskt boende med  
serviceorganisation över hela Sverige.

Ring 036-39 37 25
www.kaberental.se

Läs våra tester på  
www. byggaren.se

Tio timmars arbetsljus 
på en laddning

❚◗ M18 arbetslampa på stativ från 
Milwaukee skiljer sig enligt tillverka-
ren från andra batteridrivna arbets-
lampor på marknaden. Lampan har 12 
högeffektiva lysdioder med kapacitet 
för belysning av stora ytor med upp till 
2 000 Lumen. Med tre ljuslägen ger 
lampan en driftstid upp till 10 timmar 
på endast en laddning med Milwau-
kees 5,0 Ah batteri. º

Ny vakuumteknologi 
från AEG

❚◗ De nya spikpistolerna från 
AEG har en vakuumteknologi 
som, enligt företaget, ger en 
effektivare spikning.

Både B16N18 och B18N18 
använder sig av vakuum-

tryck, ett system som mins-
kar cylinderns vikt med upp till 20 procent samtidigt 

som det eliminerar behovet av kompressorer, klum-
piga slangar och gaspatroner. I stället bildar vakuum-

trycket ett tomrum – och därigenom ett högre maxtryck – innan varje 
dyckert avfyras.

Spikpistolerna är en del av Pro18V systemet och är utrustade med 
verktygslös djupinställning och borstfri motor med kapacitet över 
1 500 respektive 1 400 dyckert per laddning. º



23byggaren  4 2016

❚◗ Bahcos prisbelönta Ergo-process har legat till grund för utveck-
lingsarbetet av de nya handsågarna, vilket märks inte minst i form av 
lågfriktionsbladet. Tandningen bygger på den absolut senaste tekni-
ken och har skapats för att uppnå jämnare och rakare sågning med 
bibehållen effektivitet. Superiorhandtaget har ett ergonomiskt grepp 
som ger sågen en varm och bekväm känsla. Den extra vikten förbättrar 
balansen och den exakt 1,03 mm tjocka klingan ger både smidigare 
sågning och maximal kraftöverföring. º

1. 
Optimera.se  

– koll på dina priser, order och fakturor. 
Gör offerter till kund och lägg order dygnet runt!

2. 
Proffsklubben 

– tjäna poäng på alla dina inköp från vårt lager.
Lojalitet lönar sig!

3. 
Personalliggare 

– som kund hos oss har du automatiskt 
tillgång till elektronisk personalliggare!

4. 
Gratis jobbförmedling 

Kontakta oss så berättar vi mer.

5.
Jobbgeneratorn 

– Din databas för dokument och ritningar. 
Här ingår proffsversionen av personalliggare med utökad 

funktion för dokumenthantering t ex arbetsmiljöplan, 
projektplan och egenkontroller. Du kan också kommunicera 

med alla projektkontakter via personal  liggaren. 
Månadskostnad från 350:–

Jobb eneratornG

Fem goda skäl 
att bli kund hos oss!     

HÖGSÄSONG!   
Behov av trätakstolar?  
Ring oss för leveranstid
Derome I Borås I Kalix I Kristianstad I Mjölby I Tanum  
Udddevalla I Varberg I Västervik. Vxl 0340-66 64 40 
trateknik@derome.se I www.derometrateknik.se

Ny handsågserie från Bahco

Läs våra 
tester på  

www. 
byggaren.

se

Ny metallfri skyddssko
❚◗ Robustor lanserar en ny metallfri skyddssko i narvläder – Dallas. 
Den har en skyddståhätta i komposit och ett mjukt spiktrampsskydd. 
Ovandelen är i fullnarvigt läder. Yttersulan av PU/PU är slitstark och 
stötdämpande. º
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Forumet för Dig
som vill bygga ute

INSPIRATION   

BYGGBESKRIVNINGAR  
& FILMER   

TIPS & RÅD

Dela dina 
utomhusprojekt!

BYGGAUTE

Svenska Träskyddsföreningen har som ändamål att upplysa om och förorda svenskt närproducerat och kvalitetsimpregnerat virke enligt Nordiska Träskyddsrådets, NTR, 
klassificerings-, godkännande- och kontrollsystem. För industriellt impregnerade NTR-produkter används av Kemikalieinspektionen miljögodkända träskyddsmedel.

Stort & smått  

Cembritskivor som 
kunderna vill ha dem
❚◗ Cembrit meddelar att nu får alla fasadskivor fasade kanter och 
hörn, vilket ger en förfinad design och en mer robust konstruktion. 
Dessutom kan kunderna beställa skivorna i vilken form som helst. En 
ytterligare nyhet är att framsidan på skivorna täcks med en folie som 
skyddar mot repor och smuts som kan uppstå då skivorna hanteras 
på byggarbetsplatsen. º

Keep Cool-batteri ökar 
uthålligheten i ny 
borrhammare från Flex
❚◗ På grund av att batteriet håller sig kallare under drift med den nya 
batteritekniken Keep Cool får FLEX 18V borr-
hammare CHE 18V-EC en 
uthållighet utöver 
det vanliga. En 
bidragande 
orsak är den 
borstlösa EC-mo-
torn.

Med tanke på 
det lilla och lätta 
formatet, den väger 
bara 2,6 kilo, är slag-
energin imponerande 
1,7 joule. Användnings-
området för CHE 18 
V-EC är borrdiame-
trar upp till 13 mm i 
stål, 18 mm i betong 
och 20 mm i trä. º
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För Verkstad, Lager, Lyft, Transport 
och Materialhantering

08-544 403 70 • cowab.se • info@cowab.se

på www.cowab.se

Beställ vår 
372-sidiga katalog!

Relekta Remove tar bort allt 
– nästan
❚◗ Remove All är nyheten för dagen, förklarar Mikael Palmgren, 
Relekta. Här i demonstrationstagen på Nordbygg. Den tar bort härdat 
byggskum, fogmassa, grafitti, färg, lack, limrester, name it! Skär bort 
så mycket som möjligt, lägg på Remove All, låt verka och avlägsna 
resterna med trasa eller spackel. Enkelt och faktiskt miljövänligt. º

Ny sladdlös skruvdragare 
från Makita

❚◗ Makitas nya sladd-
lösa slagskruvdragare 
DTD152 uppges vara effektiv, 
kompakt och smidig. Den är även 
utrustad med XPT för förbättrad 
damm- och vattentålighet, samt 
har ett handtag som är ergonomiskt 
utformat och klätt med mjukt gummi.

Med nyutvecklad växellåda och slag-
mekanism har DTD152 högre varvtal och 
slagfrekvens än sina föregångare, vilket 
gör maskinen ännu mer effektiv 
än tidigare. Ett skyddssystem 
skyddar DTD152 mot över-
belastning, för hög vär-
me, och förlänger bat-
teriets livslängd genom 
att maskinen stängs av 
när batterinivån blir för 
låg. º
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Blivande hantverkarfavorit  med tre olika märkesnamn
Tre bilar i en. Det handlar om 2016 års största nyhet 
bland hantverkarbilar. Helt nya och samproducerade 
Citroën Jumpy, Peugeot Expert och Toyota Proace. 
Byggaren har förhandstittat.

Text: Christer Andersson

Dagens versioner av de tre 
medelstora hantverkar-
bilarna Citroën Jumpy, 
Peugeot Expert och Toy-
ota Proace är populära 
bland hantverkare och 

ligger i en ”lagom” storleksklass. Att de 
kommer att ersättas av helt nya bilar har 
varit känt sedan länge som just nyheter. 
Däremot har man lyckats hålla fakta om 
och utseende på bilarna väl dolda.

Den 26–28 april skedde den officiella 
premiären på Commercial Vehicle Show 
i Birmingham. Men, innan täckelsen föll, 
hade Byggaren förhandstittat på bilarna i 
Sevelnord-fabriken i norra Frankrike. 

Sevelnord grundades i december 1988 
när PSA, Peugeot-Citroën, och Fiat Auto 
gick samman om produktion av lätta skåp-
bilar och personbilar på en gemensam bot-

tenplatta. 1993 presenterades personbilarna 
Citroën Evasion, Peugeot 806, Fiat Ulysse 
och Lancia Zeta. 1995 var det dags för 
transportbilarna Citroën Jumpy, Peugeot 
Expert och Fiat Scudo.

I maj 2011 blev det känt att PSA och Fiat 
inte skulle fortsätta sitt samarbete efter 2017. 
I januari 2013 meddelade PSA att man en-
sam stod som ägare till Sevelnord. I maj 
2013 började den första versionen av Toyota 
Proace att tillverkas efter att Toyota lagt ner 
sin Europaversion av transportbilen Hiace.

I dagarna har produktionen kommit 
igång av en helt ny bil som i skåpversion 
kommer att marknadsföras separat under 
namnen Citroën Jumpy, Peugeot Expert 
och Toyota Proace. Fiat Scudo utgår och 
kommer i stället att dyka upp som Fiat 
Talento, vilken byggs av  Renault som en 
version av Renault Trafic. Totalt har 150 
miljoner euro investerats i Sevelnord-fa-

briken och kapaciteten har byggts ut från 
90 000 bilar om året till 180 000.

De tre bilarna byggs på samma platt-
form som personbilarna Peugeot 308 och 
Citroën C4, och kommer i två axelavstånd 
på 292 och 327 centimeter samt med tre to-
tallängder på 460, 495 och 530 centimeter. 
Samtliga tre längder finns för skåp- och 
kombiversionerna medan dubbelhytten 
endast tillverkas med de två största. Platt-
formsversionen för påbyggnader finns bara 
i den medelstora versionen. Höjden är 190 
centimeter för de två kortaste och 193 för 
den långa.

Vid introduktionen erkände man inte 
existensen av en förhöjd version, men en 
sådan lär sannolikt vara på gång. Skåpvoly-
merna anges till 5,1, 5,8 och 6,6 kubikmeter. 
Maxlasten för samtliga storlekar anges upp 
till 1 400 kg och släpvagnsvikten upp till 
2,5 ton. 

Som brukligt är tar man till lite överord. 
Peugeot påstår exempelvis att den korta 
versionen är unik. Så är inte fallet. Stor-
leksmässigt jämförbara Mercedes Vito säljs 
exempelvis i tre längder. Dessutom trycker 
man hårt på att bilen är krocktestad i Euro 
NCAP med hela fem stjärnor. Inte heller 
det är unikt, det finns det flera som har. 

Kanske byggarnas nya favorit? En Citroën Jumpy, vilken tillverkas i tre längder. Peugeot Expert och Toyota Proace är  tekniskt identiska, men har olika 
formgivning fram. Ny för transportbilar är sensorn under stötfångaren bak där man placerar foten, varefter sidodörren går upp. foto: citroën
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Blivande hantverkarfavorit  med tre olika märkesnamn
Krocktesterna handlar dock i samtliga 

fall om personbilsregistrerade versioner 
med nio sittplatser och full uppsättning 
av den säkerhetsutrustning som person-
bilar har i dag. Beträffande transportbilar 
skyller man ofta på ”att marknaden styr”, 
varför mycket av personbilens säkerhets-
utrustning saknas, endast finns i vissa ver-
sioner eller är tillval. Vi får återkomma till 
vad som gäller just de här bilarna när vi 
provkört.

Motorprogrammet består av två dieslar 
i fem effektuttag. En 1,6-liters på 70 kW/ 
95 hk med antingen femväxlad manuell 
låda eller sexstegad växlingsautomatik 
samt en på 85 kW/115 hk med sexväxlad 
manuell låda. Den är den snålaste med en 
angiven förbrukning av låga 5,1 l/100 km 
och 133 g/km koldioxidutsläpp. 

Den andra motorn är på 2,0 liter och 
lämnar 90 kW/120 hk eller 110 kW/150 hk, 
båda med sexväxlad manuell låda. I sex-
stegad automatversion tar man ut 130 kW/ 
180 hk. Naturligtvis handlar det om Euro 
6-motorer.

De tuffare avgaskraven möter man 
med tillförsel av ureaämnet Adblue vilket 
förvaras i en tank på 22,4 liter som upp-
ges klara 1 500 mil mellan påfyllningarna. 

Måste alltså fyllas på mellan servicepe-
rioderna som är 4 000 mil eller två år. 
3 000 mil för BlueHDi 180-versionen.

Framaxeln har individuell upphängning 
med McPhersonben och elektrohydraulisk 
servostyrning och den nya bakaxeln med 
snedställda triangellänkar är anpassad för 
att kunna kompletteras med Dangels fyr-
hjulsdriftssystem, vilket kan kombineras 
med 2,0-litersmotorn.

Det finns också en mängd moderna 
hjälpmedel. Vad som blir standard eller 
tillval, får vi återkomma till. Det handlar 
om Active City Brake, dödavinkelnvarnare, 
automatisk avbländning av helljuset, röst-
styrt navigationssystem, backkamera med 
180 graders vidvinkelfunktion, trötthets-
varnare som reagerar om föraren bryter 
vita linjer samt kollisionsvarnare i farthål-
larfunktionen som läser av hastighetsskyl-
tarna. Driver Attention Alert innebär att 
en kamera mäter bilens rörelser och jämför 
med rattutslag för att upptäcka om föraren 
är ouppmärksam. 

Det här var bara en del av nyheterna 
på de tre syskonen från Citroën, Peugeot 
och Toyota. Bilarna kommer att börja säl-
jas i Sverige under sommaren. Byggaren 
återkommer med intryck, mer detaljer och 
priser i vår sedvanliga provkörning. º

Den nya trion kommer i tre volymer om 5,1, 5,6 och 6,6 kubikmeter. Här en 
 Peugeot  Expert. Maxlast upp till 1 400 kg och släpvagnsvikt upp till 2 500 kg.  
Bra för  hantverkaren är möjligheten att via en lucka i mellanväggen och uppvikt 
passagerarsäte få möjlighet att transportera längre gods.

En komfortabel förarplats samt tydlig och 
överskådlig instrumentering och sjutumsdis-
play. Emblemet i ratten visar vilket bilmärke 
man hamnat i. Förvaringsmöjligheterna i hyt-
tens utrymmen anges till som mest 121 liter. 
Det finns en justerbar skrivpanel, läsplatta och 
smartphonestöd.

Det finns få möjligheter att förändra och 
förbättra ett lådformat skåputrymme. Bak-
dörrarna öppnar i 180 grader, men låser bara 
i 90 grader, som på bilden. Sidodörren klarar 
en europapall. Inklädsel, som standard eller 
tillval, varierar i olika länder och i utrustnings-
version.

foto: citroën
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Byggbilsnyttº Redaktör: Christer Andersson

VW Caddy Maxi blir brevbärarbil 
❚◗ Postnord har valt VW Caddy Maxi med 
TDI-dieseln på 75 kW/102 hk och DSG-auto-
mat som brevbärarbil för Sverige och Dan-
mark. Bilen ersätter Fiat Fiorino, och Renault 
Kangoo från förförra upphandlingen. Med i 
upphandlingen var Fiat, Ford, Renault, Toyota 
och VW.

Affären handlar om ca 5 000 bilar. Leve-
ranserna påbörjas nu under 2016 och fort-
sätter under 2017 med option för 2018 till 
2020. 

Att Postnord gått upp en storleksklass 
från föregångaren Fiat Fiorino förklaras av 
att marknaden förändrats med mer distri-
bution av tyngre gods i takt med att inter-
nethandeln utvecklats.º
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VW Caddy Maxi, med högerstyrning och automat-
låda, blir Postnords nya brevbärarbil. Naturligtvis 
blir den blå med Postnords dekaler. 

Renault Master nu med 4x4

Markfrigången fram för en Master 4x4 är höjd med 6,5 cm och bak med 
5,8 cm med enkelhjul och med 4,5 cm med tvillinghjul.

Alla tre transportbilarna från Renault kan från september beställas med 
en permanent differentialbroms för bättre framkomlighet.

❚◗ Nu kommer bakhjulsdrivna Renault 
Master med eftermonterad fyrhjulsdrift 
från tyska Oberaigner. Ett enkelt system av 
”den gamla hederliga typen”. Alltså enbart 
avsett för körning på dåliga grusvägar och 
vid sidan av vägen, inte på torr asfalt, där 
man kör bakhjulsdrivet.

Systemet aktiveras till vänster under rat-
ten i hastigheter under 25 km/tim med styr-

ningen någorlunda rakt fram. På en display 
får man information om och väljer hög- eller 
lågväxel där bilen måste stå still vid inkopp-
ling. Vid fyrhjulsdrift kopplas ABS-bromsarna 
liksom antispinn- och antisladdsystemet ur. 

Ett väl fungerande men tämligen omo-
dernt 4x4-system. Man har inte ens ”hill 
holder” för start i backe. Priset i Sverige är 
inte fastställt.

Ytterligare en framkomlighetsnyhet från 
Renault är en permanent differentialbroms 
kallad X-Track för modellerna Kangoo, Trafic 
och Master. Systemet verkar på de drivande 
framhjulen och för över kraft till de hjul som 
har bäst grepp. Markfrigången höjs med 
3 cm för Kangoo och Trafic och 4 cm för Mas-
ter. Systemet tillverkas av Poclain Véhicules. 
Ännu ej prissatt i Sverige. º
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Nya motorer i 
Ford Transit
❚◗ Först ut i Fords nya motorprogram, kall-
lat Ecoblue, är en fyrcylindrig 2,0-litersdiesel 
med minskade koldioxid och kväveoxidutsläpp 
genom lägre friktion, effektivare förbränning 
och effektivare efterbehandling av avgaserna. 
Den nya Euro 6-motorn har 55 procent lägre 
kväveoxidutsläpp än dagens Euro 5-motor 
och är fyra procent tystare vid tomgång.

Den nya motorn kommer till hösten i trans-
portbilarna Ford Transit och Ford Transit 
Custom i versioner med 77 kW/105 hk, 
95 kW/130 hk och 125 kW/170 hk. Senare 
kommer den även i Fords personbilsprogram, 

tillsammans med en 
ny 1,5-litersversion. º

Fords nya diesel-
motorgeneration 
kommer först i hant-
verkarbilarna Transit 
och Transit Custom. 
Därefter i personbils-
programmet.

Daily får motornyheter och ny app

❚◗ Inför försäljningsstoppet av Euro 
5-motorer i september kommer Iveco med 
uppdaterade Euro 6-motorer med fem alter-
nativ. Effekterna i både 2,3- och 3,0-liters-
motorerna är höjda till 88 kW/120 hk upp till 
154 kW/210 hk med vridmoment från 320 
upp till 470 Nm. 2,3-litersmotorn är helt ny. 
Jämfört med Euro 5-motorerna är förbruk-
ningen sänkt med upp till 8 procent.

Måttlig förnyelse av Fiat Fiorino
❚◗ Förnyelsen av Fiat Fiorino blev inte 
så stor som förväntat. Smärre kosmetiska 
ändringar i front och inredning. Euro 6-mo-
torerna är redan presenterade. Uppdate-
ringen känns igen på en ny stötfångare och 
ny grafik för instrumenten samt en femtums 
pekskärm med integrerad GPS-navigator 
som tillval.

Versionerna heter Nordic, som har AC, 
farthållare och krockkudde även på pas-
sagerarsidan, samt Adventure med högre 
markfrigång, skydd runt hjulhusen och en 

skyddsplåt under motorn. En elektronisk dif-
ferentialspärr, Traction+, är tillval. 

Euro 6-dieseln på 1,3 liter lämnar 59 kW/ 
80 hk eller 70 kW/95 hk. Som tillval finns 
ett Eco-Jet-paket som sänker förbrukning-
en till 3,8 l/100 km och koldioxidutsläppet 
till 100 g/km. Pris från 162 375 kr upp till 
172 377 kr för en 95-hästars Adventure med 
Traction+. º

Nya Fiat Fiorino känns igen på den nya stötfånga-
ren. Här i Adventure-version med höjd markfri-
gång.

Det finns även detaljförbättringar i hytten 
och ljudnivån uppges vara hela 4 decibel läg-
re i en redan tidigare tyst hytt. Daily business 
up är en ny applikation som kan fungera som 
förarinstruktör, som navigatör och som af-
färsassistent för att optimera vagnparkens 
effektivitet. 

Appen erbjuder även kontakt med Ivecos 
vägassistans. º

Randig grill istäl-
let för smårutig. 
Så känner du 
igen den upp-
graderade Dailyn 
med högre effekt 
i de fem Euro 
6-motorerna.
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Så blev badrummet till cancersjuka Annica

”Nu har invigningen varit av 
vårt älskade paradis, vårt 
egna badrum. Här samlar 
vi kraft och bara njuter 
med våra älskade barn. I 

varenda vägg sitter det kärlek, tack vare alla 
dessa hjältar som gjort vår dröm till verklig-
het. Kan inte med ord beskriva hur mycket 
detta betyder för oss.” Det säger cancersjuka 
Annica Thimberg i Skövde efter invigningen 
av familjens badrum som frivilliga hantverkare 
byggt med sponsrat material. 

Byggaren skrev nyligen om den pensione-
rade byggmästare Kjell Klason och hans sö-
ner och andra kolleger som har blivit hjältar i 
Skövde. När den svårbotliga hudcancern slog 
till mot trebarnsmamman Annica Thimberg 
klev de in och började renovera familjens bad-
rum helt gratis.

För några veckor sedan stängdes badrums-
dörren igen av Kjell Klason. Renoveringen gick 
in i slutfasen och han ville inviga badrummet 
och visa upp det vid ett givet tillfälle. En skylt 
sattes upp med texten ”Tillträde förbjudet för 
Annica o Kristian, Elias, Gabriel och Samuel” 
men den 1 april slogs dörren upp till familjens 
stora glädje. Det blev många tårar och kramka-
las med familj och hantverkare på plats.

– Min cancer har tyvärr växt och nu står vi 
inför att påbörja en helt ny behandling, som 
vi hoppas kommer fungera. Men tack vare 
våra underbara hjältar får vi nya krafter i vårt 
älskade spa. Tack från hjärtat alla som gjorde 
detta verkligt! Vi kommer aldrig aldrig, aldrig 
glömma detta, säger familjen i ett uttalande. º

Många av er läsare tog chansen att vara med i Byggarens Nordbyggutlottning av verktyg. 
Här nedan ser ni vilka som vann.
Essves produkter: Jan Andersson, Carlslund Snickeri AB i Östersund
Hultafors produkter: Bahram Gh.Tabrizi, Novin Bygg i Sollentuna
Gelias produkter:  Reine Östman, Reines Byggtjänst i Väddö
Skeppshults produkter: Jonas Johansson Jonas Mureri i Helsingborg
Bårebos produkt: William Hagby, Hagby Bygg i Västra Frölunda
Epox produkt: Sigge Bergquist, Hackefors Bygg i Rimforsa

Dewalts produkter: Mats Hedlund från Hägersten
Aerfasts produkter: Pelle Jansson, Sandängens Bygg AB i Färjestaden
ITW:s produkter: Jörgen Börjesson, Hunnetorps Bygg i Laholm
Gunnebos produkt: Tommy Hindstam, AA Bygg i Adelsö
Tesas produkt: Andrew Richardson i Solna
Bosch produkter: Anders Wretman, Wretman Bygg AB i Sollentuna
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CC-Fönsterdrev
vi håller vad vi lovar!

Sveriges mest väldokumenterade och godkända drev! 
Finns hos välsorterade bygghandlare.

Expanderar från

 2 mm upptill 30 mm

NYHET! Byggfolietejp som är 

SITAC-godkänt. CC- Hugger!



Posttidning B
Avsändare: Byggaren, Box 2082, 169 02 Solna

Med Automile för företag slipper du överraskningar vid en eventuell skatterevision med en körjournal 
som uppfyller alla Skatteverkets krav. Du sparar tid och det finns appar för både iPhone, Android, 
Windows Phone och webbläsaren. Automiles smarta uppfinning installeras på 15 sekunder utan 
verktyg och sladdar. Den använder alla mobiloperatörer utan krav på extra SIM-kort eller abonnemang. 
Enheten ingår utan extra kostnad och fungerar i alla fordon tillverkade e�er 2001.

Prova fritt i 60 dagar på www.automile.se

Smartare elektronisk körjournal

Prova
Fritt i 60 dagar
på automile.se

Frågor? Skriv till team@automile.se eller ring oss på 010-209 98 80.




