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Byggare  
som  

EN RIKTIG TIDNING FÖR RIKTIGA BYGGARE

VW:s hantverkarbilar  
i ny skepnad

Risk avtala i kundens bostad
Mellanhand sparar tid 
åt småbyggare

rockar loss 



www.festool.se

Perfekt kombination av  
kraft och komfort.
Cirkelsågarna HK 55, HK 85 och battericirkelsågen HKC 55.

Battericirkelsågen HKC 55 och cirkelsågarna HK 55 och HK 85 i 
kombination med kap- och gerskenan FSK. Såg- och kapsystemet för 
större frihet och högre precision. Effektivitet kombineras med användar-
vänlighet, ergonomi och enkel hantering.

Med fi nesser som djupinställning med sänkfunktion, fjärrstyrning av 
pendelhuven, klyvkniv och FastFix-klingbyte kan arbetsvillkoren inte 
bli bättre. Och dessutom kap- och gerskenan FSK som ger exakta snitt 
varje gång.

www.festool.se/trabygge

Mer än bara en såg. Ett komplett kap-/sågsystem.

3-C Production AB • Porsevägen 27-29 • 311 32 Falkenberg • Tel: 0346-587 54 • Fax: 0346-587 84 • info@3c.nu • www.3c.nu

CC-Fönsterdrev
vi håller vad vi lovar!

Sveriges mest väldokumenterade och godkända drev! 
Finns hos välsorterade bygghandlare.

Expanderar från

 2 mm upptill 30 mm

NYHET! Byggfolietejp som är 

SITAC-godkänt. CC- Hugger!

https://www.festool.se/trabygge
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Innehåll
 6  Musikaliska byggare 

är de alla på Enskede 
Snickeri som spelar ihop 
i ett band med samma 
namn som firman. 

 10  Spara tid åt byggare.  
Det är idén bakom ett 
företag i Stockholm som 
agerar mellanhand och 
projektledare för mindre 
firmor.

 11  Göra upp i kundens 
bostad kan bli dyrt. 
Då gäller nämligen 
ångerrätten.

 14  Först var det tätskikt. 
Nu får BKR kritik för 
godkända våtskivor.

 27  När borren slutar 
fungera går många till 
Liza Grip. Hon reparerar 
verktyg sedan 25 år 
tillbaka. 

Ledaren 

Brister i materialet  
inte hantverkarens fel 

Snickaren blir en given mål-
tavla när fel uppstår i bygget. 
Konstigt vore det annars. Be-
ställaren möter ju bara den 
som utför bygget. Och många 
gånger är det förstås hantver-

karen som slarvat. Precis som alla andra yr-
kesgrupper måste också de få göra fel. Och 
få chansen att rätta till det.

Men det är inte alltid som felet sitter i 
handhavandet. Materialet kan vara bristfäl-
ligt.  Och det kan ta många år att upptäcka fe-
let. Till exempel en fuktrelaterad skada. Men 
hantverkaren går inte säker förrän efter tio år. 
Så lång är reklamationsfristen enligt konsu-
menttjänstlagen. 

Hantverkaren blir ansvarig för skadorna 
gentemot sin kund också för materialet om 
han eller hon inhandlat det och sedan mon-
terat det. Visserligen skulle hantverkaren i sin 
tur kunna stämma leverantören av materialet 
men köplagen ger bara hantverkaren en två 
år lång reklamationsfrist. Här riskerar alltså 
hantverkaren hamna i en rävsax om det går 
tillräckligt lång tid innan felet upptäcks.

I ljuset av detta finns det anledning till oro 
över den kritik som Byggkeramikrådet, BKR,  
fått det senaste året. Först var det tätskikts-
systemen som hade godkänts av BKR och se-
dan testats på initiativ av ett försäkringsbolag. 
17 av de 20 godkända systemen ansågs inte 
hålla måttet. 

Nyligen kom Villaägarna med en rapport 
som visar att våtrumsskivor som BKR gett 
klartecken för inte heller håller måttet. 

Om uppgifterna stämmer handlar det om 
en typ av fel som i regel upptäcks långt efter 
att hantverkaren lämnat bygget bakom sig. 
Precis sådana fel som hantverkaren tvingas 
ta ansvar för trots att missen ligger hos till-
verkaren. 

Ska hantverkaren avstå från våtrumsjobb 
på grund av de nya larmen? Knappast. Men 
kanske begära en tio-årig garanti på materia-
let.  Fast det lär inte leverantören gå med på. 

Inte blir det bättre av att testerna ifrå-
gasätts av Byggkeramikrådet. Vem har rätt 
egentligen? Hantverkare har hört av sig till 
rådet och uttryckt sin oro. Och den oron är 
berättigad. I förlängningen kan detta leda till 
stora ersättningskrav från beställare.  

Hantverkaren måste kunna känna en stör-
re trygghet inför de produkter som dagligen 
används på byggen. Här måste alla krafter 
förenas och aktörerna gemensamt gå till bot-
ten med alla frågetecken. Nu har det snart gått 
ett år sedan testerna av tätskiktssystemen ska-
kade om en hel bransch. Men vi har inte kom-
mit en millimeter närmare sanningen. En hel 
yrkeskår håller an-
dan i väntan på 
svaret. 

Mikael  
Kindbom
Chefredaktör
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ALUMINIUMKAMPANJ

VI BJUDER PÅ ALUMINIUMBEKLÄDNAD*
Prislista VillaFönster Standard vridfönster      Alla priser exkl. moms

Blå botten = Lagervara Övriga = Beställningsvara
Se alla priser och dimensioner på  
vår hemsida, www.villafönster.se

25%
SPARA UPP TILL

PÅ VÅRA REDAN  
LÅGA PRISER

* Kampanjen gäller när du köper fasta fönster, vridfönster eller utåtgående fönsterdörrar 
ur VillaFönster Standard sortimentet. Köp aluminiumbeklätt men betala bara för 
vitmålat trä. Kampanjen gäller fr.o.m. 2015-08-17 t.o.m. 2015-11-06. 

Byggare har  
ytterligare

EXTRA 
RABATT

VI HAR 
LYFTGLID  PARTIER 

PÅ LAGER  
FÖR SNABB LEVERANS!

STL. 18-21, 21-21, 24-21,  
27-21, 30-21

Box 1113 • 432 15 Varberg
Besöksadress: Pollengatan 6 • Varberg Nord • 432 95 Varberg
Kundtjänst: 0771-690 690

Dim.
B×H
(dm)

Vitmålat
trä

Vit alu- 
bekläd.
(ord.pris)

5-4 2 174 kr 2 341 kr
5-5 2 174 kr 2 341 kr
5-6 2 142 kr 2 236 kr
5-7 2 377 kr 2 507 kr
5-8 2 474 kr 2 584 kr
5-9 2 554 kr 2 693 kr
5-10 2 646 kr 2 778 kr
5-11 2 727 kr 2 884 kr 
5-12 2 579 kr 2 894 kr 
5-13 2 606 kr 2 902 kr
5-14 3 221 kr 3 394 kr
5-15 3 260 kr 3 454 kr
5-16 3 381 kr 3 629 kr

6-4 2 145 kr 2 244 kr
6-5 2 145 kr 2 244 kr
6-6 1 645 kr 2 251 kr
6-7 2 428 kr 2 590 kr
6-8 2 266 kr 2 594 kr
6-9 2 622 kr 2 788 kr
6-10 2 494 kr 2 806 kr
6-11 2 518 kr 2 991 kr
6-12 2 590 kr 3 002 kr
6-13 2 646 kr 3 144 kr
6-14 3 092 kr 3 515 kr
6-15 3 476 kr 3 725 kr
6-16 3 338 kr 3 834 kr

7-4 2 272 kr 2 408 kr
7-5 2 272 kr 2 408 kr
7-6 2 299 kr 2 476 kr
7-7 2 520 kr 2 762 kr
7-8 2 610 kr 2 811 kr
7-9 2 726 kr 2 946 kr
7-10 2 835 kr 3 164 kr
7-11 3 053 kr 3 283 kr
7-12 3 112 kr 3 346 kr
7-13 3 187 kr 3 431 kr
7-14 3 465 kr 3 714 kr
7-15 3 630 kr 3 860 kr
7-16 3 758 kr 3 934 kr

8-4 2 151 kr 2 482 kr
8-5 2 151 kr 2 482 kr
8-6 2 174 kr 2 499 kr
8-7 2 538 kr 2 713 kr
8-8 2 394 kr 2 730 kr
8-9 2 760 kr 2 873 kr
8-10 2 394 kr 2 887 kr
8-11 2 809 kr 3 079 kr
8-12 2 507 kr 3 243 kr
8-13 2 923 kr 3 354 kr
8-14 3 250 kr 3 736 kr
8-15 3 412 kr 3 886 kr
8-16 3 551 kr 4 058 kr

Dim.
B×H
(dm)

Vitmålat
trä

Vit alu- 
bekläd.
(ord.pris)

9-4 2 229 kr 2 570 kr
9-5 2 229 kr 2 570 kr
9-6 2 263 kr 2 653 kr
9-7 2 682 kr 2 890 kr
9-8 2 514 kr 2 956 kr
9-9 2 689 kr 3 012 kr
9-10 2 538 kr 3 027 kr
9-11 2 826 kr 3 226 kr
9-12 2 644 kr 3 330 kr
9-13 2 695 kr 3 462 kr
9-14 3 338 kr 3 715 kr
9-15 3 538 kr 3 963 kr
9-16 3 369 kr 4 110 kr

10-4 2 255 kr 2 593 kr
10-5 2 255 kr 2 593 kr
10-6 2 285 kr 2 662 kr
10-7 2 738 kr 2 948 kr
10-8 2 566 kr 2 986 kr
10-9 2 794 kr 3 146 kr
10-10 2 635 kr 3 198 kr
10-11 2 932 kr 3 399 kr
10-12 2 772 kr 3 513 kr
10-13 2 896 kr 3 644 kr
10-14 3 423 kr 3 977 kr
10-15 3 716 kr 4 141 kr
10-16 3 742 kr 4 290 kr

11-4 2 339 kr 2 671 kr
11-5 2 339 kr 2 671 kr
11-6 2 382 kr 2 713 kr
11-7 2 834 kr 3 026 kr
11-8 2 738 kr 3 173 kr
11-9 2 949 kr 3 408 kr
11-10 2 969 kr 3 418 kr
11-11 3 070 kr 3 544 kr
11-12 3 003 kr 3 656 kr
11-13 3 361 kr 3 872 kr
11-14 3 598 kr 4 189 kr
11-15 3 860 kr 4 327 kr
11-16 4 046 kr 4 524 kr

12-4 2 484 kr 2 890 kr
12-5 2 484 kr 2 890 kr
12-6 2 529 kr 3 003 kr
12-7 2 943 kr 3 230 kr
12-8 2 826 kr 3 307 kr
12-9 3 000 kr 3 505 kr
12-10 3 044 kr 3 570 kr
12-11 3 186 kr 3 745 kr
12-12 2 983 kr 3 858 kr
12-13 3 099 kr 3 976 kr
12-14 3 816 kr 4 407 kr
12-15 4 086 kr 4 633 kr
12-16 4 290 kr 4 833 kr

Dim.
B×H
(dm)

Vitmålat
trä

Vit alu- 
bekläd.
(ord.pris)

13-4 2 790 kr 3 015 kr
13-5 2 790 kr 3 015 kr
13-6 2 661 kr 3 029 kr
13-7 3 199 kr 3 402 kr
13-8 3 099 kr 3 582 kr
13-9 3 386 kr 3 840 kr
13-10 3 451 kr 3 922 kr
13-11 3 503 kr 4 025 kr
13-12 2 970 kr 4 106 kr
13-13 3 374 kr 4 286 kr
13-14 3 678 kr 4 557 kr
13-15 4 572 kr 5 104 kr
13-16 4 814 kr 5 347 kr

14-4 2 894 kr 3 109 kr
14-5 2 894 kr 3 109 kr
14-6 2 735 kr 3 138 kr
14-7 3 371 kr 3 551 kr
14-8 3 243 kr 3 699 kr
14-9 3 514 kr 3 991 kr
14-10 3 678 kr 4 103 kr
14-11 3 733 kr 4 233 kr
14-12 3 762 kr 4 325 kr
14-13 3 931 kr 4 638 kr
14-14 4 262 kr 4 834 kr
14-15 5 220 kr 5 480 kr
14-16 5 135 kr 5 790 kr

15-4 3 072 kr 3 254 kr
15-5 2 072 kr 3 254 kr
15-6 3 134 kr 3 290 kr
15-7 3 527 kr 3 686 kr
15-8 3 574 kr 3 912 kr
15-9 3 937 kr 4 151 kr
15-10 3 762 kr 4 294 kr
15-11 3 950 kr 4 400 kr
15-12 4 000 kr 4 510 kr
15-13 4 192 kr 4 746 kr
15-14 4 559 kr 5 086 kr
15-15 7 183 kr 8 435 kr
15-16 7 322 kr 8 611 kr

16-4 3 204 kr 3 385 kr
16-5 3 204 kr 3 385 kr
16-6 3 233 kr 3 409 kr
16-7 3 594 kr 3 793 kr
16-8 3 737 kr 4 045 kr
16-9 4 056 kr 4 269 kr
16-10 3 964 kr 4 556 kr
16-11 4 221 kr 4 774 kr
16-12 4 333 kr 4 825 kr
16-13 4 490 kr 4 970 kr
16-14 5 576 kr 5 859 kr
16-15 7 440 kr 8 731 kr
16-16 7 586 kr 8 914 kr

Dim.
B×H
(dm)

Vitmålat
trä

Vit alu- 
bekläd.
(ord.pris)

17-4 3 342 kr 3 551 kr
17-5 3 342 kr 3 551 kr
17-6 3 370 kr 3 557 kr
17-7 3 866 kr 4 225 kr
17-8 4 102 kr 4 342 kr
17-9 4 454 kr 5 049 kr
17-10 4 787 kr 5 084 kr
17-11 5 082 kr 5 382 kr
17-12 5 262 kr 5 522 kr
17-13 5 469 kr 5 785 kr
17-14 5 633 kr 5 958 kr
17-15 7 538 kr 8 862 kr
17-16 7 690 kr 9 053 kr

18-4 3 419 kr 3 621 kr
18-5 3 419 kr 3 621 kr
18-6 3 490 kr 3 638 kr
18-7 3 915 kr 4 078 kr
18-8 4 191 kr 4 360 kr
18-9 4 495 kr 4 746 kr
18-10 4 530 kr 5 006 kr
18-11 4 779 kr 5 180 kr
18-12 4 882 kr 5 292 kr
18-13 5 292 kr 5 506 kr
18-14 7 416 kr 8 689 kr
18-15 7 718 kr 9 078 kr

19-12 7 208 kr 8 482 kr
19-13 7 371 kr 8 682 kr
19-14 7 535 kr 8 886 kr
19-15 7 854 kr 9 254 kr

20-12 7 323 kr 8 628 kr
20-13 7 492 kr 8 836 kr
20-14 7 664 kr 9 048 kr

21-12 7 440 kr 8 779 kr
21-13 7 616 kr 8 995 kr

22-12 7 557 kr 8 930 kr

23-12 7 674 kr 9 081 kr

24-12 7 788 kr 9 228 kr

Prisexempel
Vridfönster, aluminiumbeklätt 
Villafönster standard exkl. moms.

Se alla priser och dimensioner på vår 
hemsida, villafönster.se

Bredd x 
Höjd, dm

Kampanj- 
pris Ord. pris

6-6 1 645 kr 2 251kr

8-10 2 394 kr 2 887 kr

8-12 2 507 kr 3 243 kr

9-10 2 538 kr 3 027 kr

9-12 2 644 kr 3 330 kr

9-13 2 695 kr 3 462 kr

10-10 2 635 kr 3 199 kr

10-12 2 772 kr 3 513 kr

10-13 2 896 kr 3 644 kr

11-12 3 003 kr 3 658 kr

12-12 2 983 kr 3 859 kr

12-13 3 099 kr 3 976 kr

13-12 2 970 kr 4 106 kr

13-13 3 374 kr 4 286 kr

13-14 3 678 kr 4 557 kr

Box 1113 • 432 15 Varberg
Besöksadress: Pollengatan 6 • Varberg Nord • 432 95 Varberg
Kundtjänst: 0771-690 690

Varbergs Trä AB-VF Annons Byggaren 2015-05.indd   1 2015-07-14   16:06

http://www.villafonster.se


ALUMINIUMKAMPANJ

VI BJUDER PÅ ALUMINIUMBEKLÄDNAD*
Prislista VillaFönster Standard vridfönster      Alla priser exkl. moms

Blå botten = Lagervara Övriga = Beställningsvara
Se alla priser och dimensioner på  
vår hemsida, www.villafönster.se

25%
SPARA UPP TILL

PÅ VÅRA REDAN  
LÅGA PRISER

* Kampanjen gäller när du köper fasta fönster, vridfönster eller utåtgående fönsterdörrar 
ur VillaFönster Standard sortimentet. Köp aluminiumbeklätt men betala bara för 
vitmålat trä. Kampanjen gäller fr.o.m. 2015-08-17 t.o.m. 2015-11-06. 

Byggare har  
ytterligare

EXTRA 
RABATT

VI HAR 
LYFTGLID  PARTIER 

PÅ LAGER  
FÖR SNABB LEVERANS!

STL. 18-21, 21-21, 24-21,  
27-21, 30-21

Box 1113 • 432 15 Varberg
Besöksadress: Pollengatan 6 • Varberg Nord • 432 95 Varberg
Kundtjänst: 0771-690 690

Dim.
B×H
(dm)

Vitmålat
trä

Vit alu- 
bekläd.
(ord.pris)

5-4 2 174 kr 2 341 kr
5-5 2 174 kr 2 341 kr
5-6 2 142 kr 2 236 kr
5-7 2 377 kr 2 507 kr
5-8 2 474 kr 2 584 kr
5-9 2 554 kr 2 693 kr
5-10 2 646 kr 2 778 kr
5-11 2 727 kr 2 884 kr 
5-12 2 579 kr 2 894 kr 
5-13 2 606 kr 2 902 kr
5-14 3 221 kr 3 394 kr
5-15 3 260 kr 3 454 kr
5-16 3 381 kr 3 629 kr

6-4 2 145 kr 2 244 kr
6-5 2 145 kr 2 244 kr
6-6 1 645 kr 2 251 kr
6-7 2 428 kr 2 590 kr
6-8 2 266 kr 2 594 kr
6-9 2 622 kr 2 788 kr
6-10 2 494 kr 2 806 kr
6-11 2 518 kr 2 991 kr
6-12 2 590 kr 3 002 kr
6-13 2 646 kr 3 144 kr
6-14 3 092 kr 3 515 kr
6-15 3 476 kr 3 725 kr
6-16 3 338 kr 3 834 kr

7-4 2 272 kr 2 408 kr
7-5 2 272 kr 2 408 kr
7-6 2 299 kr 2 476 kr
7-7 2 520 kr 2 762 kr
7-8 2 610 kr 2 811 kr
7-9 2 726 kr 2 946 kr
7-10 2 835 kr 3 164 kr
7-11 3 053 kr 3 283 kr
7-12 3 112 kr 3 346 kr
7-13 3 187 kr 3 431 kr
7-14 3 465 kr 3 714 kr
7-15 3 630 kr 3 860 kr
7-16 3 758 kr 3 934 kr

8-4 2 151 kr 2 482 kr
8-5 2 151 kr 2 482 kr
8-6 2 174 kr 2 499 kr
8-7 2 538 kr 2 713 kr
8-8 2 394 kr 2 730 kr
8-9 2 760 kr 2 873 kr
8-10 2 394 kr 2 887 kr
8-11 2 809 kr 3 079 kr
8-12 2 507 kr 3 243 kr
8-13 2 923 kr 3 354 kr
8-14 3 250 kr 3 736 kr
8-15 3 412 kr 3 886 kr
8-16 3 551 kr 4 058 kr

Dim.
B×H
(dm)

Vitmålat
trä

Vit alu- 
bekläd.
(ord.pris)

9-4 2 229 kr 2 570 kr
9-5 2 229 kr 2 570 kr
9-6 2 263 kr 2 653 kr
9-7 2 682 kr 2 890 kr
9-8 2 514 kr 2 956 kr
9-9 2 689 kr 3 012 kr
9-10 2 538 kr 3 027 kr
9-11 2 826 kr 3 226 kr
9-12 2 644 kr 3 330 kr
9-13 2 695 kr 3 462 kr
9-14 3 338 kr 3 715 kr
9-15 3 538 kr 3 963 kr
9-16 3 369 kr 4 110 kr

10-4 2 255 kr 2 593 kr
10-5 2 255 kr 2 593 kr
10-6 2 285 kr 2 662 kr
10-7 2 738 kr 2 948 kr
10-8 2 566 kr 2 986 kr
10-9 2 794 kr 3 146 kr
10-10 2 635 kr 3 198 kr
10-11 2 932 kr 3 399 kr
10-12 2 772 kr 3 513 kr
10-13 2 896 kr 3 644 kr
10-14 3 423 kr 3 977 kr
10-15 3 716 kr 4 141 kr
10-16 3 742 kr 4 290 kr

11-4 2 339 kr 2 671 kr
11-5 2 339 kr 2 671 kr
11-6 2 382 kr 2 713 kr
11-7 2 834 kr 3 026 kr
11-8 2 738 kr 3 173 kr
11-9 2 949 kr 3 408 kr
11-10 2 969 kr 3 418 kr
11-11 3 070 kr 3 544 kr
11-12 3 003 kr 3 656 kr
11-13 3 361 kr 3 872 kr
11-14 3 598 kr 4 189 kr
11-15 3 860 kr 4 327 kr
11-16 4 046 kr 4 524 kr

12-4 2 484 kr 2 890 kr
12-5 2 484 kr 2 890 kr
12-6 2 529 kr 3 003 kr
12-7 2 943 kr 3 230 kr
12-8 2 826 kr 3 307 kr
12-9 3 000 kr 3 505 kr
12-10 3 044 kr 3 570 kr
12-11 3 186 kr 3 745 kr
12-12 2 983 kr 3 858 kr
12-13 3 099 kr 3 976 kr
12-14 3 816 kr 4 407 kr
12-15 4 086 kr 4 633 kr
12-16 4 290 kr 4 833 kr

Dim.
B×H
(dm)

Vitmålat
trä

Vit alu- 
bekläd.
(ord.pris)

13-4 2 790 kr 3 015 kr
13-5 2 790 kr 3 015 kr
13-6 2 661 kr 3 029 kr
13-7 3 199 kr 3 402 kr
13-8 3 099 kr 3 582 kr
13-9 3 386 kr 3 840 kr
13-10 3 451 kr 3 922 kr
13-11 3 503 kr 4 025 kr
13-12 2 970 kr 4 106 kr
13-13 3 374 kr 4 286 kr
13-14 3 678 kr 4 557 kr
13-15 4 572 kr 5 104 kr
13-16 4 814 kr 5 347 kr

14-4 2 894 kr 3 109 kr
14-5 2 894 kr 3 109 kr
14-6 2 735 kr 3 138 kr
14-7 3 371 kr 3 551 kr
14-8 3 243 kr 3 699 kr
14-9 3 514 kr 3 991 kr
14-10 3 678 kr 4 103 kr
14-11 3 733 kr 4 233 kr
14-12 3 762 kr 4 325 kr
14-13 3 931 kr 4 638 kr
14-14 4 262 kr 4 834 kr
14-15 5 220 kr 5 480 kr
14-16 5 135 kr 5 790 kr

15-4 3 072 kr 3 254 kr
15-5 2 072 kr 3 254 kr
15-6 3 134 kr 3 290 kr
15-7 3 527 kr 3 686 kr
15-8 3 574 kr 3 912 kr
15-9 3 937 kr 4 151 kr
15-10 3 762 kr 4 294 kr
15-11 3 950 kr 4 400 kr
15-12 4 000 kr 4 510 kr
15-13 4 192 kr 4 746 kr
15-14 4 559 kr 5 086 kr
15-15 7 183 kr 8 435 kr
15-16 7 322 kr 8 611 kr

16-4 3 204 kr 3 385 kr
16-5 3 204 kr 3 385 kr
16-6 3 233 kr 3 409 kr
16-7 3 594 kr 3 793 kr
16-8 3 737 kr 4 045 kr
16-9 4 056 kr 4 269 kr
16-10 3 964 kr 4 556 kr
16-11 4 221 kr 4 774 kr
16-12 4 333 kr 4 825 kr
16-13 4 490 kr 4 970 kr
16-14 5 576 kr 5 859 kr
16-15 7 440 kr 8 731 kr
16-16 7 586 kr 8 914 kr

Dim.
B×H
(dm)

Vitmålat
trä

Vit alu- 
bekläd.
(ord.pris)

17-4 3 342 kr 3 551 kr
17-5 3 342 kr 3 551 kr
17-6 3 370 kr 3 557 kr
17-7 3 866 kr 4 225 kr
17-8 4 102 kr 4 342 kr
17-9 4 454 kr 5 049 kr
17-10 4 787 kr 5 084 kr
17-11 5 082 kr 5 382 kr
17-12 5 262 kr 5 522 kr
17-13 5 469 kr 5 785 kr
17-14 5 633 kr 5 958 kr
17-15 7 538 kr 8 862 kr
17-16 7 690 kr 9 053 kr

18-4 3 419 kr 3 621 kr
18-5 3 419 kr 3 621 kr
18-6 3 490 kr 3 638 kr
18-7 3 915 kr 4 078 kr
18-8 4 191 kr 4 360 kr
18-9 4 495 kr 4 746 kr
18-10 4 530 kr 5 006 kr
18-11 4 779 kr 5 180 kr
18-12 4 882 kr 5 292 kr
18-13 5 292 kr 5 506 kr
18-14 7 416 kr 8 689 kr
18-15 7 718 kr 9 078 kr

19-12 7 208 kr 8 482 kr
19-13 7 371 kr 8 682 kr
19-14 7 535 kr 8 886 kr
19-15 7 854 kr 9 254 kr

20-12 7 323 kr 8 628 kr
20-13 7 492 kr 8 836 kr
20-14 7 664 kr 9 048 kr

21-12 7 440 kr 8 779 kr
21-13 7 616 kr 8 995 kr

22-12 7 557 kr 8 930 kr

23-12 7 674 kr 9 081 kr

24-12 7 788 kr 9 228 kr

Prisexempel
Vridfönster, aluminiumbeklätt 
Villafönster standard exkl. moms.

Se alla priser och dimensioner på vår 
hemsida, villafönster.se

Bredd x 
Höjd, dm

Kampanj- 
pris Ord. pris

6-6 1 645 kr 2 251kr

8-10 2 394 kr 2 887 kr

8-12 2 507 kr 3 243 kr

9-10 2 538 kr 3 027 kr

9-12 2 644 kr 3 330 kr

9-13 2 695 kr 3 462 kr

10-10 2 635 kr 3 199 kr

10-12 2 772 kr 3 513 kr

10-13 2 896 kr 3 644 kr

11-12 3 003 kr 3 658 kr

12-12 2 983 kr 3 859 kr

12-13 3 099 kr 3 976 kr

13-12 2 970 kr 4 106 kr

13-13 3 374 kr 4 286 kr

13-14 3 678 kr 4 557 kr

Box 1113 • 432 15 Varberg
Besöksadress: Pollengatan 6 • Varberg Nord • 432 95 Varberg
Kundtjänst: 0771-690 690
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De spelar och snickrar   tillsammans
Enskede Snickeri är en byggfirma. Men också namnet 
på en musikgrupp. Möt hantverkarna som både spelar 
och snickrar ihop och just nu förenar sina intressen  
i byggandet av en exklusiv musikstudio.

i möts i en enkel 
och trång replo-

kal i industrikvar-
teren i Hammarby 

Sjöstad i Stockholm.  
De placerar sig kring 

instrumenten och 
Samuel Laxberg försvin-

ner bakom den stora gråa basen i plåt. Han 
ställer sig upp för att synas bättre. Intill ho-
nom sitter Richard Nettermalm och spelar 
på en såg. Plötsligt börjar de jamma lite 
bluesaktiga toner och stämningen förtätas 
under fotograferingen.

Alla har blåstället på sig. Det är lunch 

och kort om tid till uppdragen. Just nu 
arbetar de bland annat med att bygga en 
studio på Södermalm åt några kända per-
soner i musikbranschen som de vill låta 
vara anonyma. 

– Annars kan det bli mycket spring till 
den studion, säger de.

 Enskede Snickeri är namnet på en mu-
sikgrupp som startade för ett par år sedan. 
Den består bland annat av Christian Ekwall 
som äger byggföretaget med samma namn 
och Samuel Laxberg. Övriga på byggfir-
man ägnar sig samtliga åt musik fast i andra 
band. Men för fotograferingens skull har 

de ställt upp sig tillsammans vid instru-
menten. De improviserar och får det att 
låta samspelt. 

Hur går musik och snickeri ihop? För 
bandmedlemmarna är kopplingen full-
ständigt given.

– Musiker gör saker med hjärtat precis 
som snickare. Och de vill få ihop en hel-
het och göra det bra. Dessutom är musiker 
många gånger också egna företagare precis 
som hantverkare och tar ansvar för att göra 
ett bra jobb, menar Christian Ekwall.

– Båda har känsla för fealing, lägger 
Samuel Laxberg till.

Ungefär en gång i månaden uppträder 
Enskede Snickeri. Scenen är Triangelkyr-
kan i Enskede och publiken blandad. Ofta 
har de en gästartist på plats och i den rollen 
har både en och annan kändis ställt upp, 
allt ifrån gamla poplegender till nya kvinn-
liga stjärnskott och operastjärnor. 

– Vi spelar alla sorters musik, gubbrock, 

foto: mano davar
Snickare med musikalisk talang. Från vänster: Richard Nettermalm, Samuel Laxberg, Charlie Lövenham, 
Christian Ekwall och Lucas Grahl varvar sina jobb med att spela I band. 
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De spelar och snickrar   tillsammans

foto: mano davar

visor, opera, ja allt, berättar Samuel Lax-
berg.

Ibland händer det att de musicerande 
hantverkarna renoverar åt någon etable-
rad musiker som hakar på som gästartist.  
Trots att det är mycket att göra på företaget 
och jobbet sliter på kropp och själ finns 
det alltid kraft till att öva och framträda.

– Musiken är ett andningshål för oss. 
Man kan vara trött innan man börjar spela 
men sedan rinner adrenalinet till, försäkrar 
Samuel Laxberg.

Det lilla byggföretaget har specialiserat 
sig på finsnickeri men ägnar sig åt allt möj-
ligt; tak, våtrumsarbete, kök.  Ofta handlar 
det om att renovera och bygga ut enfamiljs-
husen i Enskede söder om Stockholm som 
byggdes i början av förra seklet.  

– Fler och fler vill bevara den gamla sti-
len och det är kul att arbeta  med byggnads-
vård, menar Samuel Laxberg.

Men de har också ett möbelsnickeri där 

de kan ägna några veckor i stöten åt enbart 
finsnickeri. 

Fast just nu arbetar de alltså med att 
bygga en musikstudio som de blivit något 
av specialister på. 

– Det är som att bygga möbler, det måste 
vara väldigt noga, säger Christian Ekwall.

Han berättar hur det går till. Ett rum i 
rummet byggs och ställs på gummikud-
dar. Akustiken är förstås A och O. Vissa 
vinklar måste ”dödas” och andra göras mer 
levande.  Och så ska golvet kläs in i en tjock 
matta förstås. Det underlättar förstås om 
man är både musiker och hantverkare.

Noggrannhet tycks generellt vara en led-
stjärna i det här gänget. De jobbar ogärna 
med flera byggen samtidigt utan arbetar i 
par på ett och samma ställe och försöker 
avsluta innan det är dags för nästa.

– Det blir bättre fokus då. Och vi kör 
helst på löpande räkning för att få lite ut-
rymme att göra ett bra jobb.  Visst gör vi en 

tidsuppskattning men det blir aldrig några 
glädjekalkyler, säger Samuel Laxberg.

Musiken får ta stor plats hos persona-
len på Enskede Snickeri. Yngsta förmågan 
i företaget Lucas Grahl har varit ute med 
sitt band under många strödagar denna 
sommar.  Men företaget ger honom den 
friheten.

– Bara han hinner färdigt vad han ska 
göra på jobbet, menar Christian Ekwall.

Det är lätt att tro att radios står på hela 
dagarna. Men så är det inte. De spelande 
hantverkarna snackar hellre med varandra 
medan de utför sitt jobb.

– Det är ingen machokultur här. Vi är 
nog mjukisar allihopa, säger Samuel Lax-
berg.

Christian Ekwall håller med.
– I dag hade vi en diskussion om manligt 

och kvinnligt. Det kan vara väldigt filoso-
fiskt på jobbet.

Mikael Kindbom

Samuel Laxberg och Christian Ekwall både jobbar och spelar tillsammans.

Christian Ekwall ställer inte som krav att hans  
anställda ska vara musiker.  
– Det har bara blivit så, säger han.

fo
to

: m
an

o
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av
ar

”i dag hade vi en diskussion 
om manligt och kvinnligt.  

det kan vara väldigt filosofiskt 
på jobbet.”
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Vill du också bli Godkänd av Villaägarna?
Vi förmedlar 20 000 byggprojekt per år och vill helst att alla ska bli nöjda. Därför är kvalitet mycket 
viktigt för oss och “Godkänd av Villaägarna” är vår kvalitetssymbol som visar att du klarat våra 
högsta kvalitetskrav.

Bli medlem hos oss så får du:
Visa symbolen på din hemsida 
och på bilen*

Bra jobbförfrågningar som 
passar dig direkt i mejlboxen

En snygg profilsida med dina 
referensjobb och omdömen

Vill du veta mer? Kontakta oss på 010-707 73 79 
eller på byggare@brabyggare.se så berättar vi 
mer eller läs mer på www.brabyggare.se/
godkand-av-villaagarna

Här hittar du bra hantverkare!* när du uppfyller kraven

Auktionera ut dina fakturor
Är du trött på att driva in fakturor-
na och tycker att factoringbolagen 
skinnar dig med sina avgifter? Nu 
kan du auktionera ut fakturorna och 
få ut 98-99 procent genom några 
klick på nätet. Fakturabörsen heter 
företaget som uppger sig ha inter-
nationella aktörer som köar för att 
köpa små och medelstora företaga-
res fakturor. 

2011 lanserades Fakturabörsen som första 
handelsplats i Europa i sitt slag. Grundaren 
Roni Bicér fick dock se flera efterföljare 
i bland annat England och Tyskland ef-
ter hand. Än i dag har dock ingen hakat 
på i Sverige.  Men affärsidén bedöms så 
intressant att mediekoncernen Schibsted 
investerade i Fakturabörsen redan 2013. 

Roni Bicér är dock fortfarande en del av 
företaget och är verksam som vd.  Han 
berättar att hans långa förflutna i finans-
branschen förde honom till idén med en 
digital handelsplats för fakturor. 

– Jag såg att factoringbolagen agerade på 
en oligopolmarknad (ett fåtal företag) med 
mycket höga avgifter och undrade varför 
inte hedgefonder skulle kunna köpa upp 

fakturur till ett för säljaren förmånligare 
pris.

Syftet med en hedgefond är att oavsett 
hur börsen rör sig ska hedgefonden uppnå 
en positiv avkastning. Den har friare pla-
ceringsmöjligheter än aktie- och räntefon-
der.  Det skulle alltså vara fullt möjligt för 
hedgefonder att köpa exempelvis fakturor. 

– Vi har en internationell hedgefond 
som är beredd att köpa fakturor hos oss 
för två miljarder i månaden men så mycket 
har vi inte än, berättar Roni Bicér.

Hur fungerar då Fakturabörsen: Ett fö-
retag laddar upp sin faktura på Faktura-
börsens hemsida och bestämmer ett lägsta 
acceptpris . Fakturabörsen inhämtar leve-
ransgodkännandet från kunden och kon-
trollerar kreditvärdighet på fakturamot-
tagaren.  Ju högre kreditvärdighet desto 
lägre kostnad. 

Därefter erbjuds finansiella aktörer att 
lägga bud på fakturan i realtid.  Faktura-
börsen tar betalt per faktura och efter att 
högstbjudande köpare lagt sitt bud behåller 
säljaren 98-99 procent av fakturabeloppet.  
Det ska jämföras med omkring 95 procent 
hos factoringbolagen när de tagit ut sina 
avgifter.  

– Factoringbolagen har tagit ut på tok 
för höga avgifter på små och medelstora 
företag och sagt åt dem att de får ta ut det 
på kunden.  De har helt och hållet dikterat 
villkoren.  

Alla auktioner avslutas klockan 15 varje 
dag och pengarna ska finnas på kontot hos 
det säljande företaget följande dag.  

Roni Bicér uppger att Fakturabörsen har 
500 kunder, däribland många byggare, varje 
månad men siktar betydligt högre.  Och han 
välkomnar också bygghandlare. 

– Det tar alltid tid att jobba upp ett nytt 
koncept och att bygga varumärke, men vi 
vinner över kunder från factoringbolagen 
varje dag, intygar Roni Bicér.

Det finns inga krav på hur många fak-
turor de ska överlåta, det kan vara en om 
dagen eller en per år. Och fakturorna tycks 
kunna säljas utan problem.  99,87 procent 
har sålts hittills och de som inte såldes kan 
ha haft för högt pris.  

Och på en handelsplats som Fakturabör-
sen slipper köpare och säljare att mötas. Köp 
och försäljning sker helt digitalt och Faktu-
rabörsen sköter det administrativa med stor 
hjälp av ett automatiserat flöde. 

Mikael Kindbom

Auktionera ut fakturorna. Ett sätt att snabbt få in pengarna. Roni Bicér uppger att många byggare nappat på idén.

http://www.brabyggare.se
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http://www.itwconstruction.se


10 byggaren  5 2015

ByggFrankº

Ny mellanhand sparar tid 
för små byggföretag

Offerttjänster på nätet pop-
par upp titt som tätt. Här 
kan mindre byggföretag 
ragga kunder från när och 
fjärran på ett sätt som tidi-
gare inte varit möjligt. Men 

när jobbet förmedlats upphör kontakterna 
mellan byggföretagaren och nättjänsten. 
Och för att få vara med bland företagen 
som får ge offerter måste firmorna betala 
ett abonnemang. 

I fallet med ByggFrank är offerten bara 
början på relationen.  Och avgifter betalas 
bara om det resulterar i uppdrag. 

– De andra offertförmedlarna jobbar på 
ett helt annat sätt och det är bara inriktat 
på en prispress och en massa besök hos 
potentiella kunder.  Vi gör allt jobb runt 
omkring så att hantverkaren kan koncen-
trera sig på att snickra, menar Joakim Hilj.

Vd:n för ByggFrank har sin bakgrund 
som entreprenör i IT-branschen och inte 
i byggbranschen. Det var när han från sitt 
perspektiv som kund upptäckte hur svårt 
det var att hitta bra och pålitliga byggare 
till mindre projekt i storstäderna som han 
kläckte idén med en ”byggmäklare” som 
han förenklat kallar det.  

ByggFrank startade 2013 med syftet att 
bli den mellanhand som mindre byggfir-
mor hade saknat. Joakim Hilj insåg hur 
mycket tid småbyggare lägger på att åka 
och titta på kök och andra renoveringsob-
jekt för att sedan lämna ett anbud tillsam-
mans med 20 andra medtävlare. För att 
sedan i många fall gå miste om uppdraget. 

– Byggarna förlorar en otroligt massa 
tid på att åka runt på det sättet. Därför 
sköter vi offereringen och prissättningen. 

Många byggare vill fokusera på hantverket, koppla bort offereringen, 
minimera kontakterna med kunden och slippa fakturera och krångla med 
Äta-kostnader.  Det har ByggFrank insett och trätt in som mellanhand och 
projektledare till fördel för små byggfirmor. 
– Om några år kanske de riktigt små byggfirmorna inte ens behöver 
bedrivas som aktiebolag längre, säger Joakim Hilj, vd för ByggFrank.

Och man behöver ofta inte åka ut och titta 
utan kan använda sig av kalkylprogram, till 
exempel för uträkning av vad det kostar att 
måla en kvadratmeter. 

– Och det blir inget pris som sätts uti-
från hur mycket den aktuella byggfirman 
har att göra för tillfället.

ByggFrank beskriver med egna ord 
sin affärsidé ”att som en oberoende part 
matcha ihop rätt uppdrag med rätt en-
treprenör för att på så sätt skapa fram-
gångsrika bygg- och renoveringsprojekt”.  
Praktiskt sett innebär det att ByggFrank 
som avtalspart tillhandahåller ett beställ-
ningsunderlag, sköter offereringen, håller 
byggmöten, tar hand om fakturering och 
löser Äta-relaterade frågor. I princip behö-
ver inte byggfirman träffa kunden.

– Och ris och ros 
kan framföras di-
rekt till Bygg-
Frank, menar 

Patrik Kjörling, ägare till Patrik Kjörling 
AB, som anlitar ByggFrank.

Enligt Joakim Hilj har ByggFrank 250 
byggföretag med i genomsnitt 5 anställda 
knutna till sig. En del av företagen har fått 
50–60 uppdrag förmedlade denna väg. 
Patrik Kjörling AB jobbar just nu med 
4–5 projekt med tonvikt på tillbyggnader 
som är en direkt följd av kontakterna med 
byggmäklaren.  

– Vi har till och med fått nyanställa tack 
vare att vi fått in mer jobb, säger Patrik 
Kjörling.

Och att lämna över ansvaret till en pro-
jektledare ser han bara som en fördel.

– Sådant beror på hur man är funtad 
men jag tycker bara det är skönt att slippa 
det ansvaret. Då kan jag koncentrera mig 
på det jag är bra på.

Joakim Hilj uppger att ByggFrank är 
ensamma om sin inriktning. Han ser en 
stor utvecklingspotential i det och vill ”in-
dustrialisera konceptet”. Han tror att det i 
framtiden går att ytterligare avlasta byggfö-
retagen från arbetsrutiner och till och med 
befria dem från aktiebolagsformen genom 
frilansupplägg eller liknande. 

Han förbereder också en inköpsmodell 
där de hundratals företagen har gemen-
samma avtal med vissa byggvaruhus. 

Vad förväntas då av hantverkarna? Ja,  
det framgår av ”budord” på hemsidan. 
Kom i tid till kunderna och meddela dem 
om du inte gör det, håll rent och samarbeta 
och kommunicera alltid med kollegor och 
andra entreprenörer står det bland annat. 

Mikael Kindbom

Patrik Kjörling 
anlitar ByggFrank 

som projekt-
ledare för 

att slippa 
ansvaret.
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Kökslösningar för byggpro�s!

Se närmaste återförsäljare på www.hagakoket.se

Snabbt, enkelt, tryggt

Juridikº

Ångerrätt riskerar få 
oväntade konsekvenser 
för hantverkare
En nyligen införd ångerrätt för kunder som gör upp med hantverkaren i sin 
bostad kan få oanade konsekvenser.  En kund kan i praktiken ångra sig och 
begära pengarna tillbaka när jobbet påbörjats och till och med är klart.
– Därför rekommenderar vi starkt hantverkare att skriftligen informera om 
ångerrätten i förväg för att slippa den här typen av absurda konsekvenser, 
säger Daniel Gustafsson, jurist på Konsumentverket.

Lagen om distansavtal och 
avtal utanför affärslokaler 
gäller sedan förra året ock-
så ”då näringsidkaren och 
konsumenten samtidigt är 
närvarande på någon annan 

plats än i näringsidkarens fasta eller rörliga 
affärslokal eller efter det att konsumenten 
lämnat ett anbud på en sådan plats”. I klar-
text innebär detta att den lag som tidigare 
förknippats med traditionell hem- och te-
lefonförsäljning nu också omfattar övriga 
tjänster som görs upp i hemmet. Det kan 
gälla exempelvis mäklare och hantverkare.

Och det räcker alltså med att hantver-
karen lämnat ett anbud i hemmet för att 
lagen ska börja tillämpas. Då hjälper det 
inte om affären senare skulle göras upp på 
annan plats.

Hantverksformuläret som kan laddas 
ner på hemsidan www.omboende.se och 
är resultatet av ett samarbete mellan Kon-
sumentverket, Villaägarnas Riksförbund 
och Sveriges Byggindustrier saknar än så 
länge ett villkor om ångerrätten.  Daniel 
Gustafsson, jurist på Konsumentverket, 
uppger dock att formuläret kommer att 
uppdateras och anpassas till den nya re-
geln om ångerrätt.

– Det blir extra viktigt nu för hantver-
kare att avtala skriftligt. Mäklarna har in-
sett detta och tagit med det i sina avtal, 
berättar han.

Lagen är formulerad så att konsumen-
tens ångerrätt går förlorad om hantverka-
ren har fullgjort ett antal informationskrav 
och kunden uttryckligen har samtyckt till 
att tjänsten börjar utföras och gått med 

på att det inte finns någon ångerrätt när 
tjänsten har fullgjorts. Men vad händer om 
hantverkaren missar att se till att ångerrät-
ten avtalas bort?

– Om ett hus målas om och kunden ång-
rar sig skulle kunden i princip kunna få 
pengarna  tillbaka trots utförd tjänst.  Det 
tycker till och med vi på Konsumentverket 
skulle vara orimligt men det har inte prö-
vats i domstol. Därför är det så viktigt med 
skriftligt avtal, säger Daniel Gustafsson.

Ett tips är alltså att inte riskera något med 
muntliga avtal och att lägga till villkoret 
och informationen om ångerrätten i hant-
verksavtalet så länge uppdateringen där 
ännu inte har genomförts.

Mikael Kindbom

http://www.hagakoket.se
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Smått och stort i snickerifabrik
I Harplinge utanför Halmstad där 
åkerlandskapet slingrar sig ligger 
en snickerifabrik sedan 70 år till-
baka. Numera är det grundarens 
son Bengt G Bengtsson som skapar 
allt ifrån kulturfönster, dörrar och 
trappor till ölpallar och filmduks-
kassetter.

När jag möter Bengt G 
Bengtsson i det som en 
gång var hans föräldra-
hem och fadern Ivars 
snickeri är han i full 
gång med att bygga en 

utomhustrappa som ska leda upp till en 
tomt nära havet i kuststaden Halmstad. 
Leveranstiden är spikad till veckan därpå 
men han störs av kunder som kommer i 
olika ärenden.  Som tur är har Bengt tidvis 
hjälp av sin bror Roland som är särskilt 
duktigt på trappor och detaljsnickeri.

Flera av kunderna är snickare som får 
hjälp med saker där de själva går bet. Och 
det verkar inte finnas något som Bengt G 
Bengtsson inte kan lösa. Det ligger rit-
ningar från privatpersoner och byggfö-
retag rörande möbler, fönster och andra 
inredningsdetaljer.  

– Mina kunder är alltid trevliga. De 
kommer med idéerna och jag utför dem, 
säger han.

Virket och materialet i övrigt köper han 
från olika grossistföretag runt om i Sverige. 
Vid en maskin ligger en produkt som ska 
bli ett fint snidat elementskydd. 

Han utmanar mig att gissa vad flera 
halvfärdiga produkter ska bli i slutändan.  
En rund träplatta med ett antal kanter och 
med reglar undertill är omöjligt att lista 
ut. Det är en platta att ställa sexpacks öl-
burkar på i butiker som kan flyttas med 
truck och staplas ovanpå varandra. Han 
har fått massor av beställningar från de 
flesta bryggerierna i Sverige och tillverkat 
tusentals plattor. 

Ett slags bred kassett i trä ska föreställa 
en blivande filmdukskassett på drygt 6 me-
ter. Han började producera den här typen 
av kassetter 2002 och har levererat ungefär 
tre i månaden till skolor, konferensloka-
ler med mera.  Den ska förses med plåt 
och en motor vilket en annan leverantör 
sköter om.

Marknadsföring behövs inte. Den enda 
annons han sätter in är den i lokaltidningen 
där företag önskar god jul. 

– Det sprids från mun till mun. Jag har 
till och med tyskar härnere som beställer 
fönster av mig till sina stugor.

Bengt G Bengtsson övertog firman från 
sin far 1985 men hade då redan arbetat där 
sedan han slutade skolan.  Han stortrivs 
med jobbet. På hemsidan visar han upp 
några av sina beställningsverk. Vad sägs 
om en dubbelport i ek med fiskbensmöns-
ter, ett matsalsbord i oljad amerikansk vi-
tek, eller en köksö med platsbyggt vinställ 
och skiva i oljad amerikansk vitek? Inget är 
omöjligt för Bengt G Bengtsson och Harp-
linge Snickerifabrik.

Mikael Kindbom

Ölpall för livsmedelsbutikerna. En utomhustrappa. Harplinge Snickerifabrik drivs vidare i de ursprungliga lokalerna.  
På bilden syns ett blivande elementskydd.

Bengt G Bengtssons pappa startade en gång snickeriet som får förfrågningar från 
hela landet.

Ännu en filmkassett. Den här ekporten är gjord i snickerifabriken.



Billigare, snabbare och bättre 
med målad ytterpanel

Räkna själv 
med vår

kalkylator.
moelven.com/se/kalkylator

En industrimålad ytterpanel blir både billigare och bättre än att måla allt 

själv. Och panelen kan sättas upp direkt, oberoende av vädret. Med Moelvens 

kalkylator räknar man enkelt fram hur mycket man sparar i tid och pengar 

genom att välja en målad ytterpanel i stället för att välja en obehandlad och 

måla själv. Så tipsa om Moelvens målade ytterpaneler och gör dig redo för 

höstens fasadarbete.

www.moelven.se

Ytterpanel

Moelven Bekväm  – grundmålad ytterpanel
Klar för montering och kan monteras direkt på vägg oavsett årstid och väderlek. 
Två toppstrykningar ska göras.

Moelven Proffs  – mellanstruken ytterpanel
Med Moelven Proffs är hela jobbet nästan gjort och tidsbesparingen är markant! 
Ytterpanelen är klar för montering och behöver endast en toppstrykning. 

2015_Byggaren_5_MåladYtterpanel_210x297.indd   1 2015-08-17   16:22:35

http://www.moelven.com/se/
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Byggkeramikrådet åter 
måltavla för kritisk rapport
Våtrumsskivor som listats som 
godkända av Svensk Våtrumskon-
troll och  Byggkeramikrådet håller 
inte måttet, enligt Villaägarna. Ti-
digare har Länsförsäkringar sågat 
testerna av tätskikt.  
– Jag är inte orolig. Rapporten är på 
fyra sidor och inte särskilt tung. Vi 
kan inte agera efter sådana rappor-
ter, säger Magnus Jansson, vd för 
Byggkeramikrådet. 

Våtrumsskivor används 
bakom ytskikt och tät-
skikt i våtrum. Ytskik-
tet utanpå våtrumsski-
vorna kan exempelvis 
utgöras av kakel eller 

våtrumsmatta. Svensk Våtrumskontroll 
har tillsammans med Byggkeramikrådet 
med flera sammanställt egenskapskrav för 
våtrumsskivor på regelväggar. Men enligt 
Johan Smeds, byggnadsteknisk expert på 
Villaägarna, är listan inte pålitlig. Den 
innehåller bland annat magnesiumoxid-
skivor som, enligt Villaägarna, inte tål fukt.

– När en våtrumsskiva finns med i listan 
över godkända våtrumsskivor, är det lätt att 
man som konsument sänker garden och 
tror att dessa skivor är trygga och säkra 
att använda i våtrum. Men kraven för att 
få vara med på listan är extremt lågt satta, 
säger Johan Smeds. 

För att en våtrumsskiva ska få finnas 
med på listan ställer Svensk Våtrumskon-
troll och Byggkeramikrådet krav på mögel-
resistens samt dimensionsstabilitet vid viss 
fukt- och temperaturvariation. Det enda 
som krävs för att hamna på den aktuella 
listan är, konstaterar Villaägarna, att företa-
get som säljer eller importerar skivan själv 
skriver under ett intyg på att våtrumsski-
van uppfyller kraven i en så kallad leveran-
törsförsäkran. Det sker alltså inte genom 
oberoende tredje part. 

– Många konsumenter sätter stor tilltro 
till Svensk Våtrumskontrolls och Byggke-
ramikrådets lista över godkända våtrums-
skivor. Det är dessvärre en falsk trygghet, 
då det är lätt att hamna på listan, när kra-
ven är så låga. Företagen intygar dessutom 
själva att deras våtrumsskivor uppfyller 
kraven, men ingen kontrollerar om det 
stämmer. Systemet för godkännande av 
våtrumsskivor är som gjort för att miss-
brukas av branschens aktörer, säger Johan 
Smeds. 

Byggkeramikrådet drabbas alltså nu 
på nytt av kritik. Förra hösten kom Läns-
försäkringar med en rapport som ifråga-
satte testerna av tätskikt.  Men rådets vd 
Magnus Jansson känner ingen oro för att 
förtroendet rubbats. 

– Jag förstår inte vad Villaägarna är ute 
efter. Rapporten är på fyra sidor och inte 
särskilt tung. Vi kan inte agera efter sådana 

rapporter. Då 
det gäller ska-
defall så känner 
jag inte till någ-
ra alls rörande 
magnesium-
oxid baserade 
skivor, över-
huvudtaget är 
skador i våtrum 
där tätskikt inte 
är tätt mitt på 
konstruktioner 
mycket säll-
synta. De flesta 

skador vi ser hänför sig till brunnar och 
ofta felaktigt monterade sådana.

Magnus Jansson förklarar att godkän-
nandet går till så att skivorna som hamnar 
på listan har ett antal egenskaper som gör 
att de står bra emot mikrobiell tillväxt. De 
ska ses som ett bra alternativ till kartong-
klädd gips.

Men Magnus Jansson undrar i vilken 
miljö de aktuella skivorna placerats. 

– Man ska inte ha fukt bakom skivorna. 
Undviker man det så vidhåller jag att kon-
struktionen fungerar, säger han.

Men Magnus Jansson uppger ändå att 
leverantörerna nu ska kontaktas för ett få 
kommentera rapporten.

Mikael Kindbom

Tätskiktº

Magnus Jansson, vd för 
Byggkeramikrådet.
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SVENSK PATENTERAD MILJÖINNOVATION

VACKERT 
SILVERGRÅTT 
TRÄ 
MILJÖVÄNLIGT
PATENTERAT SKYDD
OrganoWood® är en svensk innovation 
inspirerad av den naturliga fossilerings-
processen. Efter att virket genomgått 
vår patenterade process blir träet både 
röttåligt och flamskyddat. Den vatten- 
avvisande ytan på vårt premiumvirke är 
inspirerad av ytan hos lotusblommans 
blad, världens mest vattenavstötande 
naturliga yta.

· Utsett till ”Årets hetaste materialnyhet” 
  2014 på Nordbygg
· Rötskyddstestat enl Europatestet EN 113
· Högsta klassens flamskydd (Bfl-s1)

Vattenskadorº

Vattenskador vanligare  
i kök än badrum
Andelen skador i bad- och duschut-
rymmen är för första gången lägre 
än skadeandelarna i kök och i annat 
utrymme. Det visar ett examensar-
bete grundat på  statistik från Vat-
tenskadecentrum, intervjuer med 
folk från branschen och studier av 
branschregler.

Vatten är en av de vanligaste 
skadeorsakerna i svenska 
byggnader. Det inträffar 
årligen fler än 100 000 
vattenskador som kostar 
mer än sex miljarder kro-
nor att åtgärda.

Efter år 2011 har andelen skador i kök 
blivit fler än de i badrum. Det visar ett exa-

mensarbete på Kungliga Tekniska Högsko-
lan, KTH, om vattenskador som genom-
fördes och presenterades under våren 2015. 
Uppsatsförfattarna Lovisa Hjalmarsson 
och Ayna Aydogdyeva förklarar ökningen 
med allt fler trycksatta vattenledningar i 
kök samt avsaknaden av krav på tätskikt 
och golvbrunn. 

Trots att vattenanvändningen i badrum 
relativt sett har ökat har andelen faktiska 
skador minskat. Detta tack vare en förbätt-
rad teknik, strängare normer och bättre 
material. 

I arbetet kom man till slutsatsen att ök-
ningen och fördelningen av skadorna till 
stor del kan förklaras med avsaknaden av 
branschregler för kök, och att det behö-

ver utbildas och auktoriseras fler företag. 
Uppsatsskrivarna fann dessutom att fastig-
hetsägare behöver ytterligare informeras 
om vikten av ett fackmässigt byggande.

I examensarbetet har statistik från Vat-
tenskadecentrum, intervjuer med folk från 
branschen och studier av branschregler 
använts. Det är Vattenskadecentrum som 
årligen kommer ut med Vattenskaderap-
porten. Resultatet från 2014 års undersök-
ning visar ett trendbrott. Andelen skador 
i bad- och duschutrymmen är för första 
gången lägre än skadeandelarna i kök och 
i annat utrymme. I köket inträffar numera 
32 % av skadorna jämfört med badrum-
mets 27 %. Det är framför allt diskmaskiner 
och kopplingar som orsakar skadorna.

http://www.organowood.com


Det enda vi byter ut är skylten!
Under de 70 år som gått sedan vi startade 1945, har vi arbetat engagerat och målmedvetet för att ge god och kompetent service till både byggare 
och hemmafixare. Nu när vi gör Bygg-Ole till ett gemensamt varumärke för vår verksamhet, försvinner namnet                        . Men du kommer att känna 
igen dig hos oss. För givetvis fortsätter vi vårt långsiktiga arbete med att vara din flexibla och kunniga byggpartner även i framtiden.
Välkommen till Bygg-Ole!

SALTSJÖ-BOO VÄRMDÖNACKAMÄRSTA UPPSALA
Proffsanläggningar Byggvaruhus för Proffs och Privat

www.byggole.se
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Stort & smått  

Vi säljer byggmaterial 
Våra kunder bygger

Välkommen till oss!

Liten cirkelsåg skär lika bra som stor

❚◗ De två nya handhållna cirkelsågarna från Bosch – GKS 
55+ G Professional och GKS 55+ GCE Professional – ger ett 
15 procent djupare snitt jämfört med tidigare modeller med 

samma sågklinga. Detta tack vare en ny växelhus-
geometri med två speciella detaljer: storleken på 

och placeringen av spindeln. Båda cirkel-
sågarna kan användas med Bosch FSN 
Professional styrskenssystem. º

Ny skottkärra i plast
❚◗ Epox Maskin AB har utökat 
sitt program av bygg- och anlägg-
ningsmaskiner med skottkärran RMB-
100 från Fort, Europas största tillverkare 
av skottkärror.

Modellen är speciellt framtagen för bygg- 
och anläggningsbranschen. Korgen är gjord 
i extra tjock (6,5 mm) HDPE-plast som skyd-
dar ömtåligt materiel som markbetong, mur-
tegel och tegelpannor från att slås sönder 
eller skadas vid transport. RMB-100 rymmer 
100 liter. º

Ny generation 
spikpistoler från 
Essve

❚◗ Nu släpper 
Essve sin första 
spikpistol i serien av 
tredje generationens gasdrivna spikpistoler. 
Först ut är Essve Spikpistol FNG 34/90 G3 
som har en helt ny nivå av driftsäkerhet och 
stryktålighet för proffshantverkare som sö-
ker både mobilitet och hög prestanda. 

Spikpistol FNG 34/90 G3 är en gasdriven 
och stark spikpistol för yrkesbruk för upp till 
90 mm spik och är optimal för exempelvis 
takarbete. º

Ny takpanna från Icopal
❚◗ Med en ny modernare design lanserar Icopal takpan-
nan Quadro som uppges vara slitstark. Takpannan är 
slät och har en matt, lackerad yta som ger den en stilren 
och diskret framtoning. Quadro by Icopal väger inte så 
mycket och går därför också att använda på lättare tak-
konstruktioner.  

Icopal har tidigare lanserat produkten i bland annat 
Danmark där den har blivit mycket populär. º

http://www.optimera.se/bygghandel/proffs
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www.gelia.se

LED
BELYSNING

NYA GENERATIONENS 
ARBETSBELYSNING
• BLÄNDFRIA
• LÅG ENERGIFÖRBRUKNING
• FINNS MED BÅDE BATTERI 
   OCH NÄTDRIFT

En ny generation arbetsbyxor från 
Snickers Workwear
❚◗ Efter mer än två års förarbete kommer 
nu 40-årsfirande Snickers Workwear med 
en helt ny generation arbetsbyxor för pro-
fessionella hantverkare som, enligt företa-
get, kommer att sätta en helt ny standard på 
marknaden. 

Det har gått nästan tio år sedan Snickers 
Workwear revolutionerade branschen med 
lanseringen av sina idag klassiska arbets-

byxor i 3-serien. 
Med de nya byxorna kommer en rad nya 

lösningar för ökad komfort och funktion. 
Det är allt från nya materialkombinationer, 
stretchmaterial, smart ventilation och Kne-
eGuard Pro som är Snickers Workwears nya 
generation avancerade knäskydd. Först ut är 
lanseringen av byxfamiljerna RuffWork och 
FlexiWork.  º

Nya spikverktyg 
från Dewalt

❚◗ Dewalt lan-
serar ett nytt sorti-

ment spikverktyg som är 
utvecklat för alla typer av bygg-

jobb från trästommar till lister och fo-
der. Enligt Dewalt är verktygen robusta och 
kompakta med låg vikt och de är ergonomiskt 
utformade för att reducera påfrestningen 
på användaren vid långvarig användning, 
har exceptionell pålitlighet och maximerar 
produktiviteten vid krävande arbeten. Spik-
pistolerna har hög prestanda och driver upp 
till 90 mm ringspik i hårt trä. Dyckertpisto-
lerna har oljefri design för att minimera ser-
vicebehovet samt risken för oljespill. º

http://www.gelia.se
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Stens krönika º

WOOD FOR LIFEwww.setragroup.com

NYHET!

En byggvänlig bred ytterpanel för fasaden 

som går snabbt att montera. Välj mellan 

stående och liggande utförande eller 

kombinera de båda. Panelen, som klyvs 

fram ur en limträbalk, ger en hållfast 

och formstabil panel som sätter unik 

prägel på varje byggnad. Setra Limträ-

panel, dimension 25x225 mm och 4,8 m 

lång, har en finsågad yta och levereras 

färdigmålad eller obehandlad. Limträ-

panelen hittar du hos din bygghandlare.

Setra 
Limträpanel
Formstabil och  
riktigt bred panel

Juristen spekulerar

Hur länge är det sedan vi hade skrå bland bygg-
hantverkare, där målaren gjorde sitt, snickaren 
sitt, muraren sitt o.s.v? Där man kunde göra 
karriär i det egna skrået och förkovra sig från 
lärling, vidare till gesäll och mästare. Då titeln 
snickarmästare, målarmästare var något verkligt 

gediget och betydde något. Då mästarens göromål var föredömen 
för hur man skulle arbeta och mycket sällan eller aldrig ifrågasat-
tes eller reklamerades. 

Nu har jag läst Sydsvenska Dagbladet lördagen den 22 augusti 
om e-handelns utveckling om nya organisationsmodeller som 
”omnichannel” och andra handelsformer som beskrivningen av 
den tredje vågen inom e-handeln. Där byggmaterial förväntas 
svepa med i de nya trenderna i en betydande omfattning. Allt 
förflyttas in i ”cyberspace”-miljöer av olika slag. Som förbunds-
jurist för Sveriges Bygg- & Järnhandlareförbund ser jag stora för-
ändringar på gång. Jag litar på att svensk bygghandel följer med i 
trenderna och hittar sina egna vägar i den framtida handeln. För 
att inte bygghandeln skall bli gratis showroom för andras e-handel 
måste de erbjuda service och kunnande. En enkel köptransaktion 

i bygghandeln kommer att gå förlorad till e-handeln hos den som 
tillverkar och äger märket, säger man i artikeln.

Jag tänker dock på bygghantverkaren. Då menar jag den lite 
generella bygghantverkaren som lämnat skrå-tänkandet och 
som kan göra lite allt möjligt inom bygg. En yrkesgrupp som 
jag försökt uppskatta storleken på och kommit fram till omkring 
90 000–100 000 bolag. De utför runt en miljon ROT-uppdrag 
per år. Då har jag tagit bort elektriker och rörläggare och sådana 
specifika yrkeshantverkare som fortfarande endast utför arbeten 
inom sitt gebit.

10 procent är handelsbolag, 47 procent enskilda firmor och 
43 procent är aktiebolag. De domineras av ensam- eller fåmans-
bolag. De arbetar ofta i ”kamratkluster” under tesen ”du får jobb 
av mig och jag får jobb av dig”. De förädlar gamla hus och bostä-
der genom renoveringar, ombyggnader och tillbyggnader så att 
taxeringsvärden och pantvärden stiger med miljardbelopp varje 
år. En möjlighet till belåning i bankerna, som nyttjas så till den 
grad att det börjar bli besvärande för svenska finanserna. Svenska 
bygghantverkare har mycket stor påverkan på den svenska sam-
hällsordningen.

http://www.setragroup.com
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STEN FOLkESSON 
Förbundsjurist  
Bygg-& Järnhandlareförbundet

GRYMT GREPP,
PERFEKT SNITT

Robust design, ergonomiskt grepp och unik slipning. 
Nu introducerar vi en effektiv proffssåg för perfekta 
snitt. Ett par snabba tag med sågen och du upplever 
stabilitet, precision och framförallt hur sågen 
kombinerar bra bett med fina snitt utan att flisa. Med 
smarta lösningar som utbytbart blad, miljövänlig 
ytbehandling för låg friktion och stabilt bladskydd med 
snabblås har du garanterat en vass och lättjobbad 
såg.

ATT LITA PÅ

HULTAFORS HANDSÅG HBX

Handsåg HBX.indd   1 4/7/2015   12:06:39 PM

Men hur passar bygghantver-
karen in i ”cyber”-handeln med 
sina tjänster och varor. Hur ser 
framtiden ut? Jag har bara stött 
på några få som har ”appar” i te-
lefonen, som de dagligen rapporterar in underlaget för fakture-
ringen med. Det är lite eller sällan förekommande handel via nätet 
(e-handel). Mycket stor och osäker utlåning genom faktureringar 
och mycket stor brist på kundavtalen. När det gäller logistiken 
finns det de som säger att det kostar 2,4 gånger inköpspriset på 
varorna om en bygghantverkare skall ”hämta-, lagra- och leta” 
varorna som han levererar till byggen. Om konsumenten i fram-
tiden skall acceptera de priserna kommer det att krävas mycket 
service och kunnande. Han hittar varorna snabbt och enkelt i 
cyber-världen. Redan nu har man börjat ifrågasätta varupriserna 
för rörläggare och elektriker. Konsumenten kommer också snabbt 
och enkelt att hitta ”lösningarna” på sitt planerade bygge. Hur det 
skall byggas, med vilket material, till godkännande (bygglov) och 
vad det skäligen kan komma att kosta att bygga. Utvecklingen av 
byggmaterial och verktyg har gjort att mycket tid hos bygghant-
verkaren sparas, samtidigt som krav på kunnande och kompetens 
minskar. ”Kostymjobbet” tar mer och mer tid av den totala tiden 
för hantverkaren och den debiterbara (blåbyx-) tiden minskar. 

Här har vi följande scenario: Konsumenten bygger till sin villa 
för tre miljoner.

De avtalar elektroniskt via datorn. De gör kredituppläggningen 
och prövningen mot bank elektroniskt. Konsumenten kan gå in 
när han så önskar och se hur bygget avancerar, genom videoupp-
tagningar på plats se vilka som är där och vad de gör åtminstone 
dag för dag. Han kan se bilder och uppställning på kostnader. Varje 
fredag görs en automatisk överföring från konsumentens bank till 
bygghantverkaren. Konsumenten som kunnat följa alla föreha-
vanden dagligen godkänner det arbete som gjorts under veckan 
elektroniskt. Bygghantverkaren beställer varorna elektroniskt och 
förnödenheter tillhandahålles på platsen i en automatcontainer. 
Den fylls på av bygghandlaren som också gör avräkningarna. Han 
beställer maskiner, ställningar och transporter, allt elektroniskt, 
och behöver inte förflytta sig själv. Alla underleverantörer (UE) 
skall ha ”appar” och rapportera in sin tid och material efter hand. 
Slutbesiktning sker genom att man fyller i blankett i datorn. Alla 
berörda ser uppgifterna i samma stund som besiktningen fortlö-
per och knappas in i datorn. Alla besiktningspunkter kan direkt 
ställas mot standarder, rekommendationer och krav som finns 
upptecknade någonstans med källhänvisningar. 

All elektronisk utrustning för sådant upplägg är dyr. Därför tror 
jag att det krävs större och bättre samarbeten inom bygghantver-
karna än de kamratkluster som finns idag. 

Framför allt gäller det att kunna vad cybervärlden har att er-
bjuda för att bli en bra bygghantverkare. 

Som jurist får jag mycket att göra, vill jag lova. 
Sten Folkesson,

http://www.hultafors.se
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HÖGSÄSONG!
Behov av trätakstolar?
Ring oss för leveranstid!

Hantverkarbilar º

VW:s marknadsledande 
hantverkarbilar förnyas
Det säljs ett femtiotal lätta lastbilsmodeller i Sverige. I och med att 
VW nu introducerar nya versioner av Caddy och Transporter, kommer 
ungefär en fjärdedel av hela utbudet av hantverkarbilar att förnyas.

I dagarna introduceras de nya Cad-
dy- och Transporter-versionerna 
i Sverige. Något som riktar upp-
märksamheten på VW:s dominans 
på den lätta lastbilssidan i Sverige. 
Caddy dominerar marknaden och 

Transporter är solklar tvåa.
I och med höstens säljstart av nyheterna 

förnyas det svenska utbudet av lätta last-
bilar i ett drag med ungefär en fjärdedel. 
Notera att det säljs ett femtiotal olika mo-
deller i Sverige, av 15 olika fabrikat. Totalt 
registrerades det 41 993 nya lätta lastbilar 
i Sverige 2014. Prognosen för 2015 är lik-
artad. Av dessa dominerar VW med sina 
fyra olika modeller och kan räkna in en 
tredjedel av marknaden.

Förändringarna är betydelsefulla, men 
försiktiga, för båda modellerna. Ingen Cad-

dy- eller Transporterförare kan annat än 
känna sig hemma. Dock med uppfräschade 
och modernare inredningar. Utbudet av 
modellvarianter är detsamma som tidigare 
för båda. För Caddy innebär utbudet skåp-
versioner i två axelavstånd och längder, där 
den längsta kallas Maxi. Caddy säljs även 
som personbilsregistrerad Caddy Life.

För Transporter, för övrigt den sjätte ge-
nerationen vilken går under namnet T6, 
är modellutbudet lika brett som tidigare. 
Alltså lastbilsregistrerade i två axelavstånd 
och längder och i tre höjder som Skåp och 
Kombi och som Pickup och Chassi med 
enkel eller dubbelhytt. Skåpvolymer från 
5,8 m3 upp till 9,3 m3. Dessutom som 
personbilsregistrerade Multivan och Ca-
ravelle.

Transporter har i årtionden varit num-
mer ett i hemlandet Tyskland. Totalt har 
det sålts 2 miljoner under de senaste 13 åren 
och 12 miljoner under modellseriens 65 år.

Iögonfallande är nytt utseende i fron-
ten för både Caddy och Transporter och 
de har fått inredningar med bättre säten 
och helt nya instrumentpaneler. Det som 
är viktigast är satsningen på förbättrade 
Euro 6-motorer vilka i grunden är desam-
ma för de båda bilstorlekarna och som går 

snålare och släpper ut mindre koldioxid. 
För att klara Euro 6-normen använder man 
Adblue, alltså en syntetiskt producerad 
urea-tillsats, vilken förvaras i en separat 
tank. Påfyllningen av tanken sker vid obli-
gatorisk service.

De nya Euro 6-dieslarna har VW:s Blue 
Motion-teknologi som standard, vilket 
bland annat innebär start- och stoppsys-
tem, bromskraftåtervinning och lättrul-
lande däck. Eftersom lätta transportbilar 
har dispens ytterligare ett år kan köparna 
välja mellan Euro 5- och Euro 6-motorer 
där även Euro 5-motorerna förses med Blue 
Motion-teknologin.

Motorerna för de lastbilsregistrerade ver-
sionerna av Caddy är 2,0-litersdieseln på 
55 kW/75 hk, 75 kW/102 hk, 90 kW/122 hk 
och 110 kW/150 hk. 90 kW-motorn finns 
enbart i kombination med fyrhjulsdriften 
av Haldextyp, en fyrhjulsdrift som även går 
att få tillsammans med 110 kW-motorn.

Både 75 kW- och 110 kW-motorerna 
har VWs automatiska DSG-växellåda som 
tillval. Av fyra bensinmotoralternativ säljs 
Caddy Skåp i Sverige  med en 1,4-liters TSI-
bensinmotor på 92 kW/125 hk som tack 
vare direktinsprutning och turbo bör vara 
konkurrenskraftig i en dieseldominerad 

Caddy har fått nya ergonomiska säten och ny instrumentpanel 
med bland annat nya radio- och informationssystem. Vi saknar 
ett lock över facket på panelen. Passagerarkrockkudde är 
standard.

http://www.derome.se
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motorvärld för transportbilar. Går även att 
kombinera med DSG-automatlådan.

Växellådorna i Caddy är antingen ma-
nuella fem- eller sexväxlade alternativt sex-
eller sjustegade DSG-automatlådor.

Motorerna för lastbilsregistrerade 
Transporter, alltså Skåp-, Kombi- och 
Pickup-modellerna, är tre dieslar, VW:s 
standardmotor på 2,0 liter, som i Trans-
porter ger 62 kW/84 hk, 75 kW/102 hk och 

110 kW/150 hk. Växellådorna är antingen 
fem- eller sexstegade manuella, eller sex- 
alternativt sjustegade DSG-automatlådor. 
Den senare även i kombination med den 
senaste versionen av Haldex fyrhjulsdrift 
vilken hos VW kallas för 4Motion.

På vägen uppfattar vi inga som helst skill-
nader jämfört med de förra versionerna 
av de båda bilarna, vilka är provkörda i 

Byggaren. Värt att påpeka är att bilarna 
utrustats med flera nya hjälpsystem för 
förarassistans och säkerhet där bland 
annat autobroms nu är standard, kallad 
multikollisionsbroms av VW, och att yt-
terligare innovationer är tillgängliga som 
tillval. Mer om detta när nyheterna längre 
fram hamnar i Byggarens olika former av 
provkörningar. 

Christer Andersson

En helt ny front visar att det handlar om den senaste versionen av Sveriges i särklass mest sålda hantverkarbil, VW Caddy. 
På bilden den långa Maxi-versionen.

Den nya instrumentpanelen i Transporter. Funktioner-
na är desamma, men fler förvaringsfack och mugghål-
lare har tillkommit. Större informationsdisplay.

VW Transporter, i sin sjätte generation, känns igen på en ny front och lägre placerade 
 backspeglar. En favorit bland byggare, som kan utnyttja utbudet av tillval och inredningar. 
Här med ett takräcke från Würth.

foton: christer andersson



Tillsammans har Sika och Casco ett kvalitetssäkrat sortiment för alla typer av applikationer och 
konstruktioner.  Med åren har vi märkt att det är vår tekniska kompetens som kunderna tycker 
är viktigast. Därför har vi kunniga säljare över hela landet som bland annat svarar på frågor och 
håller utbildningar. På hemsidorna finns dessutom tydliga monteringsanvisningar, produktväljare 
och konstruktioner i steg-för-steg.
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Stimulerande service 
hos Stimus i Sollentuna
Inget fungerar i evighet, inte ens kvalitetsmaskiner. Det har Stimus 
Elverktyg i Sollentuna AB tagit fasta på. Företaget är ett av få som 
i dag erbjuder service och reparationer av alla slags handelverktyg 
oberoende av om de drivs med nätel, batteri, luft, hydraulik, gas eller 
flytande drivmedel. Dessutom är man betydande återförsäljare av de 
flesta av marknadens ledande varumärken.

Trångt och trevligt, så känns 
det när vi kommer in hos 
Stimus Elverktyg på Hal-
lonbacken 4 A i Sollen-
tuna. Vd, Liza Grip, i egen 
hög person, tar emot i 

kassan och visar nykomna kunder tillrätta 
samtidigt som hon med hög röst beskri-
ver produktfördelar för en kund längre in 
i butiken. Stämningen känns öppen och 
familjär.

– Som du märker är det ganska trångt, 
säger Liza, som redan hunnit med 25 år i en 
bransch präglad av manligt teknikintresse. 
Vi har växt så snabbt att vi inte riktigt hängt 
med lokalmässigt. Samtidigt vill vi helst 
inte flytta eftersom våra kunder har lärt 
sig hitta hit. Men vi räknar med att om inte 
alltför långt fram i tiden kunna flytta verk-
staden till en lokal på ca 200 kvm alldeles 
i närheten. Då kan vi utöka butiksdelen 
med 35 kvm.

– Från att tidigare enbart varit butik 
kompletterade vi 2011 med service och 
underhåll, vilket var ett lyckokast. Det är i 

dag inte många fristående serviceverkstä-
der kvar, speciellt inte med kunskap och 
kapacitet att klara alla slags maskiner. Se-
dan dess har omsättningen ökat dramatiskt 
från drygt en miljon till i år ca 6,5 miljoner, 
framhåller Liza Grip.

– Visst, vi säger inte nej till en privat-
person som vill köpa en kvalitetsmaskin, 
men vårt sortiment är helt proffsinriktat 
med varumärken som Festool, Milwau-
kee, Senco, Bosch, Makita och Fein, för att 
nämna några. Dessutom jobbar vi numera 
även med kompressorer och kraftverk. El, 
batteri, gas, luft eller hydraulisk drift, för 
oss spelar det ingen roll, på vår verkstad 
servar vi alla typer av maskiner oberoende 
av kraftkälla. 

En avgjord styrka som uppskattas av 
kunderna är snabba leveranser. För en 
hantverkare är den maskin han är van vid 
oumbärlig. De flesta reservdelar som krävs 
har vi i lager, mer sällsynta detaljer får vi i 
allmänhet hem över dagen. Vi kan leverera 
service och reparationer över hela landet 
och planerar att underlätta den servicen 

genom att erbjuda den som internettjänst. 
Vilka fel är vanligast?
– Vanligast är utan tvekan utslitna kol, 

kabelbrott och brand. De flesta felen utom 
kolbyten är oftast självförvållade. Kabel-
brotten kan uppkomma när man har bråt-
tom att pressa ner maskinen i en väska eller 
tappar maskinen när man står på en stege 
och får tag på kabeln. Vissa kunder har för 
vana att lyfta maskinen i kabeln och det är 
inte heller bra. De maskiner som brinner 
har i allmänhet utsatts för överbelastning. 
Även chuckar utsätts för slitage och fordrar 
service eller ersättning.

Inte alltför sällan har skadorna blivit 
värre av ”egenvård”, men det mesta går att 
laga och då får kunden tillbaks sin trotjä-
nare fit for fight igen till en kostnad som 
är en bråkdel av en ny maskin.

Vi kan inte se att något av kvalitetsmär-
kena är mer utsatt än något annat. Det är 
samma skador som uppkommer obero-
ende av fabrikat, slutar Liza Grip. 

Lars Cyrus

Liza Grip. Verktygsdoktor sedan många år.
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Högre Trafic intressant för byggare
❚◗ Renault har visat en 51 cm högre ver-
sion av nya Trafic, med en lasthöjd i skåpet 
på hela 190 cm. Intressant för byggare som 
kan ha nytta av ståhöjden. Vid introduktionen 
fanns bilen enbart i en låg H1-version. 

H2-versionen finns både som L1H2, vilken 
är 499,9 cm lång, och som L2H2, vilken är 
539,9 cm lång. Lastvolymerna är 7,2 m3 och 
8,6 m3. Båda storlekarna säljs med 1,6-liters-
motorn på 88 kW/120 hk. º

Nya Renault Trafic byggs nu även i en 51 cm 
högre version.
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Nya Iveco Daily får fyrhjulsdrift
❚◗ Nya Iveco Daily, utsedd till ”Årets 
Transportbil 2015”, kommer nu även med fyr-
hjulsdrift. Liksom tidigare Daily 4x4 betonas 
körning under svåra förhållanden, framför 
transport på landsväg.

Versionen med enkelhytt finns med två 
axelavstånd på 305 cm respektive 340 cm. 
Den långa finns även med en dubbelhytt för 
upp till sju personer. Totalvikter från 3,5 upp 
till 5,5 ton. 

3,0-litersmotorn på 125 kW/170 hk har ett 
vridmoment av hela 400 Nm. Växellådan är 
sexstegad manuell och via en central reduk-
tionsväxellåda med dubbel reduktion får man 

Nya Iveco Daily 4x4 kommer främst till sin rätt 
utanför det sedvanliga vägnätet.
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Preem spetsar 
bensin med tallolja
❚◗ Från den 30 juni säljer Preem bensin 
delvis baserad på tallolja på ett 40-tal statio-
ner i Malmö, Helsingborg och Halmstad. Till 
hösten kommer antalet stationer att utökas. 

Preem Evolution Bensin är en vanlig 95 
oktanig bensin med inblandning av 5 procent 
etanol och, det nya, med 5 procent tallolja. En 
restprodukt från skogsindustrin. Etanolen är 
låginblandad och har en extra hög koldioxid-
besparing. Talloljan raffineras tillsammans 
med den fossila råoljan.

Enlig Preems beräk-
ningar skulle koldioxid-
utsläppen från bensin-
fordon med den nya 
bensinen minska med 
13 600 ton per år vilket 
motsvarar utsläppen från 
ungefär 5 500 bilar. Ben-
sinen kan blandas med 
all annan bensin och har 
samma effekt och samma 
pris. º
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Preem Evolution Bensin 
med 5 procent tallolja kan 
nu tankas på ett 40-tal 
stationer i södra Sverige.

24 växlar framåt. Tre differentialspärrar gör 
att det här arbetsredskapet klättrar var du 
vill under svårast tänkbara förhållanden. º

Tronskifte för eltransportbilarna
❚◗ Nissan e-NV200 har tagit över första-
platsen bland nyregistrerade eldrivna lätta 
lastbilar med 171 bilar första halvåret i år före 
Renault Kangoo, som i princip varit ensam 
herre på täppan, med 74 registreringar. 

Försäljningen av eldrivna lätta lastbilar 
är dock blygsam. Totalt registrerades för-

sta halvåret 254 bilar. Utöver de två ovan-
stående handlar det om 8 Citroën Berlingo 
och 1 Peugeot Partner.

Nissan e-NV200 är den mest 
sålda eltransportbilen för 
närvarande.

foto: christer andersson

http://wimmerby.se
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Byggvaror med hållbarhet, både 
för ditt byggande och miljön. Vårt 
kunnande garanterar kvalitet inte 
bara idag, utan även i framtiden.

BYGMA LEVERERAR!

Du hittar oss på bygma.se

Välkommen till Bygma!

Byggaren_nr5.indd   1 2015-08-19   10:08:04

Fler kombinationer 
i regskyltarna

❚◗ Enligt Transportstyrelsen kommer 
alla kombinationer i systemet för registre-
ringsskyltar med tre bokstäver från 1972 att 
vara förbrukade inom 6–7 år. Därför har man 
föreslagit regeringen att införa en ändring i 
förordningen om vägtrafikregister där sista 
tecknet i kombinationen även skall kunna 
vara en bokstav. 

Att man valt just denna lösning är bland 
annat för att det skall vara lätt att se att bi-
len är svensk, att det skall vara lätt att läsa 
av registreringsnumret och att tillräckligt 
många nummerkombinationer finns inom 
en överskådlig framtid. º

Framtidens registreringsskylt, enligt Trans-
portstyrelsen, med en bokstavskombination 
på slutet. foto: transportstyrelsen

Dessutom har vi hört att ...
... System Edström, en av Sveriges sto-
ra på inredningar till hantverkarbilar, har in-
vigt ett nytt huvudlager i Alfta på 2 500 m2, 
att jämföra med det tidigare i Kilafors på 
1 700 m2.
... Berco utvecklar ett multifunktionsskåp 
baserad på sitt standardskåp. Skåpsidan är 
öppningsbar och bakdörren är topphängd 

med en till höger utsvängbar överliggare. När 
det framåt skjutbara kapelltaket är stängt 
fungerar bakdörren som på standardskåpet.
... registreringarna av lätta lastbilar i juni 
var de högsta någonsin i junimånad med en 
ökning på 14,4 procent till 4 008 bilar, enligt 
Bil Sweden. Under första halvåret har lätta 
lastbilar ökat med 8,1 procent till 22 359 bilar.

Encylindrig lastbil från Mahindra
❚◗ Olika marknader – olika krav. Den in-
diska biljätten Mahindras senaste lätta last-
bil, Jeeto, skulle knappast platsa ens som 
trädgårdstraktor i Sverige. Minilastbilen för 
den inhemska marknaden, samt export till de 
närmaste grannländerna, säljs i åtta utrust-
ningsversioner och är utrustad med en ency-
lindrig diesel på 625 cm3  vilken finns i två ef-
fektuttag på 8,2 kW/11 hk och 11,9 kW/16 hk. 
Båda med ett vridmoment på 38 Nm. Den 
manuella växellådan har fyra lägen.

Jeeto säljs med tre flaklängder 163 cm, 
168 cm och 193 cm. Maxlasterna är 600 res-

pektive 700 kg. Axelavståndet är 250 cm. 
Säkerhet då? Javisst! Säkerhetsbälten 
är numera standard. Priset börjar vid ca 
30 000 kr. º

Jeeto, indiska Mahindras senaste lättlastare 
med en encylindrig diesel i två effektuttag.

http://www.bygma.se
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Snabbare armering  
med svensk produkt

Eurospacers som det Gö-
teborgsbaserade företaget 
heter titulerar sin produkt 
världsrekordhållare och 
syftar på tiden det tar att få 
armeringsjärnet på plats.  

Distansmaterial är ju till för att hålla en 
distans mellan gjutunderlaget och arme-
ringsjärnet. Att lägga ut distanser tar på 
en normalstor bottenplatta en kvart med 
distanslister och en timme med andra ty-
per av markdistanser. Med Speedies tar 
det fyra minuter att göra det om man är 
ensam och man använder den släppkäpp 
som företaget erbjuder för utläggning av 
distanserna. 

Redan 2012 kläcktes idén som påminner 
om en äggkartong. Strax innan det hade 
Stefan Andersson och några kolleger ar-
betat på ett företag i samma bransch som 
bestämt sig för att flytta tillverkningen och 
hela verksamheten till Tyskland.  Därmed 

fanns det inte längre någon produktion av 
distanser i Sverige.

Stefan Andersson och en kollega drog 
igång Eurospacers som fick en trög start 
men det har lossnat undan för undan. När 
försäljningen kom igång på allvar med den 
nya produkten för snart två år sedan tog 
det fart rejält. Förra året omsatte företa-
get 10 miljoner och i år väntas siffran bli 
12 miljoner kronor. 

Och det internationella intresset har 
vaknat. Det handlas med Speedies i 13 län-
der.

– Vi är ett pyttelitet företag som satt 
agendan internationellt, menar Stefan 
Andersson.

Enbart den svenska marknaden är, en-
ligt Stefan Andersson som äger företaget 
tillsammans med en kompanjon, värd 
100 miljoner kronor. I dag är distansma-
terialet en vara bland andra på brädgårdar-
na och produkterna kostar var för sig inte 

många ören. Därför har det varit svårt att få 
bygghandlarna att marknadsföra Speedies.

– En del är väldigt aktiva och informerar 
om produkten medan andra bara svarar på 
de frågor som kunden ställer, säger Stefan 
Andersson.

Men han menar att det gäller att sprida 
budskapet om snabbheten och om hur 
Speedies skonar kroppen.  Dessutom är 
plastmaterialet godkänt enligt branschens 
miljökrav. 

– Speedies är en dörröppnare. Nu hän-
der det att återförsäljarna själva kommer 
och besöker oss. Och gubbarna i gropen 
brukar säga ”Varför har ingen kommit på 
detta tidigare?”. De tappar fullständigt ha-
kan, intygar Stefan Andersson.

Än så länge är det bara Stefan och hans 
kollega som är knutna till företaget och 
sköter allt. Produktionen är dock utlagd på 
ett lokalt företag med den rätta maskinpar-
ken. Gjutformarna, en mångmiljoninves-
tering, har dock Eurospacers stått för. Med 
dagens omsättning fungerar det bra men 
vad händer vid ett än större internationellt 
genombrott. Patent är sökt i 50 länder.

– Då får vi snabbt skala upp produktio-
nen för vi vill att produktionen ska ligga i 
Sverige och när det gäller försäljning ut-
anför Europa funderar vi på licenstillverk-
ning. º

Speedies ser ut som en äggkartong  fast i plast. Och den 
gör jobbet fyra gånger snabbare än annat distansmaterial 
för armeringsjärn. Stefan Andersson och några kolleger 
tröttnade på att produktionen försvann från Sverige men 
hoppas nu erövra världen med den nya produkten.

Speedies sparar 
tid för byggarna.

Stefan Andersson hop-
pas på ett internatio-
nellt genombrott för 
sitt distansmaterial.
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Perfekt kombination av  
kraft och komfort.
Cirkelsågarna HK 55, HK 85 och battericirkelsågen HKC 55.

Battericirkelsågen HKC 55 och cirkelsågarna HK 55 och HK 85 i 
kombination med kap- och gerskenan FSK. Såg- och kapsystemet för 
större frihet och högre precision. Effektivitet kombineras med användar-
vänlighet, ergonomi och enkel hantering.

Med fi nesser som djupinställning med sänkfunktion, fjärrstyrning av 
pendelhuven, klyvkniv och FastFix-klingbyte kan arbetsvillkoren inte 
bli bättre. Och dessutom kap- och gerskenan FSK som ger exakta snitt 
varje gång.

www.festool.se/trabygge

Mer än bara en såg. Ett komplett kap-/sågsystem.

3-C Production AB • Porsevägen 27-29 • 311 32 Falkenberg • Tel: 0346-587 54 • Fax: 0346-587 84 • info@3c.nu • www.3c.nu

CC-Fönsterdrev
vi håller vad vi lovar!

Sveriges mest väldokumenterade och godkända drev! 
Finns hos välsorterade bygghandlare.

Expanderar från

 2 mm upptill 30 mm

NYHET! Byggfolietejp som är 

SITAC-godkänt. CC- Hugger!

http://www.3c.nu


Posttidning B
Avsändare: Byggaren, Box 2082, 169 02 Solna

Med Automile för företag slipper du överraskningar vid en eventuell skatterevision med en körjournal 
som uppfyller alla Skatteverkets krav. Du sparar tid och det finns appar för både iPhone, Android, 
Windows Phone och webbläsaren. Automiles smarta uppfinning installeras på 15 sekunder utan 
verktyg och sladdar. Den använder alla mobiloperatörer utan krav på extra SIM-kort eller abonnemang. 
Enheten ingår utan extra kostnad och fungerar i alla fordon tillverkade e�er 2001.

Prova fritt i 90 dagar på www.automile.se

Smartare elektronisk körjournal

Prova
Fritt i 90 dagar
på automile.se

Frågor? Skriv till team@automile.se eller ring oss på 010-209 98 80.

https://automile.se



