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Arbetsplats:  
Skärgården
Byggförmedlare backar efter kritik 
Medelstora skåp i TREBILSTEST 
Byggkedja tappar missnöjda montörer



Unidrain - ShowerLine är en vidareutveckling av 
Unidrains linjeavloppsarmaturer vilket ger stora 
byggtekniska fördelar samt ett kvalitétssäkrat 
golvfall. 

Hela arbetsprocessen med att bygga golvfall och 
att utföra golvavjämning i ett badrum / våtrum 
kan utföras snabbare än med konventionella 
metoder. Det kvalitétssäkrade golvfallet får man 
på köpet.

Golvytan utanför duschzonen kan utföras helt 
plan enl gällande branschregler. Dock får aldrig 
bakfall förekomma. Unidrain ShowerLine kan 
placeras i vänster- eller högerhörn samt även 
mitt på en vägg om man vill ha en så kallad walk-
in dusch.

Finns i 3 olika grundmodeller, höger, vänster och walk-in.

=  Lokalt fall mot golvavloppet=  Plan yta

Golvfallet utförs med valfritt golvspackel

Golvfall och golvavjämning före tätskiktsläggning

UNIDRAIN - SHOWERLINE
SNABBARE BADRUMSBYGGNATION MED KVALITÉTSSÄKRAT GOLVFALL

INBYGGT
GOLVFALL SOM

UPPFYLLER GÄLLANDE
BRANSCHREGLER

= KVALITETS-
SÄKRING

Beställ vår ShowerLine broschyr på 
info@jafo.eu eller via QR koden

www.unidrain.se   |   www.jafo.eu   |   046 33 39 00
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Innehåll
	 6	 Skärgårdsliv 

Thomas Eriksson och hans 
son Olle lever skärgårdsliv året 
om. Med imponerande maskin- 
och fordonspark och egen 
fraktbåt åker de runt på öarna 
och bygger och renoverar. 

	 13 	Ford Ranger Wildtrak, 
Mitsubishi L 200 och  
VW Amarok.  
Våra testpiloter har provkört 
dessa tre mellanskåp och 
sätter betyg.

	20 	Byggförmedlare i 
blåsväder  
Fler kunder har hört av  
sig till Byggaren med 
klagomål på byggförmedlaren 
Bygg-Frank som nu backar 

	22 	Byggare lämnar Bauhaus 
Flera byggare som haft 
kontrakt med Bauhaus om 
monteringsjobb har hoppat av 
på grund av dåliga villkor.

Ledaren 
Oklara roller 
i byggsvängen

Det är frestande att bara få ägna 
sig åt bygget. Och slippa ad-
ministration, marknadsföring 
och för mycket av tidsödande 
kundkontakter. Därför gläds 
många småbyggare över den 

nya tidens hjälpmedel i form av appar, data-
program och förmedlingstjänster som för-
enklar tillvaron för en mindre kostnad.

Den senaste trenden är företag som för-
medlar uppdrag och knyter ihop hantverkare 
och kunder. Vi skriver i det här numret om 
Bygg-Frank men också om Bauhaus monte-
ringskoncept där kunderna måste förhålla sig 
till två parter när ett jobb ska utföras. 

Självfallet är det lockande för en småbyg-
gare att få tillgång till en projektledare som 
håller ihop alla trådar och sköter kontakterna 
med kunden. Lägg därtill att du slipper ägna 
dig åt offerter och marknadsföring och kan 
gå direkt på uppdraget.

Det här låter bra. På papperet. Framför allt 
i de fall jobbet löper på friktionsfritt. Men när 
kunden blir missnöjd så som vi beskriver i 
flera fall med Bygg-Frank uppstår en oklar 
ansvarsfördelning. Vem ska kunden rekla-
mera mot? Det är ju med förmedlaren som 
alla kontakter tagits och kontraktet är skri-
vet mellan kunden och förmedlaren.  Men 

Bygg-Frank lägger ändå ansvaret för byggfel 
på hantverkaren. 

De kunder som vi talat med vet inte vem de 
ska stämma om det går så långt. De riskerar 
att få en onödig och dyr domstolsprocess mot 
fel part. Även om Bygg-Frank svär sig fri från 
ansvaret kan gällande konsumentlagstiftning 
leda till motsatt tolkning. Det är detta som 
Konsumentverket nu undersöker.

Den här typen av oklarheter riskerar att spä 
på ryktet om byggbranschen som oseriös 
och tvivelaktig.  Det minsta en kund kan 
förvänta sig är att den som sitter på andra 
sidan bordet och gör upp affären som kan 
uppgå till miljonbelopp också tar ansvaret om 
det går snett. Samtidigt finns det behov för 
stressade storstadshantverkare att förenkla 
rutinerna. Att vara egenföretagare är svårt 
nog ändå. Därför kan vi bara hoppas att den 
här branschen mognar och att nya seriösa 
aktörer ersätter dem som bara kommit för 
att tjäna snabba pengar.  

När konsumenten går till en byggfirma 
eller färgbutik och handlar för några hund-
ralappar är det ingen tvekan om att det är den 
handlaren som tar ansvaret hela vägen om 
det går snett. Ansvaret borde också ligga på 
en part när huset ska renoveras eller byggas 
ut för stora summor.

Mikael Kindbom
Chefredaktör

byggaren nummer 5-2016

Ansvarig utgivare
Lars Cyrus 
08-514 934 20,  
jaff@vtf.se

Chefredaktör
Mikael Kindbom 
0736-84 48 16 
08-514 934 14
info@byggaren.se

Annonser
Ing-Marie Danielsson  
0702-73 42 84 
ingmari.danielsson 
@telia.com

Lars-Börje Dorfh 
Adspace 
0708-15 05 33 
byggaren@adspace.se

Postadress
Box 2082, 169 02 Solna

Förlag
Tidningen Byggaren 
Förlags AB

Form
Ingela Hallonquist

Prenumeration och  
adressändring
08-514 934 21 
info@byggaren.se

Prenumerationspris
400 kr inkl. moms för ett 
år (åtta nummer)

Tryck, repro och  
annonsproduktion
Pipeline Nordic AB

Krönikör
Sten Folkesson
 

Omslag: Skärgårdssnickarna 
Thomas och Olle Eriksson 
njuter av utsikten på Hjälmö. 
Foto: Mikael Kindbom

www.byggaren.se

”Den här typen av oklarheter 
riskerar att spä på ryktet 

om byggbranschen som oseriös 
och tvivelaktig.”
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5 006:- (ORD. 6 303:-)
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11 076:- (ORD. 13 177:-)

Box 1113 • 432 15 Varberg
Besöksadress: Pollengatan 6 • Varberg Nord • 432 48 Varberg
Kundtjänst: 0771-690 690

Box 1113 • 432 15 Varberg
Besöksadress: Pollengatan 6 • Varberg Nord • 432 48 Varberg
Kundtjänst: 0771-690 690

Prislista VillaFönster Standard vridfönster  Alla priser exkl. moms

Blå botten = Lagervara Övriga = Beställningsvara
Se alla priser och dimensioner på  
vår hemsida, www.villafönster.se

Dim.
B×H
(dm)

Vitmålat
trä

Vit alu- 
bekläd.
(ord.pris)

5-4 2 240 kr 2 411 kr
5-5 2 240 kr 2 411 kr
5-6 2 206 kr 2 303 kr
5-7 2 448 kr 2 582 kr
5-8 2 548 kr 2 662 kr
5-9 2 630 kr 2 774 kr
5-10 2 725 kr 2 862 kr
5-11 2 809 kr 2 971 kr 
5-12 2 657 kr 2 981 kr 
5-13 2 685 kr 2 989 kr
5-14 3 317 kr 3 495 kr
5-15 3 358 kr 3 557 kr
5-16 3 482 kr 3 738 kr

6-4 2 209 kr 2 311 kr
6-5 2 209 kr 2 311 kr
6-6 1 694 kr 2 319 kr
6-7 2 501 kr 2 667 kr
6-8 2 334 kr 2 672 kr
6-9 2 701 kr 2 872 kr
6-10 2 568 kr 2 891 kr
6-11 2 593 kr 3 081 kr
6-12 2 668 kr 3 092 kr
6-13 2 725 kr 3 238 kr
6-14 3 185 kr 3 621 kr
6-15 3 580 kr 3 837 kr
6-16 3 439 kr 3 949 kr

7-4 2 340 kr 2 480 kr
7-5 2 340 kr 2 480 kr
7-6 2 368 kr 2 550 kr
7-7 2 596 kr 2 844 kr
7-8 2 689 kr 2 896 kr
7-9 2 808 kr 3 035 kr
7-10 2 920 kr 3 259 kr
7-11 3 144 kr 3 382 kr
7-12 3 205 kr 3 446 kr
7-13 3 283 kr 3 534 kr
7-14 3 569 kr 3 826 kr
7-15 3 739 kr 3 976 kr
7-16 3 871 kr 4 052 kr

8-4 2 216 kr 2 556 kr
8-5 2 216 kr 2 556 kr
8-6 2 239 kr 2 574 kr
8-7 2 615 kr 2 794 kr
8-8 2 466 kr 2 811 kr
8-9 2 843 kr 2 959 kr
8-10 2 465 kr 2 974 kr
8-11 2 893 kr 3 172 kr
8-12 2 582 kr 3 340 kr
8-13 3 011 kr 3 454 kr
8-14 3 347 kr 3 848 kr
8-15 3 514 kr 4 002 kr
8-16 3 658 kr 4 179 kr

Dim.
B×H
(dm)

Vitmålat
trä

Vit alu- 
bekläd.
(ord.pris)

9-4 2 296 kr 2 648 kr
9-5 2 296 kr 2 648 kr
9-6 2 331 kr 2 732 kr
9-7 2 763 kr 2 977 kr
9-8 2 590 kr 3 045 kr
9-9 2 769 kr 3 102 kr
9-10 2 615 kr 3 118 kr
9-11 2 910 kr 3 322 kr
9-12 2 723 kr 3 429 kr
9-13 2 776 kr 3 566 kr
9-14 3 439 kr 3 827 kr
9-15 3 645 kr 4 082 kr
9-16 3 676 kr 4 233 kr

10-4 2 323 kr 2 671 kr
10-5 2 323 kr 2 671 kr
10-6 2 353 kr 2 742 kr
10-7 2 821 kr 3 036 kr
10-8 2 643 kr 3 076 kr
10-9 2 877 kr 3 241 kr
10-10 2 714 kr 3 294 kr
10-11 3 020 kr 3 501 kr
10-12 2 855 kr 3 618 kr
10-13 2 983 kr 3 753 kr
10-14 3 526 kr 4 096 kr
10-15 3 827 kr 4 265 kr
10-16 3 855 kr 4 418 kr

11-4 2 409 kr 2 751 kr
11-5 2 409 kr 2 751 kr
11-6 2 454 kr 2 794 kr
11-7 2 919 kr 3 116 kr
11-8 2 820 kr 3 268 kr
11-9 3 037 kr 3 510 kr
11-10 3 058 kr 3 521 kr
11-11 3 163 kr 3 650 kr
11-12 3 093 kr 3 766 kr
11-13 3 462 kr 3 988 kr
11-14 3 706 kr 4 314 kr
11-15 3 976 kr 4 457 kr
11-16 4 167 kr 4 660 kr

12-4 2 559 kr 2 976 kr
12-5 2 559 kr 2 976 kr
12-6 2 605 kr 3 093 kr
12-7 3 031 kr 3 326 kr
12-8 2 910 kr 3 406 kr
12-9 3 090 kr 3 610 kr
12-10 3 135 kr 3 678 kr
12-11 3 282 kr 3 857 kr
12-12 3 073 kr 3 974 kr
12-13 3 192 kr 4 095 kr
12-14 3 930 kr 4 539 kr
12-15 4 208 kr 4 772 kr
12-16 4 419 kr 4 978 kr

Dim.
B×H
(dm)

Vitmålat
trä

Vit alu- 
bekläd.
(ord.pris)

13-4 2 874 kr 3 106 kr
13-5 2 874 kr 3 106 kr
13-6 2 741 kr 3 120 kr
13-7 3 295 kr 3 504 kr
13-8 3 192 kr 3 690 kr
13-9 3 487 kr 3 955 kr
13-10 3 555 kr 4 040 kr
13-11 3 608 kr 4 146 kr
13-12 3 059 kr 4 229 kr
13-13 3 476 kr 4 415 kr
13-14 3 788 kr 4 694 kr
13-15 4 709 kr 5 257 kr
13-16 4 959 kr 5 508 kr

14-4 2 980 kr 3 202 kr
14-5 2 980 kr 3 202 kr
14-6 2 817 kr 3 233 kr
14-7 3 472 kr 3 658 kr
14-8 3 340 kr 3 810 kr
14-9 3 619 kr 4 111 kr
14-10 3 788 kr 4 226 kr
14-11 3 845 kr 4 360 kr
14-12 3 875 kr 4 455 kr
14-13 4 049 kr 4 778 kr
14-14 4 389 kr 4 979 kr
14-15 5 377 kr 5 644 kr
14-16 5 289 kr 5 963 kr

15-4 3 164 kr 3 352 kr
15-5 3 164 kr 3 352 kr
15-6 3 228 kr 3 389 kr
15-7 3 633 kr 3 797 kr
15-8 3 681 kr 4 029 kr
15-9 4 055 kr 4 276 kr
15-10 3 874 kr 4 422 kr
15-11 4 068 kr 4 532 kr
15-12 4 120 kr 4 645 kr
15-13 4 318 kr 4 888 kr
15-14 4 696 kr 5 238 kr
15-15 7 399 kr 8 688 kr
15-16 7 542 kr 8 870 kr

16-4 3 300 kr 3 486 kr
16-5 3 300 kr 3 486 kr
16-6 3 330 kr 3 511 kr
16-7 3 702 kr 3 907 kr
16-8 3 849 kr 4 166 kr
16-9 4 178 kr 4 397 kr
16-10 4 083 kr 4 693 kr
16-11 4 347 kr 4 917 kr
16-12 4 463 kr 4 970 kr
16-13 4 624 kr 5 119 kr
16-14 5 743 kr 6 035 kr
16-15 7 663 kr 8 993 kr
16-16 7 814 kr 9 182 kr

Dim.
B×H
(dm)

Vitmålat
trä

Vit alu- 
bekläd.
(ord.pris)

17-4 3 443 kr 3 658 kr
17-5 3 443 kr 3 658 kr
17-6 3 472 kr 3 664 kr
17-7 3 982 kr 4 352 kr
17-8 4 225 kr 4 473 kr
17-9 4 587 kr 5 200 kr
17-10 4 931 kr 5 237 kr
17-11 5 235 kr 5 543 kr
17-12 5 419 kr 5 687 kr
17-13 5 633 kr 5 958 kr
17-14 5 802 kr 6 137 kr
17-15 7 764 kr 9 128 kr
17-16 7 921 kr 9 324 kr

18-4 3 522 kr 3 729 kr
18-5 3 522 kr 3 729 kr
18-6 3 595 kr 3 747 kr
18-7 4 033 kr 4 200 kr
18-8 4 317 kr 4 491 kr
18-9 4 630 kr 4 889 kr
18-10 4 666 kr 5 157 kr
18-11 4 923 kr 5 335 kr
18-12 5 029 kr 5 451 kr
18-13 5 451 kr 5 672 kr
18-14 7 638 kr 8 949 kr
18-15 7 949 kr 9 351 kr

19-12 7 424 kr 8 736 kr
19-13 7 592 kr 8 943 kr
19-14 7 761 kr 9 153 kr
19-15 8 090 kr 9 531 kr

20-12 7 543 kr 8 888 kr
20-13 7 717 kr 9 101 kr
20-14 7 894 kr 9 319 kr

21-12 7 663 kr 9 043 kr
21-13 7 844 kr 9 265 kr

22-12 7 784 kr 9 198 kr

23-12 7 904 kr 9 353 kr

24-12 8 022 kr 9 505 kr
Byggare har  
ytterligare

EXTRA 
RABATT

Vi har 
lyftglid  partier 

på lager  
för snabb leverans!

Stl. 18-21, 21-21, 24-21,  
27-21, 30-21

* K
am

panjen gäller när du köper fasta fönster, vridfönster eller utåtgående fönsterdörrar 
ur VillaFönster Standard och Villa Plus sortim

ent. K
öp vitt alum

inium
beklätt m

en betala 
bara för vitm

ålat trä. K
am

panjen gäller fr.o.m
. 2016-08-22 t.o.m

. 2016-11-12.

Aluminiumkampanj
Vi bjuder på aluminiumbeklädnad*

VI HAR ÄVEN DÖRRAR Se villafönster.se

SKREA APELVIKEN LÅNGASAND BOBERG STENINGE

Svensktillverkade ytterdörrar 
med 10 års formgaranti

LA
GER

VARA

LA
GER

VARA

LA
GER

VARA

LA
GER

VARA

LA
GER

VARA

Kampanj  
även på 

altandörrar
Över 100 varianter  

i lager!

* Kampanjen gäller när du köper fasta fönster, vridfönster eller utåtgående fönsterdörrar ur VillaFönster Standard och Villa Plus 
sortiment. Köp vitt aluminiumbeklätt men betala bara för vitmålat trä. Kampanjen gäller fr.o.m. 2016-08-22 t.o.m. 2016-11-12. 

25%
Spara upp till

på våra redan 
låga priser

Prisexempel
Vridfönster, aluminiumbeklätt 
Villafönster standard exkl. moms.

Bredd x 
Höjd, dm

Kampanj- 
pris Ord. pris

6-6 1 694 kr 2 319 kr

8-10 2 465 kr 2 974 kr

8-12 2 582 kr 3 340 kr

9-10 2 615 kr 3 118 kr

9-12 2 723 kr 3 429 kr

9-13 2 776 kr 3 566 kr

10-10 2 714 kr 3 294 kr

10-12 2 855 kr 3 618 kr

10-13 2 983 kr 3 753 kr

11-12 3 093 kr 3 766 kr

12-12 3 073 kr 3 974 kr

12-13 3 192 kr 4 095 kr

13-12 3 059 kr 4 229 kr

13-13 3 476 kr 4 415 kr

13-14 3 788 kr 4 694 kr
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Box 1113 • 432 15 Varberg
Besöksadress: Pollengatan 6 • Varberg Nord • 432 48 Varberg
Kundtjänst: 0771-690 690

Box 1113 • 432 15 Varberg
Besöksadress: Pollengatan 6 • Varberg Nord • 432 48 Varberg
Kundtjänst: 0771-690 690

Prislista VillaFönster Standard vridfönster  Alla priser exkl. moms

Blå botten = Lagervara Övriga = Beställningsvara
Se alla priser och dimensioner på  
vår hemsida, www.villafönster.se

Dim.
B×H
(dm)

Vitmålat
trä

Vit alu- 
bekläd.
(ord.pris)

5-4 2 240 kr 2 411 kr
5-5 2 240 kr 2 411 kr
5-6 2 206 kr 2 303 kr
5-7 2 448 kr 2 582 kr
5-8 2 548 kr 2 662 kr
5-9 2 630 kr 2 774 kr
5-10 2 725 kr 2 862 kr
5-11 2 809 kr 2 971 kr 
5-12 2 657 kr 2 981 kr 
5-13 2 685 kr 2 989 kr
5-14 3 317 kr 3 495 kr
5-15 3 358 kr 3 557 kr
5-16 3 482 kr 3 738 kr

6-4 2 209 kr 2 311 kr
6-5 2 209 kr 2 311 kr
6-6 1 694 kr 2 319 kr
6-7 2 501 kr 2 667 kr
6-8 2 334 kr 2 672 kr
6-9 2 701 kr 2 872 kr
6-10 2 568 kr 2 891 kr
6-11 2 593 kr 3 081 kr
6-12 2 668 kr 3 092 kr
6-13 2 725 kr 3 238 kr
6-14 3 185 kr 3 621 kr
6-15 3 580 kr 3 837 kr
6-16 3 439 kr 3 949 kr

7-4 2 340 kr 2 480 kr
7-5 2 340 kr 2 480 kr
7-6 2 368 kr 2 550 kr
7-7 2 596 kr 2 844 kr
7-8 2 689 kr 2 896 kr
7-9 2 808 kr 3 035 kr
7-10 2 920 kr 3 259 kr
7-11 3 144 kr 3 382 kr
7-12 3 205 kr 3 446 kr
7-13 3 283 kr 3 534 kr
7-14 3 569 kr 3 826 kr
7-15 3 739 kr 3 976 kr
7-16 3 871 kr 4 052 kr

8-4 2 216 kr 2 556 kr
8-5 2 216 kr 2 556 kr
8-6 2 239 kr 2 574 kr
8-7 2 615 kr 2 794 kr
8-8 2 466 kr 2 811 kr
8-9 2 843 kr 2 959 kr
8-10 2 465 kr 2 974 kr
8-11 2 893 kr 3 172 kr
8-12 2 582 kr 3 340 kr
8-13 3 011 kr 3 454 kr
8-14 3 347 kr 3 848 kr
8-15 3 514 kr 4 002 kr
8-16 3 658 kr 4 179 kr

Dim.
B×H
(dm)

Vitmålat
trä

Vit alu- 
bekläd.
(ord.pris)

9-4 2 296 kr 2 648 kr
9-5 2 296 kr 2 648 kr
9-6 2 331 kr 2 732 kr
9-7 2 763 kr 2 977 kr
9-8 2 590 kr 3 045 kr
9-9 2 769 kr 3 102 kr
9-10 2 615 kr 3 118 kr
9-11 2 910 kr 3 322 kr
9-12 2 723 kr 3 429 kr
9-13 2 776 kr 3 566 kr
9-14 3 439 kr 3 827 kr
9-15 3 645 kr 4 082 kr
9-16 3 676 kr 4 233 kr

10-4 2 323 kr 2 671 kr
10-5 2 323 kr 2 671 kr
10-6 2 353 kr 2 742 kr
10-7 2 821 kr 3 036 kr
10-8 2 643 kr 3 076 kr
10-9 2 877 kr 3 241 kr
10-10 2 714 kr 3 294 kr
10-11 3 020 kr 3 501 kr
10-12 2 855 kr 3 618 kr
10-13 2 983 kr 3 753 kr
10-14 3 526 kr 4 096 kr
10-15 3 827 kr 4 265 kr
10-16 3 855 kr 4 418 kr

11-4 2 409 kr 2 751 kr
11-5 2 409 kr 2 751 kr
11-6 2 454 kr 2 794 kr
11-7 2 919 kr 3 116 kr
11-8 2 820 kr 3 268 kr
11-9 3 037 kr 3 510 kr
11-10 3 058 kr 3 521 kr
11-11 3 163 kr 3 650 kr
11-12 3 093 kr 3 766 kr
11-13 3 462 kr 3 988 kr
11-14 3 706 kr 4 314 kr
11-15 3 976 kr 4 457 kr
11-16 4 167 kr 4 660 kr

12-4 2 559 kr 2 976 kr
12-5 2 559 kr 2 976 kr
12-6 2 605 kr 3 093 kr
12-7 3 031 kr 3 326 kr
12-8 2 910 kr 3 406 kr
12-9 3 090 kr 3 610 kr
12-10 3 135 kr 3 678 kr
12-11 3 282 kr 3 857 kr
12-12 3 073 kr 3 974 kr
12-13 3 192 kr 4 095 kr
12-14 3 930 kr 4 539 kr
12-15 4 208 kr 4 772 kr
12-16 4 419 kr 4 978 kr

Dim.
B×H
(dm)

Vitmålat
trä

Vit alu- 
bekläd.
(ord.pris)

13-4 2 874 kr 3 106 kr
13-5 2 874 kr 3 106 kr
13-6 2 741 kr 3 120 kr
13-7 3 295 kr 3 504 kr
13-8 3 192 kr 3 690 kr
13-9 3 487 kr 3 955 kr
13-10 3 555 kr 4 040 kr
13-11 3 608 kr 4 146 kr
13-12 3 059 kr 4 229 kr
13-13 3 476 kr 4 415 kr
13-14 3 788 kr 4 694 kr
13-15 4 709 kr 5 257 kr
13-16 4 959 kr 5 508 kr

14-4 2 980 kr 3 202 kr
14-5 2 980 kr 3 202 kr
14-6 2 817 kr 3 233 kr
14-7 3 472 kr 3 658 kr
14-8 3 340 kr 3 810 kr
14-9 3 619 kr 4 111 kr
14-10 3 788 kr 4 226 kr
14-11 3 845 kr 4 360 kr
14-12 3 875 kr 4 455 kr
14-13 4 049 kr 4 778 kr
14-14 4 389 kr 4 979 kr
14-15 5 377 kr 5 644 kr
14-16 5 289 kr 5 963 kr

15-4 3 164 kr 3 352 kr
15-5 3 164 kr 3 352 kr
15-6 3 228 kr 3 389 kr
15-7 3 633 kr 3 797 kr
15-8 3 681 kr 4 029 kr
15-9 4 055 kr 4 276 kr
15-10 3 874 kr 4 422 kr
15-11 4 068 kr 4 532 kr
15-12 4 120 kr 4 645 kr
15-13 4 318 kr 4 888 kr
15-14 4 696 kr 5 238 kr
15-15 7 399 kr 8 688 kr
15-16 7 542 kr 8 870 kr

16-4 3 300 kr 3 486 kr
16-5 3 300 kr 3 486 kr
16-6 3 330 kr 3 511 kr
16-7 3 702 kr 3 907 kr
16-8 3 849 kr 4 166 kr
16-9 4 178 kr 4 397 kr
16-10 4 083 kr 4 693 kr
16-11 4 347 kr 4 917 kr
16-12 4 463 kr 4 970 kr
16-13 4 624 kr 5 119 kr
16-14 5 743 kr 6 035 kr
16-15 7 663 kr 8 993 kr
16-16 7 814 kr 9 182 kr

Dim.
B×H
(dm)

Vitmålat
trä

Vit alu- 
bekläd.
(ord.pris)

17-4 3 443 kr 3 658 kr
17-5 3 443 kr 3 658 kr
17-6 3 472 kr 3 664 kr
17-7 3 982 kr 4 352 kr
17-8 4 225 kr 4 473 kr
17-9 4 587 kr 5 200 kr
17-10 4 931 kr 5 237 kr
17-11 5 235 kr 5 543 kr
17-12 5 419 kr 5 687 kr
17-13 5 633 kr 5 958 kr
17-14 5 802 kr 6 137 kr
17-15 7 764 kr 9 128 kr
17-16 7 921 kr 9 324 kr

18-4 3 522 kr 3 729 kr
18-5 3 522 kr 3 729 kr
18-6 3 595 kr 3 747 kr
18-7 4 033 kr 4 200 kr
18-8 4 317 kr 4 491 kr
18-9 4 630 kr 4 889 kr
18-10 4 666 kr 5 157 kr
18-11 4 923 kr 5 335 kr
18-12 5 029 kr 5 451 kr
18-13 5 451 kr 5 672 kr
18-14 7 638 kr 8 949 kr
18-15 7 949 kr 9 351 kr

19-12 7 424 kr 8 736 kr
19-13 7 592 kr 8 943 kr
19-14 7 761 kr 9 153 kr
19-15 8 090 kr 9 531 kr

20-12 7 543 kr 8 888 kr
20-13 7 717 kr 9 101 kr
20-14 7 894 kr 9 319 kr

21-12 7 663 kr 9 043 kr
21-13 7 844 kr 9 265 kr

22-12 7 784 kr 9 198 kr

23-12 7 904 kr 9 353 kr

24-12 8 022 kr 9 505 kr
Byggare har  
ytterligare

EXTRA 
RABATT

Vi har 
lyftglid  partier 

på lager  
för snabb leverans!

Stl. 18-21, 21-21, 24-21,  
27-21, 30-21

* K
am

panjen gäller när du köper fasta fönster, vridfönster eller utåtgående fönsterdörrar 
ur VillaFönster Standard och Villa Plus sortim

ent. K
öp vitt alum

inium
beklätt m

en betala 
bara för vitm

ålat trä. K
am

panjen gäller fr.o.m
. 2016-08-22 t.o.m

. 2016-11-12.

Aluminiumkampanj
Vi bjuder på aluminiumbeklädnad*

VI HAR ÄVEN DÖRRAR Se villafönster.se

SKREA APELVIKEN LÅNGASAND BOBERG STENINGE

Svensktillverkade ytterdörrar 
med 10 års formgaranti

LA
GER

VARA

LA
GER

VARA

LA
GER

VARA

LA
GER

VARA

LA
GER

VARA

Kampanj  
även på 

altandörrar
Över 100 varianter  

i lager!

* Kampanjen gäller när du köper fasta fönster, vridfönster eller utåtgående fönsterdörrar ur VillaFönster Standard och Villa Plus 
sortiment. Köp vitt aluminiumbeklätt men betala bara för vitmålat trä. Kampanjen gäller fr.o.m. 2016-08-22 t.o.m. 2016-11-12. 

25%
Spara upp till

på våra redan 
låga priser

Prisexempel
Vridfönster, aluminiumbeklätt 
Villafönster standard exkl. moms.

Bredd x 
Höjd, dm

Kampanj- 
pris Ord. pris

6-6 1 694 kr 2 319 kr

8-10 2 465 kr 2 974 kr

8-12 2 582 kr 3 340 kr

9-10 2 615 kr 3 118 kr

9-12 2 723 kr 3 429 kr

9-13 2 776 kr 3 566 kr

10-10 2 714 kr 3 294 kr

10-12 2 855 kr 3 618 kr

10-13 2 983 kr 3 753 kr

11-12 3 093 kr 3 766 kr

12-12 3 073 kr 3 974 kr

12-13 3 192 kr 4 095 kr

13-12 3 059 kr 4 229 kr

13-13 3 476 kr 4 415 kr

13-14 3 788 kr 4 694 kr

Varbergs Trä AB-VF Annons Byggaren 2016 nr 5.indd   1 2016-06-13   15:50

http://www.villafonster.se
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Snickare med flyt
Skärgårdsbon Thomas Eriksson och hans son Olle bygger och 
renoverar på öarna i Stockholms mellersta skärgård året runt med 
en egen imponerande maskinpark. Byggaren träffar dem i strålande 
solsken på en sjötomt på Hjälmö. Där har de under flera års tid 
återskapat den gamla miljön när byggnaderna inte gick att rädda och 
konstruerat ett båthus med brygga med kvalificerad teknik.

Text och foto: Mikael Kindbom

Thomas Eriksson tar båten till och från jobbet året om.
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Snickare med flyt
ag inser redan under fär-
den från redaktionen i 
Sundbyberg till Boda 
båtbrygga där Wax-
holmsbåten ska avgå till 
Hjälmö att pendlings-
tiden är ett försvårande 

hinder för den hantverkare 
som vill etablera sig i skärgården. 

Thomas Eriksson med firma Otea Båt 

och Bygg har betydligt bättre förutsätt-
ningar där han lever tillsammans med 
sin fru på ön Införvarv alldeles nära just 
Hjälmö. Med sin båt kan han vara på job-
bet på några minuter.

Men en snickare klarar sig inte med 
hammare och spik. Så sakta men säkert 
har Thomas Eriksson byggt upp en om-
fattande maskinpark. Här ingår exem-

pelvis flera grävmaskiner, traktor, mobil 
lyftkran, byggnadsställningar. Till detta 
kommer sonen Olles lastbåt med lyftkran 
som kan frakta maskiner och byggmaterial 
på 3,5 ton.

När jag efter en svettig promenad siktar 
det röda skärgårdshuset, ser maskinerna 
och byggjobbarna och hör en påslagen ra-
dio alldeles nära vattnet inser jag varför far 
och son Eriksson valt det här livet. De är 

Bygget och en del av fordonsparken.
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brunbrända och möter mig i shorts och T-
shirts. Två plåtslagare är uppe på taket och 
Axel Mild som till vardags är brandman 
men hoppar in och hjälper till emellanåt 
arbetar invändigt.

– Välkommen, följ med så ska jag visa 
dig runt, säger Thomas Eriksson.

Vi börjar med den stora röda trävillan 
i två plan. Här bodde en gång en familj 
med 13 barn. Byggnaden hade dock börjat 
sjunka och den nye ägaren bestämde sig för 
att bygga nytt i samma stil. Det var 7–8 år 
sedan och ännu har inte Thomas Eriksson 
lämnat platsen. Ett litet nättare bostadshus 
i trä har byggts intill. Och jämte det står 
en ladugård som bland annat fått nytt golv 
och tak. Ytterligare ett magasin för maski-
ner och verktyg en bit bort nämns bara i 
förbigående.

Sedan är Thomas Eriksson ivrig att visa 
mig båthuset och den omgivande bryggan 
som är ett riktigt smycke. Här har inget 
lämnats åt slumpen. Båthuset är byggt 
på kraftiga stålrör med en diameter på 
700 mm som också är fyllda med armerad 
betong. Pelarna är 4–5 meter långa och bot-
ten på rören är förankrade i berget. Båtarna 
hängs upp i kättingar på vintern.

Bryggan och altandäcket som omsluter 
det röda båthuset i trä var en utmaning. 
Här kom Thomas Eriksson på att man kun-
de gräva ett stort dike, lägga muddermas-
sorna som en vall ute i sjön för att sedan 
kunna pumpa ur vattnet På så vis kunde 
han stå och jobba i vattenläget.

– Jag kom på det själv. En konstruktör 
kom hit och tittade på det och sa att det var 
ofattbart att kunna åstadkomma detta med 
så enkla medel som en grävmaskin och en 
länspump, berättar Thomas Eriksson.

Genom att gjuta och formsätta det im-
pregnerade virket följer nu linjerna i bryg-

gan och altandäcket klippbergets form.  
Allt är fastskruvat med rostfria skruvar. 
Anfangsreglar har dessutom gjutits in och 
är koniska fast med en avtagen spets så att 
de inte kan åka ut. 

Vatten och skärgårdsmiljö är 70-årige 
Thomas Erikssons naturliga element. För-
utom att han bor på en liten ö året runt 
så har han också varit sjöbefäl på deltid 
på Waxholmsbolaget innan han började 
driva byggfirman på heltid vid 62 års ål-
der. Att bygga bryggor är en naturlig del 
av verksamheten.

Han började annars med att bland annat 
bygga banker och formsatte metertjocka 
bankvalv när bankerna växte fram i Stock-
holm på 70-talet. Men han minns jobbet 
som ganska enformigt och insåg tidigt att 
han ville starta eget hemmavid i Stock-
holms skärgård.

Nu är sonen utflyttad och var fullt uppe 
i en militär karriär när neddragningarna 
kom och han tröttnade på militärlivet. 
Sedan åtta år jobbar han med egen firma, 
Införvarv Bygg AB, tillsammans med pap-
pan. För att slippa pendla bor han under 
veckorna i ett sommarhus på pappans tomt 
och tar båten till jobbet. Hans sambo är en 
hårt arbetande jurist och står ut med att 
bara se honom på helgerna.

– Det är ett roligt jobb eftersom det blir 
så omväxlande härute men det sociala um-
gänget blir lidande, säger han medan vi 
sätter oss och fikar i gröngräset.

Att sysslorna växlar beror mycket på att 
far och son Eriksson tar på sig många delar 
av entreprenaden. De gör mark- och gräv-
jobbb, lägger tak och jobbar med alla typer 
av snickerier.  Nästan alla maskiner och ut-
rustning som behövs finns till förfogande. 

– Jag har köpt på mig prylar när jag haft 
pengar och växt långsamt istället för att 

låna på banken, säger Thomas Eriksson.
Byggnadsställningen som används till 

det här projektet är relativt ny och väldigt 
praktisk men kostade 140 000 kronor att 
köpa in. En så kallad Burtonställning lig-
ger nedmonterad på tomten. Med den kan 
man stå och jobba i djupt vatten. Förde-
len är att inga prylar behöver hyras och 
transporteras ständigt fram och tillbaka. 
Det kan kosta många tusenlappar för en 
kund bara att få över en grävmaskin. I stäl-
let får kunden det mesta gjort av en enda 
entreprenör.

– Det blir 30–40 procent dyrare för kun-
den men det betalar de gärna.

Mellan mars och december och vissa 
år ännu längre gör Thomas och Olle stora 
yttre renoveringar och nybyggnationer 
men resten av året tillbringar de helst med 
inomhusarbete. De försöker få kunderna 
att förstå fördelarna  med att förlägga in-
omhusjobben till vinterhalvåret även om 
det går trögt.

Orderböckerna är fulltecknade åt-
minstone ett år framåt men det finns alltid 
plats för småjobb ”så att vi inte blir osyn-
liga”. Och när de rör sig mellan öarna får 
de hjälp av den lokala bygghandelns båt 
att frakta de stora maskinerna.  

Under vissa vintrar kan de köra traktor 
eller snöskoter på isen och ibland har de 
åkt skidor till jobbet. 

De håller sig gärna inomskärs men är 
ibland allra längst ute i havsbandet. De har 
varit på Gillöga som saknar både el och 
vatten.  Då hade de elverk med sig förstås. 
Och rejäl belysning.

– Men det finns tillfällen på vintern då 
man kommer utanför ljuset och känner att 
man vandrar rakt in i en tom mörk säck, 
säger Thomas Eriksson.

Vissa jobb minns de speciellt, till exem-

Thomas Eriksson tillhör de arbetande pensionärerna och vill fort­
sätta med det.

Ett av komplementhusen som byggts åt fastighetsägaren på Hjälmö.
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” – Det är ett roligt  
jobb eftersom det  

blir så omväxlande  
härute men det sociala 
umgänget blir lidande.”
Olle Eriksson 

Bygga och 
designa med trä 
– fakta, råd och inspiration
Trärådhuset är verktyget för dig 
som vill bygga och designa med trä. 
Hemsidan är även anpassad för 
smartphones och surfplattor så den 
är enkel att använda när du bygger.

FÅ EN BRA START PÅ DITT PROJEKT: 

www.traradhuset.se

WWW.TRARADHUSET.SE

pel i Vidinge vid Rödlöga där de totalreno-
verade och räddade en timmerkåk. 

– Gaveln lutade 17 centimeter från 
grund upp till nock. Vi riktade upp hela 
huset. Idag kallar de det herrgården på Vi-
dinge, säger Thomas Eriksson stolt.

Yrkesstoltheten är påtaglig. På frågan 
om han drabbats av reklamationer under 
sitt yrkesliv blir svaret nej. Bara ett och an-
nat mindre backjobb. Men jobben får ta 

Bryggan med båthuset är en riktig pärla till bygge. Olle Eriksson går i pappans fotspår efter att ha hoppat av militärlivet.

den tid de tar. Och det är nästa alltid fråga 
om löpande räkning.

– Vi räknar inte ens på jobben och ger 
inga ungefärliga prisuppgifter. Sedan fak-
turerar vi var tredje vecka, säger Olle Er-
iksson.

Dagen går mot sitt slut. Jag tar Wax-
holmsbåten och snickarna och plåtslagarna 
går ner mot bryggan för att ta båten hem i 
ljumma vindar.  Kanske längtar de redan 
till nästa arbetspass. º

http://www.traradhuset.se
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Den 20-årige träarbetaren Kasper Svensson är regerande mästare i 
Yrkes-SM. Nu siktar han på vinterns EM på hemmaplan och skjuter upp 
semestern från byggfirman i Kristianstad till dess.

Kasper siktar på Yrkes-EM

Kasper Svensson är trots sin 
ålder redan lite rutinerad. 
Denne skåning som flyt-
tade till Umeå för den 
unika gymnasiekombi-
nationen innebandy och 

bygg- och anläggning fick reda på att 
Yrkes-SM för två år sedan skulle gå just 
i Umeå. Han ställde upp – och tog guld 
i kategorin träarbetare. 

Det ger automatiskt rätt till deltagande 
i VM och EM. Han fick en drömresa till 
VM:et i Brasilien förra året och tog en åt-
tondeplats. 

– Det var en fantastisk erfarenhet att 
bara gå och omkring och se alla duktiga 
tävlande, berättar Kasper Svensson.

Därefter stack han till Australien och 
arbetade som snickare i ett år. 

– Firman där tog emot mig med öppna 
armar och jag kommer nog att åka dit igen.

Men just nu arbetar han på Perdegårds 
Bygg i Kristianstad och bygger ett garage 
när jag får tag på honom. Någon semester 
den här sommaren blev det inte. Han skju-
ter upp den till EM på hemmaplan i de-
cember. Tills dess måste han förbereda sig 
med testprojekt som domarna i Yrkes-EM 
sänder till honom. Det handlar om olika 
konstruktioner, exempelvis vinklar på dör-
rar och fönster. 

Själva EM i Göteborg i början av decem-
ber går till så att de tävlande får ritningar 
med uppgifter som de ska klara av dag för 
dag under tre dagar. Missar man tiderna 
blir det poängavdrag. 

Kasper Svensson säger till Bygga-
ren att han siktar på medaljplats. Men 

han vill inte gärna framhäva sig själv.
– Jag strävar alltid efter att göra ett hund-

raprocentigt jobb och det tror jag de flesta 
hantverkare gör, säger han ödmjukt.

Det borde vara lätt att få jobb med 
sådana meriter?

– Fast i den här branschen är det gene-
rellt lätt att få jobb. Jag fick det direkt efter 
examen. Men visst är det bra att kunna säga 
att man är svensk mästare.

Kasper Svensson visste tidigt att han 
ville bli snickare och även om inriktning-
en med innebandy på schemat lockade på 
gymnasiet var det i första hand byggpro-
grammet som drog. Och nu får han göra 
allt på firman i Kristianstad – byta kök och 
badrum och hålla på med nyproduktion 
till exempel. Sommarsemestern, eftersom 
han gillar att jobba, hade han inga problem 
med att skjuta upp.

– Nej, det är kul att ha något att göra, 
säger han avspänt från det pågående ga-
ragebygget.

Mikael Kindbom

Derome I Borås I Kalix I Kristianstad I Mjölby I Tanum  
Udddevalla I Varberg I Västervik. Vxl 0340-66 64 40 
trateknik@derome.se I www.derometrateknik.se

DEROMEBALKEN   
En rationell och tidsbesparande  
lösning för bjälklag

NYHET! från Derome

” Jag strävar alltid 
efter att göra ett 

hundraprocentigt jobb 
och det tror jag de 
flesta hantverkare gör.”

viktor fremling, worldskills sweden

http://www.derometrateknik.se


FORD TRANSIT ÄR SOM EN KORSNING MELLAN EN SKÖNHET
OCH EN ARBETSHÄST. SNYGG OCH KOMPAKT PÅ UTSIDAN,
ÖVERRASKANDE RYMLIG PÅ INSIDAN. SMIDIG I STAN MED
AUTOMATLÅDA. LÄS MER PÅ FORD.SE

Bränsledeklaration blandad körning: 4,2–5,0 l/100 km, 109–129 g CO2/km. Garanti gäller i 5 år eller 15 000 mil.

Foe_TRANSIT_210x297.indd   1 2016-08-15   11:08

http://www.ford.se
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Det börjar klarna kring begreppet 
byggarbetsplats rörande personal-
liggare. Skatteverket kommer att 
vara restriktiv med att räkna flera 
arbetsplatser som en och samma. 
Därmed blir det svårare att komma 
upp i det minimibelopp som krävs 
för personalliggare.   

I ett ställningstagande i mars gjorde Skat-
teverket en avgränsning av begreppet bygg-
arbetsplats. Detta var efterlängtat eftersom 
regeringen var ganska vag i sina förarbeten 
till de nya lagreglerna som trädde i kraft 
vid årsskiftet men som började tillämpas 
på allvar i somras. 

Många befarade att flera olika arbeten i 
samma geografiska område skulle slås sam-
man och därmed räknas som en arbetsplats. 
Det skulle göra det lättare att nå upp till de 
fyra prisbasbelopp som krävs för att perso-
nalliggare måste tillhandahållas på en ar-
betsplats. Kan platserna där byggarbeten 
bedrivs räknas som olika arbetsplatser blir 
det lättare att få undantag från kravet på 
personalliggare.

Detta är särskilt fallet i underhålls/ser-
vice-avtal med mera.  På detta sätt uppstår 
fler ”mikrobyggarbetsplatser” undantagna 
från kravet på att personalliggare ska föras.

Skatteverkets besked är en lättnad för 
många byggfirmor. Beskedet är att bygg-

Bli delägare i fönstertillverkare
Fönstertillverkaren Kronfönster er-
bjuder sina kunder att bli aktieägare 
i bolaget. Företaget lockar med att-
raktiva inköpspriser och förhopp-
ningar om en bra värdeutveckling 
på aktierna.

Kronfönster är idag marknadsledande på 

Större chans slippa personalliggare

Anmälningar mot 
hantverkare ökar
Antalet anmälningar mot hantver-
kare ökade med nästan 20 procent 
förra året. Det visar statistik från 
Allmänna reklamationsnämnden.

Det totala antalet anmälningar har också 
ökat och har passerat 12 000. Av dem rör 
1 486 anmälningar bostadsfrågor. Här 
ryms inte bara tvister med hantverkare 
utan också återförsäljare och därtill en 
rad tjänster med anknytning till bostaden. 

Men det är ändå en indikation på att 
konsumenternas missnöje med hantver-
karna ökar. Detta står i kontrast till för-
ra året då en liten minskning noterades.  
Antalet avgjorda bostadsmål stannade på 
drygt 500. I nästan hälften av fallen, 45 pro-
cent, fick konsumenten rätt. 

Över 70 procent av företagen på bostads-
sidan agerade i enlighet men Allmänna re-
klamationsnämndens rekommendation. º

verksamhet som bedrivs på olika platser 
inte ska hänföras till samma byggarbets-
plats om platserna är så åtskilda från var-
andra geografiskt att verket vid ett oan-
mält kontrollbesök inte kan överblicka 
om byggverksamhet faktiskt pågår. Det 
är alltså Skatteverkets förmåga till tillsyn 
som avgör frågan. 

En annan knäckfråga är hur begreppet 
byggverksamhet ska definieras. Också här 
har Skatteverket bestämt sig genom att utgå 
från de så kallade SNI-koderna (Standard 
för Svensk Näringsgrensindelning). 

Följande SNI-koder är del av kategorin 
byggverksamhet i kodsystemet och borde 
rymmas inom Skatteverkets tillämpning:

•Kod 41 (byggande av hus)
•Kod 42 (byggandet av industrianlägg-

ningar)
•Kod 43 (specialiserad bygg- och an-

läggningsverksamhet) º

PVC-fönster som omfattar 15 procent av 
den svenska fönstermarknaden och har  
egen produktutveckling, produktion och 
försäljning av alla fönstertyper och mate-
rial.

Kronfönster, som har ett 80-tal anställ-
da, startades 2005 av Carl-Gustav Svens-
son. Sedan starten har man kapat antalet 

mellanhänder från ax till limpa genom 
branschens första e-handel och nu även 
genom tillverkning av alla fönstertyper i 
egenägda fabriker i Polen och Litauen. 

Emissionen sker via Pepins, en populär 
plattform på nätet för aktiebaserad gräs-
rotsfinansiering av tillväxtbolag. º

Rot-jobben minskar drastiskt
En justersåg perfekt för byggsnickerier

FELDER K 540 S

• Justerbord 3 200mm

• Snitthöjd 137 mm

• Klyvbredd 800

• Ritsaggregat

• 7,5 hk motor

Arabygatan 72 | 352 46 Växjö | 0470 26270 | info@swedendro.se 
 www.swedendro.se

Rot-jobben fortsätter att minska kraftigt. Rotutbetalningarna har 
minskat med 33 procent sedan avdragen försämrades. Och var sjätte 
hantverksfirma har försvunnit från systemet. 

Från februari, då försämringarna i praktiken fick verkan, till och 
med juni har utbetalningarna minskat med över en och en halv 
miljard kronor till cirka 3,4 miljarder. 

Antalet köpare har minskat med 18 procent till en dryg halvmiljon. 
Och de som utför jobben och sökte avdrag var totalt cirka 114 000 
företag, en minskning med 16 procent.

Samtidigt fortsätter förra årets uppgång i handeln med byggvaror. 
Om det beror på fler svartjobb eller att gör-det-självarna har ökat 
i antal är fortfarande oklart. º

http://swedendro.felder-gruppe.at
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Byggaren provar  Ford Ranger, Mitsubishi L 200 & VW Amarok 

Våt dröm äntligen i uppfyllelse!
Hantverkarnas våta dröm – fyrhjulsdrivna ”pickisar” 
med personbilskomfort och plats för en hel familj – har 
länge stått på testteamens önskelista. Nyligen fick de 
chansen att provköra en trio bestående av Ford Ranger, 
Mitsubishi L200 och VW Amarok. Bekväma, men hur 
pass användbara är de egentligen i jobbet? Där går 
testteamens åsikter isär. 

Med i princip samma för-
månsbeskattning som 
en trång skåpbil har 
dessa familjepickisar 
ett gynnsamt konkur-
rensläge. Dessutom är 

hela momsen avdragsgill – de har ju ett 
flak – till skillnad mot skåpet där bara halva 
momsen får dras av.

Skattereglerna spelar roll för Team 
Richard Drotte inför tanken att köpa en av 
testbilarna medan Team David Bergström 
inte väger privatkörning och skatteregler 
särskilt tungt. David Bergström förklarar: 

✴✴✴✴✴✴✴✴✴✴++✴✴✴✴✴✴✴✴✴✴✴✴+++✴✴✴✴✴✴✴✴✴✴✴✴✴

”För oss som jobbar på landet och ibland 
kör på dåliga småvägar och i besvärlig ter-
räng är den här fyrhjulsdrivna biltypen 
det mest optimala arbetsfordonet. Det är 
starkt och klarar med lätthet att dra ett 
släp. I stadstrafik är bilen inte så lämplig 
med tanke på den begränsade lastförmågan 
och att släpkärra då inte är något vettigt 
alternativ. 

Vi ser pickupen därför som ett rent ar-
betsfordon även om den är bekväm att an-
vända som familjebil. Att kunna dra av hela 
momsen vid inköpet är självklart positivt 
men inte på något sätt avgörande när vi 
väljer bil.” 

Jobb eneratornG

1. Optimera.se  
– koll på dina priser, order och fakturor. 
Gör offerter till kund och lägg order dygnet runt!

2. Proffsklubben 
– tjäna poäng på alla dina inköp 
från vårt lager. Lojalitet lönar sig!

3. Personalliggare 
– som kund hos oss har du automatiskt 
tillgång till elektronisk personalliggare!

4. Gratis jobbförmedling 
Kontakta oss så berättar vi mer.

5. Jobbgeneratorn 
– Din databas för dokument och ritningar. Här ingår  
proffsversionen av personalliggare med utökad funktion för 
dokumenthantering t ex arbetsmiljöplan, projektplan och 
egenkontroller. Du kan också kommunicera med alla projekt-
kontakter via personal  liggaren. 
Månadskostnad från 350:–

Fem goda skäl att vara kund hos oss!      

Team Åke Krantz är splittrat i synen på 
hur vettig investeringen i en familjepickis 
är. Åke Krantz säger nej medan Mikael 
Envall säger ja! Åke Krantz sammanfattar:

”Synen på den här typen av arbetsfordon 
skiljer sig inte bara mellan små och större 
företag utan också mellan arbetsgivare och 
anställd. Vi har ett 50-tal anställda och jag 
vågar påstå att de flesta medarbetarna gär-
na skulle vilja ha den här biltypen för att 
också kunna använda privat. Som arbets-
givare säger jag nej till detta, vi har som 
princip att inte tillåta privatkörning med 
våra arbetsbilar. Jag har flera fall där den 
som söker arbete hos oss kräver att kunna få 
utnyttja våra bilar privat med argumentet 
”att andra företag har det som policy”. Det 
argumentet biter inte på oss. 

Mindre företag har nog en annan inställ-
ning, särskilt enmansföretagare som ser möj-
ligheten att med en förmånlig förmånsbe-
skattning och fullt avdragsgill moms få ett 
arbetsfordon med personbilskomfort och 
kunna köra det privat på firmans bekostnad.

Peter Norrbohm

http://www.optimera.se/bygghandel/proffs
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Kör- 
egenskaper:

Pigg och stark motor. Har styrkan även vid låga varv. Växlar bra om 
än ibland lite hårt. Går mycket stadigt på landsväg.  	  

Mycket trevlig att köra. 	 Lite stötig, men enligt Ford beror det på att bilen var sprillans ny. 
Vid lastning av fabriksnya bilar trycks de nämligen ”ihop”, om vi 
förstod Ford rätt.  Men det lär försvinna efter ett tag. Annars smidig 
och lättmanövrerad.   

Instrument/ 
hjälpmedel:

Mycket välutrustad. Har både backkamera och sensorer. Tydligt 
varningsljud.

Beröm för sensorn som känner av när man med farthållaren påsla­
gen närmar sig fordon. Kanske lite spartanskt i övrigt. Kunde inte få 
igång navigatorn, borde nog haft en instruktör!

Tycks ha en komplett uppsättning av det mesta. Varnar för hinder 
såväl fram och bak som åt sidorna. En teknisk nyhet för oss var 
avståndsvarnaren som automatiskt sänker hastigheten när fart­
hållaren är aktiv och man närmar sig en bil. 

Arbetsmiljö: Skön körställning med utmärkta stolar som dock är lite hårda i 
svanken. Bra sikt. Påkostad inredning. Lätt att stiga ur och i tack 
vare sidofotstegen. Högt säkerhetstänk. Tystgående men med visst 
vindbrus från dörrarna. Fjädringen kan dock vara lite mjukare.

Mycket bekväm. Smakfulla detaljer i inredningen. Bekväm och utmärkt att manövrera i stadstrafik.

Ekonomi: Ganska högt inköpspris. Drar ungefär 0,95 liter milen. Okey inköpspris för det man får. Verkar dra mycket bränsle, men 
det gäller generellt den här typen av fordon. 

Ganska högt inköpspris. 

Lastutrymmet: Bra kapacitet för den här typen av bil. Men för att funka för oss bör 
den kompletteras med kåpa, takräcke och dragkrok. Plastgolvet 
halt men flaket har goda fästmöjligheter för lite tyngre last.

Begränsat även om dragförmågan och lastkapaciteten är bäst av 
de tre testfordonen. Öppet flak är inget alternativ för oss, måste ha 
en låsbar kåpa, vilket finns som tillval. 

Inte tillräckligt för ett byggföretag. Ett rent flak är inget alternativ 
överhuvudtaget. Med kåpa fungerar utrymmet för ett måleri eller en 
VVS-firma. 

Kombinationen 
privat-/arbets-
fordon:

Fungerar bra som familjebil med gott om plats för fyra personer. Som privatbil fungerar den alldeles utmärkt, men som arbetsfordon 
har den sina uppenbara begränsningar.

Alldeles utmärkt kombination för den som nöjer sig med liten last­
kapacitet. För oss som kör främst inom Stockholm med tung stads­
trafik är dock den här biltypen inget vettigt val. Lastkärra fungerar 
inte när man ska försöka hitta parkeringar på trånga stadsgator.

Bäst med  
testmodellen:

Läcker och välutrustad pickup med stark motor. Tuff och snygg design med utmärkta köregenskaper. Priset är 
rimligt.

Den har allt som en toppmodern bil behöver. (Bortsett från last­
funktionen.)

Sämst med  
testmodellen:

Något stötig fjädring. Lastförmågan. Lastutrymmet och den stötiga gången (som dock lär vara 
temporär).

Kan tänka oss 
köpa den här 
modellen?

Kanske men inte som förstahandsval. Trots våra invändningar så är svaret ja. Men utan förmånliga skat­
teregler skulle vi inte göra det. Bra att ha som privatbil på firman 
eftersom förmånsbeskattningen är generös.

Delade meningar. (Åke som arbetsgivare säger nej. Mikael som 
anställd säger ja.)

Helhetsintryck: 
(betyget 1-5 
stjärnor)

✴✴✴✴ ✴✴✴✴++ ✴✴✴✴+

Ranking 2 1 1

Modell: Ford Ranger Wildtrak
Motor: 3,2 Liters Duratorq TDCi I5 200hk 470Nm
Drivmedel: Diesel
Växellåda: Automat (6 vxl)
Totalvikt: 3 200  kg
Tjänstevikt: 2 245 kg

Fordonslängd: 536,2 cm
Fordonsbredd: 186,0 cm   
Fordonshöjd: 184,8 cm
Axelavstånd: 322,0 cm

Fyrhjulsdrift: ja

Flaket (Innermått):
Max bredd: 156,0 cm
Max längd: 154,9 cm
Max godkänd lastförmåga: 955  kg
Bränsleförbrukning, blandad körning: 0,88 l/mil
CO2-utsläpp, blandad körning: 233 g/km
Ljudnivå: Mätvärden saknas för närvarande
Antal passagerare: 4 st
Provbilens standardutrustning (Urval): 
Airbag förarplats/passagerarplatsen med PAD-switch 
för avstängning, sidoairbags, krockgardiner och 
knäkrockkudde på förarplats, ESP bromssystem med 
ABS & EBD, Emergency Brake Light, Hill Start Assist, 
Hill Descent Control & Trailer Sway Control, TPMS – 
däcktrycksövervakning, regnsensor, ytterbackspeglar 
elinfällbara och med instegsbelysning, automatisk 2 
Zons klimatanläggning, kyla i facket i mittkonsolen, 
”Ford SYNC 2 m navigation/CD/radio 8 tums pekskärm 
och 4 högtalare, bluetooth/handsfree med röstsyrning, 
backkamera, parkeringssensor bakåt.
Finns det något i provbilens standardutrustning 
som är unikt för modellen? Ja
Underkörningsskydd i rostfritt stål, eluppvärmd vind­
ruta, halvläder inkl läderklädd ratt och växelväljare med 
orange kontrastsöm, ”Ford SYNC 2 m navigation/CD/
radio 8” pekskärm och 4 högtalare.
Provbilens tillvalsutrustning (Urval):
Parkeringssensor fram, dragkrok, parkeringsvärmare.
Finns det något i provbilens tillvalsutrustning 
som är unikt för modellen? Ja
Förarassistans+(Adaptive farthållare med Heads up 
display, Lane Keeping Aid, Lane Keeping Alert, Active 
City Stop, Driver Alert, trafikskyltsavläsning, automatiskt 
halvljus med Follow me home-funktion, automatiskt hel­
ljus med automatisk avbländning, elinfällbara ytterback­
speglar med instegsbelysning, automatiskt avbländbar 
innerbackspegel och vindrutetorkare med regnsensor, 
navigationssystem med Ford SYNC 2 och My Ford Touch, 
Off-road paket (inkluderar skydd för bränsletank och 
differentialspärr bak)
Dragkrok inkl montering: 4 900 kr (Fabriksmonterad) 
Maximal dragvikt: 3 500 kg
Beräknat inbytespris efter 3 år:  172 660 kr  
(beräknat på 6000 mil)
Serviceintervall: 3000 mil/2 år. (Rek. 1 år) 
Serviceavtal/priser:  Kommer att presenteras nya 
avtal i maj ifrån vår serviceavdelning.
Garantier: 15000 mil/5 år

Provbilens pris: 338 550 kr
Standardbil pris: 309 375 kr
Alternativa påbyggnader:
Flaklock jalusi: 12 000 kr (Fabriksmonterad)
Ett flertal modeller av kåpor, flaklock, bågar och rolltop.
Alla priser exkl. moms om inget annat anges. 
Uppgifterna är lämnade av leverantören.

Byggaren provar  Ford Ranger Wildtrak  
Fakta: Ford Ranger Wildtrak

Team David Bergström

David Bergström Henrik Zetterwall
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 Endast i tidningen byggaren – Byggproffs provar Byggbilar !

Henrik Sandberg Mikael EngvallRichard Drotte Åke Krantz

Team Richard Drotte Team Åke Krantz

Kör- 
egenskaper:

Pigg och stark motor. Har styrkan även vid låga varv. Växlar bra om 
än ibland lite hårt. Går mycket stadigt på landsväg.  	  

Mycket trevlig att köra. 	 Lite stötig, men enligt Ford beror det på att bilen var sprillans ny. 
Vid lastning av fabriksnya bilar trycks de nämligen ”ihop”, om vi 
förstod Ford rätt.  Men det lär försvinna efter ett tag. Annars smidig 
och lättmanövrerad.   

Instrument/ 
hjälpmedel:

Mycket välutrustad. Har både backkamera och sensorer. Tydligt 
varningsljud.

Beröm för sensorn som känner av när man med farthållaren påsla­
gen närmar sig fordon. Kanske lite spartanskt i övrigt. Kunde inte få 
igång navigatorn, borde nog haft en instruktör!

Tycks ha en komplett uppsättning av det mesta. Varnar för hinder 
såväl fram och bak som åt sidorna. En teknisk nyhet för oss var 
avståndsvarnaren som automatiskt sänker hastigheten när fart­
hållaren är aktiv och man närmar sig en bil. 

Arbetsmiljö: Skön körställning med utmärkta stolar som dock är lite hårda i 
svanken. Bra sikt. Påkostad inredning. Lätt att stiga ur och i tack 
vare sidofotstegen. Högt säkerhetstänk. Tystgående men med visst 
vindbrus från dörrarna. Fjädringen kan dock vara lite mjukare.

Mycket bekväm. Smakfulla detaljer i inredningen. Bekväm och utmärkt att manövrera i stadstrafik.

Ekonomi: Ganska högt inköpspris. Drar ungefär 0,95 liter milen. Okey inköpspris för det man får. Verkar dra mycket bränsle, men 
det gäller generellt den här typen av fordon. 

Ganska högt inköpspris. 

Lastutrymmet: Bra kapacitet för den här typen av bil. Men för att funka för oss bör 
den kompletteras med kåpa, takräcke och dragkrok. Plastgolvet 
halt men flaket har goda fästmöjligheter för lite tyngre last.

Begränsat även om dragförmågan och lastkapaciteten är bäst av 
de tre testfordonen. Öppet flak är inget alternativ för oss, måste ha 
en låsbar kåpa, vilket finns som tillval. 

Inte tillräckligt för ett byggföretag. Ett rent flak är inget alternativ 
överhuvudtaget. Med kåpa fungerar utrymmet för ett måleri eller en 
VVS-firma. 

Kombinationen 
privat-/arbets-
fordon:

Fungerar bra som familjebil med gott om plats för fyra personer. Som privatbil fungerar den alldeles utmärkt, men som arbetsfordon 
har den sina uppenbara begränsningar.

Alldeles utmärkt kombination för den som nöjer sig med liten last­
kapacitet. För oss som kör främst inom Stockholm med tung stads­
trafik är dock den här biltypen inget vettigt val. Lastkärra fungerar 
inte när man ska försöka hitta parkeringar på trånga stadsgator.

Bäst med  
testmodellen:

Läcker och välutrustad pickup med stark motor. Tuff och snygg design med utmärkta köregenskaper. Priset är 
rimligt.

Den har allt som en toppmodern bil behöver. (Bortsett från last­
funktionen.)

Sämst med  
testmodellen:

Något stötig fjädring. Lastförmågan. Lastutrymmet och den stötiga gången (som dock lär vara 
temporär).

Kan tänka oss 
köpa den här 
modellen?

Kanske men inte som förstahandsval. Trots våra invändningar så är svaret ja. Men utan förmånliga skat­
teregler skulle vi inte göra det. Bra att ha som privatbil på firman 
eftersom förmånsbeskattningen är generös.

Delade meningar. (Åke som arbetsgivare säger nej. Mikael som 
anställd säger ja.)

Helhetsintryck: 
(betyget 1-5 
stjärnor)

✴✴✴✴ ✴✴✴✴++ ✴✴✴✴+

Ranking 2 1 1
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Kör- 
egenskaper:

Smidig att köra och i det avseendet bäst i den här testomgången. 
Däremot känns motorn inte lika stark även om den räcker till. Växlar 
mjukt och fint med bara 5 växlar. Bra dragförmåga på låga varv, 
särskilt med fyrhjulsdriften ikopplad. 	  

Följsam och mjuk i rörelserna.  	 Lättkörd i stadsmiljö. Mjuk och smidig. Har bästa växellådan av de 
tre testfordonen.   

Instrument/ 
hjälpmedel:

Enkel och överskådlig instrumentering. Smidigt med nyckellöst 
system. Bra backkamera och LDW system.

Suverän backkamera och bra gps. Nyckelfri start ger många extra­
poäng. I vårt klimat uppskattas också regnsensorn. Dragkrok som 
standard. Automatiska infällbara backspeglar.

Backkamera. Dragkrok är standard. En finess är vägrensvarnaren.

Arbetsmiljö: Sitter utmärkt och har god överblick. ”Sidestep” gör in och urstig­
ning lätt. Generellt låg ljudnivå där vi speciellt vill peka på det låga 
vägljudet.

Tyst personbilskomfort men kanske upplever vi fjädringen lite 
stötig.

Låg ljudnivå i hytten och behaglig körställning.

Ekonomi: Billigaste bilen av de tre med ett andrahandsvärde som är okey. 
Drar runt 0,85 liter milen.

Bra inköpspris men, i likhet med övriga testbilar, är den lite väl 
törstig. 

Billigaste testmodellen. 

Lastutrymmet: Helt ok fast flaket är i minsta laget. Bra med durkplåt. Behöver kom­
pletteras med kåpa och takräcke. Plus för att dragkrok är standard.

För litet för ett byggföretag. Måste kompletteras med släp och 
någon form av takräcke. 

För litet. Visst kan det kompletteras med ett släp men det gäller ut­
anför stadsbebyggelse. På trånga stadsgator och ont om uppställ­
ningsplatser är släpkärra inget alternativ. 

Kombinationen 
privat-/arbets-
fordon:

Även om Mitsubishin har en något mindre kupé än de andra två, har 
den god personbilskomfort. 4 personer har gott om plats.

Perfekt för dina privata behov men det blir som sagt mer komplice­
rat när man kör den i arbetet. Bäst funkar den här bilmodellen för 
elektriker eller servicetekniker. Skattereglerna gynnar dock den här 
typen av fordon.

Som vi tidigare sagt; en utmärkt kombination för en företagare som 
inte behöver lastkapacitet.

Bäst med 
testmodellen:

Inköpspriset och lågt vägljud. Inköpspris, ljudnivån och det nyckelfria systemet. Ljudnivån och växellådan.

Sämst med 
testmodellen:

Känns lite ”oldfashion”. Lastförmågan. Designen: snygg fram och ful bak. Lastutrymmet och avsaknad av ladduttag bak.

Kan tänka oss 
köpa den här 
modellen?

Nej. Ja. Delade meningar. (Åke som arbetsgivare säger nej. Mikael som 
anställd säger ja.)

Helhetsintryck: 
(betyget 1-5 
stjärnor)

✴✴✴ ✴✴✴✴+ ✴✴✴+

Ranking 3 2 3

Modell: Mitsubishi L200 4D Business Automat
Motor: 2,4 Turbodiesel  181 hk
Drivmedel: Diesel
Växellåda: Automat (5 vxl)
Totalvikt: 2 910 kg
Tjänstevikt: 2 029 kg

Fordonslängd: 529,3 cm
Fordonsbredd: 181,5 cm  
Fordonshöjd: 178 cm
Axelavstånd: 300 cm

Fyrhjulsdrift: ja

Flaket (Innermått):
Max bredd: 147 cm
Max längd: 152 cm
Max godkänd lastförmåga: 881 kg
Bränsleförbrukning, blandad körning: 0,72 l/mil
CO2-utsläpp, blandad körning: 189 g/km

Ljudnivå: 	 Under färd: 74 dB(A) 
	 Tomgång: 81 dB(A)

Antal passagerare: 5 st

Provbilens standardutrustning (Urval): 
Double Cab Automat Business
Dragkrok, elektrisk justerbar förarstol, läderklädsel, na­
vigation, nyckellöst system, 4-dörrar, 2-zons klimatan­
läggning, automat, xenonstrålkastare.

Finns det något i provbilens standardutrustning 
som är unikt för modellen? Nej

Provbilens tillvalsutrustning (Urval):
Enbart i standardutförande.

Dragkrok inkl montering: Dragkrok standard

Maximal dragvikt: 3 100 kg

Beräknat inbytespris efter 3 år:  45 % av nybilspris

Serviceintervall: 2 000 mil/1 år

Serviceavtal/priser:  2 000 mil, 3 800 kr inkl moms
4000 mil, 4 761 kr inkl moms
6000 mil, 7 927 kr inkl moms 
(Lokala avvikelser kan förekomma)

Garantier: 10 000 mil/5 år

Provbilens pris: 276 900 kr
Standardbil pris: (Club Cab Komfort): 229 900 kr

Alternativa påbyggnader:
Flakkåpa från 19 400 kr. Montering tillkommer

Alla priser exkl. moms om inget annat anges. 
Uppgifterna är lämnade av leverantören.

Byggaren provar  Mitsubishi L 200  
Fakta: Mitsubishi L 200  

Team David Bergström

David Bergström Henrik Zetterwall
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 Endast i tidningen byggaren – Byggproffs provar Byggbilar !

Henrik Sandberg Mikael EngvallRichard Drotte Åke Krantz

Team Richard Drotte Team Åke Krantz

Kör- 
egenskaper:

Smidig att köra och i det avseendet bäst i den här testomgången. 
Däremot känns motorn inte lika stark även om den räcker till. Växlar 
mjukt och fint med bara 5 växlar. Bra dragförmåga på låga varv, 
särskilt med fyrhjulsdriften ikopplad. 	  

Följsam och mjuk i rörelserna.  	 Lättkörd i stadsmiljö. Mjuk och smidig. Har bästa växellådan av de 
tre testfordonen.   

Instrument/ 
hjälpmedel:

Enkel och överskådlig instrumentering. Smidigt med nyckellöst 
system. Bra backkamera och LDW system.

Suverän backkamera och bra gps. Nyckelfri start ger många extra­
poäng. I vårt klimat uppskattas också regnsensorn. Dragkrok som 
standard. Automatiska infällbara backspeglar.

Backkamera. Dragkrok är standard. En finess är vägrensvarnaren.

Arbetsmiljö: Sitter utmärkt och har god överblick. ”Sidestep” gör in och urstig­
ning lätt. Generellt låg ljudnivå där vi speciellt vill peka på det låga 
vägljudet.

Tyst personbilskomfort men kanske upplever vi fjädringen lite 
stötig.

Låg ljudnivå i hytten och behaglig körställning.

Ekonomi: Billigaste bilen av de tre med ett andrahandsvärde som är okey. 
Drar runt 0,85 liter milen.

Bra inköpspris men, i likhet med övriga testbilar, är den lite väl 
törstig. 

Billigaste testmodellen. 

Lastutrymmet: Helt ok fast flaket är i minsta laget. Bra med durkplåt. Behöver kom­
pletteras med kåpa och takräcke. Plus för att dragkrok är standard.

För litet för ett byggföretag. Måste kompletteras med släp och 
någon form av takräcke. 

För litet. Visst kan det kompletteras med ett släp men det gäller ut­
anför stadsbebyggelse. På trånga stadsgator och ont om uppställ­
ningsplatser är släpkärra inget alternativ. 

Kombinationen 
privat-/arbets-
fordon:

Även om Mitsubishin har en något mindre kupé än de andra två, har 
den god personbilskomfort. 4 personer har gott om plats.

Perfekt för dina privata behov men det blir som sagt mer komplice­
rat när man kör den i arbetet. Bäst funkar den här bilmodellen för 
elektriker eller servicetekniker. Skattereglerna gynnar dock den här 
typen av fordon.

Som vi tidigare sagt; en utmärkt kombination för en företagare som 
inte behöver lastkapacitet.

Bäst med 
testmodellen:

Inköpspriset och lågt vägljud. Inköpspris, ljudnivån och det nyckelfria systemet. Ljudnivån och växellådan.

Sämst med 
testmodellen:

Känns lite ”oldfashion”. Lastförmågan. Designen: snygg fram och ful bak. Lastutrymmet och avsaknad av ladduttag bak.

Kan tänka oss 
köpa den här 
modellen?

Nej. Ja. Delade meningar. (Åke som arbetsgivare säger nej. Mikael som 
anställd säger ja.)

Helhetsintryck: 
(betyget 1-5 
stjärnor)

✴✴✴ ✴✴✴✴+ ✴✴✴+

Ranking 3 2 3
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Kör- 
egenskaper:

Mycket körvänlig pickup med stabil gång. Det gäller på både 
asfalts- och grusväg. Motor och växellåda går fint. Härlig dragbil 
med tunga lass på släp.	  

Smidig och skön att köra.  	 Mycket goda men vi kom inte överens med växellådan. Mellan fram 
och back är fördröjningen för stor. Vid fickparkering kändes det som 
en evighet vid jämförelse med Mitsubishin.   

Instrument/ 
hjälpmedel:

Överskådlig instrumentering med uppskattade inslag som back­
kamera, sensorer fram och bak, gps och esp.

En utmärkt radio. Gps:en var krånglig att få igång men det handlar 
säkert om att vi var ovana.

Backkamera plus varningssensorer både fram och bak.

Arbetsmiljö: Stor och rymlig kupé där man sitter alldeles utmärkt, även i bak­
sätet. Lätt att ta sig in och ut. Trivsam förarmiljö.

Robust inredning och bra komfort. Mycket bekväm och förarvänlig. Den testbil som har bästa komfor­
ten!

Ekonomi: Dyrast av testbilarna men det har man igen den dagen bilen byts 
in. Andrahandsvärdet är gott. Serviceintervall 4 000 mil eller två år. 
Drar mellan 0,75 och 1 liter  per mil..

Lite högt inköpspris. Bränsleförbrukningen ligger som för övriga 
testmodeller, det vill säga relativt högt. Jämfört med tillverkarens 
uppgifter drar den mer bränsle, vad vi kunde se. Glädjekalkyl? 

Relativt högt inköpspris. 

Lastutrymmet: Helt ok. Bra beklädnad på golv och lucka. Kåpa är nödvändig liksom 
dragkrok.

Relativt rymligt för den här fordonstypen men fortfarande i minsta 
laget för vår verksamhet. 

Bredaste flaket men inte så mycket att det gör någon egentlig 
skillnad. 

Kombinationen 
privat-/arbets-
fordon:

Med den personbilskomfort bilen har och om flaket förses med ett 
skåp med anpassad inredning, blir det en fullgod privat och hant­
verksbil. Både Edströms och Modulsystem har bra inredningar för 
dessa pickuper.

De skattemässiga förmånsreglerna och momsreglerna gynnar den 
här fordonstypen där privatbilsdelen har klart bättre förutsättning­
ar än arbetsbilsdelen.

Utmärkt om man har stora krav på komfort och små krav på ett 
arbetsfordons lastförmåga.

Bäst med  
testmodellen:

Körglädjen, komforten och kvaliteten. Robust och slitstark. Snygg modell. Komforten.

Sämst med  
testmodellen:

Har inget att klaga på. Med risk att låta tjatig; lastutrymmet. Lastförmågan och känslan av att den tekniskt känns lite gammal­
dags.

Kan tänka oss 
köpa den här 
modellen?

Ja. Ja. Delade meningar. (Åke som arbetsgivare säger nej. Mikael som 
anställd säger ja.)

Helhetsintryck: 
(betyget 1-5 
stjärnor)

✴✴✴✴✴ ✴✴✴✴ ✴✴✴✴

Ranking 1 3 2

Modell: Highline
Motor: 2,0 Tdi 180 hk
Drivmedel: Diesel
Växellåda: 8 stegs automat
Totalvikt: 2 820 kg
Tjänstevikt: 2 203 kg

Fordonslängd: 518,1 cm
Fordonsbredd: 195,4 cm
Fordonshöjd: 183,4 cm
Axelavstånd: 309,5 cm

Fyrhjulsdrift: ja

Flaket (Innermått):
Max bredd: 162 cm
Max längd: 155,5 cm
Max godkänd lastförmåga: 617 kg
Bränsleförbrukning, blandad körning: 0,83 l/mil
CO2-utsläpp, blandad körning: 219 g/km

Ljudnivå: 	 Under färd: 71 dB(A)
	 Tomgång: 75 dB(A)

Antal passagerare: 4 st

Provbilens standardutrustning (Urval): 
Klimatanläggning, cd-radio, farthållare, esp, abs, isofix 
barnstolsfäste

Finns det något i provbilens standardutrustning 
som är unikt för modellen? Nej

Provbilens tillvalsutrustning (Urval):
Backkamera, sensorer fram/bak, dieselvärmare, naviga­
tion, xenonlampor, tre extraljus monterade på frontbåge, 
frontrör led, larm, 19 tums alufälgar, skinn/alcantara-
klädsel, dragkrok, elinfällbara sidospeglar, kåpa.

Finns det något i provbilens tillvalsutrustning 
som är unikt för modellen? Nej

Dragkrok inkl montering: 2 960 kr

Maximal dragvikt: 3 200 kg

Beräknat inbytespris efter 3 år:  220 000 kr

Serviceintervall: 4 000 mil/2 år

Serviceavtal/priser: 99 öre/mil

Garantier: 3 års garanti utan milbegränsning,  
12 års garanti mot genomrostning, mobilitetsgaranti, 
maximilgaranti

Provbilens pris:  411 000 kr

Provbilens pris utan kåpa: 381 080 kr
Standardbil pris: 303 000 kr

Alternativa påbyggnader:
Flaklock med flakbåge: 25 920 kr

Rolltop: 14 880 kr

Kåpa: 29 920 kr 

Alla priser exkl. moms om inget annat anges. 
Uppgifterna är lämnade av leverantören.

Byggaren provar  VW Amarok  
Fakta: VW Amarok -Highline

Team David Bergström

David Bergström Henrik Zetterwall
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 Endast i tidningen byggaren – Byggproffs provar Byggbilar !

Henrik Sandberg Mikael EngvallRichard Drotte Åke Krantz

Team Richard Drotte Team Åke Krantz

Kör- 
egenskaper:

Mycket körvänlig pickup med stabil gång. Det gäller på både 
asfalts- och grusväg. Motor och växellåda går fint. Härlig dragbil 
med tunga lass på släp.	  

Smidig och skön att köra.  	 Mycket goda men vi kom inte överens med växellådan. Mellan fram 
och back är fördröjningen för stor. Vid fickparkering kändes det som 
en evighet vid jämförelse med Mitsubishin.   

Instrument/ 
hjälpmedel:

Överskådlig instrumentering med uppskattade inslag som back­
kamera, sensorer fram och bak, gps och esp.

En utmärkt radio. Gps:en var krånglig att få igång men det handlar 
säkert om att vi var ovana.

Backkamera plus varningssensorer både fram och bak.

Arbetsmiljö: Stor och rymlig kupé där man sitter alldeles utmärkt, även i bak­
sätet. Lätt att ta sig in och ut. Trivsam förarmiljö.

Robust inredning och bra komfort. Mycket bekväm och förarvänlig. Den testbil som har bästa komfor­
ten!

Ekonomi: Dyrast av testbilarna men det har man igen den dagen bilen byts 
in. Andrahandsvärdet är gott. Serviceintervall 4 000 mil eller två år. 
Drar mellan 0,75 och 1 liter  per mil..

Lite högt inköpspris. Bränsleförbrukningen ligger som för övriga 
testmodeller, det vill säga relativt högt. Jämfört med tillverkarens 
uppgifter drar den mer bränsle, vad vi kunde se. Glädjekalkyl? 

Relativt högt inköpspris. 

Lastutrymmet: Helt ok. Bra beklädnad på golv och lucka. Kåpa är nödvändig liksom 
dragkrok.

Relativt rymligt för den här fordonstypen men fortfarande i minsta 
laget för vår verksamhet. 

Bredaste flaket men inte så mycket att det gör någon egentlig 
skillnad. 

Kombinationen 
privat-/arbets-
fordon:

Med den personbilskomfort bilen har och om flaket förses med ett 
skåp med anpassad inredning, blir det en fullgod privat och hant­
verksbil. Både Edströms och Modulsystem har bra inredningar för 
dessa pickuper.

De skattemässiga förmånsreglerna och momsreglerna gynnar den 
här fordonstypen där privatbilsdelen har klart bättre förutsättning­
ar än arbetsbilsdelen.

Utmärkt om man har stora krav på komfort och små krav på ett 
arbetsfordons lastförmåga.

Bäst med  
testmodellen:

Körglädjen, komforten och kvaliteten. Robust och slitstark. Snygg modell. Komforten.

Sämst med  
testmodellen:

Har inget att klaga på. Med risk att låta tjatig; lastutrymmet. Lastförmågan och känslan av att den tekniskt känns lite gammal­
dags.

Kan tänka oss 
köpa den här 
modellen?

Ja. Ja. Delade meningar. (Åke som arbetsgivare säger nej. Mikael som 
anställd säger ja.)

Helhetsintryck: 
(betyget 1-5 
stjärnor)

✴✴✴✴✴ ✴✴✴✴ ✴✴✴✴

Ranking 1 3 2
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Bygg-Frank backar  
om ansvaret
Efter att Konsumentverket pres-
sat Bygg-Frank på flera avgörande 
punkter backar nu företaget och tar 
på sig totalentreprenörens roll. ”Vi 
har ingen avsikt att snärja in kon-
sumenten i otydliga villkor” skriver 
Bygg-Frank i svaret till myndighe-
ten.

I ett brev som Bygg-Frank skulle ha 
besvarat i slutet av juli men som i 
stället kom i mitten av augusti ställ-
des flera tuffa frågor rörande avtalet 
med slutkunderna. Konsumentver-
kets jurist pekade bland annat på:

•	 Otydlighet i fråga om till vem konsu-
menten ska reklamera – Bygg-Frank 
eller hantverkaren.

•	 Oskälig generell ansvarsfriskrivning.
•	 Oskälig ansvarsfriskrivning gällande 

information om rotavdrag.
•	 Oskälig klausul om ungefärlig prisupp-

gift.

Konsumentverket konstaterade att 
det avtal som Bygg-Frank har med den 
konsument som Byggaren skrev om före 
sommaren inte uppfyller de krav som 
ställs i avtalsvillkorslagen och marknads-
föringslagen. 

Verket tog upp sex påstådda överträdel-
ser och Bygg-Frank får chansen att yttra 
sig. Bland annat pekas på det motsägelse-
fulla i att konsumenten, enligt avtalet, ska 
vända sig till Bygg-Frank med ”feedback”, 
det vill säga reklamera, men att det är hant-
verkaren som ansvarar för fel i tjänsten. 

Detta ansågs oskäligt.
Brevet och möjligen uppmärksamhe-

ten i tidningen Byggaren fick snabb effekt. 
Bygg-Frank backar på samtliga punkter in-
klusive den avgörande frågan om ansvaret 
och tar på sig rollen som totalentreprenör.  

”Då kan vi ta en mer aktiv roll och agera 
kraftfullare när ett problem uppstår genom 
att vi själva kan åtgärda det då vi har av-
talsrelationen med konsumenten. Det ger 
oss t.o.m. möjligheten att byta ut en entre-
prenör som inte fungerar på ett önskvärt 
sätt” skriver Bygg-Frank i sitt svar.

Bygg-Frank passar också på att framhä-
va sig själva genom uppgiften att 95 procent 
av kunderna är nöjda enligt regelbundna 
mätningar samt att Bygg-Franks ambition 
är att professionalisera en bransch med då-
ligt rykte. 

Nu väntar ett tufft arbete för Bygg-Frank 
med att skriva om alla kundavtal, ta bort de 
egenutformade villkoren och istället hän-
visa till branschens standardavtal, Hant-
verksformuläret 2014 respektive ABS 09 
beroende på byggprojekt. Den första okto-
ber ska förändringarna vara genomförda. º

http://wimmerby.se
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Bygg-Franks vd vill skapa ett Mekonomen

Bygg-Franks grundare och vd Joa-
kim Hilj lyfter fram skillnaden mel-
lan hans företag och andra tjänster 

på nätet med offertförfrågningar där kon-
sumenterna bara matchas med hantver-
kare vilket han menar bara fungerar som 
en prispress.  Han ser Bygg-Frank som en 
oberoende part som har som målsättning 
att skapa trygga byggprojekt för både kon-
sument och entreprenörer.

– Lyckas vi bli som ett Mekonomen för 
fristående hantverksföretag har vi lyckats, 
säger han.

Det andra verksamhetsåret 2015 genom-
förde bolaget mer än 400 projekt och vd:n 
hävdar att missnöje bara uppstod i några 
enstaka fall. När det gäller den kritiska 
och drabbade kund som Byggaren tidi- Joakim Hilj på Bygg-Frank.

Fler missnöjda med Bygg-Franks ansvarsfördelning
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Fler missnöjda kunder till Bygg-
Frank har hört av sig till Byggaren 
sedan vi uppmärksammat den okla-
ra ansvarsfördelningen mellan för-
medlare och byggfirma. De har alla 
använt sig av samma byggfirma. 

”Vi har hamnat i en fruktansvärd situation 
med pajkastning mellan Bygg-Frank och 
byggaren. Ingen tar ansvar för situationen 
och vi har fått ta in en jurist, men det är 
knappt att någon svarar på juristens/våra 
frågor”, skriver en kvinna, som skulle få sitt 
hus utbyggt, i ett mail till Byggaren.

En annan läsare som också beställde 
en utbyggnad av sin villa har drabbats av 
samma firma i Stockholmstrakten. Han 
skriver om ett otal allvarliga anmärkning-

ar vid besiktningen i form av bland annat 
”underdimensionerat bjälklag, felaktigt 
utförd platta, fel höjd på våningsplanen, 
inläckage av vatten i källare, egenkontroll 
saknas helt”. 

I likhet med den kund som vi rappor-
terade om i Byggaren i våras har en oklar 
ansvarsfördelning mellan Bygg-Frank och 
den anlitade byggfirman uppstått också i 
dessa fall. De har försökt vända sig till 
byggfirman som gått under jord och sva-
ret från Bygg-Frank är att de endast för-
medlar byggena och inte har ansvar vid 
reklamationer.

– Bygg-Frank säger att de vill hjälpa 
kunderna men så är det verkligen inte, 
menar den av kunderna som nu kopplat 
in en jurist.

Den andre kunden som drabbats av de 
allvarliga byggfelen skulle ha fått sitt hus 
utbyggt och klart i november förra året. 
Han är beredd att släppa de ekonomiska 
kraven och se till att få huset klart på annat 
sätt men han efterlyser dokumentation in-
för den egenkontroll som kommunen krä-
ver. Och han får ingen respons från vare 
sig byggfirman eller Bygg-Frank.

– Vi vet ju inte ens vilka underentrepre-
nörer som anlitats. Och Bygg-Frank som 
påstår att de har en kvalitetskontroll kan 
inte heller svara på det, säger kunden.

Han ångrar att han skrev på ett så lud-
digt avtal som han faktiskt gjorde. Istället 
menar han att det sedvanliga hantverksfor-
muläret borde ha tillämpats. Nu har han 
lärt sig en läxa. º

gare skrivit om säger Joakim Hilj att en-
treprenören vid upprepade tillfällen be-
gärt tillträde till lägenheten för att åtgärda 
punkterna i besiktningsprotokollet men, 

enligt Bygg-Frank, vägrats tillträde till lä-
genheten av kunden. Kunden menar dock 
att  entreprenören vägrade komma om inte 
ett antal tilläggsfakturor för icke godkända 
arbeten betalades.

Joakim Hilj säger att eftersom Bygg-
Frank mestadels jobbar med konsumenter 
så har dessa en väldigt stark ställning men 
också entreprenören som utför jobbet har 
sina rättigheter enligt konsumenttjänstla-
gen och Hantverkarformuläret. 

Bygg-Frank har idag 250 ”kvalitetssäk-
rade” entreprenörer anslutna till sitt nät-
verk och förmedlar köpklara kunder och 
projekt som entreprenören kan leverera 
till. º

http://www.tec7.se
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Dålig ersättning och ofördelaktiga villkor får byggfirmor att hoppa av 
bygghandlarnas monteringskoncept.
– Det var katastrof. Vi gick back för att avtalen var skrivna så att kunden alltid hade 
rätt, berättar Jimmy Lindblad, delägare i en av de firmor som lämnade samarbetet 
med Bauhaus och han får medhåll av fler.

Byggare hoppar av 
kedjesamarbete

Byggarens systertidning, 
Järn Bygg Färg, har flera 
gånger uppmärksammat 
det flitigt förekommande 
monteringskonceptet som 
bland annat Bauhaus och 

många XL-Bygg-handlare tillämpar. Åter-
försäljarna ser det som en stor fördel att 
kunna erbjuda både vara och tjänst i en 
paketlösning. Men nu är det första gången 
som kedjornas samarbetspartners kommer 
till tals. Och det tycks som att missnöjet 
gror hos vissa byggfirmor. 

I ett fall från Allmänna reklamations-
nämnden i somras fälldes Bauhaus för ett 
montagejobb i ett kök. En Solnabo hade 
köpt en bänkskiva i september förra året 
som visade sig för lång och stack utanför 
med en dryg centimeter efter monteringen. 

Bauhaus försvarade sig med att kunden 
köpt skivorna och fått dem kapade efter 
önskat mått varför hon skulle anses ha 
godkänt dem. Men reklamationsnämnden 
ansåg att tjänsten inte var fackmässigt ut-
förd och att byggföretaget som monterade 
bänkskivan borde ha samrått med kunden 
när man insåg att storleken inte passade.

Jimmy Lindblad, tidigare delägare i Sö-
dertörn Bygg & Förvaltning som anlitades 
av Bauhaus i Solnafallet, ser detta som ett 
bra exempel på hur snett det kan gå i sam-
arbetet mellan byggmaterialhandlaren och 
snickarna. Enligt honom bottnar detta i att 
Bauhaus inte själva åker ut på plats varje 
gång. Och som avtalen är skrivna måste, 
menar Lindblad, byggfirmorna välja mel-
lan en ”bomkörning” och 250 kronor i er-
sättning eller att fullfölja jobbet trots tvek-
samt material.  Och vid reklamation är det 

alltid byggfirman som får stå för kostna-
den, i detta fall 4 000 kronor. 

– Det skiter sig hur vi än gör, konstaterar 
Jimmy Lindblad som sedermera lämnade 
Södertörnfirman och startade en annan 
firma.

Han anser att avtalen mellan byggfir-
morna och återförsäljarna är skrivna så att 
de ensidigt gynnar de sistnämnda. 

– Avtalen är luddigt skrivna och utgår 
från att kunden alltid har rätt och att vi 
alltid ska stå för ersättningen, säger han.

Jimmy Lindblad menar att nödvändiga 
äta-jobb som uppstår under arbetets gång 
och inte avtalas, till exempel justering eller 
byte av en dörr eller liknande, aldrig be-
höver betalas av kunden. Istället drabbas 
hantverkarna. 

– Och vi får inte säga nej till jobb.
En kollega till Jimmy Lindblad som 

monterat en hel del åt Bauhaus ropar en 
bit därifrån att det bara var ”strul” och 
Lindblad tillägger:

– Jag skulle inte ta i de här jobben med 
tång ens.

Hur ska man undvika de här problemen?
– Det är ett jättebra koncept egentligen 

men då måste Bauhaus säljare åka ut på 
varje jobb och följa upp det. Det sker inte 
i dag.

En representant för en annan byggfirma 
i Stockholm skriver under på Jimmy Lind-
blads kritik. Också denna firma har hoppat 
av samarbetet med Bauhaus. 

– Felet är att säljaren av produkten och 
montaget inte känner till byggkonstruk-
tioner och vilka förutsättningar som gäller 
för jobbet, hävdar han. 

Hur tror du att monteringskonceptet 
kommer att gå framöver?

– Jag tror det dör ut. Möjligen kommer 
det fungera på större projekt som taklägg-
ning och liknande men inte på service-
tjänster.

Mikael Kindbom

Har du också drabbats som 
hantverkare i samarbetet med 
byggmaterialhandlarna?  
Hör av dig till info@byggaren.sePrislista på montering från Bauhaus



23byggaren  5 2016

Bauhaus medger att det förekommit brister i samarbetet 
med byggfirmorna under de två år som monteringskoncep-
tet funnits. Men de har rättats till.

– Vi har framför allt lärt oss att vara tydligare och se till 
att företagen vet vad de ger sig in i, säger Tobias Höglind, 
ansvarig för Montageservice på Bauhaus.

Kunderna på Bauhaus kan nöja sig med att köpa materia-
let eller få en paketlösning där montering ingår på en mängd 
områden, alltifrån ett nytt fönster eller dörr till altaner och 
badrumsinredning. Ibland blir det fel och det är bara att ta 
en titt på Allmänna reklamationsnämndens beslut för att 
se att reklamationerna är ett bekymmer för Bauhaus och 
andra aktörer på området. 

Nu menar alltså de byggfirmor som Byggaren talat med 
att avtalen lägger ett stort ansvar på dem och att de oför-
skyllt drabbas när materialet som levererats är felmätt eller 
liknande. Samarbeten mellan Bauhaus och en del byggfirmor 
har gnisslat till följd av detta.

– Det har varit en utmaning att hitta rätt företag att sam-
arbeta med. Vi har sagt upp vissa samarbeten och företag 
har sagt upp samarbetet med oss, berättar Tobias Höglind 
som är operativ chef för företagsservice, montageservice 
och badrumsvärlden på Bauhaus.

Han menar att det funnits inkörningsproblem men att 
det nu, efter två år, fungerar bra.

– Vi har kontinuerligt utvecklat det till en bra modell. Det 
viktiga har varit tydlighet så att våra samarbetspartners vet 
vad de ger sig in i innan de skriver på avtalet. De måste förstå 
våra rutiner kring återkoppling med mera.  

Tobias Höglind poängterar vikten av att ha rätt inställning 
i ett projekt som är nyskapande och oprövat.

– De är ovana vid denna modell. Man ska vara öppen 
inför de nya möjligheter som detta ger. De företag som går 
in med den attityden fungerar samarbetet bäst med.

Han anser att avtalen med byggfirmorna är rättvist för 
båda parter. När det uppstår diskussioner med kunden finns 
det en kordinator som diskuterar med byggföretaget om 
en lösning.  Och problemet med att materialet inte alltid 
stämmer uppstår ju, menar Tobias Höglind, också i vanliga 
rot-jobb där hantverkaren arbetar direkt mot slutkunden.

Cirka 35 företag är engagerade i Bauhaus monteringskon-
cept runt om i Sverige. Tobias Höglind uppger att de får till-
delat sig uppdrag och kan vid tidsbrist avstå från jobbet efter 
24 timmars betänketid och låta det gå till ett annat företag.  
Vid större jobb, exempelvis altanbyggen, sker hembesök i 
förväg. Men inte vid byte av dörr, badrumsblandare eller 
andra mindre jobb.

– Med tanke på kvantiteten skulle det inte gå att genom-
föra.

Tobias Höglind konstaterar att Montageservice omsätt-
ningsmässigt utgör en  mindre del av Bauhaus totala verk-
samhet men som stadigt växer. Och att det är en viktig del  
när vi nu går mot en mer digital försäljning och varuhusen 
måste konkurrera med nya grepp.

– Pris och produkt kommer inte att räcka. Vi ger service 
som våra kunder kommer att minnas och återvända till va-
ruhusen igen. º

Bauhaus kommenterar

Najkvick AB Gräsdalsgatan 10, 653 43 Karlstad
Tel: 054-560629  |  Fax: 054-566511

info@najkvick.se  |  www.najkvick.se

För den professionella

 Modell NKRC-16 NKRC-20 NKRC-25
 Spänning 230V 230V 230V
 Effekt 690W 830W 1100W
 Vikt 8 Kg 13 Kg 24,5 Kg
 Diameter 4-16 mm 4-20 mm 4-25 mm
 Klipphastighet 2.5 - 3.0 s 3.0 - 3.5 s 5.0 - 5.5 s
 Pris 5.400:- 6.400:- 8.600:-

Alla priser exklusive moms.

Armeringsklipp med vändbara skär

Begagnade
Max RB 395 &

RB 397
Najmaskiner

Vi på Najkvick AB erbjuder er möjlighet att köpa
nyservade begagnade Max RB395 & RB397

najmaskiner med 3 månader garanti.
Komplett med Laddare och 2st batterier i låda.
Paketpris med najtrådrullar 0,8 mm x 95 meter.

Just nu
35%
rabatt

Alla modeller levereras med praktisk väska, verktyg och manual. 1 års garanti.

 500 st najtrådrullar + RB395 Pris 15.900:-
 500 st najtrådrullar + RB397 Pris 16.900:-
 200 st najtrådrullar + RB395 Pris 11.300:-
 200 st najtrådrullar + RB397 Pris 12.300:-
 100 st najtrådrullar + RB395 Pris 9.400:-
 100 st najtrådrullar + RB397 Pris 10.400:-
 50 st najtrådrullar + RB395 Pris 8.400:-
 50 st najtrådrullar + RB397 Pris 9.400:-

Vi tillhandahåller även
nya laddare & batterier
till Max najmaskiner.
Erbjudande på batteri och laddare
Ni Mh 9,6V 3,0 Ah till RB392/395.
Li-ion 14,4V 3,0 Ah till RB397.

RB392/395   RB397

Sladdlös armeringsklipp
NKBC-16 med vridbart
klipphuvud 360°
• Klipper upp till 16 mm.
• Returventil om pistongen fastnar.
• 2 st Li-ion 18V 2.2 Ah batterier + laddare.
• Vikt: 6,5 kg.
Pris 13.700:-

895:- 699:- 899:-

http://www.najkvick.se
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Att arbeta  
i kamratkluster

Stens krönikaº

Hagaköket har ett brett utbud av kök för alla tänkbara önske-

mål och förutsättningar. Stommarna är fabriksmonterade, 

precis som ett pro�skök ska vara. 

Vi finns hos din lokala byggfackhandlare. Välkommen!

Se samtliga återförsäljare på www.hagakoket.se    

För pro�s av pro�s!
Komplett köksförnyelse eller kompletterande delar?

Nyhet! Unikt 

vattenbaserat 

isolerskum.

JF100 – snabbt, enkelt och säkert.
• 2-i-1-ventil: jobba med skumpistol eller  

spraymunstycke.

• Isocyanatfri – kan användas utan handskar.

• Jämna av och ta bort överskott på direkten.

• Skölj eller torka bort med vatten.

• Ingen efterexpansion – skapar inget tryck.

• Elastiskt – klarar rörelser i konstruktionen.

• Snabbt och enkelt – få tid över till annat. 

www.illbruck.com

FYLL. JÄMNA AV.

TORKA RENT. KLART.

ygghantverkarna i Sverige kan räknas till 
ungefär hundratusen små bolag där 43 pro-
cent är enskilda firmor (EF), 53 procent är 
aktiebolag (AB) och endast 6 procent är 

handelsbolag (HB). Jag har då räknat bort 
specialfirmor inom måleri, el, VVS, plåt 
med mera och räknar bara de allmänna 

bygghantverkare som driver sitt företag som 
enskild firma. Hela 43 000 verksamheter är alltså enskilda firmor 
där ägaren driver bolaget med sitt eget personnummer som or-
ganisationsnummer. 

Jag har ibland förundrat mig över hur stora byggprojekt dessa 
egenföretagare åtar sig och vad de debiterar per timme. Man kan 
inte se någon uppenbar skillnad i debitering mellan de olika bo-
lagsformerna. Enskilda firmor utför drygt en miljon ROT-uppdrag 

per år. Det finns naturligtvis AB och HB också som inte har några 
anställda eller som kan betecknas som fåmansbolag, men denna 
krönika tänker jag tillägna enskilda firmor.

Med den kännedom jag har, arbetar de här egenföretagarna i 
något som kan betecknas som informell samverkan i kamratkluster 
under ett samförstånd om att ”du får jobb av mig om jag får jobb 
av dig”. Det kan röra sig om upp emot tio personer (tio EF) som 
arbetar tillsammans på det här sättet. Det finns inga egentliga 
begränsningar i vilka order man kan ta hem, får man en order 
så vet man att det finns flera som hjälper till att slutföra den. De 
olika enskilda firmorna debiterar varandra, totalentreprenören 
debiterar kunden och tar emot fakturor av sina kamrater i klustret 
(underentreprenörer UE). Många enskilda firmor arbetar också 
som underentreprenörer till AB.

Dessa konstellationer är ovanliga inom andra branscher, vad jag 

http://hagakoket.se
http://www.illbruck.com/sv_SE/home/
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STEN FOLKESSON 
Förbundsjurist  
för Byggmaterialhandlarna

En bekvämare ytterpanel

En industrimålad ytterpanel är både billigare och bättre 
än att måla panelen själv. Våra målningstester visar på 
flera fördelar. 

Moelvens målade paneler, Moelven Proffs och Moelven 
Bekväm, målas med ett jämnt lager färg i rätt mängd 
som skyddar. Eftersom panelerna dessutom målas innan 
de påverkas av väder får de längre livslängd 
och behöver inte målas om lika ofta. 

Hur mycket billigare blir det?
Det räknar du enkelt fram med Moelvens 
kalkylator (moelven.com/se/kalkylator). 
Den visar även hur mycket tid man 
sparar genom att välja en målad panel 
i stället för att välja en obehandlad 
och måla själv. 

Redo för höstens fasadarbeten?
Med Moelven Proffs och Moelven Bekväm, 
som finns i olika profiler och färger, gör du 
jobbet effektivare, snabbare och bättre. 

moelven.se/byggochbo

Ytterpanel

2016_Byggaren_5_Moelven_Ytterpanel_90x271.indd   1 2016-08-03   15:07:18

förstått och fullständigt unika. Det 
är bara inom byggsektorn man kan 
finna den här formen av samverkan 
där alla i klustret arbetar som de sju musketörerna ”en för alla, alla 
för en”. Jag vill inte ge mig på gruppen och kritisera den men det 
finns mycket som man bör tänka på när man åtar sig tillbyggnader 
och andra projekt där det rör sig om åtskilliga hundratusentals 
kronor i projekten. Jag vill därför nämna några:
•	 Garanti och reklamationshanteringen
•	 Försäkring
•	 Omvänd moms
•	 Konsumenttjänstlagen
•	 Kalkylering, ekonomi och betalning 
•	 Avtal
•	 Ansvar vid konkurser 
•	 Arbetsmiljöansvaret

Vid alla ovanstående punkter har jag sett flera brister hos dessa 
företagare och svagheter i klustret. Vid reklamationer och ga-
rantifrågor har jag exempelvis märkt att det är lättare att svara 
kunden än att gå på kamraten i klustret. I ett kluster hittade jag 
inte en enda som hade ansvarsförsäkring. Många av deras arbeten 
utförs till konsumenter enligt konsumenttjänstlagen (KtjL), en lag 
som ställer höga krav på byggaren men där det bland företagarna 
saknades basala kunskaper om hur lagen fungerar.

Jag vill inte påstå att de är byggfuskare, ett epitet som andra får 
använda och som jag inte vet om det  stämmer. Men skall jag hitta 
brister så är det ”kostymjobben” det brister i och inte blåbyxjobben. 
Med det menar jag att stora byggprojekt kräver mer administrativ 
kunskap, om lagar och normer, om ekonomi, avtal och arbetsmiljö 
än om själva hantverket och det fackmässiga utförandet.

Av det stora antal klagomål till konsumentrådgivarna i landets 
kommuner (cirka 12 000 per år) är en stor del klagomål på dessa 
kluster och det gäller ofta ÄTA-kostnader, priset, garantier och 
avtal. Alltså inte så många klagomål på det fackmässiga utförandet. 
Skall vi förbättra statistiken rekommenderar jag att enskilda firmor 
görs om till AB och att man driver samarbeten i entreprenadform 
med avtal emellan huvudentreprenören och underentreprenö-
ren. Färdiga avtal finns för detta samarbete i form av ABT-u 07 
och AB-u 07. Tänk på att alla affärer med konsumenten regleras 
enligt konsumenttjänstlagen (KtjL) och alla affärer mellan före-
tagen i klustret med köplagen (KL). Det finns inte ens en bråkdel 
i köplagen som ger samma rätt för huvudentreprenören att gå 
tillbaka (regress) till underentreprenören i klustret som skrivna 
avtal mellan de olika företagen skulle ge.

Sten Folkesson

http://www.moelven.com/se/


26 byggaren  5 2016

hitachi-powertools.se

Ett bredare sortiment av 
cirkelsågar
Innovativa lösningar. Gröna verktyg.

Med totalt 12 ledande cirkelsågar för proffsan-
vändare i sortimentet, törs vi påstå att Hitachi  

kan det här med sågning.

3ÅRS
GARANTI

Sladdlös världsnyhet på Dewalt
❚◗ I somras kom Dewalt med sin största 
nyhet på många år – ett batterisystem som 
ersätter sladdarna även på de tyngsta ma-
skinerna. Byggaren var med och provade 
maskinerna på Nordenkontoret i Mölndal.

I testverkstaden visade utbildningsan-
svarige Ulf Olsson upp maskinerna som kan 
revolutionera branschen. Journalister från 
hela Norden var på plats och kunde själva 
konstatera att de batteridrivna maskinerna 
har samma kapacitet som de sladdrivna. 

Vi sågade i allt från Leca-block till trä, nytt-
jade den nya portabla bordssågen på under 
20 kilo och använde SDS+hammaren. Allt utan 
sladd. Och vi mötte inget större motstånd.  

XR Flexvolt som Dewalts batterisystem 
heter bygger på en 500 sidor lång patentan-
sökan som garanterar skydd från konkurren-
terna en tid framöver. Och det lär finnas både 
en och annan aktör som nu sneglar avund-
sjukt på detta genombrott. Det handlar om 
världens första kompatibla 18/54 V-batteri.

Själva lanseringen har kantats av hem-
lighetsmakeri. Ett antal utvalda kunder har 
fått se och prova produkterna på Camp Nou, 
FC Barcelonas hemmaarena mot tystnads-
plikt. Också vi journalister fick skriva på 
sekretessavtal. Nyheten släpptes på exakt 
samma dag i hela världen, något som är yt-
terst ovanligt att ett företag i den här bran-
schen väljer att göra.

– Detta är i princip den största lansering-
en sedan Dewalt började som varumärke i 
slutet av 90-talet. Det kommer att ta pro-
fessionella elverktyg till en helt ny nivå, sä-
ger Mats Gustafsson, Dewalts produktchef 
i Norden.

Användare av gamla verktyg kan vara 
lugna eftersom batterisystemet är kompa-
tibelt med alla XR 18 V maskiner från 2011 
och framåt.  

Exempel på vad som nu kan utföras med 
det nya batterisystemet är arbete vid stora 
kap- och gersågar, allt ifrån 216 till 305 mil-
limeter. På en laddning kan man med cirkel-
sågen göra 170 kapningar av 50 x 250 mm 
virke. Mer än 40 meter 2-tums virke eller över 

90 meter OSB kan klyvas med bordssågen 
på samma laddning. Liksom 339 kapningar 
av 50 x 100 mm virke med 305 mm kap-ger-
sågen som dessutom drivs av 2 stycken bat-
terier för att nyttja det nya batterisystemet 
maximalt.  

I USA får man till och med ut mer volt med 
två stycken Flexvolt batterier än vad man har 
med sladdrivna elverktyg. 

– Du slipper som professionell hantver-
kare ha ett helt elverk med dig, utlovar Mats 
Gustafsson.

Ulf Olsson är eld och lågor över att få 
visa upp det nya batterisystemet och går 
runt och demonstrerar också de 10–12 helt 
nyutvecklade maskiner som kan köras med 
det nya batteriet. Här ingår världens första 
sladdlösa bordssåg. Men också helt nya så-
gar som exempelvis 184 millimeter som drivs 
med 18 volt och 216 och 250 millimeter på 
54 volt och 305 millimeter på två 54 volts-
batterier. Givetvis ökar också prestandan 
på lättare maskiner som skruvdragare där 
man kan skruva ihop en större altan på en 
laddning. 

Mats Gustafsson berättar att produkterna 
börjar säljas i september. Och att säljarna 
hos byggmaterialhandlarna nu ska drillas 
ordentligt.

– Det kommer bli en rolig utmaning att få 
den professionella hantverkaren att förstå 
att det faktiskt är möjligt att göra allt detta 
sladdlöst. Nu måste vi ta detta hela vägen 
till återförsäljarledet och vidare till slutan-
vändarna. ºUlf Olsson visar batteridrivna verktyg.

Lanseringen av batteriet skedde samtidigt i hela världen. Här är batteriet som i ett slag förändrar användandet av tyngre elverktyg.

http://www.hitachi-powertools.se
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Stort & smått  

ernrydcars.com

snål Som en nissubishi.
attityd som en peterbilt.
0,79

Är du i behov av en firmabil som speglar 
dig som person? Vi gissar att du är en egen-
företagare som ställer lite högre krav på ditt 
fordon. Den skall klara av dina vardagssysslor 
som att lasta cementsäckar, brädor eller 
verktyg men på helgen skall hela familjen 

rymmas med Isofix-barnstolar, hockeyut-
rustning, motorcyklar eller möbler till 
sommarstugan. 

Välkommen in på en provkörning i Stockholm 
eller Karlstad. Läs mer på ernrydcars.com.

* PRISET GÄLLER VID KÖP AV EN FABRIKSNY RAM 1500 CREW CAB LARAMIE ECODIESEL (559.000 KR + MOMS). LÖPTID: 36 MÅNADER, 50% RESTVÄRDE. 
FÖRSTA FÖRHÖJD LEASINGAVGIFT: 150.500 KR ELLER MOTSVARANDE INBYTESBIL. RÄNTA: 4,94%. UPPLÄGGNINGSAVGIFT: 595 KR. AVIAVGIFT: 55 KR.

4.996:-per mån*

2016 RAM 1500 
Crew Cab Ecodiesel.
Leasing från DNB 
Finans från ca:

l/mil! 

stockholm
08-30 20 40

Karlstad 
054-7000 700

❚◗ Milwaukee lanserar ett M18 Red-
lithium-Ion 8 Ah-batteri med upp till fem 
gånger längre drifttid, 35 procent mer kraft 
och 60 procent mindre värmeutveckling 
jämfört med standardbatterier.  

Uppgraderingen till det nya batteriet 
ökar direkt prestandan på användarnas 
befintliga M18 verktyg och det är kompa-
tibelt med över 85 verktyg i M18-serien.

Dessutom avger M18 Redlithium-Ion 
9,0 Ah-batteriet avsevärt lägre värme, 
vilket innebär att användarna kan pressa 
sina verktyg ännu hårdare och längre än 
tidigare. 

Det första tunga verktyget som presen-
teras med det nya batteriet är Milwaukees 
fem kilos SDS-Max Kombihammare. Ge-
nom den avancerade teknologin i M18 
FUEL har Milwaukee utvecklat en borrham-
mare med 40 mm borrkapacitet och kraft 
nog att kontinuerligt mejsla i 20 minuter 
på en batteriladdning. º

Mer kraft - mindre värme

http://www.ernrydcars.com
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WWW.BYGMA.SE

Bygma – en bygghandel  
för dig som kräver  

lite mer.
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Stort & smått  

Ladda Bosch trådlöst
❚◗ Bosch-systemet ”Wireless Charging System” är nu kompati-
bel med 10,8 V verktyg. Den nya GBA 10,8 V 2,5 Ah OW-B Professional 
gör det möjligt för yrkeshantverkare att för första gången utnyttja 
fördelarna med trådlös induktionsladdning. De nya laddarna har 
inga kontaktpunkter och är tåliga mot vatten, damm och smuts. De 
kan användas mobilt i fordonet på väg till jobbet genom lösningar 
som ”Wireless Charging L-Boxx Bay”. Med ett matchande inlägg kan 
10,8 V-batterier laddas direkt i L-Boxx på väg till jobbet. º

Makita lanserar  
ny hybrid- 
dammsugare
❚◗ Makitas nya hybriddamm
sugare drivs med två 18V LI-ion bat-
terier eller med 230 V nätanslut-
ning beroende på vad som passar 
bäst för tillfället. Den beskrivs av 
företaget som användarvänlig 
med reglerbar sugstyrka och 
smarta förvaringslösningar 
genom bland annat en av-
tagbar förvaringslåda där 
diverse tillbehör kan för-
varas. º

http://www.bygma.se/webshop/webshop.aspx
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För Verkstad, Lager, Lyft, Transport 
och Materialhantering

08-544 403 70 • cowab.se • info@cowab.se

på www.cowab.se

Beställ vår 
372-sidiga katalog!

Nya spikpistoler från Rapid
❚◗ Med stomspikning, takläggning och finsnickeri  i åtanke lanserar 
fästspecialisten Rapid ett nytt professionellt spikpistolssortiment med 
fem nya trycklufts- eller batteridrivna spikpistoler, samt en medföljande 
serie kvalitetsspik och dyckert. 

– Genom samtal med professionella användare har vi identifierat de 
viktigaste funktionerna som gör en avgörande skillnad för deras arbets-
dag – tillförlitlighet, effektivitet och ergonomi. Varje spikpistol vi lanserar 
inom detta koncept levererar dessa funktioner, säger Mikael Österling, 
International Category Manager på Rapid. 

De två modellerna BN50 och BN64 är nyutvecklade, batteridrivna  
modeller som levererar en ökad effektivitet. De erbjuder en annan lös-
ning än sina gasdrivna konkurrenter.

Rapid erbjuder därutöver en garanti på två år utan någon produktre-
gistrering. º

Mobilbilder avgör materialåtgång
❚◗ Stanley lanserar Smart Measure Pro, ett 
innovativt och tidsbesparande digitalt mätinstru-
ment som kan ge höjden, bredden och arean av 
en yta med bilder från mobilen. Smart Measure 
Pro-appen ger snabba och noggranna mätningar 
genom fyra enkla steg och är idealisk vid byggna-
tioner, ombyggnationer samt inredningsprojekt. 

Efter att ha anslutit en smartphone till Smart 
Measure Pro via appen kan användaren enkelt 
ta bilder av den valda ytan och det digitala instru-
mentet räknar automatiskt ut hur mycket material 
som behövs. Via appen kan man även se, lagra samt dela mått och be-
räkningar till en stationär enhet. 

Smart Measure Pro drivs av ett inbyggt Li-Ion batteri och är utrustad 
med en standard USB-kabel för laddning. º

Ny dold infästning från Aerfast
❚◗ Aerfasts nya Camo  fixtursystem ger dold infästning och snygga 
barfotasköna altaner utan synlig skruv. Det djupa T15 torx-spåret ger 
kraftigt bitsgrepp, minskar risken för att slira i greppet vid skruvning och 
skyddar ytbehandligen på skruven. Den reverserande övre gängan drar 
materielen tätt i samman och ger rent och snyggt ingångshål. Mejsel-
spetsen klipper fibrerna vid skruvningen, infästningen ka därmed göras 
utan risk för sprickningar i materialet.  Systemet fungerar på såväl hårda 
träslag och behandlat trä som cederträ och komposit/PVC.. º

http://www.cowab.se
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I ljuset av den negativa bild som 
många gånger sprids av ensamkom-
mande flyktingbarn är historien om 
Majid Nazari en riktig solskenshis-
toria. Utan föräldrar kom han till 
Sverige för fyra år sedan. Han sat-

tes i språkintroduktion och avverkade en 
snabb version av grundskolan som han 
redan klarat av i hemlandet.

Spåret han sedan valde var att bli byg-
gare. Ganska snabbt insåg han tjusningen 
med plattsättning.

– Jag är intresserad av att jobba med hän-
derna. Kontor är inget för mig, säger han 
i samband med tårtätandet och uppvakt-
ningen med biobiljetter och blommor från 
utbildningsförvaltningen i Stockholms stad 
och Byn, Byggnadsindustrins Yrkesnämnd.

Också hans klasskamrater från tvåan 
fick dela glädjen och tårtan med honom. 
Detta var lite extra eftersom Kista utmärkt 
sig genom att knipa två guld i Yrkes-SM 
genom Sebastian Norén i golvläggning och 
Erik Teuchler i plåtslageri. 

Sebastian Norén går i tvåan och hade 
övat på en ritning i god tid så han visste 
vad som väntade. Allt från svets till knivar 
hade han med sig i bagaget för att klara 
olika discipliner inom sitt gebit.

– Det känns bra att ha ett SM-guld i cv:n 
när man söker jobb, menar han. 

Och som golvläggare vill han jobba, 
eventuellt med egen firma på lite längre sikt.

Erik Teuchler som nu avslutat den tre-
åriga gymnasieutbildningen har en pappa 
som är snickare men själv valde han plåt-
slageri. Nu börjar han jobba på en firma i 
Upplands Väsby.

– Jag har jobbat mycket med pappa och 
är van att arbeta med händerna. När jag 
provade på plåt i skolan insåg jag att det 
är mycket mer tekniskt än snickeri. Många 
hantverksyrken är montageyrken men det 
är inte plåtslageriet.

Ensamkommande flykting 
lyckades i SM
För fyra år sedan kom Majid Nazari 
från Afghanistan som ensamkom-
mande flyktingbarn. Nu är han en 
av Sveriges bästa plattsättare. Han 
och två vinnare i yrkes-SM från 
Kista Byggtekniska Gymnasium 
har firats med tårta och uppvakt-
ning av från byggbranschen och ut-
bildningsförvaltningen.

Han anser att plåtslageriet kräver mycket 
träning och att det är därför han har lyck-
ats i SM. 

Majid Nazari säger att om han hade fått 
mer exakta instruktioner i förväg skulle 
han haft med sig komplett utrustning till 
SM vilket intygas av hans lärare. Därför 
är han inte riktigt nöjd med fjärdeplatsen. 
Hans lärare Jesper Lindstrand intygar dock 
att den plattsättning som hans elev lycka-
des med i SM till och med är för svår för 
en lärare. Och helt klart är Majid Nazari 
åtminstone lite stolt.

– En fjärdeplats är jättebra, härligt. Jag 
har kämpat och varit mycket i verkstaden, 
säger han på oklanderlig svenska.

Majid Nazari har redan stakat ut sin 
framtid efter examen nästa år.

– Först ska jag jobba som plattsättare 
och sedan bli platschef.

– Om man kämpar hårt och utbildar sig 
är allt möjligt.

Majid Nazir bor i en svensk familj och 
saknar sina föräldrar. Men han trivs ändå 
i Sverige.

Mikael Kindbom

Majid Nazari bjöd på tårta efter sin framgång.

Sebastian Norén och Erik Teuchler uppvaktades efter sina yrkes-guld.
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CC-Fönsterdrev
vi håller vad vi lovar!

Sveriges mest väldokumenterade och godkända drev! 
Finns hos välsorterade bygghandlare.

Expanderar från

 2 mm upptill 30 mm

NYHET! Byggfolietejp som är 

SITAC-godkänt. CC- Hugger!

Unidrain - ShowerLine är en vidareutveckling av 
Unidrains linjeavloppsarmaturer vilket ger stora 
byggtekniska fördelar samt ett kvalitétssäkrat 
golvfall. 

Hela arbetsprocessen med att bygga golvfall och 
att utföra golvavjämning i ett badrum / våtrum 
kan utföras snabbare än med konventionella 
metoder. Det kvalitétssäkrade golvfallet får man 
på köpet.

Golvytan utanför duschzonen kan utföras helt 
plan enl gällande branschregler. Dock får aldrig 
bakfall förekomma. Unidrain ShowerLine kan 
placeras i vänster- eller högerhörn samt även 
mitt på en vägg om man vill ha en så kallad walk-
in dusch.

Finns i 3 olika grundmodeller, höger, vänster och walk-in.

=  Lokalt fall mot golvavloppet=  Plan yta

Golvfallet utförs med valfritt golvspackel

Golvfall och golvavjämning före tätskiktsläggning

UNIDRAIN - SHOWERLINE
SNABBARE BADRUMSBYGGNATION MED KVALITÉTSSÄKRAT GOLVFALL

INBYGGT
GOLVFALL SOM

UPPFYLLER GÄLLANDE
BRANSCHREGLER

= KVALITETS-
SÄKRING

Beställ vår ShowerLine broschyr på 
info@jafo.eu eller via QR koden

www.unidrain.se   |   www.jafo.eu   |   046 33 39 00
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Posttidning B
Avsändare: Byggaren, Box 2082, 169 02 Solna

Med Automile för företag slipper du överraskningar vid en eventuell skatterevision med en körjournal 
som uppfyller alla Skatteverkets krav. Du sparar tid och det finns appar för både iPhone, Android, 
Windows Phone och webbläsaren. Automiles smarta uppfinning installeras på 15 sekunder utan 
verktyg och sladdar. Den använder alla mobiloperatörer utan krav på extra SIM-kort eller abonnemang. 
Enheten ingår utan extra kostnad och fungerar i alla fordon tillverkade e�er 2001.

Prova fritt i 60 dagar på www.automile.se

Smartare elektronisk körjournal

Prova
Fritt i 60 dagar
på automile.se

Frågor? Skriv till team@automile.se eller ring oss på 010-209 98 80.

https://automile.se



