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CC-Fönsterdrev
vi håller vad vi lovar!

Sveriges mest väldokumenterade och godkända drev! 
Finns hos välsorterade bygghandlare.

Expanderar från

 2 mm upptill 30 mm

NYHET! Byggfolietejp som är 

SITAC-godkänt. CC- Hugger!

Nordens största skydds- och yrkesskotillverkare 
Sievi AB • Kristallen, 754 50 UPPSALA • Tel. 018-20 02 20 • Fax 018-20 02 21 
• info.se@sievi.com • www.sievi.com
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Den nya dynamiska produktfamiljen Sievi Viper är svaret på behov av säkerhet och design. Tack vare sin konstruktion, i det närmaste utan 

sömmar är strömlinjeformade Viper mycket hållbar och komfortabel att använda, ett säkert val för proffsen. Ovanmaterialet är vattenavstötande 

mikrofiber som andas. Det luftiga 3D-dry-fodret förbättrar andningsegenskaperna ytterligare. Dessa sportiga skyddsskor är utrustade med tå-

hätta, antingen av lätt komposit eller av aluminium. I modellserien Viper finns också skor med spiktrampskydd av stål, som ger det bästa möjliga 

skyddet mot vassa föremål.

PROFFS KÄNNER MAN IGEN PÅ UTRUSTNINGEN – KVALITETEN AVGÖR

Sievi Viper 2+ S3
43-52137-312-92M
35-38 EN ISO 20345: S3 SRC
43-52137-313-92M
39-47 EN ISO 20345: S3 SRC

CTC Sievi Viper 3 S3
44-52171-302-92M
36-38 EN ISO 20345: S3 SRC
44-52171-303-92M
39-47 EN ISO 20345: S3 SRC

Al Sievi Viper High+ S3
43-52121-312-92M
35-38 EN ISO 20345: S3 SRC
43-52121-313-92M
39-47 EN ISO 20345: S3 SRC

CTC

CTC Sievi Viper 1+ S1
43-52124-112-92M
35-38 EN ISO 20345: S1 SRC
43-52124-113-92M
39-47 EN ISO 20345: S1 SRC
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	 6	 Från morgon till kväll. 

Stefan Burman och 
hans son Robin bygger 
Fiskarhedenvillans hus  
för hela slanten. 

	 10	 Några millimeter från 
döden. Jesper Karlsson 
höggs med kniv i huvudet 
men kunde uppfylla sin 
dröm och bli snickare.

	 14	 Byggkeramikrådet får 
kritik av Villaägarna för att 
ha släppt på förbudet mot 
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har testat fyra modeller 
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grönt laserljus men vinner 
grönlasrarna?

	22	 Henrik Gustavsson  
fick efter nio års kamp 
komma till Högsta 
domstolen för en historisk 
fajt med fackförbundet 
Byggnads.

Ledaren 
Maskiner och alkohol 
en dålig kombination

Nordbyggs beslut att inte tillåta 
servering av starköl i mont­
rarna i utställningshallarna 
vid mässan i april nästa år var 
klokt. Det visar på en mog­
nad i branschen.  Samtidigt 

kan man konstatera att tidningen Byggaren 
var tämligen ensam om att slå larm om saker­
nas tillstånd i samband med mässan 2014. Då 
noterade min företrädare Peter Norrbohm 
berusade hantverkare i full färd med att prova 
verktyg och maskiner. 

En allvarlig olycka skulle inte bara ha fått 
tråkiga konsekvenser för de inblandade. 
Nordbygg som varumärke hade förmodli­
gen naggats i kanten.

I stället tar arrangören själv initiativet och 
fattar ett ansvarsfullt och moget beslut vilket 
motiveras på ett alldeles utmärkt sätt. ”Bak­
grunden till de nya riktlinjerna är dels ett ökat 
säkerhetsfokus, dels synpunkter från både be­
sökare och utställare på att alkohol inte hör 
hemma i den moderna byggbranschen. Gärna 
på kvällen i ett mer socialt sammanhang, men 
under mässdagarna är man på jobbet och vill 
ha professionella möten med kunder, kol­
legor, samarbetspartners och leverantörer” 
skriver man i ett uttalande på sin hemsida.

Det finns många branscher som omgetts 
med rykten om tvivelaktiga alkoholvanor. 
Inte minst min egen – mediebranschen.  Jag 
jobbade en gång på en lokaltidning där en av 
cheferna ofta, mitt under arbetspasset, drog 
ut en spritflaska ur skrivbordslådan.  

Det är svårt att komma på någon bransch 
där alkoholkonsumtion tillåts på arbetstid. 

byggaren nummer 7-2015

Ansvarig utgivare
Lars Cyrus 
08-514 934 20,  
jaff@vtf.se

Chefredaktör
Mikael Kindbom 
0736-84 48 16 
08-514 934 14
info@byggaren.se

Annonser
Ing-Marie Danielsson  
0702-73 42 84 
ingmari.danielsson 
@telia.com

Lars-Börje Dorfh 
Adspace 
0708-15 05 33 
byggaren@adspace.se

Postadress
Box 2082, 169 02 Solna

Förlag
Förlags AB  
Verkstadstidningen

Form
Ingela Hallonquist

Prenumeration och  
adressändring
08-514 934 21 
info@byggaren.se

Prenumerationspris
350 kr exkl. moms för ett 
år (åtta nummer)

Tryck, repro och  
annonsproduktion
V-TAB Vimmerby

Medarberare i detta 
nummer
Christer Andersson
Peter Norrbohm

Krönikör
Sten Folkesson
 

Omslag: Stefan Burman 
och hans kolleger  
i färd med att bygga  
ett Fiskarhedenhus.  
Foto: Mikael Kindbom

Det skulle möjligen vara diplomater emellan. 
Någon tråkighetsstämpel över Nordbygg 

behöver detta inte innebära. Det är en jätte­
fest för landets alla byggare.  800 utställare 
från 30 länder och omkring 50 000 besökare 
talar sitt tydliga språk. 

Här uppstår intressanta möten i en smält­
degel av leverantörer, handlare och proffsbyg­
gare. Det är en smula gåtfullt hur en mässa 
med en sådan tyngd kan förbigås med tystnad 
i de stora medierna. Jämför med läkarstäm­
man eller ännu hellre bokmässan. Där trängs 
journalisterna från både press, radio och tv. 

Byggbranschen får ju annars så mycket 
uppmärksamhet, inte bara genom byggpro­
grammen i tv, utan också för att bostads­
byggandet har blivit en av de hetaste sam­
hällsfrågorna. Ett tecken på Nordbyggs tyngd 
är det egna mässprojektet ”Renovera ener­
gismart”, som bland annat Energimyndig­
heten står bakom, med tips om lönsamma 
renoveringsåtgärder. 

Det är bara att gratulera er läsare som be­
finner er i en framtids­
bransch som hela 
tiden utvecklas.  
Och mognar.

Mikael  
Kindbom
Chefredaktör

www.byggaren.se
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OUTSTANDING LAGERHÅLLNING!

PÅ VÅRT EGET LAGER I VARBERG

VI HAR 
LYFTGLID  PARTIER 

PÅ LAGER  
FÖR SNABB LEVERANS!

STL. 18-21, 21-21, 24-21,  
27-21, 30-21

Vi vågar påstå att vi har Sveriges bredaste lagerhållning på vitmålade vrid 
& fasta 3-glasfönster! Det innebär snabba, säkra leveranser och eliminerar 
förseningar i ditt byggprojekt. 

Vi lagerhåller även runda och halvrunda fönster. Diagrammen på denna sida 
visar de dimensioner och modeller vi har som standard på våra lagerhyllor. 

LAGERHÅLLNING 
VRIDFÖNSTER, FASTA FÖNSTER  
OCH FÖNSTERDÖRRAR

Byggare har  
ytterligare

EXTRA 
RABATT

= Lagervara vitmålat

A = Lagervara aluminiumbeklätt= Beställningsvara

= Lagervara vitmålat och aluminiumbeklättA

ÄVEN
KAMPANJ PÅ 

PVC 
FÖNSTER
se villafönster.se

Gäller till 15/12 2015

Svensktillverkade ytterdörrar 
med 10 års formgaranti

Våra lagerdörrar
Övriga storlekar för beställning

Skrea

från 

5 516:-

LA
GER

VARA

9x20, 9x21, 10x21

Björkäng

från 

3 916:-

LA
GER

VARA

9x20, 9x21,10x21

Apelviken

från 

3 196:-

LA
GER

VARA

9x20, 9x21, 10x20, 
10x21

Långasand

från 

4 396:-
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GER

VARA

9x20, 9x21, 10x21

Tylösand

från 

3 356:-
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GER

VARA

9x20, 9x21,10x21

Boberg

från 

4 316:-

LA
GER

VARA

9x21,10x21

Steninge 9x21

från 

6 356:-

LA
GER

VARA

9x21

Haverdal

från 

4 596:-

LA
GER

VARA

10x21

Prisexempel på 10x21 där ej annat anges vitmålad. exkl. moms. Priser gäller t.o.m. 31/12-2015
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et såg mörkare ut på 
90-talet i samband 
med den stora 
fastighetskraschen.  
Stefan Burman 
blev liksom många 

andra på JM av med 
sitt jobb och tvingades 

sälja sitt hus med 600 000 
kronor i förlust och flytta med familjen 
till ett hyreshus.  

relse. Därefter monterade han hus i Tysk­
land och sedan arbetade han fyra år med 
sin bror som har byggnadsfirma i Norge.

Parallellt med Norgejobbet tog han upp­
drag i Sverige bland annat för Fiskarhe­
denvillan. När hans son Robin för 5–6 år 
sedan gick ut byggprogrammet på gymna­
siet vågade han släppa jobbet hos brodern 
och satsa helhjärtat på hustillverkaren med 
huvudkontor i Borlänge. Sedan dess har 
det gått med raketfart. 8–10 hus om året 
för Stefan Burmans företag som utgår från 
Strängnäs.

– Det är på gränsen. Vi börjar 7 och 
kommer hem 8-9 på kvällarna. Antingen 
skaffar vi mer folk eller så måste vi bromsa. 

När jag kommer ut på byggarbetsplatsen 
i Djursholm har plattan kommit på plats 
och väggarna håller på att byggas. Det ser 
ut som ett gigantiskt skelett och nedan­
för ligger Ösbysjön som man kommer att 
kunna se obehindrat när nästa våning ska 
läggas på. Jag går omkring och försöker 
föreställa mig känslan av en takhöjd på 2,80 
och den stora ytan på 400 kvadratmeter för 
den barnfamilj som ska bo där.  Förmod­
ligen blir det smakfullt.

Fiskarhedenvillan samarbetar med ett 
antal leverantörer som levererar sina pro­
dukter direkt till en logistikcentral utanför 
Borlänge. Fiskarhedenvillan har ingen hus­
fabrik. Istället packas husets beståndsdelar 
på lastbil och körs direkt ut till kund. På 
tomten i Djursholm ligger brädorna ut­
spridda. Fiskarhedenvillan har i det här 
läget lämnat över material och ansvar till 
Stefan Burman. Allt utom konstruktionsfel 
tvingas han ta konsekvenserna av. 

– Man får inte göra fel. Det är därför 
jag är så noga med vem jag jobbar med, 
säger han.

Men visst måste du ha gjort fel någon 
gång?

– Jodå, mindre fel, detaljer i köket och 
någon sned vägg men det fixar man till.

Stefan Burman säger att hans enda an­
ställda, sonen Robin, 24 år, och dennes 
jämngamla kollega Patrik Nyström nu bli­
vit så duktiga att han själv inte hänger med. 

– Vi har lärt oss att jobba snabbt och 
hålla kvaliteten samtidigt. Det är det som 
är konsten, menar Robin Burman.

Stefan Burman hyr också in folk men 
bara sådana som han känner väl och som är 

Nybyggarna »

400 kvadrat på 
Fiskarhedenvillans 
uppdrag
Ett hus på 400 kvadratmeter på suterrängtomt i Djursholm med hög takhöjd 
kräver sin man.  I det läget tvekar inte Fiskarhedenvillan att ringa Stefan 
Burman och hans son som bygger 8–10 villor om året för hustillverkaren.
– Det är härligt att få skapa ett hus från grunden och känna stolthet över det, 
säger Stefan Burman.

”Man får inte göra fel. Det 
är därför jag är så noga 

med vem jag jobbar med.”

– Vi var ett gäng byggjobbare på JM som 
hade bäst betalt i Stockholm, 200 kronor 
i timmen, ett riktigt kanongäng. Och så 
kraschade allt. Jag lyckades betala av lånen 
på huset men när jag köpte hus nästa gång 
såg jag till att jag hade råd med det. Något 
sådant vill jag aldrig vara med om mera, 
säger Stefan Burman. 

För att kunna försörja sig hakade han på 
ett uppdrag för Världsbanken som byggde 
en bank i Litauen strax efter landets frigö­
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Stefan Burman arbetar 
nästan uteslutande för 
Fiskarheden och uppdragen 
tycks aldrig sina.
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Nybyggarna º

förtrogna med Fiskarhedenvillan. En kille 
arbetar exempelvis nästan uteslutande med 
detaljer i köken.  

– Jag vill aldrig ha de tråkiga samtalen 
från besvikna kunder. Därför är det svårt 
att växa genom att ta in nytt folk. Jag vill 
kunna hålla kvaliteten, förklarar Stefan 
Burman.

Logistiken kring husen ser Stefan Bur­
man som en stor utmaning. Det är inga 
problem med byggsatsen men när isole­

ring och fönster och annat ska komma 
kan transportören ringa och säga dagen 
innan att han ska komma på ett obestämt 
klockslag.

– Då måste jag fixa en hjullastare efter­
som jag inte har en sådan själv. Därför ber 
jag chauffören kontakta mig innan han an­
länder så vi kan vara på plats och lasta ur. 

Genom sin erfarenhet har Stefan Bur­
man lärt sig Fiskarhedens konstruktions­
ritningar. Skulle han vilja gå direkt på kun­

den och bygga på lösvirke skulle det inne­
bära både merkostnader och ökat besvär.

– Då måste jag anlita konsulter som tar 
fram konstruktionsritningar och sätta mig 
in i dem.  

Och dessutom är det Fiskarhedenvil­
lan som gör provtryckningar och tar fram 
energideklarationer. Det kan Stefan Bur­
man helt koppla bort vilket han värdesätter.

Under mitt besök håller han upp en rit­
ning och diskuterar den ingående med sina 
kolleger.  När det handlar om den här typen 
av bygge måste man tänka efter både en och 
två gånger. Hade alla hus varit av det här 
slaget skulle det inte ha blivit lika många 
byggda för Stefan Burmans bolag. Men det 
syns att alla tre trivs med utmaningen. 

Frågan är hur länge denna rusch ska 
pågå. Stefan Burman är ödmjuk efter att 
ha upplevs fastighetskraschen men han ser 
just nu ingen hejd på det intensiva byggan­
det i Stockholmsområdet. 

– Förr tog jag alla jobb jag kunde få. Men 
nu har jag mer is i magen. Det är en ald­
rig sinande ström av byggen. Jag fick ett 
erbjudande om ett bygge i dag men jag får 
se hur jag gör.

Mikael Kindbom

Stefan Burman, sonen Robin och Patrik Nyström jobbar just nu med en villa på 400 kvadrat i Djursholm

Firmabilen är klistrad med Fiskarhedens dekaler  
i stället för Stefans egna firmanamn.
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Brev från läsekretsen »

BYGMA PÅ GOD VÄG - EN HÅLLBAR TURNÉ
Välkommen att besöka oss under våra hållbarhetsdagar. 
Få insikt, kunskap, inspiration och nytta som bidrar till 
lönsamhet och bättre byggande.

Välkommen till Bygma!
Anmäl dig och läs mer om 
turnén på bygma.se

• 10 november Västerås
• 11 november Stockholm
• 12 november Sundsvall
• 17 november Umeå
• 18 november Skellefteå
• 19 november Luleå

Byggaren_nr7.indd   1 2015-09-29   08:50:28

Tacksam för tips om energirenovering
Hej, jag läste er artikel om energirenove­
ring och funderar på om ni kan tipsa om 
någon hemsida/litteratur som beskriver 
hur man på bästa sätt renoverar äldre hus 
energismart. Jag driver en byggfirma som 
redan försöker på min lilla nivå att sälja in 
detta till kunder. Mycket beror på att jag 
även är återförsäljare till Nordic Windows 
AB, som då saluför lågenergifönster i alla 
material. Utifrån detta så försöker jag sälja 
”paket”, med fasad och tilläggsisolering 
inklusive fönsterbyte, för att kunden ska 
spara på energin.

Problemet är att ”veta” att det blir rätt, 
för även om jag varit byggare i många år 
och även monterat många fönster ener­
gisnålt, så måste man ha kunskap för att 
få det bra, särskilt på gamla hus som har 
självdrag som ventilation. Det är inte bara 
att täta ihop grejorna, det måste finnas lite 
luftbyte också. Sen tillkommer det nya reg­
ler och material som man ska ha koll på, så 

frågan är var man kan inhämta mer mo­
dern kunskap som funkar i verkligheten.

Nu när de försämrat rot-avdragen, så 
tror jag att kunden kommer bli mer intres­
serad av att renovera för att kunna spara 
pengar, istället för att bara skryta för gran­
nen. Detta har vi som bor i de mindre or­
terna i Sverige hållit på med hela tiden. Vi 
har det inte som i Stockholm och övriga 
större städer, att det räcker att byta skit­
husstolen för att höja värdet med 100 000. 
Här renoverar folk för att bo, och förhopp­
ningsvis inte få skulder kvar den dagen de 
blir tvungna att flytta, så jag tror inte öv­
riga Sverige känner igen sig i Magdalena 
Anderssons beskrivningar om jacuzzi re­
noveringar.

Men har ni ett tips där man kan inhämta 
mer info om energirenovering så vore jag 
väldigt tacksam.

Mvh Dick Lund/ 
DiLu Byggtjänst AB

Redaktionen svarar
Det finns ännu inte så många projekt vid 
ombyggnationer att peka på. Passivhus­
centrum i Alingsås forskar kring de här 
frågorna. De arrangerar också utbild­
ningar i ämnet. Om ni läsare har andra 
tips till Dick Lund får ni gärna höra av er 
till tidningen.

22
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Renovera energismart  – ny affärsidé
Här är tipset som kan säkra din framtid som hantver-
kare: Satsa på energirenovering. Många av de 750 000 
villorna från förra seklet läcker värme.  Men byggföre-
tagen och villaägarna är tröga. 

D e satsar hellre på skönhet och funktion, säger Vero-nica Carlsson som forskar om affärsmodeller kring energirenovering för mindre byggföretag och hop-pas på en ny trend.EU vill att medlemsländerna minskar på energi-förbrukningen. Målet är en halvering fram till 2050. 
Men redan 2020 vill EU får ner förbrukningen med 20 procent. 
En stor bov i sammanhanget är de 750 000 småhus som byggdes 
mellan 1950 och 1975. Många av dem läcker som såll. Och värms 
upp med anläggningar som inte är de mest effektiva.  En guldgruva för hantverkare kan man tycka. Men de och deras 
kunder tycks ha ett annat fokus när de renoverar. – Det händer inte så mycket i fråga om energirenoveringar. Det 
som vi sett hittills är att det finns en osäkerhet bland både byggare 

och kunder om vad som är ”bäst” och vad som faktiskt fungerar i 
relation till de faktiska förutsättningar som finns i respektive hus, 
säger Veronica Carlsson, doktorand på Construction Management 
på Chalmers Tekniska Högskola i Göteborg.Tillsammans med två handledare har hon i sitt forskningspro-
jekt sponsrat av Formas och Sveriges Byggmästareförening följt 
24 mindre företag, mest byggföretag men också elektriker och 
energiföretag bland annat, i jakten på nya affärsmodeller med 
anledning av energimålen. Hon har känt dem ända in på skinnet 
genom att vara med på möten med kunderna.
– Det är fantastiskt spännande att få det förtroendet och att 
få lyssna på deras samtal. Men jag märker att energifrågorna inte 
riktigt kommer upp. Och när jag talar med båda parterna var för 
sig efteråt säger kunden lite snopet att hantverkaren bara gör vad 
han blir tillsagd. 

Det går inte att skylla på brist på teknik. Isoleringsproduk-
terna och metoderna för att pressa ner energiförbrukningen har 
utvecklats enormt de senaste åren liksom luftvärmepumpar och 
solpaneler.  Men det finns kunder som har vaknat.– Jag träffade en kund som haft is på insidan av fönstren i 4–5 
år och sa att ”nu orkar jag inte mer”.  När det hade åtgärdats och 
vintern kom var han väldigt nöjd, minns Veronica Carlsson.

Veronica Carlsson medger på en fråga från mig att spara pengar 
kan vara en drivkraft att sänka energiförbrukningen.  – Men det är svårt att räkna på. Och isolerar man kanske man 
inte sänker värmen i motsvarande grad. Sedan vet man inte vad en 
renovering drar med sig. Det kan kosta massor att göra alla åtgärder.

Det kan kosta flera hundra tusen kronor att fullfölja en energi-
renovering. Då satsar man hellre samma pengar på att försköna 
hemmet och förbättra funktionerna. Veronica Carlsson tror därför 
att steg för steg i kundens takt är en bättre metod än att göra allt 
på en gång.  

Företagen som Veronica Carlsson följer har tillsammans utfor-
mat en folder med helhetslösningar kring energieffektivisering. 
Det är ett sätt att få till en dialog med kunden.  Hon tror också att 
ett slags märkning av energirenoverade hus skulle höja intresset 
liksom att ha ett särskilt extra förmånligt rotavdrag för just denna 
typ av renoveringar. 

I Stockholm är intresset högre än i Göteborg där forskningsprojektet bedrivs. Och huvudstaden bru-kar ju vara trendsättare.– Jag hoppas att det kommer att upplevas som coolt att energirenovera framöver. Och jag är över-tygad om att det kommer hända mycket i takt med att EU agerar. I så fall lär byggarna få mycket att göra.– Frågan är om arbetskraften kommer att räcka till.

Mikael Kindbom

hitachi-powertools.se      

Bästa lösningen.Välj grönt.
Kraftfulla paketlösningar! I Hitachis sortiment av 18V batteriverktyg hittar du många  
olika paketlösningar. Ett effektivt och ekonomiskt alternativ  
med fler verktyg.  
Vilket är ditt kraftpaket? Välj mellan olika typer av verktyg, antal och amperestyrka  
- och som vanligt får du  3 års garanti på köpet.  Vad väntar du på?

 

 
Innovativa lösningar.  Gröna verktyg.

3ÅRS
GARANTI

Veronica 
Carlsson

Energirenovering º

http://www.bygma.se
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Mordförsök på snickare º

Lurade döden  
och blev snickare
Ingenting kunde hindra Jesper Karlsson från Edsbro 
nära Norrtälje från att bli tredje generationens snickare 
efter far och farfar. Inte ens ett knivhugg 7–8 centimeter 
in i huvudet.  Drygt två år efter mordförsöket har han både 
hunnit ta studenten och börjat arbeta på en byggnadsfirma.

Vi möts i hans föräldra­
hem, en faluröd trävilla 
omgiven av några små­
hus i 50-talsmiljö och 
skog och ängar. Allde­
les intill ligger Edsbro 

centrum där han inledde den olyckssaliga 
kvällen på en pizzeria i glada vänners lag 
en kväll i juli 2013. 

Hela livet låg framför Jesper Karlsson. 
Om mindre än ett år skulle han ta studen­
ten på bygg- och anläggningsprogrammet i 
Norrtälje.  Ett självklart val. Hans farfar var 
byggare precis som hans pappa och farbror. 

Från pizzerian åkte hans bror och han 
och några vänner vidare till en efterfest.  
Framåt natten hade alla gått hem utom Jes­
per som valde att sova på soffan och kom­
pisen som ägde huset och en tredje kille 
som länge visat sig ha problem med droger 
och som Jesper inte längre umgicks med.

Vid femtiden på morgonen händer det 
oförklarliga: Den tredje killen stiger upp, 
hämtar en kniv i köket och sticker den 7–8 
centimeter in i huvudet på Jesper. Kniven 
nuddar kroppspulsådern och spetsen böjs 
något. 

Operationen på Karolinska sjukhuset 
tog nio timmar. I det läget är de semes­
trande föräldrarna på väg i ilfart från Öland 
till huvudstaden. 

– Det var kaos. Först efter flera dagar 
fick vi reda på att han skulle överleva, be­
rättar pappan Peo som kommer hem från 
jobbet som byggledare på Forsmark mitt 
under vår intervju. 

Jag får möta både lillbrorsan Pontus och 
mamman Tina samtidigt och det är tyd­

ligt att familjen är starkt sammansvetsad. 
Tacksamheten över att sonen överlevde 
det bestialiska mordförsöket är påtaglig. 
Och de har valt att tala öppet om händel­
sen eftersom snacket gick på orten redan 
från första dagen.  Jag är inte den första 
journalisten på besök.

Jesper Karlsson har satt på kaffe inför 
mitt besök. De gulgröna arbetsbyxorna 
sitter på och kepsen har han vänt bak och 
fram. Två kattungar leker på golvet. Jesper 
har precis anlänt från jobbet på Rensviks 
Byggbolag där han praktiserade under 
gymnasieutbildningen. Just nu bygger han 
lägenheter i flera plan. 

– Vi får göra allt – stomresning, bygga 
tak, lägga golv, isolera, sätta fönster och 
dörrar. Jag ångrar verkligen inte mitt yr­
kesval.

Det blev ett extra år på gymnasiet. Dels 
var det flera sjukhusbesök i veckan, dels 
var han trött under lång tid efter knivdådet. 
Hans studentskylt med bilden på honom 
som barn ligger i ett hörn i vardagsrum­
met. Nu syns inte ett spår av dådet, utom 
ett ärr på halsen efter operationen. 

– Läkarna kallade mig miraklet hela ti­
den eftersom jag överlevde och återhäm­
tade mig så snabbt. 

Också mentalt tycks Jesper Karlsson 
vara unik.

– Jag fick så mycket stöd av mina vänner 
och min familj. De har sagt att jag ska tänka 
positivt och det har verkligen fungerat.

Har du aldrig stannat upp och omvärde­
rat dina tidigare planer på att bli byggare?

– Nej, jag hade aldrig sådana planer. Jag 
gillade verkligen det och körde så mycket 
jag orkade. Jag är praktiskt lagd och inte 
intresserad av universitet, säger Jesper som 
tycker att skolungdomar borde åka till ett 
bygge för att se och uppleva hur roligt det 
är att skapa ett hus.  

Pappa Peo är stolt över att sonen lycka­
des fullfölja utbildningen och bli byggare. 
Och att han dessutom tog körkort efter att 
ha tvingats skjuta på det. Nu står sonens 
vita Audi Combi och en sportig Volvo på 
gårdsplanen. Och dessutom jagar han till 
pappans förtjusning efter att nyligen ha ta­
git jägarexamen. Inte björnar än, som den 
som är uppstoppad och hänger på väggen 
efter att pappa skjutit den i Dalarna. Men 
jagar vildsvin, älgar och rådjur gör han.

Till slut frågar jag om Jesper är rädd in­
för den dag då gärningsmannen, dömd till 
5,5 års fängelse, blir en fri man.  

– Nej, han visste ju inte varför han gjor­
de det och jag tror inte att han vill bosätta 
sig här igen.

Innan vi skiljs åt ställer Jesper upp på 
några bilder vid den fina stugan på tomten 
som han och lillbrorsan bor i och som de 
varit med och byggt. Han blickar ut över 
tomten och längre ut över landskapet. Här 
trivs han. Trots allt han gått igenom. 

Mikael Kindbom

Ett år försenad på grund av mordförsöket  
tog han studenten på byggprogrammet.
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Lurade döden  
och blev snickare

Jesper Karlsson har i stort sett 
inga men av mordförsöket. Han 
arbetar för fullt som snickare.
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WOOD FOR LIFEwww.setragroup.com

Välj färdigmålad Setra Fasadpanel som 

är tillverkad av speciellt anpassad råvara 

från Sveriges bästa granområden. Färg- 

skikt om hela 60 my läggs, med industriell 

precision, på en färsk och nysågad yta. 

Vår oljegrundfärg skyddar optimalt – du 

väljer profil, kulör och antalet strykningar.

Grundmålad, mellanstruken eller topp- 

struken, färdig för montering året runt!

Beställ Setra Fasadpanel i din bygg- 

varuhandel. 

Setra 
Fasadpanel
Tidsbesparande, hållbart 
och vackert

Stöldhärva º

Byggföretagare i 
insiderhärva på Bauhaus
En mindre byggföretagare och två anställda på ett 
Bauhaus-varuhus i Skåne har dömts till bland annat 
fängelse sedan de anställda plockat ut varor för 
600 000 kronor och sålt dem vidare.

Under sommaren 2014 
uppmärksammades det 
från Bauhaus sida att det 
förekom många försälj­
ningsannonser på Block­
et avseende tämligen 
dyra produkter som 

Bauhaus saluför. 
Det rörde sig om helt nya varor såsom 

till exempel grillar och robotgräsklippare 
och i annonserna angavs att kvitto och 

andra handlingar av olika skäl saknades. 
Samma telefonnummer återkom i an­

nonserna. Bauhaus genomförde en kon­
troll av lagersaldot på olika varuhus. La­
gersaldona stämde visserligen med till va­
ruhusen levererade varor men en närmare 
kontroll visade att det fattades en mängd 
olika varor på ett av Bauhaus varuhus i 
Skåne.

Två anställda på Bauhaus sparkades och 
åtalades. De hade försett flera kumpaner 

med varor som valdes ut från Bauhaus 
hemsida. En av dem som köpte stöldgods 
billigt ägde en mindre byggfirma. Han 
uppgav att han ofta handlade på Bauhaus. 
Där lärde han känna en av de åtalade kum­
panerna. Efter att han utfört ett uppdrag åt 
Bauhaus och tagit hand om två reklame­
rade dörrar ”rullade det på”. Huvudman­
nen i härvan frågade om han ville köpa 
fler dörrar.

En anställd som hade alkoholproblem 
klarar sig  med skyddstillsyn medan hans 
kollega döms till ett års fängelse i tings­
rätten. Byggföretagaren som valde att 
snabbt betala tillbaka pengarna när han 
blev upptäckt dömdes till villkorlig dom 
och dagsböter º

http://www.setragroup.com
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Sten Folkesson 
Förbundsjurist  
Bygg-& Järnhandlareförbundet

Stens krönikaº

Betalningstrotset ökar

Sedan Malmö- och Enkö­
pingsfallen varit uppe till 
prövning i HD 2012 och 
2013 har vi märkt en kraftig 
ökning av betalningstrot­
set hos privatpersoner som 

bygger i egen regi. Det gäller framför allt 
lite större projekt som ny- och tillbyggna­
der. Fler och fler byggare väljer drastiska 
vägar som konkurs eller kraftiga förlik­
ningslösningar med enbart 50 procent av 
fordringsbeloppet för att inte behöva dra 
sitt ärende den mycket långsamma och seg­
dragna processvägen, som kan ta upp till 
ett år för att nå ett avgörande. Fräckheten 
i domstolarna är enorm för att försöka få 
dessa stackars byggare att acceptera förlik­
ningslösningar med förluster av stora mått 
som resultat. Jag har haft byggare, med inte 
en bråkdel  av de finansiella möjligheter 
som deras kunder har, och ändå är det byg­
garen som skall ge efter i förlikningarna. 
Vid förlikningar har ofta kunden redan fått 
sina hus färdigbyggda med nya högre taxe­
ringsvärden och pantvärden. Deras förmö­
genhet genom fastigheten som byggts om 
eller byggts till har stigit högst väsentligt. 
Min erfarenhet av dessa förhandlingar är 
att det ofta är kunden som är vinnare ge­
nom tolkningsföreträdet för konsumenter. 
Lagar som sammanlagt gör det nära nog 
omöjligt för byggaren att få rätt.

Det är framför allt några §§ i Konsu­
menttjänst lagen (KtjL) som ställer till det. 
Först är det själva avtalet § 51 det handlar 
om. Det gäller att ha skriftligt avtal om a) 
arbetets omfattning b) priset eller grun­
derna för hur priset beräknats c) tiden för 
betalning eller d) tiden för arbetets avslu­
tande. Avtalar man inte skriftligt om dessa 
saker gäller vad konsumenten ”påstår” är 
avtalat. I Malmöfallet hade man skrivet 
avtal men förlorade ändå.

Därefter gäller 40 § i Konsumenttjänst­
lagen (KtjL) om specificerad räkning. Det 
är inte så avancerade krav på specificering­
en när det gäller fast pris. Men när det gäl­
ler löpande räkning där man inte avtalat 
om slutligt pris eller inte ens satt ut något 
takpris, är det mycket höga krav på speci­
fikationen som gäller. Det räcker inte med 
att man visar tidkort eller annan uppställ­

ning av arbetstiden. Man måste kunna visa 
antal timmar för varje arbetsmoment. Man 
måste också kunna visa hur man kommit 
fram till det slutliga priset.

Har kunden fått en specifikation på de 
olika arbetsmomenten kan han göra en 
skälighetsbedömning. Har man gjort job­
bet eller delar av jobbet (ÄTA) på löpande 
räkning skall slutpriset av hela jobbet vara 
”skäligt” enligt 36 § i konsumenttjänstlagen 
(KtjL). Ju bättre specifikation desto lättare 
är det att få bedömt det skäliga priset och 
därför springer man nu iväg och gör skälig­
hetskontroller för de olika momenten och 
ser om det finns något som inte är skäligt. 
Är det oskäligt jämkas priset till skäligt som 
lagen säger att en konsument skall betala 
vid löpande räkning enligt 36 § i (KtjL) och 
det oskäliga slipper då kunden att betala. 
Kunden skall betala skäligt med hänsyn till 
tjänstens art, omfattning och utförande och 
efter gängse pris eller prisberäkningssätt.

Ofta handlar det om stora belopp som går 
den här vägen och följderna med konkurser 
och annat, ökar stadigt. Vad säger du om 
följande historia: Konsument avtalar med 
en byggare om ett tillbygge som skall kosta 
1,1 miljoner med ABS 09 som avtalsgrund 
med allmänna bestämmelser. Kunden beta­
lar upp till en miljon enligt plan. De avtalar 
inget om ÄTA-kostnader. Därför rullar det 
på med extra jobb utöver det avtalade. När 
byggaren kommer med sluträkningen blir 
det tillsammans med tidigare fakturering 
istället 1,4 miljoner. Alltså 300 000 kronor 
som inte ingick i det fasta priset, utan som 
tillkommit som ÄTA-tillägg på löpande 
räkning. Kunden bestrider fakturan och 
menar att det arbetet borde ingå i det bygge 
som det fasta priset var baserat på. Kun­
dens ombud begär specificerad räkning. 
Byggaren hade det hela mycket klart för 
sig och kunde redovisa allt i minsta detalj. 
Ombudet tackade för den fina specifikatio­
nen enligt § 40 och åkte till en byggkonsult 
som körde in uppgifterna i en dator och 
kom fram till ett skäligt pris för allt till en 
miljon. Det fasta priset gällde inte längre 
eftersom ingen hade avtalat om fast pris 
för allt till 1,4 miljoner. Byggaren fick nu 
inte betalt för alla ÄTA-tillägg på 300 000 
och han skulle nu lämna tillbaka 100 000 

som han re­
dan fått be­
talt för men 
som man 
b e d ö m d e 
var oskäligt.

Det är 
sannerligen inte svårt att vara ombud för 
en privatkund med sådan lagstiftning som 
§§ 51, 40 och 36 i (KtjL). Byggaren i exem­
plet fick släppa 400 000 kronor. Det som 
fortfarande är de största och vanligaste ar­
gumenten för att slippa betala är; a) ÄTA-
kostnader som gått på löpande räkning, b) 
enbart prissättning med löpande räkning 
och d) missnöje med utförandet. Jag har 
själv haft en tvist rörande småfel där byg­
garen fick ge efter i en förlikning med stora 
belopp för att slippa en segdragen process. 
Konsumenter vet mycket väl om att bygga­
re är folk som inte är särskilt processvilliga.

I de flesta av de ärenden där jag varit om­
bud för byggare kan man ana hur kunden 
helt enkelt förköpt sig och inte förstått att 
det slutliga priset blev väsentligt mycket 
högre än det man avtalade om. Han har 
inte finansierat den sista biten utan gått 
till banken med det fasta priset och fått 
lånefinansiering klar för denna summa 
och inte räknat med att bygget kommer 
att bli  30–40 procent dyrare. Bankerna är 
restriktiva med utlåningen och fler och fler 
vägras lån. Det gick bra förr innan ban­
kerna satte ”gummiband runt plånboken”. 
Då kunde man låna hur man ville och det 
gjorde man också, vilket lett till att man nu 
anar en gryende finanskris i Sverige. Jag 
menar att betalningstrotset nu är så vida 
spritt att man verkligen bör tänka på det 
och mina tips är följande:
•	 Avtala om fasta priser, även på ÄTA- 

jobben.
•	 Säkra betalningar med bankspärr eller 

bankgaranti.
•	 Håll kortare betalningstider för varje 

faktura, helst betalning via bg direkt 
efter erhållen faktura.

•	 Betalningsplan är en plan för betalning­
en och inte en faktureringsplan.

•	 Begränsa lånebeloppet för kunden.

Sten Folkesson
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Villaägarna attackerar BKR 
om gipsskivor
Villaägarna går emot Byggkeramik­
rådet, BKR, som åter börjat til�­
låta kartongklädda gipsskivor vid 
duschar och badkar i badrum. Villa­
ägarna avråder med hänvisning till 
att skivorna möglar när de utsätts 
för fukt. 
– De har grovt försovit sig. Varför 
reagerar de först nu när vi tvingas 
backa på grund av att våra medlem­
mar tappar affärer? undrar Magnus 
Jansson, vd i Byggkeramikrådet. 

År 2008 förbjöd BKR kar­
tongklädda gipsskivor, då 
gipsskivor möglar om de 
utsätts för fukt. Den första 
juli i år ändrade BKR sitt 
förbud till en rekommen­

dation. Anledningen till det nya beslutet 
var, enligt BKR, främst att den övriga 
marknaden, företrädd av bland annat de 
stora byggbolagen, GVK (Svensk Våtrums­
kontroll) och försäkringsbolagen, inte har 
ställt lika hårda krav som BKR. De behö­
riga företagen inom Plattsättarentreprenö­
rernas Riksförening har därför inte kunnat 
konkurrera på lika villkor och har tappat 
affärer till entreprenörer som arbetar enligt 
GVK:s branschregler.

– Vi var tvungna att backa. För oss hand­
lade det om att över huvud taget få vara 
med och räkna på jobb, förklarar Magnus 
Jansson.

Villaägarna anser att BKR borde ha stått 
fast vid förbudet och inte tagit kommer­
siella hänsyn.

– Det är synd att fokus i den svenska 
byggbranschen i alltför hög utsträckning 
ska vara på pris på bekostnad av kvalité och 
att snålheten ska få bedra visheten, i syn­
nerhet när det gäller sådant som inte syns, 
men kan medföra fuktskador, till exempel 
olämpliga byggskivor i våtrum. Ett badrum 
byggt med fukttåliga våtrumsskivor, blir 
några tusenlappar dyrare än ett som byggts 
med kartongklädda gipsskivor. Det är of­
tast försumbara pengar i sammanhanget, 
när det kan kosta 100 000 kronor eller mer 
att bygga eller renovera ett badrum, säger 
Ulf Stenberg, chefsjurist på Villaägarna.

Det finns i dag inga krav på fukttålighet 
för byggskivor hos vare sig GVK eller BKR. 
Inte heller någon annan i byggbranschen 
ställer sådana krav förutom Boverkets 
byggregler som anger ett tydligt krav på 
fuktsäkerhet i avsnitt 6:52 och 6:53.  

Med anledning av den ändrade policyn 
från BKR går nu Villaägarna ut med egna 
rekommendationer. 

De våtrumsskivor Villaägarna anser 

vara att föredra med hänsyn till dagens 
kunskapsläge är:
•	 gipsbaserade våtrumsskivor med en yta 

av glasfiber
•	 fibercementskivor
•	 våtrumsskivor av cellplast.

BKR välkomnar Villaägarnas rekom­
mendationer men tycker att både de och 
försäkringsbolagen borde agerat mycket 
tidigare för att få branschen i sin helhet 
att rätta in sig i ledet.

– De har försovit sig grovt. De borde 
vänt sig mot de aktörer som inte följde 
vårt spår för länge sedan. Jag blir sur när 
de hoppar på oss så här sent.

Magnus Jansson betonar dock att även 
om BKR släppt sitt förbud mot kartong­
klädda gipsskivor så är rekommendationen 
alltjämt att undvika dem. º

Strid om materialº

Magnus  
Jansson, vd  
för Bygg­
keramikrådet.
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Byggare ersätter repor på golv
Vid köksrenoveringen uppstod re­
por när byggarna flyttade på spi­
sen. Något nytt golv har kunden 
inte rätt till men Allmänna rekla­
mationsnämnden, Arn,  rekommen­
derar 2 500 kronor i ersättning. 

Kunden som bor i Boråstrakten anlitade en 
mindre byggfirma för en köksrenovering. 
När tjänsten utfördes drog hantverkarna ut 
spisen från sin normala position. I samband 
med det uppstod repor på laminatgolvet i 
hans kök.

Nu menar kunden att  det inte är möjligt 

att – ”med ett estetiskt godtagbart resultat” 
– byta ut endast delar av golvet mot nya 
golvbrädor. Att byta ut hela golvet (som 
även sträcker sig till angränsande rum) 
skulle dock, medger han, bli mycket kost­
samt. Han föreslår därför byte av golvet i 
enbart köket mot ett klinkergolv för knappt 
10 000 kronor.

Byggnadsfirman anser dock att de re­
por som finns knappt är synbara annat än 
från en viss position och i vissa ljusför­
hållanden. Det är, menar firman, inte ens 
säkert att de uppkommit i samband med 

den aktuella renoveringen. Firman anser 
att den begärda kompensationen är orimlig 
och går bara med på 2 500 kronor.

Arn anser att byggfirman är skyldig till 
att ha orsakat reporna men att  ett fullt 
bifall till kundens yrkande ”skulle leda till 
att han blev överkompenserad. Detta gäller 
särskilt som den uppkomna skadan (repor­
na) får betecknas som närmast försumbar”.

Därför stannar nämnden vid det belopp 
som byggaren gått med, på det vill säga 
2 500 kronor.

Mikael Kindbom
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DET NATURLIGA VALET TILL GOLV OCH VÄGG

NOVOPAN spånskivor kan användas till golv, vägg och innertak i normalt uppvärmda 
rum och i rum där den relativa luftfuktigheten bara tillfälligtvis överstiger 65 %. 
Konstruktioner med spånskivor kännetecknas av ...
 
• Enkla och torra konstruktioner
• Snabbt montage
• Hållbara, stabila och miljövänliga lösningar

Läs mer om våra produkter på novopan.se

Byggaren provar º

En korslaser ingår ofta i bygg­
företagens rekvisita för att 
underlätta monteringsarbetet. 
Närmast oumbärlig för köks- 
och badrumsbyggare när det 
ska sättas kakel och klinkers 

efter raka linjer och på olika nivåer och 
avstånd. 

Det är därför inte så konstigt att just 
korslasrar länge stått på Byggarens testpi­
loters önskelista. Under sommaren fick de 
också chansen. Ur fyra leverantörers utbud 
av korslasrar enades de om fyra modeller, 
som de ville granska närmare. 

Eftersom modellerna inte är helt jäm­
förbara, det skiljer både i pris, utrustning, 

Grönt ljus för gröna korslasrar
Leica, Hultafors, Bosch och Stanley. Där har ni leverantörerna av de fyra 
modeller av korslasrar som Byggarens testpiloter prövat, granskat och 
bedömt och vars resultat nu ligger färdigt för allmänt beskådande.

laserljusets färg och funktioner, vore det 
orättvist om de bara skulle sorteras efter 
en rankinglista – punkt slut. Visst, varje 
testpilot har sin topplista och utdelar poäng 
för olika egenskaper. Men de ska samtidigt 
ange vilka testmodeller som de kan tänkas 
köpa – en billigare och enklare modell kan 
ju vara prisvärd även om den inte är lika 
användbar som en mer komplex och – i 
testpilotens ögon – bättre modell. 

Ibland räcker det med en spade för att 
gräva en grop i stället för att skicka fram 
en grävmaskin.

De fyra korslasrarna består av två mo­
deller som avger rött ljus – Bosch GLL-3 

80 och Hultafors XL-2 – och två med grönt 
ljus – Stanley Fatmax  FMHT1-77348 FCL-
G-Grön och Leica Lino L2G.

En sak har testpiloterna gemensamt – 
de föredrar det gröna laserljuset. Men det 
betyder inte att grönlasrarna därmed ham­
nar främst.

En testpilot – Greger Ragnarsson – har 
av olika omständigheter bara kunnat testa 
tre modeller.

”Lätthanterlig.” ”Lite klumpig.” ”Be­
händig.” ”Bra pris.” ”Stabilt stativ.” Vilka 
modeller som får dessa smakprov av om­
dömen framgår av följande sidor.

Peter Norrbohm

http://www.novopan.se
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Bosch: GLL-3 80 med stativ BT 150
Ca-pris: 4 775 kr  (4 705 kr utan stativ)

Byggaren provar korslasrar »

Plus: Kapaciteten och funktionen.  
Tillbehören. Förvaringsväskan.

Minus: Inga.

Sammanfattning: Mycket bra och smidig laser. Ljusstrålen 
är knivskarp och kan ställas in i tre lägen. För övrigt den enda 
modellen i testet med tre kryss. Säger ”pip” när den hamnar 
fel. Klart bäst i testet!

Funktion: 5, bekväm: 5, prisvärd: 4, kvalitet: 5,  
tillförlitlighet: 5
Totalt: 24 
Kan tänka mig köpa mitt testverktyg? Absolut.  
(Har redan samma Boschmodell sedan tidigare.)

Ranking: 1

Plus: Kapacitet och funktion. Räckvidden. 
Stativ med snabbkoppling. Runtomsvängande.

Minus: Saknar magnetfäste samt gemensam 
låda för stativ och laser.

Sammanfattning:  En mycket praktisk modell med många 
funktioner till ett rimligt pris. Kan ge 6 stycken kors med lång 
räckvidd. Lättjobbat vinklingsbart stativ med bra höjd. Hade 
varit en fullträff med grönt laserljus!

Funktion: 3+, bekväm: 4, prisvärd: 4, kvalitet: 4,  
tillförlitlighet: 4
Totalt: 19+ 
Kan tänka mig köpa mitt testverktyg? Ja

Ranking: 1

Plus: Funktionell med kors på vägg, tak och 
golv samtidigt. Ljudsignalen (!)

Minus: Storleken. Priset. Stativet. Ljudsigna­
len (!)

Sammanfattning:  En på flera sätt effektiv laser med många 
inställningar, som dock känns lite stor och klumpig. Gillar ljud-
signalen som varnar när lasern kommer ur läget men ogillar 
ljudnivån som skär i öronen. Lite för rangligt stativ och lite för 
oprecis. På 9,5 meter blir linjen ca 4 mm och det är på gränsen 
för att få ett exakt mått.

Funktion: 5, bekväm: 2, prisvärd: 2, kvalitet: 4,  
tillförlitlighet: 4
Totalt: 17 
Kan tänka mig köpa mitt testverktyg? Ja

Ranking: 2

David Bergström, Bergströms Bygg AB, Gnesta

Richard Drotte, RCD Bygg & Inredning, Segeltorp

Åke Krantz, Allerskog & Krantz, Gustavsberg 

hitachi-powertools.se

Bästa lösningen. 
Välj grönt.
Innovativa lösningar. Gröna verktyg.

Välj mellan olika kraftfulla paket- 
lösningar med varierande alternativ  
av verktyg, antal och amperestyrka

3ÅRS
GARANTI

http://www.hitachi-powertools.se
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Hultafors: XL-2
Ca-pris: 1 799 kr (utan stativ)

Plus: Storleken. Priset.

Minus: Inställningstiden. Stabiliteten. Saknar 
väggfäste och stativ.

Sammanfattning:  Priset är den stora fördelen med Hulta-
forslasern. Men man får ju det som man betalar för. Den är 
ostadig och känns plastig och det tar lite för lång tid att ställa 
in den. Modellen riktar sig nog främst till händiga privat
personer.

Funktion: 2, bekväm: 2, prisvärd: 3, kvalitet: 2,  
tillförlitlighet: 3
Totalt: 12 
Kan tänka mig köpa mitt testverktyg? Nej.

Ranking: 4

Plus: Okomplicerad och lätthanterlig. Priset.

Minus: Känns plastig. Kort räckvidd. Ganska 
svag. Inget stativ.

Sammanfattning:  En behändig liten laser med grundläggan-
de funktioner till ett mycket attraktivt pris men med begrän-
sad räckvidd och relativt ljussvag.

Funktion: 3, bekväm: 4, prisvärd: 3, kvalitet: 3,  
tillförlitlighet: 3
Totalt: 16 
Kan tänka mig köpa mitt testverktyg? Ja

Ranking: 4

Plus: Användarvänlig. Bältesväska. Varnings­
signal.

Minus: Kvaliteten. Precisionen.

Sammanfattning:  Den här plastiga modellen är visserligen 
billig men heller inget för proffsen. På 9,5 meter är linjerna 
ca 6 mm breda vilket är för mycket. XL-2 är mycket enkel att 
använda och förvaras i en praktisk bältesväska. Bra med en 
varnande ljudsignal. Till sist, Hultafors borde kunna bättre!

Funktion: 3, bekväm: 3, prisvärd: 1, kvalitet: 2,  
tillförlitlighet: 2
Totalt: 11 
Kan tänka mig köpa mitt testverktyg? Nej

Ranking: 4

Plus: Storleken.

Minus: Begränsade funktioner. Inget stativ.

Sammanfattning:  Liten nätt laser för enklare 
mätjobb. Spelar inte i samma liga som Leican. 

Känns mer som ett alternativ för hemmasnickaren.

Funktion: 3, bekväm: 3, prisvärd: 4, kvalitet: 3,  
tillförlitlighet: 3
Totalt: 16 
Kan tänka mig köpa mitt testverktyg? Nej

Ranking: 3

David Bergström, Bergströms Bygg AB, Gnesta

Richard Drotte, RCD Bygg & Inredning, Segeltorp

Åke Krantz, Allerskog & Krantz, Gustavsberg 

Greger Ragnarsson, Inmont AB, Trelleborg

Derome I Borås I Halmstad I Kalix I Kristianstad  
Mjölby I Varberg I Västervik. Vxl 0340-66 64 40 
trateknik@derome.se I www.derometrateknik.se

BESTÄLL  
TAKSTOLAR  
direkt från Sveriges  
största tillverkare!

Läs våra 
tester på  

www.
byggaren.se

http://www.derometrateknik.se
www.byggaren.se
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Byggaren provar korslasrar º
Leica: Lino L2G
Ca-pris: 6 865 kr  (5 687 kr utan stativ)

Plus: Konstruktion och kvalitet. Det gröna 
ljuset. Magnetfäste. Förvaringsväskan.

Minus: Priset. Inget tredje kryss.

Sammanfattning:  Modellen är lätt att jobba med och den 
verkar slagtålig. Monteras på ett stadigt stativ. Gröna laser-
ljuset syns bäst på lite längre håll. Saknar ett tredje kryss vid 
mätningen.

Funktion: 4, bekväm: 4, prisvärd: 2, kvalitet: 5,  
tillförlitlighet: 5
Totalt: 20 
Kan tänka mig köpa mitt testverktyg? Ja.

Ranking: 2

Plus: Konstruktionen. Grönt laserljus. Magnet­
fästet. Transportlådan.

Minus: Saknar snabbfäste på stativet. Inställ­
ningen. Priset.

Sammanfattning:  En kraftig laser på stabilt men lågt stativ. 
Levereras med magnetfäste och batteriladdare och allt ryms 
i en hård transportlåda. Noga med att lasern står i våg för att 
fungera vilket kan vara lite kinkigt. Klart bästa lasern i testet. 
För att motivera priset bör du ha stort behov av lasermätning.

Funktion: 4, bekväm: 3, prisvärd: 4, kvalitet: 4,  
tillförlitlighet: 4
Totalt: 19 
Kan tänka mig köpa mitt testverktyg? Ja

Ranking: 2

Plus: Konstruktionen. Kvaliteten. Tillbehören.

Minus: Priset. Mätalternativen.

Sammanfattning:  En enkel och stabil korslaser 
men i förhållande till det höga priset, är antalet inställningar 
för få. Stativet får mer än godkänt, det är lätt att ställa in och 
står stadigt på marken. Väggfästet med inbyggda magneter  
är toppen vid montering av stålkonstruktioner.

Funktion: 4, bekväm: 4, prisvärd: 3, kvalitet: 5,  
tillförlitlighet: 4
Totalt: 20 
Kan tänka mig köpa mitt testverktyg? Ja

Ranking: 1

Plus: Kapaciteten och funktionen.

Minus: Möjligen priset.

Sammanfattning:  Det märks att Leica är ett 
proffsmärke och står för hög kvalitet. Den här 
korslasern är inget undantag, mycket bra räckvidd 

med en laserstråle som håller skärpan minst 20 meter bort.

Funktion: 4, bekväm: 4, prisvärd: 4, kvalitet: 5,  
tillförlitlighet: 5
Totalt: 22 
Kan tänka mig köpa mitt testverktyg?Ja

Ranking: 1

David Bergström, Bergströms Bygg AB, Gnesta

Richard Drotte, RCD Bygg & Inredning, Segeltorp

Åke Krantz, Allerskog & Krantz, Gustavsberg 
Greger Ragnarsson, Inmont AB, Trelleborg
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Stanley Fatmax FMHT1-77348 FCL-G-Grön
Ca-pris: 3 440 kr

Plus: Storleken. Räckvidden. Tillbehörs­
väskan.

Minus: Saknar ett tredje kryss. Lite ostadig.

Sammanfattning:  En lätthanterlig och smidig modell till ett 
vettigt pris. Den gröna strålen syns bra och är distinkt även på 
längre håll. 

Funktion: 3, bekväm: 3, prisvärd: 3, kvalitet: 4,  
tillförlitlighet: 4
Totalt: 17 
Kan tänka mig köpa mitt testverktyg? Ja.

Ranking: 3

Plus: Kompakt smidigt magnetfäste. Grönt 
laserljus. Stöttålig konstruktion.

Minus: Lite långsam inställning. Lite väl mjuk 
väska. Magnetfästet håller inte laserns tyngd 

vid 90 graders vinkel.

Sammanfattning:  Smart klämfäste och magnetfäste. 
Smidig korslaser där allt ryms i en väska.

Funktion: 3+, bekväm: 4, prisvärd: 4, kvalitet: 3+,  
tillförlitlighet: 3+
Totalt: 17+++ 
Kan tänka mig köpa mitt testverktyg? Ja

Ranking: 3

Plus: Konstruktionen. Grönt laserljus. 
Varningslampa. Precisionen.

Minus: Funktionen. Priset.

Sammanfattning: På pluskontot hamnar hanteringen av 
lasern: modellen är liten, smidig och välbyggd med varnings-
lampa vid misspassning. Bra precision då linjerna är ca 3 
mm på 9,5 meters avstånd. Att bara kunna ställa in ett kors 
begränsar användningsområdet till enklare jobb, vilket gör att 
priset är i högsta laget. 

Funktion: 2, bekväm: 3, prisvärd: 3, kvalitet: 4,  
tillförlitlighet: 3
Totalt: 15 
Kan tänka mig köpa mitt testverktyg? Ja

Ranking: 3

Plus:  Det gröna laserljuset.

Minus: Precisionen.

Sammanfattning:  En hyggligt praktisk laser för 
inte alltför komplicerade jobb där dess största 

förtjänst är det gröna ljuset. Syns klart bättre än rött ljus. 
Däremot tappar ljusstrålen skärpan redan på kortare avstånd, 
det vill säga ljusstrålen blir bredare.

Funktion: 3, bekväm: 3, prisvärd: 3, kvalitet: 4,  
tillförlitlighet: 4
Totalt: 17 
Kan tänka mig köpa mitt testverktyg? Nej

Ranking: 2

David Bergström, Bergströms Bygg AB, Gnesta

Richard Drotte, RCD Bygg & Inredning, Segeltorp

Åke Krantz, Allerskog & Krantz, Gustavsberg 

Greger Ragnarsson, Inmont AB, Trelleborg
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Kökslösningar för byggpro�s!

Se närmaste återförsäljare på www.hagakoket.se

Snabbt, enkelt, tryggt

100 utställare lockade  
byggare till Ekobygg
Närmare 100 leverantörer inom hållbart byggande ställde ut på 
Ekobygg på Kistamässan den 30 september–1 oktober, en ökning 
med 50 procent jämfört med förra årets premiärmässa. Besökarna 
fick lyssna på intressanta föredrag och ta del av nya spännande 
produkter. I montrarna fanns också kommuner representerade som 
kunde berätta om sina stadsutvecklingsprojekt. Byggaren intervju­
ade några av utställarna.

❚◗ Det unga holländska företaget King
spam är fast beslutet att ta marknadsan-
delar i Sverige med sina isoleringskivor. Ett 
försäljningsargument är att de bara behöver 
vara knappt hälften så tjocka som andra iso-
leringsskivor med samma kapacitet. Genom 
att isolera äldre hus med Kooltherm kan U-
värdet gå från 0,40 till 0,14.  

– Vi har märkt ett stort intresse från bland 
annat arkitekter. Vi räknar nu med att ta mark-
nadsandelar i Sverige, säger Mattias Wester 
som representerade Kingspan på Ekobygg. º

❚◗ Teknikern Alf Jarlegård 
visade upp Webers golvav-
jämning och svarade på frå-
gor som mest handlade om 
miljön. Den modell han visade 
för våtutrymmen försedd med 
golvvärme kände besökarna 
igen. Men han kunde också 
lägga till det positiva som skett 
i produktionen.

– Vi har reducerat koldioxid
utsläppen med 20 procent. 
Det innebär 1 000 kilo mindre 
koldioxidutsläpp på 1 000 kva-
dratmeter, berättade han. º

http://hagakoket.se
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❚◗ Masonite Beams visade upp sina lättbalkar i trä, 170–500 mil-
limeter höga och upp 
till 18 meter långa. De 
är formstabila och 
kan användas till-
sammans med både 
trä och andra typer 
av fasadmaterial. De 
har tillverkats sedan 
70-talet men nu läggs 
fokus mer och mer på 
miljön. Bland det vik-
tigaste är att råvaran 
inte tas fram på ett 
oetiskt sätt, till exempel från utrotningshotad skog. Därför satsar 
företaget på spårbarhet. Nytt för i höst är att Masonite Beams är 
spårbarhetscertifierade enligt FSC mot att tidigare bara varit PEFC-
certifierade. 

– Våra kunder kräver mer och mer att vi är certifierade, förklarar 
företagets kvalitetschef Tommy Persson. º

❚◗ Företaget Träullit AB:s nyligen lanserade cellulitbaserade trä-
ullsplattor på fasaden dämpar ljudet. Därmed ökar möjligheterna 
att bygga hus närmare bullriga vägar och ändå ligga inom tillåtna 
decibelvärden vid fasad. Men man kan också vila ögonen på dem.  
Genom en print screen-funktion som Träullit skapat kan plattorna 
designas med det motiv som kunden väljer. På Ekobygg hade en 
vägg satts upp med motiv från skogen i Österbymo där företagets 
produktionsanläggning finns. 

– Många besökare har blivit oerhört imponerade, säger Thomas 
Plogby på Träullit. º

❚◗ Det största som hänt sedan 60-talet.  Så beskrivs Icells nya cellu-
losaskiva av marknadschefen Karin Pontén som var på plats i montern 
på Ekobygg. Icell grundades 2009 och har skapat världens största 
och mest automatiserade produktionsanläggning för cellulosaiso-
lering tillverkad av returpapper. Nu i höst går cellulosaskivan ut på 
marknaden och har redan monterats på småhus av en hustillverkare. 

– Lösull är en sak men de här skivorna är en jättemarknad. Det är 
de som kommer att ta oss ut i världen, säger Karin Pontén.

Bland fördelarna med skivorna som är baserade på returpapper 
kan nämnas att det går åt 95 procent mindre energi att tillverka dem, 
montörerna slipper dammet, och de isolerar ljud bra. º

❚◗ Att få huset levererat i delar är inget nytt. Det som gör företagets 
Lättbygg unikt är att bara stommen levereras i platta paket för snabb 
och enkel montering. Därmed kan träet torka i väntan på isolering . 
Och husen byggs på lösvirke och en ritning räcker för att Lättbygg 
ska kunna räkna ut materialåtgång och leverera. 

– Byggaren slipper projektera och behöver bara lämna in en rit-
ning eller skiss på en servett, säger Lars Ericsson, säljare (bilden 
ovan) på Lättbygg. º

http://wimmerby.se
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Strid mot facket  
i högsta instans
Äntligen stod han där. Nästan tio år efter den fackliga blockaden 
som krossade hans byggföretag inleddes huvudförhandlingen 
i Högsta domstolen om Henrik Gustavssons rätt till skadestånd.
– Det är inte pengarna jag är ute efter. Jag vill bara få rätt, säger han.

Tidningen Byggaren var på 
plats vid huvudförhand­
lingen i oktober. Henrik 
Gustavsson vars före­
tag HGS Linköping gick 
i konkurs till följd av att 

fackförbundet Byggnads försatte företa­
get i blockad mellan 2006 och 2007. Han 
har stämt fackförbundet Byggnads på en 
miljon kronor vilket Byggaren tidigare 
skrivit om.

Att blockaden verkligen orsakade kon­
kursen intygas av konkursförvaltaren. Det 
är alltså ingen svårighet att visa dels att bo­
laget drabbats av en skada dels vem som 
orsakat skadan. 

Henrik Gustavssons trumfkort är 
att det kollektivavtal som Byggnads ville 
tvinga på honom var olagligt. Europa­
domstolen fällde nämligen mitt under 
den pågående blockaden de så kallade 
granskningsavgifterna som ingår i kol­
lektivavtalet. Avgifterna som senare togs 
bort ur avtalet stred mot Europakonven­
tionen. Gustavsson menade sig därmed 
ha haft rätt att vägra skriva under ett avtal 
som i vissa delar var olagligt. Och därför 
hade Byggnads ingen rätt att försätta hans 
bolag i blockad. 

Henrik Gustavsson som övertagit tvis­
ten från sitt bolag begär en miljon kronor i 
skadestånd av Byggnads. Han för verkligen 
en Davids kamp mot Goliat. Och proces­
sen tycks aldrig ta slut. Dessutom är advo­
katkostnaderna uppe i miljonbelopp vilket 
dock den ideella stiftelsen Centrum för 
rättvisa, som företräder Henrik Gustavs­
son, går i god för om det skulle behövas. 

Efter hittills drygt sex års processande 
står parterna och stampar kring en juri­
disk principfråga som först måste avgöras 

innan själva skadeståndsfrågan kan starta 
i tingsrätten.  Denna i och för sig explosiva 
fråga rör huruvida Byggnads, om stridsåt­
gärderna strider mot Europakonventionen,  
är skyldigt att betala skadestånd.

Byggnads menar att Europakonventio­
nen bara kan åberopas av enskilda mot 
stater medan Henrik Gustavsson anser att 
arbetsmarknadens parter tilldelats uppgif­
ter som annars stater ska reglera varför de 
borde kunna göras ansvariga på just det 
här området. Dessutom undrar han vem 
han annars skulle vända sig till. Det är ju 
Byggnads som orsakat skadorna.

Under tisdagens förhandling hotade 
Byggnads två advokater med att social 
dumpning kan bli fallet om Henrik Gus­
tavsson vinner målet. De varnade för att den 
svenska arbetsmarknadsmodellen var i fara.

Men Henrik Gustavssons ombud Gun­
nar Strömmer ville nyansera bilden redan 
innan Byggnads fick ordet.

– De kommer säga att hela arbetsmark­
naden riskerar att omvandlas totalt. Det är 
fel. Däremot kan jag hålla med om att det 
innebär ett principiellt viktigt steg.

Innan dess hade Henrik Gustavssons an­
dra av tre ombud Clarence Crafoord hållit 
ett långt anförande om bakgrundshistorien 
och beskrivit såväl Europarättslig praxis 
som avgöranden från Högsta domstolen 
och Arbetsdomstolen som visar att rätten 
hela tiden förändrats i riktning mot att ge 
Europakonventionen ett ökat genomslag.  

– Och i detta fall finns ingen annan möj­
lighet än att ålägga Byggnads ett skade­
ståndsansvar, menade Clarence Crafoord.

Intressant att notera var att en av domar­
na, Svante O. Johansson, ställde en fråga 
till Byggnads ombud som gällde huruvida 
medbestämmandelagen är den enda lag 

skadestånd kan 
grundas på. Efter 
betänketid och 
bekymrade miner 
svarade ombuden 
ja på frågan. Kan­
ske de därmed har 

målat in sig i ett hörn. Det återstår att se när 
domen faller om någon månad eller två. 

Henrik Gustavsson uppträdde lugnt 
i vanlig ordning där han satt bredvid om­
budet Sebastian Scheiman och bakom Cra­
foord och Strömmer och följde förhand­
lingen. På högra sidan satt Byggnads advo­
kater. Som alltid var stämningen högtidlig 
i HD:s förhandlingssal med de gamla fina 
porträtten av berömdheter på väggarna 
och den röda fina baldakinen ovanför ord­
föranden. Åhörarna, ett 30-tal juridikstu­
derande bland annat, fick resa sig upp när 
domarna stegade in i rättssalen.

Men Henrik Gustavsson var mest störd 
över hur lång tid processen tagit.

– Mina vänner undrar varför det ska ta 
så lång tid, säger han.

Men hur känns det att vara här?
– Det är ju en milstolpe att ha kommit 

hit. Och mina kolleger i branschen tycker 
att det är kul att någon tar stafettpinnen i 
den här frågan.

Henrik Gustavsson som inte bygger hus 
längre utan arbetar med att sälja byggpro­
dukter har inte förlorat gnistan.  Han säger 
att principen är viktigare än pengarna men 
att de är en naturlig följd av en seger. 

Pengar kan det dock inte bli om inte han 
vinner i HD och dessutom vinner nästa 
rond i upp till tre instanser gällande själva 
skadeståndet. Det kommer att ta flera år 
till. 

Mikael Kindbom

Juridik º
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Vann rot-tvist utan 
material i fakturan
Det går att besegra Skatteverket 
när du misstänks för att göra ma­
terial till arbetskostnad. 44 000 
kronor stod på spel i rotpengar när 
Michael Wallberg gjorde sin första 
renovering som egen företagare.  
Nu har domstolen gett honom rätt.

Uppsala Totalentreprenad 
som drivs av Michael Wall­
berg startades för ett par år 
sedan och som första upp­
drag hade han en köksre­
novering för en privatper­

son. Det var ett stort jobb och bilderna 
på köket antyder hur många timmar som 
ligger bakom denna förvandling. 

Fakturan säger 200 timmar. Men Skat­
teverket trodde inte på det utan menade 
att kostnader för material kan ha ingått i 
beloppet. 

Bolaget uppgav dock att kunden stått för 
allt material vid köksrenoveringen, vilket 
bekräftades i en skrivelse till förvaltnings­
rätten som Uppsala Totalentreprenad valde 
att överklaga till med hjälp av bolagets re­
visor. Bolaget skickade även in ett flertal 
kvitton, kontoutdrag samt följesedlar till 
styrkande av att kunden själv hade betalat 
materialkostnaderna och att dessa därför 
inte ingår i fakturabeloppet.

Också en besiktning av köket genomför­

des som visade att 200 timmar var en fullt 
rimlig arbetsåtgång.

– Jag visste att jag hade rätt. Det gällde 
bara att lösa situationen, lyder Michael 
Wallbergs svar på frågan om varför han 
tog strid med mäktiga Skatteverket.

Michael Wallbergs företag höll på att gå 
under i och med att rot-utbetalningen inte 
kom men han hade som tur var privata 
besparingar vilket räddade situationen.  
Hur kändes det att bli misstänkliggjord 
av Skatteverket?

– De såg mig som en fuskare, annars 
hade de väl inte krigat. Det var inget roligt. 
Det är skönt att få rätt efter två år.

Nu har han två anställda och fullt upp 
på sitt företag. Och han håller bättre koll 

på sina kvitton.  Han ger flera tips till små­
byggare som gör rot-arbeten.

– Det gäller att stå på sig och vara noga 
med sina papper och dokumentation redan 
i första kontakten med Skatteverket. Det 
måste stå på offerten att kunden står för 
allt material om kunden gör det.  

I första domstolsinstansen fälldes bola­
get redan på grund av de oklarheter som 
rådde kring dokumentationen, bland annat 
genom att färginköp hade gjorts av annan 
än kunden. Kammarrätten ansåg att det 
inte spelar någon roll vem som köpt ma­
terialet så länge materialkostnaderna inte 
ingår i den fakturerade arbetskostnaden. 

Mikael Kindbom

Köket som höll på 
att fälla Michael 
Wallberg

http://www.tec7.se
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Bosch presenterar 35 procent 
snabbare 36 V borrhammare
❚◗ Bosch ersätter exi
sterande modeller med 
en ny och effektivare 
generation av sladdlösa 
borrhammare.

Ett test utfört av un-
dersökningsföretaget 
SLG visar att model-
lerna uppvisar signifi-
kant bättre borresultat 
och är långt snabbare 
än samtliga maskiner 
med sladd i 3 kg-klas-
sen. Vid en jämförelse 
av slagborrsfunktionen 
med 68 mm-borr i betong är GBH 36 VF-LI 
Plus Professional i genomsnitt 35 procent 
snabbare per hål.

 Med Electronic Rotation Control (ERC) 
upptäcker en integrerad sensor om det 
uppstår en plötslig blockering under arbe-
tet med maskinen – till exempel på grund 

hitachi-powertools.se      

Bästa lösningen.
Välj grönt.
Kraftfulla paketlösningar! 
I Hitachis sortiment av 18V batteriverktyg hittar du många  
olika paketlösningar. Ett effektivt och ekonomiskt alternativ  
med fler verktyg. 
 
Vilket är ditt kraftpaket? 
Välj mellan olika typer av verktyg, antal och amperestyrka  
- och som vanligt får du  3 års garanti på köpet.  
Vad väntar du på?

 

 
Innovativa lösningar.  
Gröna verktyg.

3ÅRS
GARANTI
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Senaste tillskottet till våra bygg- och anläggningsmaskiner 
är en extremt tålig skottkärra från FORT. Skottkärran 
RMB-100 är lätt, har punkteringsfritt hjul och korg gjord 
i extra tjock HDPE-plast som är både slag- och köldtålig. 
Dessutom är den mycket lätt att rengöra. Kontakta oss  
på 08-754 71 60 så berättar vi mer.

www.epox.se 
Generalagent för: Mikasa, Imer, Von Arx

VI HAR SKOTTKÄRRAN
DU BETT OM

Stort & smått  

av lutning i metallen eller hårda föremål i 
murverket – och motorn stannar direkt för 
att skydda användarens handled. När Elec-
tronic Precision Control (EPC) är aktiverad 
är borrhammarens maxstyrka begränsad till 
70 procent och har en långsammare start för 
bättre kontroll. º

Grundfärg som 
utmärker sig
❚◗ Smart Prime från Zinsser är en vatten-
buren akrylatgrundfärg som utmärker sig 
genom extremt bra vidhäftning och täck-
kraft. Den får dessutom en hård yta och är 
övermålningsbar redan efter en timma. 

Den är lätt att applicera, flyter ut jämnt 
och fint och fäster på alla ytor. 

– Smart Prime är efterfrågad bland våra 
kvalitetsmedvetna användare, säger Peter 
Ljungqvist, hos återförsäljaren M&P Paint & 
Coatings. Många menar att detta är mark-
nadens bästa 
grundfärg för 
snickerier. Vi 
tycker själva 
att den förtjä-
nar sitt namn. 
Den är verkli-
gen ett smar-
tare sätt att 
grundmåla. º

http://www.hitachi-powertools.se
http://www.epox.se
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400 VECKOR
AV TUFFA TESTER

Det krävdes mer än 237
personer och över 400
veckor av noggranna tes-
ter. Till slut var vi 100% 

nöjda. Nu är det din tur att uppleva skillnaden. 
Testa vår nya kraftiga RuffWork arbetsbyxa, som 
kombinerar slitstark design med fantastisk pass-
form och komfort.

UPPTÄCK NÄSTA GENERATION ARBETSBYXOR
PÅ SNICKERSWORKWEAR.SE

NGT 90x271.indd   1 2015-09-08   10:09:52

Kolborstfri dyckertpistol  
från DeWalt
❚◗ DEWALTs nya kolbortsfria 18VXR 16Ga dyckertpistol är enligt 
tillverkaren pålitlig, produktiv och har lång gångtid med kraftfulla XR 
Lithium-ion batterier. DCN660 kan avfyra ca 800 dyckert med ett 
2 Ah batteri och 2 200 dyckert med ett 5 Ah batteri.

Den kolborstfria motorn ger snabb acceleration, den avfyrar upp 
till 4 dyckert per sekund i flerskottsfunktion. Enkelskottsfunktion är 
naturligtvis också tillgänglig vid applikationer där exakt placering av 
dyckerten är av betydelse. º

Varför mura när man kan 
limma?
❚◗ Med Essve Stenlim Pro 
och Essve Stenlim Gel med 
snabbhärdande egenskaper 
blir sten- och murarbeten 
som exempelvis låga stenmu-
rar, stödmurar, kantsten och 
toppsten betydligt enklare.

Essve Stenlim Pro är ett 
snabbhärdande skumlim och 
kan användas direkt och utan 
tillbehör tack vare det medföl-
jande appliceringsröret. Essve 
Stenlim Gel är ett superstarkt gellim som är 100 procent vattenfast 
och har en konsistens som varken rinner eller droppar. º

Nu blir det lättare att täta
❚◗ Aqua Blocker från Bostik är en helt ny produkt på marknaden 
för tätning av takdetaljer, balkongolv, rörgenomföringar, husgrun-
der, sprickor i betongkonstruktioner, trädgårdsdammar, trappor och 
mycket mer.

Produkten kräver ingen förblandning och appliceras smidigt med 
roller eller pen-
sel. Välj Aqua 
Blocker vid be-
handling av ver-
tikala ytor och 
Aqua Blocker 
Liquid för hori-
sontella ytor där 
en självutjäm-
nande konsis-
tens önskas º

http://www.snickersworkwear.se
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Trevlig transportbil med 
brister som arbetsplats
Framhjulsdrivna Mercedes Vito är riktigt sympatisk, vilket inte med automatik 
betyder att den är perfekt som arbetsredskap. Bland annat är utrymmena för 
förvaring och arbete i hytten alltför begränsade och personbilslika.

Byggaren har provkört 
framhjulsdrivna Mercedes 
Vito med 84 kW/114 hk-
motorn och 2 800 kg to­
talvikt som grundutrust­
ning. Säljs även med 2 500, 

3 050 och 3 200 kg totalvikt. Versionen med 
65 kW/88 hk är främst en ”instegsmodell”. 
Jämför gärna Vito med Renault Trafic med 
samma Renault-motor och växellåda. Prov­
körd i Byggaren Nr 6.

Mercedes använder inte dubbelturbo­
versionerna på 88 kW/120 hk och 103 kW/ 
140 hk. Kunder med krävande arbetsupp­
gifter, eller behov av att dra släp, förväntas 
välja Mercedes egen motor i kombination 
med bak- alternativt fyrhjulsdrift. Den är 
på 2 143 cm3 och lämnar 100 kW/136 hk, 
120 kW/163 hk eller 140 kW/190 hk. 

Axelavståndet är 320 cm för den korta, 
kallad kompakt, och för den medellånga, 
kallad lång. Den långa, benämnd extra 
lång, har en hjulbas på 343,0 cm. Läng­
derna är 489,5, 510,0 och 537,0 cm. Förhöjt 
tak erbjuds inte längre. Släpvagnsvikten 
är 1 200 kg för 65 kW/88 hk-motorn och 
2 000 kg för de övriga. De bak/fyrhjuls­
drivna kan uppgraderas till 2 500 kg.

Mattsvarta plaststötfångare men vi 
saknar avbärarlister längs sidorna. In­
nerskärmar av plast fram, men inte bak. 
Stänkskydd saknas. Det är förberett för 
lastbärare på taket. Bra strålkastare, men 
utan spolning.

Oproblematiskt insteg. Instrument­
panel och dörrar i mattsvart plast med 
apelsinskalsyta mot reflexer. Ljusgrått på 
vindrutestolparna och i taket. Lättrengjord 
svart plast på golvet. Mellanväggen är matt­

svart, plåtren och saknar genomsiktsruta. 
Den eluppvärmda förarstolen justeras i 
höjdled, ryggstödsregleringen är steglös 
men skjutmånen räcker inte för storvuxna. 
Passagerarkomforten är eftersatt på en två­
sitsig soffa utan inställningsmöjligheter.

Instrumenten har tydliga urtavlor med 
infällda mätare för bränsle och motortemp. 
Hastighetsmätaren till vänster är grade­
rad till 220 km/tim ”kvart över tre”, medan 
100 km/tim ligger ”tio i tolv”, bör ligga rakt 
upp. Pilen för växlingsindikatorn i infor­
mationsdisplayen är för liten.

Reglagen och manövertangenterna är väl­
placerade och belysta. Bakom ratten på vän­
ster sida finns Mercedes unika enspaksreg­
lage för ljus, blinkers och vindrutetorkare. 
Därunder reglaget för farthållaren. Små tan­
genter i ratten för radio- och telefunktioner. 

Pedalstället är bra, men den sexväx­
lade lådan har diffusa lägen. P-bromsen 
har fotpedal. Vi föredrar en traditionell 
handbromsspak. Inga kurvhandtag i taket. 
Kartläsningslampor är standard. Värmen 
var bra, men kommer långsamt. Tillsats­
värme är standard.

Byggaren provar  
Christer Andersson provkör Mercedes Vito 111 CDI Skåp lång 114 hk º  

plus & minus
+	 Motor med hög körbarhet
+	 Låg bränsleförbrukning
+	 Komfortabel förarmiljö
+	 Lastkännande antispinn/antisladd
+	 Bra säkerhet i hytten
+	 Hög åkkomfort
+	 Bred sidolastdörr
+	 Hög släpvagnsvikt
+	 Omfattande tillvalsutbud

–	 Eftersatt passagerarkomfort
–	 Få förvaringsmöjligheter i hytten
–	 Ej strålkastarspolning
–	 Bakdörrarna låser ej i 180 grader
–	 Låg maxlast
–	 Hastighetsmätarens gradering
–	 Otillräckliga ytterbackspeglar
–	 Liten pil för växlingsindikatorn

	

Förvaringsutrymmena är otillräckliga. 
Kartfack med flaskhållare i dörrarna. Tre 
fack på panelen saknar lock, varför det blir 
speglingar i vindrutan. Handskfacket är 
låsbart. Mugghållare på yttersidorna på pa­
nelen. Vi saknar en hylla i taket, fällbart ar­
betsbord ur mittryggstödet och förvaring 
under passagerarsoffan. 

Krockkuddar på förar- och passagerar­
sidan. Huvudskydden kan justeras i höjd­
led. Ytterplatsernas övre bältesinfästningar 
är justerbara. Akustisk bältesvarnare en­
bart på förarplatsen. 

Bra sikt framåt och åt sidorna men tor­
karen lämnar en osvept sektion till vän­
ster. Solskydden klarar även sidoljus. Yt­
terbackspeglarna är personbilslika, borde 
varit större och saknar panoramaspeglar 
i botten.

Det är trångt under den oisolerade mo­
torhuven men påfyllningar och kontroller 
är åtkomliga och väl markerade. Däremot 
är det inte lika enkelt att fixa lampbyten. Vi 
saknar en stänkplåt under motorn.

Skåpet är på 6,3 m3. Bakdörrarna låser 
inte när de öppnas i 180 grader, varför de 
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6,3 m3 skåputrymme i den medellånga versionen, som på Mercedes-språk kallas för lång. 
Utrymmet under sätena fram kan användas från skåpsidan för långa föremål.

foton: christer andersson

Pris, inklusive moms: 328 000 kr.
Fordonsskatt: 3 970 kr. 
Garantier: Nybil, 2 år/obegränsad kör­
sträcka. Rost, 12 år. Lack, nej. Elektronik, 
nej. Vagnskada, nej. Mobilo Van, förnyas 
vid varje service och innebär att ”mobili­
teten” förnyas upp till 30 år.
Motor: Turbodiesel med common­
railinsprutning. Partikelfilter. Rak 4 cyl. 
16  vent. Två överliggande kamaxlar. 
1  598 cm3. Max effekt 84 kW/114 hk vid 
3 800 v/min. Max vridmonent 270 Nm 
vid 1 500–2 500 v/min. Miljö: Euro 5b+. 
Koldioxidutsläpp, 166 g/km.
Bränsleförbrukning: Blandad kör­
ning 6,3 l/100 km. Landsvägskörning 
5,4 l/100 km. Stadskörning 7,8 l/100 km. 
Byggarens snittförbrukning med maxlast, 
7,3 l/100 km.
Prestanda: 0–100 km/tim, 14,4 sek. Full 
last, ca 20,0 sek. Toppfart 169 km/tim. 
Mått och vikter: Längd/bredd/höjd 
514,0/192,8(224,4)/191,7 cm. Axel­
avstånd: 320,0 cm.
Lastvolym: 6,3 m3. 
Tjänstevikt/maxlast/släp: 
1 953/847/2 000 kg

lätt blåser igen. En europapall går in via 
sidodörren men öppningen begränsas 
över midjehöjd av mellanväggen. Skåpet är 

plåtrent förutom laminat på golvet, neder­
delarna av väggarna och dörrarna. Utrym­
met under sätena fram är åtkomligt från 
skåpet. Åtta stora lastsäkringsöglor. Belys­
ning på vänster sida och av led-typ bak.

Framhjulsdrivna Vito har hög komfort 
och väl avstämd fjädring/dämpning såväl 
tom som med provbilens låga maxlast på 
847 kg, dock med fördröjning i reaktio­
nerna på rattutslag. Den elektromekaniska 
styrningen är okänslig på landsväg men 
effektiv vid parkering. Till den femsitsiga 
Mixto-versionen finns en mjukare kom­
fortfjädring som tillval. ABS-bromsar, 
backstarthjälp, antispinn och antisladd 
är standard. Övrigt är tillval. Framhjulen 
spinner lätt i uppförslut, på grusväg och 
i halka innan antispinnsystemet tar över.

Trots att utväxlingen är i högsta laget 
går 1,6-litersmotorn att köra även med last 
vid lågt varv på hög växel. Vid 110 km/tim 

Mercedes Vito 111 CDI 
Skåp lång 114 hk

Bra och komfortabel förarplats, dock med 
brister i instrumenteringen. Som arbetsplats 
saknar den arbetsytor och har få förvarings­
utrymmen. Eftersatt passagerarkomfort. 

och ca 2 000 varv på sexan mätte vi upp 
68 decibel på grov asfalt och samma vid 
ca 2 700 varv på femman samt 70 decibel 
vid ca 3 200 varv på fyran. Vid 70 km/tim 
fick vi 67 decibel på fyran, femman och 
sexan. Vår distributionsrunda slutade på 
7,3 l/100 km. º

Framhjulsdrivna Mercedes Vito med 84 kW/114 hk-motorn i spartansk grundversion samt med 2,8 tons totalvikt 
och endast 847 kg maxlast. Som tillval till Vito-versionerna erbjuds i stort sett allt.
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Byggbilsnyttº Redaktör: Christer Andersson

VW påskyndar utvecklingen  
av eldrivna lätta lastbilar
❚◗ Som en följd av den kris som uppstått 
efter VW:s manipulerande av dieselmotorer 
har den nya VW-ledningen beslutat om kraf-
tiga besparingar på en miljard euro per år för 
fasta kostnader och i modellprogrammen.

Man övergår till att endast installera die-
selmotorer med SCR- eller AdBlue-teknik 
i Europa och Nordamerika. (Är inte övriga 
världsdelar lika viktiga från miljösynpunkt?) 
Man kommer att satsa på modulsystemet, 
MQB, där fokus ligger på plug-in-hybrider 
med längre räckvidd, volymtillverkning av el-
bilar med en räckvidd på upp till 30 mil samt 
ett 48-volts eltillförselsystem. 

Ett nytt elektriskt modulsystem kommer 
att utvecklas för både personbilar och lätta 
transportbilar för att skapa synergieffekter 
från andra elfordonsprojekt inom koncer-
nen. 

På lastbilsmässan i Hannover 2012 visa-
de VW en elbilsprototyp, kallad VW eT, vilken 
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VWs framtida eltransportbil? En prototyp visad på lastbilsmässan i Hannover 2012.

Leveransstopp  
för Euro 5 Caddy

❚◗ På Frankfurt-salongen i september visade VW en Alltrack-
version av nya Caddy. Ersättaren till dagens designversion vilken 
kallas Cross Caddy. Tillnamnet Alltrack används sedan tidigare på 
fyrhjulsdrivna versioner av VW:s personbilar.

Tekniskt är bilen identisk med övriga nya Caddy. Alltrack-utrust-
ningen innebär annorlunda klädsel, dekorationer på instrumentpa-
nelen, pedalställ i aluminium, läderklädd ratt liksom växel- och hand-
bromsspakarna. Den har också backstarthjälp som standard. Alltrack 
tillverkas både fram- och fyrhjulsdriven. VW i Sverige valde att ta in 
Cross Caddy-versionen enbart med fyrhjulsdrift. Sannolikt blir det 
desamma med Alltrack när den blir Sverige-aktuell mot slutet av året.º

❚◗ Beställda Euro 5-versioner av VW Caddy, Sveriges i särklass 
mest sålda transportbil, kommer inte att levereras till kund förrän 
mjukvaran är uppdaterad. VW poängterar att det inte handlar om 
ett försäljningsstopp. Personbilsversionerna av Caddy berörs inte, 
eftersom dessa sedan 1 september är tvungna att använda den mo-
dernare Euro 6-motorn.

Totalt berörs 11 miljoner VW-bilar av skandalen, varav 224 746 
i  Sverige, av märkena VW, Audi, Skoda och Seat. Bilar som är för-
sedda med VW:s 1,6 och 2,0-litersdieslar i Euro 5-utförande. Moto-
rerna har tillverkats sedan 2009 fram till nu när de konstruerats om 
och uppgraderats till Euro 6-normen. º

hade drag av den prototyp, kallad Bulli, som 
visades på Genève-salongen samma år. På ti-

diga pressbilder av eT stod det 2020 på num-
merplåten. Ett projekt som påskyndas nu?º

Cross Caddy med Euro 5-motor är en av de många Caddy-versioner  
där leveranserna nu läggs i frysen i väntan på modifiering.

Alltrack ersätter  
Cross Caddy

Caddy Alltrack känns igen på 17-tums aluminiumfälgar och dekorstripes.
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bobsystem.se

Enkelt&Smart

Dessutom har vi hört att...
... Bilar som jobbar, påbyggarnas, inre-
darnas och den lätta lastbilsbranschens 
egen mässa, återkommer den 26 januari 
2017. 
... Autokaross i Floby har inlett ett sam-
arbete med Peugeot Sverige som innebär 
att man levererar standardiserade påbygg-
nader för Peugeots hantverkarbilar. Flaken 
eller volymskåpen monteras sedan hos 
Autolink i Malmö hamn.
... Berco har tillverkat inte mindre än 3 000 
transportskåp till VW Crafter. Det 3 000:e 
skåpet blev en Crafter Volymax Ultra. Berco 
har också tagit en ny produktionslina i drift 
som klarar 12 transportskåp i veckan.
... nya Crafter, vilken kommer att tillver-
kas i en ny fabrik i Polen, blir VW:s drag-
plåster på lastbilsmässan i Hannover den 
22–29 september 2016. Kommer till Sve-
rige under våren 2017. Trots hemlighets-
makeri är det klart att den får fram-,  bak-, 
alternativt fyrhjulsdrift. Dessutom med en 
efterlängtad automatlåda.
.... Bilia, stor återförsäljare av Fords lätta 
lastbilar i Sverige och Norge, har sagt upp 
sitt avtal med Ford. Uppsägningstiden är 
2 år. Beslutet baseras på svag lönsamhet i 
kombination med betydande investeringar. 
Bilia fortsätter att sälja Renaults lätta last-
bilsprogram.
... Sala Truck Service AB, tidigare Sala 
Kaross AB, har förvärvat Irstaskåps verk-
samhet. Irstaskåp, med anor i Hallstaham-
mar, tillverkar främst kåpor och skåp för 
lätta lastbilar. Förvirringen för den oinvig-
de kan bli total eftersom Irstaskåpen även 
byggs och marknadsförs av Sala Skåp AB, 
tidigare Björkskogs Transportteknik AB, 
som integrerades med Irstaskåp innan 
man åter delade på sig.

Nya Ford Ranger till våren 2016
❚◗ En uppdaterad version av Ford Ranger 
kommer att finnas i handeln i början av 2016. 
En pickup som i grunden är densamma som 
tidigare, men med ny front, förnyad inredning 
och uppgraderade motorer.

Som tidigare framgått i Byggaren kommer 
merparten av de fyrhjulsdrivna pickuperna att 
förnyas under 2016. Nya Mitsubishi L200 an-
nonseras redan. 2016 kommer nya Nissan Na-

vara och Toyota Hilux medan nya Mazda BT50, 
en systerbil till Ford Ranger, inte importeras.

Renaults nya pickup, en version av nya 
Nissan Navara, visade vi i förra numret och 
det är känt att även Mercedes kommer med 
en pickup i samverkan med Nissan. De två 
som ännu inte läckt sina förändringar är den 
svenska bästsäljaren VW Amarok samt Isuzu 
D-Max. º

Den uppgrade­
rade versionen 
av Ford Ranger 
kommer i han­
deln i början av 
2016.

Fem hk mer i Trafic och Vivaro
❚◗ Renault och Opel har presenterat sina 
nya Euro 6-dieslar för de personbilsregistre-
rade versionerna av Trafic och Vivaro. Moto-
rer som senare kommer i de lätta lastbilarna. 
Högre effekter och oförändrad eller lägre 
förbrukning är kännetecken.

För andra generationens Trafic och 
Vivaro, som introducerades 2014, betyder 
det att exempelvis biturbo-versionerna av 
1,6-litersmotorn får effekten höjd med 5 hk 
till 92 kW/125 hk och 107 kW/145 hk. 

Fler exempel: Opel Movano får 7 hk mer i 
den starkaste 2,3-litersmotorn som kommer 
att lämna 125 kW/170 hk. Ännu så länge Fiat-
byggda Opel Combo får effekterna i 1,6-liters 
Euro 6-motorerna höjda till 70 kW/95 hk och 
88 kW/120 hk. º

De kommande Euro 6-versionerna av 
biturbo-motorerna i Opel Vivaro får 
effekterna höjda med 5 hk.
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–Vi kan prata om jämställdhet till för­
bannelse men det gäller ju att faktiskt 
göra aktiva val. Därför tycker jag att 
Julia är en riktig förebild eftersom 
hon genom sitt eget företag ser till 
att lyfta fram andra kvinnor i bygg­

branschen, säger Isabelle McAllister, som förutom stipendiets 
grundare också är juryns ordförande.

Motiveringen till årets stipendiat lyder:
“Med sitt mod, djävlar anamma och sin aldrig sinande energi 

är 2015 års Isabellestipendiat en lysande förebild som påverkar 
byggbranschen till det bättre. Hon visar med sitt företag, Julias 
Plattsättning & Bygg, prov på högklassig hantverksskicklighet, 
ansvarsfull rekrytering, medvetet nätverksbyggande och är på 
det sättet en inspiration för kvinnor som vill bli eller redan är 
aktiva hantverkare. Det är en ära att tilldela Julia Schaffer Flemk 
historiens femte Isabellestipendium.”

Julia Schaffer Flemk bor i Stockholm och driver sedan 2014 Julias 
plattsättning & bygg där majoriteten av de som arbetar är kvinnor.

– Äran som kommer med utmärkelsen ger mig styrka att kämpa 
vidare när mitt förändringsarbete vissa dagar känns tungt. Det 
ger mig ett bevis på att mitt arbete faktiskt uppmärksammas, är 
önskvärt och gör en skillnad i samhället. Om jag lyckas få upp 
intresset för byggyrkena hos ett antal kvinnor och tjejer, så vet 
jag att deras inträdande i byggbranschen per automatik kommer 
att förbättra den osunda yrkeskulturen. Alla vinner på det, säger 
Julia Schaffer Flemk.

Det är fem år sedan inredaren och programledaren Isabelle 
McAllister instiftade Isabellestipendiet – Sveriges första hantver­
karstipendium för kvinnor. Stipendiet delas ut i samarbete med 
Rättviseförmedlingen. º

Plattsättaren Julia Schaffer Flemk har tilldelats det så 
kallade Isabellestipendiet – Sveriges första hantver­
karstipendium för kvinnor – på 20 000 kronor för sin 
hantverksskicklighet och sitt viktiga jämställdhetsar­
bete inom byggbranschen.

Plattsättare 
fick kvinnligt 
stipendium

Vi säljer byggmaterial 
Våra kunder bygger

Välkommen till oss!
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CC-Fönsterdrev
vi håller vad vi lovar!

Sveriges mest väldokumenterade och godkända drev! 
Finns hos välsorterade bygghandlare.

Expanderar från

 2 mm upptill 30 mm

NYHET! Byggfolietejp som är 

SITAC-godkänt. CC- Hugger!

http://www.3c.nu


Posttidning B
Avsändare: Byggaren, Box 2082, 169 02 Solna

Med Automile för företag slipper du överraskningar vid en eventuell skatterevision med en körjournal 
som uppfyller alla Skatteverkets krav. Du sparar tid och det finns appar för både iPhone, Android, 
Windows Phone och webbläsaren. Automiles smarta uppfinning installeras på 15 sekunder utan 
verktyg och sladdar. Den använder alla mobiloperatörer utan krav på extra SIM-kort eller abonnemang. 
Enheten ingår utan extra kostnad och fungerar i alla fordon tillverkade e�er 2001.

Prova fritt i 60 dagar på www.automile.se

Smartare elektronisk körjournal

Prova
Fritt i 60 dagar
på automile.se
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